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INTERNATIONAL FINANCIAL REPORTING STANDARD 13

Bewertung zum beizulegenden Zeitwert
ZIELSETZUNG

1 In diesem IFRS
a) wird der Begriff beizulegender Zeitwert definiert,
b) wird in einem einzigen IFRS ein Rahmen fiir die Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts abgesteckt und
c) werden Angaben zur Bewertung zum beizulegenden Zeitwert verlangt.

2 Der beizulegende Zeitwert ist eine marktbasierte und keine unternchmensspezifische Bewertungsgrofie. Fiir einige
Vermogenswerte und Schulden sind unter Umstinden beobachtbare Markttransaktionen oder Marktinformationen
verfiigbar. Fiir andere Vermogenswerte und Schulden sind jedoch eventuell keine beobachtbaren Markttransaktionen
oder Marktinformationen verfiigbar. In beiden Fallen wird mit einer Bewertung zum beizulegenden Zeitwert jedoch
das gleiche Ziel verfolgt — ndmlich die Schitzung des Preises, zu dem unter aktuellen Marktbedingungen am
Bewertungsstichtag ein gewdhnlicher Geschdftsvorfall zwischen Marktteilnehmern stattfinden wiirde, bei dem der Ver-
mogenswert verkauft oder die Schuld tbertragen wiirde (aus Sicht eines Marktteilnehmers, der den Vermogenswert
hilt oder die Schuld begleichen muss, also der Abgangspreis zum Bewertungsstichtag).

3 Ist ein Preis fiir einen identischen Vermogenswert oder eine identische Schuld nicht beobachtbar, ermittelt ein
Unternehmen den beizulegenden Zeitwert anhand eines anderen Bewertungsverfahrens, bei dem so weit wie moglich
relevante beobachtbare und so wenig wie moglich nicht beobachtbare Eingangsparameter verwendet werden. Da der
beizulegende Zeitwert eine marktbasierte Bewertungsgrofle ist, wird er anhand der Annahmen, einschlieflich der
Annahmen zum Risiko ermittelt, auf die sich die Marktteilnehmer bei der Festlegung des Preises fir den Vermdgens-
wert oder die Schuld stiitzen wiirden. Folglich ist die Absicht eines Unternehmens, einen Vermdgenswert zu halten
oder eine Schuld zu begleichen oder anderweitig zu erfiillen, fiir die Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts nicht
relevant.

4 In der Definition des beizulegenden Zeitwerts liegt der Schwerpunkt auf Vermogenswerten und Schulden, weil diese
vorrangiger Gegenstand der bilanziellen Bewertung sind. Auflerdem ist dieser IFRS auf eigene Eigenkapitalinstru-
mente eines Unternehmens anzuwenden, die zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden.

ANWENDUNGSBEREICH

5 Dieser IFRS ist anzuwenden, wenn ein anderer IFRS Bewertungen zum beizulegenden Zeitwert oder
Angaben iiber Bewertungen zum beizulegenden Zeitwert (und Bewertungen, wie beizulegender Zeitwert
abziiglich Veriduflerungskosten, die auf dem beizulegenden Zeitwert basieren, oder Angaben zu solchen
Bewertungen) vorschreibt oder gestattet. Davon ausgenommen sind die in den Paragraphen 6 und 7 ge-
nannten Fille.

6 Die Bewertungs- und Angabevorschriften dieses IFRS gelten nicht fiir
a) anteilsbasierte Vergiitungen, die in den Anwendungsbereich von IFRS 2 Anteilsbasierte Vergiitungen fallen,
b) Leasingtransaktionen, die nach IFRS 16 Leasingverhaltnisse bilanziert werden, und

) Bewertungen, die einige Ahnlichkeiten mit einem beizulegenden Zeitwert haben, aber kein beizulegender Zeitwert
sind, wie der Nettoverduferungswert in IAS 2 Vorrdite oder der Nutzungswert in IAS 36 Wertminderung von
Vermogenswerten.

7 Die in diesem IFRS verlangten Angaben miissen nicht geliefert werden fiir
a) Planvermogen, das gemdfl IAS 19 Leistungen an Arbeitnehmer zum beizulegenden Zeitwert bewertet wird,

b) Kapitalanlagen eines Altersversorgungsplans, die gemafl IAS 26 Bilanzierung und Berichterstattung von Altersversor-
gungsplanen zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden, und

¢) Vermogenswerte, fiir die der erzielbare Betrag der beizulegende Zeitwert abziiglich VerduRerungskosten gemafS
IAS 36 ist.
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8 Der im vorliegenden IFRS beschriebene Rahmen fiir die Bewertung zum beizulegenden Zeitwert gilt sowohl fiir die
Bewertung beim erstmaligen Ansatz als auch fir die Folgebewertung, falls der beizulegende Zeitwert nach anderen
[FRS vorgeschrieben oder gestattet ist.

BEWERTUNG
Beizulegender Zeitwert - Definition

9 In diesem IFRS wird der beizulegende Zeitwert als der Preis definiert, der bei einem gewdhnlichen Ge-
schiftsvorfall zwischen Marktteilnehmern am Bewertungsstichtag fiir den Verkauf eines Vermogenswerts
erzielt oder bei der Ubertragung einer Schuld gezahlt wiirde.

10 Der allgemeine Ansatz der Bewertung zum beizulegenden Zeitwert wird in Paragraph B2 beschrieben.

Der Vermogenswert oder die Schuld

11 Eine Bewertung zum beizulegenden Zeitwert betrifft jeweils einen bestimmten Vermogenswert oder eine
bestimmte Schuld. Bei der Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts hat ein Unternehmen daher die Merk-
male des Vermogenswerts oder der Schuld zu beriicksichtigen, falls Marktteilnehmer diese Merkmale bei
der Festlegung des Preises fiir den Vermogenswert oder die Schuld zum Bewertungsstichtag beriicksichti-
gen wiirden. Solche Merkmale schliefen unter anderem Folgendes ein:

a) den Zustand und den Standort des Vermdgenswerts und
b) etwaige Beschrinkungen hinsichtlich der Veriuerung oder Nutzung des Vermogenswerts.

12 Wie sich ein bestimmtes Merkmal auf die Bewertung auswirkt, ist von Fall zu Fall verschieden und hiangt davon ab,
in welcher Weise es von Marktteilnehmern beriicksichtigt wiirde.

13 Bei einem Vermogenswert oder einer Schuld, die zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden, kann es sich
entweder handeln um

a) einen eigenstindigen Vermdgenswert oder eine eigenstdndige Schuld (z. B. ein Finanzinstrument oder einen nicht
finanziellen Vermogenswert) oder

b) um eine Gruppe von Vermdgenswerten, eine Gruppe von Schulden oder eine Gruppe von Vermdgenswerten und
Schulden (z. B. eine zahlungsmittelgenerierende Einheit oder einen Geschiftsbetrieb).

14 Ob der Vermogenswert oder die Schuld fiir Ansatz- oder Angabezwecke ein eigenstindiger Vermogenswert oder
eine eigenstindige Schuld, eine Gruppe von Vermogenswerten, eine Gruppe von Schulden oder eine Gruppe von
Vermogenswerten und Schulden ist, hingt von seinerfihrer Bilanzierungseinheit ab. Die Bilanzierungseinheit des
Vermogenswerts oder der Schuld ist bis auf die in diesem IFRS vorgesehenen Fille gemaff dem IFRS zu bestimmen,
der eine Bewertung zum beizulegenden Zeitwert verlangt oder gestattet.

Der Geschiftsvorfall

15 Bei einer Bewertung zum beizulegenden Zeitwert wird davon ausgegangen, dass der Vermogenswert oder
die Schuld in einem gewdhnlichen Geschiftsvorfall zwischen Marktteilnehmern getauscht wird, um am
Bewertungsstichtag unter aktuellen Marktbedingungen verkauft bzw. iibertragen zu werden.

16 Bei einer Bewertung zum beizulegenden Zeitwert wird davon ausgegangen, dass der Geschiftsvorfall, in
dessen Rahmen der Vermogenswert verkauft oder die Schuld iibertragen wird, entweder auf dem

a) Hauptmarkt fiir den Vermogenswert oder die Schuld oder

b) in Ermangelung eines Hauptmarktes auf dem fiir den Vermdgenswert oder die Schuld vorteilhaftesten
Markt stattfindet.

17 Zur Ermittlung des Hauptmarktes oder — in Ermangelung eines solchen — des vorteilhaftesten Marktes muss das
Unternehmen keine vollstindige Suche aller méglichen Markte vornehmen, hat aber alle Informationen zu beriick-
sichtigen, die angemessenerweise verfiigbar sind. Solange kein gegenteiliger Nachweis vorliegt, gilt der Markt, in dem
das Unternehmen normalerweise den Verkauf des Vermdgenswerts oder die Ubertragung der Schuld abschlieBen
wiirde, als Hauptmarkt oder — in Ermangelung eines solchen — als der vorteilhafteste Markt.
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18 Ist fiir den Vermogenswert oder die Schuld ein Hauptmarkt vorhanden, stellt die Bewertung zum beizulegenden
Zeitwert den Preis in diesem Markt dar (dieser Preis ist entweder direkt beobachtbar oder wird anhand eines anderen
Bewertungsverfahrens geschitzt), selbst wenn der Preis am Bewertungsstichtag in einem anderen Markt potenziell
vorteilhafter ist.

19 Das Unternehmen muss am Bewertungsstichtag Zugang zu dem Hauptmarkt (oder dem vorteilhaftesten Markt)
haben. Da verschiedene Unternehmen (und Geschiftsbereiche innerhalb dieser Unternehmen) mit unterschiedlichen
Tatigkeiten Zugang zu verschiedenen Markten haben konnen, kann der Hauptmarkt (oder der vorteilhafteste Markt)
fir den gleichen Vermogenswert oder die gleiche Schuld fiir verschiedene Unternehmen (und Geschiftsbereiche
innerhalb dieser Unternehmen) unterschiedlich sein. Aus diesem Grund muss die Betrachtung des Hauptmarktes
(oder vorteilhaftesten Marktes und damit der Marktteilnehmer) aus Sicht des Unternchmens erfolgen und somit den
Unterschieden zwischen Unternehmen und Unternehmensteilen mit unterschiedlichen Tatigkeiten Rechnung tragen.

20 Ein Unternehmen muss zwar den Zugang zum Markt haben, muss am Bewertungsstichtag aber den betreffenden
Vermogenswert oder die betreffende Schuld nicht verkaufen bzw. tibertragen kénnen, um den beizulegenden Zeit-
wert auf Basis des Preises in diesem Markt zu ermitteln.

21 Selbst wenn kein beobachtbarer Markt vorhanden ist, der Informationen iiber den bei Verkauf des Vermogenswerts
oder Ubertragung der Schuld am Bewertungsstichtag erzielbaren Preis liefern kénnte, ist bei einer Bewertung zum
beizulegenden Zeitwert davon auszugehen, dass ein Geschiftsvorfall zu diesem Zeitpunkt unter Beriicksichtigung der
Sicht des Marktteilnehmers, der den Vermogenswert hilt oder die Schuld begleichen muss, stattfindet. Dieser
unterstellte Geschiftsvorfall bildet die Grundlage fiir die Schitzung des Preises, der bei Verkauf des Vermogenswerts
oder Ubertragung der Schuld erzielt werden kann.

Marktteilnehmer

22 Ein Unternehmen hat den beizulegenden Zeitwert eines Vermdgenswerts oder einer Schuld anhand der
Annahmen zu ermitteln, die Marktteilnehmer bei der Festlegung des Preises fiir den Vermdgenswert oder
die Schuld zugrunde legen wiirden, wobei unterstellt wird, dass die Marktteilnehmer in ihrem wirtschaft-
lich besten Interesse handeln.

23 Die Entwicklung dieser Annahmen erfordert nicht, dass ein Unternechmen bestimmte Marktteilnehmer benennt.
Stattdessen hat das Unternehmen allgemeine Unterscheidungsmerkmale fiir Marktteilnehmer zu benennen und dabei
Faktoren zu beriicksichtigen, die fur alle nachstehend genannten Punkte typisch sind:

a) Vermogenswert oder Schuld,
b) Hauptmarkt (oder vorteilhaftester Markt) fiir den Vermogenswert oder die Schuld und
¢) Marktteilnehmer, mit denen das Unternehmen in dem betreffenden Markt eine Transaktion abschliefen wiirde.

Der Preis

24 Der beizulegende Zeitwert ist der Preis, der bei einem gewdhnlichen Geschiftsvorfall in dem Hauptmarkt
(oder dem vorteilhaftesten Markt) am Bewertungsstichtag unter aktuellen Marktbedingungen beim Verkauf
eines Vermogenswerts erzielt oder bei der Ubertragung einer Schuld gezahlt wiirde (d.h. ein Abgangs-
preis), unabhiingig davon, ob dieser Preis direkt beobachtbar ist oder unter Verwendung eines anderen
Bewertungsverfahrens geschitzt wurde.

25 Der Preis im Hauptmarkt oder vorteilhaftesten Markt, der zur Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts des Ver-
mogenswerts oder der Schuld verwendet wird, ist nicht um Transaktionskosten zu bereinigen. Transaktionskosten sind
nach anderen IFRS zu bilanzieren. Transaktionskosten sind kein Merkmal eines Vermogenswerts oder einer Schuld,
sondern sind fiir einen Geschiftsvorfall charakteristisch und fallen abhingig davon, wie ein Unternehmen eine
Transaktion fir den Vermogenswert oder die Schuld abschliefit, unterschiedlich aus.

26 Transaktionskosten enthalten keine Transportkosten. Stellt der Standort ein Merkmal des Vermdgenswerts dar (wie
beispielsweise bei einem Rohstoff der Fall sein konnte), ist der Preis im Hauptmarkt (oder vorteilhaftesten Markt) um
etwaige Kosten zu bereinigen, die beim Transport des Vermogenswerts von seinem aktuellen Standort zu dem Markt
entstehen wiirden.

Anwendung auf nichtfinanzielle Vermégenswerte
Hochst- und bestmagliche Nutzung fiir nichtfinanzielle Vermagenswerte

27 Bei der Bewertung eines nichtfinanziellen Vermégenswerts zum beizulegenden Zeitwert wird die Fihigkeit
des Marktteilnehmers beriicksichtigt, durch héchst- und bestmigliche Nutzung des Vermdgenswerts oder
durch dessen Verkauf an einen anderen Marktteilnehmer, der den Vermdgenswert hochst- und bestmoglich
nutzen wiirde, wirtschaftlichen Nutzen zu generieren.
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28 Als hochst- und bestmaégliche Nutzung eines nichtfinanziellen Vermogenswerts wird eine Nutzung betrachtet, die
physisch moglich, rechtlich zuldssig und finanziell durchfihrbar ist, d. h.:

a) bei einer physisch moglichen Verwendung werden die physischen Merkmale des Vermogenswerts beriicksichtigt,
die Marktteilnehmer bei der Festlegung des Preises fur den Vermogenswert zugrunde legen wiirden (z. B. Lage
oder Grofe eines Grundstiicks),

b) bei einer rechtlich zuldssigen Nutzung werden alle rechtlichen Einschrinkungen fiir die Nutzung des Vermogens-
werts beriicksichtigt, die Marktteilnehmer bei der Festlegung des Preises fiir den Vermogenswert zugrunde legen
wiirden (z. B. Bebauungsvorschriften fiir ein Grundstiick),

¢) bei einer finanziell durchfithrbaren Nutzung wird beriicksichtigt, ob die physisch mogliche und rechtlich zuldssige
Nutzung eines Vermogenswerts ausreichende Ertrige oder Zahlungsstrome generiert (unter Beriicksichtigung der
Kosten der Umwandlung des Vermogenswerts fiir die betreffende Nutzung), um einen Kapitalertrag zu erwirt-
schaften, wie ihn Markteilnehmer fur eine Kapitalanlage in einen auf diese Weise genutzten Vermogenswert
verlangen wiirden.

29 Die hochst- und bestmogliche Nutzung wird auch dann aus Sicht der Marktteilnehmer bestimmt, wenn das Unter-
nehmen eine andere Nutzung beabsichtigt. Es wird jedoch unterstellt, dass die aktuelle Nutzung eines nicht finan-
ziellen Vermogenswerts im Unternehmen seiner hochst- und bestmoglichen Nutzung entspricht, es sei denn, dass
der Markt oder andere Faktoren Anhaltspunkte dafir liefern, dass eine alternative Nutzung durch Marktteilnehmer
den Wert des Vermdgenswerts maximieren wiirde.

30 Zum Schutz seiner Wettbewerbsposition oder aus anderen Griinden kann ein Unternehmen beabsichtigen, von der
aktiven Nutzung eines erworbenen nichtfinanziellen Vermogenswerts oder von seiner hochst- und bestmoglichen
Nutzung abzusehen. Dies konnte beispielsweise bei einem erworbenen immateriellen Vermogenswert der Fall sein,
bei dem das Unternehmen eine defensive Nutzung plant, um andere an seiner Nutzung zu hindern. Das Unterneh-
men hat jedoch den beizulegenden Zeitwert eines nicht finanziellen Vermogenswerts unter der Annahme seiner
hochst- und bestmaoglichen Nutzung durch Marktteilnehmer zu ermitteln.

Bewertungsprimisse fiir nichtfinanzielle Vermagenswerte

31 Die hochst- und bestmogliche Nutzung eines nichtfinanziellen Vermogenswerts bestimmt die Bewertungspramisse,
auf deren Grundlage der beizulegende Zeitwert eines Vermogenswerts ermittelt wird, wie folgt:

a) Die hochst- und bestmogliche Nutzung eines nichtfinanziellen Vermogenswerts konnte Marktteilnehmern durch
eine Nutzung in Kombination mit anderen Vermogenswerten als Gruppe (wie eingerichtet oder anderweitig zur
Nutzung konfiguriert) oder in Kombination mit anderen Vermogenswerten und Schulden (z. B. ein Geschafts-
betrieb) maximalen Wert verschaffen.

i) Besteht die hochst- und bestmogliche Nutzung des Vermogenswerts in einer Nutzung in Kombination mit
anderen Vermogenswerten oder in Kombination mit anderen Vermogenswerten und Schulden, ist der bei-
zulegende Zeitwert des Vermdgenswerts der Preis, der in einem aktuellen Geschiftsvorfall beim Verkauf des
Vermogenswerts erzielt wiirde, wobei unterstellt wird, dass der Vermdgenswert mit anderen Vermogens-
werten oder mit anderen Vermogenswerten und Schulden genutzt wiirde und dass diese Vermogenswerte
und Schulden (d. h. die ergdnzenden Vermogenswerte und zugehorigen Schulden) den Marktteilnehmern zur
Verfiigung stiinden.

ii

=

Mit dem Vermogenswert und den erginzenden Vermogenswerten verbundene Schulden sind unter anderem
Schulden zur Finanzierung des Umlaufvermégens, nicht aber Schulden zur Finanzierung von anderen Ver-
mogenswerten auflerhalb der betreffenden Gruppe von Vermogenswerten.

i) Annahmen zur hochst- und bestméglichen Nutzung eines nichtfinanziellen Vermogenswerts miissen fiir alle
Vermogenswerte (fur die die hochst- und bestmogliche Nutzung relevant ist) der Gruppe von Vermdogens-
werten oder der Gruppe von Vermogenswerten und Schulden, innerhalb der der Vermogenswert genutzt
wiirde, konsistent sein.

b) Die hochst- und bestmogliche Nutzung eines nichtfinanziellen Vermogenswerts konnte Marktteilnehmern eigen-
stindig maximalen Wert verschaffen. Besteht die hochst- und bestmdgliche Nutzung des Vermdgenswerts in
seiner eigenstindigen Nutzung, ist der beizulegende Zeitwert des Vermdgenswerts der Preis, der in einem
aktuellen Geschiftsvorfall beim Verkauf des Vermogenswerts an Marktteilnehmer, die den Vermogenswert eigen-
standig nutzen wiirden, erzielt wiirde.

32 Bei der Bewertung eines nichtfinanziellen Vermogenswerts zum beizulegenden Zeitwert wird unterstellt, dass der
Vermogenswert im Einklang mit der in anderen IFRS beschriebenen Bilanzierungseinheit (die ein einzelner Ver-
mogenswert sein kann) verkauft wird. Dies ist auch dann der Fall, wenn bei dieser Bewertung zum beizulegenden
Zeitwert unterstellt wird, dass die hochst- und bestmogliche Nutzung des Vermégenswerts seine Nutzung in Kom-
bination mit anderen Vermogenswerten oder mit anderen Vermogenswerten und Schulden ist, da bei einer Be-
wertung zum beizulegenden Zeitwert unterstellt wird, dass der Marktteilnehmer die erginzenden Vermdgenswerte
und zugehorigen Schulden bereits halt.

33 Paragraph B3 beschreibt die Anwendung der Bewertungspriamisse bei nichtfinanziellen Vermogenswerten.
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Anwendung auf Schulden und auf eigene Eigenkapitalinstrumente eines Unternehmens
Allgemeine Grundsatze

34 Bei einer Bewertung zum beizulegenden Zeitwert wird unterstellt, dass eine finanzielle oder nichtfinan-
zielle Verbindlichkeit oder ein eigenes Eigenkapitalinstrument eines Unternehmens (z. B. bei einem Unter-
nehmenszusammenschluss als Gegenleistung ausgegebene Eigenkapitalanteile) am Bewertungsstichtag auf
einen Marktteilnehmer iibertragen wird. Bei der Ubertragung einer Schuld oder eines eigenen Eigenkapital-
instruments eines Unternehmens wird Folgendes unterstellt:

a) die Schuld bliebe offen und der iibernehmende Marktteilnehmer miisste die Verpflichtung erfiillen. Die
Schuld wiirde am Bewertungsstichtag nicht mit der Vertragspartei ausgeglichen oder anderweitig getilgt.

b) ein eigenes Eigenkapitalinstrument eines Unternehmens bliebe offen und der iibernehmende Markteil-
nehmer wiirde die mit dem Instrument verbundenen Rechte und Verpflichtungen iibernehmen. Das
Instrument wiirde am Bewertungsstichtag nicht annulliert oder anderweitig aufgehoben.

35 Selbst wenn kein beobachtbarer Markt vorhanden ist, der Informationen iiber den bei Ubertragung einer Schuld oder
eines eigenen Eigenkapitalinstruments eines Unternehmens erzielbaren Preis liefern konnte (z. B. weil vertragliche
oder andere rechtliche Einschrinkungen die Ubertragung eines derartigen Werts verhindern), konnte es fiir derartige
Werte dann einen beobachtbaren Markt geben, wenn diese von anderen Parteien als Vermogenswerte gehalten
werden (z.B. als Industrieanleihe oder Kaufoption auf die Anteile eines Unternehmens).

36 Um die Zielsetzung einer Bewertung zum beizulegenden Zeitwert zu erreichen, d. h. den Preis zu schitzen, zu dem
die Schuld oder das Eigenkapitalinstrument unter aktuellen Marktbedingungen am Bewertungsstichtag bei einem
gewohnlichen Geschiftsvorfall zwischen Marktteilnehmern ibertragen wiirde, hat ein Unternehmen grundsitzlich so
weit wie moglich relevante beobachtbare Eingangsparameter und so wenig wie moglich nicht beobachtbare Ein-
gangsparameter zu verwenden.

Schulden und Eigenkapitalinstrumente, die von anderen Parteien als Vermigenswerte gehalten werden

37 Ist fiir die Ubertragung einer identischen oder dhnlichen Schuld oder eines identischen oder Zhnlichen
eigenen Eigenkapitalinstruments eines Unternehmens keine Marktpreisnotierung verfiigbar und wird der
identische Wert von einer anderen Partei als Vermdgenswert gehalten, hat das Unternehmen den bei-
zulegenden Zeitwert der Schuld oder des Eigenkapitalinstruments aus der Sicht des Marktteilnehmers zu
ermitteln, der den identischen Wert am Bewertungsstichtag als Vermogenswert hiilt.

38 In derartigen Fallen hat ein Unternehmen den beizulegenden Zeitwert der Schuld oder des Eigenkapitalinstruments
wie folgt zu ermitteln:

a) anhand des an einem aktiven Markt notierten Preises des identischen Werts, der von einer anderen Partei als
Vermogenswert gehalten wird, falls dieser Preis verfiigbar ist,

b) ist dieser Preis nicht verfiigbar, anhand anderer beobachtbarer Eingangsparameter wie dem Preis, der an einem
Markt notiert ist, der fur den von einer anderen Partei als Vermogenswert gehaltenen identischen Wert kein
aktiver ist,

¢) sind die beobachtbaren Preise aus (a) und (b) nicht verfiigbar, anhand eines anderen Bewertungsverfahrens, wie

i) einem kapitalwertbasierten Ansatz (z.B. einem Barwertverfahren, das die kiinftigen Zahlungsstrome bertick-
sichtigt, deren Erhalt ein Marktteilnehmer aus dem Halten der Schuld oder des Eigenkapitalinstruments als
Vermogenswert erwarten wiirde; siche Paragraphen B10 und B11),

ii) einem marktbasierten Ansatz (z. B. Verwendung notierter Preise fiir dhnliche Schulden oder Eigenkapitalinstru-
mente, die von anderen Parteien als Vermogenswerte gehalten werden; siche Paragraphen B5-B7).

39 Ein Unternchmen hat den notierten Preis einer Schuld oder eines eigenen Eigenkapitalinstruments, die/das von einer
anderen Partei als Vermogenswert gehalten wird, nur anzupassen, wenn es fir den Vermogenswert kennzeichnende
Faktoren gibt, die fir die Bewertung der Schuld oder des Eigenkapitalinstruments zum beizulegenden Zeitwert nicht
anwendbar sind. Ein Unternehmen hat sicherzustellen, dass die Auswirkungen einer Beschriankung, die den Verkauf
des Vermogenswerts verhindert, nicht im Preis des Vermogenswerts widergespiegelt werden. Faktoren, die darauf
hindeuten kénnen, dass der notierte Preis des Vermogenswerts angepasst werden sollte, sind u. a.:
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a) Der fiir den Vermogenswert notierte Preis bezieht sich auf eine dhnliche (aber nicht identische) Schuld oder ein
dhnliches (aber nicht identisches) Eigenkapitalinstrument, die/das von einer anderen Partei als Vermdogenswert
gehalten wird. Die Schuld oder das Eigenkapitalinstrument kann beispielsweise ein besonderes Merkmal auf-
weisen (z. B. die Bonitdt des Emittenten), das sich von dem unterscheidet, das im beizulegenden Zeitwert der
dhnlichen Schuld oder des dhnlichen Eigenkapitalinstruments, die/das als Vermogenswert gehalten wird, zum
Ausdruck kommt.

b) Die Bilanzierungseinheit fiir den Vermogenswert ist nicht die gleiche wie fir die Schuld oder das Eigenkapital-
instrument. Bei Schulden beispielsweise spiegelt der Preis fur einen Vermogenswert in einigen Fillen einen
kombinierten Preis fur ein Paket wider, das sowohl die vom Emittenten filligen Betrdge als auch die Kreditsi-
cherheit eines Dritten enthilt. Ist die Bilanzierungseinheit fiir die Schuld nicht das kombinierte Paket, besteht die
Zielsetzung darin, den beizulegenden Zeitwert der Schuld des Emittenten, nicht den des kombinierten Pakets zu
ermitteln. In derartigen Fillen wiirde das Unternehmen daher den fir den Vermogenswert beobachteten Preis
anpassen, um die Auswirkung der Kreditsicherheit des Dritten auszuklammern.

Schulden und Eigenkapitalinstrumente, die nicht von anderen Parteien als Verméogenswerte gehalten werden

40 Ist fiir die Ubertragung einer identischen oder zhnlichen Schuld oder eines identischen oder Zhnlichen
eigenen Eigenkapitalinstruments eines Unternehmens kein notierter Preis verfiigbar und wird der identi-
sche Wert von keiner anderen Partei als Vermogenswert gehalten, hat ein Unternehmen den beizulegenden
Zeitwert der Schuld oder des Eigenkapitalinstruments mithilfe eines Bewertungsverfahrens aus Sicht eines
Marktteilnehmers zu ermitteln, der die Schuld begleichen muss oder den Anspruch auf das Eigenkapital
begeben hat.

41 Bei Anwendung eines Barwertverfahrens konnte ein Unternehmen beispielsweise einen der beiden folgenden Ge-
sichtspunkte beriicksichtigen:

a) die kiinftigen Mittelabfliisse, die ein Marktteilnehmer bei der Erfiillung der Verpflichtung erwarten wiirde, ein-
schlieflich der Gegenleistung, die der Marktteilnehmer fiir die Ubernahme der Verpflichtung verlangen wiirde
(siche Paragraphen B31-B33),

b) den Betrag, den ein Marktteilnehmer fiir das Eingehen einer identischen Schuld oder das Begeben eines identi-
schen Eigenkapitalinstruments erhalten wiirde. Dabei sind die Annahmen zugrunde zu legen, die Marktteilnehmer
bei der Festlegung des Preises fiir den identischen Wert (z. B. mit den gleichen Kreditmerkmalen) im Hauptmarkt
oder vorteilhaftesten Markt fiir die Ausgabe einer Schuld oder eines Eigenkapitalinstruments mit den gleichen
Vertragsbedingungen verwenden wiirden.

Risiko der Nichterfiillung

42 Der beizulegende Zeitwert einer Schuld spiegelt die Auswirkung des Risikos der Nichterfiillung wider. Das
Risiko der Nichterfiillung beinhaltet das eigene Ausfallrisiko eines Unternehmens (im Sinne von IFRS 7
Finanzinstrumente: Angaben), ist aber nicht darauf beschrinkt. Es wird angenommen, dass das Risiko der
Nichterfiillung vor und nach der Ubertragung der Schuld gleich ist.

43 Bei der Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts einer Schuld hat ein Unternechmen die Auswirkung seines Ausfall-
risikos (Bonitdt) und alle anderen Faktoren zu beriicksichtigen, die die Wahrscheinlichkeit der Erfiillung oder Nicht-
erfiillung der Verpflichtungen beeinflussen konnten. Diese Auswirkung kann je nach Art der Schuld unterschiedlich
sein und beispielsweise davon abhingen,

a) ob die Schuld eine Verpflichtung zur Leistung einer Zahlung (finanzielle Verbindlichkeit) oder eine Verpflichtung
zur Lieferung von Giitern oder Dienstleistungen (nicht finanzielle Verbindlichkeit) ist,

b) wie die Bedingungen etwaiger mit der Schuld verbundener Kreditsicherheiten sind.

44 Der beizulegende Zeitwert einer Schuld spiegelt die Auswirkung des Risikos der Nichterfullung auf der Grundlage
ihrer Bilanzierungseinheit wider. Der Emittent einer Schuld, die mit einer untrennbaren Kreditsicherheit eines
Dritten, die von der Schuld getrennt bilanziert wird, ausgegeben wurde, darf die Auswirkung der Kreditsicherheit
(z. B. die Biirgschaft eines Dritten) bei der Bewertung der Schuld zum beizulegenden Zeitwert nicht beriicksichtigen.
Wird die Kreditsicherheit getrennt von der Schuld bilanziert, hitte der Emittent bei der Ermittlung des beizulegenden
Zeitwerts der Schuld seine eigene Bonitdt und nicht die des Biirgen zu beriicksichtigen.

Einschrinkung, die die Ubertragung einer Schuld oder eines eigenen Eigenkapitalinstruments eines Unternehmens verhindert

45 Besteht eine Einschrinkung, die die Ubertragung des betreffenden Werts verhindert, darf das Unternehmen bei der
Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts einer Schuld oder eines eigenen Eigenkapitalinstruments hierfiir keinen
separaten Eingangsparameter beriicksichtigen oder eine Anpassung an anderen diesbeziiglichen Eingangsparametern
vornehmen. Die Auswirkung einer Beschrinkung, die die Ubertragung einer Schuld oder eines eigenen Eigenkapital-
instruments eines Unternehmens verhindert, ist entweder implizit oder explizit in den anderen Eingangsparametern
fur die Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts enthalten.
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46 Zum Beispiel haben sowohl der Glaubiger als auch der Schuldner zum Zeitpunkt der Transaktion den Transaktions-
preis fiir die Schuld akzeptiert — in voller Kenntnis des Umstands, dass die Schuld eine Einschrinkung enthilt, die
deren Ubertragung verhindert. Da die Einschrinkung im Transaktionspreis beriicksichtigt wurde, ist zur Abbildung
der Auswirkung der Ubertragungseinschrinkung zum Zeitpunkt der Transaktion weder ein separater Eingangspara-
meter noch eine Anpassung eines bestehenden Eingangsparameters erforderlich. Ebensowenig ist an spiteren Be-
wertungsstichtagen ein separater Eingangsparameter oder eine Anpassung bestehender Eingangsparameter erforder-
lich, um die Auswirkung der Ubertragungseinschrankung widerzuspiegeln.

Kurzfristig abrufbare finanzielle Verbindlichkeit

47 Der beizulegende Zeitwert einer kurzfristig abrufbaren finanziellen Verbindlichkeit (z. B. einer Sichteinlage) ist nicht
niedriger als der auf Sicht zahlbare Betrag, der vom ersten Tag an, an dem die Zahlung des Betrags verlangt werden
konnte, abgezinst wird.

Anwendung auf finanzielle Vermogenswerte und finanzielle Verbindlichkeiten mit kompensierenden Po-
sitionen hinsichtlich des Markt- oder Kontrahenten-Ausfallrisikos

48 Ein Unternehmen, das eine Gruppe finanzieller Vermogenswerte und finanzieller Verbindlichkeiten halt, ist Markt-
risiken (im Sinne von IFRS 7) und dem Ausfallrisiko (im Sinne von IFRS 7) der jeweiligen Kontrahenten ausgesetzt.
Steuert das Unternchmen die betreffende Gruppe finanzieller Vermogenswerte und finanzieller Verbindlichkeiten auf
Grundlage ihres durch Marktrisiken oder durch das Ausfallrisiko bedingten Nettorisikos, darf es bei der Ermittlung
des beizulegenden Zeitwerts eine Ausnahme vom vorliegenden IFRS anwenden. Diese Ausnahme erlaubt es einem
Unternehmen, den beizulegenden Zeitwert einer Gruppe finanzieller Vermogenswerte und finanzieller Verbindlich-
keiten auf Grundlage des Preises zu ermitteln, der bei einem gewohnlichen Geschiftsvorfall zwischen Marktteil-
nehmern am Bewertungsstichtag unter aktuellen Marktbedingungen beim Verkauf einer Netto-Long-Position (d. h.
eines Vermdgenswerts) fiir ein bestimmtes Risiko erzielt wiirde oder bei der Ubertragung einer Netto-Short-Position
(d. h. einer Schuld) fiir ein bestimmtes Risiko zu zahlen wire. Dementsprechend hat ein Unternchmen den bei-
zulegenden Zeitwert der Gruppe finanzieller Vermdgenswerte und finanzieller Verbindlichkeiten in gleicher Weise zu
ermitteln, wie Marktteilnehmer die Nettorisikoposition am Bewertungsstichtag bepreisen wiirden.

49 Ein Unternehmen darf die in Paragraph 48 beschriebene Ausnahme nur dann anwenden, wenn es alles Folgende
unternimmt:

a) Es steuert die Gruppe finanzieller Vermogenswerte und finanzieller Verbindlichkeiten auf Grundlage seines
Nettorisikos aus einem bestimmten Marktrisiko (oder bestimmten Marktrisiken) oder aus dem Ausfallrisiko einer
bestimmten Vertragspartei gemdfl der dokumentierten Risikomanagement- oder Anlagestrategie des Unterneh-
mens,

b) es gibt dem Management in Schliisselpositionen (im Sinne von IAS 24 Angaben iiber Beziehungen zu nahestehenden
Unternehmen und Personen) auf dieser Grundlage Auskunft tiber die Gruppe finanzieller Vermogenswerte und
finanzieller Verbindlichkeiten, und

c) es ist verpflichtet oder hat die Wahl getroffen, diese finanziellen Vermogenswerte und finanziellen Verbindlich-
keiten in der Bilanz jedes Abschlussstichtags zum beizulegenden Zeitwert zu bewerten.

50 Die Ausnahme in Paragraph 48 betrifft nicht die Darstellung des Abschlusses. In einigen Fallen unterscheidet sich die
Grundlage fir die Darstellung von Finanzinstrumenten in der Bilanz von der Grundlage fiir die Bewertung von
Finanzinstrumenten. Dies ist z.B. der Fall, wenn ein IFRS keine saldierte Darstellung von Finanzinstrumenten
verlangt oder gestattet. In solchen Fillen miisste ein Unternehmen die auf Portfolioebene vorgenommenen Anpas-
sungen (siche Paragraphen 53-56) den einzelnen Vermogenswerten oder Schulden zuordnen, die die Gruppe finan-
zieller Vermogenswerte und finanzieller Verbindlichkeiten bilden, die auf Grundlage der Nettorisikoposition des
Unternehmens gesteuert wird. Ein Unternehmen hat solche Zuordnungen auf angemessener und stetiger Basis unter
Anwendung einer den Umstdnden angemessenen Methode vorzunehmen.

51 Um die in Paragraph 48 beschriebene Ausnahme zu nutzen, hat ein Unternchmen eine Entscheidung fiir eine
Rechnungslegungsmethode gemif IAS 8 Rechnungslegungsmethoden, Anderungen von rechnungslegungsbezogenen Scht-
zungen und Fehler zu treffen. Macht ein Unternehmen von der Ausnahme Gebrauch, hat es diese Rechnungslegungs-
methode, einschlielich seiner Methode fiir die Zuordnung von Geld-/Brief-Anpassungen (siche Paragraphen 53-55)
und Ausfallsrisiko-Anpassungen (siche Paragraph 56), soweit anwendbar, fur ein bestimmtes Portfolio von Periode
zu Periode stetig anzuwenden.

52 Die Ausnahme in Paragraph 48 gilt nur fiir finanzielle Vermdgenswerte, finanzielle Verbindlichkeiten und sonstige
Vertrage im Anwendungsbereich von IFRS 9 Finanzinstrumente (oder IAS 39 Finanzinstrumente: Ansatz und Bewertung,
falls IFRS 9 noch nicht @ibernommen wurde). Die Bezugnahmen auf finanzielle Vermdgenswerte und finanzielle
Verbindlichkeiten in den Paragraphen 48-51 und 53-56 sollten unabhingig davon, ob sie der Definition von
finanziellen Vermogenswerten oder finanziellen Verbindlichkeiten in IAS 32 Finanzinstrumente: Darstellung entspre-
chen, als Bezugnahmen auf simtliche Vertrige verstanden werden, die in den Anwendungsbereich von IFRS 9 (oder
IAS 39, falls IFRS 9 noch nicht {ibernommen wurde) fallen und nach diesen bilanziert werden.
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Marktrisiken

53 Wird fiir die Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts einer Gruppe finanzieller Vermogenswerte und finanzieller
Verbindlichkeiten, die auf Grundlage des Nettorisikos des Unternchmens aus einem bestimmten Marktrisiko (oder
aus bestimmten Marktrisiken) gesteuert werden, die Ausnahme in Paragraph 48 in Anspruch genommen, hat das
Unternehmen denjenigen Preis innerhalb der Geld-Brief-Spanne anzuwenden, der unter den gegebenen Umstinden
im Hinblick auf das Nettorisiko des Unternchmens aus diesen Marktrisiken fiir den beizulegenden Zeitwert am
reprasentativsten ist (siche Paragraphen 70 und 71).

54 Macht ein Unternechmen von der Ausnahme in Paragraph 48 Gebrauch, hat es sicherzustellen, dass das Marktrisiko
(oder die Marktrisiken), dem bzw. denen das Unternehmen innerhalb dieser Gruppe finanzieller Vermogenswerte
und finanzieller Verbindlichkeiten ausgesetzt ist, so gut wie das Gleiche ist. Ein Unternehmen wiirde beispielsweise
nicht das mit einem finanziellen Vermogenswert verbundene Zinsinderungsrisiko und das mit einer finanziellen
Verbindlichkeit verbundene Rohstoffpreisrisiko kombinieren, da dadurch das Zinsinderungsrisiko oder das Rohstoff-
preisrisiko des Unternehmens nicht gemindert wiirde. Wenn von der Ausnahme in Paragraph 48 Gebrauch gemacht
wird, ist jedes Basisrisiko, das aus nicht identischen Marktrisikoparametern resultiert, bei der Zeitwertbewertung der
finanziellen Vermogenswerte und finanziellen Verbindlichkeiten der Gruppe zu beriicksichtigen.

55 Auch die Dauer des mit den finanziellen Vermogenswerten und finanziellen Verbindlichkeiten verbundenen Risikos
des Unternchmens aus einem bestimmten Marktrisiko (oder aus bestimmten Marktrisiken), muss so gut wie die
Gleiche sein. Ein Unternehmen, das beispielsweise einen 12-Monats-Terminkontrakt gegen die entsprechenden
Zahlungsstrome eines 12-Monats-Werts des Zinsinderungsrisikos eines Finanzinstruments mit einer Laufzeit von
funf Jahren innerhalb einer nur aus diesen finanziellen Vermogenswerten und finanziellen Verbindlichkeiten beste-
henden Gruppe verwendet, ermittelt den beizulegenden Zeitwert des Risikos aus dem Zwolfmonats-Zinsdnderungs-
risiko auf Nettobasis und des verbleibenden Zinsianderungsrisikos (d. h. die Jahre 2-5) auf Bruttobasis.

Ausfallrisiko einer bestimmten Vertragspartei

56 Wird von der Ausnahme in Paragraph 48 Gebrauch gemacht, um den beizulegenden Zeitwert einer Gruppe finan-
zieller Vermogenswerte und finanzieller Verbindlichkeiten, die mit einer bestimmten Vertragspartei geschlossen
wurden, zu ermitteln, hat das Unternehmen die Auswirkung auf sein Nettorisiko aus dem Ausfallrisiko dieser
Vertragspartei oder das Nettorisiko der Vertragspartei aus dem Ausfallrisiko des Unternehmens bei der Bewertung
zum beizulegenden Zeitwert zu beriicksichtigen, wenn Marktteilnehmer etwaige Vereinbarungen zur Verringerung
des Ausfallrisikos bei Zahlungsausfall (z.B. einen Globalverrechnungsvertrag mit dem Vertragspartner oder eine
Vereinbarung, die den Tausch von Sicherheiten auf Grundlage des Nettorisikos jeder Partei aus dem Ausfallrisiko der
anderen Partei verlangt) beriicksichtigen wiirden. Die Bewertung zum beizulegenden Zeitwert hat die Erwartungen
der Marktteilnehmer wiber die Wahrscheinlichkeit, dass eine solche Vereinbarung bei einem Ausfall rechtlich durch-
setzbar wire, widerzuspiegeln.

Beizulegender Zeitwert beim erstmaligen Ansatz

57 Wird in einem Tauschgeschift ein Vermdgenswert erworben oder eine Schuld tibernommen, ist der Transaktions-
preis der Preis, zu dem der betreffende Vermogenswert erworben oder die betreffende Schuld iibernommen wurde
(Zugangspreis). Im Gegensatz dazu ist der beizulegende Zeitwert des Vermogenswerts oder der Schuld der Preis, zu
dem der Vermogenswert verkauft oder die Schuld iibertragen wiirde (Abgangspreis). Unternechmen verdufern Ver-
mogenswerte nicht unbedingt zu den Preisen, die sie fur deren Erwerb gezahlt haben. Ebenso iibertragen Unter-
nehmen Schulden nicht unbedingt zu den Preisen, die sie fiir deren Ubernahme erhalten haben.

58 In vielen Fillen wird der Transaktionspreis dem beizulegenden Zeitwert entsprechen (dies kann z. B. der Fall sein,
wenn zum Transaktionszeitpunkt der Kauf eines Vermogenswerts in dem Markt stattfindet, in dem dieser Ver-
mogenswert auch verkauft wiirde.)

59 Bei der Bestimmung, ob der beizulegende Zeitwert beim erstmaligen Ansatz dem Transaktionspreis entspricht, hat
ein Unternchmen die fur die Transaktion und die fur den Vermogenswert oder die Schuld charakteristischen
Faktoren zu beriicksichtigen. In Paragraph B4 werden Fille beschrieben, in denen der Transaktionspreis beim erst-
maligen Ansatz nicht den beizulegenden Zeitwert eines Vermogenswerts oder einer Schuld reprisentieren konnte.

60 Wird in einem anderen IFRS die erstmalige Bewertung eines Vermogenswerts oder einer Schuld zum beizulegenden
Zeitwert verlangt oder gestattet und weicht der Transaktionspreis vom beizulegenden Zeitwert ab, hat das Unter-
nehmen den resultierenden Gewinn oder Verlust erfolgswirksam zu erfassen, sofern der betreffende IFRS nichts
anderes bestimmt.

Bewertungsverfahren

61 Ein Unternehmen hat Bewertungsverfahren zu verwenden, die unter den gegebenen Umstinden angemes-
sen sind und fiir die ausreichend Daten fiir die Bewertung zum beizulegenden Zeitwert zur Verfiigung
stehen, wobei so weit wie moglich auf relevante beobachtbare Eingangsparameter und so wenig wie
moglich auf nicht beobachtbare Eingangsparameter zuriickzugreifen ist.
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62 Die Zielsetzung bei der Verwendung eines Bewertungsverfahrens besteht darin, den Preis zu schitzen, zu dem ein
gewdhnlicher Geschiftsvorfall zum Verkauf des Vermégenswerts oder zur Ubertragung der Schuld zwischen Markt-
teilnehmern am Bewertungsstichtag unter aktuellen Marktbedingungen stattfinden wiirde. Drei weitverbreitete Be-
wertungsverfahren sind der marktbasierte Ansatz, der kostenbasierte Ansatz und der kapitalwertbasierte Ansatz. Die
Hauptaspekte dieser Ansdtze sind in den Paragraphen B5-B11 zusammengefasst. Fir die Ermittlung des beizulegen-
den Zeitwerts hat ein Unternehmen Bewertungsverfahren anzuwenden, die mit einem oder mehreren der oben
genannten Ansitze in Einklang stehen.

63 In einigen Fillen wird ein einziges Bewertungsverfahren angemessen sein (z. B. bei der Bewertung eines Vermdgens-
werts oder einer Schuld anhand von Preisen, die in einem aktiven Markt fir identische Vermdgenswerte oder
Schulden notiert sind). In anderen Fillen werden mehrere Bewertungsverfahren angemessen sein (dies kann z. B.
bei der Bewertung einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit der Fall sein). Werden zur Ermittlung des beizulegen-
den Zeitwerts mehrere Bewertungsverfahren herangezogen, sind die Ergebnisse (d. h. die entsprechenden Anhalts-
punkte fiir den beizulegenden Zeitwert) unter Beriicksichtigung der Plausibilitit der durch diese Ergebnisse auf-
gezeigten Bandbreite von Werten zu beurteilen. Eine Bewertung zum beizulegenden Zeitwert ist der Punkt innerhalb
der Bandbreite, der den beizulegenden Zeitwert unter den gegebenen Umstinden am besten reprasentiert.

64 Entspricht beim erstmaligen Ansatz der Transaktionspreis dem beizulegenden Zeitwert und wird in Folgeperioden
ein Bewertungsverfahren angewandt, das nicht beobachtbare Eingangsparameter nutzt, ist das Bewertungsverfahren
so zu kalibrieren, dass das Ergebnis des betreffenden Bewertungsverfahrens beim erstmaligen Ansatz dem Trans-
aktionspreis entspricht. Mit der Kalibrierung wird sichergestellt, dass das Bewertungsverfahren aktuelle Marktbedin-
gungen widerspiegelt. Zudem unterstiitzt sie ein Unternechmen bei der Bestimmung, ob eine Anpassung des Be-
wertungsverfahrens notwendig ist (z. B. wenn der Vermogenswert oder die Schuld ein von dem Bewertungsverfahren
nicht erfasstes Merkmal aufweisen). Wendet ein Unternechmen bei der Bewertung zum beizulegenden Zeitwert ein
Bewertungsverfahren an, das nicht beobachtbare Eingangsparameter nutzt, muss es im Anschluss an den erstmaligen
Ansatz daftr sorgen, dass die betreffenden Bewertungsverfahren zum Bewertungsstichtag beobachtbare Marktdaten
widerspiegeln (d. h. den Preis fur dhnliche Vermogenswerte oder Schulden).

65 Die zur Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts verwendeten Bewertungsverfahren sind stetig anzuwenden. Eine
Anderung an einem Bewertungsverfahren oder an seiner Anwendung (z. B. eine Anderung seiner Gewichtung bei
Verwendung mehrerer Bewertungsverfahren oder eine Anderung an einer an einem Bewertungsverfahren vorgenom-
menen Anpassung) ist jedoch angemessen, wenn die Anderung zu einer Bewertung fiihrt, die unter den gegebenen
Umstinden den beizulegenden Zeitwert gleich gut oder besser reprasentiert. Dies kann der Fall sein, wenn beispiels-
weise eines der folgenden Ereignisse eintritt:

a) neue Mirkte werden erschlossen,

b) neue Informationen sind verfiugbar,

¢) bisher verwendete Informationen sind nicht mehr verfugbar,
d) Bewertungsverfahren werden verbessert oder

¢) Marktbedingungen dndern sich.

66 Uberarbeitungen, die aus einer Anderung bei dem Bewertungsverfahren oder seiner Anwendung resultieren, sind als
Anderung einer rechnungslegungsbezogenen Schitzung gemif TAS 8 zu bilanzieren. Die in TAS 8 verlangten An-
gaben bei Anderung einer rechnungslegungsbezogenen Schitzung sind jedoch nicht erforderlich fiir Uberarbeitun-
gen, die aus einer Anderung bei dem Bewertungsverfahren oder dessen Anwendung resultieren.

Eingangsparameter fiir Bewertungsverfahren
Allgemeine Grundsdtze

67 Bei den zur Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts verwendeten Bewertungsverfahren ist so weit wie
moglich auf relevante beobachtbare Eingangsparameter und so wenig wie moglich auf nicht beobachtbare
Eingangsparameter zuriickzugreifen.

68 Mirkte, in denen fiir bestimmte Vermogenswerte und Schulden (z. B. Finanzinstrumente) Eingangsparameter be-
obachtbar sein konnten, sind u. a. Borsen, Handlermirkte (,dealer markets®), Vermittlermarkte (,brokered markets*)
und Direktmarkte (,principal-to-principal markets) (siche Paragraph B34).

69 Ein Unternehmen hat Eingangsparameter zu wihlen, die denjenigen Merkmalen des Vermdgenswerts oder der
Schuld entsprechen, die Marktteilnehmer bei einem Geschiftsvorfall im Zusammenhang mit dem betreffenden
Vermogenswert oder der betreffenden Schuld beriicksichtigen wiirden (siche Paragraphen 11 und 12). Solche Merk-
male fithren in einigen Fillen dazu, dass eine Anpassung in Form eines Aufschlags oder Abschlags vorgenommen
wird, (z.B. ein Aufschlag fiir die Beherrschung oder ein Abschlag bei nicht beherrschenden Anteilen). In eine
Bewertung zum beizulegenden Zeitwert sind jedoch keine Auf- oder Abschlige einzubezichen, die nicht mit der
Bilanzierungseinheit in dem IFRS iibereinstimmen, der eine Bewertung zum beizulegenden Zeitwert verlangt oder
gestattet (siche Paragraphen 13 und 14). Auf- oder Abschlige, die Grofe als ein Merkmal fiir einen Bestand des
Unternehmens (insbesondere ein Paketabschlag, der den notierten Preis eines Vermdgenswerts oder einer Schuld
anpasst, weil das normale tdgliche Handelsvolumen des Marktes nicht ausreicht, um die von dem Unternehmen
gehaltene Menge gemif Paragraph 80 zu absorbieren), und nicht als ein Merkmal des Vermogenswerts oder der
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Schuld (z.B. ein Aufschlag fiir die Beherrschung bei der Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts eines beherr-
schenden Anteils) widerspiegeln, sind bei einer Bewertung zum beizulegenden Zeitwert nicht zuldssig. In allen
Fillen, in denen es fiir einen Vermogenswert oder eine Schuld einen notierten Preis an einem aktiven Markt (d.
h. einen Eingangsparameter der Stufe 1) gibt, hat ein Unternehmen diesen Preis bei der Ermittlung des beizulegenden
Zeitwerts ohne Anpassung zu verwenden, sofern nicht die in Paragraph 79 beschriebenen Umstinde vorliegen.

Eingangsparameter auf der Grundlage von Geld- und Briefkursen

70 Besteht fiir einen zum beizulegenden Zeitwert bewerteten Vermogenswert oder eine zum beizulegenden Zeitwert
bewertete Schuld ein Geld- und ein Briefkurs (z. B. ein Eingangsparameter eines Handlermarktes), ist zur Ermittlung
des beizulegenden Zeitwerts der Preis innerhalb der Geld-Brief-Spanne zu verwenden, der den beizulegenden Zeit-
wert unter den gegebenen Umstinden am besten reprasentiert. Dabei spielt es keine Rolle, welcher Stufe der Fair-
Value-Hierarchie der Eingangsparameter zugeordnet wird (d. h. Stufe 1, 2, oder 3, siche Paragraphen 72-90). Die
Verwendung von Geldkursen fiir Vermogenspositionen und Briefkursen fiir Schuldpositionen ist zuldssig, aber nicht
vorgeschrieben.

71 Der vorliegende IFRS schliefSt die Nutzung von Mittelkursen oder anderen Bepreisungskonventionen, die von Markt-
teilnehmern als praktischer Behelf fiir die Bewertung zum beizulegenden Zeitwert innerhalb der Geld-Brief-Spanne
herangezogen werden, nicht aus.

Fair-Value-Hierarchie

72 Um die Stetigkeit und Vergleichbarkeit bei Bewertungen zum beizulegenden Zeitwert und den zugehérigen Angaben
zu erhohen, wird im vorliegenden IFRS eine Hierarchie fur den beizulegenden Zeitwert (sog. ,Fair-Value-Hierarchie*)
festgelegt. Diese Hierarchie teilt die in den Bewertungsverfahren fur die Bewertung zum beizulegenden Zeitwert
verwendeten Eingangsparameter in drei Stufen ein (siche Paragraphen 76-90). Bei der Fair-Value-Hierarchie wird den
an aktiven Mirkten fur identische Vermogenswerte oder Schulden notierten (unverdndert iibernommenen) Preisen
(Eingangsparameter der Stufe 1) die hochste Prioritdt eingerdumt, wihrend nicht beobachtbare Eingangsparameter
die niedrigste Prioritdt erhalten (Eingangsparameter der Stufe 3).

73 In einigen Fillen konnen die zur Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts eines Vermdgenswerts oder einer Schuld
verwendeten Eingangsparameter verschiedenen Stufen der Fair-Value-Hierarchie zugeordnet werden. In solchen
Fillen wird die Bewertung zum beizulegenden Zeitwert insgesamt der gleichen Hierarchiestufe zugeordnet wie
der Eingangsparameter der niedrigsten Stufe, der fiir die Bewertung als Ganzes von Bedeutung ist. Die Beurteilung
der Bedeutung eines bestimmten Eingangsparameters fur die Bewertung insgesamt erfordert Ermessensausiibung.
Hierbei sind die fiir den Vermogenswert oder die Schuld charakteristischen Faktoren zu beriicksichtigen. Bei der
Bestimmung, welcher Hierarchiestufe eine Bewertung zum beizulegenden Zeitwert zuzuordnen ist, dirfen Anpas-
sungen, die zu zeitwertbasierten Bewertungen fithren, nicht beriicksichtigt werden, wie Verduferungskosten, die bei
der Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts abziiglich der Verduerungskosten beriicksichtigt werden.

74 Die Verfiigbarkeit relevanter Eingangsparameter und deren relative Subjektivitit konnten die Wahl angemessener
Bewertungsverfahren beeinflussen (siche Paragraph 61). In der Fair-Value-Hierarchie wird jedoch den in die Bewer-
tungsverfahren einfliefenden Eingangsparametern und nicht den zur Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts ver-
wendeten Bewertungsverfahren Vorrang gegeben. Beispielsweise konnte eine Bewertung zum beizulegenden Zeit-
wert, bei der ein Barwertverfahren verwendet wird, der Stufe 2 oder der Stufe 3 zugeordnet werden, je nachdem,
welche Eingangsparameter fiir die Bewertung als Ganzes von Bedeutung sind und welcher Hierarchiestufe diese
Parameter zugeordnet werden.

75 Wenn ein beobachtbarer Eingangsparameter eine Anpassung erfordert, bei der ein nicht beobachtbarer Eingangs-
parameter zum Einsatz kommt, und wenn diese Anpassung zu einer wesentlich hoheren oder niedrigeren Zeitwert-
bewertung fithrt, wiirde die daraus resultierende Bewertung der Hierarchiestufe 3 zugeordnet. Wiirde ein Markt-
teilnehmer beispielsweise bei der Schitzung des Preises fuir einen Vermdgenswert die Auswirkung einer Verkaufs-
beschrankung fiir den Vermogenswert beriicksichtigen, dann wiirde ein Unternehmen den notierten Preis anpassen,
um die Auswirkung dieser Beschrinkung widerzuspiegeln. Handelt es sich bei diesem notierten Preis um einen
Eingangsparameter der Stufe 2 und ist die Anpassung ein nicht beobachtbarer Eingangsparameter, der fir die Be-
wertung als Ganzes von Bedeutung ist, wiirde die Bewertung der Hierarchiestufe 3 zugeordnet.

Eingangsparameter der Stufe 1

76 Eingangsparameter der Stufe 1 sind die an aktiven Markten fiir identische Vermdgenswerte oder Schulden notierten
(unverdndert iibernommenen) Preise, auf die das Unternechmen am Bewertungsstichtag zugreifen kann.

77 Ein an einem aktiven Markt notierter Preis liefert den verldsslichsten Anhaltspunkt fiir den beizulegenden Zeitwert
und ist, wann immer verfiigbar, ohne Anpassung bei der Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts zu verwenden.
Ausgenommen sind die in Paragraph 79 beschriebenen Umstinde.

78 Ein Eingangsparameter der Stufe 1 wird fiir viele finanzielle Vermogenswerte und finanzielle Verbindlichkeiten
verfiigbar sein, von denen einige auf mehreren aktiven Mirkten ausgetauscht werden kénnten (z. B. an unterschied-
lichen Borsen). Aus diesem Grund liegt auf Stufe 1 der Schwerpunkt auf der Bestimmung der beiden folgenden
Aspekte:

a) welches der Hauptmarkt fiir den Vermogenswert oder die Schuld ist oder — in Ermangelung eines Hauptmarkts —
welches der vorteilhafteste Markt fiir den Vermdgenswert oder die Schuld ist, und
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b) ob das Unternehmen am Bewertungsstichtag zu dem Preis an diesem Markt eine Transaktion mit dem Ver-
mogenswert oder der Schuld abschliefen kann.

79 Unternehmen dirfen nur unter folgenden Umstinden eine Anpassung an einem Eingangsparameter der Stufe 1
vornehmen:

a) wenn ein Unternehmen eine grofle Anzahl dhnlicher (aber nicht identischer) Vermogenswerte oder Schulden (z.
B. Schuldverschreibungen) hilt, die zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden und ein an einem aktiven
Markt notierter Preis verfigbar, aber nicht fiir jeden einzelnen dieser Vermogenswerte oder Schulden ohne
Weiteres zuganglich ist (d. h. bei der groffen Anzahl der vom Unternehmen gehaltenen dhnlichen Vermogens-
werte oder Schulden wire es schwierig, am Bewertungsstichtag Preisinformationen fur jeden einzelnen Ver-
mogenswert oder jede einzelne Schuld einzuholen). In diesem Fall kann ein Unternehmen den beizulegenden
Zeitwert behelfsweise mit einer alternativen Bepreisungsmethode ermitteln, die sich nicht ausschlieflich auf
notierte Preise stiitzt (z.B. Matrix-Preismodelle). Die Anwendung einer alternativen Bepreisungsmethode fiihrt
jedoch dazu, dass die Bewertung zum beizulegenden Zeitwert einer niedrigeren Stufe in der Fair-Value-Hierarchie
zugeordnet wird.

b) wenn ein an einem aktiven Markt notierter Preis zum Bewertungsstichtag nicht den beizulegenden Zeitwert
reprisentiert. Dies kann beispielsweise dann der Fall sein, wenn bedeutende Ereignisse (wie Geschiftsvorfille
in einem Direktmarkt, Handel in einem Vermittlermarkt oder Bekanntgaben) nach Marktschluss, aber vor dem
Bewertungsstichtag eintreten. Ein Unternehmen muss zur Ermittlung dieser Ereignisse, die sich auf Bewertungen
zum beizulegenden Zeitwert auswirken konnten, eine unternehmenseigene Methode festlegen und stetig anwen-
den. Wird der notierte Preis jedoch aufgrund neuer Informationen angepasst, fithrt diese Anpassung dazu, dass
die Bewertung zum beizulegenden Zeitwert einer niedrigeren Stufe in der Fair-Value-Hierarchie zugeordnet wird.

¢) wenn der beizulegende Zeitwert einer Schuld oder eines eigenen Eigenkapitalinstruments eines Unternehmens
anhand des Preises ermittelt wird, der fiir einen identischen, an einem aktiven Markt als Vermogenswert ge-
handelten Posten notiert ist, und dieser Preis aufgrund von Faktoren angepasst werden muss, die fiir den
betreffenden Posten bzw. Vermdgenswert charakteristisch sind (siche Paragraph 39). Ist keine Anpassung erfor-
derlich, ergibt sich eine Bewertung zum beizulegenden Zeitwerts auf Stufe 1 der Fair-Value-Hierarchie. Jede
Anpassung des notierten Preises des Vermogenswerts fithrt jedoch dazu, dass die Bewertung zum beizulegenden
Zeitwert einer niedrigeren Stufe in der Fair-Value-Hierarchie zugeordnet wird.

80 Wenn ein Unternchmen eine Position an einem einzigen Vermdogenswert oder einer einzigen Schuld halt (einge-
schlossen sind Positionen, die eine grofie Zahl identischer Vermdgenswerte oder Schulden umfassen, z.B. ein
Bestand an Finanzinstrumenten) und dieser Vermdgenswert oder diese Schuld an einem aktiven Markt gehandelt
wird, ist der beizulegende Zeitwert des Vermogenswerts oder der Schuld auf Stufe 1 als Produkt aus dem fiir den
einzelnen Vermogenswert oder die einzelne Schuld notierten Marktpreis und der vom Unternehmen gehaltenen
Menge zu ermitteln. Dies ist auch dann der Fall, wenn das normale tigliche Handelsvolumen eines Markts nicht
ausreicht, um die gehaltene Menge zu absorbieren und sich Auftragserteilungen zur Verduferung der Position in
einer einzigen Transaktion auf den notierten Preis auswirken konnten.

Eingangsparameter der Stufe 2

81 Eingangsparameter der Stufe 2 sind andere als die in Stufe 1 enthaltenen notierten Preise, die fir den Vermogenswert

oder die Schuld entweder direkt oder indirekt beobachtbar sind.

82 Hat der Vermogenswert oder die Schuld eine festgelegte (vertragliche) Laufzeit, muss ein Eingangsparameter der
Stufe 2 fiir so gut wie die gesamte Laufzeit des Vermogenswerts oder der Schuld beobachtbar sein. Eingangspara-
meter der Stufe 2 beinhalten:

a) an aktiven Mirkten fir dhnliche Vermogenswerte oder Schulden notierte Preise,

b) an nicht aktiven Markten fur identische oder dhnliche Vermdgenswerte oder Schulden notierte Preise,

¢) andere Eingangsparameter als notierte Preise, die fiir den Vermogenswert oder die Schuld beobachtbar sind, z. B.:
i) in {iblichen Intervallen beobachtbare Zinssitze und Renditekurven,
i) implizite Volatilititen und
iii) Kreditspreads.

d) marktgestiitzte Eingangsparameter.
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83 Anpassungen an Eingangsparametern der Stufe 2 werden je nach den fiir den Vermogenswert oder die Schuld
charakteristischen Faktoren variieren. Diese Faktoren sind unter anderem:

a) Zustand oder Standort des Vermogenswerts,

b) der Umfang, in dem sich Eingangsparameter auf Posten beziehen, die mit dem Vermogenswert oder der Schuld
vergleichbar sind (einschlieflich der in Paragraph 39 beschriebenen Faktoren), und

¢) das Volumen oder das Ausmafl der Aktivitit an den Mirkten, an denen die Eingangsparameter beobachtet
werden.

84 Eine Anpassung an einem Eingangsparameter der Stufe 2, die fur die Bewertung als Ganzes von Bedeutung ist,
konnte dazu fithren, dass eine Bewertung zum beizulegenden Zeitwert der Stufe 3 der Fair-Value-Hierarchie zu-
geordnet wird, wenn sich die Anpassung auf wesentliche, nicht beobachtbare Eingangsparameter stiitzt.

85 Paragraph B35 beschreibt die Verwendung von Eingangsparametern der Stufe 2 bei bestimmten Vermogenswerten
und Schulden.

Eingangsparameter der Stufe 3

86 Eingangsparameter der Stufe 3 sind Eingangsparameter, die fur den Vermogenswert oder die Schuld nicht beobacht-
bar sind.

87 Nicht beobachtbare Eingangsparameter sind in dem Umfang zur Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts heran-
zuziehen, in dem keine relevanten beobachtbaren Eingangsparameter verfuigbar sind. Hierdurch wird auch Situatio-
nen Rechnung getragen, in denen fur den Vermogenswert oder die Schuld am Bewertungsstichtag wenig oder keine
Marktaktivitit besteht. Die Zielsetzung der Bewertung zum beizulegenden Zeitwert bleibt jedoch gleich, d. h. am
Bewertungsstichtag einen Abgangspreis aus der Sicht eines Marktteilnehmers zu ermitteln, der den Vermogenswert
hilt oder die Schuld begleichen muss. Nicht beobachtbare Eingangsparameter haben also die Annahmen, einschlie-
lich der Annahmen zum Risiko widerzuspiegeln, die die Marktteilnehmer bei der Festlegung des Preises fuir den
Vermogenswert oder die Schuld zugrunde legen wiirden.

88 Annahmen zum Risiko umfassen das mit einem bestimmten Bewertungsverfahren zur Ermittlung des beizulegenden
Zeitwerts (wie ein Preismodell) verbundene Risiko und das mit den in das Bewertungsverfahren einflieenden
Eingangsparametern verbundene Risiko. Eine Bewertung, bei der keine Risikoanpassung vorgenommen wird, obwohl
Marktteilnehmer diese bei Festlegung des Preises des Vermogenswerts oder der Schuld beriicksichtigen wiirden, stellt
keine Bewertung zum beizulegenden Zeitwert dar. Eine Risikoanpassung konnte z. B. notwendig sein, wenn erheb-
liche Bewertungsunsicherheiten bestehen (z. B. wenn das Volumen oder Ausmafl an Marktaktivitit im Vergleich zur
normalen Marktaktivitit fur die betreffenden oder dhnliche Vermogenswerte oder Schulden erheblich zuriickgegan-
gen ist und das Unternehmen bestimmt hat, dass der Transaktionspreis oder der notierte Preis nicht den bei-
zulegenden Zeitwert reprasentiert (wie in den Paragraphen B37-B47 beschrieben).

89 Ein Unternehmen hat unter Verwendung der unter den gegebenen Umstinden am besten verfiigbaren Informatio-
nen, die eigene Daten des Unternehmens umfassen konnten, nicht beobachtbare Eingangsparameter zu entwickeln.
Bei der Entwicklung nicht beobachtbarer Eingangsparameter kann ein Unternchmen mit seinen eigenen Daten
beginnen, muss diese aber anpassen, wenn bei vertretbarem Aufwand verfiigbare Informationen darauf hinweisen,
dass andere Marktteilnehmer andere Daten verwenden wiirden, oder wenn das Unternehmen eine Besonderheit
aufweist, die andere Marktteilnehmer nicht haben (wie eine unternehmensspezifische Synergie). Um Informationen
iiber die Annahmen von Marktteilnehmern einzuholen, braucht ein Unternechmen keine allumfassenden Anstren-
gungen zu unternchmen. Es hat jedoch alle Informationen tiber Annahmen von Marktteilnehmern zu beriicksich-
tigen, die bei vertretbarem Aufwand verfiigbar sind. Nicht beobachtbare Eingangsparameter, die in der oben be-
schriebenen Weise hergeleitet wurden, gelten als Annahmen von Marktteilnehmern und erfillen die Zielsetzung
einer Bewertung zum beizulegenden Zeitwert.

90 Paragraph B36 beschreibt die Verwendung von Eingangsparametern der Stufe 3 bei bestimmten Vermogenswerten
und Schulden.

ANGABEN

91 Ein Unternehmen muss Informationen angeben, die den Abschlussadressaten helfen, die beiden folgenden
Punkte zu beurteilen:

a) bei Vermogenswerten und Schulden, die in der Bilanz nach dem erstmaligen Ansatz regelmiflig oder
einmalig zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden, die Bewertungsverfahren und die zur Entwick-
lung dieser Bewertungen verwendeten Eingangsparameter,

b) bei regelmiiffigen Bewertungen zum beizulegenden Zeitwert, bei denen bedeutende nicht beobachtbare
Eingangsparameter verwendet wurden (Stufe 3), die Auswirkung der Bewertungen auf den Gewinn oder
Verlust oder auf das sonstige Ergebnis der Periode.
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92 Zur Erfullung der in Paragraph 91 genannten Zielsetzungen hat ein Unternehmen alle folgenden Punkte zu beriick-

93

sichtigen:

a) den zur Erfullung der Angabepflichten notwendigen Detaillierungsgrad,

b) wieviel Gewicht auf jede der verschiedenen Vorschriften zu legen ist,

¢) in welchem Umfang Zusammenfassungen oder Aufgliederungen vorzunehmen sind und

d) ob die Abschlussadressaten zusitzliche Informationen benotigen, um die angegebenen quantitativen Informatio-
nen zu beurteilen.

Reichen die gemafd diesem und anderen IFRS vorgelegten Angaben zur Erfiillung der Zielsetzungen in Paragraph 91
nicht aus, hat ein Unternehmen zusitzliche Informationen anzugeben, um diese Zielsetzungen zu erfillen.

Zur Erfillung der in Paragraph 91 genannten Zielsetzungen hat ein Unternehmen fiir jede Klasse von Vermogens-
werten und Schulden (siche Paragraph 94 beziiglich Informationen zur Bestimmung geeigneter Klassen von Ver-
mogenswerten und Schulden), die in der Bilanz nach dem erstmaligen Ansatz zum beizulegenden Zeitwert bewertet
werden (einschlieflich auf beizulegendem Zeitwert basierende Bewertungen im Anwendungsbereich dieses IFRS),
zumindest Folgendes anzugeben:

a) bei regelmifigen und einmaligen Bewertungen zum beizulegenden Zeitwert die Zeitwertbewertung am Ab-
schlussstichtag und bei einmaligen Bewertungen zum beizulegenden Zeitwert die Griinde fiir die Bewertung.
Regelmifige Bewertungen von Vermogenswerten oder Schulden zum beizulegenden Zeitwert sind solche, die
andere IFRS fiir die Bilanz zu jedem Abschlussstichtag verlangen oder gestatten. Einmalige Bewertungen von
Vermogenswerten oder Schulden zum beizulegenden Zeitwert sind solche, die andere IFRS fiir die Bilanz unter
bestimmten Umstinden (z. B. wenn ein Unternechmen gemifs IFRS 5 Zur Verduferung gehaltene langfristige Ver-
magenswerte und aufgegebene Geschiftsbereiche einen zur Verduferung gehaltenen Vermdgenswert zum beizulegen-
den Zeitwert abziiglich VerduRerungskosten bewertet, weil der beizulegende Zeitwert abziiglich Verduferungs-
kosten des betreffenden Vermogenswerts niedriger als dessen Buchwert ist) verlangen oder gestatten.

b) bei regelmidfigen und einmaligen Bewertungen zum beizulegenden Zeitwert die Stufe der Fair-Value-Hierarchie,
der die Bewertungen zum beizulegenden Zeitwert in ihrer Gesamtheit zugeordnet werden (Stufe 1, 2 oder 3).

¢) bei am Abschlussstichtag gehaltenen Vermogenswerten und Schulden, die regelmidfig zum beizulegenden Zeit-
wert bewertet werden, die Betrdge aller etwaigen Umgliederungen zwischen Stufe 1 und Stufe 2 der Fair-Value-
Hierarchie, die Griinde fur diese Umgliederungen und die Methode des Unternehmens zur Bestimmung, wann
Umgliederungen zwischen den Stufen als stattgefunden gelten (siche Paragraph 95). Umgliederungen in die
einzelnen Stufen sind gesondert von Umgliederungen aus den einzelnen Stufen anzugeben und zu erldutern.

d) bei regelmidfligen und einmaligen Bewertungen zum beizulegenden Zeitwert, die Stufe 2 und Stufe 3 der Fair-
Value-Hierarchie zugeordnet sind, eine Beschreibung des/der Bewertungsverfahren(s) und die bei der Bewertung
zum beizulegenden Zeitwert verwendeten Eingangsparameter. Wurde das Bewertungsverfahren gedndert (z.B.
von einem markbasierten Ansatz zu einem kapitalwertbasierten Ansatz oder ein zusitzliches Bewertungsverfah-
ren verwendet), hat das Unternehmen diese Anderung anzugeben und zu begriinden. Bei Bewertungen zum
beizulegenden Zeitwert, die Stufe 3 der Fair-Value-Hierarchie zugeordnet sind, hat das Unternehmen quantitative
Informationen iiber bedeutende, nicht beobachtbare Eingangsparameter vorzulegen, die bei der Ermittlung des
beizulegenden Zeitwerts verwendet wurden. Ein Unternehmen muss zur Erfiillung seiner Angabepflicht keine
quantitativen Informationen erzeugen, falls quantitative nicht beobachtbare Eingangsparameter bei der Ermittlung
des beizulegenden Zeitwerts durch das Unternehmen nicht hergeleitet werden (z. B. wenn ein Unternehmen
Preise fritherer Geschiftsvorfille oder Preisinformationen eines Dritten ohne Anpassung verwendet). Bei der
Bereitstellung dieser Angabe darf ein Unternechmen jedoch quantitative, nicht beobachtbare Eingangsparameter,
die fur die Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts von Bedeutung sind und dem Unternehmen bei vertretbarem
Aufwand zur Verfiigung stehen, nicht ignorieren.

e) bei regelmédfigen, Stufe 3 der Fair-Value-Hierarchie zugeordneten Bewertungen zum beizulegenden Zeitwert eine
Uberleitungsrechnung von den Erdffnungs- zu den Schlusssalden mit gesonderter Angabe der in der Periode
angefallenen Verdnderungen, die zuriickzufithren sind auf

i) die gesamten Gewinne oder Verluste der Periode, die erfolgswirksam erfasst wurden und der/die Posten der
Gewinn- und Verlustrechnung/Gesamtergebnisrechnung, in dem/denen diese Gewinne oder Verluste erfasst
sind,

i) die gesamten Gewinne oder Verluste der Periode, die im sonstigen Ergebnis erfasst wurden und der/die Posten
der Gesamtergebnisrechnung, in dem/denen jene Gewinne oder Verluste erfasst sind,
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iii) Kidufe, Verkdufe, Emissionen und Riickzahlungen/Riickfithrungen (wobei jede dieser Arten von Anderungen
gesondert anzugeben ist),

iv) die Betrdge aller Umgliederungen in oder aus Stufe 3 der Fair-Value-Hierarchie, die Griinde fiir diese Umglie-
derungen und die Methode des Unternehmens zur Bestimmung, wann Umgliederungen zwischen den Stufen
als stattgefunden gelten (siche Paragraph 95). Umgliederungen in die Stufe 3 sind gesondert von Umglie-
derungen aus der Stufe 3 anzugeben und zu erldutern.

f) bei regelmifSigen, Stufe 3 der Fair-Value-Hierarchie zugeordneten Bewertungen zum beizulegenden Zeitwert die
unter (e)(i) angegebene Summe der erfolgswirksam erfassten Gewinne oder Verluste der Periode, der auf die
Verdanderung nicht realisierter Gewinne oder Verluste aus am Abschlussstichtag gehaltenen Vermogenswerten
und Schulden entfillt, sowie der/die Posten der Gewinn- und Verlustrechnung/Gesamtergebnisrechnung, in dem/
denen diese nicht realisierten Gewinne oder Verluste erfasst sind.

g) bei regelmifigen und einmaligen, Stufe 3 der Fair-Value-Hierarchie zugeordneten Bewertungen zum beizulegen-
den Zeitwert eine Beschreibung der vom Unternehmen verwendeten Bewertungsprozesse (darunter wie ein
Unternehmen z. B. seine Bewertungsmethoden und Verfahren bestimmt und Verdnderungen in der Bewertung
zum beizulegenden Zeitwert von Periode zu Periode analysiert).

h) bei regelmiRigen, Stufe 3 der Fair-Value-Hierarchie zugeordneten Bewertungen zum beizulegenden Zeitwert:

i) bei allen Bewertungen dieser Art eine ausfiihrliche Beschreibung der Sensitivitdt der Bewertungen zum bei-
zulegenden Zeitwert gegeniiber Anderungen nicht beobachtbarer Eingangsparameter, falls eine Anderung
solcher Eingangsparameter in einen anderen Betrag zu einer signifikant hoheren oder niedrigeren Bewertung
zum beizulegenden Zeitwert fithren konnte. Bestehen zwischen den genannten Eingangsparametern und
anderen nicht beobachtbaren Eingangsparametern, die bei der Bewertung zum beizulegenden Zeitwert zum
Einsatz kommen, wechselseitige Zusammenhinge, hat ein Unternehmen auflerdem diese wechselseitigen Zu-
sammenhinge und wie sie die Auswirkung der Anderungen nicht beobachtbarer Eingangsparameter auf die
Bewertung zum beizulegenden Zeitwert vergroffern oder mindern konnten, zu beschreiben. Zur Erfillung
dieser Angabepflicht muss die ausfithrliche Beschreibung der Sensitivitit gegeniiber den Anderungen nicht
beobachtbarer Eingangsparameter wenigstens die nicht beobachtbaren Eingangsparameter, die zur Erfiillung
der Anforderungen in (d) angegeben werden, enthalten.

ii) wiirde sich bei finanziellen Vermogenswerten und finanziellen Verbindlichkeiten der beizulegende Zeitwert
signifikant dndern, wenn ein oder mehrere nicht beobachtbare Eingangsparameter durch angemessenerweise
fur moglich gehaltene Alternativen ersetzt werden, hat ein Unternchmen diese Tatsache und die Auswirkun-
gen dieser Anderungen anzugeben. Das Unternehmen muss angeben, wie es die Auswirkung einer Anderung
auf eine angemessenerweise fir moglich gehaltene Alternative berechnet hat. Zu diesem Zweck ist signifikant
mit Blick auf den Gewinn oder Verlust und die Summe der Vermogenswerte oder Summe der Schulden bzw.
wenn die Anderungen des beizulegenden Zeitwerts im sonstigen Ergebnis erfasst werden, auf die Summe des
Eigenkapitals zu beurteilen.

i) falls bei regelmaffigen und einmaligen Bewertungen zum beizulegenden Zeitwert die hochst- und bestmogliche
Nutzung eines nichtfinanziellen Vermogenswerts von seiner gegenwirtigen Nutzung abweicht, hat ein Unterneh-
men dies anzugeben und zu begriinden, warum der nichtfinanzielle Vermogenswert in einer Weise genutzt wird,
die von der hochst- und bestmoglichen Nutzung abweicht.

94 Ein Unternehmen hat auf folgender Grundlage geeignete Klassen von Vermogenswerten und Schulden zu bestim-
men:

a) nach Art, Merkmalen und Risiken des Vermdgenswerts oder der Schuld und
b) nach der Hierarchiestufe, der die Bewertung zum beizulegenden Zeitwert zugeordnet ist.

Bei Bewertungen zum beizulegenden Zeitwert auf Stufe 3 der Fair-Value-Hierarchie muss die Anzahl der Klassen
eventuell grofer sein, weil diesen Bewertungen ein hoherer Grad an Unsicherheit und Subjektivitdt anhaftet. Bei der
Bestimmung angemessener Klassen von Vermogenswerten und Schulden, fiir die Angaben zu Bewertungen zum
beizulegenden Zeitwert vorzulegen sind, ist Ermessensausiibung erforderlich. Bei einer Klasse von Vermogenswerten
und Schulden ist haufig eine stirkere Aufgliederung erforderlich als bei den in der Bilanz dargestellten Posten. Ein
Unternehmen hat jedoch geniigend Angaben bereitzustellen, um eine Uberleitungsrechnung auf die in der Bilanz
dargestellten Posten zu ermoglichen. Wird in einem anderen IFRS fiir einen Vermogenswert oder eine Schuld eine
Klasse vorgegeben, kann ein Unternehmen unter der Bedingung, dass die betreffende Klasse die Anforderungen in
diesem Paragraphen erfullt, diese Klasse bei der Bereitstellung der im vorliegenden IFRS verlangten Angaben ver-
wenden.

95 Ein Unternchmen hat seine Methode zur Bestimmung des Zeitpunkts, zu dem Umgliederungen zwischen Hierarchie-
stufen als stattgefunden gelten, gemafS Paragraph 93(c) und (e)(iv) anzugeben und stetig anzuwenden. Die Methode
zur Bestimmung des Zeitpunkts der Erfassung von Umgliederungen muss fiir Umgliederungen in Stufen und
Umgliederungen aus Stufen dieselbe sein. Es folgen Beispiele fiir Methoden zur Bestimmung des Zeitpunkts von
Umgliederungen:
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a) das Datum des Ereignisses oder der Verdnderung der Umstinde, das/die die Umgliederung verursacht hat,
b) der Beginn der Berichtsperiode,
¢) das Ende der Berichtsperiode.

96 Trifft ein Unternechmen beziiglich seiner Rechnungslegungsmethode die Entscheidung, die in Paragraph 48 vorgese-
hene Ausnahme zu nutzen, hat es dies anzugeben.

97 Ein Unternehmen hat fiir jede Klasse von Vermogenswerten und Schulden, die in der Bilanz nicht zum beizule-
genden Zeitwert bewertet werden, fiir die der beizulegende Zeitwert aber angegeben wird, die in Paragraph 93(b), (d)
und (i) verlangten Angaben zu machen. Ein Unternehmen muss jedoch nicht die in Paragraph 93(d) verlangten
quantitativen Angaben iiber bedeutende, nicht beobachtbare Eingangsparameter vorlegen, die bei Bewertungen zum
beizulegenden Zeitwert, die der Hierarchiestufe 3 zugeordnet werden, zum Einsatz kommen. Fiir diese Vermogens-
werte und Schulden ist ein Unternehmen von den anderen Angabepflichten dieses IFRS befreit.

98 Bei einer zum beizulegenden Zeitwert bewertete Schuld, die mit einer untrennbaren Kreditsicherheit eines Dritten
ausgegeben wurde, hat ein Emittent die Existenz dieser Kreditsicherheit und ob sie bei der Bewertung zum bei-
zulegenden Zeitwert der Schuld beriicksichtigt wurde, anzugeben.

99 Ein Unternchmen hat die im vorliegenden IFRS verlangten quantitativen Angaben tabellarisch darzustellen, sofern
nicht ein anderes Format angemessener ist.
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Anhang A
Definitionen
Dieser Anhang ist integraler Bestandteil des IFRS.
Aktiver Markt Ein Markt, an dem Geschiftsvorfille mit dem Vermogenswert oder der

Schuld mit ausreichender Haufigkeit und ausreichendem Volumen stattfin-
den, um fortlaufend Preisinformationen bereitzustellen.

Kostenbasierter Ansatz Ein Bewertungsverfahren, das den Betrag widerspiegelt, der gegenwirtig er-
forderlich wire, um die Leistungskapazitit eines Vermogenswerts zu ersetzen
(hdufig als aktuelle Wiederbeschaffungskosten bezeichnet).

Zugangspreis Der Preis, der in einem Tauschgeschift fiir den Erwerb eines Vermogenswerts
gezahlt oder fur die Ubernahme einer Schuld entgegengenommen wird.

Abgangspreis Der Preis, der fiir den Verkauf eines Vermogenswerts erzielt oder fiir die
Ubertragung einer Schuld gezahlt wiirde.

Erwarteter Zahlungsstrom Der wahrscheinlichkeitsgewichtete Durchschnitt (d. h. der Mittelwert der Ver-
teilung) moglicher kiinftiger Zahlungsstrome.

Beizulegender Zeitwert Der Preis, der in einem gewohnlichen Geschiftsvorfall zwischen Marktteil-
nehmern am Bewertungsstichtag fiir den Verkauf eines Vermogenswerts er-
zielt oder fur die Ubertragung einer Schuld gezahlt wiirde.

Héchst- und bestmogliche

Nutzung Die Nutzung eines nichtfinanziellen Vermogenswerts durch Marktteilnehmer,
die den Wert des Vermogenswerts oder der Gruppe von Vermdgenswerten
und Schulden (z. B. eines Geschiftsbetriebs), innerhalb deren der Vermogens-
wert genutzt wiirde, maximieren wiirde.

Kapitalwertbasierter Ansatz Bewertungsverfahren, bei denen kiinftige Betrdge (z. B. Zahlungsstrome oder
Ertrige und Aufwendungen) in einen einzigen aktuellen (d. h. abgezinsten)
Betrag umgerechnet werden. Die Bewertung zum beizulegenden Zeitwert
wird auf der Grundlage des durch aktuelle Markterwartungen iiber diese
kiinftigen Betrage gekennzeichneten Werts ermittelt.

Eingangsparameter Die Annahmen, die Marktteilnehmer bei der Festlegung des Preises fiir den
Vermogenswert oder die Schuld zugrunde legen wiirden. Dies schlieft auch
Annahmen zum Risiko ein, wie beispielsweise

a) das Risiko, das mit einem bestimmten Bewertungsverfahren zur Ermitt-
lung des beizulegenden Zeitwerts (wie einem Preismodell) verbunden ist,
und

b) das Risiko, das mit den in das Bewertungsverfahren einflieSenden Ein-
gangsparametern verbunden ist.

Eingangsparameter konnen beobachtbar oder nicht beobachtbar sein.

Eingangsparameter der Stufe 1 Notierte (unverdndert iibernommene) Preise an aktiven Mirkten fiir identi-
sche Vermogenswerte oder Schulden, auf die das Unternehmen am Bewer-
tungsstichtag zugreifen kann.

Eingangsparameter der Stufe 2 Andere Eingangsparameter als die auf Stufe 1 enthaltenen notierten Preise,
die fur den Vermdgenswert oder die Schuld entweder direkt oder indirekt
beobachtbar sind.

Eingangsparameter der Stufe 3 Fir den Vermogenswert oder die Schuld nicht beobachtbare Eingangspara-
meter.
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Marktbasierter Ansatz Ein Bewertungsverfahren, bei dem Preise und andere relevante Informationen
verwendet werden, die durch Markttransaktionen mit identischen oder ver-
gleichbaren (d. h. dhnlichen) Vermdgenswerten, Schulden oder einer Gruppe
von Vermogenswerten und Schulden, wie z. B. einem Geschiftsbetrieb, ge-
neriert werden.

Marktgestiitzte Eingangsparameter Eingangsparameter, die hauptsidchlich aus oder durch beobachtbare(n) Markt-
daten durch Korrelation oder sonstige Verfahren abgeleitet oder gestiitzt
werden.

Marktteilnehmer Kaufer und Verkdufer im Hauptmarkt (oder vorteilhaftesten Markt) fir den

Vermogenswert oder die Schuld, die alle nachstehenden Merkmale aufweisen:

a) Sie sind voneinander unabhingig, d. h. sie sind keine nahestehenden Un-
ternehmen und Personen im Sinne von IAS 24, obwohl der Preis bei
einem Geschiftsvorfall zwischen nahestehenden Unternehmen und Per-
sonen als Eingangsparameter zur Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts
verwendet werden kann, sofern dem Unternehmen Nachweise daftir vor-
liegen, dass der Geschiftsvorfall zu Marktbedingungen erfolgte.

b) Sie sind sachkundig und verfiigen {iber ein angemessenes Verstindnis des
Vermogenswerts oder der Schuld und des Geschiftsvorfalls. Hierzu nut-
zen sie alle bei vertretbarem Aufwand verfugbaren Informationen, ein-
schlieflich solcher, die durch sorgfiltige Anstrengungen, die gingig und
iiblich sind, erlangt werden konnten.

¢) Sie sind in der Lage, eine Transaktion iiber den Vermdgenswert oder die
Schuld abzuschliefSen.

d) Sie sind gewillt, eine Transaktion iiber den Vermogenswert oder die
Schuld abzuschliefen, d.h. sie sind motiviert, aber nicht gezwungen
oder anderweitig dazu genotigt.

Vorteilhaftester Markt Der Markt, der den nach Beriicksichtigung von Transaktions- und Transport-
kosten beim Verkauf des Vermogenswerts einzunehmenden Betrag maximie-
ren oder den bei Ubertragung der Schuld zu zahlenden Betrag minimieren
wiirde.

Risiko der Nichterfiillung Das Risiko, dass ein Unternehmen eine Verpflichtung nicht erfillen wird. Das
Risiko der Nichterfiillung schlieft das eigene Ausfallrisiko des Unternehmens
ein, darf aber nicht darauf beschrinkt werden.

Beobachtbare Eingangsparameter Eingangsparameter, die unter Verwendung von Marktdaten wie offentlich
verfiigbaren Informationen iiber tatsichliche Ereignisse oder Geschiftsvorfille
abgeleitet werden und die Annahmen widerspiegeln, auf die sich die Markt-
teilnehmer bei der Festlegung des Preises fur den Vermogenswert oder die
Schuld stiitzen wiirden.

Gewdohnlicher Geschiftsvorfall Ein Geschiftsvorfall, bei dem fiir einen Zeitraum vor dem Bewertungsstichtag
eine Marktprasenz angenommen wird, um Vermarktungstitigkeiten zu er-
moglichen, die fur Geschiftsvorfille mit solchen Vermogenswerten oder
Schulden gingig und dblich sind. Es handelt sich nicht um eine erzwungene
Transaktion (d. h. eine Zwangsliquidation oder einen Notverkauf).

Hauptmarkt Der Markt mit dem grofften Volumen und Ausmafl an Aktivitit fiir den
Vermogenswert oder die Schuld.

Risikoaufschlag Von risikoscheuen Marktteilnehmern verlangte Gegenleistung fiir die mit den
Zahlungsstromen eines Vermogenswerts oder einer Schuld verbundene Un-
sicherheit. Auch als ,Risikoanpassung® bezeichnet.

Transaktionskosten Die Kosten, die fiir den Verkauf eines Vermogenswerts oder die Ubertragung
einer Schuld im Hauptmarkt (oder vorteilhaftesten Markt) fiir den Ver-
mogenswert oder die Schuld anfallen, einzeln der Veriduferung des Ver-
mogenswerts oder der Ubertragung der Schuld zuordenbar sind und die
beiden folgenden Kriterien erfiillen:

a) Sie ergeben sich unmittelbar aus der Transaktion und sind fir diese
kennzeichnend.

b) Sie wiren dem Unternehmen nicht entstanden, wenn die Entscheidung
zum Verkauf des Vermdgenswerts oder zur Ubertragung der Schuld nicht
gefasst worden wire (vergleichbar mit der Definition von Verduferungs-
kosten in IFRS 5).
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Transportkosten Die Kosten, die fiir den Transport eines Vermogenswerts von seinem aktu-
ellen Standort zu seinem Hauptmarkt (oder vorteilhaftesten Markt) entstiin-
den.

Bilanzierungseinheit Die Ebene, auf der ein Vermdgenswert oder eine Schuld in einem IFRS fiir

Ansatzzwecke zusammengefasst oder aufgegliedert ist.

Nicht beobachtbare Eingangsparameter Eingangsparameter, fiir die keine Marktdaten verfiigbar sind und die anhand
der besten verfugbaren Informationen uber die Annahmen, auf die sich
Marktteilnehmer bei der Festlegung des Preises fir den Vermogenswert
oder die Schuld stiitzen wiirden, hergeleitet werden.
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Anhang B

Anwendungsleitlinien

Dieser Anhang ist integraler Bestandteil des IFRS. Er beschreibt die Anwendung der Paragraphen 1-99 und hat die gleiche
bindende Kraft wie die anderen Teile des IFRS.

B1 In unterschiedlichen Bewertungssituationen kann die Ermessensausiibung unterschiedlich sein. Im vorliegenden
Anhang werden die Ermessensausiibungen beschrieben, die angewendet werden konnten, wenn ein Unternehmen
den beizulegenden Zeitwert in verschiedenen Bewertungsfillen ermittelt.

DER ANSATZ UR DIE BEWERTUNG ZUM BEIZULEGENDEN ZEITWERT

B2  Die Zielsetzung einer Bewertung zum beizulegenden Zeitwert besteht darin, den Preis zu schitzen, zu dem unter
aktuellen Marktbedingungen am Bewertungsstichtag ein gewohnlicher Geschiftsvorfall zwischen Marktteilneh-
mern stattfinden wiirde, bei dem der Vermogenswert verkauft oder die Schuld tibertragen wiirde. Bei einer
Bewertung zum beizulegenden Zeitwert muss ein Unternehmen Folgendes bestimmen:

a) den jeweiligen Vermogenswert oder die Schuld, die Gegenstand der Bewertung ist (in Ubereinstimmung mit
seiner/ihrer Bilanzierungseinheit),

b) die fiir die Bewertung angemessene Bewertungspramisse, wenn es sich um einen nichtfinanziellen Vermogens-
wert handelt (in Ubereinstimmung mit dessen hochst- und bestmoglicher Nutzung),

¢) den Hauptmarkt oder vorteilhaftesten Markt fiir den Vermogenswert oder die Schuld und

d) das (die) fur die Ermittlung geeignete(n) Bewertungsverfahren unter Beriicksichtigung der Verfugbarkeit von
Daten, mit denen Eingangsparameter hergeleitet werden, die die Annahmen der Marktteilnehmer bei der
Festlegung des Preises des Vermogenswerts oder der Schuld darstellen und die Hierarchiestufe, der die Ein-
gangsparameter zugeordnet werden.

BEWERTUNGSPRAMISSE FUR NICHT FINANZIELLE VERMOGENSWERTE (PARAGRAPHEN 31-33)

B3 Bei der Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts eines nicht finanziellen Vermogenswerts, der in Verbindung mit
anderen Vermogenswerten als Gruppe (wie eingerichtet oder anderweitig zur Nutzung konfiguriert) oder in
Kombination mit anderen Vermogenswerten und Schulden (z.B. einem Geschiftsbetrieb) genutzt wird, hingt
die Auswirkung der Bewertungsprimisse von den Umstinden ab. Zum Beispiel:

a) Der beizulegende Zeitwert des Vermogenswerts konnte sowohl bei seiner eigenstindigen Verwendung als
auch bei einer Verwendung in Kombination mit anderen Vermogenswerten oder mit anderen Vermdgens-
werten und Schulden gleich sein. Dies konnte zutreffen, wenn der Vermogenswert ein Geschiftsbetrieb ist,
den Markteilnehmer weiterbetreiben wiirden. In diesem Fall beinhaltete der Geschiftsvorfall eine Bewertung
des Geschiftsbetriebs in seiner Gesamtheit. Die Verwendung des Vermogenswerts als Gruppe in einem
laufenden Geschiftsbetrieb wiirde Synergien schaffen, die Marktteilnehmern zur Verfiigung stiinden (d. h.
Synergien der Marktteilnehmer, bei denen davon auszugehen ist, dass sie den beizulegenden Zeitwert des
Vermogenswerts entweder auf eigenstandiger Basis oder auf Basis einer Kombination mit anderen Vermogens-
werten oder mit anderen Vermogenswerten und Schulden beeinflussen).

b) Die Verwendung eines Vermdgenswerts in Kombination mit anderen Vermdgenswerten oder anderen Ver-
mogenswerten und Schulden konnte auch mittels Wertberichtigungen des eigenstindig verwendeten Ver-
mogenswerts in die Bewertung zum beizulegenden Zeitwert einfliefen. Dies konnte der Fall sein, wenn es
sich bei dem Vermogenswert um eine Maschine handelt und die Bewertung zum beizulegenden Zeitwert
anhand eines beobachteten Preises fiir eine dhnliche (nicht installierte oder anderweitig fiir die Nutzung
konfigurierte) Maschine erfolgt. Dieser Preis wird dann um Transport- und Installationskosten angepasst,
sodass die Zeitwertbewertung den gegenwirtigen Zustand und Standort der Maschine (installiert und fiir
die Nutzung konfiguriert) widerspiegelt.

¢) Die Nutzung eines Vermogenswerts in Kombination mit anderen Vermdgenswerten oder anderen Vermdgens-
werten und Schulden kénnte auch dahin gehend in die Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts einfliefen,
dass man die Annahmen, auf die sich Marktteilnehmer bei der Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts des
Vermogenswerts stiitzen wiirden, berticksichtigt. Handelt es sich bei dem Vermogenswert beispielsweise um
einen Lagerbestand an unfertigen, einzigartigen Erzeugnissen und wiirden Marktteilnehmer den Lagerbestand
in fertige Erzeugnisse umwandeln, wiirde der beizulegende Zeitwert auf der Annahme beruhen, dass die
Marktteilnehmer eventuell notwendige, besondere Maschinen erworben haben oder erwerben wiirden, um
den Lagerbestand in Fertigerzeugnisse umzuwandeln.
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d) Die Nutzung eines Vermogenswerts in Kombination mit anderen Vermogenswerten oder anderen Vermogens-
werten und Schulden konnte in das zur Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts verwendete Bewertungs-
verfahren einfliefen. Dies konnte der Fall sein, wenn zur Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts eines
immateriellen Vermogenswerts die Residualwertmethode angewandt wird, weil dieses Bewertungsverfahren
insbesondere den Beitrag erginzender Vermogenswerte und zugehoriger Schulden in der Gruppe beriick-
sichtigt, in der ein solcher immaterieller Vermogenswert genutzt wiirde.

e) In stirker eingegrenzten Situationen konnte ein Unternehmen, das einen Vermogenswert innerhalb einer
Gruppe von Vermogenswerten nutzt, diesen Vermdgenswert anhand eines Betrags bewerten, der dessen
beizulegendem Zeitwert nahe kommt. Dieser Betrag wird errechnet, indem man den beizulegenden Zeitwert
der gesamten Gruppe an Vermogenswerten auf die einzelnen, in der Gruppe enthaltenen Vermogenswerte
umlegt. Dies konnte zutreffen, wenn die Bewertung Grundeigentum betrifft und der beizulegende Zeitwert
eines erschlossenen Grundstiicks (d. h. einer Gruppe von Vermogenswerten) auf die Vermogenswerte umge-
legt wird, aus denen es besteht (beispielsweise das Grundstiick und die Grundstiicksbestandteile).

BEIZULEGENDER ZEITWERT BEIM ERSTMALIGEN ANSATZ (PARAGRAPHEN 57-60)

B4  Bei der Bestimmung, ob der beizulegende Zeitwert beim erstmaligen Ansatz dem Transaktionspreis entspricht,
hat ein Unternehmen die fiir die Transaktion und die fiir den Vermogenswert oder die Schuld charakteristischen
Faktoren zu beriicksichtigen. Trifft eine der folgenden Bedingungen zu, konnte es sein, dass der Transaktionspreis
nicht den beim erstmaligen Ansatz beizulegenden Zeitwert eines Vermogenswerts oder einer Schuld reprasentiert:

a) Der Geschiftsvorfall findet zwischen nahestehenden Unternehmen und Personen statt. Trotzdem kann der
Preis in einem Geschiftsvorfall zwischen nahestehenden Unternehmen und Personen als Eingangsparameter
fur eine Bewertung zum beizulegenden Zeitwert verwendet werden, wenn dem Unternechmen Anhaltspunkte
dafiir vorliegen, dass der Geschiftsvorfall zu Marktbedingungen erfolgte.

b) Der Geschiftsvorfall findet unter Zwang statt oder der Verkdufer ist gezwungen, den Preis in dem Geschifts-
vorfall zu akzeptieren. Dies konnte beispiclsweise der Fall sein, wenn der Verkaufer finanzielle Schwierigkeiten
hat.

¢) Die durch den Geschiftsvorfall dargestellte Bilanzierungseinheit weicht von der Bilanzierungseinheit des Ver-
mogenswerts oder der Schuld ab, die/der zum beizulegenden Zeitwert bewertet wird. Dies konnte beispiels-
weise der Fall sein, wenn der/die zum beizulegenden Zeitwert bewertete Vermogenswert oder Schuld nur
eines der an dem Geschiftsvorfall beteiligten Elemente ist (z. B. bei einem Unternehmenszusammenschluss),
wenn der Geschiftsvorfall nicht genannte Rechte und Vorrechte beinhaltet, die gemaf anderen IFRS getrennt
bewertet werden, oder der Transaktionspreis Transaktionskosten enthilt.

d) Der Markt, auf dem der Geschiftsvorfall stattfindet, ist weder der Hauptmarkt noch der vorteilhafteste Markt.
Unterschiedliche Mirkte konnten zum Beispiel vorliegen, wenn es sich bei dem Unternechmen um einen
Hindler handelt, der im Einzelhandelsmarkt Transaktionen mit Kunden schliefft, dessen Hauptmarkt (oder
vorteilhaftester Markt) fiir die Abgangstransaktion aber der Hindlermarkt ist, auf dem Transaktionen mit
anderen Handlern geschlossen werden.

BEWERTUNGSVERFAHREN (PARAGRAPHEN 61-66)

Marktbasierter Ansatz

B5  Beim marktbasierten Ansatz werden Preise und andere relevante Informationen genutzt, die durch Markttrans-
aktionen mit identischen oder vergleichbaren (d. h. dhnlichen) Vermogenswerten, Schulden oder Gruppen von
Vermogenswerten und Schulden, z. B. Geschiftsbetrieben, generiert werden.

B6  Zum Beispiel verwenden Bewertungsverfahren, die auf dem marktbasierten Ansatz beruhen, hiufig Marktmulti-
plikatoren, die aus einem Satz von Vergleichswerten abgeleitet werden. Multiplikatoren konnen in Bandbreiten
mit einem unterschiedlichen Multiplikator fiir jeden Vergleichswert liegen. Die Auswahl des angemessenen
Multiplikators innerhalb der Bandbreite erfordert Ermessensausiibung. Hier sind fiir die jeweilige Bewertung
kennzeichnende qualitative und quantitative Faktoren zu beriicksichtigen.

B7 Zu den Bewertungsverfahren, die mit dem marktbasierten Ansatz vereinbar sind, gehoren auch Matrix-Preis-
modelle. Ein Matrix-Preismodell ist ein mathematisches Verfahren, das hauptsachlich zur Bewertung einiger Arten
von Finanzinstrumenten verwendet wird, wie Schuldverschreibungen, ohne sich ausschlieflich auf notierte Preise
fur die speziellen Wertpapiere, sondern sich eher auf die Bezichung der Wertpapiere zu anderen notierten
Referenz-Wertpapieren zu stiitzen.
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Kostenbasierter Ansatz

B8  Der kostenbasierte Ansatz spiegelt den Betrag wider, der gegenwirtig erforderlich wire, um die Leistungskapa-
zitdt eines Vermogenswerts zu ersetzen (hdufig als aktuelle Wiederbeschaffungskosten bezeichnet).

B9  Aus Sicht eines am Markt teilnehmenden Verkdufers basiert der Preis, den man fiir einen Vermogenswert erzielen
wiirde, auf den Kosten eines am Markt teilnehmenden Kiufers, einen Ersatz-Vermogenswert mit vergleichbarer
Nutzbarkeit zu erwerben oder zu konstruieren, bereinigt um Veralterung. Dies ist darauf zuriickzufithren, dass
ein am Markt teilnehmender Kéufer fiir einen Vermogenswert nicht mehr zahlen wiirde als den Betrag, fiir den er
die Leistungskapazitit des betreffenden Vermogenswerts ersetzen konnte. Veralterung umfasst physische Ver-
alterung, funktionale (technologische) Veralterung und wirtschaftliche (externe) Veralterung. Sie ist weiter gefasst
als die planmifige Abschreibung fiir Rechnungslegungszwecke (eine Verteilung historischer Kosten) oder steu-
erliche Zwecke (unter Verwendung festgelegter Leistungsdauern). In vielen Fillen wird zur Ermittlung des bei-
zulegenden Zeitwerts materieller Vermogenswerte, die in Kombination mit anderen Vermogenswerten oder
anderen Vermdgenswerten und Schulden genutzt werden, die Methode der aktuellen Wiederbeschaffungskosten
verwendet.

Kapitalwertbasierter Ansatz

B10  Beim kapitalwertbasierten Ansatz werden die kiinftigen Betrdge (z.B. Zahlungsstrome oder Ertrige und Auf-
wendungen) in einen einzigen aktuellen (d.h. abgezinsten) Betrag umgerechnet. Wird der kapitalwertbasierte
Ansatz angewandt, spiegelt die Bewertung zum beizulegenden Zeitwert gegenwirtige Markterwartungen hinsicht-
lich dieser kiinftigen Betrdge wider.

B11  Zu derartigen Bewertungsverfahren gehoren unter anderem:
a) Barwertverfahren (siche Paragraphen B12-B30),

b) Optionspreismodelle, wie die Black-Scholes-Merton-Formel oder ein Binomial-Modell (d. h. ein Gitter-Modell),
die Barwert-Verfahren einbeziehen und sowohl den Zeitwert als auch den inneren Wert einer Option wider-
spiegeln, und

) die Residualwertmethode, die zur Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts bestimmter immaterieller Ver-
mogenswerte eingesetzt wird.

Barwertverfahren

B12 In den Paragraphen B13-B30 wird die Verwendung von Barwertverfahren zur Ermittlung des beizulegenden
Zeitwerts beschrieben. In diesen Paragraphen liegt der Schwerpunkt auf einem Verfahren zur Anpassung des
Abzinsungssatzes und einem Verfahren der erwarteten Zahlungsstrome (erwarteter Barwert). In diesen Paragraphen
wird weder die Verwendung eines einzelnen, besonderen Barwertverfahrens verlangt, noch wird die Verwendung
von Barwertverfahren zur Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts auf die dort erorterten Methoden beschrankt.
Welches Barwertverfahren zur Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts herangezogen wird, hingt von den
jeweiligen, fir den bewerteten Vermogenswert bzw. die bewertete Schuld spezifischen Sachverhalten und Um-
standen (z. B. ob im Markt Preise fiir vergleichbare Vermogenswerte oder Schulden beobachtbar sind) sowie der
Verfugbarkeit ausreichender Daten ab.

Die Bestandteile einer Barwertermittlung

B13  Der Barwert (d. h. eine Anwendung des kapitalwertbasierten Ansatzes) ist ein Instrument, das dazu dient, unter
Anwendung eines Abzinsungssatzes eine Verbindung zwischen kiinftigen Betrigen (z. B. Zahlungsstromen oder
Werten) und einem gegenwartigen Wert (Barwert) herzustellen. Bei der Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts
eines Vermogenswerts oder einer Schuld mithilfe eines Barwertverfahrens werden aus der Sicht von Marktteil-
nehmern am Bewertungsstichtag alle unten genannten Elemente erfasst:

a) eine Schdtzung kiinftiger Zahlungsstrome fir den Vermogenswert oder die Schuld, der/die bewertet wird,

b) Erwartungen iiber mogliche Verinderungen bei Hohe und Zeitpunkt der Zahlungsstrome. Sie stellen die mit
den Zahlungsstromen verbundene Unsicherheit dar,

) der Zeitwert des Geldes, reprasentiert durch den Zinssatz risikoloser monetirer Vermogenswerte mit Fal-
ligkeitsterminen oder Laufzeiten, die mit dem durch die Zahlungsstrome abgedeckten Zeitraum zusammen-
fallen. Dariiber hinaus stellen sie fur den Inhaber weder Unsicherheiten hinsichtlich des Zeitpunkts noch
Ausfallrisiken dar (d. h. es handelt sich um einen risikolosen Zinssatz),
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d) der Preis fur die mit den Zahlungsstromen verbundene Unsicherheit (d. h. ein Risikoaufschlag),
e) andere Faktoren, die Marktteilnehmer unter den gegebenen Umstinden beriicksichtigen wiirden,

f) bei einer Schuld das Risiko der Nichterfullung beziiglich der betreffenden Schuld einschlieflich des eigenen
Ausfallrisikos des Unternehmens (d. h. des Glaubigers).

Allgemeine Grundsitze

B14  Barwertverfahren unterscheiden sich in der Art der Erfassung der in Paragraph B13 genannten Elemente. Fiir die
Anwendung jedes Barwertverfahrens zur Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts gelten jedoch alle unten auf-
gefuhrten allgemeinen Grundsitze:

a) Zahlungsstrome und Abzinsungssitze miissen die Annahmen widerspiegeln, auf die sich Marktteilnehmer bei
der Festlegung des Preises fiir den Vermogenswert oder die Schuld stiitzen wiirden.

b) Zahlungsstrome und Abzinsungssitze miissen nur die Faktoren beriicksichtigen, die dem zu bewertenden
Vermogenswert oder der zu bewertenden Schuld zurechenbar sind.

¢) Zur Vermeidung von Doppelzdhlungen oder Auslassungen bei den Auswirkungen von Risikofaktoren miissen
die Abzinsungssitze Annahmen widerspiegeln, die mit den Annahmen im Einklang stehen, die den Zahlungs-
stromen entsprechen. Ein Abzinsungssatz, der die Unsicherheit bei den Erwartungen hinsichtlich kiinftiger
Austille widerspiegelt, ist beispielsweise dann angemessen, wenn vertraglich festgelegte Zahlungsstrome eines
Darlehens verwendet werden (d. h. ein Verfahren zur Anpassung von Abzinsungssitzen). Dieser Satz darf
jedoch nicht angewandt werden, wenn erwartete (d. h. wahrscheinlichkeitsgewichtete) Zahlungsstrome ver-
wendet werden (d.h. ein Verfahren des erwarteten Barwerts), denn in den erwarteten Zahlungsstromen
spiegeln sich bereits Annahmen tiber die Unsicherheit bei kiinftigen Ausfillen wider. Stattdessen ist ein
Abzinsungssatz zu verwenden, der dem mit den erwarteten Zahlungsstromen verbundenen Risiko angemes-
sen ist.

d) Annahmen tber Zahlungsstrome und Abzinsungssitze miissen in sich konsistent sein. Beispielsweise miissen
nominelle Zahlungsstrome, in denen die Auswirkung der Inflation enthalten ist, zu einem Satz abgezinst
werden, der die Auswirkung der Inflation einbezieht. Im nominalen risikolosen Zinssatz ist die Auswirkung
der Inflation enthalten. Reale Zahlungsstrome, die die Auswirkung der Inflation ausklammern, miissen zu
einem Satz abgezinst werden, der die Auswirkung der Inflation ebenfalls ausklammert. Gleicherweise sind
Zahlungsstrome nach Steuern mit einem Abzinsungssatz nach Steuern abzuzinsen. Zahlungsstrome vor
Steuern wiederum sind zu einem Satz abzuzinsen, der diesen Zahlungsstromen entspricht.

e) Abzinsungssitze miissen mit den zugrunde liegenden wirtschaftlichen Faktoren der Wihrung, auf die die
Zahlungsstrome lauten, vereinbar sein.

Risiko und Unsicherheit

B15 Eine Bewertung zum beizulegenden Zeitwert, bei der Barwertverfahren zum Einsatz kommen, erfolgt unter
unsicheren Bedingungen, weil es sich bei den eingesetzten Zahlungsstromen um Schitzungen und nicht um
bekannte Betrdge handelt. Haufig sind sowohl die Hohe als auch der Zeitpunkt der Zahlungsstrome unsicher.
Sogar vertraglich festgelegte Betrige wie die auf ein Darlehen geleisteten Zahlungen sind unsicher, wenn ein
Ausfallrisiko besteht.

B16 Im Allgemeinen verlangen Marktteilnehmer eine Gegenleistung (d. h. einen Risikoaufschlag) fiir die Ubernahme
der mit den Zahlungsstromen eines Vermdgenswerts oder einer Schuld verbundene Unsicherheit. Eine Bewertung
zum beizulegenden Zeitwert muss einen Risikoaufschlag enthalten, in dem sich der Betrag widerspiegelt, den
Marktteilnehmer als Gegenleistung fiir die mit den Zahlungsstromen verbundene Unsicherheit verlangen wiirden.
Andernfalls wiirde die Bewertung den beizulegenden Zeitwert nicht glaubwiirdig darstellen. Mitunter kann die
Bestimmung des angemessenen Risikoaufschlags schwierig sein. Der Schwierigkeitsgrad allein ist jedoch kein
hinreichender Grund, einen Risikoaufschlag unberiicksichtigt zu lassen.

B17  Barwertverfahren unterscheiden sich hinsichtlich der Art der Risikoanpassung und der Art der zugrunde gelegten
Zahlungsstrome. Zum Beispiel:

a) Das Verfahren zur Anpassung von Abzinsungssitzen (sieche Paragraphen B18-B22) arbeitet mit einem risi-
koangepassten Abzinsungssatz und vertraglichen, zugesagten oder wahrscheinlichsten Zahlungsstromen.
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b) Methode 1 des Verfahrens des erwarteten Barwerts (siche Paragraph B25) arbeitet mit risikoangepassten
erwarteten Zahlungsstromen und einem risikolosen Zinssatz.

¢) Methode 2 des Verfahrens des erwarteten Barwerts (siche Paragraph B26) arbeitet mit erwarteten Zahlungs-
stromen, die nicht risikoangepasst sind, sowie einem Abzinsungssatz, der in der Weise angepasst wird, dass
der von Marktteilnehmern verlangte Risikoaufschlag enthalten ist. Dieser Satz ist ein anderer als der, der beim
Verfahren zur Anpassung von Abzinsungssitzen zugrunde gelegt wird.

Verfahren zur Anpassung von Abzinsungssitzen

B18  Das Verfahren zur Anpassung von Abzinsungssdtzen stiitzt sich auf einen einzigen Satz an Zahlungsstromen aus
der Bandbreite moglicher Betrdge, unabhingig davon, ob es sich um vertragliche, zugesagte (wie bei einer
Anleihe) oder hochstwahrscheinlich eintretende Zahlungsstrome handelt. In jedem dieser Fille unterliegen diese
Zahlungsstrome dem Vorbehalt, dass bestimmte festgelegte Ereignisse eintreten (z. B. stehen vertragliche oder
zugesagte Zahlungsstrome im Zusammenhang mit einer Anleihe unter dem Vorbehalt, dass kein Ausfall seitens
des Schuldners eintritt). Der fiir das Verfahren zur Anpassung von Abzinsungssitzen eingesetzte Abzinsungssatz
wird aus den beobachteten Verzinsungen vergleichbarer, im Markt gehandelter Vermogenswerte oder Schulden
abgeleitet. Dementsprechend werden die vertraglichen, zugesagten oder wahrscheinlichsten Zahlungsstrome in
Hohe eines beobachteten oder geschitzten Marktzinssatzes fiir derartige, unter Vorbehalt stehende Zahlungs-
strome abgezinst (d. h. einer Marktrendite).

B19 Das Verfahren zur Anpassung von Abzinsungssitzen erfordert eine Analyse der fiir vergleichbare Vermogens-
werte oder Schulden verfigbaren Marktdaten. Vergleichbarkeit wird anhand der Beschaffenheit der Zahlungs-
strome (z. B. anhand dessen, ob die Zahlungsstrome vertraglich oder nicht vertraglich sind und wahrscheinlich
dhnlich auf Veranderungen der wirtschaftlichen Rahmenbedingungen reagieren werden) sowie anhand anderer
Faktoren festgestellt (z. B. Bonitit, Sicherheiten, Laufzeit, restriktive Vertragsklauseln und Liquiditdt). Wenn ein
einzelner vergleichbarer Vermogenswert oder eine einzelne vergleichbare Schuld das mit den Zahlungsstromen
aus dem zu bewertenden Vermogenswert oder der zu bewertenden Schuld verbundene Risiko nicht zutreffend
widerspiegelt, ist es alternativ moglich, einen Abzinsungssatz unter Verwendung von Daten fiur mehrere ver-
gleichbare Vermogenswerte oder Schulden in Verbindung mit der risikolosen Renditekurve (d.h. unter Ver-
wendung eines ,sukzessiven Ansatzes) abzuleiten.

B20 Um einen sukzessiven Ansatz zu veranschaulichen, wird angenommen, dass der Vermogenswert A ein vertrag-
liches Recht auf den Bezug von WE 800 (*’) in einem Jahr ist (d. h. es gibt keine zeitliche Unsicherheit). Es
besteht ein etablierter Markt fur vergleichbare Vermogenswerte und Informationen iiber diese Vermogenswerte,
einschlieflich Informationen iiber Preise, sind verfigbar. Bei diesen vergleichbaren Vermdgenswerten

a) ist Vermogenswert B ein vertragliches Recht auf den Empfang von 1 200 WE im Jahr bei einem Marktpreis
von 1 083 WE. Die implizite jihrliche Verzinsung (d. h. eine einjihrige Marktrendite) betrdgt daher 10,8 Pro-
zent [(WE1 200/WE1 083) — 1].

b) ist Vermogenswert C ein vertragliches Recht auf den Empfang von 700 WE in zwei Jahren bei einem Markt-
preis von 566 WE. Die implizite jihrliche Verzinsung (d. h. eine zweijahrige Marktrendite) betrdgt daher
11,2 Prozent [(WE700/WE566)"0,5 — 1].

¢) sind alle drei Vermogenswerte im Hinblick auf das Risiko vergleichbar (d. h. Streuung moglicher Auszah-
lungen und Ausfille).

B21  Auf der Grundlage des Zeitpunktes der fiir Vermogenswert A zu erhaltenden vertraglichen Zahlungen verglichen
mit dem Zeitpunkt fir Vermogenswert B und Vermogenswert C (d. h. in einem Jahr fiir Vermdgenswert B gegen-
tiber in zwei Jahren fiir Vermogenswert C), gilt Vermogenswert B als vergleichbarer mit Vermogenswert A. Legt
man die fiir Vermogenswert A zu erhaltende vertragliche Zahlung (WE 800) und die mit Vermogenswert B
erzielte einjahrige Marktrendite (10,8 Prozent) zugrunde, betrigt der beizulegende Zeitwert von Vermogens-
wert A WE 722 (WE 800/1,108). Liegen fiir Vermogenswert B keine Marktinformationen vor, kann die einjahrige
Marktrendite alternativ unter Verwendung des sukzessiven Ansatzes aus Vermogenswert C abgeleitet werden. In
diesem Fall wiirde der zweijahrige Marktzins von Vermogenswert C (11,2 Prozent) durch Verwendung der Lauf-
zeitstruktur der risikolosen Renditekurve auf einen einjihrigen Marktzins angepasst. Um festzustellen, ob die
Risikoaufschlige fiir einjahrige und zweijahrige Vermogenswerte gleich sind, konnten zusitzliche Informationen
und Analysen erforderlich sein. Falls festgestellt wird, dass die Risikoaufschldge fiir einjdhrige und zweijahrige
Vermogenswerte nicht gleich sind, wiirde die zweijahrige Marktrendite um diesen Effekt weiter angepasst.

B22  Wendet man das Verfahren zur Anpassung von Abzinsungssitzen bei festen Einnahmen oder Zahlungen an,
wird die Anpassung um das Risiko, das mit den Zahlungsstromen des zu bewertenden Vermogenswerts bzw. der
zu bewertenden Schuld verbunden ist, in den Abzinsungssatz aufgenommen. Mitunter kann bei der Anwendung
des Verfahrens zur Anpassung von Abzinsungssitzen auf Zahlungsstrome, bei denen es sich nicht um feste
Einnahmen oder Zahlungen handelt, eine Anpassung an den Zahlungsstromen notwendig sein, um Vergleich-
barkeit mit dem beobachteten Vermogenswert oder der beobachteten Schuld, aus dem bzw. der sich der
Abzinsungssatz herleitet, herzustellen.

(*’) In diesem IFRS werden Geldbetrage in ,Wahrungseinheiten (WE)“ ausgedriickt.
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Verfahren des erwarteten Barwerts

B23  Ausgangspunkt des Verfahrens des erwarteten Barwerts bildet ein Satz von Zahlungsstromen, der den wahr-
scheinlichkeitsgewichteten Durchschnitt aller moglichen kiinftigen Zahlungsstrome (d. h. der erwarteten Zah-
lungsstrome) darstellt. Die daraus resultierende Schitzung ist mit dem erwarteten Wert identisch, der statistisch
gesehen der gewichtete Durchschnitt moglicher Werte einer diskreten Zufallsvariablen ist, wobei die jeweiligen
Wahrscheinlichkeiten die Gewichte bilden. Da alle moglichen Zahlungsstrome wahrscheinlichkeitsgewichtet sind,
hingt der resultierende erwartete Zahlungsstrom nicht vom Eintreten eines bestimmten Ereignisses ab (anders als
bei den im Verfahren der Anpassung des Abzinsungssatzes verwendeten Zahlungsstromen).

B24  Bei Anlageentscheidungen wiirden risikoscheue Marktteilnehmer das Risiko beriicksichtigen, dass die tatsidch-
lichen Zahlungsstrome von den erwarteten Zahlungsstromen abweichen konnten. Die Portfoliotheorie unter-
scheidet zwischen zwei Risikoarten:

a) nicht systematischen (diversifizierbaren) Risiken. Hierbei handelt es sich um Risiken, die fiir einen bestimmten
Vermogenswert oder eine bestimmte Schuld spezifisch sind;

b) systematischen (nicht diversifizierbaren) Risiken. Hierbei handelt es sich um das gemeinsame Risiko, dem ein
Vermogenswert oder eine Schuld in einem diversifizierten Portfolio gemeinsam mit den anderen Positionen
unterliegt.

Der Portfoliotheorie zufolge werden die Marktteilnehmer in einem im Gleichgewicht befindlichen Markt nur fiir
das mit den Zahlungsstromen verbundene systematische Risiko entschddigt. (In ineffizienten oder nicht im
Gleichgewicht befindlichen Markten konnen andere Formen der Rendite oder Gegenleistung verfigbar sein.)

B25 Methode 1 des Verfahrens des erwarteten Barwerts bereinigt die erwarteten Zahlungsstrome eines Vermogens-
werts um das systematische Risiko (d. h. das Marktrisiko) durch Subtraktion einer Bar-Risikopramie (d. h. risi-
koangepasste erwartete Zahlungsstrome). Diese risikoangepassten erwarteten Zahlungsstrome stellen einen sicher-
heitsiquivalenten Zahlungsstrom dar, der mit einem risikolosen Zinssatz abgezinst wird. Ein sicherheitsidquiva-
lenter Zahlungsstrom bezieht sich auf einen erwarteten Zahlungsstrom (gemifl Definition), der risikoangepasst
ist, sodass ein Markteilnehmer zwischen einem sicheren Zahlungsstrom und einem erwarteten Zahlungsstrom
indifferent ist. Wire ein Marktteilnehmer beispielsweise bereit, einen erwarteten Zahlungsstrom von 1 200 WE
gegen einen sicheren Zahlungsstrom von 1 000 WE einzutauschen, sind die 1 000 WE das Sicherheitsiquivalent
fur die 1 200 WE (d. h. die 200 WE wiirden den Risikoaufschlag fiir Barmittel darstellen). In diesem Fall wire der
Marktteilnehmer dem gehaltenen Vermogenswert gegeniiber indifferent.

B26 Im Gegensatz dazu wird bei Methode 2 des Verfahrens des erwarteten Barwerts um das systematische Risiko (d.
h. das Marktrisiko) bereinigt, indem auf den risikolosen Zinssatz ein Risikoaufschlag angewandt wird. Dem-
entsprechend werden die erwarteten Zahlungsstrome mit einem Zinssatz, der einem erwarteten Zinssatz fur
wahrscheinlichkeitsgewichtete Zahlungsstrome entspricht (d. h. einer erwarteten Rendite) abgezinst. Zur Schit-
zung der erwarteten Verzinsung konnen Modelle zur Festlegung des Preises riskanter Vermogenswerte eingesetzt
werden, beispielsweise das Capital Asset Pricing Model. Da der im Verfahren zur Anpassung des Abzinsungs-
satzes verwendete Abzinsungssatz eine Rendite im Zusammenhang mit bedingten Zahlungsstromen darstellt,
diirfte er hoher sein als der Abzinsungssatz, der in Methode 2 des Verfahrens des erwarteten Barwerts verwendet
wird und der einer erwarteten Rendite in Zusammenhang mit erwarteten oder wahrscheinlichkeitsgewichteten
Zahlungsstromen entspricht.

B27  Zur Veranschaulichung der Methoden 1 und 2 wird unterstellt, dass fiir einen Vermogenswert in einem Jahr
Zahlungsstrome von 780 WE erwartet werden, die auf Grundlage der moglichen Zahlungsstrome und der unten
gezeigten Wahrscheinlichkeiten bestimmt werden. Der anwendbare risikolose Zinssatz fiir Zahlungsstrome mit
einem Zeithorizont von einem Jahr betrigt 5 Prozent. Der systematische Risikoaufschlag fiir einen Vermogens-
wert mit dem gleichen Risikoprofil betrdgt 3 Prozent.

Mogliche Zahlungsstrome Wabhrscheinlichkeit Wahrscheinlichkeitsgewichtete

Zahlungsstrome
WE 500 15% WE 75
WE 800 60 % WE 480
WE 900 25 % WE 225

Erwartete Zahlungsstrome WE 780
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B28 In dieser einfachen Darstellung stehen die erwarteten Zahlungsstrome (780 WE) fiir den wahrscheinlichkeits-
gewichteten Durchschnitt der drei moglichen Verldufe. In realistischeren Situationen sind zahlreiche Verldufe
moglich. Zur Anwendung des Verfahrens des erwarteten Barwerts miissen nicht immer alle Verteilungen aller
moglichen Zahlungsstrome beriicksichtigt werden; auch der Einsatz komplexer Modelle und Verfahren ist hierbei
nicht immer erforderlich. Stattdessen konnte es moglich sein, eine begrenze Anzahl eigenstindiger Szenarien und
Wahrscheinlichkeiten zu entwickeln, mit denen die Palette moglicher Zahlungsstrome erfasst wird. Ein Unter-
nehmen konnte beispielsweise in einer mafsgeblichen fritheren Periode realisierte Zahlungsstrome verwenden, die
es um anschliefend eingetretene Verinderungen in den duferen Umstinden bereinigt (z. B. Anderungen bei
dufleren Faktoren wie Konjunktur- oder Marktbedingungen, Branchentrends, Trends im Wettbewerb sowie auch
Anderungen bei inneren Faktoren, die spezifischere Auswirkungen auf das Unternehmen haben). Dabei werden
auch die Annahmen von Marktteilnehmern beriicksichtigt.

B29  Theoretisch ist der Barwert (d. h. der beizulegende Zeitwert) der Zahlungsstrome eines Vermogenswerts sowohl
bei einer Bestimmung nach Methode 1 als auch bei einer Bestimmung nach Methode 2 der gleiche. Dabei gilt:

a) Bei Anwendung von Methode 1 werden die erwarteten Zahlungsstrome um das systematische (d.h. das
Markt-) Risiko bereinigt. Liegen keine Marktdaten vor, an denen sich unmittelbar die Hohe der Risikoanpas-
sung ablesen ldsst, konnte eine solche Anpassung aus einem Asset Pricing Model unter Verwendung des
Konzepts der Sicherheitsiquivalente abgeleitet werden. Die Risikoanpassung (d. h. der Bar-Risikoaufschlag von
22 WE) konnte beispielsweise anhand des Aufschlags fir systematische Risiken in Hohe von 3 Prozent
bestimmt werden (780 WE - [780 WE x (1,05/1,08)]), aus dem sich die risikobereinigten erwarteten Zah-
lungsstrome von 758 WE (780 WE - 22 WE) ergeben. Die 758 WE sind das Sicherheitsiquivalent fiir 780 WE
und werden zum risikolosen Zinssatz (5 Prozent) abgezinst. Der Barwert (d.h. der beizulegende Zeitwert) des
Vermogenswerts betragt 722 WE (758 WE[1,05).

b) Bei Anwendung von Methode 2 werden die erwarteten Zahlungsstrome nicht um systematische Risiken (d. h.
Marktrisiken) bereinigt. Die Anpassung an dieses Risiko ist stattdessen im Abzinsungssatz enthalten. Die
erwarteten Zahlungsstrome werden folglich mit einer erwarteten Verzinsung von 8 Prozent (d. h. 5 Prozent
risikoloser Zinssatz zuziiglich 3 Prozent Aufschlag fiir das systematische Risiko) abgezinst. Der Barwert (d. h.
der beizulegende Zeitwert) des Vermogenswerts betrigt 722 WE (780 WE/[1,08).

B30 Wird zur Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts ein Verfahren des erwarteten Barwerts angewandt, kann dies
entweder nach Methode 1 oder nach Methode 2 erfolgen. Ob Methode 1 oder Methode 2 gewihlt wird, hingt
von den jeweiligen, fir den bewerteten Vermogenswert bzw. die bewertete Schuld spezifischen Sachverhalten
und Umstdnden ab. Weitere Auswahlkriterien sind der Umfang, in dem hinreichende Daten verfiigbar sind und
die jeweilige Ermessensausiibung.

ANWENDUNG VON BARWERTVERFAHREN AUF SCHULDEN UND EIGENE EIGENKAPITALINSTRUMENTE EINES UNTERNEHMENS,
DIE NICHT VON ANDEREN PARTEIEN ALS VERMOGENSWERTE GEHALTEN WERDEN (PARAGRAPHEN 40 UND 41)

B31  Wendet ein Unternechmen zur Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts einer Schuld, die nicht von einer anderen
Partei als Vermogenswert gehalten wird (z. B. einer Entsorgungsverpflichtung) ein Barwertverfahren an, hat es
unter anderem die kiinftigen Mittelabfliisse zu schitzen, von denen Marktteilnehmer erwarten wiirden, dass sie
bei der Erfullung der Verpflichtung entstehen. Solche kiinftigen Mittelabfliisse missen die Erwartungen der
Marktteilnehmer hinsichtlich der Kosten fiir die Erfillung der Verpflichtung und die Gegenleistung, die ein
Marktteilnehmer fiir die Ubernahme der Verpflichtung verlangen wiirde, abdecken. Eine solche Gegenleistung
umfasst auch die Rendite, die ein Marktteilnehmer fur Folgendes verlangen wiirde:

a) die Durchfithrung der Tatigkeit (d. h. der Wert zur Erfiillung der Verpflichtung; z. B. durch die Verwendung
von Ressourcen, die fiir andere Tatigkeiten verwendet werden konnten), und

b) Ubernahme des mit der Verpflichtung einhergehenden Risikos (d.h. ein Risikoaufschlag, der das Risiko
widerspiegelt, dass die tatsichlichen Mittelabfliisse von den erwarteten Mittelabfliissen abweichen konnten,
siche Paragraph B33).

B32  Eine nicht finanzielle Verbindlichkeit enthélt beispielsweise keine vertragliche Verzinsung und es gibt keine
beobachtbare Marktrendite fiir diese Verbindlichkeit. In einigen Fillen werden sich die Bestandteile der von
Marktteilnehmern verlangten Rendite nicht voneinander unterscheiden lassen (z.B. wenn der Preis verwendet
wird, den ein dritter Auftragnehmer auf Grundlage eines festen Entgelts in Rechnung stellen wiirde). In anderen
Fillen muss ein Unternehmen diese Bestandteile getrennt schitzen (z. B. wenn es den Preis zugrunde legt, den ein
dritter Auftragnehmer auf der Grundlage eines Kostenzuschlags berechnen wiirde, da der Auftragnehmer in
diesem Fall nicht das Risiko kiinftiger Kostenidnderungen tragt).
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B33  Ein Unternehmen kann in die Zeitwertbewertung einer Schuld oder eines eigenen Eigenkapitalinstruments, die
bzw. das nicht von einer anderen Partei als Vermogenswert gehalten wird, wie folgt einen Risikoaufschlag
einbeziehen:

a) durch Anpassung der Zahlungsstrome (d. h. durch eine Erhéhung des Betrags der Mittelabfliisse) oder

b) durch Anpassung des Satzes, der fiir die Abzinsung kiinftiger Zahlungsstrome auf ihre Barwerte verwendet
wird (d. h. durch eine Verringerung des Abzinsungssatzes).

Unternehmen miissen sicherstellen, dass sie Risikoanpassungen nicht doppelt zahlen oder auslassen. Werden die
geschdtzten Zahlungsstrome z. B. erhoht, damit die Gegenleistung fiir die Ubernahme des mit der Verpflichtung
einhergehenden Risikos beriicksichtigt wird, sollte der Abzinsungssatz nicht um dieses Risiko bereinigt werden.

EINGANGSPARAMETER FUR BEWERTUNGSVERFAHREN (PARAGRAPHEN 67-71)

B34  Mirkte, in denen fiir bestimmte Vermogenswerte und Schulden (z. B. Finanzinstrumente) Eingangsparameter
beobachtet werden konnen, sind beispielsweise:

a) Borsen. In einer Borse sind Schlusskurse einerseits leicht verfiigbar und andererseits allgemein reprisentativ fur
den beizulegenden Zeitwert. Ein Beispiel fiir einen solchen Markt ist die London Stock Exchange.

b) Handlermdrkte. In einem Héandlermarkt stehen Handler zum Kauf oder Verkauf auf eigene Rechnung bereit. Sie
setzen ihr Kapital ein, um einen Bestand der Werte zu halten, fiir die sie einen Markt bilden, und stellen somit
Liquiditdt zur Verfiigung. Ublicherweise sind Geld- und Briefkurse (die den Preis darstellen, zu dem der
Hindler zum Kauf bzw. Verkauf bereit ist) leichter verfiigbar als Schlusskurse. Auferborsliche Mirkte
-,Over-the-Counter” - (fiir die Preise offentlich gemeldet werden) sind Handlermarkte. Handlermirkte gibt
es auch fiir eine Reihe anderer Vermogenswerte und Schulden, u. a. bestimmte Finanzinstrumente, Waren und
Sachvermogenswerte (z. B. gebrauchte Maschinen).

¢) Vermittlermdrkte. In einem Vermittlermarkt versuchen Broker, bzw. Makler, Kdufer mit Verkdufern zusammen-
zubringen. Sie stehen aber nicht zum Handel auf eigene Rechnung bereit. Mit anderen Worten, Makler
verwenden kein eigenes Kapital, um einen Bestand der Werte zu halten, fir die sie einen Markt bilden.
Der Makler kennt die von den jeweiligen Parteien angebotenen und verlangten Preise, aber normalerweise
kennt keine Partei die Preisforderungen der jeweils anderen Partei. Mitunter sind Preise fiir abgeschlossene
Geschiftsvorfille verfiigbar. Vermittlermarkte sind u. a. elektronische Kommunikationsnetze, in denen Kauf-
und Verkaufsauftrage zusammengebracht werden, sowie Markte fur Gewerbe- und Wohnimmobilien.

d) Direktmdrkte. In einem Direktmarkt werden sowohl Ausreichungs- als auch Wiederverkaufstransaktionen
unabhingig und ohne Mittler ausgehandelt. Uber Geschiftsvorfille dieser Art werden der Offentlichkeit
eventuell nur wenige Informationen zur Verfiigung gestellt.

FAIR-VALUE-HIERARCHIE (PARAGRAPHEN 72-90)

Eingangsparameter der Stufe 2 (Paragraphen 81-85)

B35 Beispiele fur Eingangsparameter der Stufe 2 fur besondere Vermogenswerte und Schulden sind u. a.:

a) Festzinsempfinger-Swap, der auf dem London Interbank Offered Rate (LIBOR) Swapsatz basiert. Ein Eingangspara-
meter der Stufe 2 wire der LIBOR Swapsatz, falls dieser in iiblich notierten Intervallen fiir so gut wie die volle
Laufzeit des Swap beobachtbar ist.

b) Festzinsempfinger-Swap, der auf einer Renditekurve in einer Fremdwdhrung basiert. Ein Eingangsparameter der
Stufe 2 wire der Swapsatz, der auf einer Renditekurve in einer Fremdwihrung basiert, der in iiblich notierten
Intervallen fiir so gut wie die volle Laufzeit des Swap beobachtbar ist. Dies wire der Fall, wenn die Laufzeit
des Swap 10 Jahre betriige und dieser Swapsatz in allgemein notierten Intervallen fiir 9 Jahre beobachtbar
wire, vorausgesetzt, dass jede angemessene Extrapolation der Renditekurve fiir das Jahr 10 fiir die Bewertung
zum beizulegenden Zeitwert des Swap in seiner Gesamtheit nicht von Bedeutung wire.
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B36

¢) Festzinsempfinger-Swap, der auf einem bestimmten Leitzins einer Bank basiert. Ein Eingangsparameter der Stufe 2
wire der Leitzins der Bank, abgeleitet durch Extrapolation, falls die extrapolierten Werte durch beobachtbare
Marktdaten gestiitzt werden, zum Beispiel durch Korrelation mit einem Zinssatz, der fiir so gut wie die volle
Laufzeit des Swap beobachtbar ist.

d) Dreijahresoption auf borsengehandelte Aktien. Ein Eingangsparameter der Stufe 2 wire die implizite Volatilitdt der
Aktien, abgeleitet durch Extrapolation auf das Jahr 3, wenn die beiden folgenden Bedingungen erfiillt sind:

i) Preise fir Ein- und Zweijahresoptionen auf die Aktien sind beobachtbar,

ii) die extrapolierte implizite Volatilitit einer Dreijahresoption wird fiir so gut wie die volle Laufzeit der
Option durch beobachtbare Marktdaten gestiitzt.

In diesem Fall konnte die implizite Volatilitdit durch Extrapolation der impliziten Volatilitit der Einjahres- und
Zweijahres-Optionen auf die Aktien abgeleitet werden und durch die implizite Volatilitit fir Dreijahres-
Optionen auf vergleichbare Unternehmensaktien gestiitzt werden, vorausgesetzt, dass eine Korrelation mit
den impliziten Einjahres- und Zweijahres-Volatilititen begriindet ist.

e) Lizenzvereinbarung. Bei einer Lizenzvereinbarung, die in einem Unternehmenszusammenschluss erworben
wurde und in jiingster Zeit von dem erworbenen Unternehmen (der Partei zur Lizenzvereinbarung) mit einer
fremden Partei ausgehandelt wurde, wire die Lizenzgebiihr, die bei Beginn der Vereinbarung in dem Vertrag
mit der fremden Partei festgelegt wurde, ein Eingangsparameter der Stufe 2.

f) Fertigerzeugnisse in einem Einzelhandelsgeschdft. Fiir Fertigerzeugnisse, die bei einem Unternechmenszusammen-
schluss erworben werden, wire ein Eingangsparameter der Stufe 2 entweder ein Preis fiir Kunden in einem
Einzelhandelsmarkt oder ein Preis fur Einzelhdndler in einem Grofhandelsmarkt, angepasst um Unterschiede
hinsichtlich Zustand und Ort des Vorratspostens mit denen vergleichbarer (d. h. dhnlicher) Vorratsposten,
sodass die Bewertung zum beizulegenden Zeitwert den Preis widerspiegelt, den man beim Verkauf des
Bestands an einen anderen Einzelhdndler, der die erforderlichen Verkaufsbemithungen durchfiihrt, erhalten
wiirde. Die Bewertung zum beizulegenden Zeitwert wird vom Konzept her gleich sein, unabhingig davon, ob
die Anpassungen an den Einzelhandelspreis (nach unten) oder an den Grofhandelspreis (nach oben) gemacht
werden. Im Allgemeinen ist fiir die Bewertung zum beizulegenden Zeitwert der Preis zu verwenden, der die
geringsten subjektiven Anpassungen erfordert.

@) Zur Nutzung gehaltene Gebdude. Der aus beobachtbaren Marktdaten abgeleitete Quadratmeterpreis fiir das
Gebdude (Bewertungsmultiplikator) wire ein Eingangsparameter der Stufe 2. Dieser Preis wird beispielsweise
aus Multiplikatoren gewonnen, die ihrerseits aus Preisen abgeleitet wurden, die in Geschiftsvorfallen mit
vergleichbaren (d. h. dhnlichen) Gebiduden an dhnlichen Standorten beobachtet wurden.

h) Zahlungsmittelgenerierende Einheit. Ein Bewertungsmultiplikator (z.B. ein Vielfaches der Ergebnisse, der Erlose
oder eines dhnlichen Mafistabs fiir die Ertragskraft), der aus beobachtbaren Marktdaten abgeleitet wird, wire
ein Eingangsparameter der Stufe 2. Dies konnten beispielsweise Bewertungsmultiplikatoren sein, die unter
Beriicksichtigung betrieblicher, marktbezogener, finanzieller und nicht finanzieller Faktoren aus Preisen abge-
leitet werden, die in Geschiftsvorfillen mit vergleichbaren (d. h. dhnlichen) Geschiftsbetriecben beobachtet
wurden.

Eingangsparameter der Stufe 3 (Paragraphen 86-90)

Beispiele fir Eingangsparameter der Stufe 3 fiir besondere Vermogenswerte und Schulden sind u. a.:

a) Langfristiger Wahrungsswap. Ein Eingangsparameter der Stufe 3 wire ein Zinssatz in einer bestimmten Wih-
rung, der nicht beobachtbar ist und nicht durch beobachtbare Marktdaten - in iiblich notierten Intervallen
oder auf andere Weise - fiir so gut wie die volle Laufzeit des Swap gestiitzt werden kann. Bei den Zinssitzen
in einem Wiahrungsswap handelt es sich um die Swapsitze, die aus den Renditekurven der betreffenden
Lander berechnet werden.

b) Dreijahresoption auf borsengehandelte Aktien. Die historische Volatilitat, d. h. die aus den historischen Kursen der
Aktien abgeleitete Volatilitit wire ein Eingangsparameter der Stufe 3. Die historische Volatilitdt stellt norma-
lerweise nicht die gegenwirtigen Erwartungen der Marktteilnehmer tiber die kiinftige Volatilitit dar, auch
wenn sie die einzig verfigbare Information zur Preisbildung fiir eine Option ist.

) Zinsswap. Eine Anpassung an einem ibereingekommenen (unverbindlichen) mittleren Marktkurs fir den
Swap, der anhand von Daten entwickelt wurde, die nicht direkt beobachtbar sind und auch nicht anderweitig
durch beobachtbare Marktdaten belegt werden konnen, wire ein Eingangsparameter der Stufe 3.
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d) Bei einem Unternehmenszusammenschluss iibernommene Entsorgungsverpflichtung Ein Eingangsparameter der Stufe 3
wire eine aktuelle Schitzung des Unternehmens iiber die kiinftigen Mittelabfliisse, die zur Erfiilllung der
Verpflichtung zu tragen wiren, wenn es keine bei vertretbarem Aufwand verfiigbaren Informationen gibt,
die darauf hinweisen, dass Marktteilnehmer von anderen Annahmen ausgehen wiirden. Dabei legt das Un-
ternchmen eigene Daten zugrunde und schlielt die Erwartungen der Marktteilnehmer iiber die Kosten fiir die
Erfullung der Verpflichtung ein. Ebenfalls beriicksichtigt wird die Gegenleistung, die ein Marktteilnehmer fiir
die Ubernahme der Verpflichtung zur Demontage des Vermdgenswerts verlangen wiirde. Dieser Eingangs-
parameter der Stufe 3 wiirde in einem Barwertverfahren zusammen mit anderen Eingangsparametern ver-
wendet. Dies konnte ein aktueller risikoloser Zinssatz oder ein bonitdtsbereinigter risikoloser Zinssatz sein,
wenn sich die Auswirkung der Bonitit des Unternehmens auf den beizulegenden Zeitwert der Schuld im
Abzinsungssatz widerspiegelt und nicht in der Schitzung kiinftiger Mittelabflisse.

€) Zahlungsmittelgenerierende Einheit. Eine Finanzprognose (z. B. iber Zahlungsstrome oder Gewinn bzw. Verlust),
die anhand eigener Daten des Unternehmens entwickelt wird, wenn es keine bei vertretbarem Aufwand
verfiigbaren Informationen gibt, die darauf hinweisen, dass Marktteilnehmer von anderen Annahmen aus-
gehen wiirden, wire ein Eingangsparameter der Stufe 3.

ERMITTLUNG DES BEIZULEGENDEN ZEITWERTS BEI EINEM ERHEBLICHEN RUCKGANG DES VOLUMENS ODER DES UMFANGS
DER AKTIVITATEN BEI EINEM VERMOGENSWERT ODER EINER SCHULD

B37  Der beizulegende Zeitwert eines Vermogenswerts oder einer Schuld kann dadurch beeinflusst werden, dass
Volumen oder Umfang der Aktivitit im Vergleich zur normalen Markttitigkeit fiir den Vermdgenswert oder
die Schuld (bzw. dhnliche Vermogenswerte oder Schulden) erheblich zuriickgehen. Um auf der Grundlage vor-
liegender Nachweise bestimmen zu konnen, ob ein erheblicher Riickgang im Volumen oder Titigkeitsniveau fur
den Vermogenswert oder die Schuld eingetreten ist, wertet ein Unternehmen die Bedeutung und Relevanz von
Faktoren wie den unten genannten aus:

a) in jungster Zeit fanden wenig Geschiftsvorfille statt,
b) Preisnotierungen werden nicht auf der Grundlage aktueller Informationen entwickelt,

¢) Preisnotierungen unterliegen entweder im Zeitablauf oder von einem Marktmacher zum anderen (z. B. zwi-
schen einigen Vermittlermirkten) erheblichen Schwankungen,

d) Indizes, die frither in enger Korrelation zu den beizulegenden Zeitwerten des Vermogenswerts oder der Schuld
standen, haben nachweislich keinen Bezug zu neuesten Anhaltspunkten fiir den beizulegenden Zeitwert des
betreffenden Vermogenswerts oder der betreffenden Schuld mehr,

e¢) im Vergleich zur Schitzung des Unternehmens iiber erwartete Zahlungsstrome unter Beriicksichtigung aller
verfiigbaren Marktdaten iiber das Kreditrisiko und andere Nichterfiillungsrisiken fiir den Vermogenswert oder
die Schuld ist bei beobachteten Geschiftsvorfillen oder notierten Preisen ein erheblicher Anstieg bei den
impliziten Liquiditatsrisikoaufschligen, Renditen oder Leistungsindikatoren (beispielsweise Siumnisraten oder
Schweregrad der Verluste) eingetreten,

f) es besteht eine weite Geld-Brief-Spanne oder die Geld-Brief-Spanne hat erheblich zugenommen,

g) die Aktivitaten im Markt fir Neuemission (d. h. einem Hauptmarkt) fiir den Vermogenswert oder die Schuld
bzw. fir dhnliche Vermogenswerte oder Schulden sind erheblich zuriickgegangen oder ein solcher Markt ist
iberhaupt nicht vorhanden,

h) es sind nur wenige Informationen offentlich zuganglich (z. B. iiber Geschiftsvorfille, die in einem Direktmarkt
stattfinden).

B38  Gelangt ein Unternechmen zu dem Schluss, dass es einen signifikanten Riickgang des Volumens oder des Aus-
mafes der Aktivitit fiir den Vermogenswert oder die Schuld im Verhiltnis zur normalen Marktaktivitat fir den
Vermogenswert oder die Schuld (oder dhnlicher Vermogenswerte und Schulden) gegeben hat, werden weitere
Analysen der Transaktionen oder der notierten Preise benotigt Ein Riickgang des Volumens oder des AusmafSes
der Aktivitdt muss fiir sich gesehen nicht darauf hindeuten, dass eine Transaktionspreis oder ein notierter Preis
nicht den beizulegenden Zeitwert reprasentiert, oder dass ein Geschiftsvorfall in diesem Markt kein gewo6hnlicher
ist. Stellt ein Unternehmen jedoch fest, dass ein Transaktionspreis oder notierter Preis den beizulegenden Zeitwert
nicht représentiert (wenn es beispielsweise Geschiftsvorfille gegeben hat, die nicht geordnet abgelaufen sind), ist
eine Anpassung der Transaktionspreise oder notierten Preise notwendig, wenn das Unternechmen diese Preise als
Grundlage fur die Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts nutzt. Diese Anpassung kann fiir die gesamte Be-
wertung zum beizulegenden Zeitwert Bedeutung haben. Anpassungen konnen auch unter anderen Umstidnden
erforderlich sein (z. B. wenn ein Preis fiir einen dhnlichen Vermogenswert eine erhebliche Anpassung erfordert,
um Vergleichbarkeit mit dem zu bewertenden Vermogenswert herzustellen, oder wenn der Preis tiberholt ist).
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B39  Der vorliegende IFRS schreibt keine Methodik fiir erhebliche Anpassungen an Transaktionspreisen oder notierten
Preisen vor. Eine Erorterung der Anwendung von Bewertungsverfahren bei der Ermittlung des beizulegenden
Zeitwerts ist den Paragraphen 61-66 und B5-B11 zu entnehmen. Ungeachtet des jeweils verwendeten Bewer-
tungsverfahrens muss ein Unternechmen angemessene Risikoanpassungen beriicksichtigen. Hierzu gehort auch ein
Risikoaufschlag, in dem sich der Betrag widerspiegelt, den Marktteilnehmer als Gegenleistung fiir die Unsicherheit
verlangen wiirden, die den Zahlungsstromen eines Vermogenswerts oder einer Schuld anhaftet (siche Para-
graph B17). Andernfalls gibt die Bewertung den beizulegenden Zeitwert nicht glaubwiirdig wieder. Mitunter
kann die Bestimmung der angemessenen Risikoanpassung schwierig sein. Der Schwierigkeitsgrad allein bildet
jedoch keine hinreichende Grundlage fur den Ausschluss einer Risikoanpassung. Die Risikoanpassung muss einen
am Bewertungsstichtag unter aktuellen Marktbedingungen zwischen Marktteilnehmern stattfindenden, gewohn-
lichen Geschiftsvorfall widerspiegeln.

B40  Sind das Volumen oder der Umfang der Aktivitit fiir den Vermdgenswert oder die Schuld erheblich zuriick-
gegangen, kann eine Anderung des Bewertungsverfahrens oder die Verwendung mehrerer Bewertungsverfahren
angemessen sein (z. B. der Einsatz eines marktbasierten Ansatzes und eines Barwertverfahrens). Bei der Gewich-
tung der Anhaltspunkte fiir den beizulegenden Zeitwert, die aus dem Einsatz mehrerer Bewertungsverfahren
gewonnen wurden, muss ein Unternehmen die Plausibilitit des Wertebereichs fur die Zeitwertbewertungen
beriicksichtigen. Die Zielsetzung besteht in der Bestimmung des Punktes innerhalb des Wertebereichs, der fiir
den beizulegenden Zeitwert unter gegenwirtigen Marktbedingungen am reprisentativsten ist. Eine grofe Band-
breite von Zeitwerten kann ein Hinweis darauf sein, dass weitere Analysen notwendig sind.

B41  Auch wenn Volumen oder Aktivititsumfang fiir den Vermogenswert oder die Schuld erheblich zuriickgegangen
sind, dndert sich das Ziel einer Bewertung zum beizulegenden Zeitwert nicht. Der beizulegende Zeitwert ist der
Preis, zu dem unter aktuellen Marktbedingungen am Bewertungsstichtag bei einem gewohnlichen Geschiftsvorfall
(d. h. keine Zwangsliquidation und kein Notverkauf) zwischen Marktteilnehmern ein Vermogenswert verkauft
oder eine Schuld iibertragen wiirde.

B42  Die Schitzung des Preises, zu dem Marktteilnehmer unter aktuellen Marktbedingungen am Bewertungsstichtag
zum Abschluss einer Transaktion bereit wiren, wenn ein erheblicher Riickgang im Umfang oder Titigkeitsniveau
fur den Vermogenswert oder die Schuld eingetreten ist, hingt von den Sachverhalten und Umstinden am
Bewertungsstichtag ab. Hier ist Ermessensausiibung gefordert. Die Absicht eines Unternehmens, den Vermogens-
wert zu halten oder die Schuld auszugleichen oder anderweitig zu erfiillen ist bei der Ermittlung des beizule-
genden Zeitwerts unerheblich, weil der beizulegende Zeitwert eine marktbasierte, keine unternehmensspezifische
Bewertungsgrofe darstellt.

Ermittlung von nicht gewdhnlichen Geschdftsvorfillen

B43  Die Feststellung, ob ein Geschiftsvorfall gewohnlich (oder nicht gewohnlich) ist, wird erschwert, wenn im
Umfang oder Titigkeitsniveau fiir den Vermogenswert oder die Schuld im Vergleich zu der normalen Markt-
tatigkeiten fur diesen Vermogenswert bzw. diese Schuld (oder dhnliche Vermogenswerte oder Schulden) ein
erheblicher Riickgang eingetreten ist. Unter derartigen Umstinden den Schluss zu ziehen, dass simtliche Ge-
schiftsvorfille in dem betreffenden Markt nicht gewohnlich (d. h. Zwangsliquidationen oder Notverkdufe) sind,
ist nicht angemessen. Umstinde, die darauf hinweisen konnen, dass ein Geschiftsvorfall nicht gewohnlich ist,
sind unter anderem:

a) In einem bestimmten Zeitraum vor dem Bewertungsstichtag bestand keine angemessene Marktprisenz, um
Vermarktungstatigkeiten zu ermdglichen, die fir Geschiftsvorfille unter Beteiligung der betroffenen Ver-
mogenswerte oder Schulden unter aktuellen Marktbedingungen allgemein tblich sind.

b) Es bestand ein allgemein tiblicher Vermarktungszeitraum, der Verkaufer setzte den Vermogenswert oder die
Schuld aber bei einem einzigen Marktteilnehmer ab.

¢) Der Verkdufer ist in oder nahe am Konkurs oder steht unter Konkursverwaltung (d. h. der Verkaufer ist in
einer Notlage).

d) Der Verkdufer musste verkaufen, um aufsichtsbehordliche oder gesetzliche Vorschriften zu erfiillen (d. h. der
Verkaufer stand unter Zwang).

) Im Vergleich zu anderen, in jiingster Zeit erfolgten Geschiftsvorfillen mit dem gleichen oder einem &hnlichen
Vermogenswert bzw. der gleichen oder einer dhnlichen Schuld stellt der Transaktionspreis einen statistischen
Ausreifler dar.

Ein Unternehmen muss die Umstinde auswerten, um unter Beriicksichtigung des Gewichts der verfiigbaren
Anhaltspunkte festzustellen zu konnen, ob der Geschiftsvorfall ein gewohnlicher Geschiftsvorfall war.
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B44  Bei der Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts oder der Schitzung von Marktrisikoaufschligen muss ein Un-
ternehmen Folgendes beriicksichtigen:

a) Gibt es Anhaltspunkte dafiir, dass ein Geschiftsvorfall nicht gewohnlich ist, legt ein Unternehmen (im Ver-
gleich zu anderen Anhaltspunkten fiir den beizulegenden Zeitwert) wenig oder gar kein Gewicht auf den
betreffenden Transaktionspreis.

b) Gibt es Anhaltspunkte dafiir, dass ein Geschiftsvorfall gewohnlich ist, beriicksichtigt das Unternehmen den
betreffenden Transaktionspreis. Wie hoch das Gewicht ist, das dem betreffenden Transaktionspreis im Ver-
gleich zu anderen Anhaltspunkten fiir den beizulegenden Zeitwert beigemessen wird, hingt von den jewei-
ligen Fakten und Umstianden ab, beispiclsweise

i) dem Umfang des Geschiftsvorfalls,

ii) der Vergleichbarkeit des Geschiftsvorfalls mit dem bewerteten Vermdgenswert bzw. der bewerteten

Schuld,
iii) der zeitlichen Nihe des Geschiftsvorfalls zum Bewertungsstichtag.

¢) Verfiigt ein Unternehmen nicht iiber ausreichende Informationen, um daraus schlie€en zu konnen, dass ein
Geschiftsvorfall gewohnlich ist, beriicksichtigt es den Transaktionspreis. Der Transaktionspreis stellt jedoch
unter Umstdnden nicht den beizulegenden Zeitwert dar (d. h. der Transaktionspreis ist nicht unbedingt die
einzige oder vorrangige Grundlage fur die Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts oder die Schitzung von
Marktrisikoaufschldgen). Verfiigt ein Unternehmen nicht iiber ausreichende Informationen, um daraus schlie-
Ben zu konnen, ob bestimmte Geschiftsvorfille gewohnlich sind, legt das Unternehmen im Vergleich zu
anderen Geschiftsvorfillen, deren Ordnungsmaifigkeit bekannt ist, weniger Gewicht auf die betreffenden
Geschiftsvorfille.

Ein Unternechmen muss fiir die Feststellung, ob ein Geschiftsvorfall gewohnlich ist, keine umfassenden Anstren-
gungen unternehmen, darf aber Informationen, die bei vertretbarem Aufwand verfiigbar sind, nicht ignorieren. Ist
ein Unternehmen in einem Geschiftsvorfall beteiligte Partei, wird davon ausgegangen dass es iiber ausreichende
Informationen fir die Schlussfolgerung verfiigt, ob der Geschiftsvorfall gewohnlich ist.

Verwendung notierter Preise, die von Dritten bereitgestellt werden

B45  Der vorliegende IFRS schlielt die Verwendung notierter Preise, die von Dritten, wie Kursinformationsdiensten
oder Maklern, bereitgestellt werden, nicht aus, sofern das Unternehmen festgestellt hat, dass die von diesen
Dritten bereitgestellten notierten Preise gemidfl vorliegendem IFRS entwickelt wurden.

B46 Im Fall eines erheblichen Riickgangs beim Umfang oder Tatigkeitsniveau fur den Vermogenswert oder die Schuld
hat das Unternehmen zu beurteilen, ob die von Dritten bereitgestellten notierten Preise unter Verwendung
aktueller Informationen entwickelt wurden, und ob sie gewohnliche Geschiftsvorfille oder ein Bewertungsver-
fahren wiedergeben, in denen sich die Annahmen der Marktteilnehmer widerspiegeln (einschlieflich der Risiko-
annahmen). Bei der Gewichtung eines notierten Preises als Eingangsparameter fir eine Bewertung zum bei-
zulegenden Zeitwert legt ein Unternehmen (im Vergleich zu anderen Anhaltspunkten fir den beizulegenden
Zeitwert, in denen sich das Ergebnis von Geschiftsvorfillen spiegelt) weniger Gewicht auf Notierungen, die nicht
das Ergebnis von Geschiftsvorfillen widerspiegeln.

B47  Dariiber hinaus ist bei der Gewichtung der verfiigbaren Anhaltspunkte die Art der Notierung zu beriicksichtigen
(beispielsweise, ob die Notierung ein Taxkurs oder ein verbindliches Angebot ist). Dabei werden Notierungen
Dritter, die verbindliche Angebote darstellen, stirker gewichtet.
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Anhang C

Datum des Inkrafttretens und Ubergangsvorschriften

Dieser Anhang ist integraler Bestandteil des IFRS und hat die gleiche bindende Kraft wie die anderen Teile des IFRS.

C1 Dieser IFRS ist auf Geschiftsjahre anzuwenden, die am oder nach dem 1.Januar 2013 beginnen. Eine frithere
Anwendung ist zuldssig. Wendet ein Unternechmen diesen IFRS frither an, hat es dies anzugeben.

C2  Dieser IFRS ist prospektiv ab Beginn des Geschiftsjahrs anzuwenden, in dem er erstmals angewendet wird.

C3  Die Angabepflichten dieses IFRS gelten nicht fiir Vergleichsinformationen, die fir Geschiftsjahre vor der erst-
maligen Anwendung dieses IFRS zur Verfugung gestellt werden.

C4  Durch die Jahrlichen Verbesserungen, Zyklus 2011-2013, veréffentlicht im Dezember 2013, wurde Paragraph 52
gedndert. Diese Anderung ist auf Geschiftsjahre anzuwenden, die am oder nach dem 1.Juli 2014 beginnen.
Diese Anderung ist prospektiv ab Beginn des Geschiftsjahrs anzuwenden, in dem IFRS 13 erstmals angewandt
wurde. Eine friihere Anwendung ist zuldssig. Wendet ein Unternechmen diese Anderung auf eine frithere Periode
an, hat es dies anzugeben.

C5  Durch IFRS 9, verdffentlicht im Juli 2014, wurde Paragraph 52 gedndert. Wendet ein Unternehmen IFRS 9 an,
hat es auch diese Anderung anzuwenden.

C6  Durch IFRS 16 Leasingverhdltnisse, verdffentlicht im Januar 2016, wurde Paragraph 6 gedndert. Wendet ein
Unternehmen IFRS 16 an, hat es diese Anderung ebenfalls anzuwenden.
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INTERNATIONAL FINANCIAL REPORTING STANDARD 15
Erlose aus Vertrigen mit Kunden
ZIELSETZUNG

1 In diesem Standard sollen die Grundsitze festgelegt werden, nach denen ein Unternehmen den Abschluss-
adressaten niitzliche Informationen iiber Art, Hohe, Zeitpunkt und Unsicherheit von Erlosen und Zah-
lungsstromen aus einem Vertrag mit einem Kunden zur Verfiigung zu stellen hat.

Erreichung der Zielsetzung

2 Das Kernprinzip dieses Standards, mit dem das in Paragraph 1 genannte Ziel erreicht werden soll, besteht darin,
dass ein Unternehmen — um die Ubertragung der zugesagten Giiter oder Dienstleistungen auf den Kunden
abzubilden — die Erlose in Hohe der Gegenleistung erfassen muss, die es im Austausch fur diese Giiter oder
Dienstleistungen voraussichtlich erhalten wird.

3 Bei der Anwendung dieses Standards hat ein Unternechmen den vertraglichen Bestimmungen sowie allen relevanten
Fakten und Umstinden Rechnung zu tragen. Das Unternehmen muss diesen Standard auf dhnlich ausgestaltete
Vertrage und unter dhnlichen Umstdnden einheitlich anwenden, was auch fur den Einsatz etwaiger praktischer
Behelfe gilt.

4 Dieser Standard regelt die Bilanzierung eines einzelnen Vertrags mit einem Kunden. Behelfsweise kann ein Unter-
nehmen diesen Standard jedoch auch auf ein Portfolio dhnlich ausgestalteter Vertrage (oder Leistungsverpflichtun-
gen) anwenden, wenn es nach verniinftigem Ermessen davon ausgehen kann, dass es keine wesentlichen Aus-
wirkungen auf den Abschluss hat, ob es diesen Standard auf das Portfolio oder die einzelnen Vertriage (oder
Leistungsverpflichtungen) innerhalb dieses Portfolios anwendet. Bei der Bilanzierung eines Portfolios hat ein Un-
ternchmen Schitzungen und Annahmen zugrunde zu legen, die die Grofle und die Zusammensetzung des Port-
folios widerspiegeln.

ANWENDUNGSBEREICH

5  Dieser Standard ist auf alle Vertrige mit Kunden anzuwenden, aufler auf

a) Leasingvertrige, die in den Anwendungsbereich von IFRS 16 Leasingverhdltnisse fallen,

b) Vertrige, die in den Anwendungsbereich von IFRS 17 Versicherungsvertrige fallen. Ein Unternehmen kann jedoch
von seinem Wahlrecht Gebrauch machen, IFRS 15 auf Versicherungsvertrige anzuwenden, deren primdérer
Zweck gemif Paragraph 8 von IFRS 17 in der Erbringung von Dienstleistungen gegen ein festes Entgelt besteht,

¢) Finanzinstrumente und andere vertragliche Rechte oder Verpflichtungen, die in den Anwendungsbereich von
IFRS 9 Finanzinstrumente, IFRS 10 Konzernabschliisse, IFRS 11 Gemeinschaftliche Vereinbarungen, IAS 27 Einzel-
abschliisse undfoder IAS 28 Beteiligungen an assoziierten Unternehmen und Gemeinschaftsunternehmen fallen, und

d) nichtmonetdre Tauschgeschifte zwischen Unternechmen derselben Sparte, die Verkiufe an Kunden oder poten-
zielle Kunden erleichtern sollen. Vom Anwendungsbereich dieses Standards ausgenommen wire beispielsweise
ein Vertrag zwischen zwei Olgesellschaften, die einen Tausch von Rohdl vereinbaren, um die Nachfrage ihrer
Kunden an verschiedenen Standorten zeitnah decken zu konnen.

6  Dieser Standard ist nur auf Vertrage anzuwenden (bei denen es sich nicht um einen der in Paragraph 5 genannten
Vertrage handelt) und deren Vertragsparteien Kunden sind. Ein Kunde ist eine Partei, die mit einem Unternehmen
vertraglich vereinbart hat, im Austausch fur eine Gegenleistung Giiter oder Dienstleistungen aus der gewohnlichen
Geschiftstitigkeit des Unternehmens zu erhalten. So wire eine Vertragspartei beispielsweise dann nicht als Kunde
zu betrachten, wenn sie mit dem Unternehmen vertraglich die Teilnahme an einer Tatigkeit oder einem Prozess (z.
B. die Entwicklung eines Vermogenswerts im Rahmen einer Kooperationsvereinbarung) vereinbart hitte, bei der|
dem die Vertragsparteien die Risiken und den Nutzen aus dieser Tatigkeit oder diesem Prozess teilen, anstatt ein
Ergebnis aus der gewohnlichen Geschiftstatigkeit des Unternehmens zu erhalten.
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7 Ein Vertrag mit einem Kunden kann teilweise in den Anwendungsbereich dieses Standards und teilweise in den
Anwendungsbereich anderer, in Paragraph 5 aufgefithrter Standards fallen.

a) Enthalten die anderen Standards Vorgaben zur Separierung undfoder erstmaligen Bewertung eines oder meh-
rerer Vertragsteile, so hat das Unternehmen zuerst die Separierungs- und/oder Bewertungsvorschriften dieser
Standards anzuwenden. Das Unternchmen hat vom Transaktionspreis den Betrag des Vertragsteils (oder der
Vertragsteile) in Abzug zu bringen, der (die) erstmals gemidfl anderer Standards bewertet wird (werden), und hat
bei der Verteilung des (ggf.) verbleibenden Betrags des Transaktionspreises auf die einzelnen in den Anwen-
dungsbereich dieses Standards fallenden Leistungsverpflichtungen sowie auf andere gemif Paragraph 7(b) er-
mittelte Vertragsteile die Paragraphen 73-86 anzuwenden.

b) Enthalten die anderen Standards keine Vorgaben zur Separierung undfoder erstmaligen Bewertung eines oder
mehrerer Vertragsteile, so hat das Unternehmen zur Separierung und/oder erstmaligen Bewertung des Vertrags-
teils (oder der Vertragsteile) den vorliegenden Standard anzuwenden.

8  Dieser Standard regelt die Bilanzierung der zusitzlichen Kosten, die einem Unternehmen im Zusammenhang mit
der Anbahnung und Erfiillung eines Vertrags mit einem Kunden entstehen und die nicht in den Anwendungs-
bereich eines anderen Standards fallen (siche Paragraphen 91-104). Das Unternehmen hat diese Paragraphen nur
auf Kosten anzuwenden, die im Zusammenhang mit einem in den Anwendungsbereich dieses Standards fallenden
Vertrags (oder Teil eines Vertrags) mit einem Kunden anfallen.

ERFASSUNG
Identifizierung des Vertrags

9  Ein Unternehmen darf einen in den Anwendungsbereich dieses Standards fallenden Vertrag mit einem
Kunden nur bilanziell erfassen, wenn alle folgenden Kriterien erfiillt sind:

a) die Vertragsparteien haben dem Vertrag (schriftlich, miindlich oder gemif} anderer Geschiftsgepflogen-
heiten) zugestimmt und zugesagt, ihre vertraglichen Pflichten zu erfiillen,

b) das Unternehmen kann fiir jede Vertragspartei feststellen, welche Rechte diese hinsichtlich der zu
iibertragenden Giiter oder Dienstleistungen besitzt,

c) das Unternehmen kann die Zahlungsbedingungen fiir die zu iibertragenden Giiter oder Dienstleistun-
gen feststellen,

d) der Vertrag hat wirtschaftliche Substanz (d. h. das Risiko, der Zeitpunkt oder die Hohe der kiinftigen
Zahlungsstrome des Unternehmens diirfte sich infolge des Vertrags indern), und

e) es ist wahrscheinlich, dass das Unternehmen die Gegenleistung, auf die es im Austausch fiir die auf den
Kunden zu iibertragenden Giiter oder Dienstleistungen Anspruch hat, erhalten wird. Bei der Bewer-
tung, ob der Erhalt einer Gegenleistung wahrscheinlich ist, beriicksichtigt das Unternehmen nur die
Fihigkeit und die Absicht des Kunden zur Zahlung des entsprechenden Betrags bei Filligkeit. Bei
variabler Gegenleistung kann der Betrag, der dem Unternehmen als Gegenleistung zusteht, auch nied-
riger sein als der im Vertrag angegebene Preis, da das Unternehmen dem Kunden einen Preisnachlass
gewihren kann (siehe Paragraph 52).

10 Ein Vertrag ist eine Vereinbarung zwischen zwei oder mehr Parteien, die durchsetzbare Rechte und Pflichten
begriindet. Die Durchsetzbarkeit vertraglicher Rechte und Pflichten ist eine Rechtsfrage. Vertrdge konnen schriftlich
oder miindlich geschlossen werden oder durch die Geschiftsgepflogenheiten eines Unternehmens impliziert sein.
Gepflogenheiten und Verfahren fiir den Abschluss von Vertragen mit Kunden sind von Rechtsraum zu Rechtsraum,
Branche zu Branche und Unternehmen zu Unternchmen unterschiedlich. Selbst innerhalb eines Unternehmens
konnen sie variieren (und beispielsweise von der Kundenkategorie oder der Art der zugesagten Giiter oder Dienst-
leistungen abhdngen). Wenn ein Unternehmen bestimmt, ob und wann eine Vereinbarung mit einem Kunden
durchsetzbare Rechte und Pflichten begriindet, muss es diese Gepflogenheiten und Verfahren beriicksichtigen.

11 Einige Vertrage mit Kunden haben moglicherweise keine feste Laufzeit und kénnen von beiden Seiten jederzeit
gekiindigt oder gedndert werden. Andere Vertrige verlingern sich moglicherweise automatisch in den im Vertrag
festgelegten Abstinden. Dieser Standard ist auf die Laufzeit des Vertrags (d. h. den Vertragszeitraum) anzuwenden,
wiahrend der die Vertragsparteien durchsetzbare Rechte und Pflichten besitzen.
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12 Fir die Zwecke der Anwendung dieses Standards liegt kein Vertrag vor, wenn jede Vertragspartei das Recht hat,
den noch von keiner Seite erfillten Vertrag ohne Entschddigung der anderen Seite (oder Seiten) einseitig zu
kiindigen. Ein Vertrag ist dann als von keiner Seite erfiillt zu betrachten, wenn die beiden folgenden Kriterien
erfullt sind:

a) das Unternehmen hat noch keine der zugesagten Giiter oder Dienstleistungen auf den Kunden tibertragen und

b) das Unternechmen hat die Gegenleistung fiir die zugesagten Giiter oder Dienstleistungen noch nicht erhalten und
auch noch kein Anrecht darauf.

13 Erfilllt ein Vertrag mit einem Kunden bei Vertragsabschluss die in Paragraph 9 genannten Kriterien, so muss ein
Unternehmen nicht erneut beurteilen, ob diese Kriterien erfiillt sind, es sei denn, es gibt einen Hinweis darauf, dass
bei den Fakten und Umstinden eine erhebliche Anderung eingetreten ist. Wenn sich beispielsweise die Fihigkeit
eines Kunden zur Zahlung der Gegenleistung erheblich verschlechtert, miisste das Unternehmen erneut beurteilen,
ob der Erhalt der Gegenleistung, die ihm im Austausch fiir die noch auf den Kunden zu tibertragenden Giiter oder
Dienstleistungen zusteht, wahrscheinlich ist.

14 Wenn ein Vertrag mit einem Kunden die in Paragraph 9 genannten Kriterien nicht erfullt, muss das Unternehmen
kontinuierlich priifen, ob diese Kriterien zu einem spateren Zeitpunkt erfullt sind.

15 Wenn ein Vertrag mit einem Kunden die in Paragraph 9 genannten Kriterien nicht erfillt und das Unternehmen
von dem Kunden eine Gegenleistung erhilt, darf es die erhaltene Gegenleistung nur dann als Erlés erfassen, wenn

a) das Unternehmen keine Giiter oder Dienstleistungen mehr auf den Kunden iibertragen muss und die gesamte
oder die im Wesentlichen gesamte vom Kunden zugesagte Gegenleistung erhalten hat und diese nicht zuriick-
erstattet werden muss oder

b) der Vertrag beendet wurde und die vom Kunden erhaltene Gegenleistung nicht zuriickerstattet werden muss.

16 Eine von einem Kunden erhaltene Gegenleistung ist als Verbindlichkeit zu erfassen, bis einer der in Paragraph 15
genannten Fille eintritt oder bis die in Paragraph 9 genannten Kriterien zu einem spiteren Zeitpunkt erfillt sind
(siche Paragraph 14). Je nach Fakten und Umstinden im Zusammenhang mit dem Vertrag stellt die erfasste
Verbindlichkeit die Verpflichtung des Unternehmens dar, entweder kiinftig Giiter oder Dienstleistungen zu iiber-
tragen oder die erhaltene Gegenleistung zuriickzuerstatten. In beiden Fillen ist die Verbindlichkeit mit der vom
Kunden erhaltenen Gegenleistung anzusetzen.

Zusammenfassung von Vertrigen

17 Zwei oder mehr Vertrige, die gleichzeitig oder in geringem Zeitabstand mit ein und demselben Kunden (oder
diesem nahestehenden Unternehmen und Personen) geschlossen werden, sind zusammenzufassen und als ein
einziger Vertrag zu bilanzieren, wenn mindestens eines der folgenden Kriterien erfiillt ist:

a) die Vertrage werden als Paket mit dem gleichen wirtschaftlichen Zweck ausgehandelt,

b) die Hohe der in einem der Vertrige zugesagten Gegenleistung hdngt vom Preis oder von der Erfullung des
anderen Vertrags ab oder

¢) die in den Vertrigen zugesagten Giiter oder Dienstleistungen (oder einige der in den Vertrigen jeweils zuge-
sagten Giiter oder Dienstleistungen) stellen gemifd den Paragraphen 22-30 eine einzige Leistungsverpflichtung
dar.

Vertragsinderungen

18 FEine Vertragsinderung ist eine Anderung des Vertragsumfangs und/oder -preises, der alle Vertragsparteien zustim-
men. In einigen Branchen und Rechtsriumen werden Vertragsinderungen auch als Anderungsauftrag, Variation
oder Erginzung bezeichnet. Eine Vertragsinderung liegt vor, wenn die Vertragsparteien einer Anderung zustimmen,
mit der entweder neue durchsetzbare Rechte und Verpflichtungen der Vertragsparteien begriindet oder die beste-
henden abgeindert werden. Die Zustimmung zu einer Vertragsinderung kann schriftlich oder miindlich erfolgen
oder durch die Geschiftsgepflogenheiten des Unternehmens impliziert sein. Haben die Vertragsparteien einer Ver-
tragsanderung nicht zugestimmt, hat das Unternehmen diesen Standard so lange weiter auf den bestehenden
Vertrag anzuwenden, bis der Vertragsinderung zugestimmt wurde.
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19 Eine Vertragsinderung kann selbst dann vorliegen, wenn die Vertragsparteien iiber Umfang und/oder Preis der
Anderung uneinig sind oder einer Anderung des Vertragsumfangs zwar zugestimmt, die entsprechende Preisinde-
rung aber noch nicht festgelegt haben. Wenn ein Unternechmen bestimmt, ob die durch eine Anderung begriin-
deten oder gednderten Rechte und Pflichten durchsetzbar sind, hat es allen maflgeblichen Fakten und Umstinden,
einschlieflich der Vertragsbedingungen und anderer Nachweise, Rechnung zu tragen. Haben die Vertragsparteien
einer Anderung des Vertragsumfangs zugestimmt, die entsprechende Preisinderung aber noch nicht festgelegt, hat
das Unternehmen die durch die Anderung bedingte Anderung des Transaktionspreises gemiR den Paragraphen 50—
54 (Schitzung der variablen Gegenleistung) und den Paragraphen 56-58 (Einschrinkungen bei der Schitzung
variabler Gegenleistungen) zu schitzen.

20 Ein Unternehmen hat eine Vertragsinderung als separaten Vertrag zu bilanzieren, wenn die beiden folgenden
Voraussetzungen erfiillt sind:

a) der Vertragsumfang nimmt zu, da die vertraglichen Zusagen um eigenstindig abgrenzbare Giiter oder Dienst-
leistungen (im Sinne der Paragraphen 26-30) erweitert werden, und

b) der vertraglich vereinbarte Preis erhoht sich um die Gegenleistung, die dem Einzelverkaufspreis des Unternchmens
fur die zugesagten zusitzlichen Giiter oder Dienstleistungen entspricht, wobei entsprechende Anpassungen
dieses Preises aufgrund der Fakten und Umstinde des jeweiligen Vertrags zu beriicksichtigen sind. So kann
ein Unternehmen einem Kunden beispielsweise einen Preisnachlass fur zusitzliche Giiter oder Dienstleistungen
gewidhren und den Einzelverkaufspreis entsprechend anpassen, weil dem Unternechmen keine vertriebsspezi-
fischen Kosten entstehen, die beim Verkauf dhnlicher Giiter oder Dienstleistungen an einen Neukunden anfallen
wiirden.

21 Wird eine Vertragsinderung nicht als separater Vertrag gemidfl Paragraph 20 bilanziert, hat das Unternehmen die
zum Zeitpunkt der Vertragsinderung noch nicht tibertragenen zugesagten Giiter oder Dienstleistungen (d. h. die
noch ausstehenden zugesagten Giiter oder Dienstleistungen) auf eine der folgenden Arten zu bilanzieren:

a) Sind die noch ausstehenden Giiter oder Dienstleistungen von den Giitern oder Dienstleistungen abgrenzbar, die
am oder vor dem Tag der Vertragsinderung iibertragen worden sind, hat es die Vertragsinderung als Beendi-
gung des bestehenden und Begriindung eines neuen Vertrags zu bilanzieren. Die Hohe der Gegenleistung, die
den noch ausstehenden Leistungsverpflichtungen (oder den noch ausstehenden eigenstindig abgrenzbaren Gii-
tern oder Dienstleistungen in einer einzigen Leistungsverpflichtung gemaf$ Paragraph 22(b)) zugeordnet wird, ist
die Summe aus:

i) der vom Kunden zugesagten Gegenleistung (einschlieflich der vom Kunden bereits erhaltenen Betrdge), die
bei der Schitzung des Transaktionspreises beriicksichtigt wurde und nicht als Erlos erfasst worden ist, und

ii) der im Rahmen der Vertragsinderung zugesagten Gegenleistung.

b) Sind die noch ausstechenden Giiter oder Dienstleistungen nicht eigenstindig abgrenzbar und deshalb einer
einzigen Leistungsverpflichtung zuzuordnen, die zum Zeitpunkt der Vertragsinderung zum Teil erfullt ist,
hat das Unternehmen die Vertragsinderung so zu bilanzieren als wire sie Bestandteil des bestehenden Vertrags.
Die Auswirkung der Vertragsinderung auf den Transaktionspreis und den vom Unternehmen im Hinblick auf
die vollstandige Erfullung einer Leistungsverpflichtung gemessenen Leistungsfortschritt wird als Erlosanpassung
(d. h. entweder als Erhohung oder als Verringerung des Erloses) zum Zeitpunkt der Vertragsinderung erfasst (d.
h. die Erlosanpassung erfolgt insoweit auf kumulierter Basis).

¢) Sind die noch ausstehenden Giiter oder Dienstleistungen eine Kombination aus den unter den Buchstaben a und
b genannten, hat das Unternehmen die Auswirkungen der Anderung auf die noch nicht erfiillten (oder teilweise
erfilllten) Leistungsverpflichtungen des gednderten Vertrags gemdfl den Zielsetzungen dieses Paragraphen zu
bilanzieren.

Identifizierung der Leistungsverpflichtungen

22 Bei Vertragsabschluss hat das Unternehmen die in einem Vertrag mit einem Kunden zugesagten Giiter
oder Dienstleistungen zu priifen und Leistungsverpflichtungen zu identifizieren, wenn auf den Kunden
Folgendes iibertragen werden soll:

a) ein eigenstindig abgrenzbares Gut bzw. eine eigenstindig abgrenzbare Dienstleistung oder ein eigen-
stindig abgrenzbares Biindel aus Giitern oder Dienstleistungen; oder
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b) eine Reihe eigenstindig abgrenzbarer Giiter oder Dienstleistungen, die im Wesentlichen gleich sind und
nach dem gleichen Muster auf den Kunden iibertragen werden (siehe Paragraph 23).

23 Eine Reihe eigenstindig abgrenzbarer Giiter oder Dienstleistungen wird nach dem gleichen Muster auf den Kunden
iibertragen, wenn die beiden folgenden Kriterien erfilllt sind:

a) jedes eigenstindig abgrenzbare Gut oder jede eigenstindig abgrenzbare Dienstleistung der Reihe, deren Uber-
tragung auf den Kunden das Unternehmen zugesagt hat, erfillt die in Paragraph 35 genannten Kriterien fur eine
iiber einen bestimmten Zeitraum zu erfiillende Leistungsverpflichtung und

b) die Fortschritte, die das Unternehmen bis zur vollstindigen Erfiillung der Leistungsverpflichtung, jedes eigen-
standig abgrenzbare Gut oder jede eigenstindig abgrenzbare Dienstleistung in der Reihe auf den Kunden zu
tibertragen, erzielt, werden gemdfl den Paragraphen 39-40 nach der gleichen Methode gemessen.

In Vertrdgen mit Kunden enthaltene Zusagen

24 Im Allgemeinen werden die Giiter oder Dienstleistungen, deren Ubertragung auf den Kunden das Unternehmen
zusagt, im Vertrag mit dem Kunden ausdriicklich aufgefithrt. Dennoch miissen die in einem Vertrag mit einem
Kunden identifizierten Leistungsverpflichtungen nicht auf die in diesem Vertrag ausdriicklich genannten Giiter oder
Dienstleistungen beschrinkt sein. Dies ist darin begriindet, dass ein Vertrag mit einem Kunden Zusagen enthalten
kann, die aufgrund von Geschiftsgepflogenheiten, verdffentlichten Leitlinien oder spezifischen Aussagen eines
Unternehmens beim Kunden zum Zeitpunkt des Vertragsabschlusses die gerechtfertigte Erwartung wecken, dass
das Unternechmen ein Gut oder eine Dienstleistung auf den Kunden iibertragt.

25  Aktivitdten, die das Unternehmen zur Vertragserfillung zwingend durchfithren muss, deren Zweck aber nicht darin
besteht, ein Gut oder eine Dienstleistung auf den Kunden zu tibertragen, zdhlen nicht zu den Leistungsverpflich-
tungen. So kann es beispielsweise erforderlich sein, dass ein Dienstleister zur Begriindung eines Vertrags verschie-
dene administrative Aufgaben ausfithren muss. Bei der Ausfithrung dieser Aufgaben wird keine Dienstleistung auf
den Kunden ibertragen. Somit stellen diese Aktivititen zur Begriindung eines Vertrags keine Leistungsverpflichtung
dar.

Eigenstandig abgrenzbare Giiter oder Dienstleistungen

26 Je nach Vertrag konnen zugesagte Giiter oder Dienstleistungen u. a. Folgendes umfassen:
a) den Verkauf der von einem Unternehmen produzierten Giiter (z. B. Bestinde eines Fertigungsunternehmens),
b) den Weiterverkauf von Giitern, die ein Unternehmen erworben hat (z. B. Ware eines Einzelhdndlers),

¢) den Weiterverkauf von Rechten an Giitern oder Dienstleistungen, die ein Unternechmen erworben hat (z. B. den
Weiterverkauf eines Tickets durch ein als Prinzipal agierendes Unternehmen, siche die Paragraphen B34-B38),

d) die Ausfihrung einer vertraglich vereinbarten Aufgabe (bzw. vertraglich vereinbarter Aufgaben) fiir einen
Kunden,

e) die Zusage, laufend fir die Bereitstellung von Giitern oder Dienstleistungen bereitzustehen (z. B. nicht spezifi-
zierte Software-Aktualisierungen vorzunehmen, sofern und sobald sie verfiigbar sind) oder Giiter oder Dienst-
leistungen fiir einen Kunden bereitzuhalten, der diese nutzen kann, wie und wann er mochte,

f) das Erbringen einer Dienstleistung fiir einen Dritten, mit der die Ubertragung von Giitern oder Dienstleistungen
auf einen Kunden herbeigefithrt wird (z. B. die Tatigkeit als Agent fur einen Dritten, siche die Paragraphen B34-
B38),

g) die Gewihrung von Rechten an in der Zukunft bereitzustellenden Giitern oder Dienstleistungen, die ein Kunde
weiterverduflern oder wiederum seinem Kunden bereitstellen kann (z. B. wenn ein Unternehmen, das ein Pro-
dukt an einen Einzelhdndler verkauft, zusagt, ein weiteres Gut oder eine weitere Dienstleistung auf eine Person
zu ibertragen, die das Produkt vom Einzelhdndler erwirbt),

h) den Bau, die Herstellung oder die Entwicklung eines Vermogenswerts im Auftrag eines Kunden,
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i) die Gewidhrung von Lizenzen (siche Paragraphen B52-B63) und

j) die Gewdhrung von Optionen zum Erwerb zusatzlicher Gliter oder Dienstleistungen (wenn diese Optionen dem
Kunden ein wesentliches Recht verschaffen, siche die Paragraphen B39-B43).

27  Ein einem Kunden zugesagtes Gut oder eine einem Kunden zugesagte Dienstleistung ist dann eigenstandig abgrenz-
bar, wenn die beiden folgenden Kriterien erfullt sind:

a) der Kunde kann aus dem Gut oder der Dienstleistung entweder gesondert oder zusammen mit anderen, fir ihn
jederzeit verfiigbaren Ressourcen einen Nutzen ziehen (d.h. das Gut oder die Dienstleistung ist geeignet,
eigenstandig abgegrenzt zu werden) und

b) die Zusage des Unternehmens, das Gut oder die Dienstleistung auf den Kunden zu iibertragen, ist von anderen
Zusagen aus dem Vertrag trennbar (d. h., die Zusage zur Ubertragung des Guts oder der Dienstleistung lasst sich
im Rahmen des Vertrags eigenstindig abgrenzen).

28 Ein Kunde kann gemaf8 Paragraph 27(a) aus einem Gut oder einer Dienstleistung einen Nutzen zichen, wenn das
Gut oder die Dienstleistung genutzt, verbraucht, fir mehr als den Schrottwert verdufert oder auf eine andere
Weise, die einen wirtschaftlichen Nutzen erzeugt, gehalten werden kann. Bei einigen Giitern oder Dienstleistungen
kann der Kunde aus den Giitern oder Dienstleistungen selbst einen Nutzen ziehen. Bei anderen Giitern oder
Dienstleistungen kann der Kunde aus den Giitern oder Dienstleistungen nur in Verbindung mit anderen jederzeit
verfiighbaren Ressourcen einen Nutzen ziehen. Eine jederzeit verfugbare Ressource ist ein Gut oder eine Dienst-
leistung, das oder die (vom Unternehmen oder einem anderen Unternehmen) separat verduflert wird, oder eine
Ressource, die der Kunde bereits vom Unternehmen (einschlieflich Giiter oder Dienstleistungen, die das Unter-
nehmen im Rahmen des Vertrags bereits auf den Kunden iibertragen hat) oder aus anderen Transaktionen oder
Ereignissen erhalten hat. Dass der Kunde aus den Giitern oder Dienstleistungen selbst oder aus den Giitern oder
Dienstleistungen in Verbindung mit anderen jederzeit verfiigbaren Ressourcen einen Nutzen ziehen kann, kann
durch verschiedene Faktoren nachgewiesen werden. So deutet beispielsweise der Umstand, dass ein Unternehmen
ein Gut oder eine Dienstleistung regelmifig separat verdufert, darauf hin, dass der Kunde aus diesem Gut bzw.
dieser Dienstleistung selbst oder in Verbindung mit anderen jederzeit verfigbaren Ressourcen einen Nutzen zichen
kann.

29  Bei der Beurteilung, ob die Zusagen eines Unternehmens zur Ubertragung von Giitern oder Dienstleistungen auf
den Kunden gemif§ Paragraph 27(b) von anderen Zusagen trennbar sind, soll bestimmt werden, ob die jeweilige
Zusage im Rahmen des Vertrags darin besteht, diese Giiter oder Dienstleistungen einzeln zu iibertragen, oder aber
auf die Ubertragung eines oder mehrerer kombinierter Posten abzielt, in den bzw. die die zugesagten Giiter oder
Dienstleistungen eingeflossen sind. Nachstehend eine nicht erschépfende Liste von Faktoren, die darauf hindeuten,
dass zwei oder mehr Zusagen zur Ubertragung von Giitern oder Dienstleistungen auf einen Kunden nicht von
anderen Zusagen trennbar sind:

a) Das Unternehmen erbringt eine erhebliche Integrationsleistung, um die Giiter oder Dienstleistungen mit anderen
vertraglich zugesagten Giitern oder Dienstleistungen zu einem Biindel aus Giitern oder Dienstleistungen zu-
sammenzufassen, damit das mit dem Kunden vertraglich vereinbarte kombinierte Endergebnis bzw. die mit dem
Kunden vertraglich vereinbarten kombinierten Endergebnisse erzielt wird/werden. Das heifdt, dass das Unter-
nehmen die Giiter oder Dienstleistungen zur Herstellung oder Lieferung des vom Kunden gewiinschten kom-
binierten Endergebnisses/der vom Kunden gewiinschten kombinierten Endergebnisse nutzt. Ein kombiniertes
Endergebnis kann mehrere Phasen, Elemente oder Einheiten umfassen.

b) Eines oder mehrere der Giiter oder Dienstleistungen fithrt/fithren zu einer erheblichen Anderung oder Anpas-
sung eines oder mehrerer vertraglich zugesagten Giiter oder Dienstleistungen oder wird/werden durch ein oder
mehrere vertraglich zugesagte Giiter oder Dienstleistungen erheblich gedndert oder angepasst.

¢) Die Giiter oder Dienstleistungen sind in hohem Mafe voneinander abhingig oder miteinander verbunden. Das
heifdt, dass jedes dieser Giiter oder jede dieser Dienstleistungen erheblich von einem/einer oder mehreren der
anderen Giiter oder Dienstleistungen im Vertrag beeinflusst wird. Beispiclsweise gibt es Flle, in denen zwei oder
mehrere Giiter oder Dienstleistungen einander erheblich beeinflussen, weil das Unternehmen, wenn es die Giiter
und Dienstleistungen einzeln und unabhingig voneinander iibertragen wiirde, seine Zusage nicht erfiillen
konnte.

30 Ist ein zugesagtes Gut oder eine zugesagte Dienstleistung nicht eigenstindig abgrenzbar, hat das Unternchmen
diese so lange mit anderen zugesagten Giitern oder Dienstleistungen zusammenzufassen, bis ein eigenstindig
abgrenzbares Biindel aus Giitern oder Dienstleistungen entsteht. In einigen Fillen fithrt dies dazu, dass das
Unternehmen alle in einem Vertrag zugesagten Giiter oder Dienstleistungen als eine einzige Leistungsverpflichtung
bilanziert.
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Erfiillung der Leistungsverpflichtungen

31 Wenn (oder sobald) das Unternehmen durch Ubertragung eines zugesagten Guts oder einer zugesagten
Dienstleistung (d. h. eines Vermogenswerts) auf einen Kunden eine Leistungsverpflichtung erfiillt, hat es
einen Erlés zu erfassen. Als iibertragen gilt ein Vermdgenswert, wenn (oder sobald) der Kunde die Ver-
fiilgungsgewalt iiber diesen Vermogenswert erlangt.

32 Fir jede gemdfl den Paragraphen 22-30 identifizierte Leistungsverpflichtung hat ein Unternehmen bei Vertrags-
abschluss zu bestimmen, ob es diese (gemifS den Paragraphen 35-37) iiber einen bestimmten Zeitraum oder
(gemdfl Paragraph 38) zu einem bestimmten Zeitpunkt erfiillen wird. Kommt ein Unternchmen einer Leistungs-
verpflichtung nicht tiber einen bestimmten Zeitraum nach, wird sie zu einem bestimmten Zeitpunkt erfiillt.

33 Guter und Dienstleistungen sind Vermogenswerte, auch wenn (wie bei vielen Dienstleistungen der Fall) nur
voriibergehend bei Erhalt und Nutzung. Unter Verfiigungsgewalt tiber einen Vermdgenswert ist die Fihigkeit zu
verstehen, seine Nutzung zu bestimmen und im Wesentlichen den verbleibenden Nutzen aus ihm zu zichen. Dies
schlieft auch die Fahigkeit ein, andere Unternehmen daran zu hindern, seine Nutzung zu bestimmen und Nutzen
aus ihm zu ziehen. Der Nutzen eines Vermogenswerts besteht in den potenziellen Zahlungsstromen (Zufliisse oder
verminderte Abfliisse), die ein Unternehmen auf verschiedenste Weise direkt oder indirekt erhalten kann, u. a.
indem es

a) den Vermogenswert zur Erzeugung von Giitern oder Erbringung von Dienstleistungen (einschlieflich offent-
licher Dienstleistungen) nutzt,

b) den Vermogenswert zur Aufwertung anderer Vermogenswerte nutzt,

¢) den Vermogenswert zur Begleichung von Verbindlichkeiten oder Verringerung von Aufwendungen nutzt,
d) den Vermogenswert verdufsert oder tauscht,

e) den Vermogenswert zur Besicherung eines Darlehens verpfindet oder

f) den Vermogenswert hilt.

34 Bei der Bewertung, ob ein Kunde die Verfugungsgewalt iiber einen Vermogenswert erhalt, hat ein Unternehmen
etwaige Riickkaufvereinbarungen zu beriicksichtigen (siche Paragraphen B64-B76).

Leistungsverpflichtungen, die iiber einen bestimmten Zeitraum erfiillt werden

35 Ein Unternehmen iibertrigt die Verfiigungsgewalt iiber ein Gut oder eine Dienstleistung iiber einen bestimmten
Zeitraum (und erfullt somit eine Leistungsverpflichtung und erfasst den Erlos tiber einen bestimmten Zeitraum),
wenn eines der folgenden Kriterien erfiillt ist:

a) der Kunde erhilt und nutzt die vom Unternchmen erbrachte Leistung, wihrend diese erbracht wird (siche
Paragraphen B3 und B4),

b) durch die Leistung des Unternehmens wird ein Vermogenswert erstellt oder verbessert (z. B. unfertige Leistung)
und der Kunde erlangt die Verfiigungsgewalt iiber den Vermogenswert, wihrend dieser erstellt oder verbessert
wird (siche Paragraph B5), oder

¢) durch die Leistung des Unternehmens wird ein Vermogenswert erstellt, der keine alternativen Nutzungsmoglich-
keiten fir das Unternehmen aufweist (siehe Paragraph 36), und das Unternehmen hat einen Rechtsanspruch auf
Bezahlung der bereits erbrachten Leistungen (siche Paragraph 37).

36 Ein durch die Leistung eines Unternchmens erstellter Vermogenswert hat keinen alternativen Nutzen fiir ein
Unternehmen, wenn das Unternehmen entweder vertraglichen Beschriankungen unterliegt, die es davon abhalten,
den Vermogenswert wahrend seiner Erstellung oder Verbesserung umstandslos fiir einen alternativen Nutzen zu
bestimmen, oder wenn es praktischen Beschrinkungen unterliegt, die es davon abhalten, fiir den Vermogenswert
nach seiner Fertigstellung umstandslos einen alternativen Nutzen zu bestimmen. Ob ein Vermogenswert einen
alternativen Nutzen fiir das Unternehmen hat, wird bei Vertragsabschluss beurteilt. Nach Vertragsabschluss darf das
Unternehmen die Beurteilung des alternativen Nutzens eines Vermogenswerts nicht aktualisieren, es sei denn, die
Vertragsparteien stimmen einer Vertragsinderung, mit der die Leistungsverpflichtung wesentlich gedndert wird, zu.
Die Paragraphen B6-B8 enthalten Leitlinien fiir die Beurteilung, ob ein Vermogenswert einen alternativen Nutzen
fir ein Unternehmen hat.
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37 Bei der Bewertung, ob es einen Rechtsanspruch auf Erhalt einer Zahlung fiir die bereits erbrachten Leistungen
gemif Paragraph 35(c) besitzt, hat ein Unternehmen die Vertragsbedingungen sowie alle fiir den Vertrag geltenden
Rechtsvorschriften zu beriicksichtigen. Der Anspruch auf Erhalt einer Zahlung fiir bereits erbrachte Leistungen
muss nicht zwingend in einem festen Betrag bestehen. Allerdings muss das Unternchmen fur den Fall, dass der
Kunde oder eine andere Partei den Vertrag aus anderen Griinden als der Nichterfillung der vom Unternehmen
zugesagten Leistung kiindigt, wihrend der Laufzeit des Vertrags jederzeit Anspruch auf einen Betrag haben, der
zumindest eine Vergiitung fiir die bereits erbrachten Leistungen darstellt. Die Paragraphen B9-B13 enthalten
Leitlinien fiir die Beurteilung der Frage, ob ein durchsetzbarer Zahlungsanspruch besteht und ob dieser das
Unternehmen tatsichlich dazu berechtigt, fiir die bereits erbrachten Leistungen bezahlt zu werden.

Leistungsverpflichtungen, die zu einem bestimmten Zeitpunkt erfiillt werden

38 Wird eine Leistungsverpflichtung nicht gemafs den Paragraphen 35-37 iiber einen bestimmten Zeitraum erfiillt, so
erfiillt das Unternehmen die Leistungsverpflichtung zu einem bestimmten Zeitpunkt. Zur Bestimmung des Zeit-
punkts, zu dem ein Kunde die Verfiigungsgewalt iiber einen zugesagten Vermdgenswert erlangt und das Unter-
nehmen eine Leistungsverpflichtung erfiillt, hat das Unternehmen den Vorschriften zur Verfugungsgewalt in den
Paragraphen 31-34 Rechnung zu tragen. Zusitzlich dazu hat das Unternehmen u. a. folgende Indikatoren fiir die
Ubertragung der Verfiigungsgewalt zu beriicksichtigen:

a) Das Unternchmen hat gegenwirtig einen Anspruch auf Erhalt einer Zahlung fur den Vermogenswert: Ist ein
Kunde gegenwirtig dazu verpflichtet, fur einen Vermogenswert zu zahlen, kann dies ein Indikator dafiir sein,
dass der Kunde im Gegenzug die Fahigkeit erhalten hat, die Nutzung des Vermogenswerts zu bestimmen und
im Wesentlichen den verbleibenden Nutzen aus dem Vermogenswert zu ziehen.

b) Der Kunde hat ein Eigentumsrecht an dem Vermogenswert: Eigentum an einem Vermogenswert kann ein
Indikator dafiir sein, welche Vertragspartei in der Lage ist, die Nutzung des Vermdgenswerts zu bestimmen
und im Wesentlichen den verbleibenden Nutzen aus dem Vermdgenswert zu ziehen oder den Zugang anderer
zu diesem Nutzen zu beschrinken. Daher kann die Ubertragung des Eigentumsrechts an einem Vermdgenswert
ein Indikator dafiir sein, dass der Kunde die Verfiigungsgewalt iiber den Vermogenswert erlangt hat. Behalt ein
Unternehmen das Eigentum nur, um sich gegen einen Zahlungsausfall des Kunden abzusichern, hindert dieses
Eigentumsrecht des Unternehmens den Kunden nicht daran, die Verfiigungsgewalt iiber den Vermdgenswert zu
erlangen.

¢) Das Unternchmen hat den physischen Besitz des Vermdgenswerts iibertragen: Ist ein Vermdgenswert im
physischen Besitz des Kunden, kann dies ein Indikator dafiir sein, dass der Kunde die Nutzung des Vermogens-
werts bestimmen und im Wesentlichen den verbleibenden Nutzen aus dem Vermogenswert ziehen oder den
Zugang anderer zu diesem Nutzen beschrinken kann. Doch muss physischer Besitz nicht immer gleichbedeu-
tend mit Verfigungsgewalt iiber den Vermogenswert sein. So kann sich der Vermogenswert bei einigen Riick-
kauf- und Kommissionsvereinbarungen zwar physisch im Besitz des Kunden befinden, die Verfiigungsgewalt
iiber den Vermogenswert aber beim Unternehmen liegen. Bei sogenannten Bill-and-hold-Vereinbarungen kann
sich der Vermogenswert dagegen physisch im Besitz des Unternehmens befinden, die Verfiigungsgewalt aber
beim Kunden liegen. Die Paragraphen B64-B76, B77-B78 und B79-B82 enthalten Leitlinien fiir die Bilanzie-
rung von Riickkauf-, Kommissions- und Bill-and-hold-Vereinbarungen.

d) Die mit dem Eigentum an dem Vermogenswert verbundenen erheblichen Risiken und Chancen liegen beim
Kunden: Die Ubertragung der mit dem Eigentum an dem Vermogenswert verbundenen erheblichen Risiken und
Chancen auf den Kunden kann ein Indikator dafiir sein, dass der Kunde die Fahigkeit erhalten hat, die Nutzung
des Vermogenswerts zu bestimmen und im Wesentlichen den verbleibenden Nutzen aus dem Vermogenswert
zu ziehen. Bei der Bewertung der mit dem Eigentum an einem zugesagten Vermdogenswert verbundenen Risiken
und Chancen hat das Unternehmen jedoch jegliche Risiken aufler Acht zu lassen, die zusitzlich zu der Ver-
pflichtung zur Ubertragung des Vermdgenswerts eine separate Leistungsverpflichtung begriinden. So kann ein
Unternehmen beispielsweise die Verfiigungsgewalt iiber einen Vermogenswert bereits auf einen Kunden iiber-
tragen, eine zusitzliche Leistungsverpflichtung, wie die Ausfithrung von Wartungsarbeiten fiir den tibertragenen
Vermogenswert, aber noch nicht erfillt haben.

) Der Kunde hat den Vermogenswert abgenommen: Die Abnahme eines Vermogenswerts durch den Kunden kann
ein Indikator dafiir sein, dass dieser die Fihigkeit erhalten hat, die Nutzung des Vermogenswerts zu bestimmen
und im Wesentlichen den verbleibenden Nutzen aus dem Vermogenswert zu ziehen. Zur Einschidtzung der
Auswirkungen einer im Vertrag enthaltenen Abnahmeklausel auf den Zeitpunkt, zu dem die Verfigungsgewalt
iiber einen Vermogenswert iibertragen wird, hat ein Unternehmen den Leitlinien in den Paragraphen B83-B86
Rechnung zu tragen.

Bestimmung des Leistungsfortschritts im Hinblick auf die vollstandige Erfiillung einer Leistungsverpflichtung

39  Bei jeder Leistungsverpflichtung, die gemafl den Paragraphen 35-37 iiber einen bestimmten Zeitraum erfiillt wird,
hat ein Unternehmen den iiber einen bestimmten Zeitraum erzielten Erlos zu erfassen, indem es den Leistungs-
fortschritt im Hinblick auf die vollstindige Erfullung dieser Leistungsverpflichtung ermittelt. Bei der Bestimmung
des Leistungsfortschritts wird das Ziel verfolgt, die Leistung des Unternehmens bei der Ubertragung der Ver-
fugungsgewalt tiber die einem Kunden zugesagten Giiter oder Dienstleistungen darzustellen (d.h. darzustellen,
inwieweit das Unternchmen seiner Leistungsverpflichtung nachkommt).
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40 Bei jeder Leistungsverpflichtung, die tiber einen bestimmten Zeitraum erfllt wird, hat das Unternehmen den
Leistungsfortschritt nach der gleichen Methode zu bestimmen, wobei diese Methode konsistent auf dhnliche
Leistungsverpflichtungen und in dhnlichen Umstinden anzuwenden ist. Am Ende jeder Berichtsperiode hat ein
Unternehmen erneut zu messen, welche Fortschritte es bei einer iiber einen bestimmten Zeitraum vollstindig zu
erfilllenden Leistungsverpflichtung erzielt hat.

Methoden zur Messung des Leistungsfortschritts

41 Zur Messung des Leistungsfortschritts eignen sich u. a. output- und inputbasierte Methoden. Die Paragraphen B14-
B19 enthalten Leitlinien im Hinblick darauf, wie output- und inputbasierte Methoden zur Messung des Fortschritts
eines Unternehmens bei der vollstindigen Erfullung einer Leistungsverpflichtung eingesetzt werden kénnen. Wenn
ein Unternechmen die zur Fortschrittsmessung geeignete Methode bestimmt, hat es der Art des Guts oder der
Dienstleistung Rechnung zu tragen, deren Ubertragung auf den Kunden es zugesagt hat.

42 Bei der Anwendung einer Methode zur Messung des Leistungsfortschritts hat ein Unternehmen von der Messung
des Leistungsfortschritts alle Giiter und Dienstleistungen auszunechmen, bei denen es die Verfiigungsgewalt nicht
auf einen Kunden uibertragt. Umgekehrt hat ein Unternehmen in die Messung des Leistungsfortschritts alle Giiter
und Dienstleistungen einzubeziehen, bei denen es die Verfiigungsgewalt bei Erfiillung der betreffenden Leistungs-
verpflichtung auf einen Kunden tibertragt.

43 Da sich Umstinde im Laufe der Zeit dndern, hat ein Unternehmen seine Fortschrittsmessung an etwaige Ande-
rungen beim Ergebnis der Leistungsverpflichtung anzupassen. Solche Anderungen bei der Messung des Leistungs-
fortschritts eines Unternehmens sind gemdR IAS 8 Rechnungslegungsmethoden, Anderungen von rechnungslegungsbezo-
genen Schitzungen und Fehler als Anderung einer Schitzung zu bilanzieren.

Angemessene FortschrittsmafSe

44  Ein Unternehmen darf den Erlos einer tiber einen bestimmten Zeitraum erfiillten Leistungsverpflichtung nur dann
erfassen, wenn es seinen Fortschritt im Hinblick auf die vollstindige Erfullung der Leistungsverpflichtung angemes-
sen messen kann. Dies ist nur dann der Fall, wenn das Unternehmen iiber die fiir eine geeignete Fortschrittsmess-
methode erforderlichen verldsslichen Informationen verfiigt.

45 Unter bestimmten Umstdnden (zum Beispiel in den frithen Vertragsphasen) kann es einem Unternehmen unmog-
lich sein, das Ergebnis einer Leistungsverpflichtung angemessen zu bewerten, das Unternehmen aber davon aus-
gehen, dass es die bei Erfiillung der Leistungsverpflichtung angefallenen Kosten erstattet bekommen kann. In
diesem Fall darf das Unternechmen den Erlés nur im Umfang der Kosten erfassen, die bis zu dem Zeitpunkt
angefallen sind, zu dem es das Ergebnis der Leistungsverpflichtung angemessen bewerten kann.

BEWERTUNG

46 Wenn (oder sobald) eine Leistungsverpflichtung erfiillt wird, hat das Unternehmen als Erlos den dieser
Leistungsverpflichtung zugeordneten Transaktionspreis zu erfassen (der keine gemifd den Paragraphen 56—
58 Einschrinkungen unterliegenden Schitzungen variabler Gegenleistungen enthalten darf).

Bestimmung des Transaktionspreises

47 Bei der Bestimmung des Transaktionspreises hat ein Unternehmen die Vertragsbedingungen und seine
Geschiftsgepflogenheiten zu beriicksichtigen. Der Transaktionspreis ist die Gegenleistung, die ein Unter-
nehmen im Austausch fiir die Ubertragung zugesagter Giiter oder Dienstleistungen auf einen Kunden
voraussichtlich erhalten wird. Hiervon ausgenommen sind Betrige, die im Namen Dritter eingezogen
werden (z. B. Umsatzsteuer). Die in einem Vertrag mit einem Kunden zugesagte Gegenleistung kann feste
oder variable Betrige oder beides enthalten.

48 Die Art, der Zeitpunkt und die Hohe einer vom Kunden zugesagten Gegenleistung wirkt sich auf die Schitzung des
Transaktionspreises aus. Bei der Bestimmung des Transaktionspreises hat ein Unternechmen den Auswirkungen aller
folgenden Faktoren Rechnung zu tragen:

a) variable Gegenleistungen (siche Paragraphen 50-55 und 59),
b) Einschrankungen bei der Schitzung variabler Gegenleistungen (sieche Paragraphen 56-58),

¢) Vorliegen einer erheblichen Finanzierungskomponente im Vertrag (siche Paragraphen 60-65),
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d) nicht zahlungswirksame Gegenleistungen (siche Paragraphen 66-69) und

e) an einen Kunden zu zahlende Gegenleistungen (siche Paragraphen 70-72).

49 Zur Bestimmung des Transaktionspreises hat das Unternehmen davon auszugehen, dass die Giiter oder Dienst-
leistungen wie vertraglich zugesagt auf den Kunden iibertragen werden und dass der Vertrag nicht gekiindigt,
verlingert oder gedndert wird.

Variable Gegenleistung

50 Enthalt eine vertraglich zugesagte Gegenleistung eine variable Komponente, so hat das Unternchmen die Hohe der
Gegenleistung, die ihm im Austausch fur die Ubertragung der zugesagten Giiter oder Dienstleistungen auf einen
Kunden zusteht, zu bestimmen.

51 Die Hohe der Gegenleistung kann aufgrund von Skonti, Rabatten, Riickerstattungen, Gutschriften, Preisnachlissen,
Anreizen, Leistungsprimien, Strafzuschligen o. A. variieren. Ebenfalls variieren kann die zugesagte Gegenleistung,
wenn der Anspruch auf die Gegenleistung vom Eintreten oder Nichteintreten eines kiinftigen Ereignisses abhangig
ist. So ist eine Gegenleistung zum Beispiel dann variabel, wenn ein Produkt mit Riickgaberecht verkauft wurde oder
wenn ein fester Betrag bei Erreichen eines bestimmten Leistungsziels als Leistungsprimie zugesagt wurde.

52 Der variable Charakter der von einem Kunden zugesagten Gegenleistung kann ausdriicklich im Vertrag festgelegt
sein. Ebenfalls als variabel ist die Gegenleistung in einem der folgenden Fille anzusehen:

a) Der Kunde hat aufgrund der Geschiftsgepflogenheiten, veroffentlichten Grundsitze oder spezifischen Aussagen
des Unternchmens die gerechtfertigte Erwartung, dass das Unternehmen als Gegenleistung einen Betrag akzep-
tiert, der unter dem im Vertrag genannten Preis liegt. Es wird also davon ausgegangen, dass das Unternechmen
einen Preisnachlass anbieten wird. Dieses Angebot kann je nach Land, Branche oder Kunde als Skonto, Rabatt,
Riickerstattung oder Gutschrift bezeichnet werden.

b) Andere Fakten und Umstinde deuten darauf hin, dass das Unternehmen bei Abschluss des Vertrags mit dem
Kunden beabsichtigt, diesem einen Preisnachlass anzubieten.

53 Die Hohe einer variablen Gegenleistung ist von dem Unternehmen nach einer der beiden folgenden Methoden zu
schitzen, je nachdem, welche von beiden das Unternehmen zu diesem Zweck fiir die beste hilt:

a) Erwartungswertmethode: Der Erwartungswert ist die Summe der wahrscheinlichkeitsgewichteten Betrige aus
einer Vielzahl moglicher Betrige fur die Gegenleistung. Hat ein Unternehmen eine grofle Anzahl dhnlich aus-
gestalteter Vertrdge geschlossen, kann der Erwartungswert eine angemessene Schitzung der variablen Gegen-
leistung darstellen.

b) Wahrscheinlichster Betrag: Der wahrscheinlichste Betrag ist der Einzelbetrag mit der hochsten Eintrittswahr-
scheinlichkeit aus einer Vielzahl moglicher Gegenleistungen (d. h., das wahrscheinlichste der Ergebnisse des
Vertrags). Der wahrscheinlichste Betrag kann eine angemessene Schitzung der variablen Gegenleistung dar-
stellen, wenn der Vertrag lediglich zwei mogliche Ergebnisse hat (das Unternchmen beispielsweise eine Leis-
tungspramie erhilt oder nicht).

54 Wenn das Unternehmen die Auswirkungen einer Unsicherheit auf die Hohe der ihm zustehenden variablen Gegen-
leistung schitzt, hat es die gewihlte Methode durchgehend auf den gesamten Vertrag anzuwenden. Dariiber hinaus
hat das Unternehmen alle ihm ohne unangemessenen Aufwand zur Verfiigung stehenden Informationen (histori-
sche, aktuelle sowie Prognosen) einzubeziehen und eine angemessene Anzahl moglicher Gegenleistungen zu er-
mitteln. Die Informationen, die ein Unternehmen zur Schitzung der variablen Gegenleistung heranzieht, sollten im
Allgemeinen die Informationen sein, die das Management des Unternehmens im Rahmen des Angebotsprozesses
sowie bei der Festlegung der Preise der zugesagten Giiter und Dienstleistungen verwendet.
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Riickerstattungsverbindlichkeiten

55 Eine Riickerstattungsverbindlichkeit ist zu erfassen, wenn ein Unternehmen von einem Kunden eine Gegenleistung
erhdlt und erwartet, dass es dem Kunden diese Gegenleistung ganz oder teilweise zuriickerstatten wird. Eine
Riickerstattungsverbindlichkeit wird in Hohe der erhaltenen (oder zu erhaltenden) Gegenleistung bewertet, die
dem Unternehmen voraussichtlich nicht zusteht (d. h. mit den nicht im Transaktionspreis enthaltenen Betrigen).
Die Riickerstattungsverbindlichkeit (und die entsprechende Anderung des Transaktionspreises und damit auch der
Vertragsverbindlichkeit) ist am Ende jeder Berichtsperiode im Hinblick auf gednderte Umstdnde zu aktualisieren. Bei
der Bilanzierung einer Riickerstattungsverbindlichkeit bei einem Verkauf mit Riickgaberecht hat das Unternehmen
die in den Paragraphen B20-B27 enthaltenden Leitlinien anzuwenden.

Einschrinkungen bei der Schitzung variabler Gegenleistungen

56 Ein Unternehmen darf eine gemif$ Paragraph 53 geschitzte variable Gegenleistung nur dann ganz oder teilweise in
den Transaktionspreis einbeziehen, wenn hochwahrscheinlich ist, dass es bei den erfassten kumulierten Erlosen
nicht zu einer erheblichen Stornierung kommt, sobald die Unsicherheit in Verbindung mit der variablen Gegen-
leistung nicht mehr besteht.

57 Wenn das Unternehmen beurteilt, ob es hochwahrscheinlich ist, dass es bei den erfassten kumulierten Erlésen zu
keiner erheblichen Stornierung kommt, sobald die Unsicherheit in Verbindung mit der variablen Gegenleistung
nicht mehr besteht, hat es sowohl die Wahrscheinlichkeit als auch das Ausmaf$ der Erlosstornierung in Betracht zu
zichen. Die Wahrscheinlichkeit oder das Ausmaf der Erlosstornierung kénnte sich u. a. erhdhen, wenn

a) die Gegenleistung in hohem Mafle von externen Faktoren abhingt, wie Marktvolatilitdt, Ermessensentscheidun-
gen oder Handlungen Dritter, Wetterbedingungen oder hohem Alterungsrisiko der zugesagten Giiter oder
Dienstleistungen,

b) die Unsicherheit tiber die Hohe der Gegenleistung voraussichtlich iiber einen lingeren Zeitraum anhalten wird,

¢) die Erfahrungen des Unternchmens mit dhnlichen Vertragsarten (oder sonstige Nachweise) begrenzt sind oder
diese Erfahrungen (oder sonstigen Nachweise) nur geringe Aussagekraft fiir Prognosen besitzen,

d) es Geschiftspraxis des Unternehmens ist, eine Vielzahl von Preisnachlissen anzubieten oder die Zahlungs-
bedingungen dhnlicher Vertrdge unter dhnlichen Umstinden zu dndern,

e) der Vertrag eine Vielzahl unterschiedlich hoher Gegenleistungen vorsieht.

58 Zur Bilanzierung von Gegenleistungen in Form von umsatz- oder nutzungsbasiertem Nutzungsentgelt im Aus-
tausch fiir lizenziertes geistiges Eigentum hat das Unternechmen Paragraph B63 anzuwenden.

Neubewertung variabler Gegenleistungen

59 Um ein getreues Bild der Umstinde am Ende der Berichtsperiode und der wihrend dieser Periode eingetretenen
Veranderungen zu vermitteln, muss ein Unternechmen am Abschlussstichtag den geschitzten Transaktionspreis
(sowie seine Beurteilung, ob die Schitzung der variablen Gegenleistung Einschrinkungen unterliegt) aktualisieren.
Anderungen des Transaktionspreises hat das Unternehmen geméf den Paragraphen 87-90 zu bilanzieren.

Vorliegen einer erheblichen Finanzierungskomponente

60 Bei der Bestimmung des Transaktionspreises hat ein Unternchmen die zugesagte Gegenleistung um den Zeitwert
des Geldes anzupassen, wenn der zwischen den Vertragsparteien (entweder explizit oder implizit) vereinbarte
Zeitpunkt der Zahlungen der Ubertragung der Giiter oder Dienstleistungen auf den Kunden fiir den Kunden
oder das Unternechmen einen erheblichen Finanzierungsnutzen darstellt. In einem solchen Fall enthilt der Vertrag
eine erhebliche Finanzierungskomponente. Eine erhebliche Finanzierungskomponente kann unabhingig davon
vorliegen, ob die Finanzierungszusage explizit im Vertrag enthalten oder durch die von den Vertragsparteien
vereinbarten Zahlungsbedingungen impliziert ist.
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61 Der Zweck der Anpassung der zugesagten Gegenleistung um eine erhebliche Finanzierungskomponente besteht fiir
ein Unternehmen darin, Erlose in einer Hohe zu erfassen, die den Preis widerspiegelt, den der Kunde gezahlt hitte,
wenn er die zugesagten Giiter oder Dienstleistungen bei (oder unmittelbar nach) der Ubertragung auf ihn bar
beglichen hitte (d. h. den Barverkaufspreis). Wenn ein Unternehmen beurteilt, ob ein Vertrag eine Finanzierungs-
komponente enthilt und diese fir den Vertrag erheblich ist, hat es allen relevanten Fakten und Umstinden
Rechnung zu tragen. Dazu zihlen auch die beiden folgenden Faktoren:

a) die etwaige Differenz zwischen der Hohe der zugesagten Gegenleistung und dem Barverkaufspreis der zuge-
sagten Giiter oder Dienstleistungen und

b) der kombinierte Effekt aus

i) der erwarteten Zeitspanne zwischen der Ubertragung der zugesagten Giiter oder Dienstleistungen auf den
Kunden und der Bezahlung dieser Giiter und Dienstleistungen durch den Kunden und

ii) den marktiiblichen Zinssitzen.

62 Keine erhebliche Finanzierungskomponente enthilt ein Vertrag mit einem Kunden ungeachtet der in Paragraph 61
beschriebenen Beurteilung in den nachstehend genannten Fillen:

a) Der Kunde hat die Giiter oder Dienstleistungen im Voraus bezahlt, und der Zeitpunkt der Ubertragung dieser
Giiter und Dienstleistungen liegt im Ermessen des Kunden.

b) Ein wesentlicher Teil der vom Kunden zugesagten Gegenleistung ist variabel, wobei Hohe oder Zeitpunkt dieser
Gegenleistung davon abhingen, ob ein kiinftiges Ereignis, auf das der Kunde oder das Unternchmen keinen
wesentlichen Einfluss hat, eintritt oder ausbleibt (dies ist beispielsweise der Fall, wenn die Gegenleistung in
einem umsatzbasierten Nutzungsentgelt besteht).

¢) Die Differenz zwischen der zugesagten Gegenleistung und dem Barverkaufspreis des Guts oder der Dienst-
leistung (gemaf$ Paragraph 61) ist nicht in der Bereitstellung einer Finanzierungskomponente fiir den Kunden
oder das Unternechmen begriindet, und die Differenz zwischen diesen beiden Betrdgen steht zur Ursache dieser
Differenz in einem angemessenen Verhaltnis. So konnten beispielsweise die Zahlungsbedingungen den Kunden
oder das Unternehmen davor schiitzen, dass die jeweils andere Partei alle oder einen Teil ihrer vertraglichen
Pflichten nicht angemessen erfiillt.

63 Aus praktischen Griinden kann ein Unternehmen darauf verzichten, die Hohe der zugesagten Gegenleistung um die
Auswirkungen aus einer erheblichen Finanzierungskomponente anzupassen, wenn es bei Vertragsabschluss erwar-
tet, dass die Zeitspanne zwischen der Ubertragung eines zugesagten Guts oder einer zugesagten Dienstleistung auf
den Kunden und der Bezahlung dieses Guts oder dieser Dienstleistung durch den Kunden maximal ein Jahr betrigt.

64 Zur Erreichung des in Paragraph 61 genannten Ziels hat ein Unternechmen, wenn es die zugesagte Gegenleistung
um die Auswirkungen aus einer erheblichen Finanzierungskomponente anpasst, den Abzinsungssatz zu verwenden,
der bei einem zum Zeitpunkt des Vertragsabschlusses vereinbarten gesonderten Finanzierungsgeschift anzuwenden
wire. Dieser Satz misste der Kreditwiirdigkeit des Kreditnehmers in diesem Vertragsverhaltnis entsprechen und
allen etwaigen, vom Kunden oder dem Unternehmen gestellten Sicherheiten Rechnung tragen, wozu auch im
Rahmen des Vertrags iibertragene Vermogenswerte zdhlen. Diesen Satz kann das Unternehmen bestimmen, indem
es den Satz ermittelt, zu dem der Nominalbetrag der zugesagten Gegenleistung auf den Preis abgezinst wird, den
der Kunde bei (oder unmittelbar nach) der Ubertragung der Giiter oder Dienstleistungen auf ihn bar zahlen wiirde.
Nach Vertragsabschluss darf ein Unternehmen den Abzinsungssatz nicht um Zinssatzdnderungen oder andere
Umsténde (wie eine Anderung der Beurteilung der Ausfallrisikoeigenschaften des Kunden) anpassen.

65 In der Gesamtergebnisrechnung hat ein Unternehmen die Auswirkungen einer Finanzierung (Zinsertrige oder
-aufwendungen) getrennt von den Erlosen aus Vertragen mit Kunden darzustellen. Zinsertriage oder -aufwendungen
werden nur erfasst, wenn bei der Bilanzierung eines Vertrags mit einem Kunden ein Vertragsvermogenswert (oder
eine Forderung) oder eine Vertragsverbindlichkeit erfasst wird.
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Nicht zahlungswirksame Gegenleistungen

66 Um bei Vertrigen, bei denen ein Kunde eine nicht zahlungswirksame Gegenleistung zusagt, den Transaktionspreis
zu bestimmen, hat ein Unternechmen die nicht zahlungswirksamen Gegenleistungen (oder die Zusage nicht zah-
lungswirksamer Gegenleistungen) zum beizulegenden Zeitwert zu bewerten.

67 Kann ein Unternehmen den beizulegenden Zeitwert der nicht zahlungswirksamen Gegenleistung nicht angemessen
schitzen, so hat es die Gegenleistung indirekt anhand des Einzelverkaufspreises der im Austausch fiir die Gegen-
leistung dem Kunden (oder der Kundenkategorie) zugesagten Giiter oder Dienstleistungen zu bemessen.

68 Bei bestimmten Arten von Gegenleistungen kann der beizulegende Zeitwert der nicht zahlungswirksamen Gegen-
leistung Schwankungen unterliegen (so kann sich beispielsweise der Preis eines Anteils, den ein Kunde einem
Unternehmen liefern muss, dndern). Ist eine Schwankung des beizulegenden Zeitwerts der von einem Kunden
zugesagten nicht zahlungswirksamen Gegenleistung nicht durch die Art der Gegenleistung bedingt (auch die
Unternehmensleistung konnte die Ursache sein), hat das Unternehmen die Anforderungen der Paragraphen 56—
58 einzuhalten.

69 Bringt ein Kunde Giiter oder Dienstleistungen (wie Material, Ausriistung oder Arbeitskrifte) ein, um einem Unter-
nehmen die Vertragserfullung zu erleichtern, hat das Unternechmen zu beurteilen, ob es die Verfiigungsgewalt iiber
die eingebrachten Giiter oder Dienstleistungen erhilt. Ist dies der Fall, hat das Unternehmen die eingebrachten
Giiter oder Dienstleistungen als nicht zahlungswirksame Gegenleistung des Kunden zu bilanzieren.

An einen Kunden zu zahlende Gegenleistungen

70  An einen Kunden zu zahlende Gegenleistungen umfassen Barbetrige, die ein Unternehmen an einen Kunden (oder
an andere Parteien, die die Giiter oder Dienstleistungen des Unternehmens iiber den Kunden beziehen) zahlt oder
voraussichtlich zahlen wird. An einen Kunden zu zahlende Gegenleistungen umfassen dariiber hinaus auch Gut-
schriften oder andere Posten (zum Beispiel Gutscheine), die mit Betrdgen verrechnet werden konnen, die dem
Unternehmen (oder anderen Parteien, die die Giiter oder Dienstleistungen des Unternehmens iiber den Kunden
beziehen) zustehen. An einen Kunden zu zahlende Gegenleistungen hat das Unternehmen als eine Verringerung des
Transaktionspreises und damit auch der Erlose zu erfassen, es sei denn, die Zahlung an den Kunden erfolgt im
Austausch fiir ein vom Kunden auf das Unternehmen iibertragenes, eigenstindig abgrenzbares Gut oder eine vom
Kunden auf das Unternehmen iibertragene, eigenstidndig abgrenzbare Dienstleistung (siche die Paragraphen 26-30).
Schlieft die an den Kunden zu zahlende Gegenleistung einen variablen Betrag ein, hat das Unternehmen den
Transaktionspreis gemafs den Paragraphen 50-58 zu schitzen (und dabei zu beurteilen, ob die Schitzung der
variablen Gegenleistung Einschrinkungen unterliegt).

71 Handelt es sich bei der an einen Kunden zu zahlenden Gegenleistung um die Bezahlung eines vom Kunden
gelieferten, eigenstandig abgrenzbaren Guts oder einer vom Kunden erbrachten, eigenstindig abgrenzbaren Dienst-
leistung, hat das Unternehmen den Kauf des Guts oder der Dienstleistung auf die gleiche Weise zu bilanzieren wie
Kiufe von seinen Zulieferern. Ubersteigt die an den Kunden zu zahlende Gegenleistung den beizulegenden Zeitwert
des vom Kunden erhaltenen, eigenstindig abgrenzbaren Guts oder der vom Kunden erhaltenen, eigenstindig
abgrenzbaren Dienstleistung, hat das Unternechmen diese Differenz als Verringerung des Transaktionspreises zu
bilanzieren. Kann das Unternehmen den beizulegenden Zeitwert des vom Kunden erhaltenen Guts oder der vom
Kunden erbrachten Dienstleistung nicht angemessen schitzen, hat es die gesamte an den Kunden zu zahlende
Gegenleistung als Verringerung des Transaktionspreises zu bilanzieren.

72 Wird die an einen Kunden zu zahlende Gegenleistung als Verringerung des Transaktionspreises bilanziert, hat das
Unternehmen folglich die Verringerung der Erlose zu erfassen, wenn (oder sobald) das spitere der beiden folgenden
Ereignisse eintritt:

a) das Unternehmen erfasst die Erlose in Verbindung mit der Ubertragung der entsprechenden Giiter oder Dienst-
leistungen auf den Kunden und

b) das Unternehmen zahlt die Gegenleistung oder sagt deren Zahlung zu (selbst wenn diese von einem kiinftigen
Ereignis abhingt). Diese Zusage kann durch die Geschiftsgepflogenheiten des Unternehmens impliziert sein.

Aufteilung des Transaktionspreises auf die Leistungsverpflichtungen

73 Bei der Aufteilung des Transaktionspreises besteht das Ziel fiir das Unternehmen darin, den Transaktions-
preis in einer Hohe auf die einzelnen Leistungsverpflichtungen (oder die einzelnen eigenstindig abgrenz-
baren Giiter oder Dienstleistungen) aufzuteilen, die der Gegenleistung entspricht, die ein Unternehmen im
Austausch fiir die Ubertragung der zugesagten Giiter oder Dienstleistungen auf einen Kunden voraus-
sichtlich erhalten wird.
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74 Um dieses Ziel zu erreichen, hat das Unternehmen den Transaktionspreis auf Basis der relativen Einzelverkaufs-
preise im Sinne der Paragraphen 76-80 auf die einzelnen im Vertrag identifizierten Leistungsverpflichtungen
aufzuteilen. Davon ausgenommen sind Preisnachlisse (Paragraphen 81-83) und Gegenleistungen mit variablen
Betriagen (Paragraphen 84-86).

75 Bei Vertrdgen mit nur einer Leistungsverpflichtung finden die Paragraphen 76-86 keine Anwendung. Die Para-
graphen 84-86 konnen jedoch anwendbar sein, wenn ein Unternehmen zusagt, eine Reihe eigenstindig abgrenz-
barer, gemdfl Paragraph 22(b) als eine einzige Leistungsverpflichtung identifizierte Giiter oder Dienstleistungen zu
tibertragen, und die zugesagte Gegenleistung variable Betrige enthilt.

Aufteilung auf Basis der Einzelverkaufspreise

76 Um den Transaktionspreis auf Basis der relativen Einzelverkaufspreise auf die einzelnen Leistungsverpflichtungen
aufzuteilen, hat das Unternehmen bei Vertragsabschluss den Einzelverkaufspreis des oder der jeder Leistungsver-
pflichtung des Vertrags zugrunde liegenden eigenstindig abgrenzbaren Guts bzw. Dienstleistung zu bestimmen und
den Transaktionspreis proportional zu diesen Einzelverkaufspreisen aufzuteilen.

77 Der Einzelverkaufspreis ist der Preis, zu dem ein Unternehmen einem Kunden ein zugesagtes Gut oder eine
zugesagte Dienstleistung separat verkaufen wiirde. Der beste Anhaltspunkt fiir einen Einzelverkaufspreis ist der
beobachtbare Preis, zu dem das Unternechmen das betreffende Gut oder die betreffende Dienstleistung separat unter
dhnlichen Umstdnden an dhnliche Kunden verkauft. Ein vertraglich festgelegter Preis oder ein Listenpreis eines Guts
oder einer Dienstleistung kann der Einzelverkaufspreis dieses Guts oder dieser Dienstleistung sein (sollte aber nicht
automatisch als solcher angesehen werden).

78 Ist der Einzelverkaufspreis nicht direkt beobachtbar, hat das Unternechmen ihn auf den Betrag zu schitzen, der sich
ergibt, wenn der Transaktionspreis entsprechend dem in Paragraph 73 genannten Ziel der Aufteilung aufgeteilt
wird. Bei der Schitzung des Einzelverkaufspreises hat das Unternehmen alle ihm ohne unangemessenen Aufwand
zur Verfugung stehenden Informationen (einschlieflich Marktbedingungen, unternehmensspezifischer Faktoren
oder Informationen zum Kunden oder zur Kundenkategorie) zu beriicksichtigen. Dabei muss das Unternehmen
auf moglichst viele beobachtbare Eingangsparameter zuriickgreifen und die gewdhlten Schatzmethoden unter ver-
gleichbaren Umstdnden einheitlich anwenden.

79 Geeignete Methoden zur Schitzung des Einzelverkaufspreises eines Guts oder einer Dienstleistung sind unter
anderem folgende:

a) Adjusted-market-assessment-Ansatz: Das Unternehmen analysiert den Markt, auf dem es seine Giiter und
Dienstleistungen vertreibt, und schitzt, welchen Preis ein Kunde auf diesem Markt fiir diese Giiter oder Dienst-
leistungen zu zahlen bereit ist. Bei diesem Ansatz kann das Unternechmen auch die Preise heranziehen, die
Konkurrenten fur dhnliche Giiter oder Dienstleistungen verlangen, und diese gegebenenfalls anhand der eigenen
Kosten und Margen anpassen.

b) Expected-cost-plus-a-margin-Ansatz: Das Unternehmen schitzt die voraussichtlichen Kosten fur die Erfullung
einer Leistungsverpflichtung und schligt dann fur das betreffende Gut oder die betreffende Dienstleistung eine
angemessene Marge auf.

¢) Residualwertansatz: Das Unternehmen schitzt den Einzelverkaufspreis auf der Grundlage des gesamten Trans-
aktionspreises abziiglich der Summe der beobachtbaren Einzelverkaufspreise anderer in dem Vertrag zugesagter
Giiter oder Dienstleistungen. Der Residualwertansatz darf jedoch nur dann zur Schitzung des Einzelverkaufs-
preises eines Guts oder einer Dienstleistung gemafd Paragraph 78 verwendet werden, wenn eines der folgenden
Kriterien erfiillt ist:

i) das Unternchmen verkauft das gleiche Gut oder die gleiche Dienstleistung (gleichzeitig oder in geringen
Zeitabstinden) zu sehr unterschiedlichen Preisen an verschiedene Kunden (d. h., der Verkaufspreis schwankt
in hohem MafSe, da sich aus vergangenen Transaktionen oder anderen beobachtbaren Anhaltspunkten kein
reprasentativer Einzelverkaufspreis ableiten ldsst) oder

ii) das Unternchmen hat fiir dieses Gut oder diese Dienstleistung noch keinen Preis bestimmt und das Gut oder
die Dienstleistung wurde in der Vergangenheit noch nicht separat verkauft (d.h. der Verkaufspreis ist
unsicher).
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80 Ist der Einzelverkaufspreis von mindestens zwei dieser Gliter oder Dienstleistungen sehr schwankend oder unsicher,
miissen diese Ansdtze zur Schitzung des Einzelverkaufspreises der vertraglich zugesagten Giiter oder Dienstleis-
tungen moglicherweise kombiniert werden. So kann ein Unternechmen beispielsweise bei zugesagten Giitern oder
Dienstleistungen mit stark schwankenden oder unsicheren Einzelverkaufspreisen zur Schitzung des aggregierten
Einzelverkaufspreises nach dem Residualwertansatz verfahren und dann zur Schitzung des Einzelverkaufspreises
des jeweiligen Guts oder der jeweiligen Dienstleistung unter Zugrundelegung des nach dem Residualwertansatz
bestimmten aggregierten Einzelverkaufspreises auf eine andere Methode zuriickgreifen. Wenn ein Unternehmen zur
Schitzung des Einzelverkaufspreises jedes einzelnen vertraglich zugesagten Guts oder jeder einzelnen vertraglich
zugesagten Dienstleistung verschiedene Methoden kombiniert, so hat es zu beurteilen, ob die Aufteilung des
Transaktionspreises auf diese geschdtzten Einzelverkaufspreise mit dem in Paragraph 73 genannten Ziel der Auf-
teilung und den in Paragraph 78 genannten Anforderungen an die Schitzung von Einzelverkaufspreisen in Einklang
steht.

Zuordnung von Preisnachldssen

81 Ein Preisnachlass fiir den Erwerb eines Biindels von Giitern oder Dienstleistungen liegt dann vor, wenn die Summe
der Einzelverkaufspreise dieser vertraglich zugesagten Giiter oder Dienstleistungen die vertraglich zugesagte Gegen-
leistung tibersteigt. Ein Unternchmen hat einen Preisnachlass anteilig auf alle Leistungsverpflichtungen innerhalb
eines Vertrags aufzuteilen, es sei denn, es liegen nach Paragraph 82 beobachtbare Anhaltspunkte dafiir vor, dass
sich der Preisnachlass lediglich auf eine oder mehrere einzelne Leistungsverpflichtungen dieses Vertrags bezieht. Die
anteilige Aufteilung des Preisnachlasses richtet sich nach der Aufteilung des Transaktionspreises auf die einzelnen
Leistungsverpflichtungen, die das Unternechmen auf Basis der relativen Einzelverkaufspreise der zugrunde liegenden
Giiter oder Dienstleistungen vorgenommen hat.

82 Ein Preisnachlass ist vollstindig einer oder mehreren Leistungsverpflichtungen des Vertrags zuzuordnen, wenn alle
folgenden Kriterien erfullt sind:

a) das Unternehmen verduflert jedes vertraglich vereinbarte eigenstindig abgrenzbare Gut oder jede vertraglich
vereinbarte eigenstindig abgrenzbare Dienstleistung (bzw. jedes Biindel abgrenzbarer Giiter oder Dienstleistun-
gen) regelmafig separat,

b) das Unternehmen verdufSert dariiber hinaus ein (oder mehrere) Biindel aus einigen dieser eigenstindig abgrenz-
baren Giiter oder Dienstleistungen separat und gewiahrt dabei einen Preisnachlass auf die Einzelverkaufspreise
der Giiter oder Dienstleistungen jedes Biindels und

¢) der Preisnachlass, der jedem der unter Buchstabe b beschriecbenen Biindel aus Giitern oder Dienstleistungen
zuzuordnen ist, entspricht im Wesentlichen dem vertraglich vereinbarten Preisnachlass, und eine Analyse der
Giiter oder Dienstleistungen in jedem Biindel liefert beobachtbare Anhaltspunkte fiir die Leistungsverpflichtung
(oder Leistungsverpflichtungen), der (denen) der gesamte vertragliche Preisnachlass zuzuordnen ist.

83 Wird ein Preisnachlass gemifl Paragraph 82 vollstindig einer oder mehreren Leistungsverpflichtungen des Vertrags
zugeordnet, hat das Unternehmen die Zuordnung vorzunehmen, bevor es den Einzelverkaufspreis eines Guts oder
einer Dienstleistung gemdfl Paragraph 79(c) nach dem Residualwertansatz schitzt.

Zuordnung variabler Gegenleistungen

84 Eine vertraglich zugesagte variable Gegenleistung kann dem gesamten Vertrag zuzuordnen sein oder einem be-
stimmten Vertragsbestandteil, beispielsweise

a) einer oder mehreren, aber nicht allen Leistungsverpflichtungen des Vertrags (so kann eine Pramie beispielsweise
davon abhingig sein, ob das Unternehmen ein zugesagtes Gut oder eine zugesagte Dienstleistung innerhalb
eines bestimmten Zeitraums iibertrdgt) oder

b) einer oder mehreren, aber nicht allen eigenstindig abgrenzbaren Giitern oder Dienstleistungen, die aus einer
Reihe eigenstindig abgrenzbarer Giiter oder Dienstleistungen zugesagt wurden, die gemafs Paragraph 22(b) Teil
einer einzigen Leistungsverpflichtung sind (beispielsweise bei einem zweijdhrigen Reinigungsdienstleistungsver-
trag, bei dem sich die zugesagte Gegenleistung im zweiten Jahr in Abhdngigkeit von einem bestimmten
Inflationsindex erhoht).

85 Das Unternehmen hat einen variablen Betrag (sowie etwaige spitere Anderungen dieses Betrags) vollstindig einer
Leistungsverpflichtung oder einem eigenstindig abgrenzbaren Gut oder einer eigenstindig abgrenzbaren Dienst-
leistung, das oder die gemaf8 Paragraph 22(b) Teil einer einzigen Leistungsverpflichtung ist, zuzuordnen, wenn die
beiden folgenden Kriterien erfiillt sind:
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a) die Konditionen der variablen Zahlung sind auf die Bemiithungen des Unternehmens um Erfiillung der Leistungs-
verpflichtung oder Ubertragung des eigenstindig abgrenzbaren Guts oder der eigenstindig abgrenzbaren Dienst-
leistung (oder auf eine spezifische Folge dieser Erfiillung oder Ubertragung) abgestimmt und

b) in Anbetracht simtlicher vertraglicher Leistungsverpflichtungen und Zahlungsbedingungen steht die vollstindige
Zuordnung des variablen Teils der Gegenleistung zu der Leistungsverpflichtung oder zu dem eigenstindig
abgrenzbaren Gut oder der eigenstindig abgrenzbaren Dienstleistung mit dem in Paragraph 73 genannten
Ziel der Aufteilung in Einklang.

86 Der verbleibende Teil des Transaktionspreises, der die in Paragraph 85 genannten Kriterien nicht erfiillt, ist nach
den Paragraphen 73-83 aufzuteilen.

Anderungen des Transaktionspreises

87 Nach Vertragsabschluss kann sich der Transaktionspreis aus unterschiedlichen Griinden dndern, beispielsweise
durch das Eintreten unsicherer Ereignisse oder anderweitig geinderter Umstinde, durch die sich die Hohe der
Gegenleistung, die ein Unternechmen im Austausch fiir die zugesagten Giiter oder Dienstleistungen voraussichtlich
erhalten wird, dndert.

88  Alle etwaigen spiteren Anderungen des Transaktionspreises sind den vertraglichen Leistungsverpflichtungen auf der
gleichen Basis zuzuordnen wie bei Vertragsabschluss. Wenn sich die Einzelverkaufspreise nach Vertragsabschluss
andern, darf das Unternehmen den Transaktionspreis nicht neu zuordnen. Die einer erfiillten Leistungsverpflichtung
zugeordneten Betrdge sind in der Periode, in der sich der Transaktionspreis dndert, als Erlos bzw. Erlosminderung
zu erfassen.

89 Eine Anderung des Transaktionspreises darf nur dann vollstdndig einer oder mehreren, aber nicht allen Leistungs-
verpflichtungen oder eigenstindig abgrenzbaren Giitern oder Dienstleistungen, die gemdfl Paragraph 22(b) Teil
einer einzigen Leistungsverpflichtung sind und im Rahmen einer Reihe eigenstindig abgrenzbarer Giiter oder
Dienstleistungen zugesagt wurden, zugeordnet werden, wenn die in Paragraph 85 genannten Kriterien fir die
Zuordnung variabler Gegenleistungen erfiillt sind.

90 Eine aus einer Vertragsidnderung resultierende Anderung des Transaktionspreises ist nach den Paragraphen 18-21
zu bilanzieren. Kommt es nach einer Vertragsinderung zu einer Anderung des Transaktionspreises, hat das
Unternehmen jedoch nach den Paragraphen 87-89 zu verfahren, wenn es diese Anderung den Umstinden ent-
sprechend auf eine der folgenden Weisen zuordnet:

a) Das Unternehmen hat die Anderung des Transaktionspreises den vor der Vertragsinderung identifizierten
Leistungsverpflichtungen zuzuordnen, wenn und soweit diese Anderung einer vor der Anderung zugesagten
variablen Gegenleistung zugeordnet werden kann und die Anderung gemdfl Paragraph 21(a) bilanziert wird.

b) In allen anderen Fillen, in denen die Anderung nicht als separater Vertrag gemaR Paragraph 20 bilanziert wurde,
hat das Unternehmen die Anderung des Transaktionspreises den Leistungsverpflichtungen des gednderten Ver-
trags (d. h. den unmittelbar nach der Anderung unerfiillten oder teilweise unerfiillten Leistungsverpflichtungen)
zuzuordnen.

VERTRAGSKOSTEN
Zusitzliche Kosten bei der Anbahnung eines Vertrags

91 Die bei der Anbahnung eines Vertrags mit einem Kunden anfallenden zusitzlichen Kosten sind als Ver-
mogenswert zu aktivieren, wenn das Unternehmen davon ausgeht, dass diese Kosten erstattet werden.

92 Die bei der Anbahnung eines Vertrags mit einem Kunden anfallenden zusitzlichen Kosten sind Kosten, die dem
Unternehmen ohne den Abschluss des Vertrags nicht entstanden wiren (beispielsweise eine Verkaufsprovision).
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93 Bei der Vertragsanbahnung anfallende Kosten, die auch ohne Vertragsabschluss entstanden wiren, sind zum Zeit-
punkt ihres Entstehens als Aufwand zu erfassen, es sei denn, sie sind unabhingig davon, ob der Vertrag ge-
schlossen wird oder nicht, ausdriicklich dem Kunden anzulasten.

94 Behelfsweise kann das Unternehmen die zusitzlichen Kosten einer Vertragsanbahnung bei ihrem Entstehen als
Aufwand erfassen, wenn der Abschreibungszeitraum des Vermdgenswerts, den das Unternehmen anderenfalls
erfasst hitte, nicht mehr als ein Jahr betragt.

Vertragserfiillungskosten

95 Fallen die bei Erfiillung eines Vertrags mit einem Kunden entstehenden Kosten nicht in den Anwendungs-
bereich eines anderen Standards (wie IAS 2 Vorrdte, IAS 16 Sachanlagen oder IAS 38 Immaterielle Ver-
mogenswerte), darf das Unternehmen sie nur dann als Vermdgenswert aktivieren, wenn sie alle nach-
stehend genannten Kriterien erfiillen:

a) die Kosten hingen unmittelbar mit einem bestehenden Vertrag oder einem erwarteten Vertrag, den das
Unternehmen konkret bestimmen kann, zusammen (z. B. Kosten in Verbindung mit Leistungen, die bei
Verlingerung eines bestehenden Vertrags zu erbringen sind, oder Kosten fiir die Entwicklung eines
Vermogenswerts, der im Rahmen eines bestimmten, noch nicht gebilligten Vertrags iibertragen werden
soll),

b) die Kosten fithren zur Schaffung von Ressourcen oder zur Verbesserung der Ressourcen des Unter-
nehmens, die kiinftig zur (fortgesetzten) Erfiillung von Leistungsverpflichtungen genutzt werden, und

c) es wird eine Kostenerstattung erwartet.

96 Wenn Kosten fiir die Erfullung eines Vertrags mit einem Kunden in den Anwendungsbereich eines anderen Stan-
dards fallen, sind diese nach diesem anderen Standard zu bilanzieren.

97  Als Kosten, die unmittelbar mit einem Vertrag (oder einem bestimmten erwarteten Vertrag) zusammenhingen, sind
alle folgenden zu betrachten:

a) Lohneinzelkosten (wie Lohne und Gehilter von Mitarbeitern, die die zugesagten Dienstleistungen direkt fiir den
Kunden erbringen),

b) Materialeinzelkosten (z. B. Vorrite, die zur Erbringung der zugesagten Dienstleistungen fiir einen Kunden ver-
wendet werden),

¢) zugerechnete Gemeinkosten, die unmittelbar mit dem Vertrag oder den vertraglichen Tatigkeiten zusammen-
hingen (wie Kosten fiir die Organisation und Uberwachung der Vertragserfiillung, Versicherungskosten sowie
die planmifige Abschreibung von Werkzeugen, Gegenstinden der Betriebs- und Geschiftsausstattung und
Nutzungsrechten, die im Rahmen der Vertragserfiilllung verwendet werden),

d) Kosten, fiir die der Vertrag ausdriicklich vorsieht, dass sie dem Kunden anzulasten sind, und

e) sonstige Kosten, die nur angefallen sind, weil das Unternehmen den Vertrag geschlossen hat (wie Zahlungen an
Unterauftragnehmer).

98 Folgende Kosten sind zum Zeitpunkt ihres Entstehens als Aufwand zu erfassen:

a) Betriebs- und Verwaltungskosten (ausgenommen Kosten, fiir die der Vertrag ausdriicklich vorsieht, dass sie dem
Kunden anzulasten sind; in diesem Fall sind die Kosten anhand von Paragraph 97 zu bewerten),

b) Kosten fiir Materialabfille, Lohne oder andere zur Vertragserfiillung eingesetzte Ressourcen, die nicht im ver-
traglich vereinbarten Preis beriicksichtigt wurden,

¢) Kosten im Zusammenhang mit bereits erfillten (oder teilweise erfiillten) Leistungsverpflichtungen aus dem
Vertrag (d. h. Kosten, die sich auf in der Vergangenheit erbrachte Leistungen bezichen) und
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d) Kosten, bei denen das Unternehmen nicht unterscheiden kann, ob sie sich auf noch nicht erfiillte oder bereits
erfilllte (oder teilweise erfiillte) Leistungsverpflichtungen beziehen.

Planmilige Abschreibung und Wertminderung

99 Gemifl Paragraph 91 oder 95 aktivierte Kosten sind planmifig in Abhangigkeit davon abzuschreiben, wie die
Giiter oder Dienstleistungen, auf die sich die Kosten bezichen, auf den Kunden iibertragen werden. Aktivierte
Kosten konnen sich auch auf Giiter oder Dienstleistungen beziehen, die im Rahmen eines bestimmten erwarteten
Vertrags (wie in Paragraph 95(a) beschrieben) tibertragen werden sollen.

100 Bei einer erheblichen Anderung des vom Unternehmen erwarteten zeitlichen Ablaufs der Ubertragung der Giiter
oder Dienstleistungen auf den Kunden hat das Unternehmen die planmaRige Abschreibung entsprechend anzupas-
sen. Eine solche Anderung ist gemafl IAS 8 als Anderung einer rechnungslegungsbezogenen Schitzung zu bilan-
zieren.

101 Ein Wertminderungsaufwand ist vom Unternehmen erfolgswirksam zu erfassen, wenn der Buchwert der gemafs
Paragraph 91 oder 95 aktivierten Kosten hoher ist als:

a) der verbleibende Teil der Gegenleistung, den das Unternehmen im Austausch fur die Giiter oder Dienstleis-
tungen, auf die sich die aktivierten Kosten beziehen, erwartet, abziiglich

b) der Kosten, die unmittelbar mit der Lieferung der Giiter oder der Erbringung der Dienstleistungen zusammen-
hiangen und nicht als Aufwand erfasst wurden (siche Paragraph 97).

102 Fir die Zwecke der Anwendung des Paragraphen 101 hat das Unternechmen zur Bestimmung der Hohe der von
ihm erwarteten Gegenleistung nach den Grundsitzen fur die Bestimmung des Transaktionspreises zu verfahren
(davon ausgenommen sind die in den Paragraphen 56-58 genannten Einschrinkungen bei der Schitzung variabler
Gegenleistungen) und diesen Betrag um die Auswirkungen der Ausfallrisikoeigenschaft des Kunden anzupassen.

103 Bevor ein Unternehmen fiir gemif Paragraph 91 oder 95 aktivierte Kosten einen Wertminderungsaufwand erfasst,
hat es alle jenen Wertminderungsaufwendungen fiir aktivierte Kosten zu erfassen, die mit dem Vertrag zusam-
menhingen und nach einem anderen Standard (wie IAS 2, IAS 16 und IAS 38) erfasst werden. Nach Durchfiithrung
des in Paragraph 101 erlduterten Werthaltigkeitstests ist der daraus resultierende Buchwert der gemifl Paragraph 91
oder 95 als Vermdgenswert aktivierten Kosten in den Buchwert der zahlungsmittelgenerierenden Einheit, zu der der
Vermogenswert gehort, einzubeziehen, um auf diese zahlungsmittelgenerierende Einheit IAS 36 Wertminderung von
Vermagenswerten anwenden zu kénnen.

104 Das Unternehmen hat eine vollstindige oder teilweise Aufholung eines in fritheren Perioden gemafS Paragraph 101
erfassten Wertminderungsaufwands erfolgswirksam zu erfassen, wenn die Bedingungen fir die Wertminderung
nicht mehr vorliegen oder sich verbessert haben. Der erhohte Buchwert des Vermogenswerts darf nicht iiber den
Betrag hinausgehen, der (nach Beriicksichtigung der planmifigen Abschreibung) bestimmt worden wire, wenn in
einer fritheren Periode kein Wertminderungsaufwand erfasst worden wire.

DARSTELLUNG

105 Hat eine der Parteien ihre vertraglichen Verpflichtungen erfiillt, so hat das Unternehmen den Vertrag in
der Bilanz als Vertragsvermdgenswert oder Vertragsverbindlichkeit auszuweisen, je nachdem, ob das
Unternehmen seine Leistung erbracht oder der Kunde die Zahlung geleistet hat. Jeder unbedingte An-
spruch auf Erhalt einer Gegenleistung ist vom Unternehmen gesondert als Forderung auszuweisen.

106 Zahlt der Kunde eine Gegenleistung oder hat das Unternehmen vor Ubertragung des Guts oder der Dienstleistung
auf den Kunden einen unbedingten Anspruch auf eine bestimmte Gegenleistung (d. h. eine Forderung), so hat das
Unternehmen den Vertrag als Vertragsverbindlichkeit auszuweisen, sobald die Zahlung geleistet oder fallig wird (je
nachdem, welches von beidem frither eintritt). Eine Vertragsverbindlichkeit ist die Verpflichtung des Unternehmens,
Giiter oder Dienstleistungen auf den Kunden zu iibertragen, fir die es von diesem eine Gegenleistung erhalten hat
(bzw. erwartet, weil diese bereits fallig ist).
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107 Kommt das Unternehmen seinen vertraglichen Verpflichtungen durch Ubertragung von Giitern oder Dienstleis-
tungen auf den Kunden nach, bevor dieser die Gegenleistung zahlt oder diese fillig ist, hat das Unternehmen den
Vertrag abziiglich aller als Forderung ausgewiesenen Betrdge als Vertragsvermogenswert auszuweisen. Ein Vertrags-
vermogenswert ist der Anspruch des Unternchmens auf Gegenleistung im Austausch fiir Giiter oder Dienstleis-
tungen, die es auf den Kunden iibertragen hat. Ob ein Vertragsvermogenswert wertgemindert ist, ist gemafs IFRS 9
zu Uberpriffen. Bei einem Vertragsvermogenswert ist die Wertminderung auf die gleiche Weise zu bewerten,
darzustellen und anzugeben wie bei einem in den Anwendungsbereich von IFRS 9 fallenden finanziellen Ver-
mogenswert (siche auch Paragraph 113(b)).

108 Eine Forderung ist der unbedingte Anspruch des Unternehmens auf Gegenleistung. Ein unbedingter Anspruch auf
Gegenleistung liegt vor, wenn die Filligkeit automatisch durch Zeitablauf eintritt. So hat ein Unternechmen bei-
spielsweise selbst dann eine Forderung zu erfassen, wenn es aktuell einen Anspruch auf Bezahlung hat, der Betrag
zu einem kiinftigen Zeitpunkt aber riickerstattet werden muss. Forderungen sind nach IFRS 9 zu bilanzieren. Beim
erstmaligen Ansatz einer Forderung aus einem Vertrag mit einem Kunden sind alle etwaigen Unterschiede zwischen
der Bewertung der Forderung nach IFRS 9 und dem entsprechenden Erlos als Aufwand (z. B. als Wertminderungs-
aufwand) zu erfassen.

109 Zwar werden in diesem Standard die Begriffe ,Vertragsvermogenswert“ und ,Vertragsverbindlichkeit“ verwendet, die
Unternehmen aber nicht daran gehindert, diese Posten in ihrer Bilanz anders zu umschreiben. Macht ein Unter-
nehmen von dieser Moglichkeit Gebrauch, hat es den Abschlussadressaten ausreichende Informationen vorzulegen,
die diesen eine Unterscheidung zwischen Forderungen und Vertragsvermogenswerten ermoglichen.

ANGABEN

110 Ziel der Angabevorschriften ist es, dass die Unternehmen ausreichende Informationen vorlegen, sodass
die Abschlussadressaten sich ein Bild von Art, Héhe, Zeitpunkt und Unsicherheit von Erlésen und
Zahlungsstromen aus Vertrigen mit Kunden machen kénnen. Damit dieses Ziel erreicht wird, hat das
Unternehmen qualitative und quantitative Angaben zu allen folgenden Punkten vorzulegen:

a) zu seinen Vertrigen mit Kunden (siehe Paragraphen 113-122),

b) zu allen erheblichen Ermessensentscheidungen (einschlieRlich aller etwaigen Anderungen dieser Er-
messensentscheidungen), die es bei der Anwendung dieses Standards auf diese Vertrige getroffen
hat, (siehe Paragraphen 123-126) und

¢) zu simtlichen gemif$ Paragraph 91 oder 95 aktivierten Kosten, die im Rahmen der Vertragsanbahnung
oder im Zusammenhang mit der Erfiillung eines Vertrags mit einem Kunden entstanden sind (siehe
Paragraphen 127-128).

111 Das Unternehmen priift, welcher Detaillierungsgrad zur Erreichung des mit den Angabepflichten verfolgten Ziels
erforderlich ist und welcher Stellenwert den einzelnen Anforderungen beizumessen ist. Die Angaben sind in
aggregierter Form oder aufgeschliisselt vorzulegen, damit niitzliche Angaben weder durch Einbeziehung eines
grofen Teils unbedeutender Einzelheiten noch durch Aggregierung von Bestandteilen mit unterschiedlichen Merk-
malen verschleiert werden.

112 Das Unternchmen muss keine Informationen gemaf8 diesem Standard vorlegen, wenn es diese bereits im Rahmen
eines anderen Standards bereitgestellt hat.

Vertrige mit Kunden

113 Das Unternchmen hat fiir die Berichtsperiode alle folgenden Betrdge anzugeben, es sei denn, diese werden gemaf
anderer Standards gesondert in der Gesamtergebnisrechnung ausgewiesen:

a) erfasste Erlose aus Vertrigen mit Kunden, die das Unternehmen getrennt von seinen sonstigen Erlosquellen
angeben muss, und

b) alle (gemaf IFRS 9) erfassten Wertminderungsaufwendungen auf alle Forderungen oder Vertragsvermogenswerte
aus den Vertrigen mit Kunden, die das Unternechmen getrennt von den Wertminderungsaufwendungen aus
anderen Vertrdgen ausweisen muss.
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Aufschliisselung von Erlisen

114 Erfasste Erlose aus Vertrdgen mit Kunden sind vom Unternehmen in Kategorien aufzuschliisseln, die den Einfluss
wirtschaftlicher Faktoren auf Art, Hohe, Zeitpunkt und Unsicherheit der Erlose und Zahlungsstrome widerspiegeln.
Bei der Festlegung der Kategorien zur Aufschliisselung der Erlose hat das Unternehmen die in den Paragraphen
B87-B89 enthaltenen Leitlinien anzuwenden.

115 Ferner hat das Unternehmen den Abschlussadressaten ausreichende Informationen im Hinblick darauf zur Ver-
fiigung zu stellen, in welcher Bezichung die (gemdfl Paragraph 114) aufgeschliisselten Erlgsangaben zu den Erlos-
angaben stehen, die das Unternchmen, wenn es IFRS 8 Geschiftssegmente anwendet, fir jedes berichtspflichtige
Segment bereitstellt.

Vertragssalden

116 Das Unternehmen hat alle folgenden Angaben zu machen:

a) Eroffnungs- und Schlusssalden von Forderungen, Vertragsvermogenswerten und Vertragsverbindlichkeiten aus
Vertragen mit Kunden, sofern diese nicht anderweitig separat ausgewiesen werden,

b) in der Berichtsperiode erfasste Erlose, die zu Beginn der Periode im Saldo der Vertragsverbindlichkeiten ent-
halten waren, und

c) in der Berichtsperiode erfasste Erlose aus Leistungsverpflichtungen, die in fritheren Perioden erfiillt (oder teil-
weise erfiillt) worden sind (wie Anderungen des Transaktionspreises).

117 Das Unternchmen hat darzulegen, wie sich der Zeitpunkt der Erfullung seiner Leistungsverpflichtungen (siche
Paragraph 119(a)) zum dblichen Zahlungszeitraum (siche Paragraph 119(b)) verhdlt und wie diese Faktoren sich
auf die Salden von Vertragsvermogenswerten und -verbindlichkeiten auswirken. Dabei kann das Unternehmen
qualitative Daten heranzichen.

118 Erhebliche Anderungen bei den Salden von Vertragsvermogenswerten und Vertragsverbindlichkeiten in der Be-
richtsperiode sind vom Unternehmen zu erldutern. Diese Erlduterung muss qualitative und quantitative Angaben
umfassen. Beispiele fiir Anderungen der Salden von Vertragsvermogenswerten und Vertragsverbindlichkeiten eines
Unternehmens sind:

a) durch Unternehmenszusammenschliisse bedingte Anderungen,

b) kumulative Anpassungen der Erlose, die sich auf den entsprechenden Vertragsvermogenswert oder die ent-
sprechende Vertragsverbindlichkeit auswirken, einschlieBlich Anpassungen, die sich aus einer Anderung der
Bestimmung des Leistungsfortschritts, einer Anderung der Schitzung des Transaktionspreises (sowie etwaiger
Anderungen bei der Beurteilung, ob eine Schitzung der variablen Gegenleistung Einschrinkungen unterliegt)
oder einer Vertragsinderung ergeben,

¢) Wertminderung eines Vertragsvermogenswerts,

d) Anderung des Zeitrahmens, bis ein Anspruch auf Erhalt einer Gegenleistung unbedingt wird (d. h., bis ein
Vertragsvermogenswert in die Forderungen umgegliedert wird), und

¢) Anderung des Zeitrahmens, bis eine Leistungsverpflichtung erfiillt wird (d. h., bis Erlése aus einer Vertrags-
verbindlichkeit erfasst werden).

Leistungsverpflichtungen

119 Das Unternehmen hat Angaben iiber seine Leistungsverpflichtungen aus Vertrigen mit Kunden zur Verfiigung zu
stellen, wozu auch alle folgenden Beschreibungen zahlen:

a) der Zeitpunkt, zu dem das Unternehmen seine Leistungsverpflichtungen normalerweise erfullt (z. B. bei Versand,
bei Lieferung, bei Erbringung der Dienstleistungen oder bei Abschluss der Dienstleistungen), einschlieflich des
Zeitpunkts, zu dem das Unternehmen seine Leistungsverpflichtungen im Rahmen einer Bill-and-hold-Verein-
barung erfiillt,
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b) die wesentlichen Zahlungsbedingungen (z. B., wann die Zahlung normalerweise fillig ist, ob der Vertrag eine
erhebliche Finanzierungskomponente enthilt, ob die Hohe der Gegenleistung variabel ist und ob die Schitzung
der variablen Gegenleistung normalerweise Einschrinkungen gemif§ den Paragraphen 56—58 unterliegt),

¢) die Art der Giiter oder Dienstleistungen, deren Ubertragung das Unternehmen zugesagt hat, wobei auf Leis-
tungsverpflichtungen, bei denen ein Dritter mit der Ubertragung der Giiter oder Dienstleistungen beauftragt
wird (d. h., wenn das Unternchmen als Agent handelt), gesondert hinzuweisen ist,

d) Riicknahme-, Riickerstattungs- und dhnliche Verpflichtungen und

¢) Arten von Garantien und damit verbundene Verpflichtungen.

Den verbleibenden Leistungsverpflichtungen zugeordneter Transaktionspreis

120 Das Unternehmen hat zu seinen verbleibenden Leistungsverpflichtungen Folgendes anzugeben:

a) die Gesamthohe des Transaktionspreises, der den zum Ende der Berichtsperiode nicht (oder teilweise nicht)
erfiillten Leistungsverpflichtungen zugeordnet wird, und

b) eine Erlduterung, wann das Unternehmen mit der Erfassung des gemdff Buchstabe a angegebenen Betrags als
Erlos rechnet, wobei die Erlduterung in einer der folgenden Formen zu erfolgen hat:

i) auf quantitativer Basis unter Verwendung der Zeitbander, die fur die Laufzeit der verbleibenden Leistungs-
verpflichtungen am besten geeignet sind, oder

ii) durch Verwendung qualitativer Informationen.

121 Behelfsweise kann das Unternehmen bei einer Leistungsverpflichtung von den in Paragraph 120 geforderten An-
gaben absehen, wenn eine der folgenden Bedingungen erfuillt ist:

a) die Leistungsverpflichtung ist Teil eines Vertrags mit einer erwarteten urspriinglichen Laufzeit von maximal
einem Jahr oder

b) das Unternchmen erfasst die Erlose aus der erfiillten Leistungsverpflichtung gemafl Paragraph B16.

122 Das Unternechmen hat qualitativ darzulegen, ob es von dem praktischen Behelf nach Paragraph 121 Gebrauch
macht und eine etwaige Gegenleistung aus Vertragen mit Kunden nicht im Transaktionspreis und somit auch nicht
in den nach Paragraph 120 vorgelegten Angaben enthalten ist. So enthalt eine Schitzung des Transaktionspreises
beispielsweise keine geschitzten Betrdge variabler Gegenleistungen, die Einschrinkungen unterliegen (siche Para-
graphen 56-58).

Erhebliche Ermessensentscheidungen bei der Anwendung dieses Standards

123 Das Unternechmen hat die bei der Anwendung dieses Standards getroffenen und geinderten Ermessensentschei-
dungen anzugeben, die die Bestimmung von Hohe und Zeitpunkt der Erlose aus Vertrigen mit Kunden erheblich
beeinflussen. Darzulegen sind insbesondere die Ermessensentscheidungen samt etwaiger Anderungen, die getroffen
wurden, um

a) den Zeitpunkt der Erfillung der Leistungsverpflichtungen zu bestimmen (siche Paragraphen 124-125) und

b) den Transaktionspreis sowie die Betrdge, die den Leistungsverpflichtungen zugeordnet werden, zu bestimmen
(siche Paragraph 126).
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Bestimmung des Zeitpunkts der Erfiillung der Leistungsverpflichtungen

124 Bei Leistungsverpflichtungen, die das Unternehmen iiber einen bestimmten Zeitraum erfullt, ist Folgendes anzuge-
ben:

a) nach welchen Methoden Erlose erfasst werden (beispielsweise eine Beschreibung der verwendeten output- oder
inputbasierten Methoden samt der Art und Weise ihrer Anwendung) und

b) inwiefern die verwendeten Methoden ein getreues Bild der Ubertragung der Giiter oder Dienstleistungen ver-
mitteln.

125 Bei Leistungsverpflichtungen, die zu einem bestimmten Zeitpunkt erfiillt werden, hat das Unternehmen anzugeben,
welche erheblichen Ermessensentscheidungen es bei der Beurteilung des Zeitpunkts, zu dem der Kunde die Ver-
fugungsgewalt tiber das Gut oder die Dienstleistung erlangt, getroffen hat.

Bestimmung des Transaktionspreises und der Betrdge, die den Leistungsverpflichtungen zugeordnet werden

126 Das Unternchmen hat Angaben zu den Methoden, Eingangsparametern und Annahmen zu machen, die heran-
gezogen werden, um

a) den Transaktionspreis zu bestimmen; dies umfasst u. a. die Schitzung der variablen Gegenleistung, die Anpas-
sung der Gegenleistung um den Zeitwert des Geldes und die Bewertung nicht zahlungswirksamer Gegenleis-
tungen,

b) zu beurteilen, ob eine Schitzung der variablen Gegenleistung Einschrinkungen unterliegt,

¢) den Transaktionspreis zuzuordnen; dies umfasst die Schitzung der Einzelverkaufspreise zugesagter Giiter oder
Dienstleistungen und gegebenenfalls die Zuordnung von Preisnachlissen und variablen Gegenleistungen zu
einem spezifischen Teil des Vertrags, und

d) Riicknahme-, Riickerstattungs- und ahnliche Verpflichtungen zu bewerten.
Bei Erfiillung oder Anbahnung eines Vertrags mit einem Kunden aktivierte Kosten
127 Das Unternehmen hat darzulegen,

a) welche Ermessensentscheidungen es getroffen hat, um die Hohe der Kosten zu bestimmen, die (gemafl Para-
graph 91 oder 95) bei der Anbahnung oder Erfillung eines Vertrags mit einem Kunden entstanden sind, und

b) nach welcher Methode es verfihrt, um fir jede Berichtsperiode den Abschreibungsbetrag zu bestimmen.
128 Das Unternehmen hat alle folgenden Angaben zu machen:

a) die Schlusssalden der bei Anbahnung oder Erfiillung eines Vertrags mit einem Kunden (gemif Paragraph 91
oder 95) aktivierten Kosten, aufgeschliisselt nach den wichtigsten Vermogenswertkategorien (z. B. Kosten fiir die
Vertragsanbahnung, Vorvertragskosten und Einrichtungskosten), und

b) die Hohe der Abschreibungsbetrige sowie alle etwaigen in der Berichtsperiode erfassten Wertminderungsauf-
wendungen.

Praktische Behelfe

129 Entscheidet sich ein Unternehmen zur Anwendung eines der in Paragraph 63 (Vorliegen einer erheblichen Finan-
zierungskomponente) oder Paragraph 94 (Zusitzliche Kosten bei der Anbahnung eines Vertrags) enthaltenen
praktischen Behelfe, hat es dies anzugeben.
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Dieser Anhang ist integraler Bestandteil des Standards.

Vertrag

Vertragsvermogenswert

Vertragsverbindlichkeit

Kunde

Ertrag

Leistungsverpflichtung

Erlés

Einzelverkaufspreis (eines Guts oder einer
Dienstleistung)

Transaktionspreis (im Rahmen eines Vertrags
mit einem Kunden)

Anhang A

Definitionen

Eine Vereinbarung zwischen zwei oder mehr Parteien, die durch-
setzbare Rechte und Pflichten begriindet.

Der Rechtsanspruch eines Unternehmens auf eine Gegenleistung
fir von ihm an einen Kunden {iibertragene Giiter oder Dienst-
leistungen, sofern dieser Anspruch nicht allein an den Zeitablauf
gekniipft ist (beispielsweise das kiinftige Ergebnis des Unterneh-
mens).

Die Verpflichtung eines Unternehmens, einem Kunden Giiter
oder Dienstleistungen zu iibertragen, fur die es von diesem
eine Gegenleistung empfangen (bzw. noch zu empfangen) hat.

Eine Partei, die mit einem Unternehmen einen Vertrag iiber den
Erhalt von Giitern und Dienstleistungen aus der gewohnlichen
Geschiftstitigkeit des Unternehmens im Austausch fiir eine Ge-
genleistung geschlossen hat.

Zunahme des wirtschaftlichen Nutzens wahrend der Bilanzie-
rungsperiode in Form von Zufliissen oder Wertsteigerungen
von Vermogenswerten oder einer Verringerung von Schulden,
durch die sich das Eigenkapital unabhingig von Einlagen der
Anteilseigner erhoht.

Die in einem Vertrag mit einem Kunden enthaltene Zusage, auf
den Kunden Folgendes zu iibertragen:

a) ein eigenstindig abgrenzbares Gut bzw. eine eigenstindig
abgrenzbare Dienstleistung oder ein eigenstindig abgrenz-
bares Biindel aus Giitern oder Dienstleistungen; oder

b) eine Reihe eigenstindig abgrenzbarer Giiter oder Dienstleis-
tungen, die im Wesentlichen gleich sind und nach dem glei-
chen Muster auf den Kunden iibertragen werden.

Ertrag aus der gewohnlichen Geschiftstatigkeit eines Unternch-
mens.

Preis, zu dem ein Unternehmen einem Kunden ein zugesagtes
Gut oder eine zugesagte Dienstleistung einzeln verkaufen wiirde.

Gegenleistung, die ein Unternehmen im Austausch fiir die Uber-
tragung zugesagter Giiter oder Dienstleistungen auf einen Kun-
den voraussichtlich erhalten wird. Hiervon ausgenommen sind
Betrige, die im Namen Dritter eingezogen werden.

26.9.2023
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Anhang B

Anwendungsleitlinien

Dieser Anhang ist integraler Bestandteil des Standards. Er beschreibt die Anwendung der Paragraphen 1-129 und hat die gleiche
bindende Kraft wie die anderen Teile des Standards.

B1  Die vorliegenden Anwendungsleitlinien sind wie folgt aufgebaut:
a) Leistungsverpflichtungen, die iiber einen bestimmten Zeitraum erfiillt werden (Paragraphen B2-B13),

b) Methoden zur Bestimmung des Leistungsfortschritts im Hinblick auf die vollstindige Erfillung einer Leis-
tungsverpflichtung (Paragraphen B14-B19),

¢) Verkauf mit Riickgaberecht (Paragraphen B20-B27),

d) Garantien und Gewdahrleistungen (Paragraphen B28-B33),

e) Uberlegungen zur Konstellation Prinzipal oder Agent (Paragraphen B34-B38),

f) Optionen des Kunden fur den Erwerb zusitzlicher Giiter oder Dienstleistungen (Paragraphen B39-B43),
g) nicht geltend gemachte Anspriiche des Kunden (Paragraphen B44-B47),

h) nicht riickerstattungsfihige, im Voraus zahlbare Entgelte (sowie einige damit zusammenhdngende Kosten)
(Paragraphen B48-B51),

i) Lizenzerteilung (Paragraphen B52-B63),

j)  Rickkaufvereinbarungen (Paragraphen B64-B76),

k) Kommissionsvereinbarungen (Paragraphen B77-B78),

l) Bill-and-hold-Vereinbarungen (Paragraphen B79-B82),

m) Abnahme durch den Kunden (Paragraphen B83-B86) und
n) Aufschliisselung der Erlose (Paragraphen B87-B89).

Leistungsverpflichtungen, die iiber einen bestimmten Zeitraum erfiillt werden

B2 Nach Paragraph 35 erfiillt ein Unternehmen eine Leistungsverpflichtung {iber einen bestimmten Zeitraum, wenn
eines der folgenden Kriterien erfiillt ist:

a) der Kunde erhilt und nutzt die vom Unternehmen erbrachte Leistung, wahrend diese erbracht wird (siche
Paragraphen B3 und B4),

b) durch die Leistung des Unternehmens wird ein Vermogenswert erstellt oder verbessert (z. B. unfertige Leistung)
und der Kunde erlangt die Verfigungsgewalt tiber den Vermogenswert, wihrend dieser erstellt oder verbessert
wird (siche Paragraph B5), oder
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¢) durch die Leistung des Unternehmens wird ein Vermogenswert erstellt, der keine alternativen Nutzungsmaog-
lichkeiten fiir das Unternehmen aufweist (siche Paragraphen B6-B8), und das Unternehmen hat einen Rechts-
anspruch auf Bezahlung der bereits erbrachten Leistungen (siche Paragraphen B9-B13).

Dem Kunden flieft der Nutzen aus der Leistung des Unternehmens zu und er nutzt gleichzeitig die Leistung, wdhrend diese
erbracht wird (Paragraph 35(a))

B3  Fiir einige Arten von Leistungsverpflichtungen ist die Beurteilung, ob einem Kunden der Nutzen aus der Leistung
eines Unternehmens zuflieft und er diese Leistung gleichzeitig nutzt, wihrend das Unternehmen die Leistung
erbringt, eindeutig. Beispiele hierfiir sind unter anderem routinemifSige oder wiederkehrende Dienstleistungen (z.
B. Reinigungsleistungen), bei denen direkt ersichtlich ist, dass dem Kunden der Nutzen aus der Leistung des
Unternehmens zufliet und er die Leistung nutzt, wihrend sie erbracht wird.

B4  Bei anderen Arten von Leistungsverpflichtungen ist es fur ein Unternehmen unter Umstidnden nicht leicht ersicht-
lich, ob einem Kunden der Nutzen aus der Leistung des Unternehmens zuflieSt und er die Leistung gleichzeitig
nutzt, wihrend sie erbracht wird. In einem solchen Fall wird eine Leistungsverpflichtung tiber einen bestimmten
Zeitraum erfiillt, wenn ein Unternehmen zu dem Ergebnis gelangt, dass ein anderes Unternehmen die bisherige
Arbeit des Unternehmens im Wesentlichen nicht erneut erbringen miisste, wenn dieses andere Unternehmen die
verbleibende Leistungsverpflichtung gegeniiber dem Kunden erfiillen wiirde. Bei der Bestimmung, ob ein anderes
Unternchmen die Arbeit, die das Unternehmen bisher erbracht hat, im Wesentlichen nicht erneut erbringen
miisste, hat das Unternehmen von den beiden folgenden Annahmen auszugehen:

a) Vernachlissigung potenzieller vertraglicher oder praktischer Einschrinkungen, die das Unternehmen daran
hindern konnten, die verbliebene Leistungsverpflichtung auf ein anderes Unternehmen zu iibertragen, und

b) Annahme, dass ein anderes Unternehmen, das die verbleibende Leistungsverpflichtung erfiillt, keinen Nutzen
aus einem Vermogenswert ziehen wiirde, iiber den das Unternehmen gegenwirtig die Verfugungsgewalt hat
und tiber den das Unternchmen weiter die Verfiigungsgewalt hitte, wenn die Leistungsverpflichtung auf ein
anderes Unternehmen iibertragen wiirde.

Der Kunde besitzt die Verfiigungsgewalt iiber einen Vermigenswert, wahrend dieser erstellt oder verbessert wird (Para-
graph 35(b))

B5 Um bestimmen zu konnen, ob ein Kunde im Sinne von Paragraph 35(b) die Verfigungsgewalt iiber einen Ver-
mogenswert besitzt, wihrend dieser erstellt oder verbessert wird, hat das Unternehmen die in den Paragraphen
31-34 und 38 enthaltenen Vorschriften zur Verfiigungsgewalt zu beachten. Der Vermogenswert, der erstellt oder
verbessert wird (z. B. unfertige Leistung), kann materiell oder immateriell sein.

Durch die Leistung des Unternchmens wird ein Vermagenswert erstellt, der keine alternativen Nutzungsmaglichkeiten fiir das
Unternehmen aufweist (Paragraph 35(c))

B6  Bei der Beurteilung, ob ein Vermdgenswert einen alternativen Nutzen fiir ein Unternehmen gemaf$ Paragraph 36
aufweist, muss das Unternehmen die Auswirkungen vertraglicher und praktischer Einschrankungen beriicksichti-
gen, die es an der umstandslosen Bestimmung eines anderen Nutzens fiir diesen Vermdgenswert hindern kénnen,
z. B. seine Verduferung an einen anderen Kunden. Die Moglichkeit einer Kiindigung des Vertrags mit dem
Kunden ist keine relevante Uberlegung bei der Beurteilung, ob das Unternehmen umstandslos einen anderen
Nutzen fiir den Vermogenswert bestimmen kann.

B7  Damit ein Vermogenswert keinen alternativen Nutzen fiir das Unternehmen besitzt, muss die vertragliche Ein-
schrinkung der Fihigkeit des Unternehmens, einen anderen Nutzen fiir diesen Vermogenswert zu bestimmen,
wesentlich sein. Eine vertragliche Einschrinkung ist dann wesentlich, wenn ein Kunde seine Anspriiche auf den
zugesagten Vermdgenswert durchsetzen kann, sollte das Unternehmen versuchen, einen anderen Nutzen fiir den
Vermogenswert zu bestimmen. Eine vertragliche Einschrinkung ist hingegen nicht wesentlich, wenn ein Ver-
mogenswert beispielsweise weitgehend mit anderen Vermogenswerten austauschbar ist, die das Unternehmen an
einen anderen Kunden iibertragen kann, ohne damit den Vertrag zu brechen und ohne dass dadurch Kosten in
betrachtlicher Hohe entstehen, die in Verbindung mit diesem Vertrag sonst nicht entstanden wéren.

B8  Eine praktische Einschrinkung der Fihigkeit des Unternehmens, einen anderen Nutzen fiir einen Vermogenswert
zu bestimmen, besteht dann, wenn dem Unternehmen durch die Bestimmung eines anderen Nutzens fiir den
Vermogenswert betrichtliche wirtschaftliche Verluste entstiinden. Ein betrachtlicher wirtschaftlicher Verlust ent-
steht beispielsweise, wenn das Unternehmen entweder betrichtliche Kosten fiir die Uberarbeitung des Vermégens-
werts aufwenden muss oder den Vermogenswert nur mit einem betrichtlichen Verlust verkaufen kann. So gibt es
fur ein Unternehmen praktische Einschrinkungen, einen anderen Nutzen fiir Vermogenswerte zu bestimmen,
wenn diese Vermogenswerte entweder speziell fiir einen bestimmten Kunden konzipiert wurden oder sich in
abgelegenen Gegenden befinden.
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Anspruch auf Bezahlung der bereits erbrachten Leistungen (Paragraph 35(c))

B9  Nach Paragraph 37 hat ein Unternechmen einen Anspruch auf Bezahlung der bereits erbrachten Leistungen, wenn
es Anspruch auf einen Betrag hat, der es mindestens fiir seine bereits erbrachten Leistungen vergiitet, falls der
Kunde oder eine andere Partei den Vertrag aus anderen Griinden als der Nichterfiillung der vom Unternechmen
zugesagten Leistung kiindigt. Ein Betrag, der ein Unternehmen fiir seine bereits erbrachten Leistungen vergiitet, ist
eine Zahlung, die dem Verkaufspreis der bisher tibertragenen Giiter und Dienstleistungen anndhernd entspricht
(z. B. Erstattung der dem Unternehmen bei der Erfullung seiner Leistungsverpflichtung entstandenen Kosten zzgl.
einer angemessenen Gewinnmarge) und nicht nur eine Entschddigung fir den dem Unternechmen potenziell
entgangenen Gewinn im Falle der Vertragsbeendigung darstellt. Eine angemessene Gewinnmarge muss dabei nicht
der fur den Fall der planmifiigen Vertragserfillung erwarteten Gewinnmarge entsprechen, jedoch sollte das
Unternechmen Anspruch auf eine Vergiitung in Hohe eines der folgenden Betrige haben:

a) ein Teil der erwarteten Gewinnmarge aus dem Vertrag, der angemessen den Leistungsfortschritt des Unter-
nehmens im Rahmen des Vertrags vor seiner Kiindigung durch den Kunden (oder eine andere Partei) wider-
spiegelt, oder

b) falls die vertragsspezifische Marge hoher ist als die vom Unternehmen aus dhnlichen Vertrigen tiblicherweise
generierte Rendite: eine angemessene Rendite auf die Kapitalkosten des Unternehmens fur dhnliche Vertrage
(oder die typische operative Marge des Unternchmens fiir dhnliche Vertrage).

B10 Der Zahlungsanspruch eines Unternchmens fiir die bereits erbrachten Leistungen muss kein aktueller unbedingter
Zahlungsanspruch sein. In vielen Fillen wird ein Unternehmen einen unbedingten Zahlungsanspruch nur bei
Erreichen eines vorab vereinbarten Leistungsziels oder bei vollstindiger Erfiillung der Leistungsverpflichtung
haben. Bei der Beurteilung, ob es einen Anspruch auf Bezahlung fiir die bereits erbrachten Leistungen hat,
muss das Unternehmen beriicksichtigen, ob es einen Rechtsanspruch auf Einforderung oder Einbehalt einer
Zahlung fiir die bereits erbrachten Leistungen hat, wenn der Vertrag vor vollstindiger Erfiilllung aus anderen
Griinden als der Nichterfiilllung der vom Unternehmen zugesagten Leistung gekiindigt wird.

B11 Bei manchen Vertrigen hat ein Kunde moglicherweise nur zu bestimmten Zeitpunkten wihrend der Vertrags-
laufzeit ein Recht zur Vertragskiindigung oder aber gar kein Kiindigungsrecht. Kiindigt ein Kunde einen Vertrag,
ohne zu diesem Zeitpunkt ein Kiindigungsrecht zu haben (einschlieSlich bei Nichterfiillung seiner eigenen Ver-
tragszusagen), so ist das Unternechmen moglicherweise gemifl Vertrag (oder gemidfl Gesetz) dazu berechtigt, die
im Vertrag zugesagten Giiter oder Dienstleistungen weiter auf den Kunden zu iibertragen und vom Kunden zu
fordern, im Austausch fiir diese Giiter oder Dienstleistungen die zugesagte Gegenleistung zu zahlen. In solchen
Fillen hat das Unternehmen einen Zahlungsanspruch fur die bereits erbrachten Leistungen, da es berechtigt ist,
seine Verpflichtungen weiter gemaff dem Vertrag zu erfiillen und vom Kunden im Austausch die Erfiillung seiner
Verpflichtungen (darunter die Zahlung der zugesagten Gegenleistung) zu fordern.

B12 Bei der Beurteilung, ob es einen Rechtsanspruch auf Bezahlung der bereits erbrachten Leistungen hat, muss das
Unternehmen die Vertragsbedingungen sowie diesen gegebenenfalls vorgehende oder diese erginzende gesetzliche
Vorschriften oder Prizedenzfille beriicksichtigen. Hierfur prift das Unternehmen unter anderem,

a) ob es aufgrund des geltenden Rechts, aufgrund der gingigen Verwaltungspraxis oder aufgrund bestehender
Prizedenzfille Anspruch auf Bezahlung der bereits erbrachten Leistungen hat, auch wenn dies im Vertrag mit
dem Kunden nicht ausdriicklich vorgesehen ist,

b) ob nach den relevanten Prizedenzfillen davon auszugehen ist, dass die unter vergleichbaren Vertrigen ent-
standenen vergleichbaren Anspriiche auf Bezahlung der bereits erbrachten Leistungen keine rechtlich bindende
Wirkung entfalten, oder

¢) ob seine Geschiftsgepflogenheiten (bisheriger Verzicht, derartige Zahlungsanspriiche geltend zu machen) es
implizieren, dass dieser Rechtsanspruch in diesem rechtlichen Umfeld nicht durchgesetzt werden kann. Un-
geachtet der Moglichkeit, dass das Unternechmen bei dhnlichen Vertrdgen auf seinen Zahlungsanspruch ver-
zichtet, bleibt sein Anspruch auf Bezahlung der bereits erbrachten Leistungen bestehen, wenn der Anspruch
auf Bezahlung der bereits erbrachten Leistungen im Vertrag mit dem Kunden festgelegt ist.

B13 Ein in einem Vertrag festgelegter Zahlungsplan ist nicht automatisch ein Indikator fiir den Zahlungsanspruch des
Unternehmens fir die bereits erbrachte Leistung. Zwar sind in einem vertraglich vereinbarten Zahlungsplan die
Zeitpunkte und die Hohe der vom Kunden zu zahlenden Gegenleistungen festgelegt, doch lasst sich daraus nicht
unbedingt ein Zahlungsanspruch des Unternchmens fir die bereits erbrachte Leistung ableiten. So kann der
Vertrag beispielsweise vorsehen, dass die vom Kunden erhaltene Gegenleistung aus anderen Griinden als der
Nichterfiilllung der vom Unternehmen vertraglich zugesagten Leistungen erstattet werden muss.
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Methoden zur Bestimmung des Leistungsfortschritts im Hinblick auf die vollstindige Erfiillung einer
Leistungsverpflichtung

B14 Zur Bestimmung des Leistungsfortschritts, den das Unternehmen im Sinne der Paragraphen 35-37 im Hinblick
auf die vollstindige Erfiillung einer Leistungsverpflichtung tiber einen bestimmten Zeitraum erzielt hat, konnen
unter anderem folgende Methoden angewandt werden:

a) outputbasierte Methoden (siche Paragraphen B15-B17) und

b) inputbasierte Methoden (siehe Paragraphen B18-B19).

Outputbasierte Methoden

B15 Bei outputbasierten Methoden werden die Erlose auf Basis der direkten Ermittlung des Werts erfasst, den die
bisher tibertragenen Giiter oder Dienstleistungen fiir den Kunden im Verhiltnis zu den verbleibenden vertraglich
zugesagten Giitern oder Dienstleistungen darstellen. Zu den outputbasierten Methoden zdhlen Methoden wie die
Messung der bereits erbrachten Leistungen und die Ermittlung der erzielten Ergebnisse, erreichten Leistungsziele,
abgelaufenen Zeit und erstellten oder gelieferten Einheiten. Bei der Beurteilung, ob das Unternchmen eine
outputbasierte Methode zur Bestimmung seines Leistungsfortschritts anwenden soll, hat es zu beriicksichtigen,
ob der gewihlte Output ein getreues Bild der bisher erbrachten Leistungen des Unternchmens im Hinblick auf die
vollstindige Erfiillung der Leistungsverpflichtung vermittelt. Eine outputbasierte Methode vermittelt kein getreues
Bild der Leistung des Unternehmens, wenn der gewahlte Output einige der Giiter oder Dienstleistungen, fiir die
die Verfiigungsgewalt auf den Kunden iibertragen wurde, nicht abbildet. Beispielsweise vermitteln outputbasierte
Methoden, die auf erstellten oder gelieferten Einheiten basieren, kein getreues Bild des Leistungsfortschritts eines
Unternehmens im Hinblick auf die Erfiillung seiner Leistungsverpflichtung, wenn durch die Leistung des Unter-
nehmens zum Ende der Berichtsperiode unfertige Leistungen oder fertige Erzeugnisse in der Verfiigungsgewalt des
Kunden erstellt wurden, die im ermittelten Output nicht enthalten sind.

B16 Als praktischer Behelf kann ein Unternehmen, das Anspruch auf eine Gegenleistung von einem Kunden hat, deren
Hohe direkt dem Wert entspricht, den die vom Unternehmen bereits erbrachten Leistungen fiir den Kunden
haben (z. B. ein Dienstleistungsvertrag, bei dem ein Unternehmen einen festen Betrag fiir jede geleistete Stunde in
Rechnung stellt), Erlose in Hohe des Betrags erfassen, den das Unternechmen in Rechnung stellen darf.

B17 Der Nachteil der outputbasierten Methoden ist, dass die zur Bestimmung des Leistungsfortschritts verwendeten
Outputs unter Umstinden nicht unmittelbar beobachtbar sind und das Unternechmen die zu ihrer Anwendung
notwendigen Informationen unter Umstinden nur zu unverhiltnismaflig hohen Kosten beschaffen kann. Daher
kann eine inputbasierte Methode angezeigt sein.

Inputbasierte Methoden

B18 Bei inputbasierten Methoden werden die Erlose auf Basis der Anstrengungen oder Inputs erfasst, die das Unter-
nehmen zur Erfillung einer Leistungsverpflichtung bisher aufgewandt hat (z. B. verbrauchte Ressourcen, auf-
gewendete Arbeitsstunden, entstandene Kosten, vergangene Zeit oder Maschinennutzung in Stunden) im Ver-
haltnis zu den Anstrengungen oder Inputs, die insgesamt zur Erfullung dieser Leistungsverpflichtung erwartet
werden. Erfolgen die Anstrengungen oder Inputs des Unternehmens gleichmifig tiber den Zeitraum der Leis-
tungserbringung, so kann es fiir das Unternehmen angemessen sein, die Erlose linear zu erfassen.

B19 Ein Nachteil der inputbasierten Methoden ist, dass es unter Umstinden keine direkte Beziehung zwischen den
Inputs des Unternehmens und der Ubertragung der Verfiigungsgewalt iiber Giiter oder Dienstleistungen auf den
Kunden gibt. Daher muss das Unternehmen bei der inputbasierten Methode die Auswirkungen von Inputs
ausnehmen, die Im Sinne der Bestimmung des Leistungsfortschritts nach Paragraph 39 kein getreues Bild der
Leistung des Unternechmens bei der Ubertragung der Verfiigungsgewalt iiber Giiter oder Dienstleistungen auf den
Kunden darstellen. Beispielsweise kann bei der Verwendung einer inputbasierten Methode eine Anpassung der
Bestimmung des Leistungsfortschritts erforderlich sein, wenn die Methode auf Kosten beruht und

a) die entstandenen Kosten nicht zum Leistungsfortschritt im Hinblick auf die Erfullung der Leistungsverpflich-
tung des Unternehmens beitragen; so darf das Unternehmen keinen Erlos auf der Grundlage entstandener
Kosten erfassen, die betrichtlichen Ineffizienzen bei der Leistung des Unternehmens geschuldet sind, welche im
vertraglich vereinbarten Preis nicht widergespiegelt sind (z. B. Kosten fiir unerwartete Mengen verschwendeter
Materialien, Arbeit oder anderer Ressourcen, die zur Erfiilllung der Leistungsverpflichtung angefallen sind),
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b) die entstandenen Kosten nicht zum Leistungsfortschritt im Hinblick auf die Erfiillung der Leistungsverpflich-
tung des Unternchmens im Verhéltnis stehen; in solchen Fillen kann es erforderlich sein, die inputbasierte
Methode so anzupassen, dass Erlose nur in Hohe der bei der betreffenden Leistungserbringung entstandenen
Kosten erfasst werden, um die Leistung des Unternehmens bestmdoglich abzubilden; beispielsweise kann es ein
getreues Bild der Leistung eines Unternehmens sein, Erlose in einer Hohe zu erfassen, die den Kosten eines zur
Erfullung der Leistungsverpflichtung genutzten Gutes entspricht, wenn das Unternehmen bei Vertragsabschluss
erwartet, dass alle folgenden Bedingungen erfullt sind:

i) das Gut ist nicht eigenstindig abgrenzbar,

i) es wird erwartet, dass der Kunde die Verfiigungsgewalt iiber das Gut deutlich vor Erhalt der in Verbindung
mit dem Gut stehenden Dienstleistungen erlangt,

iii) die Kosten des iibertragenen Gutes sind im Verhéltnis zu den insgesamt fiir die vollstindige Erfilllung der
Leistungsverpflichtung erwarteten Kosten betrdchtlich und

iv) das Unternehmen beschafft das Gut von einem Dritten und ist nicht in erheblichem Mafle in die Kon-
zeption und Herstellung des Gutes involviert (handelt aber gemaf8 den Paragraphen B34-B38 als Prinzipal).

Verkauf mit Riickgaberecht

B20 Bei bestimmten Vertriagen iibertrdgt das Unternchmen die Verfugungsgewalt fiir ein Produkt auf einen Kunden
und rdumt diesem gleichzeitig das Recht ein, das Produkt aus verschiedenen Griinden (beispielsweise Unzufrie-
denheit mit dem Produkt) gegen eine beliebige Kombination der folgenden Leistungen zuriickzugeben:

a) vollstindige oder teilweise Riickerstattung der gezahlten Gegenleistung,
b) Gutschrift auf dem Unternehmen bereits geschuldete oder kiinftig zustehende Betrdge und
¢) Umtausch gegen ein anderes Produkt.

B21 Bei einer Ubertragung von Produkten mit Riickgaberecht (sowie von bestimmten Dienstleistungen, die vorbehalt-
lich einer Riickerstattung geleistet werden) erfasst das Unternehmen alle folgenden Elemente:

a) Erlose fur die tibertragenen Produkte in Hohe der Gegenleistung, die dem Unternehmen voraussichtlich zusteht
(d. h. fir die Produkte, mit deren Riickgabe gerechnet wird, werden keine Erlose erfasst),

b) eine Riickerstattungsverbindlichkeit und

¢) einen Vermogenswert (und die entsprechende Anpassung der Umsatzkosten) fur sein Recht, bei Begleichung
der Riickerstattungsverbindlichkeit Produkte vom Kunden wiederzuerlangen.

B22 Die Zusage des Unternehmens, ein Produkt wihrend der Riickgabefrist zuriickzunehmen, wird nicht als Leistungs-
verpflichtung erfasst, da bereits die Verpflichtung zur Riickerstattung erfasst wird.

B23 Zur Bestimmung der Hohe der Gegenleistung, die dem Unternchmen voraussichtlich zusteht, (d. h. ohne die
Produkte, deren Riickgabe zu erwarten ist) hat das Unternehmen die Bestimmungen der Paragraphen 47-72
(einschlieflich der Bestimmungen beziiglich Einschrinkungen bei der Schitzung der variablen Gegenleistung nach
den Paragraphen 56-58) anzuwenden. Fur simtliche erhaltenen (oder noch zu erhaltenden) Betrdge, die dem
Unternehmen voraussichtlich nicht zustehen, erfasst es die Erlése nicht zum Zeitpunkt der Ubertragung der
Produkte auf den Kunden, sondern es erfasst die entsprechenden erhaltenen (oder noch zu erhaltenden) Betrage
als Riickerstattungsverbindlichkeit. Am Ende jeder Berichtsperiode muss das Unternehmen die Bewertung der
Betrdge, die ihm voraussichtlich im Austausch fur die iibertragenen Produkte zustehen, anpassen und den Trans-
aktionspreis — und damit auch den erfassten Erlos — entsprechend korrigieren.



L 237/800 Amtsblatt der Européischen Union 26.9.2023

B24 Das Unternehmen passt die Bewertung der Riickerstattungsverbindlichkeit am Ende jedes Berichtszeitraums an die
gednderten Erwartungen im Hinblick auf die Riickerstattungsbetrige an. Das Unternehmen erfasst die entspre-
chende Anpassung als Erlos (oder als Erlsminderung).

B25 Ein Vermogenswert, der fiir das Recht des Unternehmens, bei Begleichung der Riickerstattungsverbindlichkeit
Produkte vom Kunden wiederzuerlangen, erfasst wird, wird bei seinem erstmaligen Ansatz mit dem vorherigen
Buchwert des Produkts (z. B. als Vorrat) abziiglich der erwarteten Kosten fiir seine Wiedererlangung (einschliefSlich
potenzieller Wertminderungen der wiedererlangten Produkte) bewertet. Am Ende jeder Berichtsperiode muss das
Unternehmen die Bewertung des Vermogenswerts in Anbetracht der gednderten Erwartungen im Hinblick auf die
zurlickzugebenden Produkte anpassen. Das Unternehmen weist den Vermogenswert gesondert von der Riick-
erstattungsverbindlichkeit aus.

B26 Tauschvorginge, bei denen Kunden ein Produkt gegen ein gleichartiges, qualitativ gleichwertiges Erzeugnis in
gleichem Zustand tauschen, das zum gleichen Preis verkauft wird (beispielsweise bei einem Tausch gegen eine
andere Farbe oder GrofSe), sind nicht als Riickgaben im Sinne dieses Standards anzusehen.

B27 Vertrdge, bei denen ein Kunde ein fehlerhaftes gegen ein funktionsfahiges Produkt tauschen kann, sind gemafl den
Garantie- und Gewdhrleistungsleitlinien der Paragraphen B28-B33 zu bewerten.

Garantien und Gewihrleistungen

B28 In Verbindung mit dem Verkauf von Produkten (Giiter oder Dienstleistungen) gewihren Unternehmen héufig
auch Garantien oder Gewdhrleistungen (die vertraglich vereinbart, gesetzlich vorgeschrieben oder nach den
Geschiftsgepflogenheiten des Unternehmens tblich sein konnen). Solche Garantie- bzw. Gewihrleistungsver-
pflichtungen konnen je nach Branche und Vertrag von sehr verschiedener Art sein. Einige Garantie- bzw. Gewahr-
leistungsverpflichtungen sichern dem Kunden zu, dass das betreffende Produkt den vertraglich vereinbarten
Spezifikationen entspricht und deshalb so funktionieren wird, wie es von den Vertragsparteien vorgesehen wurde
(assurance-type warranties). Andere Garantie- bzw. Gewdahrleistungsverpflichtungen bieten dem Kunden eine
Leistung, die iiber die Zusicherung hinausgeht, dass das Produkt den vereinbarten Spezifikationen entspricht
(service-type warranties).

B29 Wenn der Kunde wihlen kann, ob er die Gewahrleistungsverpflichtung separat erwerben méchte (z. B. bei separat
in Rechnung gestellten oder verhandelten Garantien), stellt diese eine eigenstindig abgrenzbare Dienstleistung dar,
da das Unternehmen dem Kunden diese Dienstleistung zusitzlich zur Lieferung des Produkts, das die im Vertrag
vereinbarten Funktionsmerkmale besitzt, zusichert. In diesem Fall bilanziert das Unternehmen die zugesagte
Gewahrleistungsverpflichtung als Leistungsverpflichtung im Sinne der Paragraphen 22-30 und ordnet dieser
Leistungsverpflichtung gemifl den Paragraphen 73-86 einen Teil des Transaktionspreises zu.

B30 Wenn dem Kunden nicht die Moglichkeit gegeben wird, die Gewahrleistungsverpflichtung separat zu erwerben,
bilanziert das Unternehmen die Gewihrleistungsverpflichtung gemifl IAS 37 Riickstellungen, Eventualverbindlich-
keiten und Eventualforderungen, es sei denn, die zugesicherte Gewahrleistungsverpflichtung oder ein Teil der zu-
gesicherten Gewihrleistungsverpflichtung stellt fiir den Kunden eine Leistung dar, die iiber die Zusicherung
hinausgeht, dass das Produkt den vereinbarten Spezifikationen entspricht.

B31 Bei der Beurteilung, ob eine Gewihrleistungs- oder Garantieverpflichtung fiir einen Kunden eine zusitzliche
Leistung darstellt, die iiber die Zusicherung, dass das gelieferte Produkt den vertraglich vereinbarten Spezifikatio-
nen entspricht, hinausgeht, hat das Unternehmen unter anderem folgende Faktoren zu beriicksichtigen:

a) ob die Gewihrleistungs- bzw. Garantieverpflichtung gesetzlich vorgeschrieben ist; wenn das Unternehmen
gesetzlich verpflichtet ist, seinen Kunden eine Gewihrleistung/Garantie einzurdumen, deutet das Vorhanden-
sein des entsprechenden Gesetzes darauf hin, dass es sich nicht um eine Leistungsverpflichtung handelt, da
derartige Vorschriften in der Regel dazu dienen, Kunden vor dem mit dem Kauf schadhafter Produkte ver-
bundenen Risiko zu schiitzen,

b) die Dauer der Gewihrleistungs- bzw. Garantiefrist; je linger die Gewihrleistungs- bzw. Garantiefrist, desto
grofler die Wahrscheinlichkeit, dass es sich um eine Leistungsverpflichtung handelt, da die Gewahrleistungs-
|Garantiezusage mit hoherer Wahrscheinlichkeit eine tiber die Zusicherung, dass das gelieferte Produkt den
vertraglich vereinbarten Spezifikationen entspricht, hinausgehende Leistung darstellt,

c) die Art der Leistungen, die das Unternehmen zusagt; wenn ein Unternehmen besondere Leistungen (z. B. einen
Retourentransport fiir ein schadhaftes Produkt) erbringen muss, um zusichern zu konnen, dass ein Produkt die
vereinbarten Spezifikationen erfullt, ist es unwahrscheinlich, dass dadurch eine Leistungsverpflichtung begriin-
det wird.
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B32 Wenn eine Gewihrleistungs- oder Garantieverpflichtung oder ein Teil einer Gewihrleistungs- oder Garantiever-
pflichtung fur einen Kunden eine zusitzliche Leistung darstellt, die tiber die Zusicherung, dass das Produkt den
vereinbarten Spezifikationen entspricht, hinausgeht, ist die zugesagte Leistung eine Leistungsverpflichtung. Daher
ordnet das Unternehmen den Transaktionspreis dem Produkt und der Dienstleistung zu. Bietet das Unternehmen
eine Gewihrleistungs- oder Garantieverpflichtung an, die sowohl eine assurance-type warranty als auch eine
service-type warranty beinhaltet, bei denen eine getrennte Bilanzierung schwierig ist, hat das Unternehmen beide
zusammen als eine einzige Leistungsverpflichtung zu bilanzieren.

B33 Wenn das Unternechmen laut Gesetz fiir Schidden, die von seinen Produkten verursacht werden, finanziell haftet,
handelt es sich dabei nicht um eine Leistungsverpflichtung. Beispielsweise kann ein Hersteller seine Produkte in
einem Land verkaufen, in dem der Hersteller laut Gesetz fiir jegliche Schdden (beispielsweise an personlichem
Eigentum) haftet, die vom Verbraucher bei bestimmungsgemifer Nutzung des Produkts verursacht werden.
Ebenso sind Zusagen eines Unternehmens, den Kunden fiir etwaige Schiden und Anspriiche aus Patent-, Urhe-
ber-, Marken- oder sonstigen Rechtsverletzungen seiner Produkte zu entschddigen, keine Leistungsverpflichtungen.
Das Unternehmen hat derartige Verpflichtungen gemafl IAS 37 zu bilanzieren.

Uberlegungen zur Konstellation Prinzipal oder Agent

B34 Wenn eine andere Partei an der Lieferung von Giitern oder an der Erbringung von Dienstleistungen an den
Kunden beteiligt ist, hat das Unternehmen die Art seiner Zusage zu bestimmen und festzustellen, ob seine
Leistungsverpflichtung darin besteht, die Giiter selbst zu liefern oder die Dienstleistungen selbst zu erbringen
(und es damit als Prinzipal auftritt) oder darin, diese andere Partei mit der Lieferung der Giiter oder der
Erbringung der Dienstleistungen zu beauftragen (und das Unternehmen damit als Agent auftritt). Das Unterneh-
men bestimmt fir jedes dem Kunden zugesagte spezifische Gut oder jede dem Kunden zugesagte spezifische
Dienstleistung, ob es in diesem Fall als Prinzipal oder Agent titig ist. Unter einem spezifischen Gut oder einer
spezifischen Dienstleistung ist ein eigenstindig abgrenzbares Gut oder eine eigenstindig abgrenzbare Dienstleis-
tung (oder ein eigenstindig abgrenzbares Biindel von Giitern oder Dienstleistungen) zu verstehen, das/die dem
Kunden zu liefern oder fur diesen zu erbringen ist (siche Paragraphen 27-30). Sieht ein Vertrag mit einem
Kunden mehr als ein spezifisches Gut oder mehr als eine spezifische Dienstleistung vor, kann das Unternehmen
bei einigen spezifischen Giitern oder Dienstleistungen als Prinzipal und bei anderen spezifischen Giitern oder
Dienstleistungen als Agent titig sein.

B34A Um die Art seiner Zusage zu bestimmen (siche Paragraph B34), hat das Unternehmen

a) die spezifischen Giiter oder Dienstleistungen, die dem Kunden zu liefern bzw. fir ihn zu erbringen sind (und
bei denen es sich auch um ein Recht auf ein von einer anderen Partei zu lieferndes Gut oder eine von einer
anderen Partei zu erbringende Dienstleistung handeln kann (siche Paragraph 26)), zu identifizieren und

b) fiir jedes spezifische Gut oder jede spezifische Dienstleistung zu beurteilen, ob es vor Ubertragung auf den
Kunden die Verfiigungsgewalt (im Sinne von Paragraph 33) iiber dieses Gut oder diese Dienstleistung besitzt.

B35 Besitzt das Unternehmen die Verfugungsgewalt tiber ein spezifisches Gut oder eine spezifische Dienstleistung,
bevor dieses auf einen Kunden iibertragen wird, ist es als Prinzipal titig. Erlangt ein Unternehmen jedoch nur
voriibergehend das Eigentumsrecht an einem spezifischen Gut, bevor dieses auf den Kunden iibergeht, so besitzt
es nicht zwangsldufig die Verfiigungsgewalt. Als Prinzipal kann das Unternehmen seiner Leistungsverpflichtung,
d. h. seiner Verpflichtung zur Lieferung des spezifischen Guts oder zur Erbringung der spezifischen Dienstleistung
selbst nachkommen oder eine andere Partei (beispielsweise einen Unterauftragnehmer) damit beauftragen, die
Leistungsverpflichtung ganz oder teilweise in seinem Namen zu erfiillen.

B35A Wenn eine andere Partei an der Lieferung von Giitern oder der Erbringung von Dienstleistungen an einen Kunden
beteiligt ist, so erlangt ein Unternehmen, das als Prinzipal auftritt, die Verfugungsgewalt iiber

a) ein Gut oder einen anderen Vermogenswert der anderen Partei, das bzw. den es dann auf den Kunden
tibertragt,

b) ein Recht auf eine von der anderen Partei zu erbringende Dienstleistung, das das Unternehmen in die Lage
versetzt, diese Partei anzuweisen, die Dienstleistung in seinem Namen fiir den Kunden zu erbringen, oder

¢) ein Gut oder eine Dienstleistung der anderen Partei, das bzw. die es dann bei Lieferung des spezifischen Guts
an oder Erbringung der spezifischen Dienstleistung fiir den Kunden mit anderen Giitern oder Dienstleistungen
kombiniert. Erbringt das Unternchmen beispielsweise eine erhebliche Integrationsleistung, indem es die von
einer anderen Partei gelieferten Giiter oder erbrachten Dienstleistungen in das/die dem Kunden vertraglich
zugesagte spezifische Gut bzw. spezifische Dienstleistung integriert (siche Paragraph 29(a)), so besitzt es vor
der Ubertragung an den Kunden die Verfiigungsgewalt iiber das spezifische Gut oder die spezifische Dienst-
leistung. Dies ist darin begriindet, dass das Unternehmen zuerst die Verfiigungsgewalt tiber die Inputs fiir die
spezifischen Giiter oder Dienstleistungen erlangt (wozu auch Giiter oder Dienstleistungen anderer Parteien
zdhlen) und diese dann zur Erzeugung des kombinierten Outputs, d. h. des speziellen Guts oder der speziellen
Dienstleistung, nutzt.
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B35B Wenn (oder sobald) ein Unternehmen, das als Prinzipal auftritt, eine Leistungsverpflichtung erfiillt, erfasst es als
Erlos die Gesamtgegenleistung, die es im Austausch fiir die Ubertragung der spezifischen Giiter oder Dienst-
leistungen erwartet.

B36 Das Unternehmen ist Agent, wenn seine Leistungsverpflichtung darin besteht, eine andere Partei mit der Lieferung
des spezifischen Guts oder der Erbringung der spezifischen Dienstleistung zu beauftragen. Als Agent besitzt das
Unternechmen die Verfiigungsgewalt iiber ein von einer anderen Partei geliefertes spezifisches Gut oder eine von
einer anderen Partei erbrachte spezifische Dienstleistung so lange nicht, wie dieses Gut oder diese Dienstleistung
nicht auf den Kunden tibertragen ist. Wenn (oder sobald) ein Unternehmen, das als Agent auftritt, eine Leistungs-
verpflichtung erfiillt, erfasst es als Erlos die Gebiithr oder Provision, die es im Austausch fur die Beauftragung der
anderen Partei mit der Lieferung der speziellen Giiter oder der Erbringung der speziellen Dienstleistungen erwar-
tet. Die Gebithr oder Provision des Unternchmens ist gegebenenfalls der Teil der Gegenleistung, den das Unter-
nehmen behilt, nachdem es der anderen Partei die fiir die Lieferung der Giiter oder die Erbringung der Dienst-
leistungen erhaltene Gegenleistung ausbezahlt hat.

B37 Zu den Indikatoren, die darauf hindeuten, dass ein Unternehmen vor der Ubertragung eines spezifischen Guts
oder einer spezifischen Dienstleistung auf den Kunden die Verfiigungsgewalt iiber dieses Gut bzw. diese Dienst-
leistung besitzt (und somit als Prinzipal anzusehen ist (siche Paragraph B35)) zdhlen unter anderem folgende:

a) fur die Erfiillung der Zusage, das spezifische Gut zu liefern oder die spezifische Dienstleistung zu erbringen, ist
primédr das Unternehmen verantwortlich; hierzu zahlt in der Regel die Verantwortung dafir, dass das spezi-
fische Gut oder die spezifische Dienstleistung vom Kunden akzeptiert wird (wie die primire Verantwortung
daftir, dass das Gut oder die Dienstleistung den Spezifikationen des Kunden entspricht); wenn fiir die Erfiillung
der Zusage, das spezifische Gut zu liefern oder die spezifische Dienstleistung zu erbringen, primar das
Unternehmen verantwortlich ist, kann dies darauf hindeuten, dass die andere an der Lieferung des spezifischen
Guts oder der Erbringung der spezifischen Dienstleistung beteiligte Partei im Auftrag des Unternehmens tatig
ist,

b) das Unternehmen trigt vor der Ubertragung des spezifischen Guts oder der spezifischen Dienstleistung auf
einen Kunden oder nach Ubertragung der Verfiigungsgewalt auf den Kunden (z.B. wenn dieser ein Riick-
gaberecht hat) ein Bestandsrisiko; wenn das Unternehmen z.B. vor Anbahnung eines Vertrags mit einem
Kunden das spezifische Gut oder die spezifische Dienstleistung erhilt oder sich zu dessen bzw. deren Erhalt
verpflichtet, kann dies darauf hindeuten, dass es vor der Ubertragung auf den Kunden die Nutzung des Guts
oder der Dienstleistung bestimmen und im Wesentlichen den verbleibenden Nutzen daraus ziehen kann,

¢) das Unternchmen verfiigt bei der Festlegung des Preises fir das spezifische Gut oder die spezifische Dienst-
leistung iiber Ermessensspielraum; wird der Preis, den der Kunde fur das spezifische Gut oder die spezifische
Dienstleistung zahlt, vom Unternehmen festgelegt, kann dies darauf hindeuten, dass das Unternehmen die
Nutzung des Guts oder der Dienstleistung bestimmen und im Wesentlichen den verbleibenden Nutzen daraus
zichen kann; in einigen Fillen kann allerdings der Agent bei der Preisfestsetzung iiber Ermessensspielraum
verfiigen; so verfigt der Agent z.B. moglicherweise iiber eine gewisse Flexibilitit bei der Preisfestsetzung,
damit er aus seiner Leistung, andere Parteien mit der Lieferung von Giitern oder der Erbringung von Dienst-
leistungen zu beauftragen, zusitzliche Erlose ziehen kann.

B37A Die in Paragraph B37 aufgefithrten Indikatoren kénnen je nach Art des spezifischen Guts oder der spezifischen
Dienstleistung und je nach Vertragsbedingungen fiir die Beurteilung, ob ein Unternehmen die Verfugungsgewalt
besitzt, mehr oder weniger relevant sein. Auch konnen bei anderen Vertrdgen andere Indikatoren iiberzeugendere
Anhaltspunkte liefern.

B38 Tritt eine andere Partei in die Leistungsverpflichtungen und vertraglichen Rechte des Unternchmens ein, sodass
dieses nicht mehr zur Ubertragung des spezifischen Guts oder der spezifischen Dienstleistung auf den Kunden
verpflichtet (und somit kein Prinzipal mehr) ist, darf das Unternehmen fiir diese Leistungsverpflichtung keine
Erlose erfassen. Stattdessen hat es zu priifen, ob es Erlose dafiir erfassen soll, dass es seiner Verpflichtung zur
Anbahnung eines Vertrags fiir die andere Partei nachkommt (d. h. ob es als Agent auftritt).

Optionen des Kunden fiir den Erwerb zusitzlicher Giiter oder Dienstleistungen

B39 Optionen des Kunden fiir den kostenlosen oder vergiinstigten Erwerb zusitzlicher Giiter oder Dienstleistungen
gibt es in zahlreichen Formen, beispielsweise in Form von Kaufanreizen, Treueprdmien (oder -punkten), Vertrags-
verlingerungsoptionen oder sonstigen Preisnachldssen auf spiter zu erwerbende Giiter oder Dienstleistungen.

B40 Raumt das Unternehmen einem Kunden in einem Vertrag die Option fir den Erwerb zusdtzlicher Giiter oder
Dienstleistungen ein, so ergibt sich aus dieser Option nur dann eine vertragliche Leistungsverpflichtung, wenn die
Option dem Kunden ein wesentliches Recht gewdhrt, das dieser ohne den Abschluss dieses Vertrags nicht erhalten
wiirde (beispielsweise ein Preisnachlass, der iiber den Rabatten liegt, die dieser Kundenkategorie in dieser Region
oder auf diesem Markt iiblicherweise fiir gleichartige Giiter oder Dienstleistungen gewihrt werden). Wenn die
Option dem Kunden ein wesentliches Recht gewihrt, so entsteht eine Situation, in der der Kunde das Unterneh-
men im Voraus fur spiter zu erwerbende Giiter oder Dienstleistungen vergiitet und das Unternehmen die ent-
sprechenden Erlose dann erfasst, wenn diese Gliter oder Dienstleistungen iibertragen werden oder wenn die
Option auslauft.
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B41 Wenn einem Kunden die Option eingerdumt wird, zusdtzliche Giiter oder Dienstleistungen zu einem Preis zu
erwerben, der dem Einzelverkaufspreis fiir diese Giiter oder Dienstleistungen entspricht, so gewdhrt diese Option
dem Kunden kein wesentliches Recht, selbst wenn diese Option nur aufgrund des Abschlusses des vorherigen
Vertrags ausgelibt werden kann. In solchen Fillen ist das Angebot des Unternchmens als Werbeangebot ein-
zustufen und erst dann gemifl dem vorliegenden Standard zu bilanzieren, wenn der Kunde die Option fiir den
Erwerb der zusdtzlichen Giiter oder Dienstleistungen ausiibt.

B42 Nach Paragraph 74 hat das Unternehmen den Transaktionspreis auf Basis der relativen Einzelverkaufspreise auf
die einzelnen Leistungsverpflichtungen aufzuteilen. Ist der Einzelverkaufspreis der Option des Kunden fir den
Erwerb zusitzlicher Giiter oder Dienstleistungen nicht direkt beobachtbar, hat das Unternechmen diesen Preis zu
schitzen. Diese Schitzung muss dem Preisnachlass Rechnung tragen, den der Kunde erhilt, wenn er die Option
ausiibt, und die beiden folgenden Faktoren beriicksichtigen:

a) jeglichen Preisnachlass, den der Kunde erhalten konnte, ohne die Option auszuiiben, und
b) die Wahrscheinlichkeit, dass die Option ausgeiibt wird.

B43 Wenn dem Kunden mit der Option ein wesentliches Recht fiir den zukiinftigen Erwerb von Giitern oder Dienst-
leistungen gewihrt wird, die den urspriinglichen Giitern oder Dienstleistungen des Vertrags vergleichbar sind und
gemifl den Bedingungen des urspriinglichen Vertrags geliefert bzw. erbracht werden, so kann das Unternehmen
anstatt den Einzelverkaufspreis der Option zu schitzen behelfsweise den Transaktionspreis auf Basis der voraus-
sichtlich zu liefernden Giiter oder zu erbringenden Dienstleistungen und der hierfur erwarteten Gegenleistung auf
die Giiter oder Dienstleistungen der Option aufteilen. Solche Optionen kommen in der Regel einer Vertrags-
verlingerung gleich.

Nicht geltend gemachte Anspriiche des Kunden

B44 Nach Paragraph 106 hat das Unternehmen nach Erhalt einer Vorauszahlung eines Kunden fur seine Leistungs-
verpflichtung, die darin besteht, Giiter oder Dienstleistungen (kiinftig) auf den Kunden zu tbertragen, eine Ver-
tragsverbindlichkeit in Hohe des durch den Kunden vorausgezahlten Betrags zu erfassen. Das Unternehmen hat
die Vertragsverbindlichkeit auszubuchen (und Erlose zu erfassen), wenn es diese Giiter oder Dienstleistungen
iibertrdgt und somit seine Leistungsverpflichtung erfillt.

B45 Eine nicht riickerstattungsfahige Vorauszahlung, die ein Kunde an das Unternehmen leistet, rdumt dem Kunden
einen Anspruch auf den kiinftigen Erhalt eines Guts oder einer Dienstleistung ein (und verpflichtet das Unter-
nehmen, die kiinftige Ubertragung eines Guts oder einer Dienstleistung vorzusehen). Allerdings machen Kunden
ihre vertraglichen Anspriiche nicht immer in vollem Umfang geltend. Die Nichtinanspruchnahme von Guthaben
wird auch als ,breakage“ bezeichnet.

B46 Geht das Unternehmen bei einer Vertragsverbindlichkeit davon aus, dass ein Kunde seine Anspriiche nicht voll-
standig geltend macht, hat es den entsprechenden Betrag proportional zum Muster der vom Kunden geltend
gemachten Anspriiche als Erlos zu erfassen. Anderenfalls hat es den erwarteten Betrag aus einer Nichtinanspruch-
nahme dann als Erlos zu erfassen, wenn die Wahrscheinlichkeit, dass der Kunde seine verbleibenden Anspriiche
geltend macht, als sehr gering einzustufen ist. Bei der Beurteilung, ob ein Kunde seine Anspriiche voraussichtlich
nicht vollstindig geltend machen wird, hat das Unternehmen die in den Paragraphen 56-58 enthaltenen Be-
stimmungen zu Einschrankungen bei der Schitzung variabler Gegenleistungen zu beachten.

B47 Fir jede erhaltene Gegenleistung, die nicht geltend gemachten Anspriichen eines Kunden zuzuordnen ist und die
das Unternehmen nach geltendem Eigentumsrecht an einen Dritten, z. B. eine staatliche Stelle, weiterleiten muss,
hat das Unternehmen eine Verbindlichkeit (und keinen Erlos) zu erfassen.

Nicht riickerstattungsfihige, im Voraus zahlbare Entgelte (sowie einige damit zusammenhingende Kos-
ten)

B48 Bei einigen Vertrdgen stellt das Unternehmen dem Kunden bei oder in zeitlicher Nahe zum Vertragsabschluss ein
nicht riickerstattungsfahiges, im Voraus zahlbares Entgelt in Rechnung. Beispiele hierfiir sind Aufnahmegebiihren
in Fitnessclubs, Anschlussgebiihren bei Telekommunikationsvertrigen, Einrichtungsgebiihren bei einigen Dienst-
leistungsvertragen und Anfangsgebithren bei bestimmten Liefervertrigen.

B49 Um die in solchen Vertrigen enthaltenen Leistungsverpflichtungen zu bestimmen, hat das Unternehmen zu
beurteilen, ob sich das Entgelt auf die Ubertragung eines zugesagten Guts oder einer zugesagten Dienstleistung
bezieht. Auch wenn sich ein nicht riickerstattungsfahiges, im Voraus zahlbares Entgelt auf eine Tatigkeit bezieht,
die das Unternehmen zur Erfiillung des Vertrags bei oder in zeitlicher Nihe zum Vertragsabschluss ausfithren
muss, hat diese Titigkeit in vielen Fillen nicht die Ubertragung eines zugesagten Guts oder einer zugesagten
Dienstleistung auf den Kunden zur Folge (siche Paragraph 25). Stattdessen ist dieses Entgelt eine Vorauszahlung
fur kiinftige Guter oder Dienstleistungen und muss deshalb bei Bereitstellung dieser Giiter oder Erbringung dieser
Dienstleistungen als Erlos erfasst werden. Riumt das Unternehmen dem Kunden eine Moglichkeit zur Vertrags-
verlingerung ein und verleiht diese Moglichkeit dem Kunden ein wesentliches Recht gemidfl Paragraph B40, geht
der Zeitraum der Erloserfassung iiber den urspriinglichen Vertragszeitraum hinaus.
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B50 Bezieht sich das nicht riickerstattungsfihige, im Voraus zahlbare Entgelt auf ein Gut oder eine Dienstleistung, hat
das Unternehmen zu beurteilen, ob dieses Gut oder diese Dienstleistung als separate Leistungsverpflichtung gemafS
den Paragraphen 22-30 zu bilanzieren ist.

B51 Das Unternehmen kann ein nicht rickerstattungsfihiges Entgelt zum Teil als Vergiitung fir die durch die
Begriindung eines Vertrags (oder andere, in Paragraph 25 beschriebene administrative Aufgaben) verursachten
Kosten in Rechnung stellen. Sofern diese Aktivititen zur Begriindung des Vertrags nicht als Leistungsverpflichtung
angeschen werden konnen, darf das Unternehmen sie (wie auch die damit verbundenen Kosten) nicht in die
Messung des Leistungsfortschritts gemif Paragraph B19 einbeziehen, weil sie nicht die Ubertragung von Dienst-
leistungen auf den Kunden widerspiegeln. Das Unternehmen hat zu beurteilen, ob die zur Begriindung des
Vertrags entstandenen Kosten gemifl Paragraph 95 als Vermogenswert zu aktivieren sind.

Lizenzerteilung

B52 Eine Lizenz gibt einem Kunden das Recht auf Nutzung des geistigen Eigentums eines Unternehmens. Lizenzen fiir
geistiges Eigentum konnen u. a. Folgendes zum Gegenstand haben:

a) Software und Technologie,

b) Filme, Musik und andere Medien und Formen der Unterhaltung,
¢) Franchise-Rechte und

d) Patente, Markenzeichen und Urheberrechte.

B53 Das Unternehmen kann einem Kunden neben der Erteilung einer Lizenz oder mehrerer Lizenzen auch die
Ubertragung von Giitern oder Dienstleistungen zusagen. Diese Zusagen kénnen ausdriicklich im Vertrag enthalten
oder aber durch die Geschiftsgepflogenheiten, offentlichen oder spezifischen Aussagen eines Unternehmens
impliziert sein (sieche Paragraph 24). Wird in einem Vertrag mit einem Kunden neben der Ubertragung von
Giitern oder Dienstleistungen auch die Erteilung einer Lizenz oder mehrerer Lizenzen zugesagt, so verfihrt das
Unternehmen zur Identifizierung der einzelnen Leistungsverpflichtungen des Vertrags wie bei anderen Vertrags-
arten nach den Paragraphen 22-30.

B54 Ist die Zusage der Lizenzerteilung nicht gemifl den Paragraphen 26-30 von anderen im Vertrag zugesagten
Giitern oder Dienstleistungen abgrenzbar, hat das Unternehmen sie mit den anderen zugesagten Giitern oder
Dienstleistungen als eine einzige Leistungsverpflichtung zu bilanzieren. Nicht von anderen im Vertrag zugesagten
Giitern oder Dienstleistungen abgrenzbare Lizenzen umfassen unter anderem:

a) Lizenzen, die fester Bestandteil eines materiellen Guts sind und fiir dessen Funktion unverzichtbar sind, und

b) Lizenzen, die der Kunde nur in Verbindung mit einer dazugehorigen Dienstleistung nutzen kann (wie einem
von dem Unternehmen erbrachten Online-Dienst, der dem Kunden tber die Lizenz den Zugriff auf Inhalte
ermoglicht).

B55 Ist die Lizenz nicht eigenstindig abgrenzbar, hat das Unternehmen nach den Paragraphen 31-38 zu bestimmen,
ob die Leistungsverpflichtung (die die zugesagte Lizenz einschliefSt) iiber einen bestimmten Zeitraum oder zu
einem bestimmten Zeitpunkt erfiillt wird.

B56 Ist die Zusage der Lizenzerteilung von den anderen im Vertrag zugesagten Giitern oder Dienstleistungen abgrenz-
bar und somit als separate Leistungsverpflichtung anzusehen, hat das Unternehmen zu bestimmen, ob die Lizenz
zu einem bestimmten Zeitpunkt oder iiber einen bestimmten Zeitraum auf den Kunden tibertragen wird. Wenn
das Unternchmen diese Bestimmung vornimmt, hat es zu beriicksichtigen, ob die zugesagte Lizenz dem Kunden
entweder

a) ein Recht auf Zugriff auf sein geistiges Eigentum — mit Stand tiber den gesamten Lizensierungszeitraum —
einrdumt oder

b) ein Recht auf Nutzung seines geistigen Eigentums — mit Stand zum Zeitpunkt der Lizenzerteilung — ein-
raumt.
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Bestimmung der Art der Zusage
B57 [gestrichen]

B58 Die vom Unternehmen abgegebene Zusage zur Lizenzerteilung stellt eine Zusage zur Gewahrung eines Rechts auf
Zugang zu geistigem Eigentum des Unternehmens dar, wenn alle folgenden Bedingungen erfillt sind:

a) der Vertrag sicht vor oder der Kunde kann nach verniinftigem Ermessen davon ausgehen, dass das Unternch-
men Aktivititen durchfithren wird, die sich in erheblichem Mafle auf das geistige Eigentum, an dem der Kunde
Rechte halt, auswirken (siche Paragraphen B59 und B59A),

b) durch die mit der Lizenz gewihrten Rechte ist der Kunde unmittelbar von allen positiven oder negativen
Auswirkungen der in Paragraph B58(a) genannten Aktivititen betroffen und

¢) mit der Durchfihrung solcher Aktivititen wird weder ein Gut noch eine Dienstleistung auf den Kunden
tibertragen (siehe Paragraph 25).

B59 Zu den moglichen Indikatoren, bei deren Vorliegen der Kunde nach verniinftigem Ermessen davon ausgehen
kann, dass das Unternehmen Aktivititen durchfihren wird, die sich in erheblichem Mafle auf das geistige
Eigentum auswirken, zidhlen die Geschiftsgepflogenheiten, offentlichen oder spezifischen Aussagen des Unter-
nehmens. Haben das Unternehmen und der Kunde ein gemeinsames wirtschaftliches Interesse (z. B. eine umsatz-
abhingige Lizenzgebiihr) in Bezug auf das geistige Eigentum, an dem der Kunde Rechte hilt, ist dies ein weiterer
moglicher (wenn auch nicht zwingender) Indikator dafur, dass der Kunde nach verniinftigem Ermessen von der
Durchfithrung solcher Aktivitdten durch das Unternehmen ausgehen kann.

B59A Die Aktivititen des Unternehmens wirken sich in erheblichem Mafe auf das geistige Eigentum, an dem der Kunde
Rechte hilt, aus, wenn entweder

a) davon auszugehen ist, dass diese Aktivititen die Form (beispielsweise die Konzeption oder den Inhalt) oder die
Funktion (beispielsweise die Fahigkeit zur Ausfithrung einer Funktion oder Aufgabe) des geistigen Eigentums in
erheblichem Mafle dndern, oder

b) die Fihigkeit des Kunden, Nutzen aus dem geistigen Eigentum zu ziehen, sich im Wesentlichen aus diesen
Aktivititen ableitet oder davon abhingig ist. So leitet sich beispielsweise der Nutzen einer Marke hiufig von
den laufenden Aktivititen des Unternchmens, die den Wert des geistigen Eigentums fordern oder erhalten, ab
oder ist von diesen abhingig.

Wenn das geistige Eigentum, an dem der Kunde Rechte hilt, eine erhebliche eigenstindige Funktion aufweist,
leitet sich auch ein wesentlicher Teil des Nutzens dieses geistigen Eigentums von dieser Funktion ab. Folglich
wirken sich die Aktivitdten des Unternehmens in diesem Fall nicht in erheblichem Mafe auf die Fihigkeit des
Kunden aus, den Nutzen aus diesem geistigen Eigentum zu ziehen, es sei denn, seine Form oder Funktion werden
durch diese Aktivititen in erheblichem Mafe geindert. Beispiele fiir geistiges Eigentum, das hdufig eine erhebliche
eigenstandige Funktion aufweist, sind Software, chemische Verbindungen oder Arzneimittelrezepturen sowie
Medieninhalte (wie Filme, Fernsehshows und Musikaufnahmen).

B60 Sind die in Paragraph B58 genannten Bedingungen erfillt, ist die Zusage zur Lizenzerteilung als eine tiber einen
bestimmten Zeitraum erfillte Leistungsverpflichtung zu bilanzieren, da der Nutzen, der mit dem Zugang zum
geistigen Eigentum des Unternehmens verbunden ist, dem Kunden zufliefSt und er die Leistung gleichzeitig nutzt,
wahrend diese erbracht wird (siche Paragraph 35(a)). Zur Auswahl einer angemessenen Methode zur Messung des
Leistungsfortschritts im Hinblick auf die vollstindige Erfilllung dieser Leistungsverpflichtung hat das Unternechmen
nach den Paragraphen 39-45 zu verfahren.

B61 Sind die in Paragraph B58 genannten Bedingungen nicht erfiillt, besteht die Zusage des Unternehmens darin, dem
Kunden ein Recht auf Nutzung seines geistigen Eigentums — mit Stand (in Form und Funktion) zum Zeitpunkt
der Lizenzerteilung — einzurdumen. Dies bedeutet, dass der Kunde zum Zeitpunkt der Lizenzerteilung die Nut-
zung der Lizenz bestimmen und im Wesentlichen den verbleibenden Nutzen daraus ziehen kann. Sagt das
Unternehmen das Recht auf Nutzung seines geistigen Eigentums zu, ist diese Zusage als eine zu einem bestimm-
ten Zeitpunkt erfiillte Leistungsverpflichtung zu bilanzieren. Den Zeitpunkt, zu dem die Lizenz auf den Kunden
iibertragen wird, hat das Unternehmen nach Paragraph 38 zu bestimmen. Allerdings konnen Erlose aus einer
Lizenz, die zur Nutzung des geistigen Eigentums des Unternehmens berechtigt, nicht vor Beginn des Zeitraums
erfasst werden, in dem der Kunde die Lizenz verwenden und den Nutzen daraus ziehen kann. Beginnt z.B. ein
Software-Lizenzzeitraum, bevor das Unternechmen dem Kunden den Code iibermittelt (oder auf anderem Wege
zur Verfiigung stellt), der die sofortige Nutzung der Software ermdglicht, darf das Unternehmen den Erlos nicht
vor der Ubermittlung (oder anderweitigen Bereitstellung) dieses Codes erfassen.
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B62 Bei der Beurteilung, ob eine Lizenz ein Recht auf Zugang zu geistigem Eigentum des Unternchmens oder ein
Recht auf Nutzung von geistigem Eigentum des Unternehmens gewihrt, darf ein Unternehmen die folgenden
Faktoren nicht einbeziehen:

a) zeitliche Beschrinkungen, geografische Beschrinkungen oder Nutzungsbeschrinkungen; solche Beschrinkun-
gen stellen Merkmale der zugesagten Lizenz dar, legen aber nicht fest, ob das Unternchmen seine Leistungs-
verpflichtung zu einem bestimmten Zeitpunkt oder iiber einen bestimmten Zeitraum erfiillt,

b) eigene Zusicherungen, dass es in Bezug auf das geistige Eigentum iiber ein giiltiges Patent verfiigt und dieses
vor unberechtigter Nutzung schiitzen wird; die Zusage, ein Patentrecht zu schiitzen, stellt keine Leistungs-
verpflichtung dar, da diese Schutzmafnahmen dazu dienen, den Wert des geistigen Eigentums des Unter-
nehmens zu schiitzen, und dem Kunden die Sicherheit geben, dass die iibertragene Lizenz die vertraglich
zugesagten Lizenzkonditionen erfiillt.

Umsatz- oder nutzungsabhdngige Lizenzgebiihren

B63 Unbeschadet der Vorschriften der Paragraphen 56-59 darf das Unternehmen fiir umsatz- oder nutzungsabhingige
Lizenzgebithren, die im Austausch fur eine Lizenz an geistigem Eigentum zugesagt wurden, Erlése nur dann
erfassen, wenn (oder sobald) das spitere der beiden folgenden Ereignisse eintritt:

a) der Umsatz bzw. die Nutzung tritt ein und

b) die Leistungsverpflichtung, der die umsatz- oder nutzungsabhingigen Lizenzgebiihren ganz oder teilweise
zugeordnet wurden, wurde vollstindig (oder teilweise) erfiillt.

B63A Die in Paragraph B63 genannte Vorschrift im Hinblick auf umsatz- oder nutzungsabhingige Lizenzgebiihren gilt
fur Fille, in denen die Lizenzgebiihr ausschlieBlich oder vorwiegend eine Lizenz zur Nutzung geistigen Eigentums
betrifft (Letzteres kann beispielsweise der Fall sein, wenn das Unternechmen nach verniinftigem Ermessen davon
ausgehen kann, dass der Kunde der Lizenz einen erheblich hoheren Wert zuschreibt als den anderen Giitern oder
Dienstleistungen, auf die sich die Lizenzgebiihr bezieht).

B63B Ist die in Paragraph B63A genannte Vorschrift erfiillt, ist der Erlos aus einer umsatz- oder nutzungsabhingigen
Lizenzgebithr zur Ginze gemafd Paragraph B63 zu erfassen. Ist die in Paragraph B63A genannte Vorschrift nicht
erfillt, gelten fiir die umsatz- oder nutzungsabhingige Lizenzgebiihr die in den Paragraphen 50-59 enthaltenen
Vorschriften fiir variable Gegenleistungen.

Riickkaufvereinbarungen

B64 Eine Riickkaufvereinbarung ist ein Vertrag, mit dem das Unternehmen einen Vermogenswert verkauft und
aulerdem (im Rahmen desselben oder eines anderen Vertrags) zusagt oder sich die Option einrdumt, den Ver-
mogenswert zuriickzuerwerben. Der zuriickerworbene Vermogenswert kann der Vermogenswert sein, der ur-
spriinglich an den Kunden verkauft wurde, ein Vermogenswert, der diesem Vermdgenswert im Wesentlichen
gleicht, oder ein anderer Vermogenswert, dessen Bestandteil der urspriinglich verkaufte Vermogenswert ist.

B65 Die drei hdufigsten Formen der Riickkaufvereinbarung sind:
a) eine Verpflichtung des Unternehmens zum Riickkauf des Vermogenswerts (ein Termingeschift),
b) ein Recht des Unternehmens auf Riickkauf des Vermogenswerts (eine Kaufoption) und

¢) eine Verpflichtung des Unternehmens, den Vermogenswert auf Anfrage des Kunden zuriickzuerwerben (eine
Verkaufsoption).

Termingeschdfte und Kaufoptionen

B66 Ist das Unternehmen zum Riickkauf des Vermogenswerts verpflichtet oder berechtigt (Termingeschift oder Kauf-
option), erlangt der Kunde — selbst wenn er physisch im Besitz des Vermdgenswerts ist — nicht die Verfiigungs-
gewalt iiber den Vermogenswert, da er nur eingeschrankt in der Lage ist, die Nutzung des Vermdgenswerts zu
bestimmen und im Wesentlichen den verbleibenden Nutzen daraus zu ziehen. Das Unternechmen muss den
Vertrag deshalb auf eine der beiden folgenden Arten bilanzieren:
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a) als Leasingverhiltnis gemifl IFRS 16 Leasingverhdltnisse, wenn das Unternehmen berechtigt oder verpflichtet ist,
den Vermogenswert zu einem Betrag zuriickzuerwerben, der unter dem urspriinglichen Verkaufspreis liegt, es
sei denn, der Vertrag ist Teil einer Sale-and-Leaseback-Transaktion; ist der Vertrag Teil einer Sale-and-Lease-
back-Transaktion, hat das Unternehmen den Vermogenswert weiterhin auszuweisen und fiir jede vom Kunden
empfangene Gegenleistung eine finanzielle Verbindlichkeit zu erfassen; die finanzielle Verbindlichkeit hat das
Unternehmen gemaf$ IFRS 9 zu bilanzieren; oder

b) als Finanzierungsvereinbarung gemifl Paragraph B68, wenn das Unternehmen berechtigt oder verpflichtet ist,
den Vermogenswert zu einem Betrag zuriickzuerwerben, der dem urspriinglichen Verkaufspreis entspricht oder
dariiber liegt.

B67 Wenn das Unternehmen den Riickkaufpreis mit dem Verkaufspreis vergleicht, hat es den Zeitwert des Geldes zu
beriicksichtigen.

B68 Handelt es sich bei der Riickkaufvereinbarung um eine Finanzierungsvereinbarung, hat das Unternehmen den
Vermogenswert weiterhin auszuweisen und zusitzlich fiir jede vom Kunden empfangene Gegenleistung eine
finanzielle Verbindlichkeit zu erfassen. Die Differenz zwischen der vom Kunden empfangenen Gegenleistung
und der an den Kunden zu zahlenden Gegenleistung ist als Zinsaufwendung sowie gegebenenfalls als Verwal-
tungs- oder Haltekosten (z. B. Versicherung) zu erfassen.

B69 Wird die Option nicht ausgeiibt und verfillt, hat das Unternehmen die Verbindlichkeit auszubuchen und den
entsprechenden Erlos zu erfassen.

Verkaufsoptionen

B70 Ist das Unternchmen verpflichtet, den Vermogenswert auf Anfrage des Kunden zu einem Preis unter dem
urspriinglichen Verkaufspreis zuriickzuerwerben (Verkaufsoption), hat es bei Vertragsabschluss zu beurteilen,
ob es fiir den Kunden einen erheblichen wirtschaftlichen Anreiz zur Ausiibung dieses Rechts gibt. Ubt der Kunde
dieses Recht aus, hat dies zur Folge, dass er dem Unternehmen effektiv eine Gegenleistung fiir das Recht zahlt,
einen spezifizierten Vermdgenswert fiir einen bestimmten Zeitraum zu nutzen. Hat der Kunde einen erheblichen
wirtschaftlichen Anreiz zur Ausiibung dieses Rechts, hat das Unternehmen die Vereinbarung deshalb als Leasing-
verhaltnis gemafd IFRS 16 zu bilanzieren, es sei denn, der Vertrag ist Teil einer Sale-and-Leaseback-Transaktion. Ist
der Vertrag Teil einer Sale-and-Leaseback-Transaktion, hat das Unternehmen den Vermogenswert weiterhin aus-
zuweisen und fiir jede vom Kunden empfangene Gegenleistung eine finanzielle Verbindlichkeit zu erfassen. Die
finanzielle Verbindlichkeit hat das Unternehmen gemafs IFRS 9 zu bilanzieren.

B71 Bei der Bestimmung, ob es fiir einen Kunden einen erheblichen wirtschaftlichen Anreiz zur Ausiibung seines
Rechts gibt, hat das Unternehmen verschiedene Faktoren zu beriicksichtigen. Dazu zihlen unter anderem das
Verhiltnis zwischen dem Riickkaufpreis und dem fur den Zeitpunkt des Riickkaufs erwarteten Marktwert des
Vermogenswerts sowie die bis zum Erloschen des Rechts verbleibende Zeit. Wird beispielsweise davon ausgegan-
gen, dass der Riickkaufpreis erheblich iiber dem Marktwert des Vermogenswerts liegen wird, kann dies ein
Indikator dafiir sein, dass der Kunde einen erheblichen wirtschaftlichen Anreiz zur Ausitbung der Verkaufsoption
hat.

B72 Gibt es fir den Kunden keinen erheblichen wirtschaftlichen Anreiz, sein Recht zu einem Preis unter dem
urspriinglichen Verkaufspreis des Vermdgenswerts auszuiiben, hat das Unternehmen die Vereinbarung wie einen
in den Paragraphen B20-B27 beschriebenen Verkauf eines Produkts mit Riickgaberecht zu bilanzieren.

B73 Ist der Riickkaufpreis des Vermogenswerts gleich dem urspriinglichen Verkaufspreis oder hoher als dieser und
liegt er iiber dem erwarteten Marktwert, so handelt es sich bei dem Vertrag effektiv um eine Finanzierungsver-
einbarung, die gemdf Paragraph B68 zu bilanzieren ist.

B74 Ist der Riickkaufpreis des Vermdgenswerts gleich dem urspriinglichen Verkaufspreis oder hoher als dieser und
liegt er unter dem erwarteten Marktwert oder entspricht diesem, und hat der Kunde keinen erheblichen wirt-
schaftlichen Anreiz zur Ausiibung seines Rechts, so hat das Unternehmen die Vereinbarung wie einen in den
Paragraphen B20-B27 beschriebenen Verkauf eines Produkts mit Riickgaberecht zu bilanzieren.

B75 Wenn das Unternehmen den Riickkaufpreis mit dem Verkaufspreis vergleicht, hat es den Zeitwert des Geldes zu
beriicksichtigen.

B76 Wird die Option nicht ausgeiibt und verfillt, hat das Unternechmen die Verbindlichkeit auszubuchen und den
entsprechenden Erlos zu erfassen.
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Kommissionsvereinbarungen

B77 Liefert ein Unternehmen einem Dritten (wie einem Hindler oder einem Vertriebsunternehmen) ein Produkt zum
Verkauf an Endkunden, hat das Unternchmen zu beurteilen, ob dieser Dritte zum Zeitpunkt der Lieferung die
Verfugungsgewalt tiber das Produkt erlangt hat. Erlangt der Dritte nicht die Verfiigungsgewalt tiber das Produkt,
wurde es moglicherweise im Rahmen einer Kommissionsvereinbarung an den Dritten geliefert. Wenn der Dritte
das gelieferte Produkt im Rahmen einer Kommissionsvereinbarung erhalt, darf das Unternehmen bei Lieferung des
Produkts an den Dritten keine Erlose erfassen.

B78 Zu den Indikatoren, die darauf hindeuten, dass eine Vereinbarung als Kommissionsvereinbarung anzusehen ist,
zdhlen unter anderem folgende:

a) das Unternchmen besitzt die Verfiigungsgewalt iiber das Produkt, bis ein spezifisches Ereignis, wie der Verkauf
des Produkts an einen Kunden des Handlers, eintritt oder ein festgelegter Zeitraum ablauft,

b) das Unternechmen kann die Riickgabe des Produkts verlangen oder das Produkt auf einen Dritten (z. B. einen
anderen Hindler) tibertragen und

¢) der Hindler ist nicht bedingungslos verpflichtet, fiir das Produkt eine Zahlung zu leisten (es kann jedoch eine
Einlage von ihm verlangt werden).

Bill-and-hold-Vereinbarungen

B79 Eine Bill-and-hold-Vereinbarung ist ein Vertrag, bei dem das Unternehmen einem Kunden ein Produkt in Rech-
nung stellt, jedoch im physischen Besitz des Produkts bleibt, bis es zu einem spiteren Zeitpunkt auf den Kunden
iibertragen wird. Ein Kunde konnte das Unternehmen beispielsweise um Abschluss eines solchen Vertrags bitten,
da ithm zum gegebenen Zeitpunkt die notwendigen Lagerkapazititen fehlen oder es in seiner Fertigung zu
Verzogerungen gekommen ist.

B8O Das Unternehmen hat zu bestimmen, wann es seine Leistungsverpflichtung zur Ubertragung eines Produkts
erfilllt, und zu diesem Zweck zu beurteilen, wann der Kunde die Verfugungsgewalt tiber das Produkt erlangt
(siehe Paragraph 38). Bei manchen Vertrigen wird die Verfiigungsgewalt je nach Vertragsbedingungen (einschlie-
lich Liefer- und Versandbedingungen) entweder bei Anlieferung des Produkts am Standort des Kunden oder bei
seinem Versand iibertragen. Bei anderen Vertrdgen hingegen erlangt der Kunde die Verfugungsgewalt iiber das
Produkt auch dann, wenn es sich im physischen Besitz des Unternehmens befindet. In diesem Fall kann der
Kunde die Nutzung des Produkts bestimmen und im Wesentlichen den verbleibenden Nutzen aus ihm ziehen,
obwohl er entschieden hat, von der Ausiibung seines Rechts auf physische Inbesitznahme des Produkts abzuse-
hen. Das Unternehmen hat folglich nicht die Verfiigungsgewalt tiber das Produkt, sondern bietet dem Kunden
Verwahrungsleistungen fur seinen Vermdgenswert.

B81 Damit ein Kunde im Rahmen einer Bill-and-hold-Vereinbarung die Verfiigungsgewalt tiber ein Produkt erlangt,
miissen neben der Anwendung der in Paragraph 38 enthaltenen Vorschriften alle folgenden Kriterien erfiillt sein:

a) es muss ein wesentlicher Grund fiir die Bill-and-hold-Vereinbarung vorliegen (z. B. der Abschluss der Ver-
einbarung erfolgt auf Anfrage des Kunden),

b) das Produkt muss fur sich genommen als dem Kunden gehorend identifiziert werden konnen,
¢) das Produkt muss fiir die physische Ubertragung auf den Kunden bereit sein und

d) das Unternehmen darf nicht die Moglichkeit haben, das Produkt selbst zu nutzen oder einem anderen Kunden
zur Verfiigung zu stellen.

B82 Erfasst das Unternehmen Erlose aus dem Verkauf eines Produkts im Rahmen einer Bill-and-hold-Vereinbarung,
muss es kliren, ob es noch verbleibende Leistungsverpflichtungen (z. B. fiir Verwahrungsleistungen) gemaf8 den
Paragraphen 22-30 hat, denen es einen Teil des Transaktionspreises gemafs den Paragraphen 73-86 zuordnen
muss.
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Abnahme durch den Kunden

B83 Gemifl Paragraph 38(e) kann die Abnahme eines Vermogenswerts durch den Kunden ein Indikator dafiir sein,
dass der Kunde die Verfugungsgewalt iiber den Vermogenswert erlangt hat. Kundenabnahmeklauseln ermaéglichen
es dem Kunden, einen Vertrag zu stornieren, oder verpflichten das Unternehmen, Abhilfe zu schaffen, sollte ein
Gut oder eine Dienstleistung nicht die vereinbarten Spezifikationen erfullen. Das Unternehmen muss solche
Klauseln bei der Beurteilung, ob ein Kunde die Verfigungsgewalt iiber ein Gut oder eine Dienstleistung erlangt
hat, beriicksichtigen.

B84 Kann das Unternechmen objektiv feststellen, dass die Verfugungsgewalt iiber ein Gut oder eine Dienstleistung
gemdl den vertraglich vereinbarten Spezifikationen auf den Kunden tibertragen wurde, so handelt es sich bei der
Abnahme durch den Kunden um eine reine Formalitit, die die Feststellung des Unternehmens, ob der Kunde die
Verfugungsgewalt iiber das Gut oder die Dienstleistung erlangt hat, nicht beeinflusst. Basiert die Kundenabnahme-
klausel beispielsweise darauf, dass bestimmte Grofen- und Gewichtsmerkmale eingehalten werden, so kann das
Unternehmen bereits vor Erhalt der Bestitigung der Abnahme durch den Kunden feststellen, ob diese Vorgaben
eingehalten wurden. Verfiigt das Unternehmen iiber Erfahrung mit Vertrigen fiir dhnliche Giiter oder Dienst-
leistungen, kann diese als Nachweis dafiir herangezogen werden, dass das dem Kunden gelieferte Gut oder die fur
den Kunden erbrachte Dienstleistung die vertraglich vereinbarten Spezifikationen erfullt. Wird der Erlés bereits
vor der Abnahme durch den Kunden erfasst, muss das Unternehmen trotzdem priifen, ob noch Leistungsver-
pflichtungen (wie die Installation von Ausriistung) verbleiben, und beurteilen, ob diese gesondert zu bilanzieren
sind.

B85 Kann das Unternechmen dagegen nicht objektiv feststellen, dass das dem Kunden gelieferte Gut oder die fiir den
Kunden erbrachte Dienstleistung den vertraglich vereinbarten Spezifikationen entspricht, dann steht erst nach
Erhalt der Bestitigung der Abnahme durch den Kunden fest, ob der Kunde die Verfugungsgewalt erlangt hat, denn
in diesem Fall ldsst sich vorher nicht feststellen, ob der Kunde die Nutzung des Guts oder der Dienstleistung
bestimmen und im Wesentlichen den verbleibenden Nutzen daraus ziehen kann.

B86 Liefert das Unternehmen ein Produkt zu Test- oder Beurteilungszwecken an einen Kunden, und muss der Kunde
die Gegenleistung nicht vor Ende des Testzeitraums zahlen, so geht die Verfigungsgewalt iiber das Produkt erst
dann auf den Kunden iiber, wenn er das Produkt abnimmt oder der Testzeitraum endet.

Aufschliisselung der Erlose

B87 Nach Paragraph 114 hat das Unternechmen Erlse aus Vertrdgen mit Kunden in Kategorien aufzuschliisseln, die
den Einfluss wirtschaftlicher Faktoren auf Art, Hohe, Zeitpunkt und Unsicherheit der Erlose und Zahlungsstrome
widerspiegeln. Inwieweit die Erlose des Unternchmens fir die Zwecke dieser Angabevorschrift aufzuschliisseln
sind, hdngt deshalb von den Fakten und Umstinden seiner Vertrige mit Kunden ab. Einige Unternehmen
benétigen moglicherweise mehrere Kategorien, um das in Paragraph 114 genannte Ziel der Erlosaufschliisselung
zu erreichen. Fiir andere Unternehmen reicht hierfir moglicherweise eine einzige Kategorie.

B88 Wenn das Unternchmen die Kategorie (oder Kategorien) wihlt, die es fiir die Aufschlisselung seiner Erlose
verwenden will, beriicksichtigt es die Art und Weise, wie es seine Erlose fur andere Zwecke darstellt, und
insbesondere alle folgenden Angaben:

a) Angaben auferhalb des Abschlusses (beispielsweise in Gewinnmeldungen, Jahresberichten oder Prisentationen
fur Anleger),

b) Angaben, anhand derer der Hauptentscheidungstriger regelmifig die Finanz- und Ertragslage von Geschifts-
segmenten beurteilt, und

¢) andere Angaben, die mit den unter den Buchstaben a und b genannten Informationen vergleichbar sind und
vom Unternehmen oder von den Abschlussadressaten dazu verwendet werden, die Finanz- und Ertragslage des
Unternehmens zu beurteilen oder iiber die Ressourcenallokation zu entscheiden.

B89 Beispiele fiir mogliche geeignete Kategorien sind unter anderem:
a) die Art der Giiter oder Dienstleistungen (z. B. die wichtigsten Produktlinien),

b) das geografische Gebiet (z. B. Land oder Region),
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¢) der Markt oder die Art des Kunden (z. B. staatliche oder privatwirtschaftliche Kunden),
d) die Art des Vertrags (z. B. Festpreis oder Vergiitung auf Zeit- und Materialbasis),
e) die Vertragslaufzeit (z. B. kurz- oder langfristige Vertrige),

f) der Zeitpunkt der Ubertragung der Giiter oder Dienstleistungen (z.B. Ubertragung zu einem bestimmten
Zeitpunkt oder Ubertragung iiber einen bestimmten Zeitraum) und

g) der Vertriebskanal (z. B. direkter Verkauf an Verbraucher oder Vertrieb iiber Zwischenhindler).
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Anhang C

Zeitpunkt des Inkrafttretens und Ubergangsvorschriften

Dieser Anhang ist integraler Bestandteil des Standards und hat die gleiche bindende Kraft wie die anderen Teile des Standards.

ZEITPUNKT DES INKRAFTTRETENS

C1 Dieser Standard ist auf Geschiftsjahre anzuwenden, die am oder nach dem 1. Januar 2018 beginnen. Eine frithere
Anwendung ist zuldssig. Wendet ein Unternehmen diesen Standard frither an, hat es dies anzugeben.

C1A Mit dem im Januar 2016 verdffentlichten IFRS 16 Leasingverhaltnisse wurden die Paragraphen 5, 97, B66 und B70
gedndert. Wendet das Unternehmen IFRS 16 an, so hat es diese Anderungen anzuwenden.

C1B Mit den im April 2016 verdffentlichten Klarstellungen zu IFRS 15 Erlose aus Vertrigen mit Kunden wurden die
Paragraphen 26, 27, 29, B1, B34-B38, B52-B53, B58, C2, C5 und C7 geidndert, Paragraph B57 gestrichen und
die Paragraphen B34A, B35A, B35B, B37A, B59A, B63A, B63B, C7A und C8A eingefiigt. Diese Anderungen sind
auf Geschiftsjahre anzuwenden, die am oder nach dem 1.Januar 2018 beginnen. Eine frithere Anwendung ist
zulissig. Wendet ein Unternehmen diese Anderungen auf eine frithere Periode an, hat es dies anzugeben.

C1C Mit dem im Mai 2017 verdffentlichten IFRS 17 wurde Paragraph 5 gedndert. Wendet das Unternehmen IFRS 17
an, so hat es diese Anderung anzuwenden.

UBERGANGSVORSCHRIFTEN

C2  Fiir die Zwecke der in den Paragraphen C3-C8A enthaltenen Ubergangsvorschriften gilt Folgendes:

a) Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung ist der Beginn der Berichtsperiode, in der das Unternehmen diesen
Standard zum ersten Mal anwendet, und

b) ein erfilllter Vertrag ist ein Vertrag, bei dem das Unternehmen alle gemifs IAS 11 Fertigungsaufrige, IAS 18
Umsatzerlose sowie den dazugehorigen Interpretationen identifizierten Giiter und Dienstleistungen iibertragen
hat.

C3  Dieser Standard ist nach einer der beiden folgenden Methoden anzuwenden:

a) riickwirkende Anwendung auf jede gemidf IAS 8 Rechnungslegungsmethoden, Anderungen von rechnungslegungs-
bezogenen Schatzungen und Fehler dargestellte frithere Berichtsperiode, vorbehaltlich der in Paragraph C5 genann-
ten praktischen Behelfe, oder

b) riickwirkende Anwendung mit Erfassung der kumulierten Anpassungsbetrige aus der Erstanwendung zum
Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung gemifl den Paragraphen C7-C8.

C4  Ungeachtet der in Paragraph 28 von IAS 8 enthaltenden Anforderungen braucht das Unternehmen, wenn es den
Standard nach Paragraph C3(a) riickwirkend anwendet, die in Paragraph 28(f) von IAS 8 vorgeschenen Betrige
lediglich fur die dem Geschiftsjahr, in dem der Standard zum ersten Mal angewandt wird, ,unmittelbar voraus-
gehende Berichtsperiode® anzugeben. Das Unternechmen kann diese Angaben fiir die laufende Berichtsperiode oder
tur frithere Vergleichsperioden vorlegen, ist dazu aber nicht verpflichtet.

C5 Bei riickwirkender Anwendung dieses Standards nach Paragraph C3(a) kann das Unternchmen auf einen oder
mehrere der folgenden praktischen Behelfe zuriickgreifen:

a) fir erfillte Vertrige muss das Unternehmen keine Anpassungen vornehmen, wenn diese

i) innerhalb desselben Geschiftsjahres beginnen und enden oder
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ii) zu Beginn der frithesten dargestellten Periode bereits erfiillt waren,

b) bei erfullten Vertrdgen, die eine variable Gegenleistung beinhalten, kann das Unternehmen den Transaktions-
preis zum Zeitpunkt der Vertragserfiillung ansetzen, anstatt die Hohe der variablen Gegenleistung in den
Vergleichsperioden zu schitzen,

¢) bei Vertrigen, die vor Beginn der frithesten dargestellten Periode gedndert wurden, muss das Unternehmen
keine riickwirkende Anpassung gemafl den Paragraphen 20-21 vornehmen, um den Vertragsinderungen Rech-
nung zu tragen; stattdessen hat es in den nachstehend genannten Fillen die aggregierte Auswirkung samtlicher
vor Beginn der frithesten dargestellten Periode vorgenommen Anderungen zu beriicksichtigen:

i) wenn es ermittelt, welche Leistungsverpflichtungen erfullt und welche nicht erfiillt sind,
ii) wenn es den Transaktionspreis bestimmt, und
i) wenn es den Transaktionspreis auf die erfiillten und nicht erfillten Leistungsverpflichtungen aufteilt,

d) in Bezug auf alle vor dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung dargestellten Berichtsperioden ist das Unter-
nehmen ist nicht verpflichtet, den Betrag des Transaktionspreises, der den verbleibenden Leistungsverpflichtun-
gen zugeordnet wurde, anzugeben oder zu erkliren, wann es mit der Erfassung dieses Betrags als Erlos rechnet
(siche Paragraph 120).

C6  Greift das Unternehmen auf einen der in Paragraph C5 aufgefiihrten praktischen Behelfe zuriick, so hat es diesen in
allen dargestellten Berichtsperioden konsistent auf alle Vertrage anzuwenden. Dariiber hinaus hat das Unternehmen
anzugeben,

a) welche praktischen Behelfe es angewandt hat und

b) soweit dies nach verniinftigem Ermessen moglich ist, in welcher Hohe sich die Anwendung jedes einzelnen
praktischen Behelfs voraussichtlich auswirkt.

C7  Beschlieft das Unternehmen, diesen Standard gemifS Paragraph C3(b) riickwirkend anzuwenden, muss es die
kumulierte Auswirkung der erstmaligen Anwendung des Standards in der Berichtsperiode, in die der Zeitpunkt
der Erstanwendung fillt, als Anpassung des Eroffnungssaldos der Gewinnriicklagen (oder ggf. anderer Eigenkapital-
komponenten) erfassen. Bei dieser Ubergangsmethode kann das Unternehmen beschlieRen, den Standard nur auf
solche Vertrage riickwirkend anzuwenden, die zum Zeitpunkt der Erstanwendung (z. B. 1.Januar 2018 fiir Un-
ternechmen, deren Geschiftsjahr am 31. Dezember endet) noch nicht erfiillt waren.

C7A Unternchmen, die diesen Standard gemdfl Paragraph C3(b) riickwirkend anwenden, konnen zudem den in Para-
graph C5(c) dargelegten praktischen Behelf anwenden, und zwar entweder

a) auf alle vor Beginn der frithesten dargestellten Periode vorgenommenen Vertragsinderungen oder
b) auf alle vor der erstmaligen Anwendung vorgenommenen Vertragsinderungen.

Greift ein Unternehmen auf diesen praktischen Behelf zuriick, hat es diesen konsistent auf alle Vertrage anzuwen-
den und die in Paragraph C6 vorgeschriebenen Angaben zu machen.

C8 Wird dieser Standard gemidfl Paragraph C3(b) riickwirkend angewandt, muss das Unternehmen in der Berichts-
periode, in die der Zeitpunkt der Erstanwendung fallt, die beiden folgenden zusitzlichen Angaben machen:

a) fiir jeden einzelnen betroffenen Abschlussposten den aus der Anwendung dieses Standards resultierenden
Anpassungsbetrag, der sich im Vergleich zu den vor der Anderung geltenden Bestimmungen in IAS 11, IAS 18
und den dazugehorigen Interpretationen ergibt, und
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b) Erlduterung der Griinde fiir die in Buchstabe a identifizierten erheblichen Anderungen.

C8A Die Klarstellungen zu IFRS 15 (siche Paragraph C1B) sind gemafs IAS 8 riickwirkend anzuwenden. Bei der riick-
wirkenden Anwendung der Anderungen sind diese anzuwenden, als seien sie schon zum Zeitpunkt der erstmaligen
Anwendung im IFRS 15 enthalten gewesen. Folglich wenden die Unternechmen die Anderungen gemif den Para-
graphen C2-C8 nicht auf Berichtsperioden oder Vertrige an, auf die IFRS 15 keine Anwendung findet. Wendet das
Unternehmen z.B. IFRS 15 gemdff Paragraph C3(b) nur auf Vertrige an, die zum Zeitpunkt der erstmaligen
Anwendung nicht erfiillt waren, so erfasst es zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung des IFRS 15 in Bezug
auf die erfiillten Vertrige keine Anpassungen, um diese Anderungen einzubeziehen.

Verweise auf IFRS 9

C9 Wendet das Unternehmen diesen Standard an, bevor es IFRS 9 Finanzinstrumente anwendet, ist jeder Verweis auf
IFRS 9 in diesem Standard als Verweis auf IAS 39 Finanzinstrumente: Ansatz und Bewertung zu verstehen.

RUCKNAHME ANDERER STANDARDS

C10 Dieser Standard ersetzt die folgenden Standards und Interpretationen:
a) IAS 11 Fertigungsauftrige,
b) IAS 18 Umsatzerlose,
¢) IFRIC 13 Kundenbindungsprogramme,
d) IFRIC 15 Vertrage iiber die Errichtung von Immobilien,
€) IFRIC 18 Ubertragung von Vermdgenswerten durch einen Kunden und

f) SIC-31 Umsatzerlose — Tausch von Werbedienstleistungen.
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INTERNATIONAL FINANCIAL REPORTING STANDARD 16
Leasingverhidltnisse
ZIELSETZUNG

1 In diesem Standard werden die Grundsitze fiir den Ansatz, die Bewertung, die Darstellung und die
Angabe von Leasingverhiltnissen dargelegt. Ziel ist es sicherzustellen, dass die von Leasingnehmern und
Leasinggebern zur Verfiigung gestellten Informationen die Transaktionen glaubwiirdig darstellen. Diese
Informationen sollen den Abschlussadressaten die Beurteilung ermoglichen, wie sich Leasingverhiltnisse
auf die Vermogens-, Finanz- und Ertragslage und die Zahlungsstrome eines Unternehmens auswirken.

2 Bei der Anwendung dieses Standards hat das Unternechmen die Bedingungen der Vertrige sowie alle mafSgeblichen
Fakten und Umstinde zu beriicksichtigen. Ferner hat es diesen Standard auf dhnlich ausgestaltete Vertrdge und
unter dhnlichen Umstinden konsistent anzuwenden.

ANWENDUNGSBEREICH

3 Dieser Standard gilt fiir Leasingverhéltnisse jeder Art, einschliefSlich solcher, bei denen Nutzungsrechte im Rahmen
eines Unterleasingverhdltnisses weitervermietet werden. Davon ausgenommen sind

a) Leasingverhiltnisse zur Exploration oder Nutzung von Mineralen, Ol, Erdgas und dhnlichen nicht regenerativen
Ressourcen,

b) Leasingverhiltnisse bei biologischen Vermogenswerten im Anwendungsbereich von IAS 41 Landwirtschaft, die
von einem Leasingnehmer gehalten werden,

¢) Dienstleistungskonzessionsvereinbarungen im Anwendungsbereich von IFRIC 12 Dienstleistungskonzessionsverein-
barungen,

d) Lizenzen zur Nutzung geistigen Eigentums, die ein Leasinggeber im Anwendungsbereich von IFRS 15 Erldse aus
Vertragen mit Kunden vergibt, und

e¢) Rechte, die ein Leasingnehmer im Rahmen von Lizenzvereinbarungen im Anwendungsbereich von IAS 38
Immaterielle Vermagenswerte hilt, beispielsweise fiir Filme, Videoaufnahmen, Theaterstiicke, Manuskripte, Patente
und Urheberrechte.

4 Dem Leasingnehmer steht es frei, diesen Standard auf Leasingverhiltnisse anzuwenden, die andere immaterielle
Vermogenswerte als die in Paragraph 3(e) genannten zum Gegenstand haben.

FREISTELLUNGEN VOM ANSATZ (PARAGRAPHEN B3-B8)

5  Der Leasingnehmer kann beschliefen, die Vorschriften der Paragraphen 22-49 nicht anzuwenden auf
a) kurzfristige Leasingverhaltnisse und

b) Leasingverhiltnisse, bei denen der zugrunde liegende Vermiogenswert von geringem Wert ist (Beschreibung siehe
Paragraphen B3-BS).

6  Beschlieft der Leasingnehmer, die Vorschriften der Paragraphen 22-49 nicht auf kurzfristige Leasingverhiltnisse
oder auf Leasingverhiltnisse, denen ein Vermogenswert von geringem Wert zugrunde liegt, anzuwenden, so hat er
die mit diesen Leasingverhiltnissen verbundenen Leasingzahlungen entweder linear tber die Laufzeit des Leasing-
verhdltnisses oder auf einer anderen systematischen Basis als Aufwand zu erfassen. Sollte eine andere systematische
Basis fiir das Muster, nach dem der Leasingnehmer Nutzen aus dem Leasingverhaltnis zieht, reprasentativer sein, so
ist diese heranzuziehen.

7 Bilanziert ein Leasingnehmer kurzfristige Leasingverhiltnisse gemdfl Paragraph 6, so hat er das Leasingverhiltnis fiir
die Zwecke dieses Standards als neues Leasingverhiltnis zu betrachten, wenn

a) eine Anderung des Leasingverhdltnisses vorliegt oder

b) die Laufzeit des Leasingverhiltnisses gedndert wird (der Leasingnehmer beispielsweise eine Option ausiibt, die
bei der Festlegung der Laufzeit nicht beriicksichtigt wurde).
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8  Die Entscheidung, ein Leasingverhiltnis als kurzfristig zu betrachten, richtet sich nach der Gruppe der zugrunde
liegenden Vermogenswerte, fur die das Nutzungsrecht besteht. Unter einer Gruppe zugrunde liegender Vermaogens-
werte ist eine Gruppe dhnlich gearteter Vermogenswerte zu verstehen, die im Rahmen der Geschiftstitigkeit eines
Unternehmens ahnlich genutzt werden. Die Entscheidung, den Wert eines zugrunde liegenden Vermdgenswerts als
gering einzustufen, kann auf Einzelfallbasis erfolgen.

IDENTIFIZIERUNG EINES LEASINGVERHALTNISSES (PARAGRAPHEN B9-B33)

9 Das Unternehmen muss bei Vertragsabschluss beurteilen, ob der Vertrag ein Leasingverhiltnis begriindet
oder beinhaltet. Dies ist der Fall, wenn mit dem Vertrag gegen Zahlung einer Gegenleistung fiir einen
bestimmten Zeitraum die Verfiigungsgewalt iiber einen identifizierten Vermdgenswert iibertragen wird.
Die Paragraphen B9-B31 enthalten Leitlinien fiir die Beurteilung, ob ein Vertrag ein Leasingverhiltnis
begriindet oder beinhaltet.

10 Ein Zeitraum ldsst sich auch als Nutzungsumfang eines identifizierten Vermogenswerts beschreiben (z.B. als
Anzahl der Einheiten, die mit dem Ausriistungsgegenstand produziert werden sollen).

11 Das Unternehmen hat nur bei Anderung der Vertragsbedingungen erneut zu beurteilen, ob ein Vertrag ein Lea-
singverhiltnis begriindet oder beinhaltet.

Separierung von Leasing- und Nichtleasingkomponenten eines Vertrags

12 Bei Vertrdgen, die ein Leasingverhiltnis begriinden oder beinhalten, hat das Unternehmen jede Leasingkomponente
des Vertrags getrennt von den Nichtleasingkomponenten des Vertrags als Leasingverhaltnis zu bilanzieren, es sei
denn, es wendet den in Paragraph 15 beschriebenen praktischen Behelf an. Die Paragraphen B32-B33 enthalten
Leitlinien fur die Separierung von Leasing- und Nichtleasingkomponenten eines Vertrags.

Leasingnehmer

13 Bei Vertrigen, die eine Leasingkomponente und eine oder mehrere zusitzliche Leasing- oder Nichtleasingkom-
ponenten beinhalten, hat der Leasingnehmer die vertraglich vereinbarte Gegenleistung auf Basis des relativen
Einzelpreises der Leasingkomponente und des aggregierten Einzelpreises der Nichtleasingkomponenten auf die
einzelnen Leasingkomponenten aufzuteilen.

14 Der relative Einzelpreis von Leasing- und Nichtleasingkomponenten ist anhand des Preises zu bestimmen, den der
Leasinggeber oder ein dhnlicher Lieferant dem Unternehmen fiir diese oder eine dhnliche Komponente gesondert
berechnen wiirde. Ist ein beobachtbarer Einzelpreis nicht ohne Weiteres verfiigbar, muss der Leasingnehmer den
Einzelpreis schitzen und dabei so viele beobachtbare Daten wie moglich heranziehen.

15 Behelfsweise kann ein Leasingnehmer fir einzelne Gruppen zugrunde liegender Vermogenswerte beschlieffen, von
einer Separierung von Leasing- und Nichtleasingkomponenten abzusehen, und stattdessen jede Leasingkomponente
und alle damit verbundenen Nichtleasingkomponenten als eine einzige Leasingkomponente bilanzieren. Bei einge-
betteten Derivaten, die die in Paragraph 4.3.3 von IFRS 9 Finanzinstrumente genannten Kriterien erfiillen, darf nicht
auf diesen praktischen Behelf zuriickgegriffen werden.

16 Nichtleasingkomponenten sind vom Leasingnehmer nach anderen geltenden Standards zu bilanzieren, es sei denn,
er wendet den in Paragraph 15 beschriebenen praktischen Behelf an.
Leasinggeber

17 Bei Vertrigen, die eine Leasingkomponente und eine oder mehrere zusitzliche Leasing- oder Nichtleasingkom-
ponenten beinhalten, hat der Leasinggeber die vertraglich vereinbarte Gegenleistung gemifl den Paragraphen 73-90
von IFRS 15 aufzuteilen.

LAUFZEIT DES LEASINGVERHALTNISSES (PARAGRAPHEN B34-B41)
18 Die Laufzeit des Leasingverhiltnisses ist vom Unternehmen unter Zugrundelegung der unkiindbaren Grundlaufzeit

dieses Leasingverhiltnisses sowie unter Einbeziehung der beiden folgenden Zeitrdume zu bestimmen:

a) die Zeitrdume, die sich aus einer Option zur Verlingerung des Leasingverhiltnisses ergeben, sofern der Lea-
singnehmer hinreichend sicher ist, dass er diese Option ausiiben wird, und

b) die Zeitriume, die sich aus einer Option zur Kiindigung des Leasingverhiltnisses ergeben, sofern der Leasing-
nehmer hinreichend sicher ist, dass er diese Option nicht ausiiben wird.
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19  Bei der Beurteilung, ob ein Leasingnehmer hinreichend sicher ist, dass er eine Verlingerungsoption ausiiben oder
eine Kiindigungsoption nicht ausiiben wird, hat das Unternehmen allen in den Paragraphen B37-B40 beschriebe-
nen mafSgeblichen Fakten und Umstinden Rechnung zu tragen, die dem Leasingnehmer einen wirtschaftlichen
Anreiz zur Ausiibung bzw. Nichtausiibung der Verlingerungs- bzw. der Kiindigungsoption geben.

20 Der Leasingnehmer hat erneut zu beurteilen, ob er hinreichend sicher ist, dass er eine Verlangerungsoption ausiiben
oder eine Kiindigungsoption nicht ausiiben wird, wenn ein erhebliches Ereignis oder eine erhebliche Anderung von
Umstidnden eintritt, das bzw. die

a) sich seinem Einfluss nicht entzieht und

b) sich darauf auswirkt, ob er hinreichend sicher ist, dass er eine bei der Festlegung der Laufzeit urspriinglich nicht
beriicksichtigte Option ausiiben oder eine bei der Festlegung der Laufzeit urspriinglich beriicksichtigte Option
nicht ausiiben wird (siche Paragraph B41).

21 Andert sich die unkiindbare Grundlaufzeit eines Leasingverhiltnisses, hat das Unternehmen auch die Laufzeit des
Leasingverhiltnisses zu tiberpriifen. Die unkiindbare Grundlaufzeit eines Leasingverhiltnisses dndert sich beispiels-
weise dann, wenn

a) der Leasingnehmer eine Option, die das Unternehmen bei der Festlegung der Laufzeit urspriinglich nicht
beriicksichtigt hatte, ausiibt,

b) der Leasingnehmer eine Option, die das Unternchmen bei der Festlegung der Laufzeit urspriinglich beriick-
sichtigt hatte, nicht ausiibt,

¢) ein Ereignis eintritt, das den Leasingnehmer vertraglich zur Ausiibung einer Option verpflichtet, die das Un-
ternehmen bei der Festlegung der Laufzeit urspriinglich nicht beriicksichtigt hatte, oder

d) ein Ereignis eintritt, das dem Leasingnehmer vertraglich die Ausiibung einer Option untersagt, die das Unter-
nehmen bei der Festlegung der Laufzeit urspriinglich beriicksichtigt hatte.

LEASINGNEHMER
Ansatz

22 Am Bereitstellungsdatum muss der Leasingnehmer ein Nutzungsrecht aktivieren und eine Leasingverbind-
lichkeit erfassen.

Bewertung
Erstmalige Bewertung
Erstmalige Bewertung des Nutzungsrechts

23 Am Bereitstellungsdatum muss der Leasingnehmer das Nutzungsrecht zu Anschaffungskosten bewerten.
24 Die Kosten des Nutzungsrechts umfassen

a) den Betrag, der sich aus der in Paragraph 26 beschriebenen erstmaligen Bewertung der Leasingverbindlichkeit
ergibt,

b) alle bei oder vor der Bereitstellung geleisteten Leasingzahlungen abziiglich aller etwaigen erhaltenen Leasing-
anreize,

¢) alle dem Leasingnehmer entstandenen anfanglichen direkten Kosten und

d) die geschitzten Kosten, die dem Leasingnehmer bei Demontage und Beseitigung des zugrunde liegenden Ver-
mogenswerts, bei Wiederherstellung des Standorts, an dem dieser sich befindet, oder bei Riickversetzung des
zugrunde liegenden Vermogenswert in den in der Leasingvereinbarung verlangten Zustand entstehen werden, es
sei denn, diese Kosten werden durch die Herstellung von Vorriten verursacht. Die Pflicht zur Ubernahme dieser
Kosten entsteht dem Leasingnehmer entweder am Bereitstellungsdatum oder infolge der Nutzung des zugrunde
liegenden Vermogenswerts wahrend eines bestimmten Zeitraums.
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25 Der Leasingnehmer hat die in Paragraph 24(d) beschriebenen Kosten als Teil der Kosten des Nutzungsrechts zu
erfassen, wenn fiir ihn die Verpflichtung zur Kosteniibernahme entsteht. Kosten, die wahrend eines bestimmten
Zeitraums entstehen, weil in diesem Zeitraum unter Inanspruchnahme des Nutzungsrechts Vorrite produziert
wurden, hat der Leasingnehmer gemafl IAS 2 Vorrdte zu bilanzieren. Die Verpflichtungen im Zusammenhang
mit den gemdf diesem Standard oder gemidfl IAS 2 bilanzierten Kosten werden gemifl IAS 37 Riickstellungen,
Eventualverbindlichkeiten und Eventualforderungen erfasst und bewertet.

Erstmalige Bewertung der Leasingverbindlichkeit

26 Am Bereitstellungsdatum muss der Leasingnehmer die Leasingverbindlichkeit zum Barwert der zu diesem
Zeitpunkt noch nicht geleisteten Leasingzahlungen bewerten. Die Leasingzahlungen werden zum dem
Leasingverhiltnis zugrunde liegenden Zinssatz abgezinst, sofern sich dieser ohne Weiteres bestimmen ldsst.
Lisst sich dieser Satz nicht ohne Weiteres bestimmen, ist der Grenzfremdkapitalzinssatz des Leasingnehmers
heranzuziehen.

27 Am Bereitstellungsdatum umfassen die bei der Bewertung der Leasingverbindlichkeit zu beriicksichtigenden Lea-
singzahlungen die nachstehend genannten, am Bereitstellungsdatum noch nicht geleisteten Zahlungen fiir das Recht
auf Nutzung des zugrunde liegenden Vermogenswerts wahrend der Laufzeit des Leasingverhaltnisses:

a) feste Zahlungen (einschliefSlich der in Paragraph B42 beschriebenen de facto festen Zahlungen) abziiglich etwaiger
zu erhaltender Leasinganreize,

b) variable Leasingzahlungen, die an einen Index oder (Zins-)Satz gekoppelt sind und deren erstmalige Bewertung
anhand des am Bereitstellungsdatum giiltigen Indexes oder (Zins-)Satzes vorgenommen wird (siche Para-
graph 28),

c) Betrdge, die der Leasingnehmer im Rahmen von Restwertgarantien voraussichtlich wird entrichten miissen,

d) der Ausiibungspreis einer Kaufoption, wenn der Leasingnehmer hinreichend sicher ist, dass er diese wahr-
nehmen wird (was anhand der in den Paragraphen B37-B40 beschriebenen Faktoren beurteilt wird), und

e) Strafzahlungen fur die Kindigung des Leasingverhiltnisses, wenn in der Laufzeit beriicksichtigt ist, dass der
Leasingnehmer eine Kiindigungsoption wahrnehmen wird.

28 Zu den in Paragraph 27(b) beschriebenen, an einen Index oder (Zins-)Satz gekoppelten variablen Leasingzahlungen
zdhlen unter anderem Zahlungen, die an einen Verbraucherpreisindex gekoppelt sind, Zahlungen, die an einen
Referenzzinssatz (wie den LIBOR) gekoppelt sind, oder Zahlungen, die der Entwicklung bei den marktiiblichen
Mietpreisen folgen.

Folgebewertung
Folgebewertung des Nutzungsrechts

29 Nach dem Bereitstellungsdatum hat der Leasingnehmer — sofern er keines der in den Paragraphen 34 und
35 beschriebenen Bewertungsmodelle verwendet — das Nutzungsrecht nach dem Anschaffungskostenmo-
dell zu bewerten.

Anschaffungskostenmodell
30 Will der Leasingnehmer nach dem Anschaffungskostenmodell verfahren, muss er das Nutzungsrecht zu Anschaf-

fungskosten wie folgt bewerten:

a) abziiglich aller kumulierten planmifigen Abschreibungen und aller kumulierten Wertminderungsaufwendungen
und

b) angepasst um jede in Paragraph 36(c) aufgefithrte Neubewertung der Leasingverbindlichkeit.

31 Bei der planmifSigen Abschreibung des Nutzungsrechts muss der Leasingnehmer vorbehaltlich der Vorschriften in
Paragraph 32 nach den Abschreibungsvorschriften von IAS 16 Sachanlagen verfahren.
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32 Geht das Eigentum an dem zugrunde liegenden Vermogenswert zum Ende der Laufzeit des Leasingverhiltnisses auf
den Leasingnehmer iiber oder ist in den Kosten des Nutzungsrechts beriicksichtigt, dass der Leasingnehmer eine
Kaufoption wahrnehmen wird, so hat er das Nutzungsrecht vom Bereitstellungsdatum bis zum Ende der Nutzungs-
dauer des zugrunde liegenden Vermogenswerts abzuschreiben. Anderenfalls ist das Nutzungsrecht vom Bereitstel-
lungsdatum bis zum Ende seiner Nutzungsdauer oder — sollte dies frither eintreten — bis zum Ende der Laufzeit
des Leasingverhaltnisses abzuschreiben.

33 Der Leasingnehmer hat nach IAS 36 Wertminderung von Vermogenswerten zu bestimmen, ob das Nutzungsrecht
wertgemindert ist, und jeden festgestellten Wertminderungsaufwand zu bilanzieren.

Andere Bewertungsmodelle

34 Wendet der Leasingnehmer auf seine als Finanzinvestitionen gehaltenen Immobilien das in IAS 40 Als Finanz-
investition gehaltene Immobilien enthaltene Zeitwertmodell an, so hat er dieses Modell auch auf Nutzungsrechte
anzuwenden, die der in IAS 40 enthaltenen Definition von als Finanzinvestition gehaltenen Immobilien entspre-
chen.

35 Beziehen sich Nutzungsrechte auf eine Gruppe von Sachanlagen, auf die der Leasingnehmer das in IAS 16 ent-
haltene Neubewertungsmodell anwendet, so kann er beschlieen, dieses Modell auf alle Nutzungsrechte anzuwen-
den, die sich auf diese Gruppe von Sachanlagen beziehen.

Folgebewertung der Leasingverbindlichkeit

36 Nach dem Bereitstellungsdatum bewertet der Leasingnehmer die Leasingverbindlichkeit wie folgt:
a) er erhoht den Buchwert, um dem Zinsaufwand fiir die Leasingverbindlichkeit Rechnung zu tragen,
b) er verringert den Buchwert, um den geleisteten Leasingzahlungen Rechnung zu tragen, und

c) er bewertet den Buchwert neu, um jeder in den Paragraphen 39-46 dargelegten Neubewertung oder
Anderung des Leasingverhiltnisses oder aber geinderten de facto festen Leasingzahlungen Rechnung zu
tragen (siehe Paragraph B42).

37 Die wihrend der Laufzeit des Leasingverhiltnisses in jeder Periode fiir die Leasingverbindlichkeit anfallenden
Zinsaufwendungen sind so zu bemessen, dass iiber die Perioden ein konstanter Zinssatz auf die verbleibende
Leasingverbindlichkeit entsteht. Der Periodenzinssatz ist der in Paragraph 26 beschriebene Abzinsungssatz oder
— falls anwendbar — der in den Paragraphen 41, 43 oder 45(c) beschriebene gednderte Abzinsungssatz.

38 Nach dem Bereitstellungsdatum sind sowohl
a) die Zinsaufwendungen fiir die Leasingverbindlichkeit als auch

b) variable Leasingzahlungen, die nicht in die Bewertung der Leasingverbindlichkeit in der Periode eingeflossen
sind, in der das Ereignis oder die Bedingung, das bzw. die diese Zahlungen auslost, eintrat, vom Leasingnehmer
erfolgswirksam zu erfassen, es sei denn, die Kosten sind gemidfl anderer anwendbarer Standards im Buchwert
eines anderen Vermogenswerts enthalten.

Neubewertung der Leasingverbindlichkeit

39 Nach dem Bereitstellungsdatum muss der Leasingnehmer die Leasingverbindlichkeit nach den Paragraphen 40-43
neu bewerten, um Anderungen bei den Leasingzahlungen Rechnung zu tragen. Das Nutzungsrecht ist vom Lea-
singnehmer um den aus der Neubewertung der Leasingverbindlichkeit resultierenden Betrag anzupassen. Verringert
sich der Buchwert des Nutzungsrechts allerdings auf null und geht die Bewertung der Leasingverbindlichkeit weiter
zuriick, hat der Leasingnehmer jeden aus der Neubewertung resultierenden Restbetrag erfolgswirksam zu erfassen.

40 Der Leasingnehmer hat die Leasingverbindlichkeit neu zu bewerten und zu diesem Zweck die gednderten Lea-
singzahlungen zu einem gednderten Satz abzuzinsen, wenn entweder
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a) bei der Laufzeit des Leasingverhiltnisses eine in den Paragraphen 20-21 beschriebene Anderung eintritt; in
diesem Fall hat der Leasingnehmer die gednderten Leasingzahlungen ausgehend von der gednderten Laufzeit des
Leasingverhiltnisses zu bestimmen oder

b) bei der Beurteilung einer Kaufoption fiir den zugrunde liegenden Vermogenswert eine Anderung eintritt, wobei
bei der Beurteilung den in den Paragraphen 20-21 beschriebenen Ereignissen und Umstinden im Kontext einer
Kaufoption Rechnung zu tragen ist; in diesem Fall hat der Leasingnehmer die gednderten Leasingzahlungen so
zu bestimmen, dass sie der Verinderung bei den im Rahmen der Kaufoption zahlbaren Betrigen Rechnung
tragen.

41 Bei der Anwendung von Paragraph 40 hat der Leasingnehmer den geinderten Abzinsungssatz als den fiir die
Restlaufzeit des Leasingverhiltnisses dem Leasingverhiltnis zugrunde liegenden Zinssatz zu bestimmen, falls sich
dieser aber nicht ohne Weiteres bestimmen ldsst, als den Grenzfremdkapitalzinssatz des Leasingnehmers zum
Zeitpunkt der Neubeurteilung.

42 Der Leasingnehmer hat die Leasingverbindlichkeit neu zu bewerten und zu diesem Zweck die geinderten Lea-
singzahlungen abzuzinsen, wenn entweder

a) bei den Betrigen, die im Rahmen einer Restwertgarantie voraussichtlich zu entrichten sind, eine Anderung
eintritt; in diesem Fall hat der Leasingnehmer die gednderten Leasingzahlungen so zu bestimmen, dass sie der
Verdnderung bei den im Rahmen der Restwertgarantie voraussichtlich zu entrichtenden Betrdgen Rechnung
tragen, oder

b) bei den kiinftigen Leasingzahlungen bedingt durch eine Verdnderung bei einem zur Bestimmung dieser Zah-
lungen verwendeten Index oder (Zins-)Satz, wozu auch Verinderungen zdhlen, die im Anschluss an eine
Mietpreis-Erhebung bei den marktiiblichen Mietpreisen festgestellt wurden, eine Verdnderung eintritt; diesen
gednderten Leasingzahlungen muss der Leasingnehmer nur dann durch Neubewertung der Leasingverbindlich-
keit Rechnung tragen, wenn bei den Zahlungsstromen eine Verdnderung eintritt (d. h. wenn die Anpassung der
Leasingzahlungen wirksam wird); in diesem Fall hat der Leasingnehmer die gednderten Leasingzahlungen fiir die
Restlaufzeit des Leasingverhiltnisses ausgehend von den gednderten vertraglichen Zahlungen zu bestimmen.

43 Bei der Anwendung von Paragraph 42 hat der Leasingnehmer einen unverdnderten Abzinsungssatz zu verwenden,
es sei denn, die Verdnderung bei den Leasingzahlungen ist auf eine Veridnderung bei variablen Zinssitzen zuriick-
zufithren. In diesem Fall ist ein gednderter Abzinsungssatz zu verwenden, der dem verdnderten Zinssatz Rechnung
tragt.

Anderung von Leasingverhdltnissen

44 Die Anderung eines Leasingverhiltnisses ist vom Leasingnehmer als gesondertes Leasingverhiltnis zu bilanzieren,
wenn beide folgenden Voraussetzungen erfillt sind:

a) durch die Anderung wird ein zusitzliches Recht auf Nutzung eines oder mehrerer zugrunde liegender Ver-
mogenswerte eingerdumt, wodurch sich der Umfang des Leasingverhaltnisses erhoht, und

b) die zu zahlende Gegenleistung erhoht sich um einen Betrag, der dem Einzelpreis der Umfangserhhung sowie
allen angezeigten Anpassungen dieses Einzelpreises aufgrund der Umstidnde des betreffenden Vertrags entspricht.

45 Bei Anderungen von Leasingverhiltnissen, die nicht als gesondertes Leasingverhaltnis bilanziert werden, hat der
Leasingnehmer zum effektiven Zeitpunkt der Anderung

a) die Gegenleistung fur den gednderten Vertrag gemdfl den Paragraphen 13-16 aufzuteilen,
b) die Laufzeit des gednderten Leasingverhiltnisses gemifl den Paragraphen 18-19 zu bestimmen und

¢) die Leasingverbindlichkeit neu zu bewerten und zu diesem Zweck die gednderten Leasingzahlungen zu einem
gednderten Satz abzuzinsen; bestimmt wird der gednderte Abzinsungssatz als der fiir die Restlaufzeit des
Leasingverhiltnisses dem Leasingverhaltnis zugrunde liegende Zinssatz, falls sich dieser aber nicht ohne Weiteres
bestimmen lisst, als den Grenzfremdkapitalzinssatz des Leasingnehmers zum effektiven Zeitpunkt der Ande-
rung.
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46 Wird die Anderung des Leasingverhiltnisses nicht als gesondertes Leasingverhltnis bilanziert, so hat der Leasing-
nehmer die Neubewertung der Leasingverbindlichkeit zu bilanzieren, indem er

a) den Buchwert des Nutzungsrechts herabsetzt, um der durch Anderungen, die den Umfang des Leasingverhilt-
nisses verringern, bedingten teilweisen oder vollstindigen Beendigung des Leasingverhiltnisses Rechnung zu
tragen; etwaige Gewinne oder Verluste, die sich aus der teilweisen oder vollstindigen Beendigung des Leasing-
verhdltnisses ergeben, hat der Leasingnehmer erfolgswirksam zu erfassen,

b) bei allen anderen Anderungen von Leasingverhiltnissen eine entsprechende Anpassung des Nutzungsrechts
vornimmit.

46A Behelfsweise kann der Leasingnehmer auf die Beurteilung, ob eine Mietkonzession, die die Voraussetzungen von
Paragraph 46B erfiillt, als Anderung eines Leasingverhiltnisses einzustufen ist, verzichten. In diesem Fall hat der
Leasingnehmer jede auf die Mietkonzession zuriickzufithrende Veranderung bei den Leasingzahlungen in derselben
Weise zu bilanzieren, wie er es in Anwendung dieses Standards tun wiirde, wenn die Verdnderung nicht als
Anderung eines Leasingverhiltnisses einzustufen wire.

46B Der praktische Behelf in Paragraph 46A gilt nur fiir Mietkonzessionen, die eine unmittelbare Folge der COVID-19-
Pandemie sind, und auch nur, wenn alle folgenden Voraussetzungen erfiillt sind:

a) die Verdnderung bei den Leasingzahlungen fithrt dazu, dass die gednderte Gegenleistung fiir das Leasingver-
haltnis im Wesentlichen gleich hoch bleibt wie die Gegenleistung fir das Leasingverhiltnis unmittelbar vor der
Verdnderung oder sich verringert,

b) eine etwaige Verringerung der Leasingzahlungen betrifft nur Zahlungen, die urspriinglich zum oder vor dem
30. Juni 2022 fillig sind (eine Mietkonzession, die zu verringerten Leasingzahlungen bis zum 30. Juni 2022 und
erhohten Leasingzahlungen nach dem 30. Juni 2022 fithrt, wiirde diese Voraussetzung beispielsweise erfiillen),
und

¢) die uibrigen Vertragsbedingungen des Leasingverhiltnisses erfahren keine wesentliche Verdnderung.

Darstellung

47  Der Leasingnehmer hat

a) Nutzungsrechte entweder in der Bilanz oder im Anhang getrennt von anderen Vermogenswerten darzustellen;
stellt er die Nutzungsrechte in der Bilanz nicht gesondert dar, so hat er

i) diese Nutzungsrechte in den gleichen Bilanzposten aufzunehmen, in dem auch die entsprechenden zugrunde
liegenden Vermogenswerte dargestellt wiirden, wenn sie sein Eigentum wiéren, und

ii) anzugeben, in welchen Bilanzposten diese Nutzungsrechte gefithrt werden,

b) Leasingverbindlichkeiten entweder in der Bilanz oder im Anhang getrennt von anderen Verbindlichkeiten dar-
zustellen; stellt er die Leasingverbindlichkeiten in der Bilanz nicht gesondert dar, hat er anzugeben, in welchen
Bilanzposten diese Verbindlichkeiten gefithrt werden.

48 Die in Paragraph 47(a) festgelegte Vorschrift gilt nicht fiir Nutzungsrechte, die der Definition einer als Finanz-
investition gehaltenen Immobilie entsprechen, da diese in der Bilanz auch als solche auszuweisen sind.

49 In der Darstellung von Gewinn oder Verlust und sonstigem Ergebnis hat der Leasingnehmer Zinsaufwendungen fiir
die Leasingverbindlichkeit getrennt vom Abschreibungsbetrag fiir das Nutzungsrecht auszuweisen. Zinsaufwendun-
gen fiir die Leasingverbindlichkeit sind eine Komponente der Finanzierungsaufwendungen, die nach Paragraph 82
(b) von IAS 1 Darstellung des Abschlusses in der Darstellung von Gewinn oder Verlust und sonstigem Ergebnis
getrennt darzustellen sind.
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50 In der Kapitalflussrechnung hat der Leasingnehmer

a) Auszahlungen fiir den Tilgungsanteil der Leasingverbindlichkeit als Finanzierungstatigkeiten einzustufen,

b) Auszahlungen fiir den Zinsanteil der Leasingverbindlichkeit gemifl den Vorschriften fiir gezahlte Zinsen von
IAS 7 Kapitalflussrechnung einzustufen und

¢) Zahlungen im Rahmen kurzfristiger Leasingverhiltnisse, Zahlungen bei Leasingverhiltnissen, die Vermogens-
werte von geringem Wert betreffen, und variable Leasingzahlungen, die bei der Bewertung der Leasingverbind-
lichkeit unberiicksichtigt geblieben sind, als betriebliche Tatigkeiten einzustufen.

Angaben

51 Die Angaben, die der Leasingnehmer im Anhang bereitstellt, sollen zusammen mit den in der Bilanz, in
der Gewinn- und Verlustrechnung und in der Kapitalflussrechnung enthaltenen Angaben den Abschluss-
adressaten die Beurteilung ermdoglichen, wie Leasingverhiltnisse sich auf die Vermogens-, Finanz- und
Ertragslage und die Zahlungsstrome des Leasingnehmers auswirken. Die Vorschriften, mit denen dieses
Ziel erreicht werden soll, sind in den Paragraphen 52-60 enthalten.

52 Der Leasingnehmer hat in einer einzelnen Anhangangabe oder in einem separaten Abschnitt seines Abschlusses
Angaben zu den Leasingverhiltnissen zu machen, bei denen er Leasingnehmer ist. Angaben, die bereits an anderer
Stelle im Abschluss gemacht wurden, miissen allerdings nicht wiederholt werden, sofern sie durch Querverweise
auf diese Anhangangabe oder den separaten Abschnitt iiber Leasingverhiltnisse auffindbar sind.

53 Der Leasingnehmer hat fur die Berichtsperiode die folgenden Betrdge anzugeben:

a) Abschreibungen fiir das Nutzungsrecht nach Gruppen zugrunde liegender Vermdgenswerte,

b) Zinsaufwendungen fur Leasingverbindlichkeiten,

¢) Aufwand fur kurzfristige Leasingverhaltnisse, die nach Paragraph 6 bilanziert werden; der Aufwand fur Leasing-
verhiltnisse mit maximal einmonatiger Laufzeit muss darin nicht enthalten sein,

d) Aufwand fiir Leasingverhiltnisse, die Vermogenswerte von geringem Wert betreffen und die nach Paragraph 6
bilanziert werden; Aufwand fur kurzfristige Leasingverhiltnisse nach Buchstabe ¢, die einen Vermogenswert von
geringem Wert betreffen, darf darin nicht enthalten sein,

e) Aufwand fiir variable Leasingzahlungen, die in die Bewertung dieser Leasingverbindlichkeiten nicht einbezogen
wurden,

f) Ertrag aus dem Unterleasing von Nutzungsrechten,

g) die gesamten Zahlungsmittelabfliisse fiir Leasingverhltnisse,

h) Zuginge bei den Nutzungsrechten,

i) Gewinne und Verluste aus Sale-and-Leaseback-Transaktionen und

j) Buchwerte der Nutzungsrechte am Ende der Berichtsperiode nach Gruppe zugrunde liegender Vermogenswerte.
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54 Die in Paragraph 53 genannten Angaben sind in Tabellenform vorzulegen, es sei denn, ein anderes Format ist
besser geeignet. Die angegebenen Betrige miissen auch die Kosten einschliefen, die der Leasingnehmer im Berichts-
zeitraum in den Buchwert eines anderen Vermogenswerts integriert hat.

55 Der Leasingnehmer hat die Hohe seiner Leasingverpflichtungen aus kurzfristigen Leasingverhiltnissen, die nach
Paragraph 6 bilanziert werden, anzugeben, wenn der Bestand an kurzfristigen Leasingverhiltnissen, bei denen am
Ende des Berichtszeitraums Verpflichtungen bestehen, sich nicht mit dem Bestand an kurzfristigen Leasingverhalt-
nissen deckt, auf die sich der nach Paragraph 53(c) angegebene Aufwand bezieht.

56 Entsprechen die Nutzungsrechte an Leasinggegenstinden der Definition von als Finanzinvestition gehaltenen Im-
mobilien, so hat der Leasingnehmer nach den Angabevorschriften von IAS 40 zu verfahren. Fiir derartige Nut-
zungsrechte sind die in Paragraph 53 unter den Buchstaben a, f, h und j genannten Angaben nicht erforderlich.

57 Fithrt der Leasingnehmer fiir Nutzungsrechte eine Neubewertung gemifl IAS 16 durch, muss er fiirr diese Nut-
zungsrechte die in Paragraph 77 von IAS 16 verlangten Angaben machen.

58 Eine gemidfl den Paragraphen 39 und B11 von IFRS 7 Finanzinstrumente: Angaben erstellte Filligkeitsanalyse fiir
Leasingverbindlichkeiten hat der Leasingnehmer getrennt von den Falligkeitsanalysen fiir andere finanzielle Ver-
bindlichkeiten vorzulegen.

59 Neben den in den Paragraphen 53-58 verlangten Angaben hat der Leasingnehmer zur Erreichung des in Para-
graph 51 genannten (und in Paragraph B48 beschriebenen) Angabeziels zusitzliche qualitative und quantitative
Angaben zu seinen Leasingaktivititen vorzulegen. Diese zusitzlichen Angaben konnen unter anderem Informatio-
nen umfassen, die den Abschlussadressaten die Beurteilung der folgenden Elemente erleichtern:

a) Art der Leasingaktivititen des Leasingnehmers,

g

kiinftige Zahlungsmittelabfliisse, zu denen es beim Leasingnehmer kommen konnte und die bei der Bewertung
der Leasingverbindlichkeit nicht beriicksichtigt wurden; diese konnen sich ergeben aus

i) variablen Leasingzahlungen (siche Paragraph B49),

i) Verlingerungs- und Kiindigungsoptionen (siche Paragraph B50),

i) Restwertgarantien (siche Paragraph B51) und

iv) Leasingverhiltnissen, die der Leasingnehmer eingegangen ist, die aber noch nicht begonnen haben,

¢) mit Leasingverhiltnissen verbundene Beschrinkungen oder Zusagen und

d) Sale-and-Leaseback-Transaktionen (siche Paragraph B52).

60 Bilanziert der Leasingnehmer kurzfristige Leasingverhiltnisse oder Leasingverhiltnisse, die Vermdgenswerte von
geringem Wert betreffen, nach Paragraph 6, so hat er dies anzugeben.

60A Wenn der Leasingnehmer den in Paragraph 46A beschriebenen praktischen Behelf anwendet, hat er im Abschluss

a) anzugeben, dass er den praktischen Behelf auf alle Mietkonzessionen, die die Voraussetzungen nach Para-
graph 46B erfillen, angewendet hat oder, sollte dies nicht der Fall sein, auszufithren, auf welche Art von
Vertragen er den praktischen Behelf angewendet hat (siehe Paragraph 2), und
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b) anzugeben, welche Betrdge fir die Berichtsperiode erfolgswirksam erfasst wurden, um Veridnderungen bei den
Leasingzahlungen Rechnung zu tragen, die sich aus Mietkonzessionen ergeben, auf die der Leasingnehmer den
in Paragraph 46A beschriebenen praktischen Behelf angewendet hat.

LEASINGGEBER
Einstufung von Leasingverhiltnissen (Paragraphen B53-B58)

61 Der Leasinggeber hat jedes Leasingverhiltnis entweder als Operating-Leasingverhiltnis oder als Finanzie-
rungsleasingverhiltnis einzustufen.

62 Ein Leasingverhiltnis wird als Finanzierungsleasingverhiltnis eingestuft, wenn dabei im Wesentlichen alle
mit dem Eigentum verbundenen Risiken und Chancen iibertragen werden. Ist dies nicht der Fall, wird ein
Leasingverhiltnis als Operating-Leasingverhiltnis eingestuft.

63 Ob es sich bei einem Leasingverhiltnis um ein Finanzierungsleasingverhiltnis oder um ein Operating-Leasing-
verhiltnis handelt, hingt vom wirtschaftlichen Gehalt der Transaktion und nicht von der Vertragsform ab. Beispiele
fur Falle, die fur sich genommen oder in Kombination normalerweise zur Einstufung eines Leasingverhltnisses als
Finanzierungsleasingverhltnis fithren, sind:

a) am Ende der Laufzeit des Leasingverhaltnisses wird dem Leasingnehmer das Eigentum am zugrunde liegenden
Vermogenswert {ibertragen,

b) der Leasingnehmer hat die Option, den zugrunde liegenden Vermogenswert zu einem Preis zu erwerben, der
den beizulegenden Zeitwert zum Optionsausiibungszeitpunkt voraussichtlich so stark unterschreitet, dass die
Ausiibung der Option bei Beginn des Leasingverhaltnisses hinreichend sicher ist,

¢) die Laufzeit des Leasingverhiltnisses erstreckt sich auf den groften Teil der wirtschaftlichen Nutzungsdauer des
zugrunde liegenden Vermogenswerts, auch wenn das Eigentumsrecht nicht iibertragen wird,

d) zu Beginn des Leasingverhiltnisses entspricht der Barwert der Leasingzahlungen mindestens dem nahezu ge-
samten beizulegenden Zeitwert des zugrunde liegenden Vermdgenswerts und

e) der zugrunde liegende Vermogenswert ist so speziell, dass nur der Leasingnehmer ihn ohne wesentliche Ver-
dnderungen nutzen kann.

64 Indikatoren fur Fille die fiir sich genommen oder in Kombination ebenfalls zur Einstufung eines Leasingverhalt-
nisses als Finanzierungsleasingverhaltnis fithren konnen, sind:

a) wenn der Leasingnehmer das Leasingverhaltnis auflésen kann, hat dieser die Verluste, die dem Leasinggeber
durch die Auflosung des Leasingverhiltnisses entstehen, zu tragen

b) Gewinne oder Verluste, die auf Schwankungen des beizulegenden Zeitwerts des Restwerts zuriickzufithren sind,
fallen dem Leasingnehmer zu (beispielsweise in Form einer Mietriickerstattung, die einem GrofSteil des Verkaufs-
erloses am Ende des Leasingverhaltnisses entspricht) und

¢) der Leasingnehmer hat die Moglichkeit, das Leasingverhiltnis fir eine zweite Mietperiode zu einer Miete fort-
zufithren, die erheblich unter dem marktiiblichen Mietpreis liegt.

65 Die in den Paragraphen 63-64 aufgefithrten Beispiele und Indikatoren lassen nicht immer einen endgiiltigen
Schluss zu. Wenn aus anderen Merkmalen eindeutig hervorgeht, dass bei einem Leasingverhéltnis nicht im We-
sentlichen alle mit dem Eigentum an dem zugrunde liegenden Vermogenswert verbundenen Risiken und Chancen
tibertragen werden, wird es als Operating-Leasingverhaltnis eingestuft. Dies kann beispielsweise dann der Fall sein,
wenn das Eigentum am zugrunde liegenden Vermogenswert am Ende des Leasingverhiltnisses gegen eine variable
Zahlung in Hohe des jeweiligen beizulegenden Zeitwerts iibertragen wird oder wenn variable Leasingzahlungen
dazu fithren, dass der Leasinggeber nicht im Wesentlichen alle derartigen Risiken und Chancen iibertrdgt.
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66 Die Einstufung erfolgt zu Beginn des Leasingverhiltnisses und wird nur bei einer Anderung des Leasingverhiltnisses
neu beurteilt. Anderungen von Schitzungen (wie Anderungen einer Schitzung der wirtschaftlichen Nutzungsdauer
oder des Restwerts des zugrunde liegenden Vermogenswerts) oder gednderte Umstdnde (wie ein Zahlungsausfall des
Leasingnehmers) fithren jedoch nicht zu einer Neueinstufung des Leasingverhaltnisses fiir Rechnungslegungszwecke.

Finanzierungsleasingverhiltnisse
Ansatz und Bewertung

67 Am Bereitstellungsdatum hat der Leasinggeber die im Rahmen eines Finanzierungsleasingverhiltnisses
gehaltenen Vermdgenswerte in seiner Bilanz anzusetzen und sie als Forderung in Héhe der Nettoinvesti-
tion in das Leasingverhdltnis darzustellen.

Erstmalige Bewertung

68 Zur Bewertung der Nettoinvestition in das Leasingverhiltnis zieht der Leasinggeber den dem Leasingverhiltnis
zugrunde liegenden Zinssatz heran. Lisst sich bei einem Unterleasingverhiltnis der zugrunde liegende Zinssatz
nicht ohne Weiteres bestimmen, kann der Unterleasinggeber zur Bewertung der Nettoinvestition in das Unterlea-
singverhéltnis den fiir das Hauptleasingverhiltnis verwendeten Abzinsungssatz verwenden, den er um alle etwaigen
mit dem Unterleasingverhiltnis verbundenen anfinglichen direkten Kosten anpasst.

69 Anfingliche direkte Kosten flieen in die erstmalige Bewertung der Nettoinvestition in das Leasingverhaltnis ein
und vermindern die tiber die Laufzeit des Leasingverhiltnisses erfassten Ertrdge; davon ausgenommen sind anfing-
liche direkte Kosten, die bei Leasinggebern anfallen, die Hersteller oder Handler sind. Zur Festlegung des dem
Leasingverhiltnis zugrunde liegenden Zinssatzes werden die anfinglichen direkten Kosten immer in die Nettoin-
vestition in das Leasingverhiltnis einbezogen, sodass sie nicht gesondert hinzugerechnet werden miissen.

Erstmalige Bewertung der Leasingzahlungen, die in die Nettoinvestition in das
Leasingverhdltnis einbezogen werden

70  Am Bereitstellungsdatum umfassen die bei der Bewertung der Nettoinvestition in das Leasingverhiltnis bertick-
sichtigten Leasingzahlungen die nachstehend genannten, am Bereitstellungsdatum noch nicht vereinnahmten Zah-
lungen fiir das Recht auf Nutzung des zugrunde liegenden Vermogenswerts wihrend der Laufzeit des Leasing-
verhaltnisses:

a) feste Zahlungen (einschlieflich der in Paragraph B42 beschriebenen de facto festen Zahlungen) abziiglich
etwaiger zu zahlender Leasinganreize,

b) variable Leasingzahlungen, die an einen Index oder (Zins-)Satz gekoppelt sind und deren erstmalige Bewertung
anhand des am Bereitstellungsdatum giiltigen Indexes oder (Zins-)Satzes vorgenommen wird,

c) alle etwaigen Restwertgarantien, die der Leasinggeber vom Leasingnehmer, einer mit dem Leasingnehmer ver-
bundenen Partei oder einem nicht mit dem Leasinggeber verbundenen Dritten, der bzw. die finanziell zur
Erfillung der mit der Garantie verbundenen Verpflichtungen in der Lage ist, erhilt,

d) den Ausiibungspreis einer Kaufoption, wenn der Leasingnehmer hinreichend sicher ist, dass er diese ausiiben
wird (was anhand der in Paragraph B37 beschriebenen Faktoren beurteilt wird), und

e) Strafzahlungen fur die Kindigung des Leasingverhiltnisses, wenn in der Laufzeit beriicksichtigt ist, dass der
Leasingnehmer eine Kiindigungsoption wahrnehmen wird.

Leasinggeber, die Hersteller oder Hindler sind

71 Leasinggeber, die Hersteller oder Handler sind, haben am Bereitstellungsdatum fiir jedes ihrer Finanzierungsleasing-
verhaltnisse Folgendes zu erfassen:

a) den Umsatzerlos, d. h. den beizulegenden Zeitwert des zugrunde liegenden Vermogenswerts oder, wenn dieser
niedriger ist, den dem Leasinggeber zufallenden Barwert der Leasingzahlungen, zu einem marktiiblichen Satz
abgezinst,
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b) die Umsatzkosten, d. h. die Anschaffungs- oder Herstellungskosten bzw., falls abweichend, den Buchwert des
zugrunde liegenden Vermogenswerts abziiglich des Barwerts des nicht garantierten Restwerts und

¢) Verduferungsgewinne oder -verluste (d. h. die Differenz zwischen dem Umsatzerlos und den Umsatzkosten)
gemif$ ihrer Methode zur Erfassung direkter Verkaufsgeschifte, fiir die IFRS 15 gilt. Leasinggeber, bei denen es
sich um Hersteller oder Handler handelt, miissen VerdufSerungsgewinne oder -verluste aus Finanzierungsleasing-
verhaltnissen am Bereitstellungsdatum erfassen, unabhingig davon, ob der zugrunde liegende Vermogenswert
gemaf IFRS 15 dibertragen wird oder nicht.

72 Hersteller oder Handler lassen ihren Kunden hdufig die Wahl zwischen Erwerb oder Leasing eines Vermogenswerts.
Ist der Leasinggeber bei einem Finanzierungsleasingverhiltnis ein Hersteller oder Handler, entsteht ein Gewinn oder
Verlust, der dem Gewinn oder Verlust aus dem direkten Verkauf des zugrunde liegenden Vermogenswerts zu
normalen Verkaufspreisen entspricht und in dem alle anwendbaren Mengen- oder Handelsrabatte beriicksichtigt
sind.

73 Leasinggeber, die Hersteller oder Hindler sind, bieten zuweilen kiinstlich niedrige Zinssitze an, um das Interesse
von Kunden zu wecken. Die Anwendung eines solchen Zinssatzes hitte zur Folge, dass der Leasinggeber am
Bereitstellungsdatum einen iibermifSig hohen Anteil des Gesamtertrags aus der Transaktion erfasst. Bietet ein
Hersteller oder Hindler als Leasinggeber kiinstlich niedrige Zinsen an, hat er den VerduRerungsgewinn auf den
Betrag zu beschrinken, der bei einem marktiiblichen Zinssatz erzielt wiirde.

74  Kosten, die dem Hersteller oder Handler als Leasinggeber bei der Erlangung eines Finanzierungsleasingverhiltnisses
am Bereitstellungsdatum entstehen, sind als Aufwand zu erfassen, da sie in erster Linie durch Bemithungen zur
Erzielung seines Verduflerungsgewinns verursacht werden. Kosten, die Herstellern oder Handlern als Leasinggebern
bei der Erlangung eines Finanzierungsleasingverhiltnisses entstehen, fallen nicht unter die Definition anfinglicher
direkter Kosten und bleiben somit bei der Nettoinvestition in das Leasingverhaltnis unberiicksichtigt.

Folgebewertung

75 Der Leasinggeber hat seine Finanzertrige iiber die Laufzeit des Leasingverhiltnisses nach einem Muster zu
erfassen, dem eine konstante periodische Verzinsung seiner Nettoinvestition in das Leasingverhiltnis
zugrunde liegt.

76  Ziel des Leasinggebers ist es, die Finanzertrdge auf einer planmafiigen und rationalen Grundlage tiber die Laufzeit
des Leasingverhiltnisses zu verteilen. Dabei hat er die auf die Berichtsperiode bezogenen Leasingzahlungen mit der
Bruttoinvestition in das Leasingverhdltnis zu verrechnen, um sowohl den Kapitalbetrag als auch den nicht realisierten
Finanzertrag zu reduzieren.

77 Auf die Nettoinvestition in das Leasingverhdltnis hat der Leasinggeber die Ausbuchungs- und Wertminderungs-
vorschriften von IFRS 9 anzuwenden. Die bei der Berechnung der Bruttoinvestition in das Leasingverhiltnis
angesetzten geschitzten nicht garantierten Restwerte hat der Leasinggeber in regelmifligen Abstinden zu iiber-
prifen. Bei einer Minderung des geschitzten nicht garantierten Restwerts hat der Leasinggeber die Ertragsverteilung
tiber die Laufzeit des Leasingverhiltnisses anzupassen und jede Minderung bereits abgegrenzter Betrige umgehend
zu erfassen.

78  Stuft der Leasinggeber einen Vermogenswert im Rahmen eines Finanzierungsleasingverhiltnisses gemaf$ IFRS 5 Zur
Veriuferung gehaltene langfristige Vermogenswerte und aufgegebene Geschdftsbereiche als zur Verduferung gehalten ein
(oder nimmt ihn in eine als zur Verduferung gehaltene Verduferungsgruppe auf), so hat er diesen Vermogenswert
auch nach IFRS 5 zu bilanzieren.

Anderung von Leasingverhiltnissen

79 Die Anderung eines Finanzierungsleasingverhéltnisses ist vom Leasinggeber als gesondertes Leasingverhiltnis zu
bilanzieren, wenn beide folgenden Voraussetzungen erfillt sind:

a) durch die Anderung wird ein zusitzliches Recht auf Nutzung eines oder mehrerer zugrunde liegender Ver-
mogenswerte eingerdumt, wodurch sich der Umfang des Leasingverhiltnisses erhoht, und

b) die zu zahlende Gegenleistung erhoht sich um einen Betrag, der dem Einzelpreis der Umfangserhohung sowie
allen angezeigten Anpassungen dieses Einzelpreises aufgrund der Umstidnde des betreffenden Vertrags entspricht.
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80 Bilanziert der Leasinggeber eine Anderung eines Finanzierungsleasingverhiltnisses nicht als gesondertes Leasing-
verhiltnis, so hat er

a) in Fillen, in denen das Leasingverhiltnis, wenn die Anderung schon zu Beginn des Leasingverhiltnisses wirksam
gewesen wire, als Operating-Leasingverhaltnis eingestuft worden wire

i) die Anderung des Leasingverhltnisses ab dem effektiven Zeitpunkt der Anderung als neues Leasingverhiltnis
zu bilanzieren und

ii) den Buchwert des zugrunde liegenden Vermogenswerts unmittelbar vor dem effektiven Zeitpunkt der An-
derung als Nettoinvestition in das Leasingverhiltnis anzusetzen,

b) in allen anderen Fillen die Vorschriften von IFRS 9 anzuwenden.

Operating-Leasingverhiltnisse
Ansatz und Bewertung

81 Leasingzahlungen aus Operating-Leasingverhiltnissen hat der Leasinggeber entweder linear oder auf einer
anderen systematischen Basis als Ertrag zu erfassen. Eine andere systematische Basis ist dann heranzuzie-
hen, wenn sie das Muster, nach dem der aus der Verwendung des zugrunde liegenden Vermégenswerts
gezogene Nutzen abnimmt, besser abbildet.

82 Kosten, einschlieflich planmifige Abschreibungen, die bei der Erzielung der Leasingertrige anfallen, hat der Lea-
singgeber als Aufwand zu erfassen.

83 Anfingliche direkte Kosten, die bei der Erlangung eines Operating-Leasingverhaltnisses entstehen, hat der Leasing-
geber dem Buchwert des zugrunde liegenden Vermogenswerts hinzuzurechnen und tiber die Laufzeit des Leasing-
verhiltnisses auf der gleichen Basis als Aufwand zu erfassen wie die Leasingertrige.

84 Bei einem Operating-Leasingverhaltnis miissen die Abschreibungsgrundsitze fiir abschreibungsfahige zugrunde
liegende Vermogenswerte mit den normalen Abschreibungsgrundsitzen des Leasinggebers fur dhnliche Vermogens-
werte im Einklang stehen. Der Leasinggeber hat die Abschreibung nach IAS 16 und IAS 38 zu berechnen.

85 Zur Bestimmung, ob ein einem Operating-Leasingverhaltnis zugrunde liegender Vermogenswert wertgemindert ist,
und zur Bilanzierung jedes festgestellten Wertminderungsaufwands hat der Leasinggeber IAS 36 anzuwenden.

86 Ein Leasinggeber, der Hersteller oder Handler ist, setzt beim Abschluss eines Operating-Leasingverhiltnisses keinen
Verduflerungsgewinn an, weil ein solches Leasingverhaltnis nicht mit einem Verkauf gleichzusetzen ist.

Anderung von Leasingverhiltnissen

87 Die Anderung eines Operating-Leasingverhiltnisses bilanziert der Leasinggeber ab dem effektiven Zeitpunkt der
Anderung als neues Leasingverhiltnis und betrachtet dabei alle im Rahmen des urspriinglichen Leasingverhiltnisses
im Voraus geleisteten oder abgegrenzten Leasingzahlungen als Teil der Leasingzahlungen des neuen Leasingverhilt-
nisses.

Darstellung

88 Die einem Operating-Leasingverhaltnis zugrunde liegenden Vermdogenswerte hat der Leasinggeber in seiner Bilanz
ihrer Art entsprechend darzustellen.

Angaben

89 Die Angaben, die der Leasinggeber im Anhang bereitstellt, sollen zusammen mit den in der Bilanz, in der
Gewinn- und Verlustrechnung und in der Kapitalflussrechnung enthaltenen Angaben den Abschlussadres-
saten die Beurteilung erméglichen, wie Leasingverhiltnisse sich auf die Vermogens-, Finanz- und Ertrags-
lage und die Zahlungsstrome des Leasinggebers auswirken. Die Vorschriften, mit denen dieses Ziel er-
reicht werden soll, sind in den Paragraphen 90-97 enthalten.
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90 Der Leasinggeber hat fiir die Berichtsperiode die folgenden Betrige anzugeben:

a) bei Finanzierungsleasingverhltnissen:

i) VerduRerungsgewinn oder -verlust,

ii) Finanzertrag auf die Nettoinvestition in das Leasingverhiltnis und

iii) die nicht in die Bewertung der Nettoinvestition in das Leasingverhiltnis einbezogenen Ertrige aus variablen
Leasingzahlungen,

b) bei Operating-Leasingverhéltnissen die Leasingertrige, wobei die Ertrdge aus variablen Leasingzahlungen, die
nicht von einem Index oder (Zins-)Satz abhidngen, gesondert anzugeben sind.

91 Die in Paragraph 90 genannten Angaben sind in Tabellenform vorzulegen, es sei denn, ein anderes Format ist
besser geeignet.

92 Daneben hat der Leasinggeber zur Erreichung des in Paragraph 89 genannten Angabeziels zusitzliche qualitative
und quantitative Angaben zu seinen Leasingaktivititen vorzulegen. Diese zusitzlichen Angaben konnen unter
anderem Informationen umfassen, die den Abschlussadressaten die Beurteilung der folgenden Elemente erleichtern:

a) Art der Leasingaktivititen des Leasinggebers und

b) Umgang des Leasinggebers mit den Risiken aus allen etwaigen Rechten, die er an den zugrunde liegenden
Vermogenswerten behalt; insbesondere hat der Leasinggeber seine Risikomanagementstrategie fiir seine ver-
bleibenden Rechte an zugrunde liegenden Vermogenswerten darzulegen einschlieflich aller Manahmen, mit
denen er diese Risiken mindert; hierzu zahlen beispielsweise Riickkaufvereinbarungen, Restwertgarantien oder
variable Leasingzahlungen in Fillen, in denen vereinbarte Obergrenzen iiberschritten werden.

Finanzierungsleasingverhdltnisse

93  Der Leasinggeber hat zu erheblichen Anderungen des Buchwerts der Nettoinvestition in das Finanzierungsleasing-
verhiltnis qualitative und quantitative Angaben zu machen.

94 Fur die Leasingforderungen hat der Leasinggeber eine Filligkeitsanalyse vorzulegen, aus der mindestens fiir jedes
der ersten funf Jahre die nicht diskontierten jahrlich filligen Leasingzahlungen und fiir die verbleibenden Jahre die
Summe der Betrige hervorgehen. Die nicht abgezinsten Leasingzahlungen sind auf die Nettoinvestition in das
Leasingverhltnis iiberzuleiten. Diese Uberleitung soll den nicht realisierten Finanzertrag in Bezug auf die Leasing-
forderungen sowie jegliche Reduktion des nicht garantierten Restwerts sichtbar machen.

Operating-Leasingverhdltnisse

95 Bei Operating-Leasingverhiltnissen fiir Sachanlagen gelten fir den Leasinggeber die Angabevorschriften von
IAS 16. Bei der Anwendung der Angabevorschriften von IAS 16 hat der Leasinggeber die Angaben fiir die einzel-
nen Gruppen von Sachanlagen danach aufzuschliisseln, ob im jeweiligen Fall ein Operating-Leasingverhaltnis
besteht oder nicht. Folglich hat der Leasinggeber die in IAS 16 verlangten Angaben getrennt vorzulegen, d.h.
einerseits fir Vermogenswerte, fir die ein Operating-Leasingverhiltnis besteht (nach Gruppen zugrunde liegender
Vermogenswerte), und andererseits fiir Vermogenswerte, die der Leasinggeber selbst halt und nutzt.

96 Auf Vermogenswerte, fiir die ein Operating-Leasingverhiltnis besteht, hat der Leasinggeber die Angabevorschriften
von IAS 36, IAS 38, IAS 40 und IAS 41 anzuwenden.



97 Fir die Leasingzahlungen hat der Leasinggeber eine Filligkeitsanalyse vorzulegen, aus der mindestens fiir jedes der
ersten funf Jahre die nicht diskontierten jahrlich falligen Leasingzahlungen und fir die verbleibenden Jahre die
Summe der Betriage hervorgehen.

SALE-AND-LEASEBACK-TRANSAKTIONEN

98 Ubertrégt ein Unternehmen (Verkdufer/Leasingnehmer) einen Vermogenswert auf ein anderes Unternehmen (Kéu-
fer|Leasinggeber) und least diesen Vermogenswert dann vom Kiufer/Leasinggeber zuriick, haben sowohl der Ver-
kiufer/Leasingnehmer als auch der Kiufer/Leasinggeber den Ubertragungsvertrag und das Leasingverhiltnis nach
den Paragraphen 99-103 zu bilanzieren.

Bestimmung, ob die Ubertragung des Vermogenswerts einen Verkauf darstellt

99  Um zu bestimmen, ob die Ubertragung eines Vermdgenswerts als Verkauf zu bilanzieren ist, hat das Unternehmen
die Vorschriften von IFRS 15 anzuwenden, anhand deren bestimmt wird, wann eine Leistungsverpflichtung als
erfillt gilt.

Die Ubertragung des Vermdgenswerts stellt einen Verkauf dar

100 Wenn die Ubertragung eines Vermdgenswerts durch den Verkdufer/Leasingnehmer die in IFRS 15 festgelegten
Vorschriften fiir die Bilanzierung eines Vermogenswerts als Verkauf erfiillt,

a) hat der Verkdufer/Leasingnehmer das mit dem Riickleasing verbundene Nutzungsrecht mit dem Teil des frii-
heren Buchwerts anzusetzen, der sich auf das vom Verkaufer/Leasingnehmer zurlickbehaltene Nutzungsrecht
bezieht; dementsprechend hat der Verkdufer/Leasingnehmer etwaige Gewinne oder Verluste nur insoweit zu
erfassen, als sie sich auf die auf den Kdufer/Leasinggeber tibertragenen Rechte bezichen,

b) hat der Kéufer/Leasinggeber den Erwerb des Vermogenswerts nach den geltenden Standards und das Leasing-
verhdltnis nach den im vorliegenden Standard festgelegten Bilanzierungsvorschriften fiir Leasinggeber zu bilan-
zieren.

101 Stimmen der beizulegende Zeitwert der beim Verkauf eines Vermogenswerts vereinnahmten Gegenleistung und der
beizulegende Zeitwert des Vermogenswerts nicht iiberein oder entsprechen die Leasingzahlungen nicht den markt-
tiblichen Sdtzen, hat das Unternehmen zur Bewertung der Verkaufserlose zum beizulegenden Zeitwert die folgen-
den Anpassungen vorzunehmen:

a) bei schlechteren Konditionen als den marktiiblichen ist die Differenz als Vorauszahlung auf die Leasingzah-
lungen zu bilanzieren und

b) bei besseren Konditionen als den marktiiblichen ist die Differenz als zusitzliche Finanzierung des Kaufers/Lea-
singgebers an den Verkaufer/Leasingnehmer zu bilanzieren.

102 Fiir jede potenzielle Anpassung gemafl Paragraph 101 hat das Unternehmen einen der beiden folgenden Werte
heranzuziehen, je nachdem welcher von beiden sich leichter bestimmen ldsst:

a) die Differenz zwischen dem beizulegenden Zeitwert der beim Verkauf vereinnahmten Gegenleistung und dem
beizulegenden Zeitwert des Vermdgenswerts oder

b) die Differenz zwischen dem Barwert der vertraglichen Leasingzahlungen und dem Barwert marktiiblicher Lea-
singzahlungen.

102A Nach dem Bereitstellungsdatum hat der Verkdufer/Leasingnehmer die Paragraphen 29-35 auf das Nutzungsrecht
aus dem Riickleasing und die Paragraphen 36—46 auf die Leasingverbindlichkeit aus dem Riickleasing anzuwenden.
Bei der Anwendung der Paragraphen 36-46 hat der Verkdufer/Leasingnehmer ,Leasingzahlungen® oder ,gednderte
Leasingzahlungen® so zu bestimmen, dass der Verkiufer/Leasingnehmer keinen Gewinn oder Verlust erfasst, der
sich aus dem vom Verkdufer/Leasingnehmer zuriickbehaltenen Nutzungsrecht ergibt. Die Anwendung der
Vorschriften dieses Paragraphen hindert den Verkiufer/Leasingnehmer nicht daran, Gewinne oder Verluste, die sich
aus der teilweisen oder vollstindigen Beendigung eines Leasingverhiltnisses ergeben, wie in Paragraph 46(a)
verlangt, erfolgswirksam zu erfassen.

Die Ubertragung des Vermogenswerts stellt keinen Verkauf dar

103 Wenn die Ubertragung eines Vermdgenswerts durch den Verkiufer/Leasingnehmer nicht die in IFRS 15 festgelegten
Vorschriften fiir die Bilanzierung eines Vermogenswerts als Verkauf erfiillt,

a) hat der Verkdufer|Leasingnehmer den {ibertragenen Vermogenswert weiterhin zu erfassen und eine finanzielle
Verbindlichkeit in Hohe der Erlose aus der Ubertragung zu erfassen; die finanzielle Verbindlichkeit ist gemidfd
IFRS 9 zu bilanzieren,
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b) darf der Kaufer/Leasinggeber den iibertragenen Vermogenswert nicht erfassen und muss einen finanziellen
Vermogenswert in Hohe der Erlose aus der Ubertragung erfassen; der finanzielle Vermogenswert ist gemafS
IFRS 9 zu bilanzieren.

DURCH DIE REFORM DER REFERENZZINSATZE BEDINGTE VORUBERGEHENDE AUSNAHME

104 Auf alle Anderungen eines Leasingverhiltnisses, die infolge der Reform der Referenzzinssitze eine Anderung der
Basis fuir die Ermittlung kiinftiger Leasingzahlungen bewirken (siehe die Paragraphen 5.4.6 und 5.4.8 von IFRS 9),
hat der Leasingnehmer die Paragraphen 105-106 anzuwenden. Diese Paragraphen gelten ausschlieflich fir der-
artige Anderungen eines Leasingverhiltnisses. In diesem Zusammenhang bezeichnet der Begriff ,Reform der Refe-
renzzinssitze“ die marktweite Reform von Referenzzinssitzen wie in Paragraph 6.8.2 von IFRS 9 beschrieben.

105 Um eine infolge der Reform der Referenzzinssitze erforderliche Anderung eines Leasingverhltnisses zu bilanzieren,
hat der Leasingnehmer behelfsweise Paragraph 42 anzuwenden. Dieser praktische Behelf gilt nur fir derartige
Anderungen. In diesem Zusammenhang wird eine Anderung des Leasingverhiltnisses nur dann als infolge der
Reform der Referenzzinssitze erforderlich betrachtet, wenn die beiden folgenden Bedingungen erfiillt sind:

a) die Notwendigkeit der Anderung ergibt sich unmittelbar aus der Reform der Referenzzinssitze und

b) die neue Basis fiir die Ermittlung der Leasingzahlungen ist mit der vorherigen (d. h. der Anderung unmittelbar
vorausgehenden) Basis wirtschaftlich gleichwertig.

106 Werden neben den infolge der Reform der Referenzzinssitze erforderlichen Anderungen von Leasingverhiltnissen
zusitzliche Anderungen an den Leasingverhiltnissen vorgenommen, so hat der Leasingnehmer die anwendbaren
Vorschriften dieses Standards anzuwenden, um alle Anderungen von Leasingverhiltnissen, einschlieflich der infolge
der Reform der Referenzzinssitze erforderlichen, gleichzeitig zu bilanzieren.
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Anhang A
Definitionen
Dieser Anhang ist integraler Bestandteil des Standards.
Bereitstellungsdatum Datum, zu dem ein Leasinggeber einem Leasingnehmer einen

zugrunde liegenden Vermdgenswert zur Nutzung bereitstellt.

Wirtschaftliche Nutzungsdauer Entweder der Zeitraum, iiber den ein Vermogenswert voraussicht-
lich fiir einen oder mehrere Nutzer wirtschaftlich nutzbar ist, oder
die Anzahl an Produktions- oder dhnlichen Einheiten, die ein oder
mehrere Nutzer voraussichtlich mit einem Vermdgenswert erzielen
konnen.

Effektiver Zeitpunkt der Anderung Datum, zu dem beide Seiten eine Anderung des Leasingverhilt-
nisses vereinbaren.

Beizulegender Zeitwert Zwecks Anwendung der in diesem Standard enthaltenen Bilanzie-
rungsvorschriften fiir Leasinggeber der Betrag, zu dem zwischen
sachverstandigen, vertragswilligen und voneinander unabhingigen
Geschiftspartnern ein Vermogenswert getauscht oder eine Schuld
beglichen werden konnte.

Finanzierungsleasingsverhiltnis Ein Leasingverhiltnis, bei dem im Wesentlichen alle mit dem
Eigentum an einem zugrunde liegenden Vermogenswert ver-
bundenen Risiken und Chancen iibertragen werden.

Feste Zahlungen Zahlungen, die ein Leasingnehmer an einen Leasinggeber leistet,
um {iiber die Laufzeit des Leasingverhiltnisses zur Nutzung eines
zugrunde liegenden Vermdgenswerts berechtigt zu sein, ohne
variable Leasingzahlungen.

Bruttoinvestition in das Leasingverhiltnis Die Summe aus

a) den Leasingzahlungen, die dem Leasinggeber im Rahmen ei-
nes Finanzierungsleasingverhiltnisses zustehen, und

b) etwaigen nicht garantierten Restwerten, die dem Leasing-
geber zufallen.

Beginn des Leasingverhiltnisses Das Datum der Leasingvereinbarung oder das Datum, an dem sich
die Vertragsparteien zur Einhaltung der wesentlichen Bedingungen
der Leasingvereinbarung verpflichten, je nachdem, welches von
beiden das frithere ist.

Anfingliche direkte Kosten Zusitzliche Kosten, die bei der Erlangung eines Leasingverhilt-
nisses entstehen und ohne dessen Abschluss nicht angefallen wi-
ren, mit Ausnahme der Kosten, die einem Leasinggeber, der Her-
steller oder Héndler ist, in Verbindung mit einem Finanzierungs-
leasingsverhiltnis entstehen.

Dem Leasingverhiltnis zugrunde liegender

Zinssatz Der Zinssatz, bei dem der Barwert a) der Leasingzahlungen und
b) des nicht garantierten Restwerts der Summe aus i) dem bei-
zulegenden Zeitwert des zugrunde liegenden Vermogens-
werts und ii) allen etwaigen anfinglichen direkten Kosten des
Leasinggebers entspricht.

Leasingverhiltnis Ein Vertrag oder Teil eines Vertrags, der im Austausch fur eine
Gegenleistung fiir einen bestimmten Zeitraum zur Nutzung eines
Vermogenswerts (des zugrunde liegenden Vermdégenswerts) be-
rechtigt.
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Leasinganreize Zahlungen, die ein Leasinggeber im Zusammenhang mit einem
Leasingverhiltnis an einen Leasingnehmer leistet, oder die Riick-
erstattung oder Ubernahme von Kosten des Leasingnehmers durch
den Leasinggeber.

Anderung eines Leasingverhiltnisses Eine in den urspriinglichen Bedingungen nicht vorgesehene Ande-
rung des Umfangs eines Leasingverhiltnisses oder seiner Gegen-
leistung (wenn beispielsweise ein zusatzliches Recht auf Nutzung
eines oder mehrerer zugrunde liegender Vermégenswerte einge-
rdumt oder ein bestehendes Recht gekiindigt oder die vertragliche
Laufzeit des Leasingverhiltnisses verlingert oder verkiirzt wird).

Leasingzahlungen Zahlungen, die ein Leasingnehmer an einen Leasinggeber leistet,
um das Recht zu erhalten, einen zugrunde liegenden Ver-
mdogenswert iiber die Laufzeit des Leasingverhiltnisses zu nut-
zen; hierzu zahlen:

a) feste Zahlungen (ecinschlielich de facto fester Zahlungen)
ohne Leasinganreize,

b) variable Leasingzahlungen, die an einen Index oder (Zins-)
Satz gekoppelt sind,

¢) der Ausiibungspreis einer Kaufoption, wenn der Leasingnehmer
hinreichend sicher ist, dass er diese wahrnehmen wird, und

d) Strafzahlungen fiir die Kiindigung des Leasingverhiltnisses,
wenn in der Laufzeit beriicksichtigt ist, dass der Leasingnehmer
eine Kiindigungsoption wahrnehmen wird.

Fir den Leasingnehmer schlieen Leasingzahlungen auch Betrige
ein, die er im Rahmen von Restwertgarantien voraussichtlich
wird entrichten miissen; nicht als Leasingzahlungen zu betrachten
sind Zahlungen fiir Nichtleasingkomponenten eines Vertrags, es sei
denn, der Leasingnehmer entscheidet sich dafiir, diese mit einer
Leasingkomponente zu kombinieren und beide als eine einzige
Leasingkomponente zu bilanzieren.

Fir den Leasinggeber schliefen Leasingzahlungen auch alle etwai-
gen Restwertgarantien ein, die er vom Leasingnehmer, einer mit
dem Leasingnehmer verbundenen Partei oder einem nicht mit dem
Leasinggeber verbundenen Dritten, der bzw. die finanziell zur Er-
fullung der mit der Garantie verbundenen Verpflichtungen in der
Lage ist, erhalt; nicht als Leasingzahlungen zu betrachten sind
Zahlungen fiir Nichtleasingkomponenten.

Laufzeit des Leasingverhiltnisses Die unkiindbare Grundlaufzeit, in der ein Leasingnehmer zur
Nutzung eines zugrunde liegenden Vermogenswerts berechtigt
ist, sowie

a) die Zeitrdume, die sich aus einer Option zur Verlangerung des
Leasingverhiltnisses ergeben, sofern der Leasingnehmer hin-
reichend sicher ist, dass er diese Option ausiiben wird, und

b) die Zeitrdume, die sich aus einer Option zur Kiindigung des
Leasingverhiltnisses ergeben, sofern der Leasingnehmer hinrei-
chend sicher ist, dass er diese Option nicht ausiiben wird.

Leasingnehmer Ein Unternchmen, das im Austausch fiir eine Gegenleistung das
Recht erhilt, einen zugrunde liegenden Vermdgenswert fiir ei-
nen bestimmten Zeitraum zu nutzen.
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Grenzfremdkapitalzinssatz des Leasingnehmers Der Zinssatz, den ein Leasingnehmer zahlen miisste, um fiir eine

Leasinggeber

Nettoinvestition in das Leasingverhiltnis

Operating-Leasingverhiltnis

Leasingzahlungen fiir optionale Zeitriume

Verwendungszeitraum

Restwertgarantie

Nutzungsrecht

Kurzfristiges Leasingverhiltnis

Unterleasingverhiltnis

Zugrunde liegender Vermdgenswert

Nicht realisierter Finanzertrag

dhnliche Laufzeit und mit einer dhnlichen Sicherheit das notige
Fremdkapital aufzunehmen, um in einem &hnlichen wirtschaftli-
chen Umfeld einen Vermdgenswert zu erwerben, der ihm ein ver-
gleichbares Nutzungsrecht bietet.

Ein Unternehmen, das im Austausch fiir eine Gegenleistung Recht
einrdumt, einen zugrunde liegenden Vermodgenswert fiir einen
bestimmten Zeitraum zu nutzen.

Die Bruttoinvestition in ein Leasingverhiltnis, abgezinst zu
dem dem Leasingverhiltnis zugrunde liegenden Zinssatz.

Ein Leasingverhiltnis, bei dem nicht im Wesentlichen alle mit
dem Figentum an einem zugrunde liegenden Vermogenswert
verbundenen Risiken und Chancen iibertragen werden.

Zahlungen, die ein Leasingnehmer an einen Leasinggeber leisten
muss, um in den unter eine Verlingerungs- oder Kiindigungs-
option fallenden, nicht in die Laufzeit des Leasingverhiltnisses
eingeschlossenen Zeiten zur Nutzung eines zugrunde liegenden
Vermaogenswerts berechtigt zu sein.

Der gesamte Zeitraum, in dem ein Vermdgenswert zur Erfiillung
eines Vertrags mit einem Kunden genutzt wird (einschlieflich et-
waiger nicht aufeinanderfolgender Zeitraume).

Eine Garantie, die eine nicht mit dem Leasinggeber verbundene
Partei gegeniiber dem Leasinggeber abgibt, wonach der Wert (oder
ein Teil des Werts) des zugrunde liegenden Vermoégenswerts am
Ende des Leasingverhiltnisses eine bestimmte Mindesthohe errei-
chen wird.

Ein Vermogenswert, der das Recht eines Leasingnehmers auf Nut-
zung eines zugrunde liegenden Vermdgenswerts wihrend der
Laufzeit des Leasingverhiltnisses darstellt.

Ein Leasingverhiltnis, dessen Laufzeit am Bereitstellungsdatum
maximal zwolf Monate betragt; ein Leasingverhiltnis mit einer
Kaufoption ist kein kurzfristiges Leasingverhaltnis.

Eine Transaktion, bei der ein zugrunde liegender Vermogens-
wert von einem Leasingnehmer (,Unterleasinggeber) an einen
Dritten weitervermietet wird, das Leasingverhiltnis (,Hauptlea-
singverhiltnis“) zwischen Hauptleasinggeber und Hauptleasingneh-
mer aber weiter wirksam bleibt.

Ein Vermdgenswert, der Gegenstand eines Leasingverhiltnisses
ist, bei dem ein Leasinggeber cinem Leasingnehmer das Recht
auf Nutzung dieses Vermogenswerts eingeraumt hat.

Die Differenz zwischen

a) der Bruttoinvestition in das Leasingverhiltnis und

b) der Nettoinvestition in das Leasingverhiltnis.

26.9.2023
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Nicht garantierter Restwert Der Teil des Restwerts des zugrunde liegenden Vermdgens-
werts, dessen Realisierung durch den Leasinggeber nicht gesichert
ist oder nur durch eine mit dem Leasinggeber verbundene Partei
garantiert wird.

Variable Leasingzahlungen Der Teil der Zahlungen, die ein Leasingnehmer an einen Leasing-
geber leistet, um einen zugrunde liegenden Vermogenswert
iiber die Laufzeit des Leasingverhiltnisses nutzen zu diirfen,
der variiert, weil sich nach dem Bereitstellungsdatum Fakten
und Umstinde gedndert haben, die nicht allein an den Zeitablauf
gekniipft sind.

In anderen Standards definierte und im vorliegenden Standard mit derselben Bedeutung verwendete Begriffe

Vertrag Eine Vereinbarung zwischen zwei oder mehr Parteien, die durchsetzbare Rechte und
Pflichten begriindet.

Nutzungsdauer Der Zeitraum, tiber den ein Vermogenswert voraussichtlich von einem Unternehmen
nutzbar ist, oder die voraussichtlich mit dem Vermdgenswert im Unternehmen zu
erzielende Anzahl an Produktionseinheiten oder dhnlichen Messgrofen.
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Anhang B

Anwendungsleitlinien

Dieser Anhang ist integraler Bestandteil des Standards. Er beschreibt die Anwendung der Paragraphen 1-103 und hat die gleiche
bindende Kraft wie die anderen Teile des Standards.

Anwendung auf Portfolios

Bl Dieser Standard regelt die Bilanzierung einzelner Leasingverhiltnisse. Behelfsweise kann ein Unternehmen diesen
Standard jedoch auch auf ein Portfolio dhnlich ausgestalteter Leasingverhiltnisse anwenden, wenn es nach ver-
niinftigem Ermessen davon ausgehen kann, dass es keine wesentlichen Auswirkungen auf den Abschluss hat, ob es
diesen Standard auf das Portfolio oder die einzelnen Leasingverhiltnisse innerhalb dieses Portfolios anwendet. Bei
der Bilanzierung eines Portfolios hat ein Unternehmen Schitzungen und Annahmen zugrunde zu legen, die die
Grofe und die Zusammensetzung des Portfolios widerspiegeln.

Zusammenfassung von Vertrigen

B2 Bei der Anwendung dieses Standards hat ein Unternehmen zwei oder mehr Vertrage, die gleichzeitig oder in
geringem Zeitabstand mit ein und derselben Gegenpartei (oder dieser nahestehenden Unternehmen und Personen)
geschlossen werden, zusammenzufassen und als einen einzigen Vertrag zu bilanzieren, wenn mindestens eines der
folgenden Kriterien erfullt ist:

a) die Vertrdge werden als Paket mit einem wirtschaftlichen Zweck ausgehandelt, dessen Sinn an die Gesamtheit
der Vertrige gekniipft ist,

b) die Hohe der in einem der Vertrige zugesagten Gegenleistung hingt vom Preis oder von der Erfillung des
anderen Vertrags ab oder

¢) die mit den Vertrigen iibertragenen Rechte auf Nutzung der zugrunde liegenden Vermogenswerte (oder einige
der mit den Vertrigen jeweils iibertragenen Rechte auf Nutzung der zugrunde liegenden Vermdgenswerte)
stellen gemdf Paragraph B32 eine einzige Leasingkomponente dar.

Freistellungen vom Ansatz: Leasingverhiltnisse, bei denen der zugrunde liegende Vermégenswert von gerin-
gem Wert ist (Paragraphen 5-8)

B3  Sofern nicht die in Paragraph B7 beschriebenen Umstinde vorliegen, kann der Leasingnehmer nach diesem Stan-
dard Leasingverhiltnisse, bei denen der zugrunde liegende Vermogenswert von geringem Wert ist, nach Para-
graph 6 bilanzieren. Bei der Beurteilung des Werts eines zugrunde liegenden Vermogenswerts legt der Leasing-
nehmer ungeachtet des tatsichlichen Alters des geleasten Vermogenswerts dessen Neuwert zugrunde.

B4  Ob ein zugrunde liegender Vermogenswert von geringem Wert ist, wird losgelst von den jeweiligen Umstidnden
beurteilt. Leasingverhaltnisse iiber Vermogenswerte von geringem Wert konnen unabhingig davon, ob sie fur den
Leasingnehmer wesentlich sind, nach Paragraph 6 bilanziert werden. Die Grofle und Art des Leasingnehmers sowie
dessen Umstdnde sind fiir die Beurteilung nicht von Belang. Demzufolge miissen unterschiedliche Leasingnehmer
bei der Beurteilung der Frage, ob ein bestimmter zugrunde liegender Vermogenswert von geringem Wert ist, zum
selben Ergebnis gelangen.

B5 Ein zugrunde liegender Vermdgenswert kann nur als von geringem Wert eingestuft werden, wenn

a) der Leasingnehmer aus der Nutzung des zugrunde liegenden Vermogenswerts entweder gesondert oder zu-
sammen mit anderen, fur ihn jederzeit verfugbaren Ressourcen einen Nutzen ziehen kann und

b) der zugrunde liegende Vermogenswert weder in hohem Mafle von anderen Vermdgenswerten abhingig, noch
mit diesen eng verbunden ist.

B6  Ein Leasingverhiltnis kann nicht als Leasingverhiltnis {iber einen Vermégenswert von geringem Wert eingestuft
werden, wenn der zugrunde liegende Vermogenswert von seiner Art her im Neuzustand gewodhnlich nicht von
geringem Wert ist. So kommt beispielsweise ein geleastes Kraftfahrzeug nicht als zugrunde liegender Vermogens-
wert von geringem Wert in Frage, da ein Neuwagen gewohnlich nicht von geringem Wert ist.
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B7 Wird ein Vermogenswert vom Leasingnehmer untervermietet oder beabsichtigt der Leasingnehmer diesen Ver-
mogenswert unterzuvermieten, so kann das Hauptleasingverhiltnis nicht als Leasingverhaltnis iiber einen Ver-
mogenswert von geringem Wert gelten.

B8 Vermogenswerte von geringem Wert konnen beispielsweise Tablets, Computer, Telefone und kleinere Gegenstinde
der Biiroausstattung sein.

Identifizierung eines Leasingverhiltnisses (Paragraphen 9-11)

B9 Um zu beurteilen, ob mit einem Vertrag fir einen bestimmten Zeitraum die Verfiigungsgewalt iiber einen
identifizierten Vermogenswert (siche Paragraphen B13-B20) tibertragen wird, beurteilt das Unternehmen, ob der
Kunde wiahrend des gesamten Verwendungszeitraums sowohl

a) berechtigt ist, im Wesentlichen den gesamten wirtschaftlichen Nutzen aus der Verwendung des identifizierten
Vermogenswerts zu ziehen (siche Beschreibung in den Paragraphen B21-B23), als auch

b) berechtigt ist, iiber die Nutzung des identifizierten Vermogenswert zu entscheiden (siche Beschreibung in den
Paragraphen B24-B30).

B10 Erlangt der Kunde die Verfugungsgewalt iiber einen identifizierten Vermogenswert nur wahrend eines Teils der
Vertragslaufzeit, so enthilt der Vertrag nur fiir diesen Teil der Vertragslaufzeit ein Leasingverhltnis.

B11 Ein Vertrag iiber den Erhalt von Giitern oder Dienstleistungen kann von einer gemeinschaftlichen Vereinbarung im
Sinne von IFRS 11 Gemeinschafiliche Vereinbarungen oder in deren Namen geschlossen werden. In diesem Fall gilt
die gemeinschaftliche Vereinbarung fiir diesen Vertrag als Kunde. Um zu beurteilen, ob ein solcher Vertrag ein
Leasingverhiltnis enthilt, beurteilt das Unternehmen demnach, ob die gemeinschaftliche Vereinbarung wahrend
des gesamten Verwendungszeitraums die Verfugungsgewalt tiber den identifizierten Vermogenswert erlangt.

B12 Ob ein Vertrag ein Leasingverhiltnis enthilt, hat das Unternehmen fiir jede einzelne potenzielle Leasingkom-
ponente zu beurteilen. Paragraph B32 enthilt Leitlinien zu einzelnen Leasingkomponenten.

Identifizierter Vermogenswert

B13 Gewdhnlich wird ein Vermogenswert dadurch identifiziert, dass er in einem Vertrag ausdriicklich spezifiziert wird.
Ein Vermogenswert kann aber auch allein dadurch als identifiziert gelten, dass er dem Kunden zu einem be-
stimmten Zeitpunkt zur Nutzung zur Verfigung gestellt (und somit stillschweigend spezifiziert) wird.

Substanzielle Substitutionsrechte

B14 Selbst wenn ein Vermogenswert spezifiziert ist, ist ein Kunde nicht zur Nutzung eines identifizierten Vermogens-
werts berechtigt, wenn der wahrend des gesamten Verwendungszeitraums Lieferant das substanzielle Recht besitzt,
den Vermogenswert zu ersetzen. Das Recht eines Lieferanten auf Substituierung eines Vermogenswerts gilt nur
dann als substanziell, wenn die beiden folgenden Bedingungen erfllt sind:

a) es ist dem Lieferanten wahrend des gesamten Verwendungszeitraums ohne Weiteres moglich, einen Ver-
mogenswert durch alternative Vermogenswerte zu ersetzen (das ist der Fall, wenn sich der Kunde einer
Substituierung des Vermogenswerts seitens des Lieferanten nicht widersetzen kann und dem Lieferanten
alternative Vermogenswerte jederzeit zur Verfiigung stehen oder er sich diese innerhalb eines angemessenen
Zeitraums beschaffen kann), und

b) dem Lieferanten entsteht aus der Ausiibung seines Rechts auf Substituierung des Vermdgenswerts ein wirt-
schaftlicher Nutzen (der wirtschaftliche Nutzen, der ihm durch die Substituierung des Vermogenswerts er-
wichst, tiberwiegt voraussichtlich die dadurch verursachten Kosten).

B15 Hat der Lieferant nur zu oder nach einem bestimmten Zeitpunkt oder bei oder nach Eintreten eines bestimmten
Ereignisses das Recht oder die Verpflichtung, den Vermogenswert zu ersetzen, gilt sein Substitutionsrecht nicht als
substanziell, weil es ihm in diesem Fall nicht wihrend des gesamten Verwendungszeitraums ohne Weiteres
moglich ist, einen Vermogenswert durch alternative Vermogenswerte zu ersetzen.
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B16 Bei der Beurteilung der Frage, ob der Lieferant iiber ein substanzielles Substitutionsrecht verfiigt, legt das Unter-
nehmen die bei Vertragsbeginn bestehenden Fakten und Umstinde zugrunde und beriicksichtigt keine spiteren
Ereignisse, deren Eintreten bei Beginn des Vertragsverhaltnisses unwahrscheinlich erscheinen. Beispiele fiir spitere
Ereignisse, deren Eintreten bei Vertragsbeginn unwahrscheinlich erscheinen und die daher nicht in die Beurteilung
einflieBen diirfen, sind:

a) Einverstandniserklarung eines kiinftigen Kunden, fiir die Nutzung des Vermogenswerts einen iiber dem Markt-
preis liegenden Preis zu zahlen,

b) Einfithrung neuer Technologien, die bei Beginn des Vertrags noch unzureichend entwickelt waren,

¢) wesentliche Differenz zwischen der Nutzung des Vermogenswerts durch den Kunden bzw. der Leistung des
Vermogenswerts und der bei Vertragsbeginn erwarteten Nutzung bzw. Leistung und

d) wesentliche Differenz zwischen dem Marktpreis des Vermogenswerts wihrend des Verwendungszeitraums und
dem bei Vertragsbeginn erwarteten Marktpreis.

B17 Befindet sich der Vermogenswert beim Kunden oder bei Dritten, sind die mit der Substituierung verbundenen
Kosten gewohnlich hoher als wenn er sich beim Lieferanten befindet. Daher ist es in diesen Fillen wahrschein-
licher, dass sie den mit der Substituierung des Vermogenswerts verbundenen Nutzen iibersteigen.

B18 Hat der Lieferant das Recht oder die Verpflichtung, den Vermogenswert im Rahmen der Reparatur und Instand-
haltung zu ersetzen, wenn dieser nicht ordnungsgemaf§ funktioniert oder eine technische Nachriistung verfiigbar
wird, so schrinkt dies nicht das Recht des Kunden auf Nutzung eines identifizierten Vermdgenswerts ein.

B19 Ist fiir den Kunden nicht unmittelbar erkennbar, ob der Lieferant iiber ein substanzielles Substitutionsrecht verfigt,
hat er davon auszugehen, dass das Substitutionsrecht nicht substanziell ist.

Teile von Vermigenswerten

B20 Ein Kapazititsanteil eines Vermogenswerts gilt als identifizierter Vermogenswert, wenn er physisch abgrenzbar ist
(beispielsweise ein Geschoss eines Gebdudes). Ein Kapazititsanteil oder ein anderer Bestandteil eines Vermogens-
werts, der nicht physisch abgrenzbar ist, (beispielsweise ein Kapazititsanteil eines Glasfaserkabels) gilt nicht als
identifizierter Vermdgenswert, sofern er nicht den wesentlichen Kapazititsanteil des Vermogenswerts darstellt und
somit dem Kunden das Recht verleiht, im Wesentlichen den gesamten wirtschaftlichen Nutzen aus der Verwen-
dung des Vermogenswerts zu zichen.

Das Recht, den wirtschaftlichen Nutzen aus einer Verwendung zu ziehen

B21 Ein Kunde hat die Verfiigungsgewalt iiber einen identifizierten Vermogenswert, wenn er berechtigt ist, wihrend des
gesamten Verwendungszeitraums im Wesentlichen den gesamten wirtschaftlichen Nutzen aus der Verwendung des
Vermogenswerts zu zichen (beispielsweise muss er wahrend dieses Zeitraums den Vermogenswert exklusiv nutzen
diirfen). Ein Kunde kann auf vielfaltige Weise, direkt sowie indirekt wirtschaftlichen Nutzen aus der Verwendung
eines Vermogenswerts zichen, beispielsweise indem er diesen selbst nutzt, besitzt oder untervermietet. Zum wirt-
schaftlichen Nutzen aus der Verwendung eines Vermogenswerts zahlen dessen Produktionsergebnis und Neben-
produkte (einschliefSlich der moglicherweise damit erzielten Zahlungsstrome) sowie anderer wirtschaftlicher Nut-
zen, der bei einem Geschift mit einem Dritten aus der Verwendung des Vermogenswerts gezogen werden konnte.

B22 Bei der Beurteilung des Rechts, im Wesentlichen den gesamten wirtschaftlichen Nutzen aus der Verwendung eines
Vermogenswerts zu ziehen, beurteilt das Unternehmen den wirtschaftlichen Nutzen, der sich aus der Verwendung
des Vermogenswerts innerhalb des fiir den Kunden festgelegten Nutzungsumfangs des Vermodgenswerts ergibt
(siche Paragraph B30). Beispiele:
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a) Ist die Nutzung eines Kraftfahrzeugs laut Vertrag innerhalb des Verwendungszeitraums auf ein bestimmtes
geografisches Gebiet beschrankt, beriicksichtigt das Unternehmen lediglich den wirtschaftlichen Nutzen aus der
Verwendung des Kraftfahrzeugs innerhalb dieses Gebiets und nicht dariiber hinaus.

b) Ist die Nutzung eines Kraftfahrzeugs laut Vertrag innerhalb des Verwendungszeitraums auf eine bestimmte
Kilometerzahl beschrinkt, beriicksichtigt das Unternehmen lediglich den wirtschaftlichen Nutzen aus der Ver-
wendung des Kraftfahrzeugs bis zur zuldssigen Kilometerzahl und nicht dariiber hinaus.

B23 Sieht der Vertrag vor, dass der Kunde dem Lieferanten oder einem Dritten einen Teil der mit der Verwendung des
Vermogenswerts erzielten Zahlungsstrome als Gegenleistung zahlt, so sind diese Zahlungen als Teil des wirt-
schaftlichen Nutzens zu betrachten, der dem Kunden aus der Verwendung des Vermogenswerts erwichst. Muss
der Kunde beispielsweise dem Lieferanten fiir die Nutzung einer Verkaufsfliche einen Anteil seines Umsatzes als
Gegenleistung zahlen, so schrinkt diese Verpflichtung nicht das Recht des Kunden ein, im Wesentlichen den
gesamten wirtschaftlichen Nutzen aus der Verwendung der Verkaufsfliche zu ziehen. Der Grund dafiir ist, dass
Zahlungsstrome aus diesen Umsitzen als wirtschaftlicher Nutzen gelten, den der Kunde aus der Verwendung der
Verkaufsfliche zieht, und dass der Anteil dieser Zahlungsstrome, den er dann dem Lieferanten zahlt, als Gegen-
leistung fiir das Recht auf Nutzung dieser Fliche zu betrachten ist.

Recht, iiber die Nutzung zu entscheiden

B24 Der Kunde ist nur dann in der Lage, wihrend des gesamten Verwendungszeitraums iiber die Nutzung eines
identifizierten Vermogenswerts zu entscheiden, wenn entweder

a) er wihrend des gesamten Verwendungszeitraums das Recht hat, zu bestimmen, wie und fiir welchen Zweck
der Vermogenswert eingesetzt wird (siehe Beschreibung in den Paragraphen B25-B30), oder

b) die maflgeblichen Entscheidungen dariiber, wie und fiir welchen Zweck der Vermogenswert eingesetzt wird,
bereits im Vorfeld getroffen wurden und

i) der Kunde wihrend des gesamten Verwendungszeitraums das Recht hat, den Vermogenswert einzusetzen
(oder Dritte anzuweisen, den Vermdgenswert in einer von ihm bestimmten Weise einzusetzen), und der
Lieferant nicht berechtigt ist, diese Anweisungen zu dndern, oder

ii) der Kunde den Vermogenswert (oder bestimmte Teile des Vermogenswerts) in einer Weise gestaltet hat, die
bereits vorgibt, wie und fiir welchen Zweck der Vermogenswert wihrend des gesamten Verwendungs-
zeitraums eingesetzt wird.

Wie und fiir welchen Zweck wird der Vermogenswert eingesetzt?

B25 Der Kunde hat das Recht, zu bestimmen, wie und fiir welchen Zweck der Vermogenswert eingesetzt wird, wenn
der Vertrag ihm die Moglichkeit gibt, innerhalb des festgelegten Nutzungsumfangs die Art und den Zweck der
Verwendung des Vermogenswerts wahrend des gesamten Verwendungszeitraums zu dndern. Bei der Beurteilung
dieser Frage bewertet das Unternechmen die fiir die Anderung der Art und des Zwecks der Verwendung des
Vermogenswerts wahrend des gesamten Verwendungszeitraums mafigeblichen Entscheidungsrechte. Entschei-
dungsrechte sind maflgeblich, wenn sie sich auf den mit der Verwendung zu erzielenden wirtschaftlichen Nutzen
auswirken konnen. Die mafigeblichen Entscheidungsrechte unterscheiden sich in der Regel von Vertrag zu Vertrag,
da sie von der Art des Vermogenswerts und den Vertragsbedingungen abhingig sind.

B26 Entscheidungsrechte, die je nach Rahmenbedingungen das Recht verleihen, zu bestimmen, wie und fir welchen
Zweck der Vermogenswert innerhalb des fiir den Kunden festgelegten Nutzungsumfangs eingesetzt wird, sind
beispielsweise:

a) Rechte, die es ermdglichen, die Art des mit dem Vermogenswert erzielten Ergebnisses zu dndern (beispielsweise
einen Container wahlweise fur Transport oder Lagerung einzusetzen oder den Produktmix festzulegen, der auf
einer Verkaufsfliche angeboten wird),

b) Rechte, die es ermoglichen zu bestimmen, wann ein Ergebnis erzielt wird (beispielsweise zu entscheiden, wann
ein Anlagenteil oder ein Kraftwerk in Betrieb genommen oder abgeschaltet wird),
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¢) Rechte, die es ermoglichen zu bestimmen, wo ein Ergebnis erzielt wird (beispielsweise zu entscheiden, wohin
ein Lastkraftwagen oder ein Schiff fahren wird oder wo ein Ausriistungsgegenstand eingesetzt wird), und

d) Rechte, die es ermdglichen zu bestimmen, ob und in welchen Mengen ein Ergebnis erzielt wird (beispielsweise
zu entscheiden, ob und wie viel Energie mit einem Kraftwerk erzeugt wird).

B27 Entscheidungsrechte, die nicht dazu berechtigen, zu bestimmen, wie und fiir welchen Zweck der Vermogenswert
eingesetzt wird, sind beispielsweise solche, die sich auf den Betrieb und die Instandhaltung des Vermdgenswerts
beschrinken. Solche Rechte kann der Kunde oder der Lieferant haben. Betriebs- und Instandhaltungsrechte sind
zwar fir die effiziente Nutzung des Vermogenswerts meist von wesentlicher Bedeutung, sie berechtigen aber nicht
dazu, zu bestimmen, wie und fir welchen Zweck der Vermogenswert eingesetzt wird, sondern sind meist von
diesen Entscheidungen abhingig. Betriebsrechte fir den Vermogenswert konnen dem Kunden dagegen das Recht
verleihen, iiber die Nutzung des Vermogenswerts zu entscheiden, sofern die mafigeblichen Entscheidungen darii-
ber, wie und fiir welchen Zweck der Vermogenswert eingesetzt wird, bereits im Vorfeld festgelegt wurden (siche
Paragraph B24(b)(i)).

Wihrend und vor dem Verwendungszeitraum getroffene Festlegungen

B28 Die mafdgeblichen Entscheidungen dariiber, wie und fiir welchen Zweck der Vermogenswert eingesetzt wird,
konnen in vielfdltiger Weise im Vorfeld getroffen werden. Beispielsweise konnen die mafigeblichen Entscheidungen
durch die Bauart des Vermogenswerts vorgegeben sein oder durch im Vertrag festgelegte Nutzungsbeschriankun-
gen.

B29 Um zu beurteilen, ob der Kunde das Recht hat, iiber die Nutzung eines Vermogenswerts zu entscheiden, darf das
Unternehmen lediglich die Entscheidungsrechte iiber die Verwendung des Vermogenswerts wahrend des Verwen-
dungszeitraums beriicksichtigen, es sei denn, der Kunde hat den Vermdgenswert (oder bestimmte Teile des Ver-
mogenswerts) wie in Paragraph B24(b)(ii) selbst gestaltet. Daher darf das Unternehmen, wenn die Bedingungen
nach Paragraph B24(b)(ii) nicht erfiillt sind, Entscheidungen, die vor dem Verwendungszeitraum vorgegeben sind,
nicht beriicksichtigen. Kann der Kunde beispielsweise das mit einem Vermogenswert erzielte Ergebnis lediglich vor
Beginn des Verwendungszeitraums festlegen, verfiigt er nicht iiber das Recht, iiber die Nutzung des Vermogens-
werts zu entscheiden. Die Moglichkeit, das zu erzielende Ergebnis vor Beginn des Verwendungszeitraums ver-
traglich festzulegen, verleiht dem Kunden, wenn er keine weitergehenden Entscheidungsrechte iiber die Nutzung
des Vermogenswerts hat, dieselben Rechte wie sie jeder Kunde beim Erwerb von Giitern oder Dienstleistungen
geniefit.

Schutzrechte

B30 In einem Vertrag konnen Bedingungen festgelegt werden, die die Interessen des Lieferanten am Vermogenswert
oder an anderen Vermogenswerten schiitzen sollen, die seine Mitarbeiter schiitzen sollen oder die gewihrleisten
sollen, dass seine rechtlichen Verpflichtungen erfiillt sind. Solche Bedingungen sind Schutzrechte. In einem Vertrag
kann beispielsweise i) der maximal zuldssige Nutzungsumfang des Vermogenswerts festgelegt werden oder einge-
grenzt werden, wo oder wann der Kunde den Vermogenswert nutzen darf, ii) der Kunde verpflichtet werden,
bestimmte Betriebsverfahren einzuhalten, oder iii) der Kunde verpflichtet werden, dem Lieferanten Anderungen der
Einsatzart des Vermogenswerts vorab anzuzeigen. Schutzrechte geben in der Regel den fiir den Kunden zuldssigen
Nutzungsumfang vor, sprechen aber fiir sich allein genommen dem Kunden nicht das Recht ab, iiber die Nutzung
des Vermogenswerts zu entscheiden.
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B31 Anhand des folgenden Ablaufdiagramms konnen Unternehmen beurteilen, ob ein Vertrag ein Leasingverhiltnis
begriindet oder beinhaltet.

Gibt es einen identifizierten Vermdgenswert? Nein
Siehe die Paragraphen B13-B20.

Ja
\ 4

Ist der Kunde berechtigt, wéhrend des gesamten Nein
Verwendungszeitraums im Wesentlichen den gesamten
wirtschaftlichen Nutzen aus der Verwendung des
Vermoégenswerts zu ziehen?

Siehe die Paragraphen B21-B23.

Ja

A 4

Kunde Ist der Kunde, der Lieferant oder keiner von beiden Lieferant
berechtigt, wahrend des gesamten

Verwendungszeitraums zu bestimmen, wie und fir
welchen Zweck der Vermdgenswert eingesetzt wird?
Siehe die Paragraphen B25-B30.

Keiner von beiden. Wie und fiir
welchen Zweck der
Vermdgenswert eingesetzt wird,
ist vorgegeben.

Ja

Ist der Kunde berechtigt, den Vermdégenswert wahrend
des gesamten Verwendungszeitraums zu betreiben,
ohne dass der Lieferant die Betriebsanweisungen
andern darf?

Siehe Paragraph B24(b)(i).

Nein

A 4

Hat der Kunde den Vermdgenswert in einer Weise Nein

gestaltet, die bereits vorgibt, wie und fur welchen Zweck
der Vermdgenswert wahrend des gesamten
Verwendungszeitraums eingesetzt wird?
Siehe Paragraph B24(b)(ii).

Ja

Der Vertrag beinhaltet kein

Der Vertrag beinhaltet ein

v

Leasingverhaltnis.

Leasingverhaltnis.

Trennung von Leasing- und Nichtleasingkomponenten eines Vertrags (Paragraphen 12-17)

B32 Das Recht, einen zugrunde liegenden Vermodgenswert zu nutzen, ist als selbststindige Leasingkomponente zu
betrachten, wenn sowohl

a)

der Leasingnehmer aus der Nutzung des zugrunde liegenden Vermdgenswerts entweder gesondert oder zu-
sammen mit anderen, fiir ihn jederzeit verfiigbaren Ressourcen einen Nutzen ziehen kann; eine jederzeit
verfiigbare Ressource ist ein Gut oder eine Dienstleistung, die (vom Leasinggeber oder von anderen Lieferanten)
separat verdufSert oder vermietet wird, oder eine Ressource, die der Leasingnehmer bereits (vom Leasinggeber
oder aus anderen Transaktionen oder Ereignissen) erhalten hat, als auch

der zugrunde liegende Vermogenswert weder in hohem Mafle von den anderen diesem Vertrag zugrunde
liegenden Vermogenswerten abhingig, noch mit diesen eng verbunden ist; so kann beispielsweise der Um-
stand, dass ein Leasingnehmer sich dafiir entscheiden kann, den zugrunde liegenden Vermogenswert nicht zu
leasen, ohne dass dies seine Rechte, andere dem Vertrag zugrunde liegende Vermdgenswerte zu nutzen,
wesentlich beeinflusst, darauf hindeuten, dass der zugrunde liegende Vermogenswert weder in hohem Maf3e
von diesen zugrunde liegenden Vermdgenswerten abhingig noch eng mit ihnen verbunden ist.
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B33 In einem Vertrag kénnen Zahlungen des Leasingnehmers fiir Tatigkeiten und Kosten vorgesehen sein, mit denen
diesem kein Gut und keine Dienstleistung iibertragen wird. Beispielsweise kann ein Leasinggeber in den zu
zahlenden Gesamtbetrag Verwaltungsgebiithren oder andere im Zusammenhang mit dem Leasingverhiltnis von
ihm verauslagte Kosten einbeziehen, mit denen dem Leasingnehmer weder ein Gut noch eine Dienstleistung
tibertragen wird. Die fur solche Kostenelemente zu zahlenden Betrdge begriinden keine selbststindige Vertrags-
komponente, sondern gelten als Teil der Gegenleistung, die den einzelnen Komponenten des Vertrags zuzuweisen
ist.

Laufzeit des Leasingverhiltnisses (Paragraphen 18-21)

B34 Bei der Bestimmung der Laufzeit und der unkiindbaren Grundlaufzeit des Leasingverhiltnisses legt das Unterneh-
men die fur Vertrdge anwendbare Definition zugrunde und bestimmt den Zeitraum, wihrenddessen der Vertrag
durchsetzbar ist. Ein Leasingverhdltnis ist nicht mehr durchsetzbar, wenn sowohl der Leasingnehmer als auch der
Leasinggeber das Leasingverhiltnis ohne Zustimmung der anderen Vertragspartei beenden kann und in diesem Fall
allenfalls eine geringe Strafzahlung entrichten muss.

B35 Hat nur der Leasingnehmer das Recht, das Leasingverhiltnis zu beenden, so ist diese dem Leasingnehmer zu-
stehende Kiindigungsoption vom Unternehmen bei der Bestimmung der Laufzeit des Leasingverhiltnisses zu
beriicksichtigen. Hat nur der Leasinggeber das Recht, das Leasingverhaltnis zu beenden, so erstreckt sich die
unkiindbare Grundlaufzeit des Leasingverhiltnisses auch auf den Zeitraum, wahrenddessen diese Kiindigungs-
option besteht.

B36 Die Laufzeit des Leasingverhiltnisses beginnt am Bereitstellungsdatum und umfasst auch etwaige mietfreie Zeit-
rdume, die der Leasinggeber dem Leasingnehmer gewihrt.

B37 Am Bereitstellungsdatum beurteilt das Unternehmen, ob der Leasingnehmer hinreichend sicher ist, dass er eine
Verldngerungsoption oder eine Kaufoption fiir den zugrunde liegenden Vermogenswert ausiiben oder eine Kiin-
digungsoption nicht ausiiben wird. Das Unternehmen tragt dabei allen maflgeblichen Fakten und Umstinden
Rechnung, die dem Leasingnehmer einen wirtschaftlichen Anreiz zur Ausiibung bzw. Nichtausiibung der Optionen
geben, einschlielich aller Anderungen dieser Fakten und Umstinde, die vom Bereitstellungsdatum bis zum Zeit-
punkt der Optionsausiibung zu erwarten sind. Beispiele fiir zu beriicksichtigende Faktoren sind:

a) die vertraglich festgelegten Bedingungen fiir die Zeitraume, wihrend derer eine Option besteht, im Vergleich
zu den Marktpreisen, wie

i) die Hohe der wahrend eines Optionszeitraums fir das Leasingverhiltnis zu leistenden Zahlungen,

ii) die Hohe etwaiger variabler Leasingzahlungen oder sonstiger eventualer Zahlungen, wie Strafzahlungen bei
Kiindigung des Leasingverhiltnisses oder Zahlungen aus Restwertgarantien, und

iii) die Bedingungen etwaiger Optionen, die nach Ablauf der ersten Optionszeitraume ausgeiibt werden kon-
nen (beispielsweise eine Kaufoption, die am Ende einer Verlingerung zu einem Preis unter dem Marktpreis
ausgeiibt werden kann),

b) wesentliche, wihrend der Laufzeit des Vertrags fertiggestellte (oder zu erwartende) Mietereinbauten, die fiir den
Leasingnehmer zu einem wesentlichen wirtschaftlichen Nutzen fithren werden, sobald die Verlingerungsopti-
on, die Kiindigungsoption oder die Kaufoption fiir den zugrunde liegenden Vermogenswert ausgeiibt werden
kann,

¢) Kosten in Bezug auf die Kiindigung des Leasingverhiltnisses, wie Verhandlungskosten, Verlegungskosten,
Kosten im Hinblick auf die Bestimmung eines anderen zugrunde liegenden Vermogenswerts, der dem Bedarf
des Leasingnehmers gerecht wird, Kosten fur die Aufnahme eines neuen Vermogenswerts in die Geschafts-
tatigkeit des Leasingnehmers oder Kiindigungsstrafen und dhnliche Kosten, darunter Kosten, um den zugrunde
liegenden Vermogenswert wieder in den im Vertrag vorgesehenen Zustand oder an den im Vertrag vorgese-
henen Ort zu bringen,
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d) die Bedeutung des zugrunde liegenden Vermogenswerts fir die Geschiftstitigkeit des Leasingnehmers, bei-
spielsweise die Frage, ob es sich um einen speziellen Vermogenswert handelt, wo er sich befindet und ob es
Alternativlosungen gibt, und

e) die mit der Ausiibung einer Option verbundenen Bedingungen (wenn die Option nur unter bestimmten
Voraussetzungen ausgeiibt werden kann) und die Wahrscheinlichkeit, dass diese Bedingungen erfillt sein
werden.

B38 Verlingerungs- und Kiindigungsoptionen kénnen mit anderen Vertragsbedingungen kombiniert werden (beispiels-
weise mit einer Restwertgarantie), sodass der Leasingnehmer dem Leasinggeber eine Mindestrendite oder eine feste
Rendite garantiert, die im Wesentlichen nicht davon abhingt, ob die Option ausgeiibt wird oder nicht. In solchen
Fillen geht das Unternehmen ungeachtet der in Paragraph B42 enthaltenen Leitlinien zu de facto festen Zahlungen
davon aus, dass der Leasingnehmer hinreichend sicher ist, dass er die Verlingerungsoption ausiiben bzw. die
Kiindigungsoption nicht ausiiben wird,

B39 Je kiirzer die unkiindbare Grundlaufzeit eines Leasingverhiltnisses ist, desto wahrscheinlicher ist es, dass der
Leasingnehmer die Verlingerungsoption ausiibt bzw. die Kiindigungsoption nicht ausiibt. Der Grund dafiir ist,
dass die mit dem Ersatz eines Vermogenswerts verbundenen Kosten bei einer kiirzeren unkiindbaren Grundlaufzeit
aller Voraussicht nach im Verhaltnis hoher sind.

B40 Bei der Beurteilung der Frage, ob der Leasingnehmer hinreichend sicher ist, dass er eine Option ausiiben oder nicht
ausiiben wird, konnen seine vergangenen Entscheidungen hinsichtlich der Zeitrdume, wahrend derer er gewohnlich
bestimmte Arten von (geleasten oder eigenen) Vermogenswerten eingesetzt hat, und die wirtschaftlichen Griinde
fur diese Entscheidungen aufschlussreich sein. Hat der Leasingnehmer beispielsweise in der Vergangenheit gewohn-
lich bestimmte Arten von Vermogenswerten fiir einen bestimmten Zeitraum eingesetzt oder iibt er tiblicherweise
bei Leasingverhiltnissen mit bestimmten Arten zugrunde liegender Vermogenswerte hdufig Optionen aus, so
beriicksichtigt er die wirtschaftlichen Griinde fiir diese vergangenen Entscheidungen bei der Beurteilung der Frage,
ob er bei diesen Vermogenswerten eine Option mit hinreichender Sicherheit ausiiben wird.

B41 In Paragraph 20 ist vorgeschen, dass ein Leasingnehmer nach dem Bereitstellungsdatum, wenn ein wesentliches
Ereignis oder eine wesentliche Anderung von Umstidnden eintritt, das bzw. die sich seinem Einfluss nicht entzieht
und sich darauf auswirkt, ob er hinreichend sicher ist, dass er eine bei der Bestimmung der Laufzeit zuvor nicht
beriicksichtigte Option ausiiben oder eine bei der Bestimmung der Laufzeit zuvor beriicksichtigte Option nicht
ausiiben wird, die Laufzeit des Leasingverhiltnisses erneut bestimmt. Wesentliche Ereignisse oder wesentliche
Anderungen von Umsténden sind beispielsweise

a) wesentliche, am Bereitstellungsdatum nicht ins Auge gefasste Mietereinbauten, die fiirr den Leasingnehmer zu
einem wesentlichen wirtschaftlichen Nutzen fihren werden, sobald die Verlingerungsoption, die Kiindigungs-
option oder die Kaufoption fiir den zugrunde liegenden Vermogenswert ausgeiibt werden kann,

b) eine wesentliche, am Bereitstellungsdatum nicht ins Auge gefasste Anderung oder Anpassung des zugrunde
liegenden Vermogenswerts,

¢) der Beginn eines Unterleasingverhiltnisses in Bezug auf den zugrunde liegenden Vermogenswert mit einer
langeren Laufzeit als die zuvor bestimmte Laufzeit des Leasingverhiltnisses und

d) eine Geschiftsentscheidung des Leasingnehmers, die sich unmittelbar auf die Ausitbung oder Nichtausiibung
einer Option auswirkt (beispielsweise die Entscheidung, das Leasingverhiltnis bei einem ergdnzenden Ver-
mogenswert zu verlingern, einen alternativen Vermogenswert zu verduern oder eine Geschiftseinheit zu
verduflern, in der das Nutzungsrecht zur Anwendung kommt).



L 237/842 Amtsblatt der Européischen Union 26.9.2023

De facto feste Leasingzahlungen (Paragraphen 27(a), 36(c) und 70(a))

B42 Zu den Leasingzahlungen gehoren auch etwaige de facto feste Leasingzahlungen. De facto feste Leasingzahlungen
sind Zahlungen, die formal variabel sein konnen, ihrem Wesen nach aber unvermeidlich sind. De facto feste
Leasingzahlungen ergeben sich beispielsweise, wenn

a) Leasingzahlungen variabel angelegt sind, die Variabilitit dieser Zahlungen aber unbegriindet ist; solche Zah-
lungen enthalten variable Komponenten, die in Wahrheit keinen wirtschaftlichen Gehalt haben, beispielsweise

i) Zahlungen, die nur geleistet werden miissen, wenn ein Vermogenswert nachweislich wihrend der Dauer des
Leasingverhiltnisses betrieben werden kann oder wenn ein Ereignis eintritt, das zwangslaufig eintreten wird,
oder

ii) Zahlungen, die urspriinglich in Abhingigkeit von der Nutzung des zugrunde liegenden Vermogenswerts als
variable Leasingzahlungen angelegt wurden, deren Variabilitit aber nach dem Bereitstellungsdatum ab
einem bestimmten Zeitpunkt enden wird, sodass sie fiir den Rest der Laufzeit des Leasingverhiltnisses
zu festen Zahlungen werden; solche Zahlungen werden zu de facto festen Zahlungen, sobald die Variabilitat
endet,

b) es mehrere Zahlungsschemata gibt, die fiir den Leasingnehmer infrage kommen, davon aber nur ein Schema
realistisch ist; in diesem Fall hat das Unternehmen das realistische Zahlungsschema als Leasingzahlungen zu
betrachten,

¢) es mehrere realistische Zahlungsschemata gibt, die fiir den Leasingnehmer infrage kommen, er aber gezwungen
ist, mindestens eines davon zu wihlen; in diesem Fall hat das Unternehmen dasjenige Zahlungsschema als
Leasingzahlungen zu betrachten, fiir das sich (abgezinst) der geringste Gesamtbetrag ergibt.

Einbeziehung des Leasingnehmers vor dem Bereitstellungsdatum

Dem Leasingnehmer entstehende Kosten im Zusammenhang mit dem Bau oder der Gestaltung eines zugrunde liegenden
Vermagenswerts

B43 Das Unternechmen kann ein Leasingverhiltnis aushandeln, bevor der zugrunde liegende Vermogenswert zur Nut-
zung durch den Leasingnehmer bereitsteht. Bei bestimmten Leasingverhiltnissen muss der zugrunde liegende
Vermogenswert gegebenenfalls fir eine Nutzung durch den Leasingnehmer speziell gebaut oder umgestaltet
werden. In den Vertragsbedingungen kann vorgeschen sein, dass der Leasingnehmer Zahlungen fur den Bau
oder die Umgestaltung des Vermogenswerts leistet.

B44 Ubernimmt der Leasingnehmer Kosten im Zusammenhang mit dem Bau oder der Gestaltung des zugrunde
liegenden Vermogenswerts, so hat er diese nach anderen geltenden Standards, beispielsweise IAS 16, zu bilanzie-
ren. Kosten im Zusammenhang mit dem Bau oder der Gestaltung eines zugrunde liegenden Vermogenswerts
umfassen keine Zahlungen des Leasingnehmers in Bezug auf das Recht, den zugrunde liegenden Vermogenswert
zu nutzen. Zahlungen in Bezug auf das Recht, einen zugrunde liegenden Vermogenswert zu nutzen, sind Lea-
singzahlungen, unabhidngig vom Zeitpunkt, zu dem sie geleistet werden.

Eigentumsrecht am zugrunde liegenden Vermdogenswert

B45 Es ist moglich, dass der Leasingnehmer das Eigentumsrecht an einem zugrunde liegenden Vermogenswert erhilt,
bevor das Eigentumsrecht an den Leasinggeber tibergeht und der Vermogenswert an den Leasingnehmer vermietet
wird. Der Erhalt des Eigentumsrechts ist nicht ausschlaggebend fiir die Art und Weise, wie die Transaktion zu
bilanzieren ist.

B46 Besitzt (oder erlangt) der Leasingnehmer die Verfugungsgewalt iiber den zugrunde liegenden Vermdgenswert,
bevor dieser dem Leasinggeber tibertragen wird, so handelt es sich um eine Sale-and-Leaseback-Transaktion, die
nach den Paragraphen 98-103 zu bilanzieren ist.
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B47 Erlangt der Leasingnehmer dagegen nicht die Verfiigungsgewalt iiber den zugrunde liegenden Vermogenswert,

bevor dieser dem Leasinggeber iibertragen wird, so handelt es sich nicht um eine Sale-and-Leaseback-Transaktion.
Dies kann beispielsweise der Fall sein, wenn ein Hersteller, ein Leasinggeber und ein Leasingnehmer ein Kauf-
geschift aushandeln, wobei der Leasinggeber vom Hersteller einen Vermogenswert erwirbt, der dann vom Lea-
singnehmer geleast wird. In diesem Fall erhilt der Leasingnehmer moglicherweise das Eigentumsrecht an dem
zugrunde liegenden Vermogenswert, bevor dieses an den Leasinggeber tibergeht. Erhalt der Leasingnehmer also das
Eigentumsrecht an dem zugrunde liegenden Vermogenswert, die Verfiigungsgewalt dariiber aber erst, wenn das
Eigentumsrecht an den Leasinggeber tibergeht, so ist die Transaktion nicht als Sale-and-Leaseback-Transaktion
sondern als Leasingverhiltnis zu bilanzieren.

Angaben des Leasingnehmers (Paragraph 59)

B48

B49

Um zu bestimmen, ob zur Erreichung des in Paragraph 51 fiir die Angabepflichten festgelegten Ziels zusitzliche
Informationen zur Leasingaktivitit erforderlich sind, priift der Leasingnehmer,

a) ob diese Informationen fiir die Abschlussadressaten relevant sind; der Leasingnehmer hat zusitzliche Infor-
mationen gemafl Paragraph 59 nur anzugeben, wenn diese Informationen fiir die Abschlussadressaten voraus-
sichtlich relevant sind; dies ist wahrscheinlich der Fall, wenn diese Informationen die Adressaten in die Lage
versetzen,

i) zu verstehen, welche Flexibilitatsvorteile mit den Leasingverhéltnissen verbunden sind; Leasingverhiltnisse
konnen Flexibilitdtsvorteile bieten, wenn ein Leasingnehmer seine Risiken verringern kann, indem er bei-
spielsweise eine Kiindigungsoption ausiibt oder das Leasingverhdltnis mit glinstigen Bedingungen verldn-
gert,

ii) die mit Leasingverhaltnissen verbundenen Beschrankungen zu verstehen; mit Leasingverhiltnissen konnen
Beschrankungen verbunden sein, beispielsweise die Verpflichtung fiir den Leasingnehmer, bestimmte Fi-
nanzkennzahlen einzuhalten,

i) zu verstehen, in welchem Mafle die Angaben von variablen Einflussgrofien abhdngen; so konnen sich
beispielsweise kiinftige variable Leasingzahlungen auf die Angaben auswirken,

iv) zu verstehen, welche sonstigen Risiken mit Leasingverhiltnissen verbunden sind,

v) etwaige Abweichungen von brancheniiblichen Praktiken zu verstehen; beispielsweise uniibliche oder Son-
derbestimmungen in der Leasingvereinbarung, die sich auf das Leasingportfolio des Leasingnehmers aus-
wirken,

b) ob diese Informationen bereits aus in der Bilanz oder im Anhang dargestellten Informationen hervorgehen;
Informationen, die bereits an anderer Stelle in der Bilanz dargestellt sind, braucht der Leasingnehmer nicht
erneut darzustellen.

Zusidtzliche Informationen zu variablen Leasingzahlungen, die unter gewissen Umstinden zur Erreichung des in
Paragraph 51 fir die Angabepflichten festgelegten Ziels erforderlich sein konnen, sind beispielsweise Informatio-
nen, die es den Abschlussadressaten ermdglichen,

a) zu verstehen, weshalb und in welchem Umfang der Leasingnehmer variable Leasingzahlungen verwendet,

b) das Verhiltnis zwischen variablen Leasingzahlungen und festen Zahlungen einzuschitzen,

¢) Kenntnis von den Einflussgrofien, die sich auf die variablen Leasingzahlungen auswirken, zu erlangen und
einzuschitzen, in welcher Groenordnung diese Zahlungen variieren werden, wenn sich diese Einflussgrofen
indern, und

d) sonstige operative und finanzielle Auswirkungen der variablen Leasingzahlungen einzuschitzen.
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B50 Zusitzliche Informationen zu Verlingerungsoptionen und Kiindigungsoptionen, die unter gewissen Umstanden zur
Erreichung des in Paragraph 51 fur die Angabepflichten festgelegten Ziels erforderlich sein konnen, sind beispiels-
weise Informationen, die es den Abschlussadressaten ermdglichen,

a) zu verstehen, weshalb und in welchem Umfang der Leasingnehmer Verlingerungsoptionen bzw. Kiindigungs-
optionen vorsieht,

b) das Verhiltnis zwischen Leasingzahlungen fiir optionale Zeitrdume und Leasingzahlungen einzuschitzen,

¢) den Umfang der nicht in die Bewertung von Leasingverbindlichkeiten einbezogenen Optionen zu beurteilen
und

d) sonstige operative und finanzielle Auswirkungen dieser Optionen einzuschitzen.

B51 Zusitzliche Informationen zu Restwertgarantien, die unter gewissen Umstinden zur Erreichung des in Para-
graph 51 fiir die Angabepflichten festgelegten Ziels erforderlich sein konnen, sind beispielsweise Informationen,
die es den Abschlussadressaten ermoglichen,

a) zu verstehen, weshalb und in welchem Umfang der Leasingnehmer Restwertgarantien gibt,

b) den Umfang des Restwertrisikos fiir den Leasingnehmer einzuschitzen,

¢) zu erfahren, fiir welche Art von zugrunde liegenden Vermogenswerten diese Garantien gegeben werden, und
d) sonstige operative und finanzielle Auswirkungen dieser Garantien einzuschitzen.

B52 Zusitzliche Informationen zu Sale-and-Leaseback-Transaktionen, die unter gewissen Umstinden zur Erreichung
des in Paragraph 51 fur die Angabepflichten festgelegten Ziels erforderlich sein konnen, sind beispielsweise
Informationen, die es den Abschlussadressaten ermdglichen,

a) zu verstehen, weshalb und in welchem Umfang der Leasingnehmer Sale-and-Leaseback-Transaktionen eingeht,
b) zu erfahren, welche Bedingungen fiir einzelne Sale-and-Leaseback-Transaktionen gelten,
¢) die nicht in die Bewertung von Leasingverbindlichkeiten einbezogenen Zahlungen zu beurteilen und

d) einzuschitzen, inwieweit sich die Sale-and-Leaseback-Transaktionen in der Berichtsperiode auf die Zahlungs-
strome auswirken.

Einstufung von Leasingverhiltnissen beim Leasinggeber (Paragraphen 61-66)

B53 Grundlage fiir die Einstufung von Leasingverhiltnissen beim Leasinggeber ist gemif$ diesem Standard der Umfang,
in welchem die mit dem Eigentum an einem zugrunde liegenden Vermdgenswert verbundenen Risiken und
Chancen tibertragen werden. Zu den Risiken gehoren Verlustmoglichkeiten aufgrund von ungenutzten Kapazititen
oder technischer Uberholung und Renditeabweichungen aufgrund geinderter wirtschaftlicher Rahmenbedingungen.
Chancen koénnen Erwartungen hinsichtlich des gewinnbringenden Einsatzes im Geschiftsbetrieb wiahrend der
wirtschaftlichen Nutzungsdauer des zugrunde liegenden Vermogenswerts und hinsichtlich eines Gewinns aus
einem Wertzuwachs oder aus der Realisierung eines Restwerts sein.

B54 Eine Leasingvereinbarung kann Bestimmungen enthalten, nach denen die Leasingzahlungen angepasst werden,
wenn zwischen dem Beginn des Leasingverhiltnisses und dem Bereitstellungsdatum bestimmte Anderungen (wie
eine Anderung der Kosten des Leasinggebers in Bezug auf den zugrunde liegenden Vermdgenswert oder in Bezug
auf die Finanzierung des Leasingverhiltnisses) eintreten. In diesem Fall sind fiir die Zwecke der Einstufung des
Leasingverhltnisses die Auswirkungen solcher Anderungen so zu behandeln, als hitten sie zu Beginn des Lea-
singverhéltnisses stattgefunden.



26.9.2023 Amtsblatt der Européischen Union L 237/845

B55 Umfasst ein Leasingverhiltnis sowohl Grundstiicks- als auch Gebaudekomponenten, stuft der Leasinggeber jede
Komponente unter Anwendung der Paragraphen 62-66 und B53-B54 entweder als Finanzierungsleasingverhiltnis
oder als Operating-Leasingverhiltnis ein. Bei der Einstufung der Grundstiickskomponente als Operating-Leasing-
verhaltnis oder als Finanzierungsleasingverhaltnis muss unbedingt beriicksichtigt werden, dass Grundstiicke in der
Regel eine unbegrenzte wirtschaftliche Nutzungsdauer haben.

B56 Wann immer es zur Einstufung und Bilanzierung eines Leasingverhiltnisses bei Grundstiicken und Gebduden
notwendig ist, teilt der Leasinggeber die Leasingzahlungen (einschlieflich einmaliger Vorauszahlungen) nach
dem Verhiltnis der bei Beginn des Leasingverhiltnisses bestehenden jeweiligen beizulegenden Zeitwerte der Leis-
tungen fur die Mietrechte fiir die Grundstiickskomponente und die Gebiudekomponente des Leasingverhaltnisses
zwischen den Grundstiicks- und Gebdudekomponenten auf. Sollten die Leasingzahlungen zwischen diesen beiden
Komponenten nicht zweifelsfrei aufgeteilt werden konnen, wird das gesamte Leasingverhiltnis als Finanzierungs-
leasingverhiltnis eingestuft. Nur wenn beide Komponenten unzweifelhaft Operating-Leasingverhaltnisse sind, wird
das gesamte Leasingverhaltnis als Operating-Leasingverhiltnis eingestuft.

B57 Bei einem Leasing von Grundstiicken und Gebduden, bei dem der fiir die Grundstiickskomponente anzusetzende
Wert unwesentlich ist, kann der Leasinggeber die Grundstiicke und Gebaude als eine Einheit betrachten und diese
unter Anwendung der Paragraphen 62-66 und B53-B54 als Finanzierungsleasingverhiltnis oder Operating-Lea-
singverhaltnis einstufen. In diesem Fall betrachtet der Leasinggeber die wirtschaftliche Nutzungsdauer der Gebdude
als wirtschaftliche Nutzungsdauer des gesamten zugrunde liegenden Vermogenswerts.

Einstufung von Unterleasingverhaltnissen

B58 Der Unterleasinggeber stuft das Unterleasingverhaltnis nach folgenden Kriterien entweder als Finanzierungsleasing-
verhiltnis oder als Operating-Leasingverhaltnis ein:

a) Handelt es sich bei dem Hauptleasingverhaltnis um ein kurzfristiges Leasingverhaltnis, das das Unternehmen in
seiner Eigenschaft als Leasingnehmer unter Anwendung von Paragraph 6 bilanziert, stuft er das Unterleasing-
verhdltnis als Operating-Leasingverhiltnis ein.

b) Anderenfalls stuft er das Unterleasingverhiltnis auf der Grundlage seines Nutzungsrechts aus dem Hauptlea-
singverhiltnis und nicht auf der Grundlage des zugrunde liegenden Vermogenswerts (z. B. der geleasten Sach-
anlage) ein.
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Zeitpunkt des Inkrafttretens und Ubergangsvorschriften

Dieser Anhang ist integraler Bestandteil des Standards und hat die gleiche bindende Kraft wie die anderen Teile des Standards.

ZEITPUNKT DES INKRAFTTRETENS

C1

Cl1A

C1B

C1C

Dieser Standard ist auf Geschiftsjahre anzuwenden, die am oder nach dem 1.Januar 2019 beginnen. Eine
frithere Anwendung ist zuldssig, sofern das Unternehmen zum oder vor dem Zeitpunkt der erstmaligen An-
wendung dieses Standards auch IFRS 15 Erlose aus Vertrigen mit Kunden anwendet. Wendet ein Unternehmen
diesen Standard frither an, hat es dies anzugeben.

Mit der im Mai 2020 verdffentlichten Verlautbarung COVID-19-bezogene Mietkonzessionen wurden die Paragra-
phen 46A, 46B, 60A, C20A und C20B eingefiigt. Diese Anderungen sind von Leasingnehmern auf Geschifts-
jahre anzuwenden, die am oder nach dem 1.Juni 2020 beginnen. Eine frithere Anwendung ist zuldssig, und
zwar auch fiur Abschliisse, die am 28. Mai 2020 noch nicht zur Veroffentlichung freigegeben waren.

Mit der im August 2020 veréffentlichten Verlautbarung Reform der Referenzzinssitze — Phase 2 wurden die Stan-
dards IFRS 9, IAS 39, IFRS 7, IFRS 4 sowie IFRS 16 gedndert und in IFRS 16 die Paragraphen 104-106 und
C20C—C20D eingefiigt. Diese Anderungen sind auf Geschiftsjahre anzuwenden, die am oder nach dem 1. Januar
2021 beginnen. Eine frithere Anwendung ist zulissig. Wendet ein Unternehmen diese Anderungen auf eine
frithere Periode an, hat es dies anzugeben.

Mit der im Mirz 2021 verdffentlichten Verlautbarung COVID-19-bezogene Mietkonzessionen nach dem 30. Juni
2021 wurden der Paragraph 46B geindert und die Paragraphen C20BA-C20BC eingefiigt. Diese Anderungen
sind von Leasingnehmern auf Geschiftsjahre anzuwenden, die am oder nach dem 1. April 2021 beginnen. Eine
frithere Anwendung ist zuldssig, und zwar auch fir Abschliisse, die am 31. Mdrz 2021 noch nicht zur Ver-
offentlichung freigegeben waren.

C1D Mit der im September 2022 verdffentlichten Verlautbarung Leasingverbindlichkeit in einer Sale-and-Leaseback-

Transaktion wurden der Paragraph C2 gedndert und die Paragraphen 102A und C20E eingefugt. Verkdufer|
Leasingnehmer haben diese Anderungen auf Geschiftsjahre anzuwenden, die am oder nach dem 1. Januar 2024
beginnen. Eine frithere Anwendung ist zuldssig. Wendet ein Verkdufer/Leasingnehmer diese Anderungen auf ein
fritheres Geschiftsjahr an, hat er dies anzugeben.

UBERGANGSVORSCHRIFTEN

C2

C3

C4

C5

C6

Fiir die Zwecke der Vorschriften der Paragraphen C1-C20E ist der Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung der Beginn
des Geschiftsjahres, in dem das Unternehmen diesen Standard erstmals anwendet.

Definition eines Leasingverhiltnisses

Behelfsweise muss das Unternehmen zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung nicht erneut beurteilen, ob ein
Vertrag ein Leasingverhiltnis begriindet oder beinhaltet. Stattdessen kann es

a) diesen Standard auf Vertrige anwenden, die zuvor unter Anwendung von IAS 17 Leasingverhdltnisse und
IFRIC 4 Feststellung, ob eine Vereinbarung ein Leasingverhaltnis enthdlt als Leasingverhaltnisse eingestuft wurden;
auf diese Leasingverhiltnisse wendet das Unternehmen die Ubergangsvorschriften der Paragraphen C5-C18
an,

b) diesen Standard auf Vertrge, die zuvor unter Anwendung von IAS 17 und IFRIC 4 als Vereinbarungen ohne
Leasingverhiltnisse eingestuft wurden, nicht anwenden.

Entscheidet sich das Unternchmen fiir den praktischen Behelf in Paragraph C3, hat es dies anzugeben und
diesen Behelf fiir alle seine Vertrdge anzuwenden. Demnach wendet das Unternehmen die Vorschriften der
Paragraphen 9-11 lediglich auf Vertrdge an, die zum oder nach dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung
geschlossen (oder gedndert) werden.

Leasingnehmer

Der Leasingnehmer wendet diesen Standard auf seine Leasingverhaltnisse entweder

a) riickwirkend auf jede vergangene Berichtsperiode an, in der nach TAS 8 Rechnungslegungsmethoden, Anderungen
von rechnungslegungsbezogenen Schitzungen und Fehler verfahren wurde; oder

b) riickwirkend an, indem er zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung die kumulierte Auswirkung der
erstmaligen Anwendung des Standards gemifS den Paragraphen C7-C13 bilanziert.

Der Leasingnehmer wendet die gemaf$ Paragraph C5 gewdhlte Methode durchgingig fiir alle Leasingverhaltnisse
an, bei denen er Leasingnehmer ist.
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Cc7 Entscheidet der Leasingnehmer, diesen Standard gemdfd Paragraph C5(b) anzuwenden, so nimmt er keine An-
passung von Vergleichsinformationen vor. Stattdessen bilanziert er zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung
die kumulierte Auswirkung der erstmaligen Anwendung des Standards als Anpassung des Eroffnungssaldos der
Gewinnriicklagen (oder ggf. einer sonstigen Eigenkapitalkomponente).

Leasingverhdltnisse, die zuvor als Operating-Leasingverhdltnisse eingestuft waren

C8 Entscheidet der Leasingnehmer, diesen Standard gemafd Paragraph C5(b) anzuwenden, so

a) erfasst er fir Leasingverhiltnisse, die zuvor gemaf IAS 17 als Operating-Leasingverhiltnisse eingestuft waren,
zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung eine Leasingverbindlichkeit, die er zum Barwert der verbleiben-
den Leasingzahlungen, abgezinst unter Anwendung seines Grenzfremdkapitalzinssatzes zum Zeitpunkt der
erstmaligen Anwendung, bewertet,

b) erfasst er fir Leasingverhiltnisse, die zuvor gemaf$ IAS 17 als Operating-Leasingverhiltnisse eingestuft waren,
zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung ein Nutzungsrecht; er entscheidet fir jedes Leasingverhaltnis, ob
er zur Bewertung des Nutzungsrechts entweder

i) den Buchwert ansetzt, als ob der Standard bereits seit dem Bereitstellungsdatum angewendet worden
wire, und diesen unter Anwendung seines Grenzfremdkapitalzinssatzes zum Zeitpunkt der erstmaligen
Anwendung abzinst oder

ii) einen Wert in Hohe der Leasingverbindlichkeit ansetzt, den er um den Betrag der fiir dieses Leasing-
verhaltnis im Voraus geleisteten oder abgegrenzten Leasingzahlungen anpasst, die in der dem Zeitpunkt
der erstmaligen Anwendung unmittelbar vorausgehenden Bilanz ausgewiesen waren,

¢) wendet er, sofern er nicht den praktischen Behelf in Paragraph C10(b) wahlt, zum Zeitpunkt der erstmaligen
Anwendung auf die Nutzungsrechte IAS 36 Wertminderung von Vermdgenswerten an.

C9 Fir Leasingverhiltnisse, die zuvor gemifl IAS 17 als Operating-Leasingverhaltnisse eingestuft waren, und un-
geachtet der Vorschriften in Paragraph C8

a) ist der Leasingnehmer bei Leasingverhéltnissen, denen ein Vermogenswert von geringem Wert zugrunde liegt
(siehe Beschreibung in den Paragraphen B3-B8) und die gemif Paragraph 6 bilanziert werden, nicht ver-
pflichtet, beim Ubergang Anpassungen vorzunehmen; er bilanziert diese Leasingverhéltnisse ab dem Zeit-
punkt der erstmaligen Anwendung gemif diesem Standard,

b) ist der Leasingnehmer bei Leasingverhaltnissen, die zuvor gemaf IAS 40 Als Finanzinvestition gehaltene Im-
mobilien nach dem Modell des beizulegenden Zeitwerts als als Finanzinvestition gehaltene Immobilien bilan-
ziert wurden, nicht verpflichtet, beim Ubergang Anpassungen vorzunehmen; er bilanziert die Nutzungsrechte
und die Leasingverbindlichkeiten aus diesen Leasingverhiltnissen ab dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwen-
dung gemaf$ IAS 40 und diesem Standard,

) bewertet der Leasingnehmer bei Leasingverhaltnissen, die zuvor gemafl IAS 17 als Operating-Leasingverhilt-
nisse bilanziert wurden und ab dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung gemifl IAS 40 nach dem Modell
des beizulegenden Zeitwerts als als Finanzinvestition gehaltene Immobilien bilanziert werden sollen, die
Nutzungsrechte zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung nach dem beizulegenden Zeitwert; er bilanziert
die Nutzungsrechte und die Leasingverbindlichkeiten aus diesen Leasingverhaltnissen ab dem Zeitpunkt der
erstmaligen Anwendung gemdfl IAS 40 und diesem Standard.

C10  Wendet der Leasingnehmer diesen Standard gemaf$ Paragraph C5(b) riickwirkend auf Leasingverhiltnisse an, die
zuvor gemifs TAS 17 als Operating-Leasingverhiltnisse eingestuft waren, so kann er einen oder mehrere der
folgenden praktischen Behelfe anwenden. Er kann diese praktischen Behelfe fiir jedes seiner Leasingverhaltnisse
einzeln anwenden.

a) Der Leasingnehmer kann auf ein Portfolio dhnlich ausgestalteter Leasingverhiltnisse (beispielsweise Leasing-
verhaltnisse mit dhnlichen Vermogenswerten, mit dhnlicher Restlaufzeit und in einem dhnlichen Wirtschafts-
umfeld) den gleichen Abzinsungssatz anwenden.
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b) Der Leasingnehmer kann auf einen Werthaltigkeitstest verzichten und stattdessen unmittelbar vor dem
Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung gemifs TAS 37 Riickstellungen, Eventualverbindlichkeiten und Eventual-
forderungen bewerten, ob es sich bei seinen Leasingverhéltnissen um belastende Vertrige handelt. Wahlt er
diesen praktischen Behelf, so passt er das Nutzungsrecht zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung um den
Betrag an, der in der dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung unmittelbar vorausgehenden Bilanz als
Riickstellung fiir belastende Leasingverhiltnisse ausgewiesen war.

¢) Bei Leasingverhaltnissen, deren Laufzeit innerhalb von 12 Monaten nach dem Zeitpunkt der erstmaligen
Anwendung endet, kann der Leasingnehmer auf die Anwendung von Paragraph C8 verzichten. In diesen
Fillen kann er

i) diese Leasingverhiltnisse so bilanzieren, als handele es sich um kurzfristige Leasingverhiltnisse gemafs
Paragraph 6, und

ii) die mit diesen Leasingverhiltnissen verbundenen Kosten in dem Geschiftsjahr, in das der Zeitpunkt der
erstmaligen Anwendung fallt, in den Angaben als Aufwendungen fur kurzfristige Leasingverhiltnisse
ausweisen.

d) Bei der Bewertung des Nutzungsrechts zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung kann der Leasingnehmer
die anfinglichen direkten Kosten unberiicksichtigt lassen.

e) Sieht ein Vertrag Verlingerungs- oder Kiindigungsoptionen vor, kann der Leasingnehmer die Laufzeit des
Leasingverhiltnisses riickwirkend bestimmen.

Leasingverhdltnisse, die zuvor als Finanzierungsleasingverhdltnisse eingestuft waren

C11  Wendet der Leasingnehmer diesen Standard gemdfd Paragraph C5(b) auf Leasingverhiltnisse an, die zuvor gemafS
IAS 17 als Finanzierungsleasingverhaltnisse eingestuft waren, so entspricht der Buchwert des Nutzungsrechts
und der Leasingverbindlichkeit zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung demjenigen Buchwert, der sich bei
Bewertung des geleasten Vermogenswerts und der Leasingverbindlichkeit gemafl IAS 17 unmittelbar vor diesem
Zeitpunkt ergibt. Ab dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung bilanziert der Leasingnehmer die Nutzungs-
rechte und die Leasingverbindlichkeiten dieser Leasingverhiltnisse gemaff diesem Standard.

Angaben

C12  Wendet der Leasingnehmer diesen Standard gemifl Paragraph C5(b) an, verdffentlicht er die in Paragraph 28
von IAS 8 verlangten Angaben iiber die erstmalige Anwendung mit Ausnahme der Angaben nach Paragraph 28
(f) von IAS 8. Anstelle der Angaben nach Paragraph 28(f) von IAS 8 gibt der Leasingnehmer Folgendes an:

a) den gewichteten Durchschnittswert des Grenzfremdkapitalzinssatzes, den er fur die zum Zeitpunkt der
erstmaligen Anwendung in der Bilanz ausgewiesenen Leasingverbindlichkeiten anwendet, und

b) eine Erliuterung eines etwaigen Unterschiedsbetrags zwischen

i) den Verbindlichkeiten aus Operating-Leasingverhiltnissen, die zum Ende des dem Zeitpunkt der erst-
maligen Anwendung unmittelbar vorausgehenden Geschiftsjahres gemdfl IAS 17 ausgewiesen wurden
und die anhand des Grenzfremdkapitalzinssatzes zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung wie in
Paragraph C8(a) beschrieben abgezinst wurden, und

ii) den zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung in der Bilanz ausgewiesenen Leasingverbindlichkeiten.

C13  Wendet der Leasingnehmer einen oder mehrere der in Paragraph C10 aufgefithrten praktischen Behelfe an, hat
er dies anzugeben.

Leasinggeber

C14  Aufer in den in Paragraph C15 beschriebenen Fillen ist der Leasinggeber in Bezug auf Leasingverhiltnisse, bei
denen er der Leasinggeber ist, nicht verpflichtet, beim Ubergang Anpassungen vorzunehmen. Er bilanziert diese
Leasingverhiltnisse ab dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung gemidfl diesem Standard.
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C15  Der Unterleasinggeber

a) bewertet Unterleasingverhiltnisse, die gemafl TAS 17 als Operating-Leasingverhiltnisse eingestuft waren und
zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung noch bestehen, jeweils neu, um festzustellen, ob sie unter
Anwendung dieses Standards als Operating-Leasingverhéltnisse oder als Finanzierungsleasingverhéltnisse ein-
zustufen sind; er nimmt diese Bewertung zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung auf der Grundlage der
zu diesem Zeitpunkt giiltigen Restlaufzeit und Bedingungen des Hauptleasingverhiltnisses und des Unterlea-
singverhiltnisses vor,

=z

bilanziert Unterleasingverhiltnisse, die gemafd IAS 17 als Operating-Leasingverhiltnisse eingestuft waren,
gemifl diesem Standard aber als Finanzierungsleasingverhiltnisse einzustufen sind, wie zum Zeitpunkt der
erstmaligen Anwendung neu eingegangene Finanzierungsleasingverhiltnisse.

Vor dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung geschlossene Sale-and-Leaseback-Transaktionen

C16  Bei vor dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung geschlossenen Sale-and-Leaseback-Transaktionen bewertet
das Unternehmen nicht neu, ob die Ubertragung des zugrunde liegenden Vermogenswerts die Vorschriften von
IFRS 15 fir eine Bilanzierung als Verduferung erfiillt.

C17  Wurde eine Sale-and-Leaseback-Transaktion gemdfd IAS 17 als Verduferung und Finanzierungsleasingsverhiltnis
bilanziert,

a) bilanziert der Verkdufer/Leasingnehmer das Riickleasing wie jedes andere zum Zeitpunkt der erstmaligen
Anwendung bestehende Finanzierungsleasingverhaltnis und

b) schreibt jeglichen Ertrag aus der Verduferung weiterhin iiber die Laufzeit des Leasingverhiltnisses ab.

C18  Wurde ecine Sale-and-Leaseback-Transaktion gemafl IAS 17 als Verduferung und Operating-Leasingverhaltnis
bilanziert,

a) bilanziert der Verkaufer/Leasingnehmer das Riickleasing wie jedes andere zum Zeitpunkt der erstmaligen
Anwendung bestehende Operating-Leasingverhiltnis und

b) passt das Nutzungsrecht aus dem Riickleasing um etwaige marktuniibliche abgegrenzte Gewinne oder Ver-
luste, die in der dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung unmittelbar vorausgehenden Bilanz ausgewiesen
waren, an.

Zuvor fiir Unternehmenszusammenschliisse erfasste Betriige

C19  Hat der Leasingnehmer im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses giinstige oder ungiinstige Bedin-
gungen eines Operating-Leasingverhltnisses iibernommen und fiir diese zuvor einen Vermogenswert oder eine
Verbindlichkeit gemaff IFRS 3 Unternehmenszusammenschliisse erfasst, hat er diesen Vermogenswert oder diese
Verbindlichkeit auszubuchen und den Buchwert des Nutzungsrechts zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung
um den entsprechenden Betrag anzupassen.

Verweise auf IFRS 9

C20  Wendet das Unternehmen diesen Standard an, bevor es IFRS 9 Finanzinstrumente anwendet, ist jeder Verweis auf
IFRS 9 in diesem Standard als Verweis auf IAS 39 Finanzinstrumente: Ansatz und Bewertung zu verstehen.

COVID-19-bezogene Mietkonzessionen fiir Leasingnehmer

C20A Der Leasingnehmer hat die Verlautbarung COVID-19-bezogene Mietkonzessionen (siche Paragraph C1A) riickwir-
kend anzuwenden und die kumulierten Auswirkungen der erstmaligen Anwendung dieser Anderung zu Beginn
des Geschiftsjahres, in dem er die Anderung erstmals anwendet, als Anpassung des Eréffnungssaldos der
Gewinnriicklagen (oder ggf. einer sonstigen Eigenkapitalkomponente) zu erfassen.
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C20B  Fir die Berichtsperiode, in der der Leasingnehmer die Verlautbarung COVID-19-bezogene Mietkonzessionen erst-
mals anwendet, ist er nicht verpflichtet, die in Paragraph 28(f) von IAS 8 verlangten Angaben zu machen.

C20BA Der Leasingnehmer hat die Verlautbarung COVID-19-bezogene Mietkonzessionen nach dem 30. Juni 2021 (siche
Paragraph C1C) riickwirkend anzuwenden und die kumulierten Auswirkungen der erstmaligen Anwendung
dieser Anderung zu Beginn des Geschiftsjahres, in dem er die Anderung erstmals anwendet, als Anpassung
des Eroffnungssaldos der Gewinnriicklagen (oder ggf. einer sonstigen Eigenkapitalkomponente) zu erfassen.

C20BB Fir die Berichtsperiode, in der der Leasingnehmer die Verlautbarung COVID-19-bezogene Mietkonzessionen nach
dem 30.Juni 2021 erstmals anwendet, ist er nicht verpflichtet, die in Paragraph 28(f) von IAS 8 verlangten
Angaben zu machen.

C20BC Nach Paragraph 2 dieses Standards hat der Leasingnehmer den praktischen Behelf in Paragraph 46A auf dhnlich
ausgestaltete Vertrdge und unter dhnlichen Umstinden konsistent anzuwenden, unabhingig davon, ob der
Vertrag deshalb fiir den praktischen Behelf in Frage kam, weil der Leasingnehmer die Verlautbarung COVID-
19-bezogene Mietkonzessionen (sieche Paragraph C1A) oder die Verlautbarung COVID-19-bezogene Mietkonzessionen
nach dem 30. Juni 2021 (siche Paragraph C1C) angewandt hat.

Reform der Referenzzinssitze — Phase 2

C20C  Soweit in Paragraph C20D nicht anders festgelegt, sind diese Anderungen gemiR IAS 8 riickwirkend anzuwen-
den.

C20D Das Unternehmen braucht frithere Perioden nicht an diese Anderungen anzupassen. Es darf friihere Perioden
nur anpassen, wenn es dabei keine nachtraglichen Erkenntnisse verwendet. Passt das Unternehmen frithere
Perioden nicht an, hat es etwaige Differenzen zwischen dem bisherigen Buchwert und dem Buchwert zu Beginn
des Geschiftsjahres, in das der Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung der Anderungen fillt, im Eroffnungssaldo
der Gewinnriicklagen (oder ggf. einer sonstigen Eigenkapitalkomponente) des Geschiftsjahres zu erfassen, in das
der Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung dieser Anderungen fillt.

Leasingverbindlichkeit in einer Sale-and-Leaseback-Transaktion

C20E Ein Verkdufer/Leasingnehmer hat die Verlautbarung Leasing-Verbindlichkeit in einer Sale-and-Leaseback-Transaktion
(siehe Paragraph C1D) gemifl IAS 8 riickwirkend auf nach dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung
geschlossene Sale-and-Leaseback-Transaktionen anzuwenden.

RUCKNAHME ANDERER STANDARDS

C21  Dieser Standard ersetzt die folgenden Standards und Interpretationen:
a) 1AS 17 Leasingverhaltnisse,
b) IFRIC 4 Feststellung, ob eine Vereinbarung ein Leasingverhdltnis enthlt,
¢) SIC-15 Operating-Leasingverhdltnisse — Anreize und

d) SIC-27 Beurteilung des wirtschaftlichen Gehalts von Transaktionen in der rechtlichen Form von Leasingverhdltnissen.
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Anhang D

Anderungen anderer Standards

In diesem Anhang sind die Anderungen zusammengefasst, die infolge dieses vom IASB verdffentlichten Standards an anderen
Standards erforderlich werden. Diese Anderungen sind auf Geschdftsjahre anzuwenden, die am oder nach dem 1. Januar 2019
beginnen. Wendet ein Unternehmen diesen Standard auf eine friihere Periode an, so hat es auf diese Periode auch diese Anderungen
anzuwenden.

Das  Unternehmen  darf IFRS 16 nicht  frither anwenden als IFRS 15 Erlose aus Vertrigen mit Kunden
(siehe Paragraph C1).

Aus diesem Grund werden die Anderungen in Bezug auf Standards, die am 1.Januar 2016 bereits in Kraft waren, in diesem
Anhang auf der Grundlage der am 1. Januar 2016 giiltigen Fassungen dieser Standards, d. h. auf der Grundlage der durch den
IFRS 15 gednderten Fassungen dargestellt. Anderungen, die am 1.Januar 2016 noch nicht in Kraft waren, wurden bei der
Zusammenstellung in diesem Anhang aufler Acht gelassen.

In Bezug auf Standards, die am 1. Januar 2016 noch nicht in Kraft waren, basieren die in diesem Anhang enthaltenen Anderungen
auf der — durch den IFRS 15 gednderten — urspriinglich verdffentlichten Fassung dieser Standards. Anderungen, die am 1. Januar
2016 noch nicht in Kraft waren, wurden bei der Zusammenstellung in diesem Anhang aufler Acht gelassen.
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INTERNATIONAL FINANCIAL REPORTING STANDARD 17
Versicherungsvertrige
ZIELSETZUNG

1 IFRS 17 Versicherungsvertrige regelt die Grundsitze fiir den Ansatz, die Bewertung, den Ausweis sowie
die Angaben fiir Versicherungsvertrige, die in den Anwendungsbereich dieses Standards fallen. Die
Zielsetzung von IFRS 17 besteht darin sicherzustellen, dass ein Unternehmen relevante Informationen
zur wahrheitsgetreuen Darstellung dieser Versicherungsvertrige bereitstellt. Diese Informationen bieten
den Abschlussadressaten eine Grundlage, um die Auswirkungen von Versicherungsvertrigen auf die
Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage sowie die Zahlungsstrome eines Unternehmens beurteilen zu
konnen.

2 Ein Unternechmen hat bei der Anwendung von IFRS 17 seine wesentlichen Rechte und Pflichten zu beriick-
sichtigen, unabhingig davon, ob diese in einem Vertrag, in Gesetzen oder in Vorschriften begriindet sind. Ein
Vertrag ist eine Vereinbarung zwischen zwei oder mehr Parteien, die durchsetzbare Rechte und Pflichten be-
griindet. Die Durchsetzbarkeit vertraglicher Rechte und Pflichten ist eine Rechtsfrage. Vertrige konnen schriftlich
oder miindlich geschlossen werden oder sich aus den Geschiftsgepflogenheiten eines Unternehmens ergeben. Die
Vertragsbedingungen umfassen alle expliziten wie impliziten Bedingungen eines Vertrags. Bedingungen ohne
wirtschaftliche Substanz (d. h. ohne wahrnehmbare Auswirkung auf den wirtschaftlichen Inhalt des Vertrags)
sind vom Unternehmen jedoch unberiicksichtigt zu lassen. Implizite Bedingungen eines Vertrags umfassen alle
per Gesetz oder Vorschriften auferlegten Bedingungen. Gepflogenheiten und Verfahren fiir den Abschluss von
Vertrdgen mit Kunden sind von Rechtsraum zu Rechtsraum, Branche zu Branche und Unternehmen zu Unter-
nehmen unterschiedlich. Selbst innerhalb eines Unternchmens konnen sie variieren (und beispielsweise von der
Kundenkategorie oder der Art der zugesagten Giiter oder Dienstleistungen abhdngen).

ANWENDUNGSBEREICH

3 IFRS 17 ist von einem Unternchmen anzuwenden auf
a) von ihm ausgestellte Versicherungsvertrige, einschlieRlich Riickversicherungsvertrigen,
b) gehaltene Riickversicherungsvertrage und

) von ihm ausgestellte Kapitalanlagevertrige mit ermessensabhingiger Uberschussbeteiligung, vorausgesetzt, das Un-
ternehmen stellt auch Versicherungsvertrage aus.

4 Alle Verweise in IFRS 17 auf Versicherungsvertrige gelten auch fur
a) gehaltene Riickversicherungsvertrage, mit Ausnahme von
i) Verweisen auf ausgestellte Versicherungsvertrige und
ii) wie in den Paragraphen 60-70A beschrieben.

b) Kapitalanlagevertrige mit ermessensabhingiger Uberschussbeteiligung gemif Paragraph 3(c), ausgenommen
Verweise auf Versicherungsvertrdge in Paragraph 3(c) und wie in Paragraph 71 beschrieben.

5 Alle Verweise auf ausgestellte Versicherungsvertrage in IFRS 17 gelten auch fur Versicherungsvertrage, die von
dem Unternehmen im Rahmen einer Ubertragung von Versicherungsvertrigen oder im Rahmen eines Unter-
nehmenszusammenschlusses erworben wurden, mit Ausnahme der gehaltenen Riickversicherungsvertrige.

6 In Anhang A wird der Begriff ,Versicherungsvertrag” definiert, und die Paragraphen B2-B30 des Anhangs B
enthalten Leitlinien zur Definition eines Versicherungsvertrags.

7 IFRS 17 ist von einem Unternehmen nicht anzuwenden auf

a) Garantien, die ein Hersteller, Grof8- oder Einzelhdndler einem Kunden in Verbindung mit dem Verkauf seiner
Waren oder Dienstleistungen gewiahrt (siche IFRS 15 Erlose aus Vertrdgen mit Kunden);
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b) Vermogenswerte und Verbindlichkeiten von Arbeitgebern aus Versorgungsplinen fiir Arbeitnehmer (siche
IAS 19 Leistungen an Arbeitnehmer und IFRS 2 Anteilsbasierte Vergiitung) und Verpflichtungen aus der Ver-
sorgungszusage, die unter leistungsorientierten Altersversorgungsplinen ausgewiesen werden (siche IAS 26
Bilanzierung und Berichterstattung von Altersversorgungsplanen);

c) vertragliche Anrechte oder vertragliche Verpflichtungen, die von der kiinftigen Nutzung oder vom kiinftigen
Recht auf Nutzung eines nichtfinanziellen Postens abhingen (z. B. bestimmte Lizenzgebiihren, Nutzungsent-
gelte, variable und andere bedingte Leasingzahlungen und dhnliche Posten: vgl. IFRS 15, IAS 38 Immaterielle
Vermagenswerte und IFRS 16 Leasingverhaltnisse);

d) vom Hersteller, Grofl- oder Einzelhdndler gewihrte Restwertgarantien und Restwertgarantien eines Leasing-
nehmers, wenn sie Teil eines Leasingverhaltnisses sind (siche IFRS 15 und IFRS 16);

e) finanzielle Garantien, es sei denn, der Garantiegeber hat zuvor ausdriicklich erklart, dass er solche Vertrige als
Versicherungsvertrige betrachtet und die auf Versicherungsvertrige anwendbaren Rechnungslegungsmethoden
angewandt hat. Der Garantiegeber muss wihlen, ob er auf derartige finanzielle Garantien entweder IFRS 17
oder TAS 32 Finanzinstrumente: Darstellung, IFRS 7 Finanzinstrumente: Angaben und IFRS 9 Finanzinstrumente
anwendet. Der Garantiegeber kann das Wahlrecht fiir jeden Vertrag einzeln ausiiben, aber das fir den
jeweiligen Vertrag ausgeiibte Wahlrecht ist unwiderruflich;

f) im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses zu zahlende oder ausstehende bedingte Gegenleistungen
(siehe IFRS 3 Unternehmenszusammenschliisse);

g) Versicherungsvertrige, bei denen das Unternehmen der Versicherungsnehmer ist, es sei denn, es handelt sich
dabei um gehaltene Riickversicherungsvertrage (vgl. Paragraph 3(b));

h) Kreditkartenvertrdge oder dhnliche Vertrage, die Kredit- oder Zahlungsvereinbarungen enthalten, die die
Definition eines Versicherungsvertrags erfiillen. Dies gilt jedoch nur dann, falls das Unternehmen bei Be-
preisung des Vertrags mit einem bestimmten Kunden keine Bewertung des mit diesem individuellen Kunden
verbundenen Versicherungsrisikos vornimmt (siche IFRS 9 und andere geltende IFRS). Wenn ein Unternechmen
allerdings nach IFRS 9 eine in einem solchen Vertrag enthaltene Versicherungsdeckungskomponente abtren-
nen muss (siche Paragraph 2.1(e)(iv) von IFRS 9), muss es auf diese Komponente IFRS 17 anwenden.

8 Manche Vertrage erfiillen die Definition eines Versicherungsvertrags, doch ihr primirer Zweck besteht in der
Erbringung von Dienstleistungen gegen ein festes Entgelt. Ein Unternehmen hat das Wahlrecht, auf solche von
ihm selbst ausgestellten Vertrige IFRS 15 anstelle von IFRS 17 anzuwenden, vorausgesetzt, dass bestimmte
Voraussetzungen erfiillt sind. Das Unternehmen kann diese Wahl fiir jeden Vertrag einzeln treffen, aber die
fir den jeweiligen Vertrag getroffene Wahl ist unwiderruflich. Diese Voraussetzungen bestehen darin, dass

a) das Unternehmen dem mit einem einzelnen Kunden verbundenen Risiko bei der Bepreisung des Vertrags mit
diesem Kunden nicht Rechnung tragt,

b) der Vertrag den Kunden durch die Erbringung von Dienstleistungen und nicht durch Barzahlungen an den
Kunden entschadigt, und

¢) das durch den Versicherungsvertrag iibertragene Versicherungsrisiko in erster Linie aus der Nutzung der
Dienstleistungen durch den Kunden entsteht, und nicht aus der Ungewissheit in Bezug auf die Kosten dieser
Dienstleistungen.

8A  Manche Vertrige erfiillen die Definition eines Versicherungsvertrags, begrenzen jedoch die Ausgleichszahlung im
Versicherungsfall auf den Betrag, der ansonsten erforderlich wire, um die durch den Vertrag begriindete Ver-
pflichtung des Versicherungsnehmers zu erfiillen (z. B. Darlehen mit Verzicht auf Riickzahlung im Todesfall). Ein
Unternchmen hat das Wahlrecht, auf solche von ihm selbst ausgestellten Vertrage entweder IFRS 17 oder IFRS 9
anzuwenden, falls diese Vertrdge nicht durch Paragraph 7 vom Anwendungsbereich des IFRS 17 ausgeschlossen
sind. Das Unternechmen hat das Wahlrecht fiir jedes Portfolio von Versicherungsvertrigen einzeln auszuiiben, aber die
fur das jeweilige Portfolio getroffene Wahl ist unwiderruflich.

Kombination von Versicherungsvertrigen

9 Eine Reihe oder Serie von Versicherungsvertrigen mit derselben oder einer verbundenen Gegenpartei kann eine
wirtschaftliche Gesamtwirkung erzielen oder auf die Erzielung einer solchen ausgerichtet sein. Zur Bilanzierung
des Inhalts derartiger Vertrige kann es erforderlich sein, die Reihe oder Serie von Vertrigen als Ganzes zu
behandeln. Wenn beispielsweise die aus einem Vertrag erwachsenden Rechte oder Pflichten nichts Anderes
bewirken, als die Rechte oder Pflichten eines anderen gleichzeitig mit derselben Gegenpartei geschlossenen
Vertrags hinfillig zu machen, besteht die kombinierte Wirkung darin, dass keine Rechte oder Pflichten bestehen.
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Abtrennung von Komponenten eines Versicherungsvertrags (Paragraphen B31-B35)

10 Ein Versicherungsvertrag kann eine oder mehrere Komponenten beinhalten, die, wiren sie getrennte Vertrdge, in
den Anwendungsbereich eines anderen Standards fielen. So kann ein Versicherungsvertrag beispielsweise eine
Kapitalanlagekomponente und/oder eine Komponente fiir andere Dienstleistungen als die Leistungen gemdfl dem
Versicherungsvertrag beinhalten. Zur Bestimmung und Bilanzierung der Komponenten des Vertrags hat ein Un-
ternehmen nach den Paragraphen 11-13 zu verfahren.

11 Ein Unternehmen

a) hat unter Anwendung von IFRS 9 zu bestimmen, ob ein getrennt zu bilanzierendes eingebettetes Derivat
vorliegt und, sofern vorhanden, wie dieses Derivat zu bilanzieren ist.

b) hat eine Kapitalanlagekomponente nur dann vom Basisversicherungsvertrag abzutrennen, wenn diese Kom-
ponente eigenstindig abgrenzbar ist (siche Paragraphen B31-B32). Das Unternchmen muss die abgetrennte
Kapitalanlagekomponente nach IFRS 9 bilanzieren, es sei denn, es handelt sich um einen Kapitalanlagevertrag
mit ermessensabhéngiger Uberschussbeteiligung, der in den Anwendungsbereich von IFRS 17 fillt (siehe
Paragraph 3(c)).

12 Nach Anwendung von Paragraph 11 zur Abtrennung etwaiger Zahlungsstrome im Zusammenhang mit einge-
betteten Derivaten und eigenstindig abgrenzbaren Kapitalanlagekomponenten muss ein Unternehmen nach Para-
graph 7 von IFRS 15 jede etwaige Zusage zur Ubertragung anderer eigenstindig abgrenzbarer Giiter oder Dienst-
leistungen als Leistungen gemdfl dem Versicherungsvertrag auf einen Versicherungsnehmer vom Basisversiche-
rungsvertrag abtrennen. Das Unternehmen hat derartige Zusagen nach IFRS 15 zu bilanzieren. Bei der Anwen-
dung von Paragraph 7 von IFRS 15 muss ein Unternehmen zur Abtrennung der Zusage die Paragraphen B33—
B35 von IFRS 17 anwenden und beim erstmaligen Ansatz

a) IFRS 15 anwenden, um die Mittelzufliisse entweder der Versicherungskomponente oder etwaigen Zusagen zur
Bereitstellung anderer eigenstindig abgrenzbarer Giiter oder Dienstleistungen als Leistungen gemifl dem
Versicherungsvertrag zuzuordnen, und

b) die Mittelabfliisse entweder der Versicherungskomponente oder etwaigen anderen zugesagten Giitern oder
Dienstleistungen als Leistungen gemdfl dem Versicherungsvertrag zuordnen, die nach IFRS 15 bilanziert
werden, sodass

i) Mittelabfliisse, die direkt mit jeder Komponente verbunden sind, dieser Komponente zugeordnet werden
und

ii) etwaige verbleibende Mittelabfliisse auf systematischer und rationaler Basis zugeordnet werden, unter
Beriicksichtigung von Mittelabfliissen, die das Unternehmen erwarten wiirde, wenn die Komponente ein
gesonderter Vertrag wire.

13 Nach Anwendung der Paragraphen 11-12 hat ein Unternehmen auf alle verbleibenden Komponenten des Basis-
versicherungsvertrags IFRS 17 anzuwenden. Im Folgenden beziehen sich alle Verweise auf eingebettete Derivate
auf Derivate, die nicht vom Basisversicherungsvertrag abgetrennt wurden, und alle Verweise auf Kapitalanlage-
komponenten beziehen sich auf Kapitalanlagekomponenten, die nicht vom Basisversicherungsvertrag abgetrennt
wurden (mit Ausnahme der in den Paragraphen B31-B32 enthaltenen Verweise).

AGGREGATIONSNIVEAU VON VERSICHERUNGSVERTRAGEN

14  Ein Unternehmen hat Portfolios von Versicherungsvertrigen zu bestimmen. Ein Portfolio umfasst Ver-
sicherungsvertrige mit dhnlichen Risiken, die gemeinsam gesteuert werden. Fiir Vertrige innerhalb einer
Sparte ist zu erwarten, dass sie dhnlichen Risiken ausgesetzt sind und daher dem gleichen Portfolio
zugeordnet werden, wenn sie gemeinsam gesteuert werden. Bei Vertrigen in verschiedenen Sparten
(wie Vertrigen mit Einmalprimie und festen Jahresbetrigen im Vergleich zu Lebensversicherungen mit
regulirer Laufzeit) wiirde nicht von dhnlichen Risiken ausgegangen und folglich wiirde man erwarten,
dass sie verschiedenen Portfolios zugeordnet werden.

15  Die Paragraphen 16-24 gelten fiir ausgestellte Versicherungsvertrige. Die Vorschriften in Bezug auf das
Aggregationsniveau von gehaltenen Riickversicherungsvertrigen sind in Paragraph 61 enthalten.

16  Ein Unternehmen unterteilt ein Portfolio ausgestellter Versicherungsvertrige in mindestens
a) eine Gruppe von Vertrigen, die beim erstmaligen Ansatz belastend sind (soweit vorhanden),

b) eine Gruppe von Vertrigen, bei denen beim erstmaligen Ansatz keine signifikante Wahrscheinlichkeit
besteht, dass sie belastend werden (soweit vorhanden) und
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c) eine Gruppe mit den verbleibenden Vertrigen eines Portfolios (soweit vorhanden).

17 Verfiigt ein Unternehmen iiber angemessene und belastbare Informationen, die darauf schliefen lassen, dass eine
Reihe von Vertrdgen bei Anwendung des Paragraphen 16 derselben Gruppe angehoren werden, kann das Un-
ternehmen diese Reihe von Vertrigen bewerten, um zu bestimmen, ob sie belastend sind (siche Paragraph 47),
und das Unternehmen kann die Reihe von Vertrigen beurteilen, um festzustellen, ob sie keine signifikante
Wabhrscheinlichkeit aufweisen, in der Folge zu belastenden Vertrdgen zu werden (siche Paragraph 19). Verfugt
das Unternehmen nicht tiber angemessene und belastbare Informationen, die darauf schlieen lassen, dass eine
Reihe von Vertrigen alle derselben Gruppe angehéren werden, hat es durch Priifung der einzelnen Vertrige die
Gruppe zu bestimmen, zu der die Vertrage gehoren.

18  Bei ausgestellten Vertragen, auf die das Unternchmen den Primienallokationsansatz anwendet (siche Paragra-
phen 53-59), hat das Unternehmen davon auszugehen, dass keine Vertrige im Portfolio beim erstmaligen Ansatz
belastend sind, es sei denn, Fakten und Umstinde deuten auf etwas anderes hin. Ein Unternehmen hat zu priifen,
ob Vertrige, die beim erstmaligen Ansatz nicht belastend sind, keine signifikante Wahrscheinlichkeit aufweisen,
dass sie in der Folge zu belastenden Vertrigen werden, und bewertet zu diesem Zweck die Wahrscheinlichkeit
von Anderungen bei zugrunde zu legenden Fakten und Umstinden.

19 Bei ausgestellten Vertragen, auf die das Unternehmen den Pramienallokationsansatz nicht anwendet (siche Para-
graphen 53 und 54), hat das Unternehmen zu beurteilen, ob Vertrige, die beim erstmaligen Ansatz nicht
belastend sind, keine signifikante Wahrscheinlichkeit aufweisen, dass sie belastend werden konnen

a) aufgrund der Wahrscheinlichkeit von Anderungen der Annahmen, welche — sofern sie vorkommen — dazu
fiihren wiirden, dass die Vertrige belastend werden,

b) unter Heranziehung von Informationen iiber Schitzungen, die vom internen Berichtswesen des Unternehmens
zur Verfigung gestellt werden. Bei der Beurteilung, ob Vertrige, die beim erstmaligen Ansatz nicht belastend
sind, eine signifikante Wahrscheinlichkeit aufweisen, dass sie belastend werden,

i) darf ein Unternehmen folglich Informationen, die vom internen Berichtswesen zur Verfiigung gestellt
werden beziiglich der Auswirkungen von Anderungen bei Annahmen zu verschiedenen Vertrdgen, auf
die Wahrscheinlichkeit, dass sie belastend werden, nicht unberiicksichtigt lassen, aber

i) ist ein Unternehmen nicht verpflichtet, zusitzliche Informationen einzuholen, die tiber das hinausgehen,
was im internen Berichtswesen in Bezug auf die Auswirkungen von Anderungen der Annahmen zu
verschiedenen Vertrigen vorgesehen ist.

20  Wenn unter Anwendung der Paragraphen 14-19 Vertrige eines Portfolios in verschiedene Gruppen fallen
wiirden, nur weil Gesetze oder Vorschriften die tatsichliche Fihigkeit des Unternehmens spezifisch einschrinken,
einen unterschiedlichen Preis oder ein unterschiedliches Leistungsniveau fir Versicherungsnehmer mit unter-
schiedlichen Eigenschaften festzulegen, kann das Unternehmen diese Vertrige derselben Gruppe zuordnen.
Das Unternehmen darf diesen Paragraphen nicht analog auf andere Sachverhalte anwenden.

21 Ein Unternchmen darf die in Paragraph 16 beschriebenen Gruppen unterteilen. So kann ein Unternehmen bei-
spielsweise die Wahl treffen, die Portfolios aufzuteilen in

a) mehrere Gruppen, die beim erstmaligen Ansatz nicht belastend sind, wenn das interne Berichtswesen des
Unternehmens Informationen liefert, die folgende Unterscheidungen ermdglichen:

i) unterschiedliche Profitabilititsniveaus oder
ii) unterschiedliche Wahrscheinlichkeiten, dass Vertrage nach dem erstmaligen Ansatz belastend werden, und

b) mehr als eine Gruppe von Vertrdgen, die beim erstmaligen Ansatz belastend sind, wenn das interne Berichts-
wesen detaillierte Informationen in Bezug auf das Ausmafl, zu dem die Vertrige belastend sind, liefert.

22 Ein Unternehmen darf Vertrige, die mit mehr als einem Jahr Abstand voneinander ausgestellt wurden,
nicht in ein und dieselbe Gruppe aufnehmen. Um dies zu erreichen, hat das Unternehmen erforderli-
chenfalls die in den Paragraphen 16-21 beschriebenen Gruppen weiter zu unterteilen.

23 Eine Gruppe von Versicherungsvertrigen umfasst einen einzelnen Vertrag, wenn dies das Ergebnis der Anwendung
der Paragraphen 14-22 ist.
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24 Ein Unternehmen hat die Ansatz- und Bewertungsvorschriften von IFRS 17 auf die durch Anwendung der
Paragraphen 14-23 bestimmten Vertragsgruppen anzuwenden. Ein Unternehmen hat die Gruppen beim erst-
maligen Ansatz zu bestimmen und Vertrige den Gruppen unter Anwendung von Paragraph 28 hinzuzufiigen.
Das Unternchmen darf in der Folge keine Neubeurteilung der Zusammensetzung der Gruppen vornehmen. Zur
Bewertung einer Gruppe von Vertrigen kann ein Unternehmen die Erfiillungswerte auf einem hoheren Aggrega-
tionsniveau als dem der Gruppe oder des Portfolios schitzen, vorausgesetzt, das Unternehmen ist in der Lage, die
angemessenen Erfullungswerte bei der Bewertung der Gruppe nach den Paragraphen 32(a), 40(a)(i) und 40(b)
aufzunehmen, indem diese Schitzungen den Gruppen von Vertrigen zugeordnet werden.

ANSATZ

25  Eine Gruppe von Versicherungsvertrigen ist vom ausstellenden Unternehmen zum friihesten der fol-
genden Zeitpunkte anzusetzen:

a) zu Beginn des Deckungszeitraums der Gruppe von Vertrigen,

b) zum Zeitpunkt, an welchem die erste Zahlung eines Versicherungsnehmers in der Gruppe fillig wird,
und

c) fiir eine Gruppe von belastenden Vertrigen, wenn die Gruppe belastend wird.

26  Wenn es kein vertragliches Falligkeitsdatum gibt, gilt die erste Zahlung des Versicherungsnehmers dann als fallig,
wenn sie eingeht. Ein Unternehmen ist verpflichtet, vor dem frithesten der in den Paragraphen 25(a) und 25(b)
festgelegten Zeitpunkten unter Anwendung von Paragraph 16 zu bestimmen, ob Vertrige eine Gruppe belas-
tender Vertrige bilden, wenn Fakten und Umstinde darauf hinweisen, dass eine solche Gruppe besteht.

27 [gestrichen]

28  Beim Ansatz einer Gruppe von Versicherungsvertragen in einer Berichtsperiode darf ein Unternehmen nur
Vertrdge beriicksichtigen, die — jeder fiir sich — eines der in Paragraph 25 festgelegten Kriterien erfullen, und
das Unternehmen muss die Abzinsungssitze zum Zeitpunkt des erstmaligen Ansatzes (vgl. Paragraph B73) und
die in der Berichtsperiode erbrachten Deckungseinheiten schitzen (vgl. Paragraph B119). Vorbehaltlich der Para-
graphen 14-22 kann ein Unternechmen nach Ende einer Berichtsperiode weitere Vertrage in die Gruppe auf-
nehmen. Die Aufnahme eines Vertrags in die Gruppe hat in der Berichtsperiode zu erfolgen, in der dieser Vertrag
eines der in Paragraph 25 dargestellten Kriterien erfiillt. Dies kann zu einer Anderung bei der Bestimmung der
Abzinsungssitze zum Zeitpunkt des erstmaligen Ansatzes unter Anwendung von Paragraph B73 fithren. Ein
Unternehmen wendet die gednderten Abzinsungssitze ab Beginn der Berichtsperiode, in der die neuen Vertrige
in die Gruppe aufgenommen werden, an.

Abschlusskosten (Paragraphen B35A-B35D)

28A  Ein Unternchmen hat seine Abschlusskosten unter Anwendung der Paragraphen B35A und B35B nach einer
systematischen und rationalen Methode auf Gruppen von Versicherungsvertrigen aufzuteilen, es sei denn, es
bt das Wahlrecht aus, sie unter Anwendung von Paragraph 59(a) als Aufwand zu erfassen.

28B  Wenn ein Unternechmen Paragraph 59(a) nicht anwendet, muss es die gezahlten Abschlusskosten (oder Ab-
schlusskosten, die unter Anwendung eines anderen IFRS als Verbindlichkeit angesetzt wurden) als Vermogens-
wert ansetzen, bevor die zugehorige Gruppe von Versicherungsvertrdgen bilanziert wird. Ein Unternehmen hat
fir jede zugehorige Gruppe von Versicherungsvertrdgen einen solchen Vermdgenswert auszuweisen.

28C  Ein Unternehmen hat den fiir die Abschlusskosten angesetzten Vermdogenswert auszubuchen, wenn die Ab-
schlusskosten unter Anwendung von Paragraph 38(c)(i) oder Paragraph 55(a)(ili) in der Bewertung der zugeho-
rigen Gruppe von Versicherungsvertrdgen enthalten sind.

28D Wenn Paragraph 28 anzuwenden ist, hat ein Unternechmen die Paragraphen 28B-28C in Einklang mit Para-
graph B35C anzuwenden.

28E  Am Ende jeder Berichtsperiode muss ein Unternehmen die Werthaltigkeit der fur Abschlusskosten angesetzten
Vermogenswerte beurteilen, wenn Fakten und Umstinde auf eine mogliche Wertminderung hindeuten (siche
Paragraph 35D). Wenn das Unternechmen eine Wertminderung feststellt, muss es den Buchwert des Vermogens-
werts anpassen und den Wertminderungsaufwand erfolgswirksam erfassen.
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28F  Ein Unternehmen hat eine vollstindige oder teilweise Aufholung eines in fritheren Perioden unter Anwendung
von Paragraph 28E erfassten Wertminderungsaufwands erfolgswirksam zu erfassen und den Buchwert des Ver-
mogenswerts zu erhohen, soweit die Bedingungen fir eine Wertminderung nicht mehr vorliegen oder sich
verbessert haben.

BEWERTUNG (PARAGRAPHEN B36-B119F)

29  Die Paragraphen 30-52 sind von dem Unternehmen auf alle unter IFRS 17 fallenden Gruppen von Versiche-
rungsvertragen anzuwenden, mit folgenden Ausnahmen:

a) fiir Gruppen von Versicherungsvertriagen, die eines der in Paragraph 53 genannten Kriterien erfiillen, kann ein
Unternehmen die Bewertung der Gruppe unter Anwendung des Primienallokationsansatzes gemifl den Para-
graphen 55-59 vereinfachen;

b) auf Gruppen von gehaltenen Rickversicherungsvertragen hat ein Unternehmen gemdfl den Paragraphen 63—
70A die Paragraphen 32-46 anzuwenden. Der Paragraph 45 (Versicherungsvertrige mit direkter Uberschussbetei-
ligung) und die Paragraphen 47-52 (Belastende Vertrige) gelten nicht fir Gruppen von gehaltenen Riick-
versicherungsvertragen;

¢) auf Gruppen von Kapitalanlagevertrigen mit ermessensabhingiger Uberschussbeteiligung hat ein Unterneh-
men die Paragraphen 32-52 in der durch Paragraph 71 gednderten Fassung anzuwenden.

30  Bei Anwendung von IAS 21 Auswirkungen von Wechselkursinderungen auf eine Gruppe von Versicherungsvertrigen,
die zu Zahlungsstromen in einer Fremdwahrung fithren, hat ein Unternehmen die Gruppe von Vertrdgen, ein-
schlieflich der vertraglichen Servicemarge, als monetiren Posten zu behandeln.

31 Im Abschluss eines Unternehmens, das Versicherungsvertrage begibt, darf der Erfiillungswert nicht das Risiko der
Nichterfullung dieses Unternechmens widerspiegeln (das Risiko der Nichterfiillung ist in IFRS 13 Bewertung zum
beizulegenden Zeitwert definiert).

Bewertung beim erstmaligen Ansatz (Paragraphen B36-B95F)

32 Beim erstmaligen Ansatz ist eine Gruppe von Versicherungsvertrigen zu bewerten als die Summe aus
a) dem Erfiillungswert, der sich zusammensetzt aus:
i) Schitzungen der zukiinftigen Zahlungsstrome (Paragraphen 33-35),

ii) einer Anpassung, die den Zeitwert des Geldes und die finanziellen Risiken, die mit den zukiinf-
tigen Zahlungsstromen verbunden sind, widerspiegelt, sofern die finanziellen Risiken nicht bei
den Schitzungen der zukiinftigen Zahlungsstrome beriicksichtigt wurden (Paragraph 36), und

iii) einer Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken (Paragraph 37).
b) der vertraglichen Servicemarge, bewertet unter Anwendung der Paragraphen 38-39.

Schatzungen der zukiinftigen Zahlungsstrome (Paragraphen B36-B71)

33  In die Bewertung einer Gruppe von Versicherungsvertrigen sind alle zukiinftigen Zahlungsstrome
innerhalb der Vertragsgrenze jedes einzelnen Vertrags in der Gruppe einzubeziehen (siehe Para-
graph 34). Bei Anwendung von Paragraph 24 kann ein Unternehmen die zukiinftigen Zahlungsstrome
auf einer hoheren Aggregationsebene schitzen und dann die resultierenden Erfiillungswerte den einzel-
nen Gruppen von Versicherungsvertrigen zuordnen. Die Schitzungen der zukiinftigen Zahlungsstrome

a) miissen auf unverzerrte Art und Weise alle angemessenen und belastbaren Informationen beinhalten,
die ohne unangemessenen Kosten- oder Zeitaufwand iiber Betrag, zeitlichen Anfall und Unsicherheit
der zukiinftigen Zahlungsstrome verfiigbar sind (siehe Paragraphen B37-B41). Um dies zu tun, hat
das Unternehmen den Erwartungswert (d.h. den wahrscheinlichkeitsgewichteten Mittelwert) der
gesamten Bandbreite der moglichen Ergebnisse zu schiitzen.
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b) miissen die Unternehmensperspektive widerspiegeln, vorausgesetzt, die Schitzungen der relevanten
Marktvariablen stehen mit den beobachtbaren Marktpreisen fiir diese Marktvariablen in Einklang
(siehe Paragraphen B42-B53).

c) miissen aktuell sein: Die Schitzungen miissen die Bedingungen zum Bewertungszeitpunkt widerspie-
geln, einschlieBlich der zu diesem Zeitpunkt zugrunde gelegten Annahmen fiir die Zukunft (siehe
Paragraphen B54-B60).

d) miissen explizit sein: Das Unternehmen hat die Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken getrennt
von den anderen Schitzungen zu schitzen (siche Paragraph B90). Das Unternehmen hat auch die
Zahlungsstrome getrennt von der Anpassung fiir den Zeitwert des Geldes und die finanziellen
Risiken zu schitzen, es sei denn, die angemessenste Bewertungsmethode kombiniert diese Schiit-
zungen (siehe Paragraph B46).

34 Zahlungsstrome liegen innerhalb der Grenzen eines Versicherungsvertrags, wenn sie aus wesentlichen Rechten
und Pflichten entstehen, die wihrend der Berichtsperiode bestehen, in der das Unternehmen den Versicherungs-
nehmer zur Zahlung der Primien zwingen kann oder in der das Unternehmen die wesentliche Verpflichtung hat,
fur den Versicherungsnehmer Leistungen gemifd dem Versicherungsvertrag zu erbringen (siche Paragraphen B61—
B71). Eine wesentliche Verpflichtung zur Erbringung von Leistungen gemifl dem Versicherungsvertrag endet,
wenn

a) das Unternehmen die praktische Fahigkeit besitzt, die Risiken des einzelnen Versicherungsnehmers neu zu
bewerten und folglich einen Preis oder ein Leistungsniveau festzulegen, das diesen Risiken vollkommen
Rechnung trdgt, oder

b) beide nachstehenden Kriterien erfiillt sind:

i) das Unternehmen besitzt die praktische Fihigkeit, die Risiken des Portfolios von Versicherungsvertrigen, in
dem der Vertrag enthalten ist, neu zu bewerten, und folglich einen Preis oder ein Leistungsniveau fest-
zulegen, das diesen Risiken vollkommen Rechnung trigt, und

ii) bei der Preisfestsetzung der Pramien bis zu dem Zeitpunkt, zu dem die Risiken neu bewertet werden,
werden die Risiken im Zusammenhang mit Zeitraiumen nach dem Zeitpunkt der Neubewertung nicht
beriicksichtigt.

35  Betrdge im Zusammenhang mit erwarteten Pramien oder erwarteten Schadensfillen auflerhalb der Vertragsgrenze
des Versicherungsvertrags diirfen nicht als Verbindlichkeit oder Vermogenswert erfasst werden. Diese Betrige
beziehen sich auf zukiinftige Versicherungsvertrige.

Abzinsungssatze (Paragraphen B72-B85)

36  Schitzungen zukiinftiger Zahlungsstrome sind anzupassen, um den Zeitwert des Geldes und die mit
diesen Zahlungsstromen verbundenen finanziellen Risiken widerzuspiegeln, sofern die finanziellen Ri-
siken nicht bei den Schitzungen der zukiinftigen Zahlungsstrome beriicksichtigt wurden. Die auf die
Schitzung der zukiinftigen Zahlungsstrome gemifl Paragraph 33 angewandten Abzinsungssitze haben

a) den Zeitwert des Geldes, die Merkmale der Zahlungsstrome und die Liquidititsmerkmale der Ver-
sicherungsvertrige widerzuspiegeln,

b) in Einklang zu stehen mit beobachtbaren aktuellen Marktpreisen (soweit vorhanden) fiir Finanz-
instrumente mit Zahlungsstromen, deren Eigenschaften sich mit denen der Versicherungsvertrige
decken (z. B. hinsichtlich des zeitlichen Anfalls, der Wihrung und der Liquiditit), und

c) die Auswirkungen solcher Faktoren auszuschliefen, die zwar die beobachtbaren Marktpreise beein-
flussen, sich aber nicht auf die zukiinftigen Zahlungsstrome der Versicherungsvertrige auswirken.

Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken (Paragraphen B86-B92)

37  Ein Unternehmen hat die Schiitzung des Barwerts der zukiinftigen Zahlungsstrome um eine Entschidi-
gung anzupassen, die das Unternehmen fiir das Tragen der Unsicherheit aus nichtfinanziellen Risiken
hinsichtlich des Betrags und des zeitlichen Anfalls der Zahlungsstrome verlangt.
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Vertragliche Servicemarge

38  Die vertragliche Servicemarge ist eine Komponente des Vermégenswerts oder der Verbindlichkeit fiir
die Gruppe von Versicherungsvertrigen. Sie stellt den noch nicht realisierten Gewinn dar, den das
Unternehmen bei der zukiinftigen Erbringung von Leistungen gemifl dem Versicherungsvertrag aus-
weisen wird. Wenn weder Paragraph 47 (belastende Vertrige) noch Paragraph B123A (versicherungs-
technische Ertrige in Bezug auf Paragraph 38(c)(ii)) anwendbar sind, hat ein Unternehmen die vertrag-
liche Servicemarge beim erstmaligen Ansatz einer Gruppe von Versicherungsvertrigen mit einem Betrag
zu bewerten, der zu keinem Ertrag oder Aufwand fiihrt aus:

a) erstmaligem Ansatz des Betrags des Erfiillungswerts, bewertet unter Anwendung der Paragra-
phen 32-37,

b) Zahlungsstromen, die zu diesem Zeitpunkt aus Vertrigen der Gruppe entstehen,
¢) der Ausbuchung zum Zeitpunkt des erstmaligen Ansatzes von:
i) unter Anwendung von Paragraph 28C als Abschlusskosten angesetzten Vermdgenswerten und

ii) in Paragraph B66A festgelegten anderen im Vorfeld fiir Zahlungsstréme in Bezug auf die Gruppe
von Vertrigen angesetzten Vermogenswerten oder Verbindlichkeiten.

39 Bei Versicherungsvertrigen, die durch eine Ubertragung von Versicherungsvertrigen oder durch einen Unter-
nehmenszusammenschluss im Rahmen von IFRS 3 erworben wurden, ist Paragraph 38 gemdf den Paragra-
phen B93-B95F anzuwenden.

Folgebewertung

40  Der Buchwert einer Gruppe von Versicherungsvertrigen zum Ende einer Berichtsperiode ist die Summe
aus

a) der Deckungsriickstellung, bestehend aus:

i) dem Erfilllungswert, der sich auf zukiinftige Leistungen bezieht, die der Gruppe zu diesem Zeit-
punkt zugeordnet wurden, bewertet unter Anwendung der Paragraphen 33-37 und B36-B92,

ii) der vertraglichen Servicemarge der Gruppe zu diesem Zeitpunkt, bewertet unter Anwendung der
Paragraphen 43-46, und

b) der Riickstellung fiir noch nicht abgewickelte Versicherungsfille, die den Erfiillungswert in Bezug auf
vergangene Leistungen umfasst, welcher der Gruppe zu diesem Zeitpunkt zugeordnet wurde, be-
wertet unter Anwendung der Paragraphen 33-37 und B36-B92.

41  Ein Unternehmen hat Ertrige und Aufwendungen fiir folgende Anderungen beim Buchwert der De-
ckungsriickstellung zu erfassen:

a) versicherungstechnische Ertrige: zur Reduzierung der Deckungsriickstellung aufgrund von in der
Berichtsperiode erbrachten Leistungen, bewertet unter Anwendung der Paragraphen B120-B124,

b) versicherungstechnische Aufwendungen: fiir Verluste bei Gruppen belastender Vertrige und Wert-
aufholungen dieser Verluste (siehe Paragraphen 47-52), und

c) versicherungstechnische Finanzertrige oder -aufwendungen: fiir die Auswirkungen des Zeitwerts des
Geldes und die Auswirkungen der finanziellen Risiken gemifl Paragraph 87.
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42 Ein Unternehmen hat Ertrige und Aufwendungen fiir folgende Anderungen beim Buchwert der Riick-
stellung fiir noch nicht abgewickelte Versicherungsfille zu erfassen:

a) versicherungstechnische Aufwendungen: fiir den Anstieg der Riickstellung aufgrund von im Zeitraum
eingetretener Schiden und Aufwendungen, ausgenommen etwaige Kapitalanlagekomponenten,

b) versicherungstechnische Aufwendungen: fiir etwaige spitere Anderungen des Erfiillungswerts im
Zusammenhang mit eingetretenen Schiden und eingetretenen Aufwendungen, und

c) versicherungstechnische Finanzertrige oder -aufwendungen: fiir die Auswirkungen des Zeitwerts des
Geldes und die Auswirkungen der finanziellen Risiken gemif§ Paragraph 87.

Vertragliche Servicemarge (Paragraphen B96—B119B)

43  Die vertragliche Servicemarge zum Abschlussstichtag stellt den Gewinn in einer Gruppe von Versiche-
rungsvertrigen dar, der noch nicht erfolgswirksam erfasst wurde, da er sich auf die unter den Vertrigen
in der Gruppe zu erbringenden zukiinftigen Leistungen bezieht.

44 Bei Versicherungsvertrigen ohne direkte Uberschussbeteiligung ist der Buchwert der vertraglichen Servicemarge einer
Gruppe von Vertrigen zum Abschlussstichtag gleich dem Buchwert zu Beginn der Berichtsperiode, angepasst um

a) die Auswirkungen etwaiger neuer Vertrige, die der Gruppe hinzugefiigt wurden (vgl. Paragraph 28),

b) die Aufzinsung des Buchwerts der vertraglichen Servicemarge wahrend des Berichtszeitraums, bewertet zu den
in Paragraph B72(b) bestimmten Abzinsungssitzen,

¢) die Anderungen des Erfiillungswerts im Zusammenhang mit kiinftigen Leistungen gemif den Paragra-
phen B96-B100, aufer wenn

i) diese Erhohungen des Erfiillungswerts den Buchwert der vertraglichen Servicemarge iibersteigen und zu
einem Verlust fithren (siehe Paragraph 48(a)) oder

i) diese Reduzierungen des Erfullungswerts unter Anwendung von Paragraph 50(b) der Verlustkomponente
der Deckungsriickstellung zugeordnet werden.

d) die Auswirkung etwaiger Wechselkursdifferenzen auf die vertragliche Servicemarge und

e) den in der Berichtsperiode aufgrund der Ubertragung von Leistungen gemif dem Versicherungsvertrag als
versicherungstechnische Ertrige angesetzten Betrag, der ermittelt wird, indem die am Abschlussstichtag (vor
jeglicher Aufteilung) verbleibende vertragliche Servicemarge unter Anwendung von Paragraph B119 auf den
gegenwirtigen und kiinftigen Deckungszeitraum aufgeteilt wird.

45 Fiir Versicherungsvertrige mit Merkmalen der direkten Uberschussbeteiligung (vgl. Paragraphen B101-B118) ist
der Buchwert der vertraglichen Servicemarge einer Gruppe von Vertrdgen zum Ende der Berichtsperiode gleich
dem Buchwert zu Beginn der Berichtsperiode, der um die in den Buchstaben a) bis e) genannten Betrige
angepasst wird. Ein Unternehmen ist nicht verpflichtet, diese Anpassungen gesondert zu bestimmen. Es kann
vielmehr ein kombinierter Betrag fiir einige oder alle Anpassungen bestimmt werden. Bei den Anpassungen
handelt es sich um

a) die Auswirkungen etwaiger neuer Vertrige, die der Gruppe hinzugefiigt wurden (vgl. Paragraph 28),
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b) die Anderung der Hohe des Anteils des Unternehmens am beizulegenden Zeitwert der zugrunde liegenden
Referenzwerte (siche Paragraph B104(b)(i), aufSer wenn

i) Paragraph B115 (zur Risikobegrenzung) Anwendung findet,

i) der Riickgang der Hohe des Anteils des Unternechmens am beizulegenden Zeitwert der zugrunde liegenden
Referenzwerte den Buchwert der vertraglichen Servicemarge tibersteigt und dies zu einem Verlust fithrt
(vgl. Paragraph 48), oder

i) die Erhohung des Anteils des Unternehmens am beizulegenden Zeitwert der zugrunde liegenden Referenz-
werte den in Ziffer ii) genannten Betrag umkehrt.

¢) die Anderungen des Erfiillungswerts im Zusammenhang mit Leistungen in der Zukunft gemiR den Para-
graphen B101-B118, auffer wenn

i) Paragraph B115 (zur Risikobegrenzung) Anwendung findet,

ii) diese Erhohungen des Erfilllungswerts den Buchwert der vertraglichen Servicemarge iibersteigen und zu
einem Verlust fithren (siche Paragraph 48), oder

iii) diese Reduzierungen des Erfiilllungswerts unter Anwendung von Paragraph 50(b) der Verlustkomponente
der Deckungsriickstellung zugeordnet werden.

d) die Auswirkung etwaiger Wechselkursdifferenzen auf die vertragliche Servicemarge und

e) den in der Berichtsperiode aufgrund der Ubertragung von Leistungen gemifl dem Versicherungsvertrag als
versicherungstechnische Ertrige angesetzten Betrag, der ermittelt wird, indem die am Abschlussstichtag (vor
jeglicher Aufteilung) verbleibende vertragliche Servicemarge unter Anwendung von Paragraph B119 auf den
gegenwirtigen und kiinftigen Deckungszeitraum aufgeteilt wird.

46  Einige Anderungen der vertraglichen Servicemarge gleichen Anderungen des Erfiillungswerts fiir die Deckungs-
riickstellung aus, sodass es zu keinen Anderungen am Gesamtbuchwert der Deckungsriickstellung kommt. Sofern
Anderungen der vertraglichen Servicemarge nicht die Anderungen des Erfiillungswerts der Deckungsriickstellung
ausgleichen, hat ein Unternehmen Ertrige und Aufwendungen fiir die Anderungen unter Anwendung von
Paragraph 41 zu erfassen.

Belastende Vertrige

47 Versicherungsvertrige gelten bei ihrem erstmaligen Ansatz als belastend, wenn die dem Vertrag zugeordneten
Erfullungswerte, die im Vorfeld angesetzten Zahlungen fiir Abschlusskosten und etwaige sich aus dem Vertrag
zum Zeitpunkt seines erstmaligen Ansatzes ergebende Zahlungsstrome insgesamt zu einem Nettomittelabfluss
fuhren. Diese Vertrige sind unter Anwendung von Paragraph 16(a) von nicht belastenden Vertrigen abzugren-
zen. Sofern Paragraph 17 anwendbar ist, kann ein Unternehmen die Gruppe belastender Vertrige durch Be-
wertung einer Reihe von Vertrigen (anstatt einzelner Vertrige) festlegen. Ein Unternechmen hat in Bezug auf den
Nettomittelabfluss fiir die Gruppe belastender Vertriage einen Verlust erfolgswirksam zu erfassen, wobei der
Buchwert der Verbindlichkeit der Gruppe den Erfiillungswerten entspricht und die vertragliche Servicemarge
null ist.

48  Eine Gruppe von Versicherungsvertragen wird bei einer Folgebewertung belastend (oder belastender), wenn die
folgenden Betrdge den Buchwert der vertraglichen Servicemarge iibersteigen:

a) ungiinstige Anderungen der der Gruppe zugeordneten Erfillungswerte in Bezug auf zukiinftige Leistungen
aufgrund von Anderungen der geschitzten zukiinftigen Zahlungsstrome und der Risikoanpassung fir nicht-
finanzielle Risiken und

b) fiir eine Gruppe von Versicherungsvertrigen mit direkter Uberschussbeteiligung: der Riickgang des betrags-
mifigen Anteils des Unternehmens am beizulegenden Zeitwert der zugrunde liegenden Referenzwerte.
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In diesem Fall hat das Unternehmen unter Anwendung der Paragraphen 44(c)(i), 45(b)(ii) und 45(c)(ii) einen
Verlust in Hohe dieser iibersteigenden Differenz erfolgswirksam zu erfassen.

49 Ein Unternehmen hat eine Verlustkomponente der Deckungsriickstellung einer bestehenden Gruppe festzulegen
(oder zu erhohen), welche die unter Anwendung der Paragraphen 47-48 bestimmten Verluste abbildet. Die
Verlustkomponente bestimmt die Betrdge, die erfolgswirksam als Wertautholungen von Verlusten aus belasten-
den Gruppen ausgewiesen und folglich bei der Bestimmung der versicherungstechnischen Ertrige ausgeschlossen
werden.

50  Nachdem ein Unternehmen einen Verlust bei einer belastenden Gruppe von Versicherungsvertrigen erfasst hat,
ordnet es wie folgt zu:

a) die nachfolgenden Anderungen der Erfiillungswerte der Deckungsriickstellung gemaf Paragraph 51 systema-
tisch wie folgt:

i) der Verlustkomponente der Deckungsriickstellung und
ii) der Deckungsriickstellung, ausgenommen die Verlustkomponente.
b) nur der Verlustkomponente, bis diese Komponente auf null reduziert ist:

i) einen etwaigen spiteren Riickgang der der Gruppe zugeordneten Erfiillungswerte in Bezug auf zukiinftige
Leistungen aufgrund von Anderungen der geschdtzten zukiinftigen Zahlungsstrome und aufgrund der
Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken und

ii) etwaige spatere Erhohungen des betragsmafiigen Anteils des Unternehmens am beizulegenden Zeitwert der
zugrunde liegenden Referenzwerte.

Unter Anwendung der Paragraphen 44(c)(ii), 45(b)(iii) und 45(c)(iii) ist die vertragliche Servicemarge nur um den
Betrag anzupassen, um den der Riickgang iiber dem der Verlustkomponente zugewiesen Betrag liegt.

51 Die unter Anwendung von Paragraph 50(a) zuzuordnenden nachfolgenden Anderungen der Erfiillungswerte der
Deckungsriickstellung sind

a) Schitzungen des Zeitwerts zukiinftiger Zahlungsstrome fiir Schadensforderungen und Ausgaben, die aus der
Deckungsriickstellung aufgrund der entstandenen versicherungstechnischen Aufwendungen ausscheiden,

b) Anderungen der Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken, die aufgrund des Abbaus von Risiken erfolgs-
wirksam erfasst werden, und

¢) versicherungstechnische Finanzertrige oder -aufwendungen.

52 Die nach Paragraph 50(a) erforderliche systematische Zuordnung muss dazu fuhren, dass die nach den Para-
graphen 48-50 der Verlustkomponente zugeordneten Gesamtbetrige am Ende des Deckungszeitraums einer
Gruppe von Vertragen gleich null sind.

Primienallokationsansatz

53 Ein Unternechmen kann die Bewertung einer Gruppe von Versicherungsvertrdgen dann und nur dann durch die
Anwendung des Primienallokationsansatzes gemafd den Paragraphen 55-59 vereinfachen, wenn beim erstmaligen
Ansatz der Gruppe

a) das Unternchmen die angemessene Erwartung hat, dass diese Vereinfachung zu einer Bewertung der De-
ckungsriickstellung fur die Gruppe fithren wiirde, die sich nicht wesentlich von derjenigen unterscheidet, die
aus der Anwendung der Vorschriften der Paragraphen 32-52 hervorgehen wiirde, oder
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b) der Deckungszeitraum jedes Vertrags in der Gruppe (einschliefSlich Leistungen gemifs dem Versicherungs-
vertrag aus allen Pramien innerhalb der zu diesem Zeitpunkt unter Anwendung von Paragraph 34 bestimmten
Vertragsgrenzen) nicht mehr als ein Jahr betrdgt.

54  Das in Paragraph 53(a) genannte Kriterium ist nicht erfallt, wenn das Unternehmen beim erstmaligen Ansatz der
Gruppe eine signifikante Variabilitit der Erfullungswerte erwartet, was die Bewertung der Deckungsriickstellung
wihrend der Periode vor Eintreten eines Schadens beeinflussen wiirde. Die Variabilitit der Erfiillungswerte steigt
beispielsweise an im Zusammenhang mit

a) der Hohe der kiinftigen Zahlungsstrome im Zusammenhang mit in die Vertrdge eingebetteten Derivaten und
b) der Linge des Deckungszeitraums der Gruppe von Vertragen.

55  Wendet ein Unternehmen den Primienallokationsansatz an, hat es die Deckungsriickstellung wie folgt zu er-
mitteln:

a) beim erstmaligen Ansatz entspricht der Buchwert der Verbindlichkeit
i) den etwaigen beim erstmaligen Ansatz erhaltenen Primien,

i) abziiglich der Abschlusskosten zu diesem Zeitpunkt, es sei denn, das Unternehmen iibt sein Wahlrecht
aus, die Zahlungen unter Anwendung von Paragraph 59(a) als Aufwand zu erfassen, und

iii) zuziiglich oder abziiglich des etwaigen Betrags aus der Ausbuchung zu diesem Zeitpunkt von:
1. unter Anwendung von Paragraph 28C als Abschlusskosten angesetzten Vermdgenswerten und

2. in Paragraph B66A festgelegten anderen im Vorfeld fir Zahlungsstrome in Bezug auf die Gruppe von
Vertragen angesetzten Vermogenswerten oder Verbindlichkeiten.

b) Zum Ende einer jeden Folgeberichtsperiode entspricht der Buchwert der Verbindlichkeit dem Buchwert zum
Beginn der Berichtsperiode

i) zuziiglich der in der Periode empfangenen Pramien,

i) abziiglich der Abschlusskosten; es sei denn, das Unternehmen bt sein Wahlrecht aus, die Zahlungen
unter Anwendung von Paragraph 59(a) als Aufwand zu erfassen,

iii) zuziglich der Amortisation der Zahlungen fiir Abschlusskosten, die in der Berichtsperiode als Aufwand
erfasst wurden, es sei denn, das Unternehmen bt sein Wahlrecht aus, die Abschlusskosten unter An-
wendung von Paragraph 59(a) als Aufwand zu erfassen,

iv) zuziglich einer etwaigen Anpassung einer Finanzierungskomponente unter Anwendung von Para-
graph 56,

v) abziiglich des Betrags, der fur die in dieser Berichtsperiode erbrachten Versicherungsleistungen als ver-
sicherungstechnische Ertrige ausgewiesen wurde (siche Paragraph B126), und

vi) abziiglich der Kapitalanlagekomponenten, die gezahlt oder auf die Riickstellung fir noch nicht abge-
wickelte Versicherungsfille iibertragen wurden.

56 Haben Versicherungsvertrige einer Gruppe eine signifikante Finanzierungskomponente, ist der Buchwert der
Deckungsriickstellung zu diskontieren, um den Zeitwert des Geldes und den Effekt der finanziellen Risiken unter
Verwendung der Abzinsungssitze gemdfd Paragraph 36 widerzuspiegeln, wie beim erstmaligen Ansatz bestimmt.
Das Unternehmen kann auf diese Anpassung des Buchwerts der Deckungsriickstellung zur Beriicksichtigung des
Zeitwerts des Geldes und des Effekts der finanziellen Risiken verzichten, wenn das Unternehmen beim erst-
maligen Ansatz erwartet, dass zwischen der Erbringung der einzelnen Versicherungsleistungen und der damit
verbunden Pramien-Filligkeitszeitpunkte nicht mehr als ein Jahr liegt.
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57  Wenn zu einem beliebigen Zeitpunkt wihrend des Deckungszeitraums Fakten und Umstinde darauf hinweisen,
dass eine Gruppe von Versicherungsvertriagen belastend ist, ist die Differenz zu berechnen zwischen

a) dem Buchwert der Deckungsriickstellung, bestimmt nach Paragraph 55, und

b) dem Erfillungswert, der sich auf den zukiinftigen Versicherungsschutz der Gruppe bezieht, unter Anwendung
der Paragraphen 33-37 und B36-B92. Wenn das Unternehmen jedoch bei Anwendung von Paragraph 59(b)
die Rickstellung fur noch nicht abgewickelte Versicherungsfille nicht um den Zeitwert des Geldes und den
Effekt der finanziellen Risiken anpasst, dann darf es eine derartige Anpassung auch nicht beim Erfiillungswert
beriicksichtigen.

58 Sofern der in Paragraph 57(b) beschriebene Erfullungswert den Buchwert gemafs Paragraph 57(a) iibersteigt, hat
das Unternehmen einen Verlust erfolgswirksam zu erfassen und die Deckungsriickstellung zu erhohen.

59  Bei Anwendung des Primienallokationsansatzes hat ein Unternehmen

a) das Wahlrecht, jegliche Abschlusskosten als Aufwand zu erfassen, wenn diese Kosten entstehen, vorausgesetzt
der Deckungszeitraum eines jeden Vertrags in der Gruppe beim erstmaligen Ansatz betrdgt hochstens ein Jahr,

b) die Riickstellung fur noch nicht abgewickelte Versicherungsfille fiir die Gruppe von Versicherungsvertrigen
mit dem Erfillungswert bezogen auf die eingetretenen Schiden unter Anwendung der Paragraphen 33-37
und B36-B92 zu bewerten. Das Unternehmen ist jedoch nicht verpflichtet, kiinftige Geldstrome um den
Zeitwert des Geldes und um die Auswirkung finanzieller Risiken anzupassen, wenn davon ausgegangen wird,
dass diese Zahlungsstrome innerhalb hochstens eines Jahres ab Eintreten des Schadens zu zahlen sind oder
vereinnahmt werden.

Gehaltene Riickversicherungsvertrige

60  Die Vorschriften von IFRS 17 werden fiir gehaltene Riickversicherungsvertrige gedndert, wie in den Paragra-
phen 61-70A dargelegt.

61 Portfolios mit gehaltenen Riickversicherungsvertrdgen sind unter Anwendung der Paragraphen 14-24 zu unter-
teilen, aufler dass die Verweise auf belastende Vertrdge in diesen Absitzen zu ersetzen sind durch einen Verweis
auf Vertrdge, bei denen es beim erstmaligen Ansatz einen Nettogewinn gibt. Bei einigen gehaltenen Riickver-
sicherungsvertragen fihrt die Anwendung der Paragraphen 14-24 zu einer Gruppe, welche einen einzigen Ver-
trag umfasst.

Ansatz

62  Anstatt Paragraph 25 anzuwenden, hat ein Unternehmen eine Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsver-
tragen zum folgenden Zeitpunkt zu erfassen:

a) entweder zu Beginn des Deckungszeitraums der Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertragen, oder,
falls dieser Fall frither eintritt,

b) zu dem Zeitpunkt, zu dem das Unternchmen unter Anwendung von Paragraph 25(c) eine Gruppe von
belastenden zugrunde liegenden Versicherungsvertrigen erfasst, falls das Unternehmen den zugehorigen ge-
haltenen Riickversicherungsvertrag in der Gruppe der gehaltenen Riickversicherungsvertrage zu diesem Zeit-
punkt oder vor diesem Zeitpunkt abgeschlossen hat.

62A  Ungeachtet des Paragraphen 62(a) hat ein Unternehmen mit dem Ansatz einer Gruppe von gehaltenen Riick-
versicherungsvertrigen, die eine anteilige Deckung bieten, bis zu dem Zeitpunkt zu warten, zu dem der erst-
malige Ansatz jedes zugrunde liegenden Versicherungsvertrags erfolgt ist, falls dieser Zeitpunkt erst nach dem
Beginn des Deckungszeitraums der Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertragen liegt.

Bewertung

63  Bei Anwendung der Bewertungsvorschriften der Paragraphen 32-36 auf gehaltene Riickversicherungsvertrige hat
das Unternehmen, soweit auch die zugrunde liegenden Vertriage unter Anwendung dieser Paragraphen bewertet
werden, zur Bewertung des Barwerts der geschitzten kiinftigen Zahlungsstrome fiir die Gruppe der gehaltenen
Riickversicherungsvertrage und des Barwerts der geschdtzten kiinftigen Zahlungsstrome fiir die Gruppe(n) der
zugrunde liegenden Versicherungsvertrige von konsistenten Annahmen auszugehen. Zusitzlich hat das Unter-
nehmen bei der Bewertung des Barwerts der geschitzten kinftigen Zahlungsstrome fur die Gruppe der gehal-
tenen Rickversicherungsvertrige die Auswirkungen des Risikos der Nichterfiillung durch den Aussteller des
Riickversicherungsvertrags, einschlieflich der Auswirkungen von Sicherheiten und Verlusten aus Streitigkeiten,
zu beriicksichtigen.
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64  Anstatt Paragraph 37 anzuwenden, hat ein Unternehmen die Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken so zu
bestimmen, dass dieser Betrag der Hohe des Risikos entspricht, das vom Versicherungsnehmer der Gruppe der
Riickversicherungsvertrdge auf den Aussteller dieser Vertrdge iibertragen wird.

65  Die Vorschriften des Paragraphen 38, die sich auf die Bestimmung der vertraglichen Servicemarge beim erst-
maligen Ansatz beziehen, werden gedndert, um der Tatsache Rechnung zu tragen, dass es bei einer Gruppe von
gehaltenen Riickversicherungsvertragen keinen nicht realisierten Gewinn gibt, sondern stattdessen Nettokosten
oder einen Nettogewinn beim Erwerb der Riickversicherung. Sofern Paragraph 65A keine Anwendung findet, hat
das Unternechmen beim erstmaligen Ansatz jegliche Nettokosten oder Nettogewinne beim Erwerb der Gruppe
von gehaltenen Riickversicherungsvertriagen als vertragliche Servicemarge — bewertet zu einem Betrag, der der
Summe folgender Elemente entspricht — auszuweisen:

a) den Erfullungswerten,

b) dem zu diesem Zeitpunkt ausgebuchten Betrag der in Vorperioden angesetzten Vermdgenswerte oder Ver-
bindlichkeiten fiir Zahlungsstrome in Bezug auf die Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertrigen,

¢) jeglichen Zahlungsstromen, die zu diesem Zeitpunkt anfallen, und
d) den unter Anwendung von Paragraph 66A erfolgswirksam erfassten Ertrigen.

65A Falls die Nettokosten fir den Erwerb der Riickversicherungsdeckung sich auf Ereignisse vor dem Erwerb der
Gruppe der gehaltenen Riickversicherungsvertriage beziehen, hat das Unternehmen — ungeachtet der Vorschrif-
ten von Paragraph B5 — diese Kosten sofort aufwandswirksam zu erfassen.

66  Anstatt Paragraph 44 anzuwenden, hat ein Unternehmen die vertragliche Servicemarge fir eine Gruppe von
gehaltenen Riickversicherungsvertragen zum Abschlussstichtag zu dem Buchwert zu bewerten, der zu Beginn der
Berichtsperiode bestimmt wurde, angepasst um

a) die Auswirkungen etwaiger neuer Vertrage, die der Gruppe hinzugefigt wurden (vgl. Paragraph 28),

b) die Aufzinsung des Buchwerts der vertraglichen Servicemarge, bewertet zu den in Paragraph B72(b) ange-
gebenen Abzinsungssitzen,

ba) die unter Anwendung von Paragraph 66A in der Berichtsperiode erfolgswirksam erfassten Ertrige,

bb) Auflosungen einer unter Anwendung von Paragraph 66B (siche Paragraph B119F) ausgewiesenen Verlus-
triickerstattungskomponente, sofern es sich bei diesen Auflosungen nicht um Anderungen der Erfiillungs-
werte der Gruppe der gehaltenen Riickversicherungsvertriage handelt,

¢) Anderungen der Erfilllungswerte, bewertet zu den in Paragraph B72(c) angegebenen Abzinsungssitzen, so-
fern sich die Anderung auf zukiinftige Leistungen bezieht, es sei denn

i) die Anderung resultiert aus einer Anderung der einer Gruppe zugrunde liegender Versicherungsvertrige
zugeordneten Erfiillungswerte, die keine Anpassung der vertraglichen Servicemarge fiir die Gruppe der
zugrunde liegenden Versicherungsvertriage bewirkt, oder

i) die Anderung resultiert aus der Anwendung der Paragraphen 57-58 (belastende Vertrige), wenn das
Unternehmen eine Gruppe von zugrunde liegenden Versicherungsvertragen unter Anwendung des Pra-
mienallokationsansatzes bewertet.

d) die Auswirkung etwaiger Wechselkursdifferenzen auf die vertragliche Servicemarge und
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e) den aufgrund von in der Berichtsperiode erhaltenen Leistungen erfolgswirksam erfassten Betrag, der ermittelt
wird, indem die am Abschlussstichtag (vor einer etwaigen Aufteilung) verbleibende vertragliche Servicemarge
unter Anwendung von Paragraph B119 auf den gegenwirtigen und kiinftigen Deckungszeitraum der Gruppe
von gehaltenen Riickversicherungsvertriagen aufgeteilt wird.

66A  Ein Unternchmen hat die vertragliche Servicemarge einer Gruppe gehaltener Riickversicherungsvertrage anzupas-
sen und infolgedessen einen Ertrag auszuweisen, wenn es beim erstmaligen Ansatz einer belastenden Gruppe
zugrunde liegender Versicherungsvertrage oder bei der Hinzufiigung von belastenden zugrunde liegenden Ver-
sicherungsvertridgen zu einer Gruppe einen Verlust ausweist (siche Paragraphen B119C-B119E).

66B  Ein Unternehmen hat fiir den Vermogenswert fiir den zukiinftigen Versicherungsschutz fiir eine Gruppe von
gehaltenen Riickversicherungsvertriagen eine Verlustriickerstattungskomponente festzulegen (oder anzupassen),
welche die Aufholung der unter Anwendung der Paragraphen 66(c)(i)—(ii) und 66A ausgewiesenen Verluste ab-
bildet. Die Verlustriickerstattungskomponente bestimmt die Betrige, die erfolgswirksam als Auflosung/Aus-
buchung von Autholungen von Verlusten aus gehaltenen Riickversicherungsvertrigen ausgewiesen werden und
die folglich von der Aufteilung der an den Riickversicherer gezahlten Primien ausgeschlossen sind (siche Para-
graph B119F).

67  Anderungen bei den Erfiillungswerten, die auf Anderungen beim Risiko der Nichterfiillung durch den Aussteller
eines gehaltenen Riickversicherungsvertrags zuriickzufithren sind, beziehen sich nicht auf kiinftige Leistungen
und diirfen nicht zu einer Anpassung der vertraglichen Servicemarge fiihren.

68  Gehaltene Riickversicherungsvertrige konnen nicht belastend sein. Folglich finden die Vorschriften der Para-
graphen 47-52 keine Anwendung.

Pramienallokationsansatz fiir gehaltene Riickversicherungsvertrige

69  Ein Unternchmen kann den in den Paragraphen 55, 56 und 59 dargelegten Primienallokationsansatz anwenden
(der unter Beriicksichtigung der Merkmale der gehaltenen Riickversicherungsvertrdge angepasst wird, welche sich
von ausgestellten Versicherungsvertrigen unterscheiden, beispielsweise in Bezug auf die Generierung von Auf-
wendungen oder die Reduzierung von Aufwendungen anstatt Ertragen), um die Bewertung einer Gruppe von
gehaltenen Riickversicherungsvertragen zu vereinfachen, wenn beim erstmaligen Ansatz der Gruppe

a) das Unternchmen die angemessene Erwartung hat, dass sich die daraus ergebende Bewertung nicht wesentlich
vom Ergebnis der Anwendung der Vorschriften der Paragraphen 63-68 unterscheiden wiirde, oder

b) der Deckungszeitraum eines jeden Vertrags in der Gruppe der gehaltenen Riickversicherungsvertrige (ein-
schlieflich Versicherungsdeckung aus allen Primien innerhalb der zu diesem Zeitpunkt unter Anwendung von
Paragraph 34 festgelegten Vertragsgrenzen) hochstens ein Jahr betragt.

70 Ein Unternehmen kann die in Paragraph 69(a) genannte Bedingung nicht erfiillen, wenn es beim erstmaligen
Ansatz der Gruppe von einer signifikanten Variabilitit der Erfullungswerte ausgeht, was die Bewertung des
aktivierten zukiinftigen Versicherungsschutzes wiahrend der Periode vor Eintreten eines Schadens beeinflussen
wiirde. Die Variabilitdt der Erfullungswerte steigt beispielsweise an im Zusammenhang mit

a) der Hohe der kiinftigen Zahlungsstrome im Zusammenhang mit in die Vertrige eingebetteten Derivaten und
b) der Linge des Deckungszeitraums der Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertrigen.

70A  Wenn ein Unternehmen eine Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertrigen unter Anwendung des Pri-
mienallokationsansatzes bewertet, hat es Paragraph 66A anzuwenden und den Buchwert des Vermogenswerts fiir
den zukiinftigen Versicherungsschutz anzupassen, anstatt die vertragliche Servicemarge anzupassen.

Kapitalanlagevertrige mit ermessensabhingiger Uberschussbeteiligung

71 Ein Kapitalanlagevertrag mit ermessensabhingiger Uberschussbeteiligung geht nicht mit der Ubertragung eines
signifikanten Versicherungsrisikos einher. Folglich werden die Vorschriften von IFRS 17 fiir Versicherungsvertrage
in Bezug auf Kapitalanlagevertrige mit ermessensabhingiger Uberschussbeteiligung wie folgt gedndert:

a) der Zeitpunkt des erstmaligen Ansatzes (siche Paragraphen 25 und 28) ist der Zeitpunkt, zu dem das Unter-
nehmen Vertragspartei wird,
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b) die Vertragsgrenze (siche Paragraph 34) wird gedndert, sodass Zahlungsstrome sich dann innerhalb der Ver-
tragsgrenze befinden, wenn sie aus einer wesentlichen Pflicht des Unternehmens zur Leistung einer Zahlung
zum gegenwdrtigen oder zu einem zukiinftigen Zeitraum resultieren. Das Unternehmen hat keine wesentliche
Pflicht zur Leistung einer Zahlung, wenn es praktisch in der Lage ist, einen Preis fiir die Zusage der Zahlung
festzulegen, welche dem zugesagten Betrag der Zahlung und den verbundenen Risiken voll und ganz Rech-
nung tragt,

¢) die Allokation der vertraglichen Servicemarge (siche Paragraphen 44(e) und 45(¢) wird gedndert, sodass das
Unternehmen die vertragliche Servicemarge iiber die Laufzeit der Gruppe von Vertragen auf systematische Art
und Weise erfasst, wobei der Ubertragung von Kapitalanlageleistungen gemafs Vertrag Rechnung getragen
wird.

ANDERUNG UND AUSBUCHUNG
Anderung eines Versicherungsvertrags

72 Sind die Bedingungen eines Versicherungsvertrags gedndert worden, beispielsweise durch eine Vereinbarung
zwischen den Vertragsparteien oder durch eine Anderung der Rechtsvorschriften, hat ein Unternehmen den
urspriinglichen Vertrag auszubuchen und den gednderten Vertrag unter Anwendung von IFRS 17 oder anderen
anwendbaren Standards als neuen Vertrag einzubuchen, jedoch nur dann, wenn eine der unter (a)—(c) genannten
Bedingungen erfiillt ist. Die Ausiibung eines in den Vertragsbedingungen vorgesehenen Rechts ist keine Ande-
rung der Vertragsbedingungen. Die Bedingungen sind:

a) Wiren die gednderten Vertragsbedingungen bei Vertragsabschluss vorgesehen gewesen, hitte dies zu Folgen-
dem gefithrt:

i) der gednderte Vertrag wire unter Anwendung der Paragraphen 3-8A nicht in den Anwendungsbereich
von IFRS 17 gefallen,

i) ein Unternechmen hitte unter Anwendung der Paragraphen 10-13 verschiedene Komponenten vom Basis-
versicherungsvertrag abgetrennt, was zu einem anderen Versicherungsvertrag gefithrt hitte, der in den
Anwendungsbereich von IFRS 17 gefallen wire,

iii) der gednderte Vertrag hitte unter Anwendung von Paragraph 34 eine wesentlich andere Vertragsgrenze
gehabt oder

iv) der gednderte Vertrag wire unter Anwendung der Paragraphen 14-24 in eine andere Gruppe von Ver-
tragen aufgenommen worden.

b) Der urspriingliche Vertrag entsprach der Definition eines Versicherungsvertrags mit direkter Uberschussbetei-
ligung, der gednderte Vertrag entspricht dieser Definition dagegen nicht mehr, oder umgekehrt, oder

¢) Das Unternechmen hat den Primienallokationsansatz gemifS den Paragraphen 53-59 oder den Paragra-
phen 69-70 auf den urspriinglichen Vertrag angewandt, die Vertragsinderungen haben jedoch dazu gefiihrt,
dass der Vertrag die in Paragraph 53 oder Paragraph 69 vorgeschriebenen Kriterien fiir die Anwendung dieses
Ansatzes nicht mehr erfillt.

73 Erfiillt eine Vertragsinderung keine der in Paragraph 72 genannten Bedingungen, hat das Unternehmen Ande-
rungen der Zahlungsstrome, die auf die Vertragsinderung zuriickzufithren sind, als Anderungen der geschitzten
Erfillungswerte unter Anwendung der Paragraphen 40-52 zu behandeln.

Ausbuchung

74  Ein Unternehmen hat einen Versicherungsvertrag nur dann auszubuchen,

a) wenn er erloschen ist, d.h. wenn die im Versicherungsvertrag genannte Verpflichtung erloschen,
erfiillt oder gekiindigt ist, oder

b) wenn eine der in Paragraph 72 genannten Bedingungen erfiillt ist.
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75

76

77

Wenn ein Versicherungsvertrag erloschen ist, besteht fiir das Unternehmen kein Risiko mehr und das Unter-
nehmen ist folglich nicht mehr verpflichtet, wirtschaftliche Ressourcen zu iibertragen, um den Versicherungs-
vertrag zu erfillen. Wenn ein Unternehmen beispielsweise einen Riickversicherungsvertrag abschlieft, hat es den
zugrunde liegenden Versicherungsvertrag/die zugrunde liegenden Versicherungsvertrage nur dann auszubuchen,
wenn er erloschen istfwenn sie erloschen sind.

Ein Unternehmen bucht einen Versicherungsvertrag aus einer Gruppe von Vertrdgen aus, indem die folgenden
Vorschriften von IFRS 17 angewandt werden:

a) die der Gruppe zugeordneten Erfillungswerte werden unter Anwendung der Paragraphen 40(a)(i) und 40(b)
angepasst, um den Barwert der kiinftigen Zahlungsstrome und die Risikoanpassung fir nichtfinanzielle
Risiken im Zusammenhang mit Rechten und Pflichten, welche aus der Gruppe ausgebucht wurden, zu
eliminieren,

b) die vertragliche Servicemarge der Gruppe wird um die unter (a) beschriebene Anderung der Erfiillungswerte
angepasst, sofern die Paragraphen 44(c) und 45(c) dies verlangen, es sei denn, Paragraph 77 findet Anwen-
dung, und

¢) die Anzahl der Deckungseinheiten fiir die erwarteten verbleibenden kiinftigen Leistungen gemdfl dem Ver-
sicherungsvertrag wird angepasst, um den aus der Gruppe ausgebuchten Deckungseinheiten Rechnung zu
tragen. Die Hohe der in der Berichtsperiode erfolgswirksam erfassten vertraglichen Servicemarge wird unter
Anwendung von Paragraph B119 auf der Grundlage dieser angepassten Anzahl berechnet.

Wenn ein Unternchmen einen Versicherungsvertrag ausbucht, weil es diesen Vertrag an einen Dritten tibertragt,
oder wenn ein Unternehmen unter Anwendung von Paragraph 72 einen Versicherungsvertrag ausbucht und
einen neuen Vertrag einbucht, darf es nicht nach Paragraph 76(b) verfahren, sondern hat stattdessen

a) die vertragliche Servicemarge der Gruppe, aus welcher der Vertrag ausgebucht wurde (sofern die Paragra-
phen 44(c) und 45(c) dies verlangen), entweder um die Differenz zwischen (i) und (ii) anzupassen (bei auf
einen Dritten tibertragenen Vertragen) oder um die Differenz zwischen (i) und (iii) (bei unter Anwendung von
Paragraph 72 ausgebuchten Vertrigen):

i) die Anderung des Buchwerts der Gruppe von Versicherungsvertrigen, die sich unter Anwendung von
Paragraph 76(a) aus der Ausbuchung des Vertrags ergibt,

ii) die von dem Dritten berechnete Primie,

i) die Pramie, die das Unternehmen in Rechnung gestellt hitte, wenn es zum Zeitpunkt der Vertragsinde-
rung einen Vertrag mit vergleichbaren Bedingungen als neuen Vertrag geschlossen hitte, abziiglich einer
moglicherweise fir die Anderung in Rechnung gestellten zusitzlichen Priamie.

b) den neuen Vertrag, der unter Anwendung von Paragraph 72 eingebucht wurde, unter Beriicksichtigung der
Annahme zu bewerten, dass das Unternehmen die unter (a)(iii) beschriebene Primie zum Zeitpunkt der
Anderung erhalten hat.

AUSWEIS IN DER BILANZ

78

Ein Unternehmen hat in der Bilanz den Buchwert der folgenden Portfolios getrennt auszuweisen:
a) ausgestellte Versicherungsvertrige, die Vermogenswerte sind,

b) ausgestellte Versicherungsvertrige, die Verbindlichkeiten sind,

c) gehaltene Riickversicherungsvertrige, die Vermogenswerte sind, und

d) gehaltene Riickversicherungsvertrige, die Verbindlichkeiten sind.
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79  Ein Unternehmen hat unter Anwendung von Paragraph 28B die als Vermogenswert angesetzten Abschlusskosten
in den Buchwert der jeweils zugehorigen Portfolios von ausgestellten Versicherungsvertrdgen miteinzubeziehen.
Jede der als Vermogenswert oder Verbindlichkeit angesetzten Zahlungsstrome in Bezug auf Portfolios gehaltener
Riickversicherungsvertragen (siche Paragraph 65(b)) hat das Unternehmen in den Buchwert der Portfolios gehal-
tener Riickversicherungsvertragen miteinzubeziehen.

ANSATZ UND AUSWEIS IN DER GESAMTERGEBNISRECHNUNG (PARAGRAPHEN B120-B136)

80  Unter Anwendung der Paragraphen 41 und 42 hat ein Unternehmen die in der Gewinn- und Verlust-
rechnung und die im sonstigen Ergebnis (nachstehend als Gesamtergebnisrechnung bezeichnet) erfassten
Betrige zu untergliedern in:

a) ein versicherungstechnisches Ergebnis (Paragraphen 83-86), bestehend aus den versicherungstech-
nischen Ertrigen sowie den versicherungstechnischen Aufwendungen, und

b) versicherungstechnische Finanzertrige oder -aufwendungen (Paragraphen 87-92).

81 Ein Unternehmen ist nicht verpflichtet, die Anderung der Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken in ver-
sicherungstechnische Ergebnisse und versicherungstechnische Finanzertrige oder -aufwendungen aufzugliedern.
Nimmt ein Unternehmen keine solche Aufgliederung vor, muss es die gesamte Anderung der Risikoanpassung
fur nichtfinanzielle Risiken als Teil des versicherungstechnischen Ergebnisses miteinbeziehen.

82  Ertrige oder Aufwendungen aus gehaltenen Riickversicherungsvertrigen sind getrennt von den Ertrigen
und Aufwendungen aus ausgestellten Versicherungsvertrigen darzustellen.

Versicherungstechnisches Ergebnis

83  Versicherungstechnische Ertrige aus den Gruppen von ausgestellten Versicherungsvertrigen sind er-
folgswirksam auszuweisen. Die versicherungstechnischen Ertrige miissen die Erbringung der aus der
Gruppe von Versicherungsvertrigen entstehenden Leistungen mit einem Betrag darstellen, welcher der
Gegenleistung entspricht, auf die das Unternehmen im Gegenzug fiir diese Leistungen erwartungsgem:fS
einen Anspruch hat. Die Paragraphen B120-B127 regeln, wie ein Unternehmen die versicherungstech-
nischen Ertriige zu bewerten hat.

84  Aus einer Gruppe von ausgestellten Versicherungsvertrigen entstehende versicherungstechnische Auf-
wendungen, einschliefSlich eingetretener Schiden (ausgenommen Riickzahlungen von Kapitalanlagekom-
ponenten), und sonstige entstandene versicherungstechnische Aufwendungen sowie andere in Para-
graph 103(b) beschriebene Betrige sind erfolgswirksam auszuweisen.

85  Die erfolgswirksam ausgewiesenen versicherungstechnischen Ertrige und Aufwendungen diirfen keine
Kapitalanlagekomponenten beinhalten. Informationen zu Primien sind nicht erfolgswirksam auszuwei-
sen, wenn diese Informationen nicht mit Paragraph 83 in Einklang stehen.

86  Ein Unternchmen kann Ertrige oder Aufwendungen aus einer Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsver-
trigen (siche Paragraphen 60-70A), bei denen es sich nicht um versicherungstechnische Finanzertrige oder
-aufwendungen handelt, als einen Einzelbetrag ausweisen; oder das Unternehmen kann die vom Riickversicherer
erstatteten Betrdge und die zugeordneten gezahlten Primien, die zusammengenommen einen diesem Einzelbetrag
entsprechenden Nettobetrag ergeben, getrennt ausweisen. Wenn ein Unternechmen die vom Riickversicherer
erstatteten Betrdge und die zugeordneten gezahlten Primien getrennt ausweist, hat es

a) Rickversicherungszahlungsstrome, die durch Schiden aus den zugrunde liegenden Vertrigen bedingt sind,
als Teil der Schiden zu behandeln, deren Riickerstattung im Rahmen des gehaltenen Riickversicherungs-
vertrags erwartet wird,

b) Betrige vom Riickversicherer, deren Eingang erwartet wird und die nicht durch Schiden aus den zugrunde
liegenden Vertrdgen bedingt sind (beispielsweise einige Arten von Abtretungsprovisionen), als Minderung der
an den Riickversicherer zu zahlenden Primien zu behandeln,

ba) unter Anwendung der Paragraphen 66(c)(i)—(ii) und 66A-66B fiir die Verlustriickerstattung ausgewiesene
Betrige als vom Riickversicherer zuriickerstattete Betrdge zu behandeln und
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¢) die zugeordneten gezahlten Praimien nicht als Ertragsminderung auszuweisen.

Versicherungstechnische Finanzertrige oder -aufwendungen (siche Paragraphen B128-B136)

87  Versicherungstechnische Finanzertrige oder -aufwendungen umfassen die Anderungen des Buchwerts
der Gruppe von Versicherungsvertrigen, die sich ergeben aus:

a) den Auswirkungen des Zeitwerts des Geldes und den Auswirkungen der Anderungen des Zeitwerts
des Geldes und

b) den Auswirkungen des finanziellen Risikos und den Auswirkungen der Anderungen des finanziellen
Risikos, aber

c) unter Ausnahme solcher Anderungen bei Gruppen von Versicherungsvertrigen mit direkter Uber-
schussbeteiligung, welche die vertragliche Servicemarge anpassen wiirden, dies jedoch bei Anwen-
dung der Paragraphen 45(b)(ii), 45(b)(iii), 45(c)(ii) oder 45(c)(iii) nicht tun. Diese sind Teil der ver-
sicherungstechnischen Aufwendungen.

87A Ein Unternehmen hat

a) auf versicherungstechnische Finanzertrige oder -aufwendungen, die sich aus der Anwendung von
Paragraph B115 (Risikominderung) ergeben, Paragraph B117A anzuwenden und

b) auf alle anderen versicherungstechnischen Finanzertrige oder -aufwendungen die Paragraphen 88
und 89 anzuwenden.

88  Sofern nicht Paragraph 89 Anwendung findet, hat ein Unternehmen unter Anwendung von Para-
graph 87A(b) ein Bilanzierungswahlrecht zwischen

a) der erfolgswirksamen Erfassung der versicherungstechnischen Finanzertrige oder -aufwendungen
einer Berichtsperiode oder

b) der Aufgliederung der versicherungstechnischen Finanzertrige oder -aufwendungen der Berichtsperi-
ode, um stattdessen einen unter Anwendung der Paragraphen B130-B133 durch eine systematische
Aufteilung der erwarteten gesamten versicherungstechnischen Finanzertrige oder -aufwendungen auf
die Laufzeit der Gruppe von Versicherungsvertrigen ermittelten Betrag erfolgswirksam auszuweisen.

89  Bei Anwendung von Paragraph 87A(b) hat ein Unternehmen bei Versicherungsvertrigen mit direkter
Uberschussbeteiligung, fiir die es die zugrunde liegenden Referenzwerte hilt, ein Bilanzierungswahl-
recht zwischen

a) der erfolgswirksamen Erfassung der versicherungstechnischen Finanzertrige oder -aufwendungen
einer Berichtsperiode oder

b) der Aufgliederung der versicherungstechnischen Finanzertrige oder -aufwendungen der Berichtsperi-
ode, um stattdessen unter Anwendung der Paragraphen B134-B136 einen Betrag erfolgswirksam
auszuweisen, durch den Bewertungsinkonsistenzen mit erfolgswirksam ausgewiesenen Ertrigen
und Aufwendungen der zugrunde liegenden Referenzwerte beseitigt werden.

90  Wenn ein Unternehmen von seinem Bilanzierungswahlrecht gemif den Paragraphen 88(b) oder 89(b)
Gebrauch macht, hat es im sonstigen Ergebnis die Differenz zwischen den auf der Grundlage dieser
Paragraphen bewerteten versicherungstechnischen Finanzertrigen oder -aufwendungen und den gesam-
ten versicherungstechnischen Finanzertrigen oder -aufwendungen der Berichtsperiode zu erfassen.

91  Wenn ein Unternechmen eine Gruppe von Versicherungsvertrigen iibertrigt oder einen Versicherungs-
vertrag unter Anwendung von Paragraph 77 ausbucht,

a) hat es alle verbleibenden Betrige fiir die Gruppe (oder fiir den Vertrag), die in Vorperioden im
sonstigen Ergebnis ausgewiesen waren — weil das Unternehmen von seinem Bilanzierungswahlrecht
Gebrauch gemacht hat und sich fiir die Bilanzierung nach Paragraph 88(b) entschieden hat — als
Umgliederungsbetrige (siehe IAS 1 Darstellung des Abschlusses) erfolgswirksam umzugliedern.
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b) wird keiner der verbliebenen Betrige fiir die Gruppe (oder fiir den Vertrag), die in Vorperioden im
sonstigen Ergebnis ausgewiesen waren — weil das Unternehmen von seinem Bilanzierungswahlrecht
Gebrauch gemacht hat und sich fiir die Bilanzierung nach Paragraph 89(b) entschieden hat — als
Umgliederungsbetrag (siehe IAS 1) erfolgswirksam umgegliedert.

92 Zum Zwecke der Umrechnung von Posten in Fremdwihrung in die funktionale Wahrung des Unternechmens
muss ein Unternehmen nach Paragraph 30 einen Versicherungsvertrag als einen monetiren Posten gemaf 1AS 21
behandeln. Kursdifferenzen bei Anderungen des Buchwerts von Gruppen von Versicherungsvertrigen sind in der
Gewinn- und Verlustrechnung zu beriicksichtigen, es sei denn, sie beziehen sich auf Anderungen des Buchwerts
von Gruppen von Versicherungsvertragen, die unter Anwendung von Paragraph 90 im sonstigen Ergebnis ent-
halten sind; in diesem Fall sind sie in das sonstige Ergebnis mitaufzunehmen.

ANGABEN

93  Zielsetzung der Angabepflichten ist es, dass ein Unternehmen im Anhang Angaben macht, die in Ver-
bindung mit den Informationen in der Bilanz, der Gesamtergebnisrechnung und der Kapitalflussrech-
nung den Abschlussadressaten eine Grundlage zur Beurteilung der Auswirkungen der unter IFRS 17
fallenden Vertrige auf die Vermogens-, Ertrags- und Finanzlage des Unternehmens bietet. Um dieses Ziel
zu erreichen, hat ein Unternehmen qualitative und quantitative Angaben zu folgenden Sachverhalten
vorzulegen:

a) die in seinem Abschluss fiir Vertrige, die in den Anwendungsbereich von IFRS 17 fallen, ausgewie-
senen Betrige (sieche Paragraphen 97-116),

b) die wesentlichen Ermessensentscheidungen (einschlieRlich aller etwaiger Anderungen dieser Ermes-
sensentscheidungen), die es bei Anwendung von IFRS 17 getroffen hat (sieche Paragraphen 117-120),
und

c) die Art und das Ausmafl der Risiken aus Vertrigen, die in den Anwendungsbereich von IFRS 17
fallen (sieche Paragraphen 121-132).

94  Ein Unternehmen hat zu priifen, welcher Detaillierungsgrad zur Erreichung des mit den Angabepflichten ver-
folgten Ziels erforderlich ist und welcher Stellenwert den einzelnen Anforderungen beizumessen ist. Reichen die
gemdfl den Paragraphen 97-132 vorgelegten Angaben zur Erreichung der in Paragraph 93 genannten Zielset-
zungen nicht aus, hat ein Unternchmen die zur Erreichung dieses Ziels erforderlichen zusitzlichen Angaben zu
machen.

95  Das Unternehmen hat seine Angaben so zusammenzufassen oder aufzuschliisseln, dass niitzliche Angaben weder
durch eine Vielzahl unwesentlicher Einzelheiten noch durch die Zusammenfassung von Posten mit unterschied-
lichen Merkmalen verschleiert werden.

96  Die Vorschriften in Bezug auf die Wesentlichkeit und die Zusammenfassung von Angaben sind in den Para-
graphen 29-31 von IAS 1 festgelegt. Als Grundlage fur die Zusammenfassung offengelegter Angaben zu Ver-
sicherungsvertragen konnten sich beispielsweise eignen:

a) die Art des Vertrags (beispielsweise die Hauptproduktlinien),
b) das geografische Gebiet (beispielsweise das Land oder die Region) oder
¢) das berichtspflichtige Segment gemdf der Definition in IFRS 8 Geschiftssegmente.
Erliuterung der erfassten Betrige
97  Von den in den Paragraphen 98-109A verlangten Angaben miissen bei Vertragen, auf die der Pramienallokati-
onsansatz angewandt wurde, nur die in den Paragraphen 98-100, 102-103, 105-105B und 109A verlangten

Angaben gemacht werden. Wenn ein Unternehmen den Primienallokationsansatz anwendet, hat es dariiber
hinaus auch anzugeben,

a) welche der in den Paragraphen 53 und 69 genannten Kriterien es erfiillt hat,
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b) ob es unter Anwendung der Paragraphen 56, 57(b) und 59(b) eine Anpassung um den Zeitwert des Geldes
und die Auswirkungen der finanziellen Risiken vornimmt und

¢) welche Methode es zur Erfassung der Abschlusskosten unter Anwendung von Paragraph 59(a) gewihlt hat.

98  FEin Unternehmen hat Uberleitungsrechnungen vorzulegen, aus denen hervorgeht, wie der Nettobuchwert der
unter IFRS 17 fallenden Vertrage sich wihrend der Berichtsperiode aufgrund von Zahlungsstromen und Ertragen
und Aufwendungen gedndert hat, die in der Darstellung des finanziellen Erfolgs (Gesamtergebnisrechnung)
ausgewiesen sind. Fir ausgestellte Versicherungsvertrage und gehaltene Riickversicherungsvertrage sind getrennte
Uberleitungsrechnungen vorzulegen. Ein Unternehmen hat die Vorschriften der Paragraphen 100-109 anzupas-
sen, um den unterschiedlichen Merkmalen von gehaltenen Riickversicherungsvertrdgen und ausgestellten Ver-
sicherungsvertragen Rechnung zu tragen; beispielsweise in Bezug auf die Generierung von Aufwendungen oder
die Reduzierung von Aufwendungen anstatt Ertrigen.

99  Die Uberleitungsrechnungen miissen ausreichende Informationen enthalten, die es den Abschlussadressaten er-
moglichen, zwischen Anderungen aus Zahlungsstromen und den in der Darstellung des finanziellen Erfolgs
(Gesamtergebnisrechnung) ausgewiesenen Betridgen zu unterscheiden. Zur Erfiillung dieser Vorschriften muss
ein Unternehmen

a) die Uberleitungsrechnungen gemdf den Paragraphen 100-105B in tabellarischer Form vorlegen und

b) fiir jede Uberleitungsrechnung die Nettobuchwerte zu Beginn und zum Ende der Berichtsperiode angeben,
unterteilt in einen Gesamtbetrag fur Portfolios von Vertriagen in Vermogenswertposition und einen Gesamt-
betrag fir Portfolios von Vertrdgen in Verbindlichkeitsposition, welche den Betrdgen entsprechen, die unter
Anwendung von Paragraph 78 in der Bilanz angesetzt werden.

100 Ein Unternehmen hat die Uberleitungsrechnungen vom Eréffnungssaldo auf den Schlusssaldo fiir jeden der
folgenden Posten jeweils getrennt vorzulegen:

a) die Nettoverbindlichkeiten (oder Nettovermdgenswerte) fiir die Komponente ,zukiinftiger Versicherungs-
schutz®, ausgenommen etwaige Verlustkomponenten,

b) alle etwaigen Verlustkomponenten (siche Paragraphen 47-52 und 57-58),

c) die Rickstellung fiir noch nicht abgewickelte Versicherungsfille. Fiir Versicherungsvertrige, auf die der in den
Paragraphen 53-59 oder 69-70A beschriebene Primienallokationsansatz angewandt wurde, hat ein Unter-
nehmen jeweils getrennte Uberleitungsrechnungen vorzulegen fiir

i) die Schiatzungen des Barwerts der kiinftigen Zahlungsstrome und
ii) die Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken.

101  Fiir Versicherungsvertrige, auf die der Pramienallokationsansatz gemafl den Paragraphen 53-59 oder 69-70A
nicht angewandt wurde, hat ein Unternehmen ebenfalls getrennte Uberleitungsrechnungen vom Erdffnungssaldo
auf den Schlusssaldo vorzulegen fiir:

a) die Schitzungen des Barwerts der kiinftigen Zahlungsstrome,
b) die Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken und
c) die vertragliche Servicemarge.

102 Ziel der Uberleitungsrechnungen gemifR den Paragraphen 100-101 ist es, unterschiedliche Arten von Angaben
iiber das versicherungstechnische Ergebnis zur Verfiigung zu stellen.

103 In den in Paragraph 100 verlangten Uberleitungsrechnungen hat ein Unternehmen jeden der folgenden Betrége in
Bezug auf Versicherungsdienstleistungen, sofern zutreffend, jeweils getrennt anzugeben:

a) versicherungstechnische Ertrige,
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b) versicherungstechnische Aufwendungen unter getrennter Angabe von:

i) eingetretenen Schdden (mit Ausnahme von Kapitalanlagekomponenten) und sonstigen entstandenen ver-
sicherungstechnischen Aufwendungen,

ii) Abschreibung der Abschlusskosten,

i) Anderungen im Zusammenhang mit vergangenen Leistungen, d.h. Anderungen der Erfiillungswerte in
Bezug auf die Riickstellung fiir noch nicht abgewickelte Versicherungsfille, und

iv) Anderungen im Zusammenhang mit zukiinftigen Leistungen, d.h. Verluste aus Gruppen belastender
Vertrage und Aufholungen solcher Verluste.

¢) Kapitalanlagekomponenten, die nicht in den versicherungstechnischen Ertrdgen und Aufwendungen enthalten
sind (kombiniert mit Pramienriickzahlung, es sei denn, dass die Primienriickzahlung als Bestandteil der in
Paragraph 105(a)(i) beschriebenen Zahlungsstrome in der Periode ausgewiesen werden).

104  In den in Paragraph 101 verlangten Uberleitungsrechnungen hat ein Unternehmen jeden der folgenden Betrige in
Bezug auf Versicherungsdienstleistungen, sofern zutreffend, jeweils getrennt anzugeben:

a) Anderungen im Zusammenhang mit zukiinftigen Leistungen unter Anwendung der Paragraphen B96-B118,
unter getrennter Angabe von:

i) Anderungen bei den Schitzungen, die zur Anpassung der vertraglichen Servicemarge fiihren,

ii) Anderungen bei den Schitzungen, die nicht zu einer Anpassung der vertraglichen Servicemarge fithren, d.
h. Verluste aus Gruppen belastender Vertrage und Auftholungen solcher Verluste, und

i) den Auswirkungen von Vertrdgen, die erstmalig in der Periode erfasst werden.
b) Anderungen im Zusammenhang mit laufenden Leistungen, d. h.

i) den Betrag der erfolgswirksam erfassten vertraglichen Servicemarge, um der Ubertragung von Leistungen
Rechnung zu tragen,

i) die Anderung der Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken, die sich nicht auf kiinftige Leistungen oder
vergangene Leistungen bezieht, und

i) Erfahrungswertanpassungen (siche Paragraphen B97(c) und B113(a)), mit Ausnahme der in (i) enthaltenen
Betrige in Bezug auf die Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken.

¢) Anderungen im Zusammenhang mit vergangenen Leistungen, d. h. Anderungen der Erfiillungswerte in Bezug
auf eingetretene Schdden (siche Paragraphen B97(b) und B113(a)).

105  Zur Vervollstindigung der Uberleitungsrechnungen gemif den Paragraphen 100-101 hat ein Unternehmen, falls
zutreffend, auch die folgenden Betrdge, die nicht in Zusammenhang mit in der Periode erbrachten Versicherungs-
leistungen stehen, getrennt anzugeben:

a) Zahlungsstrome in der Periode, darunter:

i) fir ausgestellte Versicherungsvertrige erhaltene (oder fiir gehaltene Riickversicherungsvertrige bezahlte)
Pramien,

ii) Abschlusskosten und
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ii) beglichene eingetretene Schiden und sonstige versicherungstechnische Aufwendungen im Rahmen aus-
gestellter Versicherungsvertrige (oder im Rahmen gehaltener Riickversicherungsvertrage erstattete Betrage),
ausgenommen Abschlusskosten.

b) Auswirkungen von Anderungen des Risikos der Nichterfiillung durch den Aussteller des gehaltenen Riick-
versicherungsvertrags,

¢) versicherungstechnische Finanzertrige oder -aufwendungen und

d) etwaige zusitzliche Einzelposten, die zum Verstindnis der Anderung des Nettobuchwerts der Versicherungs-
vertrage erforderlich sein konnen.

105A Ein Unternehmen hat eine Uberleitungsrechnung vom Eréffnungssaldo auf den Schlusssaldo der unter Anwen-
dung von Paragraph 28B als Vermogenswert angesetzten Abschlusskosten vorzulegen. Die Informationen fur die
Uberleitungsrechnung sind vom Unternehmen auf einer Ebene zu aggregieren, die zu der Uberleitungsrechnung
von Versicherungsvertragen unter Anwendung von Paragraph 98 konsistent ist.

105B In der in Paragraph 105A verlangten Uberleitungsrechnung sind alle unter Anwendung von Paragraph 28E-28F
ausgewiesenen Wertminderungen und Wertautholungen getrennt anzugeben.

106  Fir ausgestellte Versicherungsvertrige, auf die der in den Paragraphen 53-59 beschriebene Primienallokations-
ansatz nicht angewandt wurde, hat ein Unternchmen eine Analyse der in der Periode erfassten versicherungs-
technischen Ertriage vorzulegen, welche Folgendes umfasst:

a) die Betrige im Zusammenhang mit den Anderungen der Deckungsriickstellung gemaf Paragraph B124, unter
getrennter Angabe:

i) der in der Berichtsperiode entstandenen versicherungstechnischen Aufwendungen, wie in Paragraph B124
(a) angegeben,

i) der Anderung der Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken, wie in Paragraph B124(b) angegeben,

i) des Betrags der aufgrund der Ubertragung von Leistungen gemifl dem Versicherungsvertrag in der Periode
erfolgswirksam erfassten vertraglichen Servicemarge, wie in Paragraph B124(c) angegeben, und

iv) anderer Betrage, falls vorhanden, z. B. Erfahrungswertanpassungen fir Primieneingdnge, die sich nicht auf
kiinftige Leistungen beziehen, wie in Paragraph B124(d) angegeben.

b) die Zuordnung des Teils der Primien, der sich auf die Amortisation der Abschlusskosten bezieht (siche
Paragraph B125).

107  Bei Versicherungsvertragen, auf die der in den Paragraphen 53-59 oder 69-70A beschriebene Pramienallokati-
onsansatz nicht angewandt wurde, hat ein Unternechmen die Auswirkungen auf die Bilanz — getrennt nach in
der Periode erstmalig erfassten ausgestellten Versicherungsvertrdgen und erstmalig erfassten gehaltenen Riick-
versicherungsvertrigen — anzugeben. Dabei ist darzustellen, wie sie sich bei ihrem erstmaligen Ansatz auf
folgende Posten auswirken:

a) die Schitzungen des Barwerts der kiinftigen Mittelabfliisse unter getrennter Angabe der Hohe der Abschluss-
kosten,

b) die Schitzungen des Barwerts der kiinftigen Mittelzufliisse,
¢) die Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken und

d) die vertragliche Servicemarge.
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108  Bei den in Paragraph 107 verlangten Angaben hat ein Unternehmen die Betrige getrennt auszuweisen, die
resultieren aus:

a) Vertrigen, die von anderen Unternehmen iibernommen wurden, entweder im Rahmen einer Ubertragung von
Versicherungsvertrdgen oder im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses, und

b) Gruppen belastender Vertrige.

109  Bei Versicherungsvertrigen, auf die der in den Paragraphen 53-59 oder 69-70A beschriebene Pramienallokati-
onsansatz nicht angewandt wurde, hat ein Unternehmen in quantitativer Form durch die Darstellung angemes-
sener Zeitbander anzugeben, wann es die am Abschlussstichtag verbleibende vertragliche Servicemarge erwar-
tungsgemdf erfolgswirksam erfassen wird. Diese Informationen sind fiir ausgestellte Versicherungsvertrige und
fur gehaltene Riickversicherungsvertrage getrennt anzugeben.

109A Ein Unternehmen hat in quantitativer Form durch die Darstellung angemessener Zeitbinder anzugeben, wann es
erwartet, die als Vermogenswert angesetzten Abschlusskosten unter Anwendung von Paragraph 28C auszubu-
chen.

Versicherungstechnische Finanzertrige oder -aufwendungen

110  Ein Unternechmen hat den Gesamtbetrag der versicherungstechnischen Finanzertrige oder -aufwendungen in der
Berichtsperiode anzugeben und zu erliutern. Zu erldutern ist insbesondere das Verhiltnis zwischen den ver-
sicherungstechnischen Finanzertrigen oder -aufwendungen und den Kapitalertrigen seiner Vermogenswerte, um
die Abschlussadressaten in die Lage zu versetzen, die Herkunft der erfolgswirksam sowie im sonstigen Ergebnis
ausgewiesenen Finanzertrige oder -aufwendungen zu bewerten.

111 Bei Vertrigen mit direkter Uberschussbeteiligung hat das Unternehmen die Zusammensetzung der zugrunde
liegenden Referenzwerte zu beschreiben und deren beizulegenden Zeitwert anzugeben.

112 Falls sich ein Unternehmen unter Anwendung von Paragraph B115 dafur entscheidet, bei Vertrdgen mit direkter
Uberschussbeteiligung die vertragliche Servicemarge nicht um die Anderungen der Erfiillungswerte anzupassen,
hat es die Auswirkungen dieser Entscheidung auf die Anpassung der vertraglichen Servicemarge in der laufenden
Periode anzugeben.

113 Falls das Unternehmen bei Vertrigen mit direkter Uberschussbeteiligung die Grundlage fiir den aufgeteilten
Ausweis von versicherungstechnischen Finanzertrigen im Gewinn oder Verlust (erfolgswirksam) und im sons-
tigen Ergebnis unter Anwendung von Paragraph B135 dndert, hat es fiir die Berichtsperiode, in der es seine
Bilanzierungs- und Bewertungsmethode gedndert hat, Folgendes anzugeben:

a) den Grund, aus dem es fiir das Unternehmen erforderlich wurde, die Grundlage fiir den aufgeteilten Ausweis
zu dndern,

b) den Betrag, um den jeder der betroffenen Abschlussposten angepasst wurde, und

) den Buchwert der von der Anderung betroffenen Gruppe von Versicherungsvertrigen zum Zeitpunkt der
Anderung.

Ubergangsbetrdge

114  Ein Unternchmen hat Angaben zu machen, die es den Abschlussadressaten ermdoglichen, die Auswirkungen von
Gruppen von zum Ubergangszeitpunkt unter Anwendung des modifizierten riickwirkenden Ansatzes (siche
Paragraphen C6—C19A) oder des Fair-Value-Ansatzes (siche Paragraphen C20-C24B) bewerteten Versicherungs-
vertragen auf die vertragliche Servicemarge und die versicherungstechnischen Ertrdge in Folgeperioden zu be-
stimmen. Folglich hat ein Unternehmen die Uberleitungsrechnung der vertraglichen Servicemarge unter Anwen-
dung von Paragraph 101(c) und den Betrag der versicherungstechnischen Ertrige unter Anwendung von Para-
graph 103(a) fur folgende Vertrage getrennt anzugeben:

a) Versicherungsvertrige, die zum Ubergangszeitpunkt bestanden und auf die das Unternechmen den modifizier-
ten riickwirkenden Ansatz angewandt hat,

b) Versicherungsvertrige, die zum Ubergangszeitpunkt bestanden und auf die das Unternechmen den Fair-Value-
Ansatz angewandt hat, und

¢) alle anderen Versicherungsvertrige.
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115  Fir alle Perioden, fir die unter Anwendung von Paragraph 114(a) oder 114(b) Angaben gemacht werden, hat ein
Unternehmen zu erldutern, wie es die Bewertung der Versicherungsvertrige zum Ubergangszeitpunkt bestimmt
hat, um die Abschlussadressaten in die Lage zu versetzen, die Art und die Bedeutung der bei Ermittlung der
Ubergangsbetrige angewandten Methoden und Ermessensentscheidungen zu verstehen.

116  Ein Unternehmen, das sich dafiir entscheidet, die Versicherungsfinanzertrage oder -aufwendungen zwischen dem
Gewinn oder Verlust und dem sonstigen Ergebnis aufzuteilen, hat unter Anwendung der Paragraphen C18(b),
C19(b), C24(b) und C24(c), die kumulative Differenz zwischen den Versicherungsfinanzertrigen oder -aufwen-
dungen, die erfolgswirksam ausgewiesen worden wiren, und den gesamten versicherungstechnischen Finanz-
ertrigen oder -aufwendungen zum Ubergangszeitpunkt fiir die Gruppen von Versicherungsvertrigen, die von der
Aufteilung betroffen sind, zu bestimmen. Fir alle Berichtsperioden, in denen unter Anwendung dieser Para-
graphen ermittelte Betrige existieren, hat das Unternehmen eine Uberleitungsrechnung vom Erdffnungssaldo auf
den Schlusssaldo der im sonstigen Ergebnis enthaltenen kumulierten Betrdge fiir die erfolgsneutral zum bei-
zulegenden Zeitwert im sonstigen Ergebnis bewerteten finanziellen Vermogenswerte vorzulegen, die den Grup-
pen von Versicherungsvertrdgen zuzuordnen sind. Die Uberleitungsrechnung muss z. B. wihrend der Berichts-
periode im sonstigen Ergebnis erfasste Gewinne oder Verluste sowie in fritheren Berichtsperioden im sonstigen
Ergebnis erfasste und in der Berichtsperiode erfolgswirksam umgegliederte Gewinne oder Verluste enthalten.

Wesentliche Ermessensentscheidungen bei der Anwendung von IFRS 17

117  Ein Unternchmen hat die von ihm getroffenen wesentlichen Ermessensentscheidungen bei der Anwendung von
IFRS 17 und Anderungen dieser Ermessensentscheidungen anzugeben. Insbesondere hat ein Unternehmen die
von ihm verwendeten Eingangsparameter, Annahmen und Schitzverfahren anzugeben, darunter:

a) die zur Bewertung der unter IFRS 17 fallenden Versicherungsvertrige verwendeten Methoden sowie die Pro-
zesse zur Schitzung der Eingangsparameter fur diese Methoden. Ein Unternehmen hat auch quantitative
Angaben zu diesen Eingangsparametern vorzulegen, es sei denn, dass dies nicht praktikabel ist;

b) etwaige Anderungen der Methoden und Verfahren zur Schiitzung von Eingangsparametern, die zur Bewertung
von Vertrigen herangezogen werden, den Grund einer jeden Anderung und die Art der betroffenen Vertrige;

¢) sofern nicht bereits unter (a) behandelt, den Ansatz:

i) um bei Vertrigen ohne direkte Uberschussbeteiligung (siche Paragraph B98) zwischen aus Ermessensent-
scheidungen resultierenden Anderungen der Schitzungen der kiinftigen Zahlungsstréme und anderen
Anderungen der Schitzungen der kiinftigen Zahlungsstrome unterscheiden zu konnen,

ii) zur Bestimmung der Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken, darunter auch, ob die Anderungen der
Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken in eine versicherungstechnische Leistungskomponente und
eine versicherungstechnische Finanzkomponente aufgeteilt werden oder ob sie vollumfinglich im ver-
sicherungstechnischen Ergebnis ausgewiesen werden,

iii) zur Bestimmung der Abzinsungssitze,
iv) zur Bestimmung der Kapitalanlagekomponenten und

v) zur Bestimmung der relativen Gewichtung der aufgrund der Versicherungsdeckung und der zur Erwirt-
schaftung von Kapitalertrdgen erbrachten Leistungen oder der Versicherungsdeckungsleistungen und der
kapitalanlagebezogenen Leistungen (siche Paragraphen B119-B119B).

118  Wenn sich ein Unternehmen unter Anwendung von Paragraph 88(b) oder Paragraph 89(b) dafiir entscheidet, die
versicherungstechnischen Finanzertrage oder -aufwendungen in erfolgswirksam in der Gewinn- und Verlustrech-
nung ausgewiesene Betrdge und erfolgsneutral im sonstigen Ergebnis (erfolgsneutral) ausgewiesene Betrdge auf-
zuteilen, muss das Unternehmen die Methoden erldutern, anhand derer die erfolgswirksamen erfassten versiche-
rungstechnischen Finanzertrage oder -aufwendungen bestimmt wurden.

119  Ein Unternehmen hat Angaben zum Konfidenzniveau zu machen, das zur Bestimmung der Risikoanpassung fiir
nichtfinanzielle Risiken verwendet wurde. Wenn das Unternehmen zur Bestimmung der Risikoanpassung fur
nichtfinanzielle Risiken ein anderes Verfahren als die Konfidenzniveau-Methode verwendet, hat es das ange-
wandte Verfahren und das Konfidenzniveau anzugeben, das den Ergebnissen der Anwendung dieses Verfahrens
entspricht.
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120  Ein Unternehmen hat die Renditekurve (Zinsstrukturkurve) (oder die Bandbreite der Renditekurven) anzugeben,
die es unter Anwendung von Paragraph 36 zur Abzinsung der Zahlungsstrome verwendet hat, die nicht in
Abhingigkeit von den Renditen der zugrunde liegenden Referenzwerte schwanken. Macht ein Unternehmen diese
Angaben fir mehrere Gruppen von Versicherungsvertriagen in zusammengefasster Form, so hat es diese Angaben
in Form von gewichteten Durchschnittswerten oder relativ engen Bandbreiten zu machen.

Art und Umfang der Risiken aus Vertrigen, die in den Anwendungsbereich von IFRS 17 fallen

121  Ein Unternehmen hat Angaben zu machen, die es den Abschlussadressaten ermdglichen, die Art, den Betrag, den
Zeitpunkt und die Ungewissheit kiinftiger Zahlungsstrome aus Vertrdgen zu beurteilen, die in den Anwendungs-
bereich von IFRS 17 fallen. Vorschriften zu den Angaben, die normalerweise zur Erfiillung dieser Anforderung
erforderlich wiren, sind in den Paragraphen 122-132 enthalten.

122 Schwerpunkt dieser Angaben sind die aus Versicherungsvertrigen erwachsenden versicherungstechnischen und
finanziellen Risiken und wie diese Risiken gesteuert werden. Zu den finanziellen Risiken gehoren typischerweise
u. a. Kreditrisiken, Liquidititsrisiken und Marktrisiken.

123 Wenn die Angaben, die zur Risikoposition eines Unternehmens zum Abschlussstichtag gemacht werden, nicht
reprisentativ fiir seine Risikoposition wihrend dieser Berichtsperiode sind, muss das Unternehmen hierauf hin-
weisen und den Grund dafiir angeben, warum diese Exponierung zum Abschlussstichtag nicht reprasentativ ist,
sowie weitere Informationen vorlegen, die fiir die Risikoposition wihrend der Berichtsperiode reprasentativ sind.

124  Fir jede Art von Risiko aus Vertrdgen, die in den Anwendungsbereich von IFRS 17 fallen, hat ein Unternehmen
Folgendes anzugeben:

a) Umfang und Ursache der Risikopositionen,

b) die Ziele, Methoden und Prozesse des Unternehmens zur Steuerung dieser Risiken und die zur Bewertung der
Risiken eingesetzten Methoden und

c) etwaige Anderungen an (a) oder (b) gegeniiber der Vorperiode.

125  Fir jede Art von Risiko aus Vertrigen, die in den Anwendungsbereich von IFRS 17 fallen, hat ein Unternehmen
Folgendes anzugeben:

a) zusammengefasste quantitative Daten beziiglich des jeweiligen Risikos, dem es am Abschlussstichtag aus-
gesetzt ist. Diese Angaben missen auf Informationen basieren, die den Mitgliedern des Managements in
Schliisselpositionen intern vorgelegt werden;

b) die in den Paragraphen 127-132 verlangten Angaben, sofern sie nicht bereits unter Anwendung des Buch-
staben (a) erfolgen.

126  Ein Unternehmen hat Angaben zu den Auswirkungen der fur das Unternechmen geltenden aufsichtsrechtlichen
Bestimmungen zu machen, beispielsweise Mindestkapitalanforderungen oder vorgeschriebene Zinssatzgarantien.
Wenn ein Unternehmen Gruppen von Versicherungsvertragen, auf die es die Ansatz- und Bewertungsvorschriften
von IFRS 17 anwendet, unter Anwendung des Paragraphen 20 bestimmt, dann hat es dies anzugeben.

Alle Arten von Risiken — Risikokonzentrationen

127  Ein Unternehmen hat Angaben zu Risikokonzentrationen aus Vertrigen im Anwendungsbereich von IFRS 17
anzugeben, einschlieflich einer Beschreibung, wie das Unternehmen diese Konzentrationen bestimmt, und einer
Beschreibung des gemeinsamen Merkmals, durch das jede Konzentration identifiziert wird (z. B. Art des ver-
sicherten Ereignisses, Branche, geografische Region oder Wihrung). Konzentrationen von finanziellen Risiken
konnen beispielsweise aus Zinssatzgarantien entstehen, die bei einer groflen Anzahl von Vertrigen beim gleichen
Schwellenwert greifen. Konzentrationen von finanziellen Risiken konnen auch aus Konzentrationen von nicht-
finanziellen Risiken entstehen; beispielsweise wenn ein Unternehmen Produkthaftpflichtversicherungen fir Phar-
maunternechmen anbietet und gleichzeitig auch Anteile an diesen Pharmaunternechmen hilt.
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Versicherungs- und Marktrisiken — Sensitivitdtsanalyse

128  Ein Unternehmen hat Angaben zur Sensitivitdt gegeniiber Anderungen der Risikovariablen aus unter IFRS 17
fallenden Vertragen vorzulegen. Zur Erfiilllung dieser Vorschrift sind folgende Angaben erforderlich:

a) eine Sensitivitdtsanalyse, aus der ersichtlich ist, wie das Ergebnis und das Eigenkapital durch Anderungen der
Risikovariablen beeinflusst worden wiren, die zum Abschlussstichtag begriindeterweise fur moglich gehalten
wurden:

i) fur das Versicherungsrisiko muss gezeigt werden, wie die Risikovariablen sich — vor und nach Risiko-
minderung durch gehaltene Riickversicherungsvertrige — auf die ausgestellten Versicherungsvertrage aus-
wirken, und

i) fiir jede Art von Marktrisiko muss die Beziechung zwischen den Sensitivititen gegeniiber Anderungen der
Risikovariablen, die aus Versicherungsvertragen entstehen, und Anderungen der Risikovariablen, die aus
vom Unternehmen gehaltenen finanziellen Vermogenswerten entstehen, erlautert werden.

b) die bei der Erstellung der Sensitivititsanalyse verwendeten Methoden und zugrunde gelegten Annahmen und

o) die Anderungen der Methoden und Annahmen zur Erstellung der Sensitivititsanalyse gegeniiber der Vor-
periode sowie die Griinde fir diese Anderungen.

129  Wenn ein Unternehmen eine Sensitivititsanalyse erstellt, aus der ersichtlich ist, wie andere als die in Para-
graph 128(a) genannten Betrige durch Anderungen der Risikovariablen beeinflusst werden, und wenn das Un-
ternehmen zur Steuerung von Risiken aus unter IFRS 17 fallenden Vertragen diese Sensitivititsanalyse verwendet,
dann kann es diese Sensitivititsanalyse anstelle der in Paragraph 128(a) angegebenen Analyse verwenden. Das
Unternehmen hat zudem Folgendes anzugeben:

a) eine Erlduterung der zur Erstellung einer solchen Sensitivititsanalyse verwendeten Methode und der wichtigs-
ten Parameter und Annahmen, die den vorgelegten Angaben zugrunde liegen, und

b) eine Erlduterung des Ziels der verwendeten Methode und etwaiger Einschrinkungen, die sich daraus fur die
vorgelegten Informationen ergeben konnen.

Versicherungsrisiko — Schadensentwicklung

130  Ein Unternehmen hat die tatsichlichen Schidden verglichen mit fritheren Schitzungen des nicht abgezinsten
Schadensbetrags (d. h. die Schadensentwicklung) anzugeben. Die Angaben zur Schadensentwicklung haben bis
zu der Periode zuriickzugehen, in welcher der/die erste(n) wesentliche(n) Schaden/Schidden entstanden ist/sind, bei
dem/denen zum Abschlussstichtag noch Ungewissheit iiber die Hohe und den Zeitpunkt der Schadenzahlung
besteht; die Angaben miissen aber nicht weiter als zehn Jahre zuriickgehen (gerechnet ab dem Abschlussstichtag).
Das Unternehmen ist nicht verpflichtet, Angaben zur Entwicklung von Schiden zu machen, bei denen die
Ungewissheit tiber die Hohe und den Zeitpunkt der Schadensbegleichung iiblicherweise innerhalb eines Jahres
geklart ist. Ein Unternehmen hat die Angaben zur Schadensentwicklung mit dem aggregierten Buchwert der
Gruppen von Versicherungsvertrigen abzustimmen, fiir die das Unternehmen unter Anwendung von Para-
graph 100(c) Angaben macht.

Kreditrisiko — sonstige Informationen

131 Fir das aus Vertrigen im Anwendungsbereich von IFRS 17 entstehende Kreditrisiko hat ein Unternehmen
Folgendes anzugeben:

a) den Betrag, welcher der Hohe des maximalen Kreditrisikos, dem das Unternchmen zum Abschlussstichtag
ausgesetzt ist, am besten entspricht, getrennt fiir ausgestellte Versicherungsvertrige und gehaltene Riickver-
sicherungsvertrige, und

b) Informationen zur Kreditqualitit von gehaltenen Riickversicherungsvertrigen in Vermogenswertposition.
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Liquiditatsrisiko — sonstige Informationen
132 Fur das aus Vertrigen im Anwendungsbereich von IFRS 17 entstehende Liquiditdtsrisiko hat ein Unternehmen

Folgendes anzugeben:
a) eine Beschreibung, wie es das Liquiditatsrisiko steuert;

b) getrennte Filligkeitsanalysen fiir Portfolios von ausgestellten Versicherungsvertrigen in Verbindlichkeitsposi-
tion und Portfolios von gehaltenen Riickversicherungsvertragen in Verbindlichkeitsposition, die mindestens
die Nettozahlungsstrome der Portfolios fiir jedes der ersten fiinf Jahre nach dem Abschlussstichtag zeigen,
sowie, in aggregierter Form, die Zahlungsstrome nach den ersten finf Jahren. Ein Unternehmen ist nicht
verpflichtet, in diesen Analysen die unter Anwendung der Paragraphen 55-59 und der Paragraphen 69-70A
bewerteten Verbindlichkeiten fiir zukiinftigen Versicherungsschutz zu beriicksichtigen. Die Analysen konnen
in folgender Form erstellt werden:

i) als Analyse der verbleibenden nicht abgezinsten vertraglichen Nettozahlungsstrome nach ihrer voraussicht-
lichen Falligkeit oder

ii) als Analyse der Schitzungen des Barwerts der kiinftigen Zahlungsstrome nach ihrer voraussichtlichen
Falligkeit;

¢) die auf Anforderung zu zahlenden Betrige, unter Angabe einer Erlduterung der Beziehung zwischen diesen
Betrigen und dem Buchwert der zugehorigen Portfolios von Vertrigen, sofern diese Betrdge nicht unter
Anwendung von Buchstabe (b) angegeben wurden.
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Anhang A
Definitionen

Dieser Anhang ist integraler Bestandteil von IFRS 17 Versicherungsvertrdge.

Vertragliche Servicemarge Eine Komponente des Buchwerts des Vermdgenswerts oder der Verbindlichkeit
fir eine Gruppe von Versicherungsvertrigen, die den nicht realisierten Ge-
winn darstellt, den das Unternehmen im Laufe der Erbringung seiner Leistun-
gen gemif} dem Versicherungsvertrag gemif$ den in der Gruppe enthaltenen
Versicherungsvertrigen ausweisen wird.

Deckungszeitraum Der Zeitraum, in dem das Unternehmen Leistungen gemifd dem Versiche-
rungsvertrag erbringt. Dieser Zeitraum umfasst die Leistungen gemifl dem
Versicherungsvertrag in Bezug auf alle Primien innerhalb der Grenzen des
Versicherungsvertrags.

Erfahrungsbedingte Anpassungen  Eine Differenz zwischen:

(a) bei Pramiencinnahmen (und anderen damit verbundenen Zahlungsstromen,
wie zum Beispiel Abschlusskosten und Steuern auf Versicherungspramien)
den zu Beginn der Periode geschitzten in der Periode erwarteten Betrdgen
und den tatsichlichen Zahlungsstromen in der Periode oder

(b) bei versicherungstechnischen Aufwendungen (ohne Abschlusskosten) den
zu Beginn der Periode geschitzten erwartungsgemdfl anfallenden Betrdgen
und den tatsichlich in der Periode angefallenen Betrigen.

Finanzrisiko Das Risiko einer moglichen kiinftigen Anderung eines (oder mehrerer) genann-
ten Zinssatzes, Wertpapierkurses, Rohstoffpreises, Wechselkurses, Preis- oder
Zinsindexes, Bonititsratings oder Kreditindexes oder einer anderen Variablen,
vorausgesetzt, dass im Fall einer nichtfinanziellen Variablen die Variable nicht
spezifisch fur eine der Parteien des Vertrags ist.

Erfiillungswert Eine explizite, objektive und wahrscheinlichkeitsgewichtete Schitzung (d. h. der
Erwartungswert) des Barwerts der kiinftigen Mittelabfliisse abziiglich des Bar-
werts der kiinftigen Mittelzufliisse, die im Zuge der Erfullung der Versiche-
rungsvertrage durch das Unternechmen entstehen werden, einschlieflich einer
Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken.

Gruppe von Versicherungsvertrigen Eine Reihe von Versicherungsvertrigen, die aus der Aufteilung eines Portfo-
lios von Versicherungsvertrigen in (mindestens) Vertrige resultiert, die in-
nerhalb eines Zeitraums von maximal einem Jahr ausgestellt wurden und die
bei ihrem erstmaligen Ansatz

(a) belastend sind (falls zutreffend),

(b) keine signifikante Wahrscheinlichkeit aufweisen, dass sie kiinftig belastend
werden konnten (falls zutreffend), oder

(c) weder unter (a) noch unter (b) fallen (falls zutreffend).

Abschlusskosten Zahlungsstrome aus den Kosten fiir den Vertrieb, die Zeichnung und die Ein-
richtung einer Gruppe von Versicherungsvertrigen (die bereits ausgestellt
wurden oder die erwartungsgemifd ausgestellt werden), die dem Portfolio
von Versicherungsvertrigen, zu dem die Gruppe gehort, einzeln zugeordnet
werden konnen. Zu diesen Zahlungsstromen gehoren auch Zahlungsstrome, die
nicht einzelnen Vertrigen oder Gruppen von Versicherungsvertrigen inner-
halb des Portfolios zuordenbar sind.

Versicherungsvertrag Ein Vertrag, nach dem eine Partei (der Versicherer) ein signifikantes Versiche-
rungsrisiko von einer anderen Partei (dem Versicherungsnehmer) iber-
nimmt, indem sie sich verpflichtet, den Versicherungsnehmer zu entschidi-
gen, wenn ein festgelegtes ungewisses kiinftiges Ereignis (das versicherte Er-
eignis) den Versicherungsnehmer nachteilig betrifft.
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Leistungen gemifd dem
Versicherungsvertrag Folgende Leistungen, die ein Unternechmen fiir einen Versicherungsnehmer
eines Versicherungsvertrags erbringt:

(a) Deckung fiir ein versichertes Ereignis (Versicherungsdeckungsleistung),

(b) Bei Versicherungsvertrigen ohne direkte Uberschussbeteiligung: die
Erwirtschaftung von Kapitalertragen fuir den Versicherungsnehmer, falls zu-
treffend (Leistungen zur Erwirtschaftung von Kapitalertragen), und

(c) Bei Versicherungsvertrigen mit direkter Uberschussbeteiligung: das
Management der zugrunde liegenden Referenzwerte im Namen des Ver-
sicherungsnehmers (kapitalanlagebezogene Leistungen).

Versicherungsvertrag mit direkter
Uberschussbeteiligung Ein Versicherungsvertrag, bei dem zu Beginn

(a) die Vertragsbestimmungen festlegen, dass der Versicherungsnehmer mit
einem Anteil an einem eindeutig bestimmten Pool zugrunde liegender
Referenzwerte beteiligt ist,

(b) das Unternechmen erwartet, dem Versicherungsnehmer einen Betrag zu
zahlen, der einem wesentlichen Teil der Ertrige aus dem beizulegenden
Zeitwert der zugrunde liegenden Referenzwerte entspricht, und

(c) das Unternechmen erwartet, dass ein wesentlicher Teil etwaiger Anderungen
der an den Versicherungsnehmer zu zahlenden Betrige entsprechend der
Anderung des beizulegenden Zeitwerts der zugrunde liegenden Referenz-
werte schwanken wird.

Versicherungsvertrag ohne direkte
Uberschussbeteiligung Ein Versicherungsvertrag, der kein Versicherungsvertrag mit direkter
Uberschussbeteiligung ist.

Versicherungsrisiko Ein Risiko — mit Ausnahme eines finanziellen Risikos — das vom Versiche-
rungsnehmer auf den Versicherer iibertragen wird.

Versichertes Ereignis Ein ungewisses kiinftiges Ereignis, das von einem Versicherungsvertrag ge-
deckt ist und durch das ein Versicherungsrisiko entsteht.

Kapitalanlagekomponente Die Betrige, die das Versicherungsunternehmen gemif Versicherungsvertrag
auf jeden Fall an den Versicherungsnehmer zuriickzahlen muss, unabhingig
davon, ob ein versichertes Ereignis eintritt oder nicht.

Kapitalanlagevertrag mit

ermessensabhingiger

Uberschussbeteiligung Ein Finanzinstrument, das einem bestimmten Anleger das vertragliche Recht
verleiht, ergdnzend zu einem Betrag, der nicht im Ermessen des Ausstellers des
Vertrags liegt, zusitzliche Betrdge zu erhalten,

(a) die erwartungsgemafS einen signifikanten Anteil an den gesamten vertrag-
lichen Leistungen ausmachen,

(b) deren Falligkeit oder Hohe vertraglich im Ermessen des Ausstellers liegen,
und

(c) die vertraglich beruhen auf:

(i) den Renditen eines bestimmten Pools an Vertrigen oder eines be-
stimmten Typs von Vertragen,
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(i) den realisierten und/oder nicht realisierten Kapitalertrigen bei einem
bestimmten Portfolio von Vermdégenswerten, die vom Verpflichteten
gehalten werden, oder

(i) dem Gewinn oder Verlust des Unternehmens oder des Sonderver-
mogens, das den Vertrag ausstellt.

Riickstellung fiir noch nicht
abgewickelte Versicherungsfille Die Verpflichtung eines Unternehmens,

(a) berechtigte Anspriiche in Bezug auf bereits eingetretene versicherte Ereig-
nisse, auch in Bezug auf Ereignisse, die eingetreten sind, fur die aber noch
keine Anspriiche geltend gemacht wurden, und andere angefallene Versiche-
rungsaufwendungen zu iiberpriifen und zu begleichen, und

(b) in (a) nicht enthaltene Betrdge zu zahlen, die sich auf Folgendes beziehen:

(i) Leistungen gemifd dem Versicherungsvertrag, die bereits erbracht
worden sind, oder

(ii) etwaige Kapitalanlagekomponenten oder andere Betrige, die nicht in
Zusammenhang mit der Erbringung von Leistungen gemifl dem Ver-
sicherungsvertrag stehen und die nicht in der Deckungsriickstellung
enthalten sind.

Deckungsriickstellung Die Verpflichtung eines Unternehmens,

(a) berechtigte Anspriiche im Rahmen bestehender Versicherungsvertrige fiir
versicherte Ereignisse, die noch nicht eingetreten sind (d. h. die Verpflich-
tung in Bezug auf den noch nicht abgelaufenen Teil der Versicherungs-
deckung) zu tberpriifen und zu begleichen, und

(b) in (a) nicht enthaltene Betrige im Rahmen bestehender Versicherungsver-
trige zu zahlen, die sich auf Folgendes bezichen:

(i) noch nicht erbrachte Leistungen gemifl dem Versicherungsvertrag
(d. h. die Verpflichtungen in Bezug auf die kiinftige Erbringung von
Leistungen gemifd dem Versicherungsvertrag) oder

(ii) etwaige Kapitalanlagekomponenten oder andere Betrige, die nicht in
Zusammenhang mit der Erbringung von Leistungen gemifl dem Ver-
sicherungsvertrag stechen und die nicht in die Riickstellung fiir noch
nicht abgewickelte Versicherungsfille umgebucht wurden.

Versicherungsnehmer Die Partei, die nach einem Versicherungsvertrag das Recht auf Entschidigung
hat, falls ein versichertes Ereignis eintritt.

Portfolio von
Versicherungsvertrigen Versicherungsvertrige, die dhnlichen Risiken unterliegen und die gemeinsam
gesteuert werden.

Riickversicherungsvertrag Ein von einem Unternehmen (dem Riickversicherer) ausgestellter Versiche-
rungsvertrag, demzufolge dieses Unternechmen (der Riickversicherer) ein ande-
res Unternechmen fiir Schiden aus einem oder mehreren von diesem anderen
Unternehmen ausgestellten Versicherungsvertrigen (zugrunde liegende Ver-
trige) entschidigen muss.

Risikoanpassung fiir

nichtfinanzielle Risiken Die Entschddigung, die ein Unternehmen dafiir verlangt, dass es bei der Erfiil-
lung seiner Versicherungsvertrige die aus dem nichtfinanziellen Risiko ent-
stehende Unsicherheit in Bezug auf die Hohe und den Zeitpunkt der Zahlungs-
strome tragt.

Zugrunde liegende Referenzwerte Referenzwerte, die einige der an einen Versicherungsnehmer zu zahlenden
Betrige bestimmen. Zugrunde liegende Referenzwerte konnen beliebige Pos-
ten umfassen; beispielsweise ein Referenzportfolio von Vermogenswerten, Net-
tovermogenswerte des Unternchmens oder eine spezifische Untergruppe der
Nettovermogenswerte des Unternehmens.
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Anhang B

Anwendungsleitlinien

Dieser Anhang ist integraler Bestandteil von IFRS 17 Versicherungsvertrige.
B1 Er enthilt Leitlinien zu folgenden Punkten:
(@) Definition eines Versicherungsvertrags (siche Paragraphen B2-B30),
b) Abtrennung von Komponenten eines Versicherungsvertrags (siche Paragraphen B31-B35),
ba) als Vermogenswert angesetzte Abschlusskosten (siche Paragraphen B35A-B35D),
¢) Bewertung (siche Paragraphen B36-B119F),
d) versicherungstechnische Ertrige (siche Paragraph B120-B127),
e) versicherungstechnische Finanzertrige oder -aufwendungen (siche Paragraphen B128-B136) und
f)  Zwischenabschliisse (siche Paragraph B137).

DEFINITION EINES VERSICHERUNGSVERTRAGS (ANHANG A)

B2 Dieser Abschnitt enthalt Leitlinien zur Definition eines Versicherungsvertrags, wie in Anhang A bestimmt. Er
behandelt die folgenden Sachverhalte:

a) ungewisses kiinftiges Ereignis (siche Paragraphen B3-B5),

b) Naturalleistungen (siche Paragraph B6),

¢) die Unterscheidung zwischen dem Versicherungsrisiko und anderen Risiken (sieche Paragraphen B7-B16),
d) signifikantes Versicherungsrisiko (sieche Paragraphen B17-B23),

e) Anderungen im Umfang des Versicherungsrisikos (siehe Paragraphen B24-B25) und

f) Beispiele fiir Versicherungsvertrage (siche Paragraphen B26-B30).

Ungewisses kiinftiges Ereignis

B3 Ungewissheit (oder Risiko) liegt im Wesen eines Versicherungsvertrags. Dementsprechend besteht zu Beginn
eines Versicherungsvertrags mindestens bei einer der folgenden Fragen Ungewissheit:

a) der Wahrscheinlichkeit, dass ein versichertes Ereignis eintritt,

b) wann das versicherte Ereignis eintreten wird oder

¢) wie hoch die Leistung des Unternchmens sein wird, wenn das versicherte Ereignis eintritt.
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B4 Bei einigen Versicherungsvertragen ist das versicherte Ereignis das Bekanntwerden eines Schadens wihrend der
Vertragslaufzeit, selbst wenn der Schaden die Folge eines Ereignisses ist, das vor Beginn des Vertrags eingetreten
ist. In anderen Versicherungsvertrigen ist das versicherte Ereignis ein Ereignis, das wihrend der Vertragslaufzeit
eintritt, selbst wenn der daraus resultierende Schaden erst nach Ende der Vertragslaufzeit bekannt wird.

B5 Einige Versicherungsvertrage decken Ereignisse, die bereits eingetreten sind, deren finanzielle Auswirkung aber
noch ungewiss ist. Ein Beispiel hierfiir ist ein Versicherungsvertrag, der Versicherungsdeckung fiir ungiinstige
Entwicklungen eines Ereignisses bietet, das bereits eingetreten ist. Bei solchen Vertrigen ist das versicherte
Ereignis die Bestimmung der endgiiltigen Hohe dieser Schiden.

Naturalleistungen

B6 Einige Versicherungsvertrige verlangen oder gestatten die Erbringung von Naturalleistungen. In solchen Fillen
liefert das Unternehmen zur Erfiillung seiner Verpflichtung, den Versicherungsnehmer fiir versicherte Ereignisse
zu entschidigen, Waren oder Dienstleistungen an den Versicherungsnehmer. Beispielsweise kann ein Unterneh-
men einen gestohlenen Gegenstand direkt ersetzen, statt dem Versicherungsnehmer eine Erstattung in Hohe des
ihm entstandenen Schadens zu zahlen. Als weiteres Beispiel nutzt ein Unternchmen eigene Krankenhduser und
medizinisches Personal, um medizinische Dienste zu leisten, die durch den Versicherungsvertrag zugesagt sind.
Bei diesen Vertrdgen handelt es sich um Versicherungsvertrige, selbst wenn die Anspriiche der Versicherten in
Form von Naturalleistungen beglichen werden. Dienstleistungsvertrage gegen festes Entgelt, welche die in Para-
graph 8 genannten Bedingungen erfiillen, sind ebenfalls Versicherungsvertrige. Unter Anwendung von Para-
graph 8 hat das Unternehmen jedoch das Wahlrecht, diese Vertrage entweder nach IFRS 17 oder nach IFRS 15
Erlose aus Vertragen mit Kunden zu bilanzieren.

Die Unterscheidung zwischen dem Versicherungsrisiko und anderen Risiken

B7 Damit ein Versicherungsvertrag im Sinne der Definition vorliegt, muss eine Partei ein signifikantes Versiche-
rungsrisiko von einer anderen Partei tibernehmen. In IFRS 17 wird das Versicherungsrisiko definiert als ein
,Risiko, mit Ausnahme eines Finanzrisikos, das von demjenigen, der den Vertrag nimmt (Versicherungsnehmer),
auf denjenigen, der ihn ausstellt (Versicherer), iibertragen wird“. Ein Vertrag, der den Aussteller ohne signifi-
kantes Versicherungsrisiko einem Finanzrisiko aussetzt, ist kein Versicherungsvertrag.

B8 Die Definition des Begriffs Finanzrisiko in Anhang A bezieht sich auf finanzielle und nichtfinanzielle Variablen.
Nichtfinanzielle Variablen, die nicht spezifisch fiir eine Partei des Vertrags sind, wiren zum Beispiel ein Index
tiber Erdbebenschiden in einer bestimmten Region oder ein Index iiber Temperaturen in einer bestimmten
Stadt. Finanzrisiken schlieen Risiken aus nichtfinanziellen Variablen aus, die spezifisch fiir eine Partei dieses
Vertrags sind, so wie das Eintreten oder Nichteintreten eines Feuers, das einen Vermogenswert dieser Partei
beschadigt oder zerstort. Auflerdem ist das Risiko, dass sich der beizulegende Zeitwert eines nichtfinanziellen
Vermogenswerts dndert, kein Finanzrisiko, wenn der beizulegende Zeitwert nicht nur Anderungen der Markt-
preise fur solche Vermdgenswerte (eine finanzielle Variable) widerspiegelt, sondern auch den Zustand eines
bestimmten nichtfinanziellen Vermogenswerts im Besitz einer Partei eines Vertrags (eine nichtfinanzielle Varia-
ble). Wenn beispielsweise eine Garantie des Restwerts eines bestimmten Autos, an dem der Versicherungs-
nehmer ein versicherbares Interesse besitzt, den Garantiegeber dem Risiko von Anderungen des physischen
Zustands des Autos aussetzt, ist dieses Risiko ein Versicherungsrisiko und kein Finanzrisiko.

B9 Einige Vertrige setzen den Aussteller zusitzlich zu einem signifikanten Versicherungsrisiko auch einem Finanz-
risiko aus. Zum Beispiel beinhalten viele Lebensversicherungsvertriage die Garantie einer Mindestverzinsung fiir
die Versicherungsnehmer (Finanzrisiko bewirkend) und gleichzeitig auch die Zusage von Leistungen im Todes-
fall, die zu manchen Zeitpunkten den Stand des Versicherungskontos des Versicherungsnehmers erheblich
tibersteigen (Versicherungsrisiko in Form von Sterblichkeitsrisiko bewirkend). Hierbei handelt es sich um Ver-
sicherungsvertrige.

B10  Bei einigen Vertrdgen lost das versicherte Ereignis die Zahlung eines an einen Preisindex gekoppelten Betrags
aus. Bei diesen Vertragen handelt es sich um Versicherungsvertrage, sofern die durch das versicherte Ereignis
bedingte Zahlung signifikant sein konnte. Ist beispielsweise eine Leibrente an einen Index der Lebenshaltungs-
kosten gebunden, so wird ein Versicherungsrisiko iibertragen, weil die Zahlung durch ein ungewisses kiinftiges
Ereignis — dem Uberleben des Leibrentners — ausgelést wird. Die Kopplung an den Preisindex ist ein Derivat,
gleichzeitig wird jedoch ein Versicherungsrisiko iibertragen, weil die Anzahl der Zahlungen, fir die der Index
gilt, vom Uberleben des Leibrentners abhingt. Wenn die daraus resultierende Ubertragung von Versicherungs-
risiko signifikant ist, erfiillt das Derivat die Definition eines Versicherungsvertrags und darf in diesem Fall nicht
vom Basisvertrag getrennt werden (siche Paragraph 11(a)).

B11  Das Versicherungsrisiko ist das Risiko, das das Unternehmen vom Versicherungsnehmer iibernimmt. Dies
bedeutet, dass das Unternehmen vom Versicherungsnehmer ein Risiko iibernehmen muss, dem der Versiche-
rungsnehmer bereits ausgesetzt war. Ein neues, durch den Vertrag fur das Unternehmen oder den Versicherungs-
nehmer entstandenes Risiko ist kein Versicherungsrisiko.
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B12  Die Definition eines Versicherungsvertrags bezieht sich auf eine nachteilige Wirkung auf den Versicherungs-
nehmer. Nach dieser Definition ist die Zahlung des Unternehmens nicht auf einen Betrag begrenzt, welcher der
finanziellen Wirkung des nachteiligen Ereignisses entspricht. Zum Beispiel schlieft die Definition ,Neuwert-
versicherungen® mit ein, die dem Versicherungsnehmer einen Betrag auszahlen, der es ihm ermdglicht, einen
gebrauchten und beschiddigten Vermogenswert durch einen neuwertigen zu ersetzen. Entsprechend beschrinkt
die Definition die Zahlung aufgrund eines Lebensversicherungsvertrags nicht auf den finanziellen Schaden, der
den Angehorigen des Verstorbenen entstanden ist, und sie schliefSt auch keine Vertrdge aus, welche die Zahlung
von vorher festgelegten Betrigen vorsehen, um den durch den Tod oder einen Unfall verursachten Schaden zu
quantifizieren.

B13  Einige Vertrdge bestimmen eine Leistung, wenn ein festgelegtes ungewisses kiinftiges Ereignis eintritt, schreiben
aber nicht vor, dass als Vorbedingung fiir die Leistung eine nachteilige Auswirkung auf den Versicherungs-
nehmer eingetreten sein muss. Solch ein Vertrag ist kein Versicherungsvertrag, auch dann nicht, wenn der
Nehmer den Vertrag dazu benutzt, um eine zugrunde liegende Risikoposition auszugleichen. Nutzt der Nehmer
beispielsweise ein Derivat, um eine zugrunde liegende finanzielle oder nichtfinanzielle Variable abzusichern, die
mit Zahlungsstromen von einem Vermogenswert des Unternehmens korreliert, so ist das Derivat kein Ver-
sicherungsvertrag, weil die Zahlung nicht davon abhingt, ob der Nehmer durch eine Minderung der Zahlungs-
strome aus dem Vermogenswert nachteilig betroffen ist. Die Definition eines Versicherungsvertrags bezieht sich
auf ein ungewisses kiinftiges Ereignis, fiir das eine nachteilige Wirkung auf den Versicherungsnehmer eine
vertragliche Voraussetzung fiir die Leistung ist. Diese vertragliche Voraussetzung verlangt vom Unternehmen
keine Untersuchung, ob das Ereignis tatsichlich eine nachteilige Wirkung verursacht hat, aber sie erlaubt dem
Unternehmen, die Leistung zu verweigern, wenn es nicht iiberzeugt ist, dass das Ereignis eine nachteilige
Wirkung verursacht hat.

B14  Das Storno- oder Bestandsfestigkeitsrisiko (d. h. das Risiko, dass der Versicherungsnehmer den Vertrag frither
oder spiter kiindigt als der Versicherer bei der Preisfestsetzung fiir den Vertrag erwartet hatte) ist kein Ver-
sicherungsrisiko, da die daraus resultierende Variabilitit der Leistung an den Versicherungsnehmer nicht von
einem ungewissen kiinftigen Ereignis abhingt, das den Versicherungsnehmer nachteilig betrifft. Entsprechend ist
ein Kostenrisiko (d. h. das Risiko von unerwarteten Erhohungen der mit der Verwaltung eines Vertrags ver-
bundenen Verwaltungskosten, nicht jedoch der mit versicherten Ereignissen verbundenen Kosten) kein Ver-
sicherungsrisiko, da eine unerwartete Erhéhung dieser Kosten den Versicherungsnehmer nicht nachteilig betrifft.

B15  Folglich ist ein Vertrag, der das Versicherungsunternehmen einem Storno-, Bestandsfestigkeits- oder Kostenrisiko
aussetzt, kein Versicherungsvertrag, sofern er das Unternehmen nicht zugleich auch einem signifikanten Ver-
sicherungsrisiko aussetzt. Wenn das Unternehmen dieses Risiko jedoch mithilfe eines zweiten Vertrags mindert,
in dem es einen Teil dieses Nicht-Versicherungs-Risikos auf eine andere Partei iibertragt, so setzt dieser zweite
Vertrag diese andere Partei einem Versicherungsrisiko aus.

B16  Ein Unternehmen kann ein signifikantes Versicherungsrisiko nur dann vom Versicherungsnehmer tibernehmen,
wenn das Unternehmen ein vom Versicherungsnehmer getrenntes Unternehmen ist. Im Falle eines Gegenseitig-
keitsunternechmens iibernimmt dieses von jedem Versicherungsnehmer Risiken und legt dann diese Risiken
zusammen. Obwohl die Versicherungsnehmer dieses zusammengelegte Risiko kollektiv tragen, weil sie einen
Residualanspruch an das Unternehmen haben, ist das Gegenseitigkeitsunternehmen ein getrenntes Unternchmen,
welches das Risiko tibernommen hat.

Signifikantes Versicherungsrisiko

B17  Ein Vertrag ist nur dann ein Versicherungsvertrag, wenn er ein signifikantes Versicherungsrisiko iibertragt. Die
Paragraphen B7-B16 behandeln das Versicherungsrisiko. Die Einschitzung, ob das Versicherungsrisiko signifi-
kant ist, wird in den Paragraphen B18-B23 behandelt.

B18  Ein Versicherungsrisiko ist nur dann signifikant, wenn ein versichertes Ereignis bewirken konnte, dass der
Versicherer zusitzliche Betridge zu zahlen hat, die in einem beliebigen Einzelfall von signifikanter Hohe sind
— mit Ausnahme der Szenarien ohne wirtschaftliche Substanz (d. h. ohne wahrnehmbare Auswirkung auf die
wirtschaftliche Sicht des Geschifts). Wenn ein versichertes Ereignis dazu fithren konnte, dass in einem Szenario
mit wirtschaftlicher Substanz signifikante zusitzliche Betrige zu zahlen wiren, kann die Bedingung des vor-
herigen Satzes sogar dann erfullt sein, wenn das versicherte Ereignis hochst unwahrscheinlich ist oder wenn der
erwartete (d. h. wahrscheinlichkeitsgewichtete) Barwert der bedingten Zahlungsstrome nur einen kleinen Teil des
erwarteten Barwerts aller iibrigen vertraglichen Zahlungsstrome aus dem Versicherungsvertrag ausmacht.

B19  Auferdem iibertrdgt ein Vertrag nur dann ein signifikantes Versicherungsrisiko, wenn ein Szenario mit wirt-
schaftlicher Substanz vorliegt, in dem fur den Versicherer die Moglichkeit eines Verlustes auf Barwertbasis
besteht. Selbst wenn ein Riickversicherungsvertrag den Versicherer nicht dem Risiko der Maoglichkeit eines
signifikanten Verlusts aussetzt, wird dennoch davon ausgegangen, dass dieser Vertrag ein signifikantes Ver-
sicherungsrisiko ibertragt, wenn im Wesentlichen das gesamte Versicherungsrisiko im Zusammenhang mit den
riickversicherten Anteilen der zugrunde liegenden Versicherungsvertrige auf den Riickversicherer iibertragen
wird.
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B20  Die in Paragraph B18 beschriebenen zusitzlichen Betrige werden auf Barwertbasis bestimmt. Wenn ein Ver-
sicherungsvertrag bei Eintreten eines Ereignisses mit ungewissem Zeitpunkt eine Zahlung vorsieht und wenn
diese Zahlung nicht um den Zeitwert des Geldes angepasst wird, kann es Umstinde geben, unter denen der
Barwert der Zahlung steigt, obwohl ihr Nennwert festgelegt ist. Ein Beispiel hierfur ist eine Todesfallversicherung
mit fester Versicherungssumme (Todesfallleistung) ohne Ende des Versicherungsschutzes (oft auch als lebens-
lange Todesfallversicherung mit fester Versicherungssumme bezeichnet). Es ist gewiss, dass der Versicherungs-
nehmer sterben wird, aber der Zeitpunkt des Todes ist ungewiss. Es kann der Fall eintreten, dass Zahlungen
geleistet werden, wenn ein einzelner Versicherungsnehmer frither als erwartet verstirbt. Da diese Zahlungen
nicht um den Zeitwert des Geldes angepasst werden, konnte selbst dann ein signifikantes Versicherungsrisiko
bestehen, wenn im Portfolio von Vertrigen insgesamt kein Verlust zu verzeichnen ist. Auf dhnliche Weise
konnen Vertragsbestimmungen, welche die zeitnahe Erstattung an den Versicherungsnehmer verzdgern, ein
signifikantes Versicherungsrisiko eliminieren. Zur Bestimmung des Barwerts der zusitzlichen Betrdge hat ein
Unternehmen die in Paragraph 36 vorgeschriebenen Abzinsungssitze zu verwenden.

B21  Die in Paragraph B18 beschriebenen zusitzlichen Betrdge beziehen sich auf den Barwert der Betrige, der tiber
das hinausgeht, was zu zahlen gewesen wire, wenn kein versichertes Ereignis eingetreten wiare (ausgenommen
Szenarien ohne wirtschaftliche Substanz). Diese zusdtzlichen Betrdge schlieen Schadensbearbeitungs- und
Schadensfeststellungskosten mit ein, aber sie beinhalten nicht

a) den Verlust der Moglichkeit, dem Versicherungsnehmer kiinftige Leistungen in Rechnung zu stellen. So
bedeutet beispielsweise im Falle eines kapitalanlagegebundenen Lebensversicherungsvertrags der Tod des
Versicherungsnehmers, dass das Unternehmen keine Kapitalanlage-Verwaltungsleistungen mehr erbringen
kann und auch keine Gebiihr mehr dafiir verlangen kann. Fiir das Unternehmen resultiert dieser wirtschaft-
liche Schaden jedoch nicht aus dem Versicherungsrisiko, und genauso wenig trigt ein Fondsmanager ein
Versicherungsrisiko in Bezug auf den moglichen Tod eines Kunden. Folglich ist der potenzielle Verlust von
kiinftigen Kapitalanlagegebithren fiir die Einschdtzung, wie viel Versicherungsrisiko durch einen Vertrag
iibertragen wird, nicht relevant.

b) den Verzicht auf Abziige und Gebithren im Todesfall, die bei Kiindigung oder Riickkauf vorgenommen
wiirden. Da der Vertrag diese Gebiihren iiberhaupt erst geschaffen hat, stellt der Verzicht auf die Erhebung
dieser Gebiihren keine Entschiddigung des Versicherungsnehmers fiir ein zuvor schon bestehendes Risiko dar.
Folglich sind sie fiir die Einschitzung, wie viel Versicherungsrisiko durch einen Vertrag iibertragen wird,
nicht relevant.

¢) eine Zahlung, die von einem Ereignis abhidngt, das dem Versicherungsnehmer keinen signifikanten Schaden
verursacht. Ein Beispiel hierfiir wére ein Vertrag, der den Aussteller verpflichtet, 1 Mio. WE (*%) zu zahlen,
wenn ein Vermogenswert einen physischen Schaden erleidet, der dem Versicherungsnehmer einen insignifi-
kanten wirtschaftlichen Schaden von 1 WE verursacht. Durch diesen Vertrag tibertrdgt der Versicherungs-
nehmer das insignifikante Risiko, 1 WE zu verlieren, auf den Aussteller. Gleichzeitig entsteht durch den
Vertrag ein Nicht-Versicherungs-Risiko, aufgrund dessen der Aussteller 999 999 WE zahlen muss, wenn das
festgelegte Ereignis eintritt. Da hier kein Szenario vorliegt, in dem ein versichertes Ereignis dem Versiche-
rungsnehmer einen signifikanten Schaden verursacht, iibernimmt der Aussteller kein signifikantes Versiche-
rungsrisiko vom Versicherungsnehmer und dieser Vertrag ist kein Versicherungsvertrag.

d) mogliche Riickversicherungsdeckung. Das Unternehmen bilanziert diese gesondert.

B22  Ein Unternchmen hat die Signifikanz des Versicherungsrisikos fiir jeden einzelnen Vertrag einzuschdtzen. Folg-
lich kann das Versicherungsrisiko auch signifikant sein, selbst wenn die Wahrscheinlichkeit signifikanter Scha-
den fiir ein Portfolio oder eine Gruppe von Vertrigen minimal ist.

B23  Aus den Paragraphen B18-B22 folgt, dass es sich bei einem Vertrag, der eine Leistung im Todesfall vorsieht, die
tiber der im Erlebensfall zu zahlenden Leistung liegt, um einen Versicherungsvertrag handelt, es sei denn, die
zusitzliche Todesfallleistung ist nicht signifikant (beurteilt in Bezug auf den Vertrag selbst und nicht auf das
gesamte Portfolio der Vertrige). Wie in Paragraph B21(b) festgestellt, wird der Verzicht auf Kiindigungs- oder
Riickkaufabziige im Todesfall bei dieser Einschatzung nicht beriicksichtigt, wenn dieser Verzicht den Versiche-
rungsnehmer nicht fiir ein zuvor schon bestehendes Risiko entschadigt. Entsprechend handelt es sich bei einem
Rentenversicherungsvertrag, der bis zum Lebensende des Versicherungsnehmers regelmifSige Zahlungen vor-
sicht, um einen Versicherungsvertrag, es sei denn, dass die gesamten Zahlungen, die nur geleistet werden, so
lange der Versicherungsnehmer noch lebt, insignifikant sind.

Anderungen im Umfang des Versicherungsrisikos

B24  Bei einigen Vertrigen erfolgt die Ubertragung des Versicherungsrisikos auf den Versicherer erst nach einem
gewissen Zeitraum. Ein Beispiel hierfur ist ein Vertrag, der einen bestimmten Kapitalertrag vorsieht und ein
Wabhlrecht fur den Versicherungsnehmer beinhaltet, das Ergebnis der Kapitalanlage bei Ablauf zum Erwerb einer
Leibrente zu benutzen, und zwar zu den gleichen Sitzen, die das Unternechmen zum Ausiibungszeitpunkt des

(*%) WE steht fir Wihrungseinheit.
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Wabhlrechts durch den Versicherungsnehmer auch anderen neuen Leibrentenversicherungsnehmern in Rechnung
stellt. Ein solcher Vertrag iibertragt das Versicherungsrisiko erst dann auf den Versicherer, wenn das Wahlrecht
ausgeiibt wird, weil es dem Unternehmen weiterhin freisteht, den Preis der Leibrentenversicherung so zu fest-
zulegen, dass sie das zu diesem Zeitpunkt auf das Unternehmen tibertragene Versicherungsrisiko widerspiegelt.
Folglich sind die Zahlungsstrome, zu denen es bei Ausiibung der Option kommen wiirde, auflerhalb der
Grenzen des Versicherungsvertrags und vor Ausiibung der Option kommt es zu keinen Versicherungszahlungs-
stromen innerhalb der Grenzen des Versicherungsvertrags. Wenn der Vertrag indes die Rentenfaktoren angibt
(oder eine andere Grundlage zur Bestimmung der Rentenfaktoren als die Marktpreise), iibertrigt der Vertrag das
Versicherungsrisiko auf den Versicherer, weil der Versicherer das Risiko trdgt, dass die Rentenfaktoren fur den
Versicherer ungiinstig sind, wenn der Versicherungsnehmer die Option ausiibt. In diesem Fall sind die Zahlungs-
strome, zu denen es bei Ausiitbung der Option kommt, innerhalb der Grenzen des Versicherungsvertrags.

B25  Ein Vertrag, der die Definition eines Versicherungsvertrags erfiillt, bleibt so lange ein Versicherungsvertrag, bis
alle Rechte und Pflichten erloschen (d. h. erfullt, gekiindigt oder abgelaufen) sind, es sei denn, der Vertrag wird
unter Anwendung der Paragraphen 74-77 aufgrund einer Vertragsinderung ausgebucht.

Beispiele fiir Versicherungsvertrige

B26  Bei den folgenden Beispielen handelt es sich um Versicherungsvertrige, wenn das tibertragene Versicherungs-
risiko signifikant ist:

a) Diebstahlversicherung oder Sachversicherung,
b) Produkthaftpflicht-, Berufshaftpflicht-, allgemeine Haftpflicht- oder Rechtsschutzversicherung,

¢) Lebensversicherung und Bestattungskostenversicherung (obwohl der Tod sicher ist, ist es ungewiss, wann er
eintreten wird oder — bei einigen Formen der Lebensversicherung — ob der Tod wihrend der Versiche-
rungsdauer eintreten wird),

&

Leibrenten und Pensionsversicherungen, d.h. Vertrdge, die eine Entschidigung fiir das ungewisse kiinftige
Ereignis — das Uberleben des Leibrentners oder Pensiondrs — zusagen, um dem Leibrentner oder Pensionir
ein Einkommensniveau zu ermdglichen, das ansonsten durch dessen Uberleben beeintrichtigt wiirde. (Ver-
bindlichkeiten des Arbeitgebers aus Versorgungsplinen fir Arbeitnehmer und als betriebliche Altersversor-
gung mit leistungsorientierter Zusage ausgewiesene Altersversorgungsverpflichtungen fallen unter Anwen-
dung von Paragraph 7(b) nicht in den Anwendungsbereich von IFRS 17),

e) Erwerbsminderungsversicherung und Krankheitskostenversicherung,

f) Biirgschaften, Kautionsversicherungen, Gewahrleistungsbiirgschaften und Bietungsbiirgschaften, d. h. Vertra-
ge, die den Versicherungsnehmer entschidigen, wenn eine andere Partei eine vertragliche Verpflichtung nicht
erfilllt, z. B. eine Verpflichtung, ein Gebdude zu errichten,

Produktgewahrleistungen. Produktgewihrleistungen, die von einer anderen Partei fur vom Hersteller, Grofs-
oder Einzelhdndler verkaufte Waren gewihrt werden, fallen in den Anwendungsbereich von IFRS 17. Pro-
duktgewihrleistungen, die direkt vom Hersteller, Grof- oder Einzelhdndler gewihrt werden, sind unter
Anwendung von Paragraph 7(a) jedoch aufSerhalb des Anwendungsbereichs von IFRS 17 und fallen vielmehr
in den Anwendungsbereich von IFRS 15 oder IAS 37 Riickstellungen, Eventualverbindlichkeiten und Eventual-
forderungen,

©

=

Rechtstitelversicherungen (d. h. eine Versicherung gegen die Aufdeckung von Mingeln eines Rechtstitels auf
Grundeigentum oder Gebdude, die bei Abschluss des Versicherungsvertrags nicht erkennbar waren). In
diesem Fall ist das versicherte Ereignis die Aufdeckung eines Mangels eines Rechtstitels und nicht der Mangel
als solcher,

i) Reiseversicherung (Entschidigung in bar oder in Form von Dienstleistungen an Versicherungsnehmer fiir
Schiden, die ihnen vor oder wihrend einer Reise entstanden sind),

j) Katastrophenbonds, die verringerte Zahlungen von Kapital, Zinsen oder beidem vorsehen, wenn ein be-
stimmtes Ereignis den Emittenten der Anleihe nachteilig betrifft (es sei denn, dass durch dieses bestimmte
Ereignis kein signifikantes Versicherungsrisiko entsteht, zum Beispiel, wenn dieses Ereignis eine Anderung
eines Zinssatzes oder Wechselkurses ist),
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B27

B28

k) Versicherungs-Swaps und andere Vertrige, die eine Zahlung auf der Grundlage von Anderungen der klima-
tischen, geologischen oder sonstigen physikalischen Variablen vorsehen, die spezifisch fiir eine Vertragspartei
sind.

Es folgen Beispiele fiir Vertrage, bei denen es sich nicht um Versicherungsvertrage handelt:

a) Kapitalanlagevertrige, die die rechtliche Form eines Versicherungsvertrags haben, die aber kein signifikantes
Versicherungsrisiko auf den Versicherer tibertragen. So handelt es sich beispielsweise bei Lebensversiche-
rungsvertragen, bei denen das Unternehmen kein signifikantes Sterblichkeitsrisiko oder Morbiditatsrisiko
tragt, nicht um Versicherungsvertrige; solche Vertrage sind Finanzinstrumente oder Dienstleistungsvertrige,
siche Paragraph B28). Kapitalanlagevertrige mit ermessensabhingiger Uberschussbeteiligung entsprechen
nicht der Definition eines Versicherungsvertrags, fallen jedoch in den Anwendungsbereich von IFRS 17,
vorausgesetzt, sie werden von einem Unternechmen ausgestellt, das unter Anwendung von Paragraph 3(c)
auch Versicherungsvertrige ausstellt.

b) Vertrige, die die rechtliche Form von Versicherungen haben, aber jedes signifikante Versicherungsrisiko
durch unkiindbare und durchsetzbare Mechanismen auf den Versicherungsnehmer zuriickiibertragen, indem
sie die kiinftigen Zahlungen des Versicherungsnehmers an den Versicherer als direkte Folge der versicherten
Schiden anpassen. Beispielsweise sehen einige finanzielle Riickversicherungsvertrage oder einige Gruppen-
vertrige eine Riickiibertragung des gesamten signifikanten Versicherungsrisikos auf die Versicherungsnehmer
vor; solche Vertrige sind normalerweise Finanzinstrumente oder Dienstleistungsvertrige (siehe Para-
graph B28).

¢) Selbstversicherung (d. h. die Selbsttragung eines Risikos, das durch eine Versicherung hitte gedeckt werden
konnen). In einer solchen Situation liegt kein Versicherungsvertrag vor, da es keine Vereinbarung mit einer
anderen Partei gibt. Wenn folglich ein Unternehmen einen Versicherungsvertrag an sein Mutterunternehmen,
Tochterunternehmen oder Schwesterunternehmen begibt, gibt es im Konzernabschluss keinen Versicherungs-
vertrag, weil es keinen Vertrag mit einer anderen Partei gibt. Im individuellen Abschluss oder im Einzel-
abschluss des Versicherers oder des Versicherungsnehmers liegt dagegen ein Versicherungsvertrag vor.

d) Vertrige (wie Rechtsverhiltnisse von Spielbanken), die eine Zahlung bestimmen, wenn ein bestimmtes
ungewisses kiinftiges Ereignis eintritt, aber nicht als vertragliche Bedingung fur die Zahlung verlangen,
dass das Ereignis den Versicherungsnehmer nachteilig betrifft. Dies schlieft jedoch solche Vertrige nicht
aus der Definition von Versicherungsvertragen aus, in denen zur Quantifizierung des durch ein festgelegtes
Ereignis, wie Tod oder Unfall, verursachten Schadens (siche auch Paragraph B12) ein vorab bestimmter
Auszahlungsbetrag festgelegt wird.

¢) Derivate, die eine Partei einem finanziellen Risiko, aber keinem Versicherungsrisiko aussetzen, weil der
Derivatekontrakt diese Partei nur dann verpflichtet, ein Zahlung zu leisten (oder ihr das Recht verleiht,
eine Zahlung zu erhalten), wenn sich ein festgelegter Zinssatz (oder mehrere festgelegte Zinssitze), der
Kurs eines Wertpapiers, ein Rohstoffpreis, ein Wechselkurs, ein Preis- oder Zinsindex, ein Bonitdtsrating
oder ein Kreditindex oder eine andere Variablen dndert, sofern im Fall einer nichtfinanziellen Variablen die
Variable nicht spezifisch fur eine Partei des Vertrags ist.

f) kreditbezogene Garantien, die Zahlungen auch dann verlangen, wenn dem Garantienchmer kein Schaden
dadurch entstanden ist, dass der Schuldner eine Zahlung nicht geleistet hat, als sie fillig war; solche Vertrige
werden nach IFRS 9 Finanzinstrumente bilanziert (siche Paragraph B29).

g) Vertrige, die eine Zahlung vorsehen, die von einer klimatischen, geologischen oder anderen physikalischen
Variable abhingt, die nicht spezifisch fiir eine Vertragspartei ist (allgemein als Wetterderivate bezeichnet);

h) Vertrage, die in Abhdngigkeit von einer klimatischen, geologischen oder anderen physikalischen Variable
reduzierte Zahlungen von Kapital, Zinsen oder beidem vorsehen, wenn die Auswirkungen dieser Variable
nicht fur eine Vertragspartei spezifisch sind (allgemein als Katastrophenbonds bezeichnet).

Auf die in Paragraph B27 beschriebenen Vertrdge hat ein Unternehmen andere geltende Standards anzuwenden,
wie zum Beispiel IFRS 9 und IFRS 15.



26.9.2023 Amtsblatt der Européischen Union L 237/889

B29  Die in Paragraph B27(f) erorterten kreditbezogenen Garantien und Kreditversicherungsvertrage konnen verschie-
dene rechtliche Formen haben, wie zum Beispiel die einer Garantie, einiger Arten von Akkreditiven, eines
Kreditausfallvertrags (,credit default contract”) oder eines Versicherungsvertrags. Bei diesen Vertrigen handelt
es sich um Versicherungsvertrige, wenn sie den Versicherer verpflichten, bestimmte Zahlungen zu leisten, um
den Garantienehmer fiir einen Schaden zu entschidigen, der ihm entsteht, weil ein bestimmter Schuldner eine
fallige Zahlung nicht fristgerecht gemifl den urspriinglichen oder verinderten Bedingungen eines Schuldinstru-
ments an den Garantienchmer leistet. Solche Versicherungsvertriage sind jedoch aus dem Anwendungsbereich
von IFRS 17 ausgenommen, es sei denn, der Versicherer hat zuvor ausdriicklich erklirt, dass er diese Vertrdge
als Versicherungsvertrage betrachtet und sie nach den fiir Versicherungsvertrige geltenden Vorschriften bilan-
ziert hat (siehe Paragraph 7(e)).

B30  Kreditbezogene Garantien und Kreditversicherungsvertrage, denen zufolge eine Zahlung selbst dann geleistet
werden muss, wenn dem Inhaber kein Schaden dadurch entstanden ist, dass der Schuldner eine fillige Zahlung
nicht fristgerecht geleistet hat, fallen nicht unter IFRS 17, da sie kein signifikantes Versicherungsrisiko tiber-
tragen. Zu diesen Vertragen gehoren Vertrage, bei denen eine Zahlung geleistet werden muss

a) unabhingig davon, ob die Gegenpartei das zugrunde liegende Schuldinstrument halt, oder

b) bei Anderung des Bonititsratings oder des Kreditindexes und nicht erst dann, wenn ein spezifischer Schuld-
ner seinen Zahlungsverpflichtungen bei Filligkeit nicht nachkommt.

ABTRENNUNG VON KOMPONENTEN EINES VERSICHERUNGSVERTRAGS (PARAGRAPHEN 10-13)
Kapitalanlagekomponenten (Paragraph 11(b))

B31  Nach Paragraph 11(b) muss ein Unternehmen eine eigenstindig abgrenzbare Kapitalanlagekomponente vom
Basisversicherungsvertrag trennen. Eine Kapitalanlagekomponente ist nur dann eigenstindig abgrenzbar, wenn
beide folgenden Bedingungen erfullt sind:

a) zwischen der Kapitalanlagekomponente und der Versicherungskomponente besteht keine starke Korrelation,

b) ein Vertrag mit gleichwertigen Bedingungen wird von Versicherungsunternehmen oder anderen Parteien auf
demselben Markt oder im selben Staat getrennt verkauft oder konnte getrennt verkauft werden. Das Unter-
nehmen hat bei dieser Entscheidung alle Informationen zu beriicksichtigen, die bei vertretbarem Aufwand
verfiigbar sind. Das Unternchmen ist nicht verpflichtet, umfassende Nachforschungen anzustellen, um zu
ermitteln, ob eine Anlagenkomponente getrennt verkauft wird.

B32  Zwischen einer Kapitalanlagekomponente und einer Versicherungskomponente besteht nur dann eine starke
Korrelation, wenn

a) das Unternehmen die eine Komponente nicht bewerten kann, ohne auch die andere zu beriicksichtigen.
Wenn folglich der Wert der einen Komponente in Abhingigkeit vom Wert der anderen schwankt, hat ein
Unternechmen die kombinierte Kapitalanlage- und Versicherungskomponente nach IFRS 17 zu bilanzieren,
oder

b) der Versicherungsnehmer den Nutzen aus einer Komponente nur zichen kann, wenn auch die andere
Komponente vorhanden ist. Wenn folglich der Ablauf oder die Falligkeit der einen Komponente in einem
Vertrag zum Ablauf oder zur Filligkeit der anderen fithrt, hat das Unternechmen die kombinierte Kapital-
anlage- und Versicherungskomponente nach IFRS 17 zu bilanzieren.

Zusagen, eigenstindig abgrenzbare Giiter oder Dienstleistungen zu iibertragen, bei denen es sich nicht
um Leistungen gemifd dem Versicherungsvertrag handelt (Paragraph 12)

B33  Nach Paragraph 12 muss ein Unternehmen eine Zusage, eigenstindig abgrenzbare Giiter oder Dienstleistungen,
bei denen es sich nicht um Leistungen gemiff dem Versicherungsvertrag handelt, auf einen Versicherungs-
nehmer zu tbertragen, von einem Versicherungsvertrag abtrennen. Zum Zwecke der Abtrennung darf ein
Unternehmen Tatigkeiten, die es zur Erfullung eines Vertrags durchfihren muss, nicht beriicksichtigen, es sei
denn, das Unternehmen iibertragt bei der Durchfithrung dieser Tatigkeiten ein nicht gemaf dem Versicherungs-
vertrag geliefertes Gut oder eine nicht gemdfl dem Versicherungsvertrag erbrachte Dienstleistung auf den Ver-
sicherungsnehmer. Es kann zum Beispiel sein, dass ein Unternehmen zum Aufsetzen eines Vertrags verschiedene
Verwaltungsaufgaben durchfithren muss. Bei der Durchfithrung dieser Aufgaben wird keine Dienstleistung auf
den Versicherungsnehmer tibertragen.

B34  Ein nicht gemidff dem Versicherungsvertrag geliefertes Gut oder eine nicht gemdfl dem Versicherungsvertrag
erbrachte Dienstleistung, das/die einem Versicherungsnehmer zugesagt wird, ist dann eigenstindig abgrenzbar,
wenn der Versicherungsnehmer das Gut oder die Dienstleistung entweder alleine nutzen kann, oder zusammen
mit anderen Ressourcen, die dem Versicherungsnehmer ohne Weiteres zur Verfugung stehen. Ohne Weiteres
zur Verfugung stehende Ressourcen sind Giiter oder Dienstleistungen, die (durch das Unternehmen oder durch
ein anderes Unternchmen) getrennt verkauft werden bzw. Ressourcen, die der Versicherungsnehmer bereits
(vom Unternehmen oder aus anderen Transaktionen oder Ereignissen) erhalten hat.
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B35  Ein nicht gemidff dem Versicherungsvertrag geliefertes Gut oder eine nicht gemifl dem Versicherungsvertrag
erbrachte Dienstleistung, das/die dem Versicherungsnehmer zugesagt wird, ist nicht eigenstindig abgrenzbar,
wenn

a) die mit dem Gut oder der Dienstleistung verbundenen Zahlungsstrome und Risiken in enger Korrelation mit
den mit den Versicherungskomponenten im Vertrag verbundenen Zahlungsstromen und Risiken stehen und

b) das Unternchmen eine signifikante Integrationsleistung erbringt, um das Gut oder die Dienstleistung in die
Versicherungskomponenten zu integrieren.

ABSCHLUSSKOSTEN (PARAGRAPHEN 28A-28F)

B35A Um Paragraph 28A anzuwenden, hat ein Unternchmen seine Abschlusskosten nach einer systematischen und
rationalen Methode aufzuteilen:

a) Abschlusskosten, die einer Gruppe von Versicherungsvertrigen einzeln zugeordnet werden konnen,
i) sind dieser Gruppe zuzuordnen und

ii) sind Gruppen zuzuordnen, die Versicherungsvertrage enthalten werden, die erwartungsgemafs aus Ver-
lingerungen der Versicherungsvertrige in dieser Gruppe entstehen werden.

b) Abschlusskosten, die einem Portfolio von Versicherungsvertragen einzeln zugeordnet werden kénnen — mit
Ausnahme der unter a) aufgefithrten —, sind Gruppen von Vertrdgen in dem Portfolio zuzuordnen.

B35B Am Ende jeder Berichtsperiode muss ein Unternchmen die gemaf$ Paragraph B35A zugeordneten Betrige iiber-
priifen, um etwaigen Anderungen der Annahmen Rechnung zu tragen, welche die Eingangsparameter fiir die
eingesetzte Zuordnungsmethode bestimmen. Nachdem einer Gruppe von Versicherungsvertrigen alle ihr zu-
gehorigen Vertrdge hinzugefiigt wurden, darf ein Unternehmen die Betrdge nicht mehr dndern, die es dieser
Gruppe von Versicherungsvertrigen zugeordnet hat (siche Paragraph B35C).

B35C Ein Unternechmen konnte einer Gruppe von Versicherungsvertrigen iiber mehrere Berichtsperioden hinweg
weitere Versicherungsvertriage hinzufiigen (siche Paragraph 28). In diesem Fall hat ein Unternechmen den Anteil
der als Vermogenswert angesetzten Abschlusskosten auszubuchen, der sich auf Versicherungsvertrige bezieht,
die der Gruppe in dieser Periode hinzugefiigt wurden, und es hat die als Vermogenswert angesetzten Abschluss-
kosten weiterhin in dem Umfang auszuweisen, wie dieser Vermogenswert sich auf Versicherungsvertrige be-
zieht, die der Gruppe erwartungsgemafS in einer kiinftigen Berichtsperiode hinzugefiigt werden.

B35D Um Paragraph 28E anzuwenden,

a) hat ein Unternehmen eine Wertminderung erfolgswirksam anzusetzen und den Buchwert der als Vermogens-
wert angesetzten Abschlusskosten so zu reduzieren, dass der Buchwert des Vermogenswerts den unter
Anwendung von Paragraph 32(a) ermittelten erwarteten Nettomittelzufluss fiir die zugehérige Gruppe von
Versicherungsvertrdgen nicht ibersteigt.

b) hat ein Unternehmen, wenn es die Abschlusskosten unter Anwendung von Paragraph B35A(a)(ii) den Grup-
pen von Versicherungsvertragen zuordnet, eine Wertminderung erfolgswirksam auszuweisen und den Buch-
wert der zugehorigen als Vermogenswert angesetzten Abschlusskosten in der Hohe zu reduzieren, wie

i) das Unternechmen erwartet, dass diese Abschlusskosten den unter Anwendung von Paragraph 32(a) er-
mittelten Nettomittelzufluss fur erwartete Vertragsverlingerungen tibersteigen werden, und

i) der nach (b)(i) ermittelte Uberschuss nicht bereits nach (a) als Wertminderung ausgewiesen wurde.

BEWERTUNG (PARAGRAPHEN 29-71)
Schitzungen der kiinftigen Zahlungsstrome (Paragraphen 33-35)
B36  Dieser Abschnitt behandelt:



26.9.2023 Amtsblatt der Européischen Union L 237/891

a) die objektive Nutzung aller angemessenen und belastbaren Informationen, die ohne unangemessenen Kosten-
oder Zeitaufwand verfiigbar sind (siche Paragraphen B37-B41),

b) Marktvariablen und nicht marktbedingungsabhingige Variablen (siche Paragraphen B42-B53),
¢) die Verwendung aktueller Schitzungen (siche Paragraphen B54-B60) und
d) Zahlungsstrome innerhalb der Vertragsgrenzen (siche Paragraphen B61-B71).

Objektive Nutzung aller angemessenen und belastbaren Informationen, die ohne unangemessenen Kosten- oder Zeitaufwand
verfiigbar sind (Paragraph 33(a))

B37  Das Ziel der Schitzung der kiinftigen Zahlungsstrome besteht darin, den Erwartungswert (oder den wahr-
scheinlichkeitsgewichteten Mittelwert) der gesamten Bandbreite aller moglichen Ergebnisse unter Beriicksichti-
gung aller angemessenen und belastbaren Informationen, die zum Bilanzstichtag ohne unangemessenen Kosten-
oder Zeitaufwand verfiigbar sind, zu bestimmen. Angemessene und belastbare Informationen, die zum Bilanz-
stichtag ohne unangemessenen Kosten- oder Zeitaufwand verfiigbar sind, umfassen Informationen iiber ver-
gangene Ereignisse und aktuelle Bedingungen sowie Prognosen kiinftiger Bedingungen (siche Paragraph B41).
Informationen aus den eigenen Informationssystemen des Unternehmens gelten als ohne unangemessenen
Kosten- oder Zeitaufwand verfiigbar.

B38  Ausgangspunkt fiir eine Schitzung der Zahlungsstrome ist eine Bandbreite von Szenarien, welche die gesamte
Bandbreite aller moglichen Ergebnisse widerspiegelt. Jedes Szenario gibt die Hohe und den Zeitpunkt der
Zahlungsstrome fir ein bestimmtes Ergebnis sowie die geschitzte Wahrscheinlichkeit dieses Ergebnisses an.
Die Zahlungsstrome aus jedem Szenario werden abgezinst und unter Beriicksichtigung der geschitzten Wahr-
scheinlichkeit, dass dieses Ergebnis zu einem erwarteten Barwert fiihrt, gewichtet. Folglich besteht das Ziel nicht
darin, das wahrscheinlichste Ergebnis oder ein eher wahrscheinliches Ergebnis fiir kiinftige Zahlungsstrome zu
entwickeln.

B39  Bei der Erwdgung der gesamten Bandbreite aller méglichen Ergebnisse besteht das Ziel darin, alle angemessenen
und belastbaren Informationen, die ohne unangemessenen Kosten- oder Zeitaufwand verfiigbar sind, zu beriick-
sichtigen, und nicht darin, jedes einzelne mogliche Szenario zu identifizieren. In der Praxis ist die Entwicklung
expliziter Szenarien nicht erforderlich, wenn die resultierende Schitzung mit der Zielsetzung der Bewertung
vereinbar ist, alle angemessenen und belastbaren Informationen, die bei der Bestimmung des Mittelwerts ohne
unangemessenen Kosten- oder Zeitaufwand verfiigbar sind, zu beriicksichtigen. Wenn ein Unternehmen bei-
spielsweise schitzt, dass die Wahrscheinlichkeitsverteilung der Ergebnisse weitgehend mit einer Wahrscheinlich-
keitsverteilung iibereinstimmen wird, die mit einer geringen Anzahl von Parametern vollumfinglich beschrieben
werden kann, dann geniigt es, die geringere Anzahl von Parametern zu schitzen. Auf dhnliche Weise kann in
einigen Fallen mit einer relativ einfachen Modellierung eine Antwort gefunden werden, die prazise genug ist,
ohne dass viele detaillierte Simulationen erforderlich wiren. In einigen Fillen kann es jedoch sein, dass die
Zahlungsstrome von komplexen zugrunde liegenden Faktoren beeinflusst werden und dass sie auf Anderungen
der wirtschaftlichen Rahmenbedingungen nicht-linear reagieren. Dies kann beispielsweise dann der Fall sein,
wenn die Zahlungsstrome eine Reihe von miteinander verbundenen Optionen widerspiegeln, die implizit oder
explizit sind. In solchen Fillen ist vermutlich eine fortgeschrittenere stochastische Modellierung erforderlich, um
die Zielsetzung der Bewertung zu erreichen.

B40  Die entwickelten Szenarien miissen objektive Schitzungen der Wahrscheinlichkeit katastrophaler Schiden im
Rahmen der bestehenden Vertrige beinhalten. Diese Szenarien schliefen mogliche Anspriiche aus moglichen
kiinftigen Vertrdgen aus.

B41  Ein Unternechmen hat die Wahrscheinlichkeiten und die Hohe kiinftiger Zahlungen im Rahmen der bestehenden
Vertrige auf der Grundlage der eingeholten Informationen zu schitzen, umfassend auch:

a) Informationen tiber Schiden, die von den Versicherungsnehmern bereits gemeldet wurden,
b) sonstige Informationen iiber die bekannten oder geschitzten Merkmale der Versicherungsvertrige,

c) historische Daten aus der eigenen Erfahrung des Unternchmens, gegebenenfalls ergdnzt durch historische
Daten aus anderen Quellen. Die historischen Daten werden angepasst, um den derzeitigen Bedingungen
Rechnung zu tragen, beispielsweise wenn

i) die Merkmale der versicherten Population von den Merkmalen der Population, die als Grundlage fur die
historischen Daten herangezogen wurde, abweichen (oder abweichen werden, beispielsweise aufgrund
von adverser Selektion),
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ii) es Hinweise dafiir gibt, dass die historischen Trends nicht anhalten werden, dass neue Trends aufkommen
werden oder dass wirtschaftliche, demografische und sonstige Anderungen die Zahlungsstrome beein-
flussen konnen, die aus den bestehenden Versicherungsvertriagen entstehen, oder

iii) es Anderungen in Punkten wie zum Beispiel bei den Zeichnungsverfahren oder den Schadenmanage-
mentverfahren gab, die Einfluss darauf haben konnen, wie relevant die historischen Daten fiir die Ver-
sicherungsvertrige sind.

d) aktuelle Preisinformationen (falls verfiigbar) fur Riickversicherungsvertrige und andere Finanzinstrumente
(falls vorhanden), die dhnliche Risiken abdecken, wie zum Beispiel Katastrophenbonds und Wetterderivate,
sowie aktuelle Marktpreise fiir die Ubertragung von Versicherungsvertrigen. Diese Informationen sind an-
zupassen, um die Differenzen zwischen den Zahlungsstromen aus diesen Riickversicherungsvertrigen oder
anderen Finanzinstrumenten und den Zahlungsstromen, die entstehen wiirden, wihrend das Unternehmen
die zugrunde liegenden Vertrage mit dem Versicherungsnehmer erfiillt, widerzuspiegeln.

Marktvariablen und nicht marktbedingungsabhdngige Variablen

B42 In IFRS 17 werden zwei Arten von Variablen identifiziert:

a) Marktvariablen: Dies sind Variablen, die an den Markten beobachtet oder direkt von den Mirkten abgeleitet
werden konnen (beispielsweise Kurse offentlich gehandelter Wertpapiere und Zinssitze), und

b) nicht marktbedingungsabhingige Variablen: Dies sind alle anderen Variablen (beispielsweise Haufigkeit und
Schwere von Versicherungsschiaden und das Sterblichkeitsrisiko).

B43  Marktvariablen fithren in der Regel zu finanziellen Risiken (beispielsweise beobachtbare Zinssitze) und nicht
marktbedingungsabhingige Variablen fithren in der Regel zu nichtfinanziellen Risiken (beispielsweise Sterblich-
keitsraten). Dies muss in der Praxis jedoch nicht immer der Fall sein. Es kann beispielsweise Annahmen geben,
die sich auf finanzielle Risiken beziehen, fiirr die an den Markten keine Variablen beobachtet werden kénnen
oder die nicht direkt von den Markten abgeleitet werden konnen (beispielsweise Zinssitze, die nicht an den
Mirkten beobachtet oder von den Mirkten abgeleitet werden konnen).

Marktvariablen (Paragraph 33Db)

B44  Schitzungen der Marktvariablen miissen mit den beobachtbaren Marktpreisen zum Bewertungsstichtag in Ein-
klang stehen. Ein Unternehmen hat so weit wie moglich beobachtbare Eingangsparameter zu verwenden und
darf die beobachtbaren Marktdaten nicht durch eigene Schitzungen ersetzen, aufler wie in Paragraph 79 von
IFRS 13 Bewertung zum beizulegenden Zeitwert beschrieben. In Ubereinstimmung mit IFRS 13 gilt: Wenn Variablen
abgeleitet werden miissen (z. B., weil es keine beobachtbaren Marktvariablen gibt), dann haben sie so gut wie
moglich mit beobachtbaren Marktvariablen in Einklang zu stehen.

B45  Marktpreise sind eine Mischung verschiedener Ansichten tiber mogliche kiinftige Marktergebnisse, und sie
spiegeln auch die Risikopriferenzen der Marktteilnehmer wider. Folglich handelt es sich bei ihnen nicht um
eine Einzelpunktprognose eines kiinftigen Ergebnisses. Wenn das tatsichliche Ergebnis vom vorherigen Markt-
preis abweicht, bedeutet dies nicht, dass der Marktpreis ,falsch“ war.

B46  Eine wichtige Anwendung der Marktvariablen besteht im Konzept eines replizierenden Vermogenswerts oder
eines replizierenden Portfolios von Vermogenswerten. Ein replizierender Vermogenswert ist ein Vermogenswert,
dessen Zahlungsstrome in allen Szenarien exakt der Hohe, der Filligkeit und der Ungewissheit der vertraglichen
Zahlungsstrome einer Gruppe von Versicherungsvertridgen entsprechen. In einigen Fillen kann fiir einige der
Zahlungsstrome aus einer Gruppe von Versicherungsvertragen ein replizierender Vermogenswert existieren. Der
beizulegende Zeitwert dieses Vermogenswerts trigt sowohl dem erwarteten Barwert der Zahlungsstrome aus
dem Vermogenswert als auch dem mit diesen Zahlungsstromen verbundenen Risiko Rechnung. Wenn es fiir
einige der Zahlungsstrome aus einer Gruppe von Versicherungsvertrigen ein replizierendes Portfolio von Ver-
mogenswerten gibt, kann das Unternehmen den beizulegenden Zeitwert dieser Vermogenswerte zur Bewertung
der relevanten Erfiillungswerte verwenden, anstatt die Zahlungsstrome und den Abzinsungssatz explizit zu
schatzen.

B47  IFRS 17 schreibt einem Unternechmen nicht vor, dass es die Methode des replizierenden Portfolios verwenden
muss. Wenn es allerdings fiir einige der Zahlungsstrome aus Versicherungsvertragen einen replizierenden Ver-
mogenswert oder ein replizierendes Portfolio von Vermogenswerten gibt und ein Unternehmen sich dafiir
entscheidet, eine andere Methode einzusetzen, hat das Unternchmen sich davon zu iiberzeugen, dass die
Methode des replizierenden Portfolios wahrscheinlich nicht zu einer wesentlich anderen Bewertung dieser
Zahlungsstrome fithren wiirde.
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B48  Andere Methoden als die eines replizierenden Portfolios, beispielsweise stochastische Modelling-Methoden,
konnen solider oder einfacher umzusetzen sein, wenn es signifikante Wechselwirkungen zwischen Zahlungs-
stromen gibt, die aufgrund der Renditen der Vermogenswerte und anderer Zahlungsstrome schwanken. Es muss
nach Ermessen vorgegangen werden, um die Methode zu bestimmen, mit der die Zielsetzung der Uberein-
stimmung mit beobachtbaren Marktvariablen unter spezifischen Umstinden am besten erfiillt werden kann.
Insbesondere muss die verwendete Methode gewihrleisten, dass die Bewertung etwaiger Optionen und Garan-
tien, die in den Versicherungsvertragen enthalten sind, mit den beobachtbaren Marktpreisen (falls vorhanden) fiir
solche Optionen und Garantien iibereinstimmt.

Nicht marktbedingungsabhidngige Variablen

B49  Schitzungen der nicht marktbedingungsabhingigen Variablen haben alle ohne unangemessenen Kosten- oder
Zeitaufwand verfiigbaren angemessenen und belastbaren Informationen, sowohl externe als auch interne, zu
beriicksichtigen.

B50  Nicht marktbedingungsabhingige externe Variablen (beispielsweise nationale Sterblichkeitsstatistiken) konnen
unter Umstidnden relevanter sein als interne Daten (beispielsweise intern entwickelte Sterblichkeitsstatistiken). So
hat beispielsweise ein Unternehmen, das Lebensversicherungsvertrige begibt, sich bei der Entwicklung objektiver
Wahrscheinlichkeitsschdtzungen fiir Sterblichkeitsszenarien fur seine Versicherungsvertrige nicht nur auf die
nationale Sterblichkeitsstatistik zu stiitzen, sondern es muss auch alle anderen angemessenen und belastbaren
internen und externen Informationsquellen beriicksichtigen, die ohne unangemessenen Kosten- oder Zeitauf-
wand verfiigbar sind. Bei der Entwicklung dieser Wahrscheinlichkeiten hat ein Unternehmen iiberzeugenderen
Informationen mehr Gewicht beizumessen. Zum Beispiel:

a) Interne Sterblichkeitsstatistiken konnen iiberzeugender als nationale Sterblichkeitsdaten sein, wenn die na-
tionalen Daten aus einer groflen Population abgeleitet werden, die fiir die versicherte Population nicht
reprisentativ ist. Dies konnte beispielsweise darauf zuriickzufithren sein, dass die demografischen Merkmale
der versicherten Population wesentlich von denjenigen der nationalen Population abweichen, was wiederum
bedeuten wiirde, dass ein Unternehmen den internen Daten mehr und den nationalen Statistiken weniger
Gewicht beimessen miisste.

b) Wenn dagegen die internen Statistiken aus einer kleinen Population abgeleitet werden und davon ausgegan-
gen wird, dass deren Merkmale denjenigen der nationalen Population dhnlich sind und dass die nationalen
Statistiken aktuell sind, hat ein Unternehmen den nationalen Statistiken mehr Gewicht beizumessen.

B51  Die geschitzten Wahrscheinlichkeiten fiir nicht marktbedingungsabhingige Variablen diirfen nicht im Wider-
spruch zu den beobachtbaren Marktvariablen stehen. So miissen beispiclsweise die geschdtzten Wahrscheinlich-
keiten kiinftiger Inflationsszenarien konsistent wie moglich zu den durch die Marktzinsen implizierten Wahr-
scheinlichkeiten sein.

B52  In einigen Fillen kann ein Unternehmen zu dem Schluss gelangen, dass die Marktvariablen unabhingig von den
nicht marktbedingungsabhingigen Variablen variieren. Ist dies der Fall, hat ein Unternchmen Szenarien zu
beriicksichtigen, welche der Bandbreite der Ergebnisse fiir nicht marktbedingungsabhingige Variablen Rechnung
tragen, wobei in jedem Szenario derselbe beobachtete Wert der Marktvariablen verwendet wird.

B53  In anderen Fillen konnen Marktvariablen und nicht marktbedingungsabhingige Variablen miteinander korre-
lieren. Es konnte beispielsweise Anhaltspunkte dafiir geben, dass Stornoquoten (eine nicht marktbedingungs-
abhingige Variable) mit Zinssitzen (eine Marktvariable) korrelieren. Ebenso konnte es Anhaltspunkte dafiir
geben, dass die Schadenssummen fiir Gebdude- oder Fahrzeugversicherungen mit Wirtschaftszyklen und folglich
mit Zinssdtzen und Kosten korrelieren. Das Unternehmen hat sicherzustellen, dass die Wahrscheinlichkeiten der
Szenarien und die Risikoanpassungen fiir nichtfinanzielle Risiken, die sich auf Marktvariablen beziehen, kon-
sistent zu den beobachteten Marktpreisen sind, die von diesen Marktvariablen abhingen.

Verwendung aktueller Schatzungen (Paragraph 33(c))

B54  Bei der Schitzung eines jeden Zahlungsstrom-Szenarios und seiner Wahrscheinlichkeit hat ein Unternehmen alle
angemessenen und belastbaren Informationen zu verwenden, die ohne unangemessenen Kosten- oder Zeitauf-
wand verfiigbar sind. Ein Unternehmen hat die Schitzungen, die zum Ende der vorherigen Berichtsperiode
vorgenommen wurden, zu tiberpriffen und zu aktualisieren. Dabei hat ein Unternehmen zu beriicksichtigen, ob

a) die aktualisierten Schitzungen die Bedingungen zum Abschlussstichtag wahrheitsgetreu darstellen,

b) die Anderungen der Schitzungen die Anderungen der Bedingungen wihrend der Periode wahrheitsgetreu
darstellen. Angenommen beispielsweise, die Schitzungen lagen zu Anfang einer Berichtsperiode an dem
einem Ende einer angemessenen Bandbreite. Wenn sich die Bedingungen nicht gedndert haben, dann wire
die Verschiebung der Schitzungen an das andere Ende der Bandbreite zum Ende der Periode keine wahr-
heitsgetreue Darstellung dessen, was wahrend der Periode vorgegangen ist. Wenn die aktuellsten Schatzungen
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eines Unternchmens sich von seinen fritheren Schitzungen unterscheiden, obwohl sich die Bedingungen
nicht gedndert haben, hat das Unternchmen zu bewerten, ob die einem jeden Szenario zugewiesenen neuen
Wabhrscheinlichkeiten gerechtfertigt sind. Bei der Aktualisierung der Schitzungen dieser Wahrscheinlichkeiten
hat das Unternehmen sowohl die Anhaltspunkte zu beriicksichtigen, die seine fritheren Schitzungen unter-
mauerten, als auch alle neu verfiigbaren Anhaltspunkte, wobei den tiberzeugenderen Beweisen mehr Gewicht
beizumessen ist.

B55  Die jedem Szenario zugeordnete Wahrscheinlichkeit muss den Bedingungen zum Abschlussstichtag Rechnung
tragen. Unter Anwendung von IAS 10 Ereignisse nach der Berichtsperiode liefert folglich ein nach dem Abschluss-
stichtag eintretendes Ereignis, das eine zum Abschlussstichtag bestehende Ungewissheit auflost, keine Anhalts-
punkte tiber die Bedingungen, die zu diesem Zeitpunkt vorlagen. Es kann beispielsweise zum Abschlussstichtag
eine zwanzigprozentige Wahrscheinlichkeit bestehen, dass es wihrend der verbleibenden sechs Monate eines
Versicherungsvertrags zu einem schweren Sturm kommen wird. Nach dem Abschlussstichtag, aber vor der
Genehmigung zur Veroffentlichung des Abschlusses, kommt es dann tatsichlich zu einem schweren Sturm.
Die in diesem Vertrag vorgeschenen Erfiillungswerte haben dem Sturm nicht Rechnung zu tragen, dessen
Eintreten ja erst im Nachhinein bekannt wurde. Die bei der Bewertung beriicksichtigten Zahlungsstrome be-
inhalten stattdessen die zwanzigprozentige Wahrscheinlichkeit, die zum Abschlussstichtag ersichtlich war (wobei
unter Anwendung von IAS 10 anzugeben ist, dass nach dem Abschlussstichtag ein nicht zu beriicksichtigendes
Ereignis eingetreten ist).

B56  Aktuelle Schitzungen der erwarteten Zahlungsstrome stimmen nicht unbedingt mit den aktuellsten tatsdch-
lichen Erfahrungen iiberein. Gesetzt den Fall die Sterblichkeits-Erfahrungswerte waren in der Berichtsperiode
20 % schlechter als die fritheren Sterblichkeits-Erfahrungswerte und die fritheren Erwartungen in Bezug auf die
Sterblichkeits-Erfahrungswerte. Diese plotzliche Verdnderung der Erfahrungswerte konnte von verschiedenen
Faktoren verursacht worden sein, unter anderem:

a) anhaltende Anderungen der Sterblichkeitswerte,

b) Anderungen der Merkmale der versicherten Population (beispielsweise Anderungen bei der Zeichnung oder
im Vertrieb, ein selektives Storno durch Versicherungsnehmer mit ungewohnlich gutem Gesundheitszustand),

¢) zufillige Schwankungen oder
d) identifizierbare einmalige Ursachen.

B57  Ein Unternehmen hat die Griinde fiir die Anderung der Erfahrungswerte zu ermitteln und unter Beriicksichti-
gung der jiingsten Erfahrungswerte, der fritheren Erfahrungswerte und anderer Informationen neue Schitzungen
der Zahlungsstrome zu entwickeln. Das Ergebnis des in Paragraph B56 gegebenen Beispiels wire typischerweise,
dass der erwartete Barwert der Leistungen im Todesfall sich dndert, jedoch nicht um die vollen 20 %. Wenn die
Sterblichkeitsquote im Beispiel in Paragraph B56 aus erwartungsgemaf8 anhaltenden Griinden weiterhin signifi-
kant hoher sein wird als in fritheren Schitzungen, wird sich die geschitzte Wahrscheinlichkeit, die den Szena-
rien mit hoher Sterblichkeit zugeordnet wird, erhohen.

B58  Die Schitzungen von nicht marktbedingungsabhingigen Variablen miissen auch Informationen iiber den der-
zeitigen Umfang der versicherten Ereignisse und Informationen iiber Trends beinhalten. So gingen beispielsweise
in vielen Lindern die Sterblichkeitsquoten tiber lange Zeitraume stetig zuriick. Die Bestimmung der Erfiillungs-
werte tragt den Wahrscheinlichkeiten Rechnung, die jedem moglichen Trendszenario unter Beriicksichtigung
aller angemessenen und belastbaren Informationen, die ohne unangemessenen Kosten- oder Zeitaufwand ver-
fiigbar sind, zugeordnet werden wiirden.

B59  Auf dhnliche Weise hat bei der Zuordnung von inflationssensitiven Zahlungsstromen zu einer Gruppe von
Versicherungsvertragen die Ermittlung der Erfiillungswerte die derzeitigen Schitzungen moglicher kiinftiger
Inflationsraten widerzuspiegeln. Da es wahrscheinlich ist, dass die Inflationsraten mit den Zinssitzen korrelieren,
hat die Bewertung der Erfiillungswerte die Wahrscheinlichkeiten fiir jedes Inflationsszenario auf eine Weise
Rechnung zu tragen, die konsistent zu den von den zur Schitzung des Abzinsungssatzes herangezogenen
Markzinssdtzen implizierten Wahrscheinlichkeiten ist (siche Paragraph B51).

B60  Bei der Schitzung der Zahlungsstrome hat ein Unternehmen die derzeitigen Erwartungen in Bezug auf kiinftige
Ereignisse zu beriicksichtigen, die diese Zahlungsstrome beeinflussen konnten. Das Unternehmen hat Szenarien
fir seine Zahlungsstrome zu entwickeln, die diesen kiinftigen Szenarien sowie objektiven Schitzungen der
Wahrscheinlichkeit eines jeden Szenarios Rechnung tragen. Ein Unternehmen hat jedoch die derzeitigen Er-
wartungen in Bezug auf zukiinftige Anderungen der Gesetzesvorschriften, welche die derzeitige Verpflichtung
indern oder aufheben wiirden, oder neue Pflichten im Rahmen des bestehenden Versicherungsvertrags schaffen
wiirden, so lange nicht zu beriicksichtigen, bis die Gesetzesinderung im Wesentlichen in Kraft gesetzt ist.
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Zahlungsstrome innerhalb der Vertragsgrenze (Paragraph 34)

B61  Bei den Schitzungen der Zahlungsstrome in einem Szenario miissen alle Zahlungsstrome innerhalb der Grenzen
eines bestehenden Vertrags beriicksichtigt werden, und keine anderen Zahlungsstrome. Ein Unternchmen hat bei
der Bestimmung der Vertragsgrenzen eines bestehenden Vertrags Paragraph 2 anzuwenden.

B62  Viele Versicherungsvertrage weisen Merkmale auf, die es den Versicherungsnehmern ermdglichen, Mafinahmen
zu ergreifen, um die Hohe, die Falligkeit, die Natur oder die Ungewissheit der Betrdge zu dndern, die sie erhalten
werden. Zu diesen Merkmalen gehoren unter anderem ein Verlingerungs-, Riickkaufs-, und Umwandlungsrecht
sowie Beitragsfreistellungsrecht bei Aufrechterhaltung vertraglich vereinbarter Leistungen. Die Bewertung einer
Gruppe von Versicherungsvertrigen hat auf der Grundlage des Erwartungswerts den derzeitigen Schitzungen
des Unternehmens Rechnung zu tragen, wie die Versicherungsnehmer in der Gruppe die ihnen zur Verfigung
stehenden Optionen ausiiben werden, und die Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken hat den aktuellen
Schitzungen des Unternehmens Rechnung zu tragen, wie das tatsichliche Verhalten der Versicherungsnehmer
vom erwarteten Verhalten abweichen konnte. Dieses Erfordernis, den Erwartungswert zu bestimmen, gilt un-
geachtet der Anzahl der Vertrdge in einer Gruppe; sie gilt beispielsweise auch dann, wenn die Gruppe nur einen
einzigen Vertrag umfasst. Folglich ist bei der Bewertung einer Gruppe von Versicherungsvertragen nicht davon
auszugehen, dass die Versicherungsnehmer mit einer Wahrscheinlichkeit von 100 %

a) ein Riickkaufsrecht in Bezug auf ihre Vertrige in Anspruch nehmen werden, wenn eine gewisse Wahr-
scheinlichkeit besteht, dass einige der Versicherungsnehmer dies nicht tun werden, oder

b) ihre Vertrdge fortfilhren werden, wenn eine gewisse Wahrscheinlichkeit besteht, dass einige der Versiche-
rungsnehmer dies nicht tun werden.

B63  Wenn ein Versicherer vertraglich verpflichtet ist, den Vertrag zu verlingern oder anderweitig fortzusetzen, hat er
nach Paragraph 34 zu beurteilen, ob die Pramien und die Zahlungsstréme aus dem verlingerten Vertrag inner-
halb der Grenzen des urspriinglichen Vertrags liegen.

B64  Paragraph 34 bezieht sich darauf, ob ein Unternehmen praktisch in der Lage ist, einen Preis zu einem zu-
kiinftigen Zeitpunkt (Verlingerungsdatum) festzulegen, der die Risiken des Vertrags ab diesem Zeitpunkt voll-
kommen widerspiegelt. Ein Unternehmen ist hierzu praktisch in der Lage, wenn es keine Beschriankungen gibt,
die das Unternehmen daran hindern, denselben Preis festzulegen, den es fiir einen neuen zu diesem Zeitpunkt
ausgestellten Vertrag mit denselben Merkmalen berechnen wiirde, oder wenn es die Leistungen dndern kann,
damit diese dem Preis entsprechen, den es berechnen wird. Ebenso hat ein Unternehmen diese praktische
Fahigkeit zur Preisfestsetzung, wenn es den Preis eines bestechenden Vertrags dndern kann, sodass dieser Preis
den gesamten Anderungen der Risiken in einem Portfolio von Versicherungsvertrigen Rechnung trigt, selbst
wenn der fir jeden einzelnen Versicherungsnehmer festgesetzte Preis die Risikodnderung fiir diesen spezifischen
Versicherungsnehmer nicht widerspiegelt. Bei der Beurteilung, ob das Unternehmen praktisch dazu in der Lage
ist, einen Preis festzulegen, der die Risiken des Vertrags oder des Portfolios vollkommen widerspiegelt, hat es alle
Risiken zu beriicksichtigen, die es am Verlangerungsdatum fur den verbleibenden kiinftigen Versicherungsschutz
bei Unterzeichnung gleichwertiger Vertrige beriicksichtigen wiirde. Bei der Bestimmung der Schitzungen der
kiinftigen Zahlungsstrome am Ende einer Berichtsperiode hat ein Unternehmen die Grenzen eines Versiche-
rungsvertrags neu einzuschitzen, um die Auswirkung der Anderungen der Umstinde in Bezug auf die wesent-
lichen Rechte und Pflichten des Unternehmens zu beriicksichtigen.

B65  Zahlungsstrome innerhalb der Vertragsgrenzen eines Versicherungsvertrags sind die Zahlungsstrome, die sich
direkt auf die Erfiillung des Vertrags beziehen, einschlieflich der Zahlungsstréme, bei denen das Unternehmen
nach eigenem Ermessen iiber deren Hohe oder Falligkeit entscheiden kann. Die Zahlungsstrome innerhalb der
Vertragsgrenzen umfassen:

a) Pramien (einschlieflich Primienanpassungen und Ratenpridmien) eines Versicherungsnehmers und etwaige
zusitzliche Zahlungsstrome, die aus diesen Pramien resultieren,

b) Zahlungen an einen Versicherungsnehmer (oder in dessen Namen), einschlieflich Schiden, die bereits
gemeldet, jedoch noch nicht beglichen wurden (d.h. gemeldete Schiden), entstandene Schiden durch
Ereignisse, die eingetreten sind, deren Schiden jedoch noch nicht gemeldet wurden, und alle kiinftigen
Schiden, fiir die das Unternehmen eine wesentliche Verpflichtung tragt (siche Paragraph 34),

¢) Zahlungen an einen Versicherungsnehmer (oder in dessen Namen), deren Hohe je nach den Renditen der
zugrunde liegenden Referenzwerte schwankt,

d) Zahlungen an einen Versicherungsnehmer (oder in dessen Namen), die aus Derivaten resultieren, beispiels-
weise aus in dem Vertrag enthaltenen Optionen und Garantien, sofern diese Optionen und Garantien nicht
von dem Versicherungsvertrag getrennt wurden (siche Paragraph 11(a)),

e) eine Zuordnung der Zahlungsstrome aus den Abschlusskosten, die sich auf das Portfolio beziehen, zu dem
der Vertrag gehort,
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f)  Kosten fiir die Schadensbearbeitung (d. h. die Kosten, die dem Unternehmen fiir die Untersuchung und
Bearbeitung von Schadensanspriichen und die Entscheidung iiber Schadensanspriiche im Rahmen beste-
hender Vertrdage entstehen werden, einschlieflich der Honorare von Anwilten und Sachverstindigen und
einschlieflich der internen Kosten fuir die Untersuchung der Schadensfille und die Bearbeitung der Zah-
lungen zur Begleichung der Schiden),

g) Kosten, die dem Unternehmen fiir die Erbringung von vertraglichen Leistungen entstehen werden, die als
Naturalleistungen gewahrt werden,

h) Kosten fur die Verwaltung und Aufrechterhaltung von Vertrdgen, wie zum Beispiel die Kosten fiir die
Pramienabrechnung und fiir die Bearbeitung von Vertragsinderungen (beispielsweise Umwandlungen und
Wiedereinsetzungen). Diese Kosten umfassen auch wiederkehrende Provisionen, die erwartungsgemaf$ an
die Vermittler zu zahlen sind, wenn ein bestimmter Versicherungsnehmer weiterhin die Pramien innerhalb
der Grenzen des Versicherungsvertrags bezahlt,

i) transaktionsbedingte Steuern (wie Primiensteuern, Mehrwertsteuer und Steuern auf Waren und Dienstleis-
tungen) und Abgaben (wie Brandschutzabgaben und Garantiefondsbewertungen), die direkt auf bestchende
Versicherungsvertrige zuriickgehen oder diesen auf einer angemessenen und konsistenten Basis zugeordnet
werden konnen,

j)  Zahlungen durch den Versicherer in seiner Funktion als Treuhdnder zur Erfullung von steuerlichen Ver-
pflichtungen des Versicherungsnehmers und die damit verbundenen Einnahmen,

k) potenzielle Mittelzufliisse aus Riickfliissen (wie zum Beispiel Provenues und Regresse) aus kiinftigen Scha-
den, die von bestehenden Versicherungsvertragen gedeckt sind und — sofern diese die Bedingungen fiir die
Bilanzierung als getrennte Vermogenswerte nicht erfilllen — potenzielle Mittelzufliisse aus Riickfliissen aus
fritheren Schiden,

ka) Kosten, die dem Unternehmen entstehen werden fiir

i) die Durchfihrung der Kapitalanlagetitigkeit, sofern das Unternehmen diese Tatigkeit durchfithrt, um die
Leistungen aus der Versicherungsdeckung fiir die Versicherungsnehmer zu verbessern. Kapitalanlage-
tatigkeiten verbessern die Leistungen aus der Versicherungsdeckung, wenn das Unternehmen diese
Tatigkeiten in der Erwartung durchfiihrt, Kapitalertrage zu erwirtschaften, von denen die Versicherungs-
nehmer profitieren werden, wenn ein versichertes Ereignis eintritt,

ii) die Erbringung von Leistungen zur Erwirtschaftung von Kapitalertrigen fiir die Versicherungsnehmer
von Versicherungsvertrigen ohne direkte Uberschussbeteiligung (siche Paragraph B119B),

iii) die Erbringung von kapitalanlagebezogenen Leistungen fiir die Versicherungsnehmer von Versiche-
rungsvertragen mit direkter Uberschussbeteiligung,

1) eine Zuordnung fixer und variabler Gemeinkosten (wie die Kosten fiir Buchhaltung, Personal, Informations-
technologie (IT) und Betreuung, Gebaudeabschreibung, Miete und Wartung und Versorgung (mit Strom,
Wasser, Gas usw.)), die einzeln der Erfiillung von Versicherungsvertragen zugeordnet werden konnen. Diese
Gemeinkosten werden mittels systematischer und rationaler Methoden Gruppen von Vertriagen zugeordnet
und konsistent auf alle Kosten mit dhnlichen Merkmalen angewandt,

m) sonstige Kosten, die dem Versicherungsnehmer vertragsgemdfl gesondert in Rechnung gestellt werden
koénnen.

B66  Die folgenden Zahlungsstrome, die einem Unternechmen bei der Erfiillung eines bestehenden Versicherungs-
vertrags entstehen werden, sind bei der Schitzung der Zahlungsstrome nicht zu beriicksichtigen:

a) Kapitalanlageertrage. Kapitalanlagen werden getrennt angesetzt, bewertet und ausgewiesen.

b) Zahlungsstrome (Mittelzufliisse oder Mittelabfliisse) aus gehaltenen Riickversicherungsvertriagen. Gehaltene
Riickversicherungsvertrige werden getrennt angesetzt, bewertet und ausgewiesen.

¢) Zahlungsstrome, die aus kiinftigen Versicherungsvertrigen entstehen konnen, d.h. Zahlungsstrome aufSer-
halb der Grenzen bestehender Vertrage (siche Paragraphen 34 und 35).
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d) Zahlungsstrome in Verbindung mit Kosten, die dem Portfolio der Versicherungsvertriage, das den Vertrag
enthalt, nicht direkt zugeordnet werden konnen, wie zum Beispiel einige Produktentwicklungs- und Schu-
lungskosten. Diese Kosten werden zum Zeitpunkt ihres Entstehens erfolgswirksam erfasst.

e) Zahlungsstrome, die aus einem iberhohten Aufwand an Arbeitszeit oder anderen zur Vertragserfiillung
eingesetzten Ressourcen entstehen. Diese Kosten werden zum Zeitpunkt ihres Entstehens erfolgswirksam
erfasst.

f) Einkommensteuerzahlungen und Einnahmen, die der Versicherer nicht in seiner Eigenschaft als Treuhdnder
leistet oder erhalt, oder die dem Versicherungsnehmer vertragsgemaf$ nicht gesondert in Rechnung gestellt
werden kénnen.

g) Zahlungsstrome zwischen verschiedenen Bereichen des berichtenden Unternehmens, wie Fonds der Ver-
sicherungsnehmer und Fonds der Aktiondre, wenn diese Zahlungsstrome den Betrag nicht dndern, der an
die Versicherungsnehmer ausgezahlt wird.

h) Zahlungsstrome aus Komponenten, die vom Versicherungsvertrag getrennt wurden und die nach anderen
anwendbaren Standards bilanziert werden (siche Paragraphen 10-13).

B66A Es konnte sein, dass ein Unternchmen vor dem Ansatz einer Gruppe von Versicherungsvertrigen einen Ver-
mogenswert oder eine Verbindlichkeit fiir andere Zahlungsstrome in Bezug auf diese Gruppe von Versicherungs-
vertragen als Zahlungsstrome fiir die Abschlusskosten ansetzen muss, entweder weil diese anderen Zahlungs-
strome entstanden sind oder weil ein anderer IFRS dies vorschreibt. Zahlungsstrome stehen in Bezug zu der
Gruppe von Versicherungsvertragen, wenn diese Zahlungsstrome zum Zeitpunkt des erstmaligen Ansatzes der
Gruppe in den Erfiillungswerten enthalten gewesen wiren, wenn sie nach diesem Zeitpunkt geflossen wiren.
Um Paragraph 38(c)(ii) anzuwenden, hat ein Unternehmen einen solchen Vermdgenswert oder eine solche
Verbindlichkeit in dem Umfang auszubuchen, wie der Vermogenswert oder die Verbindlichkeit nicht getrennt
von der Gruppe von Versicherungsvertrigen angesetzt wiirde, falls die Zahlungsstrome zum Zeitpunkt des
erstmaligen Ansatzes der Gruppe von Versicherungsvertrigen flieBen wiirden oder der IFRS zum Zeitpunkt
des erstmaligen Ansatzes der Gruppe von Versicherungsvertragen angewandt wiirde.

Vertrdge mit Zahlungsstromen,die Zahlungsstrome an Versicherungsnehmer
anderer Vertrdge beeinflussen oder von diesen beeinflusst werden

B67  Einige Versicherungsvertrige beeinflussen die Zahlungsstrome an Versicherungsnehmer anderer Vertrige, indem
sie Folgendes erfordern:

a) der Versicherungsnehmer muss sich die Renditen aus demselben festgelegten Pool an zugrunde liegenden
Referenzwerten mit Versicherungsnehmern anderer Vertrige teilen und

b) entweder

i) muss der Versicherungsnehmer eine Reduzierung seines Anteils an den Renditen der zugrunde liegenden
Referenzwerte hinnehmen, weil Zahlungen an Versicherungsnehmer anderer Vertrige geleistet werden, die
ebenfalls an diesem Pool beteiligt sind, einschliefSlich Zahlungen aufgrund von gegeniiber den Versiche-
rungsnehmern dieser anderen Vertrige abgegebenen Garantien, oder

—
=
=

die Versicherungsnehmer der anderen Vertrdge miissen eine Reduzierung ihres Anteils an den Renditen
der zugrunde liegenden Referenzwerte hinnehmen, weil Zahlungen an den Versicherungsnehmer geleistet
werden, einschlieSlich Zahlungen aufgrund von gegeniiber dem Versicherungsnehmer abgegebenen Ga-
rantien.

B68  Manchmal beeinflussen solche Vertrige die Zahlungsstrome an Versicherungsnehmer von Vertrigen in anderen
Gruppen. Die Erfiillungswerte einer jeden Gruppe tragen dem Ausmafl Rechnung, in dem die Vertrige in der
Gruppe dazu fithren, dass das Unternchmen von erwarteten Zahlungsstromen beeinflusst wird, unabhingig
davon, ob diese an Versicherungsnehmer in dieser Gruppe oder an Versicherungsnehmer in einer anderen
Gruppe flieRen. Folglich gilt fiir die Erfillungswerte einer Gruppe Folgendes:

a) sie umfassen Zahlungen an Versicherungsnehmer von Vertrigen in anderen Gruppen, die aufgrund der
Vertragsbestimmungen bestehender Vertrdge geleistet werden, unabhingig davon, ob erwartet wird, dass
diese Zahlungen an aktuelle oder zukiinftige Versicherungsnehmer geleistet werden, und

b) sie schliefen Zahlungen an Versicherungsnehmer in der Gruppe aus, die unter Anwendung von (a) in den
Erfullungswerten einer anderen Gruppe beriicksichtigt wurden.
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B69  Sofern Zahlungen an Versicherungsnehmer in einer Gruppe aufgrund von Zahlungen eines garantierten Betrags
an die Versicherungsnehmer in einer anderen Gruppe reduziert werden, beispielsweise von einem Anteil an den
Renditen der zugrunde liegenden Referenzwerte von 350 WE auf nur noch 250 WE, wiirden die Erfilllungswerte
der ersten Gruppe die Zahlungen in Hohe von 100 WE beinhalten (d. h. sie wiirden sich auf 350 WE belaufen),
und die Erfullungswerte der zweiten Gruppe wiirden 100 WE des garantierten Betrags ausschlieBen.

B70  Es konnen unterschiedliche praktische Ansitze zur Bestimmung der Erfillungswerte von Gruppen von Ver-
tragen verfolgt werden, welche die Zahlungsstrome an Versicherungsnehmer von Vertrdgen in anderen Gruppen
beeinflussen oder von ihnen beeinflusst werden. In einigen Fillen konnte es sein, dass ein Unternehmen die
Anderung der zugrunde liegenden Referenzwerte und die daraus resultierende Anderung der Zahlungsstrome
nur auf einem hoheren Aggregationsniveau als den Gruppen bestimmen kann. In solchen Fillen hat das
Unternehmen die Auswirkung der Anderung der zugrunde liegenden Referenzwerte jeder Gruppe auf systema-
tischer und rationaler Basis zuzuordnen.

B71  Nachdem fir die Vertrage in einer Gruppe alle Leistungen gemifl dem Versicherungsvertrag erbracht worden
sind, konnen die Erfillungswerte immer noch Zahlungen enthalten, die erwartungsgemifs noch an aktuelle
Versicherungsnehmer in anderen Gruppen oder an zukiinftige Versicherungsnehmer geleistet werden. Ein Un-
ternchmen ist nicht verpflichtet, diese Erfullungswerte weiterhin spezifischen Gruppen zuzuordnen, kann jedoch
stattdessen eine Verbindlichkeit fiir diese Erfillungswerte aus allen Gruppen ansetzen und bewerten.

Abzinsungssitze (Paragraph 36)

B72  Bei Anwendung von IFRS 17 hat ein Unternechmen folgende Abzinsungssitze heranzuziehen:
a) zur Bewertung der Erfullungswerte: die aktuellen Abzinsungssitze unter Anwendung von Paragraph 36,

b) zur Bestimmung der Aufzinsung der vertraglichen Servicemarge bei Anwendung von Paragraph 44(b) fiir
Versicherungsvertrige ohne direkte Uberschussbeteiligung: die Abzinsungssitze, die zum Zeitpunkt des erst-
maligen Ansatzes einer Gruppe von Vertrdgen bestimmt wurden, unter Anwendung von Paragraph 36 auf
nominale Zahlungsstrome, die nicht in Abhingigkeit von den Renditen eines der zugrunde liegenden Refe-
renzwerte schwanken,

¢) zur Bewertung der Anderungen der vertraglichen Servicemarge bei Anwendung der Paragraphen B96(a)-B96
(b) und B96(d) auf Versicherungsvertrige ohne direkte Uberschussbeteiligung: die unter Anwendung von
Paragraph 36 beim erstmaligen Ansatz bestimmten Abzinsungssitze,

d) fur Gruppen von Vertrigen, die bei Anwendung des Primienallokationsansatzes eine signifikante Finanzie-
rungskomponente aufweisen, zur Anpassung des Buchwerts der Deckungsriickstellung unter Anwendung
von Paragraph 56: die unter Anwendung von Paragraph 36 beim erstmaligen Ansatz bestimmten Abzin-
sungssatze,

e) wenn ein Unternehmen sich dafiir entscheidet, seine versicherungstechnischen Finanzertrdge oder -aufwen-
dungen in erfolgswirksam (in der Gewinn- und Verlustrechnung) und erfolgsneutral (im sonstiges Ergebnis)
erfasste Betrige aufzuteilen (siche Paragraph 88), zur Bestimmung des Betrags der erfolgswirksam zu erfas-
senden versicherungstechnischen Finanzertrige oder -aufwendungen

i) fir Gruppen von Versicherungsvertrigen, bei denen Anderungen der auf das Finanzrisiko bezogenen
Annahmen keine wesentlichen Auswirkungen auf die an die Versicherungsnehmer ausgezahlten Betrdge
haben, unter Anwendung von Paragraph B131: die Abzinsungssitze, die zum Zeitpunkt des erstmaligen
Ansatzes einer Gruppe von Vertrigen unter Anwendung von Paragraph 36 auf die nominalen Zahlungs-
strome, die nicht in Abhangigkeit von den Renditen eines der zugrunde liegenden Referenzwerte schwan-
ken, bestimmt wurden,

ii) fir Gruppen von Versicherungsvertrigen, bei denen Anderungen der auf das Finanzrisiko bezogenen
Annahmen wesentliche Auswirkungen auf die an die Versicherungsnehmer ausgezahlten Betrdge haben,
unter Anwendung von Paragraph B132(a)(i): die Abzinsungssitze, welche die verbleibenden revidierten
erwarteten Finanzertrige oder -aufwendungen konstant iiber die verbleibende Laufzeit der Gruppe der
Vertrage aufteilen, und

iii) fur Gruppen von Vertrigen, bei denen der Primienallokationsansatz unter Anwendung der Paragra-
phen 59(b) und B133 angewandt wurde: die Abzinsungssitze, die zum Zeitpunkt des eingetretenen
Schadens unter Anwendung von Paragraph 36 auf nominale Zahlungsstrome, die nicht in Abhangigkeit
von den Renditen eines der zugrunde liegenden Referenzwerte schwanken, bestimmt wurden.
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B73  Zur Bestimmung der Abzinsungssitze zum Zeitpunkt des erstmaligen Ansatzes einer Gruppe von Vertrigen,
wie in den Paragraphen B72(b)-B72(e) beschrieben, kann ein Unternehmen die gewichteten durchschnittlichen
Abzinsungssdtze iiber die Periode, in der die Vertrige in der Gruppe begeben wurden, verwenden. Gemif§
Paragraph 22 darf diese Periode ein Jahr nicht iibersteigen.

B74  Schitzungen von Abzinsungssitzen miissen konsistent zu den anderen Schitzungen sein, die zur Bewertung
von Versicherungsvertragen verwendet wurden, um Doppelzdhlungen oder Auslassungen zu vermeiden, zum
Beispiel:

a) Zahlungsstrome, die nicht in Abhingigkeit von den Renditen eines der zugrunde liegenden Referenzwerte
schwanken, sind mit Zinsdtzen abzuzinsen, die solche Schwankungen nicht widerspiegeln,

b) Zahlungsstrome, die in Abhingigkeit von den Renditen eines der zugrunde liegenden finanziellen Referenz-
werte schwanken,

i) sind unter Verwendung von Zinssitzen abzuzinsen, die diese Schwankungen widerspiegeln, oder

i) sind um die Auswirkungen dieser Schwankungen anzupassen und mit einem Zinssatz abzuzinsen, der die
vorgenommene Anpassung widerspiegelt.

¢) nominale Zahlungsstrome (d. h. solche, die die Auswirkungen der Inflation beriicksichtigen) sind mit Zins-
sitzen abzuzinsen, welche die Auswirkungen der Inflation beriicksichtigen, und

d) reale Zahlungsstrome (d.h. solche, die die Auswirkungen der Inflation ausschliefen) sind zu Zinssitzen
abzuzinsen, welche die Auswirkungen der Inflation ausschliefSen.

B75  Paragraph B74(b) verlangt, dass Zahlungsstrome, die je nach den Renditen der zugrunde liegende Referenzwerte
schwanken, unter Verwendung von Zinssitzen abzuzinsen sind, die diesen Schwankungen Rechnung tragen,
oder dass sie um die Auswirkungen dieser Schwankungen anzupassen sind und mit einem Zinssatz abzuzinsen
sind, der die vorgenommene Anpassung widerspiegelt. Die Schwankung ist ein relevanter Faktor, unabhingig
davon, ob sie auf Vertragsbedingungen zuriickzufithren ist, oder darauf, dass das Unternehmen seinen Ermes-
sensspielraum ausiibt, und unabhingig davon, ob das Unternehmen die zugrunde liegenden Referenzwerte hilt.

B76  Zahlungsstrome, die in Abhingigkeit von den Renditen der zugrunde liegenden Referenzwerte mit variablen
Renditen schwanken, die aber einer garantierten Mindestrendite unterliegen, schwanken nicht nur in Abhingig-
keit von den Renditen der zugrunde liegenden Referenzwerte, selbst wenn der garantierte Betrag niedriger ist als
die erwartete Rendite der zugrunde liegenden Referenzwerte. Folglich hat ein Unternehmen den Zinssatz, der die
Schwankungen der Renditen der zugrunde liegenden Referenzwerte widerspiegelt, um die Auswirkungen der
Garantie anzupassen, selbst wenn der garantierte Betrag niedriger als die erwartete Rendite der zugrunde
liegenden Referenzwerte ist.

B77  IFRS 17 verlangt nicht, dass ein Unternehmen die geschitzten Zahlungsstrome aufteilen muss in Zahlungs-
strome, die je nach den Renditen der zugrunde liegenden Referenzwerte schwanken, und Zahlungsstrome, die
nicht auf diese Weise schwanken. Wenn ein Unternehmen die geschitzten Zahlungsstrome nicht auf diese
Weise unterteilt, hat es Abzinsungssitze anzuwenden, die fiir die geschitzten Zahlungsstrome insgesamt ge-
eignet sind; beispielsweise unter Einsatz stochastischer Modelling-Methoden oder risikoneutraler Bewertungs-
methoden.

B78 Abzinsungssitze haben nur relevante Faktoren zu beriicksichtigen, d. h. Faktoren, die sich aus dem Zeitwert des
Geldes, den Merkmalen der Zahlungsstrome und den Liquidititsmerkmalen der Versicherungsvertrige ergeben.
Es kann sein, dass solche Abzinsungssitze auf dem Markt nicht direkt beobachtbar sind. Wenn also keine am
Markt beobachtbaren Abzinsungssitze fiir ein Instrument mit den gleichen Merkmalen verfigbar sind bzw.
wenn am Markt beobachtbare Abzinsungssitze fiir dhnliche Instrumente verfugbar sind, diese jedoch die
Faktoren nicht getrennt identifizieren, die das Instrument von den Versicherungsvertragen unterscheiden, hat
ein Unternehmen die angemessenen Zinssitze zu schitzen. IFRS 17 schreibt keine bestimmte Schiatzmethode
zur Bestimmung von Abzinsungssitzen vor. Bei Anwendung einer Schitzmethode hat ein Unternechmen

a) soweit wie moglich beobachtbare Eingangsparameter zu verwenden (siche Paragraph B44) und alle angemes-
senen und belastbaren Informationen wiber nicht marktbedingungsabhingige Variablen, die sowohl extern als
auch intern ohne unangemessenen Kosten- oder Zeitaufwand verfiigbar sind, zu beriicksichtigen (siche
Paragraph B49). Insbesondere diirfen die verwendeten Abzinsungssitze nicht im Widerspruch zu den ver-
fugbaren und einschlagigen Marktdaten stehen, und die verwendeten nicht marktbedingungsabhingigen
Variablen diirfen nicht im Widerspruch zu den beobachtbaren Marktvariablen stehen.

b) den derzeitigen Marktbedingungen aus der Perspektive eines Marktteilnehmers Rechnung zu tragen.
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c) eine Ermessensentscheidung zu treffen, um den Grad der Ahnlichkeit zwischen den Merkmalen der zu
bewertenden Versicherungsvertrage und den Merkmalen des Instruments zu beurteilen, fir das beobachtbare
Marktpreise verfiigbar sind, und diese Preise anzupassen, um den Unterschieden zwischen ihnen Rechnung
zu tragen.

B79  Fir Zahlungsstrome von Versicherungsvertragen, die nicht in Abhingigkeit von den Renditen der zugrunde
liegende Referenzwerte schwanken, spiegelt der Abzinsungssatz die Renditekurve (Zinsstrukturkurve) in der
entsprechenden Wahrung fiir Instrumente wider, die fir den Halter mit keinem oder einem vernachlassigbaren
Kreditrisiko verbunden sind — angepasst, um die Liquiditdtsmerkmale der Gruppe von Versicherungsvertragen
widerzuspiegeln. Diese Anpassung hat der Differenz zwischen den Liquidititsmerkmalen der Gruppe von Ver-
sicherungsvertragen und den Liquidititsmerkmalen der Vermdgenswerte Rechnung zu tragen, die zur Bestim-
mung der Renditekurve herangezogen wurden. Renditekurven spiegeln Vermogenswerte wider, die auf aktiven
Mirkten gehandelt werden und die der Halter in der Regel jederzeit ohne Weiteres verkaufen kann, ohne dass
ihm dabei signifikante Kosten entstehen. Im Gegensatz dazu kann das Unternehmen im Rahmen bestimmter
Versicherungsvertrage nicht gezwungen werden, Zahlungen vor dem Eintreten eines versicherten Ereignisses
oder vor den in den Vertragen angegebenen Zeitpunkten zu leisten.

B80  Folglich kann ein Unternehmen fiir Zahlungsstrome von Versicherungsvertragen, die nicht in Abhingigkeit von
den Renditen der zugrunde liegenden Referenzwerte schwanken, Abzinsungssitze bestimmen, indem eine
liquide risikolose Renditekurve angepasst wird, um den Unterschieden zwischen den Liquidititsmerkmalen
der Finanzinstrumente, die den auf dem Markt beobachteten Zinssitzen zugrunde liegen, und den Liquiditats-
merkmalen der Versicherungsvertrage Rechnung zu tragen (ein Bottom-up-Ansatz).

B81  Alternativ dazu kann ein Unternchmen die angemessenen Abzinsungssitze fur Versicherungsvertrage auf der
Grundlage einer Renditekurve bestimmen, welche die bei einer Bewertung des beizulegenden Zeitwerts eines
Referenzportfolios von Vermogenswerten impliziten aktuellen marktiiblichen Renditesitze widerspiegelt (ein
Top-down-Ansatz). Ein Unternchmen hat die Renditekurve anzupassen, um etwaige Faktoren zu eliminieren,
die fiir die Versicherungsvertrdge nicht relevant sind, es ist jedoch nicht verpflichtet, die Renditekurve um die
unterschiedlichen Liquiditdtsmerkmale der Versicherungsvertrdge und des Referenzportfolios anzupassen.

B82  Bei der Schitzung der in Paragraph B81 beschriebenen Renditekurve

a) hat ein Unternechmen, wenn es beobachtbare Marktpreise auf aktiven Mirkten fiir Vermogenswerte im
Referenzportfolio gibt, diese Preise zu verwenden (in Ubereinstimmung mit Paragraph 69 von IFRS 13),

b) hat ein Unternehmen, wenn ein Markt nicht aktiv ist, die beobachtbaren Marktpreise fiir dhnliche Ver-
mogenswerte so anzupassen, dass sie mit den Marktpreisen fiir die zu bewertenden Vermogenswerte ver-
gleichbar sind (in Ubereinstimmung mit Paragraph 83 von IFRS 13),

¢) hat ein Unternehmen, wenn es fiir die Vermogenswerte im Referenzportfolio keinen Markt gibt, eine Schitz-
methode zu verwenden. Fiir diese Vermogenswerte hat ein Unternehmen (in Ubereinstimmung mit Para-
graph 89 von IFRS 13)

i) unter Verwendung der unter den jeweiligen Umstinden verfiigbaren besten Informationen nicht beobacht-
bare Eingangsparameter zu entwickeln. Diese Eingangsparameter kénnen eigene Daten des Unternehmens
umfassen, und im Kontext von IFRS 17 kann das Unternechmen langfristigen Schitzungen ein groferes
Gewicht beimessen als kurzfristigen Schwankungen, und

i) diese Daten anzupassen, um alle Informationen iiber Annahmen von Marktteilnehmern zu beriicksichti-
gen, die bei vertretbarem Aufwand verfiigbar sind.

B83  Bei der Anpassung der Renditekurve hat ein Unternehmen die Marktpreise, die bei jiingeren Transaktionen mit
Instrumenten mit dhnlichen Merkmalen fur Bewegungen von Marktfaktoren seit dem Transaktionsdatum be-
obachtet wurden, und die beobachteten Marktpreise anzupassen, um den Grad der Unterschiedlichkeit zwischen
dem zu bewertenden Instrument und dem Instrument, fur das Transaktionspreise beobachtbar sind, zu beriick-
sichtigen. Fir Zahlungsstrome von Versicherungsvertriagen, die nicht in Abhingigkeit von den Renditen der
Vermogenswerte des Referenzportfolios schwanken, beinhalten solche Anpassungen

a) Anpassungen um Unterschiede zwischen der Hohe, der Filligkeit und der Ungewissheit der Zahlungsstrome
der Vermogenswerte im Portfolio, und der Hohe, der Filligkeit und der Ungewissheit der Zahlungsstrome der
Versicherungsvertrige, und

b) den Ausschluss von Marktrisikopramien fir das Kreditrisiko, die nur fir Vermogenswerte relevant sind, die
Teil des Referenzportfolios sind.
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B84  Im Prinzip sollte es fir Zahlungsstrome von Versicherungsvertriagen, die nicht in Abhingigkeit von den Ver-
mogenswerten des Referenzportfolios schwanken, eine einzige illiquide risikolose Renditekurve geben, die alle
Ungewissheiten in Bezug auf die Hohe und die Filligkeit von Zahlungsstromen eliminiert. In der Praxis kénnten
jedoch der Top-down- und der Bottom-up-Ansatz zu unterschiedlichen Renditekurven (selbst in derselben
Wihrung) fiihren. Dies ist auf die inhdrenten Beschriankungen bei der Schitzung der im Rahmen eines jeden
Ansatzes erfolgten Anpassungen zuriickzufithren sowie auf das mogliche Fehlen einer Anpassung um unter-
schiedliche Liquidititsmerkmale im Top-down-Ansatz. Ein Unternehmen ist nicht verpflichtet, den im Rahmen
des gewidhlten Ansatzes bestimmten Abzinsungssatz mit dem Abzinsungssatz abzustimmen, der im Rahmen des
anderen Ansatzes bestimmt worden wire.

B85  IFRS 17 legt keine Beschrinkungen in Bezug auf das Referenzportfolio von Vermdgenswerten fest, das bei
Anwendung von Paragraph B81 verwendet wird. Es wiren jedoch weniger Anpassungen erforderlich, um
Faktoren zu eliminieren, die fiir die Versicherungsvertrage nicht relevant sind, wenn das Referenzportfolio
der Vermogenswerte dhnliche Merkmale aufweist. Wenn beispielsweise die Zahlungsstrome aus den Versiche-
rungsvertragen nicht in Abhdngigkeit von den Renditen der zugrunde liegende Referenzwerte schwanken, wiren
weniger Anpassungen erforderlich, wenn ein Unternehmen Schuldinstrumente und nicht Eigenkapitalinstru-
mente als Ausgangspunkt verwenden wiirde. Bei Schuldinstrumenten wire das Ziel, aus der Gesamtrendite
der Anleihen die Wirkung des Kreditrisikos und anderer Faktoren zu eliminieren, die fiir die Versicherungs-
vertridge nicht relevant sind. Ein Weg zur Schitzung der Wirkung des Kreditrisikos besteht in der Verwendung
des Marktpreises eines Kreditderivats als Referenzpunkt.

Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken (Paragraph 37)

B86  Die Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken bezieht sich auf Risiken aus Versicherungsvertrigen, die keine
finanziellen Risiken sind. Die finanziellen Risiken sind in den Schitzungen der kiinftigen Zahlungsstrome oder
im Abzinsungssatz beriicksichtigt, der zur Anpassung der Zahlungsstrome verwendet wird. Die Risiken, die von
der Risikoanpassung fir nichtfinanzielle Risiken abgedeckt sind, sind Versicherungsrisiken und andere nicht-
finanzielle Risiken wie Stornorisiken und Kostenrisiken (siche Paragraph B14).

B87  Die Risikoanpassung fur nichtfinanzielle Risiken fiir Versicherungsvertrige bemisst die Entgelte, die das Unter-
nehmen verlangen miisste, damit es fiir das Unternehmen gleichgiiltig ist, ob

a) es eine Verbindlichkeit erfiillt, welche eine Bandbreite moglicher Ergebnisse aufweist, die aus nichtfinanziellen
Risiken entstehen oder ob

b) es eine Verbindlichkeit erfiillt, die zu festen Zahlungsstromen mit demselben erwarteten Barwert wie die
Versicherungsvertrdge fiihrt.

So wiirde beispielsweise die Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken die Entgelte bemessen, die das Unter-
nehmen verlangen misste, damit es fiir das Unternehmen gleichgiiltig ist, ob es eine Verbindlichkeit erfiillt, bei
der es aufgrund eines nichtfinanziellen Risikos zu 50 % wahrscheinlich ist, dass die Verbindlichkeit sich auf
90 WE belaufen wird, und zu 50 %, dass sie sich auf 110 WE belaufen wird, oder ob das Unternehmen eine
Verbindlichkeit erfullt, deren Wert auf 100 WE festgelegt ist. Folglich vermittelt die Risikoanpassung fur nicht-
finanzielle Risiken den Abschlussadressaten Informationen iiber den vom Unternehmen in Rechnung gestellten
Betrag fiir die Ungewissheit aus nichtfinanziellen Risiken beziiglich der Hohe und der Falligkeit von Zahlungs-
stromen.

B88  Da die Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken das Entgelt beriicksichtigt, welches das Unternehmen fiir das
Tragen nichtfinanzieller Risiken aus der ungewissen Hohe und der ungewissen Filligkeit der Zahlungsstrome
verlangen wiirde, beriicksichtigt die Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken auch

a) den Grad der Risikoausgleichseffekte, den das Unternechmen bei der Bestimmung des fiir die Ubernahme des
Risikos verlangten Entgelts beriicksichtigt, und

b) sowohl giinstige als auch ungiinstige Ergebnisse auf eine Weise, welche dem Grad der Risikoaversion des
Unternehmens Rechnung tragt.

B89  Der Zweck der Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken besteht darin, die Auswirkung der Ungewissheit der
Zahlungsstrome zu bemessen, die aus den Versicherungsvertrdgen entstehen, mit Ausnahme der aus dem
Finanzrisiko entstehenden Ungewissheit. Folglich sind in der Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken alle
nichtfinanziellen Risiken in Verbindung mit den Versicherungsvertrigen zu beriicksichtigen. Nicht zu beriick-
sichtigen sind dagegen die Risiken, die nicht aus den Versicherungsvertragen entstehen, wie zum Beispiel das
allgemeine Betriebsrisiko.
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B90  Die Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken ist explizit in die Bewertung mitaufzunehmen. Die Risiko-
anpassung fiir nichtfinanzielle Risiken ist konzeptuell getrennt von den Schitzungen kiinftiger Zahlungsstrome
und den Abzinsungssitzen zur Anpassung dieser Zahlungsstrome. Das Unternehmen darf die Risikoanpassung
fur nichtfinanzielle Risiken nicht doppelt beriicksichtigen, beispielsweise indem es die Risikoanpassung fiir
nichtfinanzielle Risiken auch implizit in die Bestimmung der Schitzungen der kiinftigen Zahlungsstrome
oder der Abzinsungssitze mitaufnimmt. Die Abzinsungssitze, die angegeben werden, um Paragraph 120 zu
erfilllen, diirfen keine impliziten Anpassungen fiir nichtfinanzielle Risiken enthalten.

B91  IFRS 17 schreibt kein bestimmtes Schitzverfahren/keine bestimmten Schitzverfahren vor, das/die zur Bestim-
mung der Risikoanpassung fur nichtfinanzielle Risiken zu verwenden ist/sind. Um jedoch das Entgelt wider-
zugeben, welches das Unternehmen fir das Tragen eines nichtfinanziellen Risikos verlangen wiirde, muss die
Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken folgende Merkmale aufweisen:

a) Risiken mit geringer Haufigkeit und hohem Schweregrad werden zu hoheren Risikoanpassungen fiir nicht-
finanzielle Risiken fithren als Risiken mit hoher Hiufigkeit und geringem Schweregrad,

b) bei dhnlichen Risiken werden Vertrige mit lingerer Laufzeit zu hoheren Risikoanpassungen fiir nichtfinan-
zielle Risiken fithren als Vertrige mit kiirzerer Laufzeit,

¢) Risiken mit einer breiteren Wahrscheinlichkeitsverteilung werden zu hoéheren Risikoanpassungen fiir nicht-
finanzielle Risiken fithren als Risiken mit einer engeren Verteilung,

d) je weniger uiber die aktuelle Schitzung und ihren Trend bekannt ist, desto hoher wird die Risikoanpassung
fiir nichtfinanzielle Risiken sein, und

¢) in dem Mafle, wie die aufkommende Erfahrung die Ungewissheit iiber die Hohe und die Falligkeit von
Zahlungsstromen reduziert, gehen auch die Risikoanpassungen fiir nichtfinanzielle Risiken zuriick und umge-
kehrt.

B92  Ein Unternehmen hat eine Ermessensentscheidung zu treffen, um eine geeignete Schatzmethode fir die Risiko-
anpassung fur nichtfinanzielle Risiken festzulegen. Bei der Ermessensausiibung hat ein Unternehmen auch zu
berticksichtigen, ob die Methode pridgnante und aussagekriftige Angaben liefert, sodass die Abschlussadressaten
die Leistung des Unternehmens mit der Leistung anderer Unternechmen vergleichen konnen. Paragraph 119
verlangt, dass ein Unternehmen, wenn es zur Bestimmung der Risikoanpassung fir nichtfinanzielle Risiken
eine andere Methode als das Konfidenzniveau verwendet, die verwendete Methode und das Konfidenzniveau
anzugeben hat, das den Ergebnissen der Anwendung dieser Methode entspricht.

Erstmaliger Ansatz von Ubertragungen von Versicherungsvertrigen und Unternehmenszusammen-
schliissen (Paragraph 39)

B93  Wenn ein Unternechmen ausgestellte Versicherungsvertridge oder gehaltene Riickversicherungsvertrage durch eine
Ubertragung von Versicherungsvertrigen erwirbt, die keinen Geschiftsbetrieb darstellen, bzw. im Rahmen eines
Unternehmenszusammenschlusses im Anwendungsbereich von IFRS 3, hat das Unternehmen die Paragra-
phen 14-24 anzuwenden, um die erworbenen Gruppen von Vertrigen zu bestimmen, als ob es die Vertrige
zum Zeitpunkt der Transaktion geschlossen hitte.

B94  Ein Unternechmen hat die fir die Vertrige empfangenen oder gezahlten Entgelte stellvertretend fur die ver-
einnahmten Primien zu verwenden. Die fir die Vertrige empfangenen oder gezahlten Entgelte schliefen die
Entgelte aus, die fur im Rahmen derselben Transaktion erworbene etwaige andere Vermogenswerte oder Ver-
bindlichkeiten empfangen oder gezahlt wurden. Bei einem Unternehmenszusammenschluss im Anwendungs-
bereich von IFRS 3 ist das empfangene oder gezahlte Entgelt der beizulegende Zeitwert der Vertrige zu diesem
Zeitpunkt. Bei der Bestimmung dieses beizulegenden Zeitwerts hat ein Unternehmen Paragraph 47 von IFRS 13
(betreffend das Merkmal kurzfristiger Abrufbarkeit) nicht anzuwenden.

B95  Wenn der Pramienallokationsansatz gemdfl den Paragraphen 55-59 und 69-70A auf die Deckungsriickstellung
nicht anwendbar ist, wird beim erstmaligen Ansatz die vertragliche Servicemarge fiir erworbene ausgestellte
Versicherungsvertrige unter Anwendung von Paragraph 38 und fiir erworbene gehaltene Riickversicherungs-
vertrage unter Anwendung von Paragraph 65 berechnet. Dabei wird das empfangene oder gezahlte Entgelt fiir
die Vertrige stellvertretend fir die vereinnahmten oder gezahlten Pramien zum Zeitpunkt des erstmaligen
Ansatzes verwendet.

B95A Wenn die erworbenen ausgestellten Versicherungsvertrige unter Anwendung von Paragraph 47 belastend sind,
hat das Unternehmen den Uberschuss der Erfiillungswerte iiber das gezahlte oder empfangene Entgelt hinaus als
Teil des Geschifts- oder Firmenwerts zu erfassen oder als Gewinn aus einem Erwerb zu einem Preis unter
Marktwert im Falle von im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses im Anwendungsbereich von IFRS 3
erworbenen Vertrigen, oder erfolgswirksam als Verlust aus Vertrdgen, die im Rahmen einer Ubertragung
erworben wurden. Das Unternehmen hat fiir diesen Uberschuss eine Verlustkomponente der Deckungsriick-
stellung festzulegen, und es hat spitere Anderungen der Erfiillungswerte unter Anwendung der Paragraphen 49—
52 dieser Verlustkomponente zuzuordnen.
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B95B  Fiir eine Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertrigen, auf die die Paragraphen 66A und 66B anwendbar
sind, hat ein Unternehmen die Verlustriickerstattungskomponente des Vermogenswerts fiir zukiinftigen Ver-
sicherungsschutz zum Zeitpunkt der Transaktion durch Multiplikation folgender Faktoren festzulegen:

a) Verlustkomponente der Deckungsriickstellung der zugrunde liegenden Versicherungsvertrige zum Zeitpunkt
der Transaktion mit dem

b) Prozentsatz der Schiden aus den zugrunde liegenden Versicherungsvertriagen, bei denen das Unternehmen
zum Zeitpunkt der Transaktion erwartet, sie aufgrund der Gruppe seiner gehaltenen Riickversicherungsver-
trige erstattet zu bekommen.

B95C Das Unternehmen hat den Betrag der unter Anwendung von Paragraph B95B ermittelten Verlustriickerstattungs-
komponente als Teil des Geschifts- oder Firmenwerts auszuweisen, oder als Gewinn aus einem Erwerb zu einem
Preis unter dem Marktwert im Falle von im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses im Anwendungs-
bereich von IFRS 3 erworbenen gehaltenen Riickversicherungsvertragen, oder erfolgswirksam als Ertrag aus im
Rahmen einer Ubertragung erworbenen Vertrigen.

B95D Unter Anwendung der Paragraphen 14-22 kann ein Unternehmen zum Zeitpunkt der Transaktion sowohl die
durch eine Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertriagen gedeckten belastenden Versicherungsvertrige als
auch die durch die Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertridgen nicht gedeckte belastende Versicherungs-
vertrage in eine belastende Gruppe von Versicherungsvertragen aufnehmen. Um in solchen Fillen Para-
graph B95B anzuwenden, hat das Unternehmen anhand einer systematischen und rationalen Zuordnungsgrund-
lage den Anteil der Verlustkomponente der Gruppe von Versicherungsvertragen zu ermitteln, der sich auf die
Versicherungsvertrage bezieht, die durch die Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertragen gedeckt sind.

Als Vermogenswert angesetzte Abschlusskosten

B95E  Wenn ein Unternechmen ausgestellte Versicherungsvertriige durch eine Ubertragung von Versicherungsvertrigen
erwirbt, die keinen Geschiftsbetrieb darstellen, bzw. im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses im
Anwendungsbereich von IFRS 3, hat das Unternehmen fiir die Rechte, folgende Vertrage zu erhalten, einen
Vermogenswert fiir die Abschlusskosten zum beizulegenden Zeitwert zum Zeitpunkt der Transaktion anzuset-
zen:

a) kinftige Versicherungsvertrige, bei denen es sich um Verlingerungen von Versicherungsvertrigen handelt,
die zum Zeitpunkt der Transaktion angesetzt wurden, und

b) kiinftige Versicherungsvertriage, mit Ausnahme der unter (a) aufgefiihrten, nach dem Zeitpunkt der Trans-
aktion, bei denen dem Unternehmen keine erneuten Abschlusskosten entstehen, die das iibernommene
Unternehmen bereits gezahlt hat, und die dem zugehorigen Portfolio von Versicherungsvertriagen einzeln
zugeordnet werden konnen.

B95F Zum Zeitpunkt der Transaktion darf unter Anwendung der Paragraphen B93-B95A der Betrag jedweder als
Vermogenswert angesetzter Abschlusskosten bei der Bewertung der iibernommenen Gruppe von Versicherungs-
vertrdgen nicht mitberiicksichtigt werden.

Anderungen des Buchwerts der vertraglichen Servicemarge fiir Versicherungsvertrige ohne direkte
Uberschussbeteiligung (Paragraph 44)

B96  Fiir Versicherungsvertrige ohne direkte Uberschussbeteiligung schreibt Paragraph 44(c) eine Anpassung der
vertraglichen Servicemarge einer Gruppe von Versicherungsvertragen um die Anderungen der Erfilllungswerte
vor, die sich auf kiinftige Leistungen beziehen. Diese Anderungen umfassen:

a)  Erfahrungswertanpassungen aufgrund von in der Periode vereinnahmten Primien, die sich auf zukiinftige
Leistungen beziehen, und damit verbundene Zahlungsstrome wie zum Beispiel Abschlusskosten und pri-
mienbasierte Steuern, bewertet zu den in Paragraph B72(c) angegebenen Abzinsungssitzen.

b) Anderungen der Schitzungen des Barwerts der kiinftigen Zahlungsstréme der Deckungsriickstellung, mit
Ausnahme der in Paragraph B97(a) beschriebenen, bewertet zu den in Paragraph B72(c) angegebenen
Abzinsungssdtzen.

¢) Abweichungen zwischen einer jedweden Kapitalanlagekomponente, die erwartungsgemafl in der Periode
zahlbar wird, und der Kapitalanlagekomponente, die in der Periode tatsichlich zahlbar wird. Diese Ab-
weichungen werden ermittelt durch einen Vergleich (i) der Kapitalanlagekomponente, die in der Periode
tatsichlich zahlbar wird, mit (ii) der Zahlung in der Periode, die zu Beginn der Periode erwartet wurde, plus
etwaige versicherungstechnische Finanzertrige oder -aufwendungen in Bezug auf die erwartete Zahlung,
bevor sie zahlbar wird.
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ca) Abweichungen zwischen einem jedweden Darlehen an einen Versicherungsnehmer, das erwartungsgemafd
in der Periode riickzahlbar wird, und dem Darlehen an einen Versicherungsnehmer, das in der Periode
tatsdchlich riickzahlbar wird. Diese Abweichungen werden ermittelt durch einen Vergleich (i) des Darlehens
an einen Versicherungsnehmer, das in der Periode tatsichlich riickzahlbar wird, mit (ii) der Riickzahlung in
der Periode, die zu Beginn der Periode erwartet wurde, plus etwaige versicherungstechnische Finanzertrige
oder -aufwendungen in Bezug auf die erwartete Riickzahlung, bevor sie riickzahlbar wird.

d) Anderungen der Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken, die mit zukiinftigen Leistungen verbunden
sind. Ein Unternehmen ist nicht verpflichtet, die Anderung der Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken
in (i) eine Anderung in Bezug auf das nichtfinanzielle Risiko und (ii) die Auswirkungen des Zeitwerts des
Geldes und der Verdnderungen des Zeitwerts des Geldes aufzugliedern. Falls ein Unternehmen eine solche
Aufgliederung vornimmt, hat es die vertragliche Servicemarge um die Anderung in Bezug auf das nicht-
finanzielle Risiko anzupassen, bewertet zu den in Paragraph B72(c) angegebenen Abzinsungssitzen.

B97  Um die folgenden Anderungen der Erfillungswerte hat ein Unternehmen die vertragliche Servicemarge fiir eine
Gruppe von Versicherungsvertrigen ohne direkte Uberschussbeteiligung nicht anzupassen, weil diese sich nicht
auf kiinftige Leistungen beziehen:

a) die Auswirkungen des Zeitwerts des Geldes und der Anderungen des Zeitwerts des Geldes und die Aus-
wirkungen des finanziellen Risikos und der Anderungen des finanziellen Risikos. Diese Auswirkungen
umfassen

i) die Auswirkungen, falls vorhanden, auf die geschitzten kiinftigen Zahlungsstrome,

ii) die Auswirkungen, falls eine Aufgliederung vorgenommen wurde, auf die Risikoanpassung fiir nicht-
finanzielle Risiken und

iii) die Auswirkungen einer Anderung des Abzinsungssatzes.

b) Anderungen der Schitzungen der Erfiillungswerte in der Riickstellung fiir noch nicht abgewickelte Ver-
sicherungsflle.

¢) Erfahrungswertanpassungen, ausgenommen die in Paragraph B96(a) beschriebenen.

B98  Die Bedingungen einiger Versicherungsvertrige ohne direkte Uberschussbeteiligung geben einem Unternehmen
einen Ermessensspielraum in Bezug auf die an die Versicherungsnehmer zu leistenden Zahlungsstrome. Eine
Anderung der ermessensabhingigen Zahlungsstrome gilt als auf kiinftige Leistungen bezogen, und dementspre-
chend wird die vertragliche Servicemarge angepasst. Um zu bestimmen, wie eine Anderung der ermessens-
abhingigen Zahlungsstrome zu identifizieren ist, hat ein Unternehmen bei Vertragsbeginn die Grundlage fest-
zulegen, auf der es seine vertragsmifSigen Verpflichtungen erwartungsgemdfl bestimmen wird; beispielsweise
basierend auf einem festen Zinssatz oder auf Renditen, die in Abhingigkeit von festgelegten Renditen von
Vermogenswerten schwanken.

B99  Ein Unternechmen hat diese Festlegung zur Unterscheidung zwischen den Auswirkungen der Anderungen der
Annahmen, die sich auf das Finanzrisiko im Zusammenhang mit dieser Verpflichtung beziehen (in diesem Fall
wird die vertragliche Servicemarge nicht angepasst), und den Auswirkungen der ermessensabhingigen Ande-
rungen dieser Verpflichtung (in diesem Fall wird die vertragliche Servicemarge angepasst) zu verwenden.

B100 Wenn ein Unternechmen zum Vertragsbeginn nicht festlegen kann, was es als seine vertragsgemifle Verpflich-
tung und was es als ermessensabhingig betrachtet, dann hat es als seine Verpflichtung die in der Schitzung der
Erfullungswerte zum Vertragsbeginn implizite Rendite zu betrachten, die aktualisiert wird, um die aktuellen
Annahmen in Bezug auf das Finanzrisiko zu beriicksichtigen.

Anderungen des Buchwerts der vertraglichen Servicemarge fiir Versicherungsvertrige mit direkter
Uberschussbeteiligung (Paragraph 45)

B101 Versicherungsvertrige mit direkter Uberschussbeteiligung sind Versicherungsvertrige, bei denen es sich im
Wesentlichen um kapitalanlagebezogene Dienstleistungsvertrage handelt, in deren Rahmen ein Unternehmen
Kapitalertrige, basierend auf zugrunde liegenden Referenzwerten, zusagt. Diese sind folglich als Versicherungs-
vertrdge definiert, fiir die

a) die Vertragsbestimmungen festlegen, dass der Versicherungsnehmer mit einem Anteil an einem eindeutig
bestimmten Pools zugrunde liegender Referenzwerte beteiligt ist (siche Paragraphen B105-B106),
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b) das Unternehmen erwartet, dem Versicherungsnehmer einen Betrag zu zahlen, der einem wesentlichen Teil
der Ertrige aus dem beizulegenden Zeitwert der zugrunde liegenden Referenzwerte entspricht (siche Para-
graph B107), und

¢) das Unternechmen erwartet, dass ein wesentlicher Teil etwaiger Anderungen der Betrége, die an den Ver-
sicherungsnehmer zu zahlen sind, in Abhingigkeit von Anderungen des beizulegenden Zeitwerts der zu-
grunde liegenden Referenzwerte schwanken wird (siche Paragraph B107).

B102 Ein Unternehmen hat anhand seiner Erwartungen zum Vertragsbeginn zu beurteilen, ob die Bedingungen gemafd
Paragraph B101 erfiillt sind; und es darf die Bedingungen zu einem spiteren Zeitpunkt nicht neu einschitzen, es
sei denn, der Vertrag wird unter Anwendung von Paragraph 72 gedndert.

B103  Sofern Versicherungsvertrige in einer Gruppe die Zahlungsstrome an Versicherungsnehmer von Vertrdgen in
anderen Gruppen beeinflussen (siche Paragraphen B67-B71), hat ein Unternehmen zu beurteilen, ob die Bedin-
gungen gemdf$ Paragraph B101 erfiillt sind, indem es die unter Anwendung der Paragraphen B68-B70 ermit-
telten Zahlungsstrome beriicksichtigt, die es erwartungsgemdfl an die Versicherungsnehmer leisten muss.

B104 Die Bedingungen in Paragraph B101 stellen sicher, dass Versicherungsvertrige mit direkter Uberschussbetei-
ligung Vertrdge sind, denen zufolge die Verpflichtung des Unternchmens gegeniiber dem Versicherungsnehmer
der Saldo folgender Faktoren ist:

a) der Verpflichtung, dem Versicherungsnehmer einen Betrag zu zahlen, der dem beizulegenden Zeitwert der
zugrunde liegenden Referenzwerte entspricht, und

b) einer variablen Gebiihr (siche Paragraphen B110-B118), die das Unternehmen im Gegenzug fiir die nach
dem Versicherungsvertrag zu erbringenden kiinftigen Leistungen von (a) einbehilt, und die umfasst:

i) die Hohe des Unternehmensanteils am beizulegenden Zeitwert der zugrunde liegenden Referenzwerte;
abziiglich

i) der Erfiillungswerte, die nicht in Abhdngigkeit von den Renditen der zugrunde liegende Referenzwerte
schwanken.

B105 Ein Anteil gemaf§ Paragraph B101(a) schliefSt nicht aus, dass es im Ermessen des Unternehmens liegen kann, die
an den Versicherungsnehmer ausgezahlten Betrige zu dndern. Die Verbindung zu den zugrunde liegenden
Referenzwerten muss jedoch durchsetzbar sein (siche Paragraph 2).

B106 Der Pool der zugrunde liegenden Referenzwerte gemafl Paragraph B101(a) kann alle beliebigen Posten umfassen,
beispielsweise ein Referenzportfolio von Vermogenswerten, die Nettovermogenswerte des Unternchmens oder
eine festgelegte Untergruppe der Nettovermogenswerte des Unternehmens, vorausgesetzt, diese sind im Vertrag
eindeutig bestimmt. Ein Unternehmen muss den bestimmten Pool der zugrunde liegenden Referenzwerte nicht
halten. Ein eindeutig bestimmter Pool zugrunde liegender Referenzwerte existiert jedoch nicht, wenn

a) ein Unternehmen die zugrunde liegenden Referenzwerte riickwirkend dndern kann, welche die Hohe der
Verpflichtung des Unternechmens bestimmen, oder

b) keine zugrunde liegenden Referenzwerte bestimmt wurden, selbst wenn an den Versicherungsnehmer eine
Rendite gezahlt werden konnte, die im Grundsatz den Erfolg und die Erwartungen des Unternehmens
insgesamt oder die Performance und Erwartungen einer Untergruppe von Vermogenswerten widerspiegelt,
die das Unternehmen hilt. Ein Beispiel fiir eine solche Rendite ist eine am Ende der Periode, auf die sie sich
bezieht, festgelegte Guthabenverzinsung oder Dividendenzahlung. In diesem Fall spiegelt die Verpflichtung
gegenitber dem Versicherungsnehmer die Guthabenverzinsung oder die Dividendenbetrige wider, die das
Unternchmen festgelegt hat, und spiegelt nicht die bestimmten zugrunde liegenden Referenzwerte wider.

B107 Paragraph B101(b) schreibt vor, dass das Unternehmen erwartet, dass ein wesentlicher Teil der Ertrdge aus dem
beizulegenden Zeitwert der zugrunde liegenden Referenzwerte an den Versicherungsnehmer ausgezahlt wird,
und Paragraph B101(c) schreibt vor, dass das Unternechmen erwartet, dass ein wesentlicher Teil einer etwaigen
Anderung der Betrige, die an den Versicherungsnehmer zu zahlen sind, sich in Abhingigkeit von der Anderung
des beizulegenden Zeitwerts der zugrunde liegenden Referenzwerte dndert. Ein Unternehmen

a) hat den Begriff ,wesentlich“ in beiden Paragraphen im Kontext der Zielsetzung von Versicherungsvertrigen
mit direkter Uberschussbeteiligung als Vertrige auszulegen, denen zufolge das Unternehmen kapitalanla-
gebezogene Leistungen anbietet und fiir diese Leistungen durch eine Gebiihr vergiitet wird, die unter Be-
zugnahme auf die zugrunde liegenden Referenzwerte ermittelt wird, und
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b) hat die Variabilitdt der Betrdge in den Paragraphen B101(b) und B101(c) zu beurteilen:
i) iiber die Laufzeit des Versicherungsvertrags und

i) auf der Grundlage eines wahrscheinlichkeitsgewichteten mittleren Barwerts und nicht auf der Grundlage
des besten oder schlechtesten Ergebnisses (siche Paragraphen B37-B38).

B108 Wenn das Unternehmen beispielsweise erwartet, einen wesentlichen Teil der Ertrdge aus dem beizulegenden
Zeitwert der zugrunde liegenden Referenzwerte auszuzahlen, wird es — vorbehaltlich einer Mindestrendite-
garantie — Szenarien geben, in denen

a) die Zahlungsstrome, die das Unternehmen erwartungsgemafl an den Versicherungsnehmer zahlen wird, in
Abhingigkeit von den Anderungen des beizulegenden Zeitwerts der zugrunde liegenden Referenzwerte
schwanken, weil die garantierte Rendite und andere Zahlungsstrome, die nicht in Abhingigkeit von den
Renditen der zugrunde liegenden Referenzwerte schwanken, die Ertrige aus dem beizulegenden Zeitwert der
zugrunde liegenden Referenzwerte nicht iibersteigen, und

b) die Zahlungsstrome, die das Unternehmen erwartungsgemifl an den Versicherungsnehmer zahlen wird, nicht
in Abhingigkeit von Anderungen des beizulegenden Zeitwerts der zugrunde liegenden Referenzwerte
schwanken, weil die garantierte Rendite und andere Zahlungsstrome, die nicht in Abhédngigkeit von den
Renditen der zugrunde liegenden Referenzwerte schwanken, die Ertrige aus dem beizulegenden Zeitwert der
zugrunde liegenden Referenzwerte iibersteigen.

Die Beurteilung der Variabilitit in Paragraph B101(c) durch ein Unternehmen fiir dieses Beispiel wird einen
wahrscheinlichkeitsgewichteten Mittelwert der Barwerte all dieser Szenarien widerspiegeln.

B109  Gezeichnete Riickversicherungsvertrage und gehaltene Riickversicherungsvertrige konnen keine Versicherungs-
vertrage mit direkter Uberschussbeteiligung im Sinne von IFRS 17 sein.

B110 Bei Versicherungsvertrigen mit direkter Uberschussbeteiligung wird die vertragliche Servicemarge angepasst, um
der variablen Natur der Gebithr Rechnung zu tragen. Folglich werden die in Paragraph B104 angegebenen
Anderungen der Betrdge so behandelt wie in den Paragraphen B111-B114 beschrieben.

B111 Anderungen der Verpflichtung, dem Versicherungsnehmer einen Betrag zu zahlen, der dem beizulegenden
Zeitwert der zugrunde liegenden Referenzwerte entspricht (Paragraph B104(a)), beziehen sich nicht auf kiinftige
Versicherungsleistungen, und deswegen wird die vertragliche Servicemarge nicht angepasst.

B112 Anderungen des Unternehmensanteils am beizulegenden Zeitwert der zugrunde liegenden Referenzwerte (Para-
graph B104(b)(i)) beziehen sich auf kiinftige Versicherungsleistungen, und deswegen wird die vertragliche Ser-
vicemarge unter Anwendung von Paragraph 45(b) angepasst.

B113  Anderungen der Erfiillungswerte, die nicht in Abhingigkeit von den Renditen der zugrunde liegende Referenz-
werte schwanken (Paragraph B104(b)(ii)), umfassen

a) andere Erfillungswertinderungen als die unter (b) angegebenen. Ein Unternehmen hat die Paragraphen B96—
B97 anzuwenden, konsistent zu den Versicherungsvertrigen ohne direkte Uberschussbeteiligung, um zu
bestimmen, inwieweit diese Erfiillungswertinderungen sich auf kiinftige Leistungen beziehen, und hat unter
Anwendung von Paragraph 45(c) die vertragliche Servicemarge anzupassen. Alle Anpassungen werden an-
hand aktueller Abzinsungssitze bewertet.

b) die Anderung der Auswirkungen des Zeitwerts des Geldes und finanzieller Risiken, die nicht aus den
zugrunde liegenden Referenzwerte entstehen, beispielsweise die Auswirkungen finanzieller Garantien. Diese
beziehen sich auf kiinftige Leistungen, und die vertragliche Servicemarge wird unter Anwendung von Para-
graph 45(c) angepasst, es sei denn, Paragraph B115 ist anwendbar.

B114 Ein Unternehmen ist nicht verpflichtet, die nach den Paragraphen B112 und B113 vorgeschriebenen Anpas-
sungen der vertraglichen Servicemarge getrennt zu bestimmen. Stattdessen kann fiir einige oder fur alle An-
passungen ein kombinierter Betrag bestimmt werden.
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Risikominderung

B115 Sofern ein Unternchmen die Bedingungen in Paragraph B116 erfiillt, kann es die Wahl treffen, eine Anderung
der vertraglichen Servicemarge nicht auszuweisen, um einige oder alle Anderungen der Auswirkungen des
Zeitwerts des Geldes und des Finanzrisikos auf folgende Faktoren zu beriicksichtigen:

a) die Hohe des Unternechmensanteils an den zugrunde liegenden Referenzwerten (siche Paragraph B112), wenn
das Unternechmen die Auswirkungen des finanziellen Risikos auf die Hohe dieses Anteils durch Einsatz von
Derivaten oder gehaltenen Riickversicherungsvertragen mindert, und

b) die in Paragraph B113(b) angegebenen Erfiillungswerte, wenn das Unternehmen die Auswirkungen des
finanziellen Risikos auf diese Erfullungswerte durch Einsatz von Derivaten, von erfolgswirksam zum bei-
zulegenden Zeitwert bewerteten nicht-derivativen Finanzinstrumenten oder von gehaltenen Riickversiche-
rungsvertrigen mindert.

B116 Um Paragraph B115 anzuwenden, muss ein Unternechmen ein zuvor dokumentiertes Risikomanagementziel und
eine zuvor dokumentierte Strategie zur Minderung von Finanzrisiken haben, wie in Paragraph B115 beschrie-
ben. Bei der Anwendung dieses Ziels und dieser Strategie

a) besteht ein wirtschaftlicher Ausgleich zwischen den Versicherungsvertrigen und dem Derivat, dem erfolgs-
wirksam zum beizulegenden Zeitwert bewerteten nicht-derivativen Finanzinstrument oder dem gehaltenen
Riickversicherungsvertrag (d. h., die Werte der Versicherungsvertrage und die Werte dieser risikomindernden
Posten entwickeln sich im Allgemeinen gegenldufig, weil sie auf dhnliche Weise auf die Anderungen des
Risikos reagieren, das mit diesen Instrumenten gemindert wird). Ein Unternchmen hat bei der Beurteilung
dieses wirtschaftlichen Ausgleichs buchhaltungstechnische Bewertungsdifferenzen nicht zu beriicksichtigen.

b) dominiert das Kreditrisiko den wirtschaftlichen Ausgleich nicht.

B117 Das Unternchmen hat die Erfullungswerte in einer Gruppe, auf die Paragraph B115 angewendet wird, in jeder
Berichtsperiode stetig zu bestimmen.

B117A Wenn das Unternchmen die Auswirkungen des finanziellen Risikos durch Einsatz von Derivaten oder von
erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewerteten nicht-derivativen Finanzinstrumenten mindert, hat es
die aus der Anwendung von Paragraph B115 entstehenden versicherungstechnischen Finanzertrige oder -auf-
wendungen der Periode erfolgswirksam auszuweisen. Wenn das Unternehmen die Auswirkungen des finanziel-
len Risikos durch Einsatz von gehaltenen Riickversicherungsvertrigen mindert, hat es zum Ausweis der aus der
Anwendung von Paragraph B115 entstehenden versicherungstechnischen Finanzertrige oder -aufwendungen die
gleichen Bilanzierungsgrundsitze anzuwenden, die es auf gehaltene Rickversicherungsvertrige unter Anwen-
dung der Paragraphen 88 und 90 anwendet.

B118 Dann und nur dann, wenn eine der Bedingungen in Paragraph B116 nicht mehr erfullt ist, hat ein Unternehmen
ab diesem Zeitpunkt Paragraph B115 nicht mehr anzuwenden. Ein Unternehmen hat keine Anpassungen um
zuvor erfolgswirksam erfasste Anderungen vorzunehmen.

Erfolgswirksame Erfassung der vertraglichen Servicemarge

B119 In jeder Periode wird ein Betrag der vertraglichen Servicemarge fir eine Gruppe von Versicherungsvertrigen
erfolgswirksam erfasst, um die Leistungen gemdf dem Versicherungsvertrag widerzuspiegeln, die in dieser
Periode im Rahmen der Gruppe von Versicherungsvertragen erbracht wurden (siche Paragraphen 44(e), 45(e)
und 66(e)). Der Betrag wird bestimmt durch:

a) Bestimmung der Deckungseinheiten in der Gruppe. Die Anzahl der Deckungseinheiten in einer Gruppe ist
die Menge der Leistungen gemafl dem Versicherungsvertrag, die im Rahmen der Vertrige in der Gruppe
erbracht werden. Die Anzahl wird bestimmt, indem fiir jeden Vertrag die Menge der gemifl dem Vertrag zu
erbringenden Leistungen und sein erwarteter Deckungszeitraum beriicksichtigt wird,

b) gleichmifiige Aufteilung der vertraglichen Servicemarge zum Ende der Periode (vor der erfolgswirksamen
Erfassung etwaiger Betrdge, welche die in der Periode erbrachten Leistungen gemaff dem Versicherungsvertrag
widerspiegeln sollen) auf jede in der laufenden Periode erbrachte bzw. in der Zukunft erwartungsgemiafl zu
erbringende Deckungseinheit,

¢) erfolgswirksame Erfassung des den in der Periode erbrachten Deckungseinheiten zugeordneten Betrags.
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B119A Zwecks Anwendung von Paragraph B119 endet der Zeitraum der Leistungen zur Erwirtschaftung von Kapital-
ertragen oder der kapitalanlagebezogenen Leistungen zu oder vor dem Zeitpunkt, zu dem alle an derzeitige
Versicherungsnehmer filligen Betrdge in Bezug auf diese Leistungen ausgezahlt wurden, ohne Beriicksichtigung
von unter Anwendung von Paragraph B68 in den Erfiillungswerten enthaltenen Zahlungen an kiinftige Ver-
sicherungsnehmer.

B119B Versicherungsvertrige ohne direkte Uberschussbeteiligung kénnen Leistungen zur Erwirtschaftung von Kapital-
ertragen nur dann liefern, wenn

a) eine Kapitalanlagekomponente existiert, oder der Versicherungsnehmer das Recht hat, einen Betrag abzuzie-
hen,

b) das Unternehmen erwartet, dass die Kapitalanlagekomponente oder der Betrag, den der Versicherungsnehmer
abziehen kann, Kapitalertrage enthilt (Kapitalertrage konnten unter null liegen, zum Beispiel in einem
Negativzinsumfeld), und

¢) das Unternchmen erwartet, Kapitalanlagetitigkeiten durchzufithren, um diese Kapitalertrage zu erwirtschaf-
ten.

Gehaltene Riickversicherungsvertrige — Erfassung der Verlustriickerstattung fiir zugrunde liegende Ver-
sicherungsvertrige (Paragraphen 66A-66B)

B119C Paragraph 66A gilt nur dann, wenn der gehaltene Riickversicherungsvertrag abgeschlossen wird, bevor — oder
zum gleichen Zeitpunkt, zu dem — die zugrunde liegenden belastenden Versicherungsvertrage angesetzt werden.

B119D Um Paragraph 66A anzuwenden, hat ein Unternehmen die Anpassung der vertraglichen Servicemarge einer
Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertragen und den daraus resultierenden Ertrag wie folgt zu bestim-
men:

a) Multiplikation des ausgewiesenen Verlusts aus den zugrunde liegenden Versicherungsvertrigen mit dem

b) Prozentsatz der Schiden aus den zugrunde liegenden Versicherungsvertriagen, bei denen das Unternehmen
erwartet, dass es sie aus der Gruppe seiner gehaltenen Riickversicherungsvertrage wieder erstattet bekommt.

B119E Bei der Anwendung der Paragraphen 14-22 kann ein Unternehmen in eine belastende Gruppe von Versiche-
rungsvertragen sowohl die durch eine Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertragen gedeckten belasten-
den Versicherungsvertriage als auch die durch die Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertragen nicht
gedeckten belastenden Versicherungsvertrdge aufnehmen. Um in solchen Fillen die Paragraphen 66(c)()—(ii) und
Paragraph 66A anzuwenden, hat das Unternechmen anhand einer systematischen und rationalen Zuordnungs-
methode den Anteil der ausgewiesenen Verluste aus der Gruppe von Versicherungsvertragen zu bestimmen, der
sich auf die Versicherungsvertriage bezieht, die durch die Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertragen
gedeckt sind.

B119F Nachdem ein Unternehmen unter Anwendung von Paragraph 66B eine Verlustriickerstattungskomponente ge-
bildet hat, hat es diese anzupassen, um Anderungen der Verlustkomponente einer belastenden Gruppe von
zugrunde liegenden Versicherungsvertragen zu beriicksichtigen (siche Paragraphen 50-52). Der Buchwert der
Verlustriickerstattungskomponente darf den Anteil des Buchwerts der Verlustkomponente der belastenden
Gruppe zugrunde liegender Versicherungsvertrige nicht iibersteigen, den das Unternehmen aufgrund seiner
gehaltenen Riickversicherungsvertrige erstattet zu bekommen erwartet.

VERSICHERUNGSTECHNISCHE ERTRAGE (PARAGRAPHEN 83 UND 85)
B120 Die gesamten versicherungstechnischen Ertrdge einer Gruppe von Versicherungsvertragen sind die Entgelte fiir
die Vertrage, d. h. der Betrag der an das Unternechmen gezahlten Primien,

a) angepasst um einen Finanzierungseffekt und

b) unter Ausschluss etwaiger Kapitalanlagekomponenten.
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B121 Paragraph 83 schreibt vor, dass der in einer Periode erfasste Betrag der versicherungstechnischen Ertrige die
Ubertragung zugesagter Leistungen zu einem Betrag darstellt, der den Entgelten entspricht, auf die das Unter-
nehmen im Gegenzug fiir diese Leistungen erwartungsgemifs Anspruch haben wird. Das gesamte Entgelt fiir
eine Gruppe von Vertrdgen umfasst die folgenden Betrige:

a) Betrdge, die in Verbindung mit der Erbringung von Dienstleistungen stehen, darunter auch:

i) versicherungstechnische Aufwendungen, mit Ausnahme der Betriage in Bezug auf die in (i) enthaltene
Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken sowie der Verlustkomponente der Deckungsriickstellung
zugeordnete Betrige,

ia) Betrdge in Bezug auf die Ertragsteuer, die dem Versicherungsnehmer gesondert in Rechnung gestellt
werden konnen,

ii) die Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken, mit Ausnahme der Betrige, die der Verlustkomponente
der Deckungsriickstellung zugeordnet werden, und

iii) die vertragliche Servicemarge.
b) Betrdge, die in Verbindung mit den Abschlusskosten stehen.

B122 Die versicherungstechnischen Periodenertrige, die mit den in Paragraph B121(a) beschriebenen Betrigen in
Verbindung stehen, werden gemifl den Paragraphen B123-B124 bestimmt. Die versicherungstechnischen Peri-
odenertrige, die mit den in Paragraph B121(b) beschriebenen Betrdgen in Verbindung stehen, werden gemafd
Paragraph B125 bestimmt.

B123 Wenn ein Unternchmen Leistungen erbringt, bucht es nach IFRS 15 die Leistungsverpflichtung fiir diese Leis-
tungen aus und erfasst die entsprechenden Ertriage. Dementsprechend gilt nach IFRS 17: Wenn ein Unternehmen
in einer Periode Leistungen erbringt, reduziert es die Deckungsriickstellung um die bereits erbrachten Leistungen
und erfasst die entsprechenden versicherungstechnischen Ertrige. Die Reduzierung der Deckungsriickstellung,
die zu versicherungstechnischen Ertrigen fiihrt, schlieRt Anderungen der Verbindlichkeit aus, die sich nicht auf
die Leistungen beziehen, die erwartungsgemifl von dem Entgelt gedeckt sein werden, welches das Unternehmen
vereinnahmt hat. Diese Anderungen sind:

a) Anderungen, die sich nicht auf in der Periode erbrachte Leistungen beziehen, z. B.:
i) Anderungen aufgrund von Mittelzufliissen aus vereinnahmten Primien,
ii) Anderungen, die sich auf Kapitalanlagekomponenten in der Periode beziehen,
iia) Anderungen aufgrund von Zahlungsstrémen aus Darlehen an Versicherungsnehmer,

i) Anderungen, die sich auf transaktionsbasierte Steuern beziehen, die im Namen Dritter eingezogen
wurden (wie z. B. Primiensteuern, Mehrwertsteuern und Steuern auf Waren und Dienstleistungen (siche
Paragraph B65(j)),

iv) versicherungstechnische Finanzertrige oder -aufwendungen,
v) Abschlusskosten (siche Paragraph B125) und
vi) Ausbuchung von an einen Dritten iibertragenen Verbindlichkeiten.

b) Anderungen, die sich auf Dienstleistungen beziehen, fiir die das Unternechmen jedoch keine Entgelte erwartet,
d. h. Erhéhungen oder Riickginge der Verlustkomponente in der Deckungsriickstellung (siche Paragra-
phen 47-52).

B123A Sofern ein Unternehmen zum Zeitpunkt des erstmaligen Ansatzes einer Gruppe von Versicherungsvertrigen
(siche Paragraphen 38(c)(ii) und B66A) Vermogenswerte fiir andere Zahlungsstrome als fur Abschlusskosten
ausbucht, hat es versicherungstechnische Ertrige und Aufwendungen in Hohe des zu diesem Zeitpunkt aus-
gebuchten Betrags auszuweisen.
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B124 Folglich konnen die versicherungstechnischen Periodenertrige auch als die Gesamtheit der Anderungen der
Deckungsriickstellung in der Periode analysiert werden, die sich auf Dienstleistungen bezieht, fiir die das
Unternehmen die Vereinnahmung von Entgelten erwartet. Diese Anderungen sind:

a) in der Periode angefallene versicherungstechnische Aufwendungen (bewertet in Hohe der zu Beginn der
Periode erwarteten Betrdge), ausgenommen

i) Betrdge, die unter Anwendung von Paragraph 51(a) der Verlustkomponente der Deckungsriickstellung
zugeordnet werden,

i) Riickzahlungen von Kapitalanlagekomponenten,

iii) Betrdge, die sich auf transaktionsbasierte Steuern beziehen, die im Namen Dritter eingezogen wurden (wie
z. B. Pramiensteuern, Mehrwertsteuern und Steuern auf Waren und Dienstleistungen (siche Paragraph B65

(i),
iv) Abschlusskosten (siche Paragraph B125) und
v) der Betrag in Bezug auf die Risikoanpassung fur nichtfinanzielle Risiken (siche (b)).
b) die Anderung der Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken, ausgenommen

i) Anderungen, die unter Anwendung von Paragraph 87 in den versicherungstechnischen Finanzertrigen
oder -aufwendungen enthalten sind,

ii) Anderungen, bei denen die vertragliche Servicemarge angepasst wird, weil sie sich unter Anwendung von
Paragraph 44(c) und 45(c) auf kiinftige Leistungen beziehen, und

iii) Betrdge, die unter Anwendung von Paragraph 51(b) der Verlustkomponente der Deckungsriickstellung
zugeordnet werden.

¢) die Hohe der unter Anwendung der Paragraphen 44(e) und 45(c) in der Periode erfolgswirksam erfassten
vertraglichen Servicemarge,

d) andere Betrige, falls vorhanden, zum Beispiel Erfahrungswertanpassungen in Bezug auf vereinnahmte Pra-
mien, die sich nicht auf kiinftige Leistungen beziehen (siche Paragraph B96(a)).

B125 Ein Unternchmen legt die versicherungstechnischen Ertrdge in Bezug auf die Abschlusskosten fest, indem es den
Anteil der Beitrdge, die sich auf die Wiedererlangung dieser Abschlusskosten beziehen, systematisch jeder
Berichtsperiode auf der Grundlage des Zeitablaufs zuordnet. Den gleichen Betrag hat ein Unternehmen als
versicherungstechnische Aufwendungen zu erfassen.

B126 Wenn ein Unternehmen den Primienallokationsansatz gemifs den Paragraphen 55-58 anwendet, entsprechen
die versicherungstechnischen Ertrige der Periode dem Betrag der der Periode zugeordneten erwarteten Pramien-
einnahmen (mit Ausnahme einer etwaigen Kapitalanlagekomponente und nach Anpassung um den Zeitwert des
Geldes und um die Auswirkungen des Finanzrisikos, unter Anwendung von Paragraph 56, sofern anwendbar).
Das Unternchmen ordnet die erwarteten Pramieneinnahmen jeder Periode, in der Leistungen gemifd dem Ver-
sicherungsvertrag erbracht werden, wie folgt zu:

a) auf der Grundlage des Zeitablaufs, aber

b) wenn das erwartete Muster der Befreiung vom Risiko wihrend des Deckungszeitraums signifikant vom
Zeitablauf abweicht, dann auf der Grundlage der erwarteten Zeitpunkte des Entstehens von versicherungs-
technischen Aufwendungen.

B127 Ein Unternechmen hat erforderlichenfalls von der Zuordnungsgrundlage nach Paragraph B126(a) auf die Zuord-
nungsgrundlage nach Paragraph B126(b) zu wechseln, und umgekehrt, wenn sich die Fakten und Umstinde
indern.
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VERSICHERUNGSTECHNISCHE FINANZERTRAGE ODER -AUFWENDUNGEN (PARAGRAPHEN 87-92)

B128  Nach Paragraph 87 muss ein Unternehmen in den versicherungstechnischen Finanzertrigen und -aufwendungen
auch die Auswirkungen des Zeitwerts des Geldes und die Auswirkungen des Finanzrisikos sowie Anderungen
dieser Auswirkungen berticksichtigen. Fiir die Zwecke von IFRS 17

a) sind Annahmen in Bezug auf die Inflation, die auf einem Preis- oder Kursindex oder auf den Preisen von
Vermogenswerten mit inflationsabhingigen Renditen basieren, Annahmen, die sich auf das Finanzrisiko
beziehen,

b) sind Annahmen in Bezug auf die Inflation, die auf der Unternehmenserwartung in Bezug auf spezifische
Preisinderungen basieren, keine Annahmen, die sich auf das Finanzrisiko beziehen, und

¢) sind Anderungen in der Bewertung einer Gruppe von Versicherungsvertrigen, die durch Anderungen des
Werts der zugrunde liegenden Referenzwerte (ohne Zuginge und Abginge) verursacht wurden, Anderungen,
die sich aus den Auswirkungen des Zeitwerts des Geldes und des finanziellen Risikos und aus Veridnderungen
bei diesen Auswirkungen ergeben.

B129 Nach den Paragraphen 88-89 hat ein Unternehmen ein Bilanzierungswahlrecht auszuiiben, d. h. es muss wih-
len, ob es die versicherungstechnischen Finanzertrage oder -aufwendungen der Periode aufteilt in diejenigen, die
es erfolgswirksam erfasst und diejenigen, die es im sonstigen Ergebnis erfasst. Ein Unternechmen hat dieses
Wahlrecht der Rechnungslegungsmethode auf Portfolios von Versicherungsvertragen anzuwenden. Bei der Beur-
teilung, welche Rechnungslegungsmethode fiir ein Portfolio von Versicherungsvertrigen unter Anwendung von
Paragraph 13 von IAS 8 Rechnungslegungsmethoden, Anderungen von rechnungslegungsbezogenen Schitzungen und
Fehler die Richtige ist, hat das Unternehmen fiir jedes Portfolio die Vermdgenswerte zu beriicksichtigen, die
es hilt, und wie es diese bilanziert.

B130 Wenn Paragraph 88(b) Anwendung findet, muss ein Unternehmen einen Betrag erfolgswirksam ausweisen, der
ermittelt wird, indem die erwarteten gesamten versicherungstechnischen Finanzertrige oder -aufwendungen
systematisch tiber die Laufzeit der Gruppe von Versicherungsvertragen aufgeteilt werden. In diesem Kontext
ist eine systematische Aufteilung eine Aufteilung der gesamten erwarteten Finanzertrige oder -aufwendungen
einer Gruppe von Versicherungsvertrigen tiber die Laufzeit der Gruppe, die

a) auf den Merkmalen der Vertrige basiert, ohne Bezugnahme auf Faktoren, welche die im Rahmen der Ver-
trage erwarteten Zahlungsstrome nicht beeinflussen. Beispielsweise darf die Aufteilung der Finanzertrige oder
-aufwendungen nicht auf den erwarteten ausgewiesenen Renditen der Vermdgenswerte basieren, wenn diese
erwarteten ausgewiesenen Renditen die Zahlungsstrome der Vertrage in der Gruppe nicht beeinflussen.

b) dazu fihrt, dass im sonstigen Ergebnis erfassten Betrdge tiber die Laufzeit der Gruppe von Vertragen sich auf
insgesamt null belaufen. Der im sonstigen Ergebnis erfasste kumulative Betrag ist zu jedem beliebigen
Zeitpunkt die Differenz zwischen dem Buchwert der Gruppe von Vertrigen und dem Betrag, zu dem die
Gruppe bei Anwendung der systematischen Aufteilung bewertet wiirde.

B131 Fiir Gruppen von Versicherungsvertrigen, bei denen Anderungen der Annahmen, die sich auf das Finanzrisiko
beziehen, keine wesentlichen Auswirkungen auf die an den Versicherungsnehmer ausgezahlten Betrdge haben,
wird die systematische Aufteilung anhand der in Paragraph B72(e)(i) angegebenen Abzinsungssitze bestimmit.

B132 Fiir Gruppen von Versicherungsvertrigen, bei denen Anderungen der Annahmen, die sich auf das Finanzrisiko
beziehen, wesentliche Auswirkung auf die an die Versicherungsnehmer ausgezahlten Betrige haben:

a) zur Bestimmung einer systematischen Aufteilung der Finanzertrige oder -aufwendungen aus den Schitzun-
gen der kiinftigen Zahlungsstrome gibt es zwei Moglichkeiten:

i) anhand eines Satzes, mit dem die verbleibenden revidierten erwarteten Finanzertriage oder -aufwendungen
der Gruppe der Vertrige konstant iiber deren verbleibende Laufzeit aufgeteilt werden, oder

i) fiir Vertrage, bei denen eine Guthabenverzinsung zur Bestimmung der an die Versicherungsnehmer aus-
zuzahlenden Betrdge verwendet wird: anhand einer Aufteilung, die auf den Betrigen basiert, die in der
Periode gutgeschrieben werden und die erwartungsgemif in kiinftigen Perioden gutgeschrieben werden.
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b) eine systematische Aufteilung der Finanzertrige oder -aufwendungen aus der Risikoanpassung fiir nicht-
finanzielle Risiken, sofern diese unter Anwendung von Paragraph 81 getrennt von anderen Anderungen der
Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken aufgegliedert werden, wird anhand einer Aufteilung ermittelt, die
mit derjenigen vereinbar ist, die fur die Aufteilung der Finanzertrdge oder -aufwendungen aus den zukiinf-
tigen Zahlungsstromen verwendet wird.

) es wird festgelegt, wie Finanzertrige oder -aufwendungen aus der vertraglichen Servicemarge systematisch
aufzuteilen sind:

i) bei Versicherungsvertrigen ohne direkte Uberschussbeteiligung: anhand der in Paragraph B72(b) angege-
benen Abzinsungssitze und

ii) bei Versicherungsvertragen mit direkter Uberschussbeteiligung: anhand einer Aufteilung, die mit derjeni-
gen vereinbar ist, die fur die Aufteilung der Finanzertrdge oder -aufwendungen aus kiinftigen Zahlungs-
stromen verwendet wird.

B133 Bei der Anwendung des Pramienallokationsansatzes auf die in den Paragraphen 53-59 beschriebenen Versiche-
rungsvertrage kann es sein, dass ein Unternechmen die Riickstellung fir noch nicht abgewickelte Versicherungs-
falle abzinsen muss, bzw. es kann von seinem Wahlrecht Gebrauch machen, dies zu tun. In solchen Fillen kann
es von seinem Wahlrecht Gebrauch machen, seine versicherungstechnischen Finanzertrige oder -aufwendungen
unter Anwendung von Paragraph 88(b) aufzugliedern. Wenn das Unternchmen sich hierfiir entscheidet, hat es
die versicherungstechnischen Finanzertrige oder -aufwendungen erfolgswirksam anhand des in Paragraph B72(e)
(i) angegebenen Abzinsungssatzes zu bestimmen.

B134 Paragraph 89 findet Anwendung, wenn ein Unternehmen die zugrunde liegenden Referenzwerte fiir Versiche-
rungsvertrige mit direkter Uberschussbeteiligung hilt, entweder weil es diese Wahl getroffen hat oder weil es
dazu verpflichtet ist. Wenn ein Unternehmen die Wahl trifft, seine versicherungstechnischen Ertrige oder
Aufwendungen unter Anwendung von Paragraph 89(b) aufzugliedern, hat es Aufwendungen oder Ertrige in
der Gewinn- und Verlustrechnung zu erfassen, die genau den Ertrdgen oder Aufwendungen entsprechen, die
erfolgswirksam fiir die zugrunde liegenden Referenzwerte erfasst wurden, mit dem Ergebnis, dass der Saldo der
getrennt ausgewiesenen Posten null ist.

B135 Ein Unternchmen kann in einigen Perioden die Bedingungen fur ein Bilanzierungswahlrecht gemifl Para-
graph 89 erfiillen und in anderen Perioden nicht, je nachdem, ob es die zugrunde liegenden Referenzwerte
halt oder nicht. Je nachdem, ob es die zugrunde liegenden Referenzwerte hilt oder nicht, hat das Unternehmen
entweder ein Bilanzierungswahlrecht nach Paragraph 88 oder ein Bilanzierungswahlrecht nach Paragraph 89.
Folglich konnte ein Unternehmen seine Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden dndern und von der Bilanzie-
rung nach Paragraph 88(b) auf die Bilanzierung nach Paragraph 89(b) umstellen, und umgekehrt. Bei einer
solchen Anderung

a) hat ein Unternehmen den zuvor im sonstigen Ergebnis ausgewiesenen kumulierten Betrag ab dem Zeitpunkt
der Anderung als Umgliederungsbetrag im Gewinn oder Verlust der Periode, in der die Anderung erfolgte,
und in kinftigen Perioden, wie folgt zu beriicksichtigen:

i) wenn das Unternechmen zuvor Paragraph 88(b) angewandt hatte, gilt Folgendes: Das Unternehmen hat
den vor der Anderung ergebnisneutral im sonstigen Ergebnis ausgewiesenen kumulierten Betrag nun
erfolgswirksam zu beriicksichtigen, als ob es — ausgehend von den Annahmen, die unmittelbar vor
der Anderung galten — weiterhin den Ansatz gemif8 Paragraph 88(b) fortfithren wiirde, und

ii) wenn das Unternehmen zuvor Paragraph 89(b) angewandt hatte, gilt Folgendes: Das Unternehmen hat
den vor der Anderung ergebnisneutral im sonstigen Ergebnis ausgewiesenen kumulierten Betrag nun
erfolgswirksam zu beriicksichtigen, als ob es — ausgehend von den Annahmen, die unmittelbar vor
der Anderung galten — weiterhin den Ansatz geméf8 Paragraph 89(b) fortfithren wiirde.

b) darf das Unternehmen die Vergleichsinformationen der Vorperiode nicht anpassen.

B136 Bei Anwendung von Paragraph B135(a) darf ein Unternechmen den zuvor im sonstigen Ergebnis erfassten
kumulierten Betrag nicht neu berechnen, als ob die neue Aufgliederung schon immer angewandt worden wire,
und die fur die Umgliederung in kiinftigen Perioden zugrunde gelegten Annahmen diirfen nach dem Zeitpunkt
der Anderung nicht mehr aktualisiert werden.
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DIE AUSWIRKUNGEN VON RECHNUNGSLEGUNGSBEZOGENEN SCHATZUNGEN IN ZWISCHENABSCHLUSSEN

B137 Wenn ein Unternehmen unter Anwendung von IAS 34 Zwischenberichterstattung Zwischenabschliisse erstellt, hat
es ein Bilanzierungswahlrecht, ob es die Behandlung der rechnungslegungsbezogenen Schitzungen in vorherigen
Zwischenabschliissen dndern mochte, wenn es in Folgeperioden seine Zwischenabschliisse und seinen Jahres-
abschluss nach IFRS 17 erstellt. Die getroffene Wahl der Rechnungslegungsmethode hat das Unternechmen auf
alle seine Gruppen der von ihm ausgestellten Versicherungsvertrige und auf alle seine Gruppen gehaltener
Ruickversicherungsvertrage anzuwenden.
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Anhang C

Zeitpunkt des Inkrafttretens und Ubergangsvorschriften

Dieser Anhang ist integraler Bestandteil von IFRS 17 Versicherungsvertrige.

ZEITPUNKT DES INKRAFTTRETENS

C1 IFRS 17 ist auf Geschiftsjahre anzuwenden, die am oder nach dem 1.Januar 2023 beginnen. Wendet ein
Unternehmen IFRS 17 frither an, hat es dies anzugeben. Eine frithere Anwendung ist zuldssig, sofern das
Unternechmen zum oder vor dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung von IFRS 17 gleichzeitig auch IFRS 9
Finanzinstrumente anwendet.

C2  Fir die Zwecke der in den Paragraphen C1 und C3-C33 enthaltenen Ubergangsvorschriften

a) ist der Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung der Beginn des Geschiftsjahrs, in dem ein Unternehmen
IFRS 17 zum ersten Mal anwendet, und

b) ist der Ubergangszeitpunkt der Beginn des Geschiftsjahrs, das dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung
unmittelbar vorausgeht.

C2A  Durch die Verlautbarung Erstmalige Anwendung von IFRS 17 und IFRS 9 — Vergleichsinformationen, veréffentlicht im
Dezember 2021 wurden die Paragraphen C28A—C28E und C33A eingefugt. Entscheidet sich ein Unternchmen
fir die Anwendung der Paragraphen C28A-C28E und C33A, so hat es diese auch bei der erstmaligen Anwen-
dung von IFRS 17 anzuwenden.

UBERGANGSVORSCHRIFTEN

C3 Ein Unternehmen hat IFRS 17 riickwirkend anzuwenden, es sei denn, dies ist undurchfithrbar, oder Para-
graph C5A ist anwendbar. Dies gilt vorbehaltlich der folgenden Ausnahmeregelungen:

a) das Unternehmen ist nicht verpflichtet, die quantitativen Angaben gemdf Paragraph 28(f) von IAS 8 Rech-
nungslegungsmethoden, Anderungen von rechnungslegungsbezogenen Schdtzungen und Fehler zu machen, und

b) das Unternehmen darf das Bilanzierungswahlrecht gemifl Paragraph B115 nicht auf Perioden vor dem
Ubergangszeitpunkt anwenden. Ein Unternehmen kann das Bilanzierungswahlrecht gemif Paragraph B115
am oder nach dem Ubergangszeitpunkt nur dann prospektiv anwenden, wenn es zum oder vor dem Zeit-
punkt der Ausiitbung dieses Bilanzierungswahlrechts Risikominderungsbeziehungen designiert.

C4  Zur riickwirkenden Anwendung von IFRS 17 hat ein Unternehmen zum Ubergangszeitpunkt

a) jede Gruppe von Versicherungsvertrigen so zu bestimmen, anzusetzen und zu bewerten, als ob IFRS 17
schon immer gegolten hitte,

aa) alle als Vermogenswert angesetzten Abschlusskosten so zu bestimmen, anzusetzen und zu bewerten, als ob
IFRS 17 schon immer gegolten hitte (mit der Ausnahme, dass ein Unternehmen nicht verpflichtet ist, die
Werthaltigkeitspriifung nach Paragraph 28E vor dem Ubergangszeitpunkt anzuwenden),

b) etwaige bestehenden Salden auszubuchen, die nicht bestehen wiirden, wenn IFRS 17 schon immer ange-
wandt worden wire, und

¢) etwaige resultierende Nettodifferenzen im Eigenkapital zu erfassen.

C5 Nur dann, wenn es fiir ein Unternehmen undurchfiihrbar ist, Paragraph C3 auf eine Gruppe von Versicherungs-
vertragen anzuwenden, hat es anstatt Paragraph C4(a) die folgenden Ansitze anzuwenden:

a) den modifizierten riickwirkenden Ansatz gemdf den Paragraphen C6-C19A, vorbehaltlich des Paragra-
phen C6(a), oder



26.9.2023 Amtsblatt der Européischen Union L 237/915

b) den Ansatz auf Basis des beizulegenden Zeitwerts gemdf den Paragraphen C20-C24B.

C5A  Unbeschadet des Paragraphen C5 kann ein Unternechmen den Fair-Value-Ansatz gemafs den Paragraphen C20—
C24B auf eine Gruppe von Versicherungsvertragen mit direkter Uberschussbeteiligung, auf die das Unternehmen
IFRS 17 riickwirkend anwenden koénnte, nur dann anwenden, wenn

a) es das Wahlrecht ausiibt, die Risikominderungsoption gemif Paragraph B115 ab dem Ubergangszeitpunkt
prospektiv auf die Gruppe von Versicherungsvertrigen anzuwenden, und

b) es bereits vor dem Ubergangszeitpunkt zur Minderung des finanziellen Risikos aus der Gruppe von Ver-
sicherungsvertragen Derivate oder erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertete nicht-derivative
Finanzinstrumente oder gehaltene Riickversicherungsvertrige eingesetzt hat, wie in Paragraph B115 festgelegt.

C5B  Nur dann, wenn es fiir ein Unternehmen undurchfithrbar ist, Paragraph C4(aa) auf als Vermdgenswert angesetzte
Abschlusskosten anzuwenden, hat das Unternechmen zur Bewertung der als Vermogenswert angesetzten Ab-
schlusskosten die folgenden Ansdtze anzuwenden:

a) den modifizierten riickwirkenden Ansatz gemdf den Paragraphen C14B-C14D und C17A, vorbehaltlich des
Paragraphen C6(a), oder

b) den Fair-Value-Ansatz gemafl den Paragraphen C24A-C24B.

Modifizierter riickwirkender Ansatz

Cé6 Zielsetzung des modifizierten riickwirkenden Ansatzes ist es, das Ergebnis zu erzielen, das der riickwirkenden
Anwendung anhand angemessener und belastbarer Informationen, die ohne unangemessenen Kosten- oder
Zeitaufwand verfugbar sind, am Nachsten kommt. Folglich hat ein Unternehmen bei der Anwendung dieses
Ansatzes

a) angemessene und belastbare Informationen zu verwenden. Wenn das Unternechmen keine angemessenen und
belastbaren Informationen beziechen kann, die zur Anwendung des modifizierten riickwirkenden Ansatzes
erforderlich sind, hat es den Fair-Value-Ansatz anzuwenden.

b) soweit wie moglich Informationen zu verwenden, die fiir die Anwendung eines vollstindig riickwirkenden
Ansatzes verwendet worden wiren, wobei aber nur Informationen zu verwenden sind, die ohne unange-
messenen Kosten- oder Zeitaufwand zur Verfiigung stehen.

Cc7 In den Paragraphen C9—-C19A sind die zuldssigen Anpassungen bei der riickwirkenden Anwendung fiir die
folgenden Bereiche definiert:

a) Beurteilungen von Versicherungsvertragen oder Gruppen von Versicherungsvertragen, die zu Vertragsbeginn
oder beim erstmaligen Ansatz vorgenommen worden wiren,

b) Betrdge im Zusammenhang mit der vertraglichen Servicemarge oder der Verlustkomponente fiir Versiche-
rungsvertrage ohne direkte Uberschussbeteiligung,

¢) Betrige im Zusammenhang mit der vertraglichen Servicemarge oder der Verlustkomponente fiir Versiche-
rungsvertrige mit direkter Uberschussbeteiligung und

d) versicherungstechnische Finanzertrige oder -aufwendungen.

C8 Um das Ziel des modifizierten riickwirkenden Ansatzes zu erreichen, darf ein Unternehmen jede Anpassung in
den Paragraphen C9-C19A nur insofern verwenden, als es nicht iiber angemessene und belastbare Informationen
zur Anwendung eines riickwirkenden Ansatzes verfugt.
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Beurteilungen zum Vertragsbeginn oder bei erstmaligem Ansatz

C9 Soweit gemdf Paragraph C8 zuldssig, hat ein Unternehmen anhand der zum Ubergangszeitpunkt verfiigbaren
Informationen folgende Festlegungen zu treffen:

a) wie Gruppen von Versicherungsvertragen unter Anwendung der Paragraphen 14-24 zu bestimmen sind,

b) ob ein Versicherungsvertrag die Definition eines Versicherungsvertrags mit direkter Uberschussbeteiligung
unter Anwendung der Paragraphen B101-B109 erfiillt,

) wie ermessensabhingige Zahlungsstréme fiir Versicherungsvertrige ohne direkte Uberschussbeteiligung unter
Anwendung der Paragraphen B98-B100 zu bestimmen sind, und

d) ob ein Kapitalanlagevertrag die Definition eines in den Anwendungsbereich von IFRS 17 fallenden Kapital-
anlagevertrags mit ermessensabhingiger Uberschussbeteiligung unter Anwendung von Paragraph 71 erfullt.

C9A  Soweit nach Paragraph C8 zuldssig, hat ein Unternehmen eine Verbindlichkeit fiir die Begleichung von Schiden,
die vor Ubernahme eines Versicherungsvertrags im Rahmen einer Ubertragung von Versicherungsvertrigen, die
keinen Geschiftsbetrieb darstellen, oder im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses im Anwendungs-
bereich von IFRS 3 eingetreten sind, als Riickstellung fiir noch nicht abgewickelte Versicherungsfille einzustufen.

C10  Soweit nach Paragraph C8 zulissig, darf ein Unternehmen Paragraph 22 nicht anwenden, um Gruppen in solche
aufzuteilen, die nur Vertrdge enthalten, deren Zeichnung mehr als ein Jahr auseinanderliegt.

Bestimmung der vertraglichen Servicemarge oder der Verlustkomponente fiir Gruppen von Versicherungsvertragen ohne
direkte Uberschussbeteiligung

C11  Soweit nach Paragraph C8 zulissig, hat ein Unternehmen bei Vertrigen ohne direkte Uberschussbeteiligung die
vertragliche Servicemarge oder die Verlustkomponente der Deckungsriickstellung (siehe Paragraphen 49-52) zum
Ubergangszeitpunkt unter Anwendung der Paragraphen C12-C16C zu bestimmen.

C12  Soweit nach Paragraph C8 zulissig, hat ein Unternchmen die kiinftigen Zahlungsstrome zum Zeitpunkt des
erstmaligen Ansatzes einer Gruppe von Versicherungsvertrdgen als den Betrag der kinftigen Zahlungsstrome
zum Ubergangszeitpunkt (oder zu einem fritheren Zeitpunkt, wenn die kiinftigen Cashflows zu diesem fritheren
Zeitpunkt riickwirkend unter Anwendung von Paragraph C4(a) bestimmt werden konnen) zu schitzen, angepasst
um die Zahlungsstrome, von denen bekannt ist, dass sie zwischen dem Zeitpunkt des erstmaligen Ansatzes einer
Gruppe von Versicherungsvertrigen und dem Ubergangszeitpunkt (oder einem fritheren Zeitpunkt) aufgetreten
sind. Zahlungsstrome, von denen bekannt ist, dass sie aufgetreten sind, umfassen Zahlungsstrome aus Vertrdgen,
die vor dem Ubergangszeitpunkt erloschen.

C13  Soweit nach Paragraph C8 zulissig, hat ein Unternchmen die Abzinsungssitze, die zum Zeitpunkt des erst-
maligen Ansatzes einer Gruppe von Versicherungsvertrigen (oder danach) anwendbar waren, wie folgt zu
bestimmen:

a) unter Verwendung einer beobachtbaren Zinsstrukturkurve, die sich mindestens drei Jahre lang unmittelbar
vor dem Ubergangszeitpunkt der unter Anwendung der Paragraphen 36 und B72-B85 geschitzten Zins-
strukturkurve annihert, wenn eine solche beobachtbare Zinsstrukturkurve existiert.

b) wenn keine beobachtbare Zinsstrukturkurve gemaf (a) existiert, hat das Unternehmen die Abzinsungssitze zu
schitzen, die zum Zeitpunkt des erstmaligen Ansatzes (oder danach) anwendbar waren, indem es einen
durchschnittlichen Spread zwischen einer beobachtbaren Zinsstrukturkurve und der unter Anwendung von
Paragraph 36 und der Paragraphen B72-B85 geschitzten Zinsstrukturkurve bestimmt und diesen Spread auf
diese beobachtbare Zinsstrukturkurve anwendet. Dieser Spread hat dem Mittelwert mindestens der letzten drei
Jahre unmittelbar vor dem Ubergangszeitpunkt zu entsprechen.
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C14  Soweit nach Paragraph C8 zuldssig, hat ein Unternehmen die Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken zum
Zeitpunkt des erstmaligen Ansatzes einer Gruppe von Versicherungsvertrdgen (oder danach) zu bestimmen,
indem es die Risikoanpassung fiir nichtfinanzielle Risiken zum Ubergangszeitpunkt um die erwartete Befreiung
vom Risiko vor dem Ubergangszeitpunkt anpasst. Die erwartete Befreiung vom Risiko wird unter Bezugnahme
auf die Befreiung vom Risiko bei dhnlichen Versicherungsvertrigen bestimmt, die das Unternehmen zum Uber-
gangszeitpunkt zeichnet.

C14A Unter Anwendung von Paragraph B137 kann ein Unternehmen sich dafiir entscheiden, die Behandlung von
rechnungslegungsbezogenen Schitzungen aus fritheren Zwischenabschliissen nicht zu dndern. Soweit nach Para-
graph C8 zulissig, hat ein solches Unternechmen die vertragliche Servicemarge oder die Verlustkomponente zum
Ubergangszeitpunkt so zu bestimmen, als ob es vor dem Ubergangszeitpunkt keine Zwischenabschliisse erstellt
hitte.

C14B Soweit nach Paragraph C8 zulissig, hat ein Unternehmen die gleiche systematische und rationale Methode zu
verwenden, die es erwartungsgemifl nach dem Ubergangszeitpunkt verwenden wird, um unter Anwendung von
Paragraph 28A die vor dem Ubergangszeitpunkt (unter Ausnahme von Betrigen in Bezug auf Versicherungs-
vertrige, die vor dem Ubergangszeitpunkt erloschen) gezahlten Abschlusskosten (oder die unter Anwendung
eines anderen IFRS als Verbindlichkeit angesetzten Abschlusskosten) folgenden Gruppen zuzuordnen:

a) Gruppen von Versicherungsvertrigen, die zum Ubergangszeitpunkt angesetzt werden, und

b) Gruppen Versicherungsvertrigen, fiir die eine Erwartung besteht, dass sie nach dem Ubergangszeitpunkt
angesetzt werden.

C14C Bei vor dem Ubergangszeitpunkt gezahlten Abschlusskosten, die einer Gruppe von zum Ubergangszeitpunkt
angesetzten Versicherungsvertrdgen zugeordnet werden, wird die vertragliche Servicemarge dieser Gruppe ange-
passt, sofern die erwartungsgemdff in der Gruppe befindlichen Versicherungsvertrige zu diesem Zeitpunkt
angesetzt werden (siche Paragraphen 28C und B35C). Andere vor dem Ubergangszeitpunkt gezahlte Abschluss-
kosten, einschlieflich derjenigen, die einer Gruppe von Versicherungsvertrigen zugeordnet sind, fir die eine
Erwartung besteht, dass sie nach dem Ubergangszeitpunkt angesetzt werden, werden unter Anwendung von
Paragraph 28B als Vermdgenswert angesetzt.

C14D Wenn ein Unternehmen nicht iiber angemessene und belastbare Informationen verfiigt, um Paragraph C14B
anwenden zu konnen, hat es die folgenden Betrage zum Ubergangszeitpunkt auf null festzulegen:

a) die Anpassung der vertraglichen Servicemarge einer Gruppe von zum Ubergangszeitpunkt ausgewiesenen
Versicherungsvertrdgen sowie jegliche als Vermogenswert angesetzten Abschlusskosten in Bezug auf diese
Gruppe und

b) die als Vermogenswert angesetzten Abschlusskosten fiir Gruppen von Versicherungsvertrigen, fur die eine
Erwartung besteht, dass sie nach dem Ubergangszeitpunkt angesetzt werden.

C15 Wenn die Anwendung der Paragraphen C12-C14D zum Zeitpunkt des erstmaligen Ansatzes zu einer vertrag-
lichen Servicemarge fithrt, muss ein Unternehmen zur Bestimmung der vertraglichen Servicemarge zum Uber-
gangszeitpunkt,

a) wenn das Unternehmen zur Schitzung der beim erstmaligen Ansatz geltenden Abzinsungssitze Para-
graph C13 anwendet, die vertragliche Servicemarge anhand dieser Sitze aufzinsen, und

b) soweit nach Paragraph C8 zulissig, die Hohe der aufgrund der Ubertragung von Leistungen vor dem Uber-
gangszeitpunkt erfolgswirksam ausgewiesenen vertraglichen Servicemarge bestimmen, indem die zu diesem
Zeitpunkt verbleibenden Deckungseinheiten mit den gemiR der Gruppe von Vertrigen vor dem Ubergangs-
zeitpunkt erbrachten Deckungseinheiten (siehe Paragraph B119) verglichen werden.
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C16  Wenn die Anwendung der Paragraphen C12-C14D zum Zeitpunkt des erstmaligen Ansatzes zu einer Verlust-
komponente der Deckungsriickstellung fiihrt, hat ein Unternehmen etwaige Betrdge, die der Verlustkomponente
vor dem Ubergangszeitpunkt unter Anwendung der Paragraphen C12-C14D und unter Verwendung einer
systematischen Zuordnungsgrundlage zugeordnet werden, zu bestimmen.

C16A Fiir eine Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertragen, die fiir eine belastende Gruppe von Versicherungs-
vertragen Versicherungsschutz bietet und die vor oder gleichzeitig mit der Zeichnung der Versicherungsvertriage
geschlossen wurde, hat ein Unternehmen eine Verlustriickerstattungskomponente fiir den zum Ubergangszeit-
punkt angesetzten Vermogenswert fir zukiinftigen Versicherungsschutz zu bilden (siche Paragraphen 66A und
66B). Soweit nach Paragraph C8 zuldssig, hat ein Unternehmen die Verlustriickerstattungskomponente durch
Multiplikation folgender Faktoren festzulegen:

a) Verlustkomponente der Deckungsriickstellung der zugrunde liegenden Versicherungsvertriage zum Ubergangs-
zeitpunkt (siche Paragraphen C16 und C20) und

b) Prozentsatz der Schiden aus den zugrunde liegenden Versicherungsvertriagen, bei denen das Unternehmen
erwartet, dass es sie aus der Gruppe seiner gehaltenen Riickversicherungsvertrige wieder erstattet bekommen
kann.

C16B In eine belastende Gruppe von Versicherungsvertragen kénnte ein Unternehmen zum Ubergangszeitpunkt unter
Anwendung der Paragraphen 14-22 sowohl die durch eine Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertragen
gedeckten belastenden Versicherungsvertrage als auch die durch die Gruppe von gehaltenen Riickversicherungs-
vertragen nicht gedeckten belastenden Versicherungsvertrige mitaufnehmen. Um in solchen Fillen Para-
graph C16A anzuwenden, hat das Unternehmen anhand einer systematischen und rationalen Zuordnungsgrund-
lage den Anteil der Verlustkomponente der Gruppe von Versicherungsvertrigen zu ermitteln, der sich auf die
Versicherungsvertrage bezieht, die durch die Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertragen gedeckt sind.

C16C Wenn ein Unternehmen nicht iiber angemessene und belastbare Informationen verfiigt, um Paragraph C16A
anwenden zu konnen, hat es fiir die Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertragen keine Verlustriick-
erstattungskomponente zu bilden.

Bestimmung der vertraglichen Servicemarge oder der Verlustkomponente fiir Versicherungsvertrige mit direkter Uberschuss-
beteiligung

C17  Soweit gemifl Paragraph C8 zulissig, hat ein Unternehmen fiir Vertrige mit direkter Uberschussbeteiligung die
vertragliche Servicemarge oder die Verlustkomponente der Deckungsriickstellung zum Ubergangszeitpunkt zu
bestimmen als:

a) den gesamten beizulegenden Zeitwert der zugrunde liegenden Referenzwerte zu diesem Zeitpunkt, abziiglich
b) der Erfiillungswerte zu diesem Zeitpunkt, plus oder minus
¢) einer Anpassung um:

i) Betrdge, die das Unternehmen den Versicherungsnehmern vor diesem Zeitpunkt in Rechnung gestellt hat
(einschlieflich der von den zugrunde liegenden Referenzwerte einbehaltenen Betrige),

ii) vor diesem Zeitpunkt gezahlte Betrdge, die nicht in Abhidngigkeit von den zugrunde liegenden Referenz-
werten geschwankt hitten,

i) die durch die Befreiung vom Risiko vor diesem Zeitpunkt verursachte Anderung der Risikoanpassung fiir
nichtfinanzielle Risiken. Das Unternechmen hat diesen Betrag unter Bezugnahme auf die Risikobefreiung
bei dhnlichen Versicherungsvertrigen zu schitzen, die das Unternehmen zum Ubergangszeitpunkt zeich-
net,

iv) vor dem Ubergangszeitpunkt gezahlte Abschlusskosten (oder fiir die unter Anwendung eines anderen
IFRS eine Verbindlichkeit angesetzt wurde), die der Gruppe zugeordnet werden (siche Paragraph C17A).
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d) wenn (a)—(c) zu einer vertraglichen Servicemarge fithren: abziiglich des Betrags der vertraglichen Servicemarge,
der sich auf vor diesem Zeitpunkt erbrachte Leistungen bezieht. Die Summe aus (a)—(c) steht stellvertretend
fir die gesamte vertragliche Servicemarge fiir alle im Rahmen der Gruppe von Vertrdgen zu erbringenden
Leistungen, d.h. vor etwaigen Betrdgen, die fiir erbrachte Leistungen erfolgswirksam erfasst worden wiren.
Das Unternehmen hat die Betrdge zu schitzen, die fur erbrachte Leistungen erfolgswirksam erfasst worden
wiren, indem es die zum Ubergangszeitpunkt verbleibenden Deckungseinheiten mit den im Rahmen der
Gruppe von Vertragen vor dem Ubergangszeitpunkt erbrachten Deckungseinheiten vergleicht, oder

e) wenn (a)—(c) zu einer Verlustkomponente fithren: Anpassung der Verlustkomponente auf null und Erhéhung
der Deckungsriickstellung — mit Ausnahme der Verlustkomponente — um denselben Betrag.

C17A Soweit nach Paragraph C8 zuldssig, hat ein Unternechmen einen Vermogenswert fiir die Abschlusskosten — und
auch jede etwaige Anpassung der vertraglichen Servicemarge einer Gruppe von Versicherungsvertrigen mit
direkter Uberschussbeteiligung um die Abschlusskosten (siehe Paragraph C17(c)(iv)) — unter Anwendung der
Paragraphen C14B-C14D anzusetzen.

Versicherungstechnische Finanzertrige oder -aufwendungen

C18  Fir Gruppen von Versicherungsvertragen, die — unter Anwendung von Paragraph C10 — Vertrige umfassen,
deren Abschluss mehr als ein Jahr auseinanderliegt,

a) ist es einem Unternehmen gestattet, die Abzinsungssitze zum Zeitpunkt des erstmaligen Ansatzes einer
Gruppe gemifs den Paragraphen B72(b)-B72(e)(ii) und die Abzinsungssitze zum Zeitpunkt des entstandenen
Schadens gemdf Paragraph B72(e)(iii) zum Ubergangszeitpunkt anstatt zum Zeitpunkt des erstmaligen An-
satzes oder des entstandenen Schadens zu bestimmen.

b) wenn ein Unternehmen das Wahlrecht gemifl Paragraph 88(b) oder 89(b) ausiibt und seine versicherungs-
technischen Finanzertrige oder -aufwendungen in erfolgswirksam und in ergebnisneutral (im sonstigen Er-
gebnis) erfasste Betrdge aufteilt, muss es den kumulativen Betrag der versicherungstechnischen Finanzertrige
oder -aufwendungen bestimmen, der zum Ubergangszeitpunkt erfolgsneutral erfasst wird, um Paragraph 91(a)
in kinftigen Berichtsperioden anwenden zu konnen. Es ist dem Unternehmen gestattet, diesen kumulativen
Betrag entweder unter Anwendung von Paragraph C19(b) zu bestimmen, oder

i) mit null anzusetzen, es sei denn, (ii) ist anwendbar, und

ii) bei Versicherungsvertragen mit direkter Uberschussbeteiligung, auf die Paragraph B134 anwendbar ist: in
gleicher Hohe wie den ergebnisneutral im sonstigen Ergebnis erfassten kumulativen Betrag der zugrunde
liegenden Referenzwerte anzusetzen.

C19  Bei Gruppen von Versicherungsvertrigen, die keine Vertrige umfassen, deren Abschluss mehr als ein Jahr
auseinanderliegt:

a) wenn ein Unternehmen zur Schitzung der beim erstmaligen Ansatz (oder danach) angewandten Abzinsungs-
sitze Paragraph C13 anwendet, hat es auch die in den Paragraphen B72(b)-B72(¢) angegebenen Abzinsungs-
sitze gemdfl Paragraph C13 zu bestimmen, und

b) wenn ein Unternehmen das Wahlrecht gemify Paragraph 88(b) oder 89(b) ausiibt und seine versicherungs-
technischen Finanzertrige oder -aufwendungen in erfolgswirksam (in der Gewinn- und Verlustrechnung) und
in erfolgsneutral (im sonstigen Ergebnis) erfasste Betrdge aufteilt, muss es den kumulativen Betrag der ver-
sicherungstechnischen Finanzertrige oder-aufwendungen bestimmen, der zum Ubergangszeitpunkt ergebnis-
neutral ausgewiesen wird, um Paragraph 91(a) in kiinftigen Berichtsperioden anwenden zu konnen. Das
Unternehmen hat diesen kumulativen Betrag wie folgt zu bestimmen:

i) bei Versicherungsvertragen, auf die das Unternehmen die in Paragraph B131 dargestellten Methoden der
systematischen Zuordnung anwenden wird, wenn das Unternehmen zur Schitzung der Abzinsungssitze
beim erstmaligen Ansatz Paragraph C13 anwendet: unter Verwendung der Abzinsungssitze, die zum
Zeitpunkt des erstmaligen Ansatzes angewandt wurden, ebenfalls unter Anwendung von Paragraph C13,
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ii) bei Versicherungsvertragen, auf die ein Unternehmen die in Paragraph B132 dargestellten Methoden der
systematischen Zuordnung anwenden wird: ausgehend davon, dass die Annahmen in Bezug auf das
finanzielle Risiko, die zum Zeitpunkt des erstmaligen Ansatzes galten, auch diejenigen sind, die zum
Ubergangszeitpunkt gelten, d. h. das Unternehmen hat diesen kumulativen Betrag mit null anzusetzen,

iii) bei Versicherungsvertrigen, auf die ein Unternechmen die in Paragraph B133 dargestellten Methoden der
systematischen Zuordnung anwenden wird, wenn das Unternehmen zur Schitzung der Abzinsungssitze
beim erstmaligen Ansatz (oder danach) Paragraph C13 anwendet: unter Verwendung der Abzinsungssitze,
die zum Zeitpunkt des entstandenen Schadens angewandt wurden, ebenfalls unter Anwendung von
Paragraph C13, und

iv) bei Versicherungsvertrigen mit direkter Uberschussbeteiligung, auf die Paragraph B134 anwendbar ist: in
gleicher Hohe wie der ergebnisneutral im sonstigen Ergebnis erfasste kumulative Betrag aus den zugrunde
liegenden Referenzwerten.

C19A Unter Anwendung von Paragraph B137 kann ein Unternehmen sich dafiir entscheiden, die Behandlung von
rechnungslegungsbezogenen Schitzungen aus fritheren Zwischenabschliissen nicht zu dndern. Soweit nach Para-
graph C8 zulissig, hat ein Unternehmen, das sich hierfiir entscheidet, die Betrige in Bezug auf versicherungs-
technische Finanzertrige oder -aufwendungen zum Ubergangszeitpunkt so zu bestimmen, als ob es vor dem
Ubergangszeitpunkt keine Zwischenabschliisse erstellt hitte.

Fair-Value-Ansatz

C20  Zur Anwendung des Fair-Value-Ansatzes hat ein Unternchmen die vertragliche Servicemarge oder die Verlust-
komponente der Deckungsriickstellung zum Ubergangszeitpunkt als die Differenz zwischen dem beizulegenden
Zeitwert einer Gruppe von Versicherungsvertrigen zu diesem Zeitpunkt und den zu diesem Zeitpunkt bewer-
teten Erfullungswerten zu bestimmen. Zur Bestimmung dieses beizulegenden Zeitwerts hat ein Unternehmen
Paragraph 47 von IFRS 13 Bewertung zum beizulegenden Zeitwert (betreffend das Merkmal kurzfristiger Abruf-
barkeit) nicht anzuwenden.

C20A Bei einer Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertrigen, auf die die Paragraphen 66A und 66B anwendbar
sind (ohne dass die in Paragraph B119C aufgefiihrten Bedingungen erfillt sein miissen), hat ein Unternehmen die
Verlustriickerstattungskomponente des angesetzten Vermogenswerts fiir zukiinftigen Versicherungsschutz zum
Ubergangszeitpunkt durch Multiplikation folgender Faktoren festzulegen:

a) Verlustkomponente der Deckungsriickstellung der zugrunde liegenden Versicherungsvertrige zum Ubergangs-
zeitpunkt (siche Paragraphen C16 und C20) und

b) Prozentsatz der Schiden aus den zugrunde liegenden Versicherungsvertriagen, bei denen das Unternehmen
erwartet, dass es sie aus der Gruppe seiner gehaltenen Riickversicherungsvertrige wieder erstattet bekommen
kann.

C20B In eine belastende Gruppe von Versicherungsvertrigen konnte ein Unternehmen zum Ubergangszeitpunkt unter
Anwendung der Paragraphen 14-22 sowohl die durch eine Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertrigen
gedeckten belastenden Versicherungsvertrage als auch die durch die Gruppe von gehaltenen Riickversicherungs-
vertragen nicht gedeckten belastenden Versicherungsvertrige mitaufnehmen. Um in solchen Fillen Para-
graph C20A anzuwenden, hat das Unternehmen anhand einer systematischen und rationalen Zuordnungsgrund-
lage den Anteil der Verlustkomponente der Gruppe von Versicherungsvertrigen zu ermitteln, der sich auf die
Versicherungsvertriage bezieht, die durch die Gruppe von gehaltenen Riickversicherungsvertragen gedeckt sind.

C21  Bei Anwendung des Fair-Value-Ansatzes kann ein Unternehmen Paragraph C22 anwenden, um Folgendes zu
bestimmen:

a) wie Gruppen von Versicherungsvertragen unter Anwendung der Paragraphen 14-24 zu bestimmen sind,

b) ob ein Versicherungsvertrag die Definition eines Versicherungsvertrags mit direkter Uberschussbeteiligung
unter Anwendung der Paragraphen B101-B109 erfiillt,
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) wie ermessensabhingige Zahlungsstrome fiir Versicherungsvertrige ohne direkte Uberschussbeteiligung unter
Anwendung der Paragraphen B98-B100 zu bestimmen sind, und

d) ob ein Kapitalanlagevertrag die Definition eines in den Anwendungsbereich von IFRS 17 fallenden Kapital-
anlagevertrags mit ermessensabhingiger Uberschussbeteiligung unter Anwendung von Paragraph 71 erfullt.

C22  Ein Unternchmen kann die Punkte in Paragraph C21 bestimmen, indem genutzt werden:

a) angemessene und belastbare Informationen dariiber, was das Unternehmen in Anbetracht der Vertragsbestim-
mungen und der Marktbedingungen zum Zeitpunkt des Beginns oder, falls zutreffend, beim erstmaligen
Ansatz des Vertrags festgelegt hitte, oder

b) verfiigbare angemessene und belastbare Informationen zum Ubergangszeitpunkt.

C22A Bei Anwendung des Fair-Value-Ansatzes hat ein Unternehmen das Wahlrecht, eine Verbindlichkeit fir die
Begleichung von Schiden, die vor Ubernahme eines Versicherungsvertrags im Rahmen einer Ubertragung von
Versicherungsvertrigen, die keinen Geschiftsbetrieb darstellen, oder im Rahmen eines Unternehmenszusammen-
schlusses im Anwendungsbereich von IFRS 3 eingetreten sind, als Riickstellung fiir noch nicht abgewickelte
Versicherungsfille einzustufen.

C23  Bei Anwendung des Fair-Value-Ansatzes ist ein Unternehmen nicht verpflichtet, Paragraph 22 anzuwenden, und
kann in eine Gruppe von Vertrigen auch Vertrige mitaufnehmen, deren Zeichnung mehr als ein Jahr aus-
einanderliegt. Ein Unternehmen hat Gruppen nur dann in Gruppen aufzuteilen, die nur innerhalb eines Jahres
(oder eines kiirzeren Zeitraums) ausgestellte Vertrige enthalten, wenn es iiber angemessene und belastbare
Informationen verfiigt, um eine solche Aufteilung vornehmen zu kénnen. Unabhingig davon, ob ein Unterneh-
men Paragraph 22 anwendet oder nicht, darf es die Abzinsungssitze zum Zeitpunkt des erstmaligen Ansatzes
einer Gruppe gemifS der Paragraphen B72(b)-B72(e)(ii) und die Abzinsungssitze zum Zeitpunkt des entstande-
nen Schadens gemif Paragraph B72(e)(iii) zum Ubergangszeitpunkt anstatt zum Zeitpunkt des erstmaligen
Ansatzes oder des entstandenen Schadens bestimmen.

C24  Sofern ein Unternechmen das Wahlrecht ausiibt, seine versicherungstechnischen Finanzertrige oder -aufwendun-
gen in erfolgswirksam (in der Gewinn- und Verlustrechnung) und in erfolgsneutral (im sonstigen Ergebnis)
erfasste Betrige aufzuteilen, ist es dem Unternehmen bei Anwendung des Fair-Value-Ansatzes gestattet, den
kumulativen Betrag der zum Ubergangszeitpunkt im sonstigen Ergebnis erfassten versicherungstechnischen
Finanzertriage oder -aufwendungen folgendermafien zu bestimmen:

a) riickwirkend, aber nur wenn es iiber angemessene und belastbare Informationen verfiigt, um dies tun zu
konnen, oder

b) mit null anzusetzen, es sei denn, (c) ist anwendbar, und

) bei Versicherungsvertrigen mit direkter Uberschussbeteiligung, auf die Paragraph B134 anwendbar ist: in
gleicher Hohe wie der erfolgsneutral im sonstigen Ergebnis erfasste kumulative Betrag aus den zugrunde
liegenden Referenzwerten.

Als Vermagenswert angesetzte Abschlusskosten

C24A Bei Anwendung des Fair-Value-Ansatzes auf als Vermogenswerte angesetzte Abschlusskosten (siche Para-
graph C5B(b)) hat ein Unternehmen die als Vermogenswerte angesetzten Abschlusskosten zum Ubergangszeit-
punkt in gleicher Hohe festzulegen wie die Abschlusskosten, die dem Unternehmen zum Ubergangszeitpunkt fiir
die Rechte entstehen wiirden, Folgendes zu erhalten:

a) Riickerstattung von Abschlusskosten aus Primien von Versicherungsvertrigen, die vor dem Ubergangszeit-
punkt ausgestellt worden waren, die aber zum Ubergangszeitpunkt nicht angesetzt waren,
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b) kiinftige Versicherungsvertrige, bei denen es sich um Verlingerungen von Versicherungsvertrigen, die zum
Ubergangszeitpunkt angesetzt waren, und von unter (a) beschriebenen Versicherungsvertragen handelt, und

¢) kiinftige Versicherungsvertrige nach dem Ubergangszeitpunkt, bei denen es sich nicht um die unter (b)
angefithrten handelt und bei denen dem Unternehmen keine erneuten Abschlusskosten entstehen, weil es
Abschlusskosten, die dem zugehorigen Portfolio von Versicherungsvertragen einzeln zugeordnet werden
konnen, bereits bezahlt hat.

C24B  Zum Ubergangszeitpunkt hat das Unternehmen den Betrag jedweder als Vermogenswert angesetzter Abschluss-
kosten aus der Bewertung jeglicher Gruppen von Versicherungsvertragen auszuschlieen.

Vergleichsinformationen

C25  Ungeachtet der Bezugnahme auf das Berichtsjahr unmittelbar vor dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung in
Paragraph C2(b) kann ein Unternechmen auch angepasste Vergleichsinformationen fiir jedwede frithere Vorperi-
oden unter Anwendung von IFRS 17 vorlegen, ist dazu aber nicht verpflichtet. Wenn ein Unternehmen ange-
passte Vergleichsinformationen fiir jedwede Vorperioden vorlegt, ist der Verweis auf ,den Beginn des Geschafts-
jahrs, das dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung unmittelbar vorausgeht“ in Paragraph C2(b) zu verstehen
als ,der Beginn der frithesten angepassten dargestellten Vergleichsperiode®.

C26  Ein Unternehmen ist nicht verpflichtet, die in den Paragraphen 93-132 aufgefithrten Angaben fiir dargestellten
Berichtsperioden zu machen, die vor dem Beginn des Geschiftsjahrs liegen, das dem Zeitpunkt der erstmaligen
Anwendung unmittelbar vorausgeht.

C27 Wenn das Unternchmen fur frithere Berichtsperioden nicht angepasste Vergleichsinformationen und Angaben
vorlegt, hat es die Informationen deutlich zu kennzeichnen, die nicht angepasst wurden, und anzugeben, dass die
Informationen auf einer anderen Grundlage erstellt wurden, und es hat diese Grundlage zu erlautern.

C28  Ein Unternchmen braucht keine bisher unveroffentlichten Informationen iiber die Schadenentwicklung anzuge-
ben, wenn der Schaden mehr als fiinf Jahre vor dem Ende des Geschiftsjahrs, in dem das Unternehmen IFRS 17
erstmals anwendet, zuriickliegt. Falls ein Unternehmen diese Informationen jedoch nicht offenlegt, hat es dies
anzugeben.

Unternehmen, die IFRS 17 und IFRS 9 gleichzeitig erstmalig anwenden

C28A Ein Unternehmen, das IFRS 17 und IFRS 9 gleichzeitig erstmalig anwendet, darf die Paragraphen C28B-C28E
(Klassifizierungsiiberlagerung) zur Darstellung von Vergleichsinformationen iiber einen finanziellen Vermdgens-
wert anwenden, wenn die Vergleichsinformationen fiir den jeweiligen finanziellen Vermégenswert nicht fir
IFRS 9 angepasst wurden. Vergleichsinformationen fiir einen finanziellen Vermogenswert werden nicht fur
[FRS 9 angepasst, wenn entweder das Unternehmen sich fiir die Nichtanpassung fritherer Perioden entscheidet
(siehe Paragraph 7.2.15 von IFRS 9), oder wenn das Unternehmen frithere Perioden anpasst, der finanzielle
Vermogenswert aber in diesen fritheren Perioden ausgebucht wurde (siche Paragraph 7.2.1 von IFRS 9).

C28B Wendet ein Unternehmen die Klassifizierungsiiberlagerung auf einen finanziellen Vermdgenswert an, so hat es
Vergleichsinformationen so darzustellen, als ob auf diesen finanziellen Vermogenswert die Einstufungs- und
Bewertungsvorschriften von IFRS 9 angewandt worden wiren. Zur Bestimmung der bei der erstmaligen Anwen-
dung von IFRS 9 erwarteten Einstufung und Bewertung hat das Unternehmen zum Ubergangszeitpunkt ver-
fugbare angemessene und belastbare Informationen zu verwenden (siche Paragraph C2(b)) (das Unternchmen
kann beispielsweise die zur Vorbereitung auf die erstmalige Anwendung von IFRS 9 vorgenommenen vorldufigen
Bewertungen verwenden).
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C28C Die Anwendung der Klassifizierungsiiberlagerung auf einen finanziellen Vermogenswert verpflichtet ein Unter-
nehmen nicht zur Anwendung der Wertminderungsvorschriften in Abschnitt 5.5 von IFRS 9. Wiirde der finan-
zielle Vermogenswert ausgehend von der Einstufung gemdf$ Paragraph C28B den Wertminderungsvorschriften in
Abschnitt 5.5 von IFRS 9 unterliegen, das Unternehmen diese Vorschriften bei Anwendung der Klassifizierungs-
iiberlagerung jedoch nicht anwenden, so hat das Unternehmen weiterhin jeden in der vorangegangenen Periode
angesetzten Wertminderungsbetrag gemdfl IAS 39 — Finanzinstrumente: Ansatz und Bewertung darzustellen. An-
dernfalls ist eine entsprechende Wertautholung vorzunehmen.

C28D Etwaige Differenzen zwischen dem bisherigen Buchwert eines finanziellen Vermogenswerts und dem sich aus der
Anwendung der Paragraphen C28B—C28C ergebenden Buchwert zum Ubergangszeitpunkt sind im Eroffnungs-
bilanzwert der Gewinnriicklagen (oder, falls angemessen, einer sonstigen Eigenkapitalkomponente) zum Uber-
gangszeitpunkt anzusetzen.

C28E Ein Unternehmen, das die Paragraphen C28B—C28D anwendet,

a) hat qualitative Angaben zu machen, die es den Abschlussadressaten ermoglichen, sich ein Bild davon zu
machen,

i) in welchem Umfang die Klassifizierungsiiberlagerung angewandt wurde (z. B. ob sie auf alle in der Ver-
gleichsperiode ausgebuchten finanziellen Vermogenswerte angewandt wurde);

ii) ob und in welchem Umfang die Wertminderungsvorschriften in Abschnitt 5.5 von IFRS 9 angewandt
wurden (siche Paragraph C28C);

b) darf diese Paragraphen nur auf Vergleichsinformationen fiir Berichtsperioden zwischen dem Zeitpunkt des
Ubergangs zu IFRS 17 und dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung von IFRS 17 anwenden (siche die
Paragraphen C2 und C25) und

¢) hat zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung von IFRS 9 die Ubergangsvorschriften von IFRS 9 anzuwen-
den (siche Abschnitt 7.2 von IFRS 9).

Neudesignation finanzieller Vermogenswerte

C29  Zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung von IFRS 17 gilt fiir ein Unternehmen, das IFRS 9 in den Berichts-
jahren vor dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung von IFRS 17 angewandt hatte:

a) Das Unternchmen kann neu einschitzen, ob ein qualifizierter finanzieller Vermdgenswert die Bedingungen in
Paragraph 4.1.2(a) oder in Paragraph 4.1.2A(a) von IFRS 9 erfullt. Ein finanzieller Vermdgenswert ist nur dann
qualifiziert, wenn der finanzielle Vermogenswert nicht im Zusammenhang mit einer Tatigkeit gehalten wird,
die nicht mit Vertragen im Anwendungsbereich von IFRS 17 im Zusammenhang steht. Beispiele fur finan-
zielle Vermogenswerte, die fir eine Neueinschitzung nicht qualifiziert wiéren, sind finanzielle Vermogens-
werte, die im Zusammenhang mit Bankgeschiften gehalten werden, oder finanzielle Vermogenswerte, die in
Fonds gehalten werden, die sich auf Kapitalanlagevertriage beziehen, die nicht in den Anwendungsbereich von
[FRS 17 fallen.

b) Das Unternehmen hat seine bisherige Designation eines finanziellen Vermogenswerts als erfolgswirksam zum
beizulegenden Zeitwert bewertet aufzuheben, wenn die Bedingung in Paragraph 4.1.5 von IFRS 9 aufgrund
der Anwendung von IFRS 17 nicht mehr erfillt ist.

¢) Das Unternehmen kann einen finanziellen Vermogenswert als erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert
bewertet designieren, wenn die Bedingung in Paragraph 4.1.5 von IFRS 9 erfullt ist.
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d) Das Unternehmen kann unter Anwendung des Paragraphen 5.7.5 von IFRS 9 eine Finanzinvestition in ein
Eigenkapitalinstrument als erfolgsneutral zum beizulegenden Zeitwert im sonstigen Ergebnis bewertet desig-
nieren.

¢) Das Unternechmen kann seine bisherige gemidfl Paragraph 5.7.5 von IFRS 9 vorgenommene Designation einer
Finanzinvestition in ein Eigenkapitalinstrument als erfolgsneutral zum beizulegenden Zeitwert im sonstigen
Ergebnis bewertet aufheben.

C30  Ein Unternchmen hat Paragraph C29 auf der Grundlage der zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung von
IFRS 17 vorliegenden Fakten und Umstinde anzuwenden. Ein Unternehmen hat diese Designationen und Ein-
stufungen riickwirkend anzuwenden. Dabei hat das Unternehmen die einschligigen Ubergangsvorschriften von
[FRS 9 anzuwenden. Als Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung gilt zu diesem Zweck der Zeitpunkt der erst-
maligen Anwendung von IFRS 17.

C31  Ein Unternchmen, das Paragraph C29 anwendet, ist nicht verpflichtet, Anpassungen an fritheren Perioden vor-
zunehmen, um diesen Anderungen bei den Designationen oder Einstufungen Rechnung zu tragen. Das Unter-
nehmen darf frithere Perioden nur anpassen, wenn dabei keine nachtraglichen Erkenntnisse verwendet werden.
Wenn ein Unternchmen frithere Perioden anpasst, miissen die angepassten Abschliisse alle Anforderungen von
IFRS 9 an die betreffenden finanziellen Vermogenswerte erfillen. Wenn ein Unternehmen die fritheren Perioden
nicht anpasst, erfasst es im Anfangssaldo der Gewinnriicklagen (oder einer anderen geeigneten Eigenkapital-
komponente) zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung etwaige Differenzen zwischen

a) dem vorherigen Buchwert dieser finanziellen Vermogenswerte und

b) dem Buchwert dieser finanziellen Vermdgenswerte zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung.

C32  Wenn ein Unternechmen Paragraph C29 anwendet, hat es in diesem Geschiftsjahr fur die betreffenden finanziel-
len Vermogenswerte je nach Klasse Folgendes anzugeben:

a) Falls Paragraph C29(a) angewendet wird: auf welcher Grundlage es bestimmt hat, welche finanziellen Ver-
mogenswerte in Betracht kommen.

b) Falls einer der Paragraphen C29(a)-C29(e) angewendet wird:

i) die Bewertungskategorie und den unmittelbar vor dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung von
[FRS 17 ermittelten Buchwert der betreffenden finanziellen Vermogenswerte und

ii) die neue Bewertungskategorie und den nach der Anwendung von Paragraph C29 ermittelten Buchwert der
betreffenden finanziellen Vermogenswerte.

¢) Falls Paragraph C29(b) angewendet wird: den Buchwert der finanziellen Vermégenswerte in der Bilanz, die
zuvor gemafs Paragraph 4.1.5 von IFRS 9 als erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertet designiert
wurden und die nicht mehr so designiert sind.

C33  Wenn ein Unternehmen Paragraph C29 anwendet, hat es in diesem Geschiftsjahr qualitative Angaben zu
machen, die es den Abschlussadressaten ermoglichen wiirden, Folgendes nachzuvollziehen:

a) wie das Unternehmen Paragraph C29 auf finanzielle Vermogenswerte angewendet hat, deren Einstufung bei
der erstmaligen Anwendung von IFRS 17 gedndert wurde,
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b) die Griinde, weshalb finanzielle Vermogenswerte unter Anwendung von Paragraph 4.1.5 von IFRS 9 als
erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertet designiert wurden oder eine solche Designation auf-
gehoben wurde, und

¢) warum das Unternchmen bei der Neubeurteilung unter Anwendung von Paragraph 4.1.2(a) oder Paragraph
4.1.2A(a) von IFRS 9 zu anderen Schlussfolgerungen gelangt ist.

C33A Waurde ein finanzieller Vermogenswert zwischen dem Ubergangszeitpunkt und dem Zeitpunkt der erstmaligen
Anwendung von IFRS 17 ausgebucht, kann ein Unternehmen die Paragraphen C28B-C28E (Klassifizierungsiiber-
lagerung) zur Darstellung von Vergleichsinformationen so anwenden, als wire auf diesen Vermogenswert Para-
graph C29 angewandt worden. Das Unternechmen hat die Vorschriften der Paragraphen C28B-C28E dann so
anzupassen, dass der Ausgangspunkt fiir die Klassifizierungsiiberlagerung die vom Unternehmen erwartete De-
signierung des finanziellen Vermdgenswerts zum Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung von IFRS 17 gemifs
Paragraph C29 ist.

RUCKNAHME ANDERER IFRS

C34 IFRS 17 ersetzt IFRS 4 Versicherungsvertrige in der 2020 gednderten Fassung.



	NTERNATIONAL FINANCIAL REPORTING STANDARD 13
	INTERNATIONAL FINANCIAL REPORTING STANDARD 15
	INTERNATIONAL FINANCIAL REPORTING STANDARD 16
	INTERNATIONAL FINANCIAL REPORTING STANDARD 17

